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ВВЕДЕНИЕ

В настоящее время государство уделяет особое внимание развитию предпринимательской деятельности, в частности малому и среднему бизнесу. Так как предприниматель в процессе реализации собственных интересов, заключаемых в стремлении получения максимальной прибыли, способствует прогрессивному развитию и всего общества. Это выражается в стабилизации экономики, расширению рынка труда, формировании налоговых бюджетов и ряде других благоприятных факторов.
Весомый процент от всех предприятий в нашей стране, занимают торговые предприятия, которые являются основным звеном сферы обращения товаров от производителей к потребителям посредством именно купли – продажи, а значит, данная тема является особенно актуальной. Не смотря на то, что далеко не каждый из нас реализует свое право на занятие предпринимательской деятельностью, закрепленное в Конституции РФ, у каждого из нас есть свои как биологические, так и социальные потребности, то есть все люди, живя в цивилизованном мире, являются потребителями.
Актуальность данной темы заключается в том, что договор купли – продажи является одним из самых распространенных, а значит и нормы регулирующие правоотношения, связанные с данным договором широко применяются на практике всеми субъектами гражданского права.

ДОГОВОР КУПЛИ-ПРОДАЖИ И ПОСТАВКИ

Основными договорами, которыми оформляется реализация товаров, являются договоры купли-продажи и поставки. Купля-продажа как предмет договорных гражданско-правовых отношений регулируется нормами главы 30 ГК РФ[footnoteRef:1].  [1:  Гражданский кодекс Российской Федерации, часть вторая.] 

По договору купли-продажи[footnoteRef:2] одна сторона (продавец) обязуется передать вещь (товар) в собственность другой стороне (покупателю), а покупатель обязуется принять этот товар и уплатить за него определенную денежную сумму (цену). [2:  ст. 454 ГК РФ] 

Товаром  по договору купли-продажи могут быть любые вещи, кроме видов продукции и отходов производства, свободная реализация которых запрещена согласно Указу Президента РФ[footnoteRef:3]. [3:  Указ Президента Российской Федерации от 22.02.92 г. N 179 "О видах продукции (работ, услуг) и отходов производства, свободная реализация которых запрещена" (с изм. и доп. от 30 ноября 1992 г., 15 июля 1998 г., 30 декабря 2000 г.)] 

Договор может быть заключен на куплю-продажу товара, который имеется в наличии у продавца в момент его заключения, а также товара, который будет создан или приобретен продавцом в будущем, если иное не установлено законом или не вытекает из характера договора.
Договор купли-продажи является консенсуальным, публичным[footnoteRef:4], возмездным, взаимным, двусторонним, реальным. Данный вид договора по способу заключения относится к категории присоединения. [4:   Статья 426 ГК РФ «Публичным договором признается договор, заключенный коммерческой организацией и устанавливающий ее обязанности по продаже товаров, выполнению работ или оказанию услуг, которые такая организация по характеру своей деятельности должна осуществлять в отношении каждого, кто к ней обратится (розничная торговля, перевозка транспортом общего пользования, услуги связи, энергоснабжение, медицинское, гостиничное обслуживание и т.п.).»] 

Розничная купля-продажа, поставка товаров, поставка товаров для государственных нужд, контрактация, энергоснабжение, продажа недвижимости, продажа предприятия считаются разновидностями сделки купли-продажи, и к ним применяются общие условия, если иное не предусмотрено правилами  ГК РФ.
Если продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать покупателю товар, предназначенный для личного, семейного, домашнего или иного использования, не связанного с предпринимательской деятельностью, то заключается договор розничной купли-продажи[footnoteRef:5].  По способу заключения договор розничной купли-продажи относится к договорам присоединения (цена товара и другие условия договора, за исключением предмета договора, определяется продавцом в одностороннем порядке)[footnoteRef:6].  Договор розничной купли-продажи имеет три формы: устная, конклюдентная (в автоматах), письменная. [5:  ст. 492 ГК РФ]  [6:  Статья 428 ГК РФ «Договором присоединения признается договор, условия которого определены одной из сторон в формулярах или иных стандартных формах и могли быть приняты другой стороной не иначе как путем присоединения к предложенному договору в целом»] 

Контрактация[footnoteRef:7] является разновидностью договора купли-продажи. Данный вид договора заключается в том, что одна сторона продает другой стороне продукцию для переработки или продажи. По данному договору осуществляются лишь закупки сельскохозяйственной продукции. [7:  По договору контрактации производитель сельскохозяйственной продукции обязуется передать выращенную (произведенную) им сельскохозяйственную продукцию заготовителю - лицу, осуществляющему закупки такой продукции для переработки или продажи.] 

По договору энергоснабжения[footnoteRef:8] энергоснабжающая организация обязуется подавать абоненту (потребителю) через присоединенную сеть энергию, а абонент обязуется оплачивать принятую энергию, а также соблюдать предусмотренный договором режим ее потребления, обеспечивать безопасность эксплуатации находящихся в его ведении энергетических сетей и исправность используемых им приборов и оборудования, связанных с потреблением энергии. [8:  Гражданский кодекс Российской Федерации, статья 539 - 548] 

В случае, когда поставщик-продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием, то речь здесь идет о договоре поставки[footnoteRef:9]. [9:  ст. 506 ГК РФ] 

Итак, в качестве покупателя по договору поставки должны выступать, как правило, коммерческая организация или индивидуальный предприниматель, и передача товара должна производиться в обусловленный срок. Следует отметить, что если оргтехника, мебель, канцтовары приобретены для внутрихозяйственной деятельности фирмы или гражданина-предпринимателя их представителями (физическими лицами) у продавца товаров в розницу (за наличный расчет с получением кассового и товарного чека), то отношения сторон регулируются нормами о розничной купле-продаже. Однако, если между юридическими лицами заключен договор поставки, покупатель может применять как наличную, так и безналичную форму оплаты и сочетать их. При этом важно не забывать, что указанием Банка России[footnoteRef:10]  предельный размер расчетов наличными деньгами между юридическими лицами по одной сделке установлен в Российской Федерации в сумме 60 тыс. руб. [10:  Указанием Банка России от 14.11.01 г. N 1050-У "Об установлении предельного размера расчетов наличными деньгами в Российской Федерации между юридическими лицами по одной сделке"] 

Один и тот же товар может быть объектом и договора поставки, и договора купли-продажи. При этом объектом купли-продажи может быть любая вещь, а при поставке она обязательно должна быть пригодна к использованию в предпринимательской деятельности. Кроме того, поставщик (продавец) может совмещать функции изготовителя и продавца.
Отличается и порядок применения неустойки за нарушение условий договора. Неустойка за недопоставку или просрочку поставки товаров взыскивается с поставщика до фактического исполнения обязательств в пределах его обязанности восполнить недопоставленное количество товаров в последующих периодах поставки, если иное не установлено в законе или договоре[footnoteRef:11]. [11:  ст. 521 ГК РФ] 

Другая особенность состоит в том, что покупатель по договору поставки в отличие от покупателя по договору купли-продажи имеет право:
- при невыполнении поставщиком обязанностей по поставке определенного договором количества товаров приобрести непоставленные товары у других лиц с последующим отнесением на поставщика всех необходимых расходов на их приобретение;
- отказаться от оплаты товаров ненадлежащего качества либо некомплектных товаров, а если они уже оплачены, потребовать от поставщика возврата уплаченных сумм впредь до устранения недостатков и доукомплектования товаров либо их замены[footnoteRef:12]. [12:  ст. 520 ГК РФ] 

Следует отметить, что основным моментом, на который нужно обратить внимание при заключении сделок купли-продажи, является указание существенных условий договора. Условия договора купли-продажи считаются согласованными, если договор позволяет определить наименование и количество товара, поскольку согласно ст. 455 ГК РФ эти два параметра относятся к существенным условиям договора, отсутствие которых влечет признание его незаключенным. Для некоторых видов договоров в ГК РФ предусмотрены дополнительные существенные условия. Так, существенным условием договора поставки является срок поставки.
Цена является существенным условием договора купли-продажи, если невозможно определить цену, по которой должен оплачиваться товар. По нормам п. 3 ст. 424 ГК РФ в случае, если в возмездном договоре цена не предусмотрена и не может быть определена исходя из его условий, исполнение договора должно быть оплачено по цене, которая при сравнимых обстоятельствах обычно взимается за аналогичные товары, работы или услуги. В частности, это касается цен на уникальные произведения искусства, образцы оборудования и другие вещи, не имеющие аналогов.
Кроме того, установленную цену товара необходимо проанализировать исходя из принципов, изложенных в ст. 40 НК РФ. Если цена сделки подпадает под контроль налоговых органов, следует сравнить ее с рыночной ценой на идентичные товары в сопоставимых условиях. В случае если цены товаров, примененные сторонами сделки, отклоняются в сторону повышения или понижения более чем на 20% от рыночной цены идентичных (однородных) товаров, то следует доначислить налоги таким образом, как если бы результаты этой сделки были оценены исходя из применения рыночных цен на соответствующие товары, либо подготовить документы, подтверждающие, что изменение цены вызвано сезонными или иными колебаниями потребительского спроса, потерей товарами качества, истечением или приближением даты истечения сроков годности товаров, маркетинговой политикой, в том числе при продвижении на рынок новых товаров, товаров, не имеющих аналогов, реализацией опытных образцов товаров в целях ознакомления с ними покупателей и пр.
При исполнении договоров поставки и купли-продажи большое значение имеет определение момента перехода права собственности на товары. Момент исполнения продавцом обязанности передать товар (право собственности на товар) покупателю определяется условиями договора. Если условие перехода права собственности на товар договором не установлено, то следует воспользоваться нормами ст. 223, 224 и 458 ГК РФ, согласно которым право собственности на товар у приобретателя возникает с момента его передачи (вручения, предоставления товара в распоряжение), а также в момент отгрузки товара перевозчику или организации связи для его доставки продавцом.
Момент перехода права собственности является определяющим для установления даты признания выручки в бухгалтерском учете организаций. Кроме того, у предприятий, ведущих учет выручки для целей обложения НДС по отгрузке, возникают налоговые обязательства перед бюджетом. У покупателя имущество, являющееся его собственностью, должно обязательно учитываться на балансе для формирования полной и достоверной информации об имущественном положении организации, а также для правильного исчисления налога на имущество (например, при приобретении основных средств). В согласованный момент перехода права собственности имущество списывается с баланса организации продавца (поставщика) и принимается к учету покупателем. Следует отметить, что по внешнеторговым контрактам имущество принимается к бухгалтерскому учету по курсу Банка России на дату перехода права собственности на импортированные товары в соответствии с ПБУ 3/2000[footnoteRef:13]. [13:  Приказ Минфина РФ от 10 января 2000 г. N 2н "Об утверждении Положения по бухгалтерскому учету "Учет активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте" ПБУ 3/2000"] 

По договору международной купли-продажи товаров продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным (семейным, домашним) или иным подобным использованием. Согласно российскому законодательству такой контракт определяется как договор поставки. Перечень существенных условий, и в частности условие о предмете договора для договоров международной купли-продажи товаров, будет определяться в зависимости от того, подпадает ли он под действие Венской конвенции 1980 г. или норм ГК РФ. Если к такому договору применяются нормы ГК РФ о договоре поставки товаров, то его существенными условиями будут: условия о предмете договора (условия о товаре - его наименование и количество), как и в договоре купли-продажи; условия о периоде и сроках поставки отдельных партий товаров. Если к договору международной купли-продажи товаров применяются нормы Венской конвенции 1980г.[footnoteRef:14] и Гаагской конвенции 1955г.[footnoteRef:15], его существенными условиями будут условия о предмете договора. С учетом положений ст. 432 ГК РФ остальные условия данного договора будут отнесены к несущественным. [14:  Конвенция о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, 11 апреля 1980 г.)]  [15:  Конвенция о праве, применимом к международной купле-продаже товаров (Гаага, 15 июня 1955 г.) ] 

Если по договору поставки (контракту) у нерезидента приобретаются импортные товары, предназначенные для дальнейшей перепродажи, то в целях бухгалтерского учета уплаченные таможенные пошлины относятся на увеличение их стоимости. В налоговом учете при исчислении налога на прибыль организаций уплаченные ввозные таможенные пошлины являются косвенными расходами и учитываются в составе расходов текущего отчетного (налогового) периода. Что касается приобретаемого в режиме импорта амортизируемого имущества, то и в бухгалтерском, и в налоговом учете таможенные и государственные пошлины и регистрационные сборы включаются в его первоначальную стоимость.
Налоговая база по НДС для ввозимых на таможенную территорию Российской Федерации товаров определяется как сумма таможенной стоимости товара и подлежащих уплате таможенной пошлины и акцизов.
По договору купли-продажи или поставки на продавца (поставщика) может возлагаться обязанность доставить товар покупателю. Может быть также предусмотрено получение товаров покупателем в месте нахождения продавца (поставщика). Порядок бухгалтерского учета будет зависеть от того, включена ли стоимость доставки в цену товара или установлена сверх нее. В соответствии с пп. 5, 6 и 13 ПБУ 5/01[footnoteRef:16] организациям, осуществляющим торговую деятельность, дано право установить в учетной политике один из вариантов учета транспортных расходов, связанных с заготовкой и доставкой товаров до места их использования и производимых до момента их передачи в продажу: либо включать расходы в стоимость приобретения товаров (если они не включены в их цену, установленную договором), либо включать их в состав расходов на продажу. [16:  Приказ Минфина РФ от 9 июня 2001 г. N 44н "Об утверждении Положения по бухгалтерскому учету "Учет материально-производственных запасов" ПБУ 5/01"
] 

В налоговом учете при реализации покупных товаров в состав расходов включается стоимость приобретения данных товаров. При этом расходы, связанные с их покупкой и реализацией, формируются с учетом положений ст. 320 НК РФ, согласно которой стоимость покупных товаров, реализованных в данном отчетном (налоговом) периоде, и суммы расходов на их доставку (транспортные расходы) до склада налогоплательщика - покупателя товаров в случае, если эти расходы не включены в цену приобретения этих товаров, относятся к прямым расходам. Сумма прямых расходов, относящаяся к остаткам товаров на складе, определяется путем специального расчета по методу среднего процента.
Все остальные расходы, включая транспортные расходы, не связанные с доставкой покупных товаров до склада налогоплательщика, за исключением внереализационных расходов, определяемых в соответствии со ст. 265 НК РФ, осуществленные в текущем месяце, признаются косвенными расходами и уменьшают доходы от реализации текущего месяца.

РАЗЛИЧИЕ  МЕЖДУ ДОГОВОРАМИ КУПЛИ-ПРОДАЖИ
 И ПОСТАВКИ

В социалистической экономике выделение договора поставки в самостоятельный вид диктовалось потребностями планово-распределительной системы, которая была построена на том, что любое предприятие на основе спущенного сверху планового задания фактически действовало по заказу государства, которое затем распределяло готовую продукцию. Данный вид договора был отражением не только законодательства, но и экономических, социальных условий, существовавших при социализме. Однако, когда страна вступила в новые экономические условия, необходимость разграничения купли-продажи и поставки стала очевидной. Это связано с тем, что большая часть экономики России до сих пор базируется на доставшихся в наследство от прежнего государства социалистических формах собственности.
Сейчас между предприятиями отношения строятся на основе заказа с передачей вновь изготовленной вещи. Такие отношения определяются как поставочные по своей экономической сущности. Например, металлургический завод, находящийся в системе рыночных отношений, изготавливает двутавровые балки для последующей продажи любому лицу, которому они нужны. Изготовление не по конкретному заказу не относится к существенным признакам поставки, отличающим ее от купли-продажи как таковой. Однако если есть заказ на изготовление рельсов для использования их по индивидуальному государственному заказу (допустим, от железнодорожного ведомства), то это поставка. На мой взгляд, поставка неразрывно связана с заказом, индивидуализирующим вещь, которую изготовит поставщик, где уже заранее определяются стандарты, нормативы, время изготовления, приемка с более жесткими или со специфическими критериями и т.д.
Между предпринимателями могут также существовать поставочные отношения. В массе производство не рассчитано на заказ от индивидуального предпринимателя и ориентируется на стандартные требования по качеству. Поэтому товар, заказанный с индивидуальными характеристиками, часто требует изменения производственного процесса, его переналадки, внесения различных индивидуальных дополнений и особенностей. Необходимость в поставочных отношениях может возникнуть, например, между производителем автомобилей и заказчиком-покупателем, который индивидуально заказывает у него партию машин с набором заранее определенных технических характеристик, установленным сроком изготовления и пр.
В процесс производства продукции, изначально предполагаемой для купли-продажи, могут вклиниваться поставочные отношения, которые будут иметь место при наличии индивидуального заказа от покупателя. Требование покупателя о наличии в товаре каких-либо индивидуальных характеристик приводит к тому, что продавец, выполняя его условия, модифицирует производственный процесс для производства данного товара, приобретающего, таким образом, индивидуальные характеристики, и выступает уже в роли поставщика, а с покупателем устанавливаются чисто поставочные отношения.
При поставке специфически организуется весь процесс производства вещи, связанный с ее индивидуальностью, различием в ее характеристиках по отношению к вещи, предназначенной для массового производства. Что же касается тех отношений, при которых вещи изготавливаются на продажу просто как товар, предназначенный для любого, кто его купит, кому подойдут усредненные характеристики данного товара, то данный договор является договором купли-продажи.
Однако, несмотря на некоторую аналогию между поставочными и подрядными отношениями, в поставочных отношениях не присутствует важнейший признак подряда - связь с процессом производства товара.
По моему мнению, поставка есть особый договорный вид отношений, который, даже учитывая существующую в ГК РФ дифференциацию, по своей экономической сущности остается самостоятельным, одновременно отличающей его от купли-продажи. В принципе законодатель был прав, объединив нормы ГК РФ о купле-продаже и поставке, но ввиду самостоятельности этих экономических отношений не следует признавать поставку разновидностью купли-продажи.
Данная концепция позволяет привести нормы о поставке, действовавшие в советский период, в соответствие с нынешними реалиями. Ведь именно в условиях свободной конкуренции зачастую велик спрос на товары, обладающие особыми индивидуальными характеристиками, которые производятся и передаются покупателю на основе договора поставки.
Таким образом, можно сделать вывод, что экономика диктует договорную форму отношений и именно рынок обусловливает необходимость включения производственного процесса.
Именно экономика и организация производства лежат в основе разграничения купли-продажи и поставки. При этом, разграничивая куплю-продажу и поставку по признаку наличия специальных производственных отношений, не исключаются такие важные разграничивающие признаки поставки, как субъектный состав и цель приобретения товара.
Стоит отметить некоторые важные особенности договора поставки:
Во-первых, данный договор характеризуется субъектным составом, т.е. в качестве поставщика может выступать только лицо, осуществляющее предпринимательскую деятельность (индивидуальный предприниматель или коммерческая организация). 
Во-вторых, существенным признаком поставляемых товаров является то, что они производятся поставщиком. В связи с этим и к правовому статусу поставщика предъявляются определенные требования: им могут быть коммерческая организация или индивидуальные предприниматели, специализирующиеся на производстве соответствующих товаров.
 В-третьих, важно, для какой цели покупателем приобретаются товары у поставщика, ибо договором поставки признается только такой договор, в силу которого покупателю передаются товары для их использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием. Поэтому и в качестве покупателя по договору поставки должны выступать, как правило, коммерческая организация или индивидуальный предприниматель, занимающиеся предпринимательской деятельностью.
Если товар приобретается для иного использования, не связанного с предпринимательской деятельностью, то это договор розничной купли-продажи. Этого правила придерживается и арбитражная практика.
Поскольку поставка неразрывно связана с производством, отношения в рамках поставки коренятся именно в производственной сфере, а не в сфере гражданского оборота, как в купле-продаже.
Проводя разграничительные линии в основном по субъектному составу и по целевому использованию, тем не менее нельзя обойтись без разграничения экономического. Поставку и куплю-продажу позволяют разграничить обязательство по несуществующей вещи, изготовленной в рамках заказа от покупателя, и дальнейшая организация производства этой вещи.
Современное законодательство, регулирует эти отношения во многом без учета существующих экономических реалий, указывающих на то, что поставка не является разновидностью купли-продажи, поскольку имеет помимо юридических особенностей еще и самостоятельную экономическую основу. Это является одной из причин практической невозможности для покупателя влиять на производственные процессы поставщика.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Итак, отношения купли-продажи регулируются положениями действующего на территории России гражданского законодательства и договорами купли-продажи, заключенными между сторонами сделки. Оптовый оборот товаров, длительность хозяйственных связей, отношения между профессиональными продавцами и покупателями определены в ГК РФ.
Наряду с ГК значительную роль в регулировании отношений купли-продажи играют специальные законы, а также подзаконные нормативные акты: указы Президента РФ, постановления Правительства РФ, акты отдельных федеральных органов власти.
Так, например, среди законов, наряду с ГК, необходимо выделить Федеральный закон "О защите прав потребителей". Данный закон регулирует отношения, возникающие между потребителями и изготовителями, исполнителями, продавцами при продаже товаров. Устанавливает права потребителей на приобретение товаров надлежащего качества и безопасных для жизни и здоровья потребителей, получение информации о товарах и об их изготовителях (исполнителях, продавцах), просвещение, государственную и общественную защиту их интересов, а также определяет механизм реализации этих прав.
В условиях рынка не следует пренебрегать многолетней практикой применения вышеназванных документов. При заключении договоров целесообразно опираться на нормативы, содержащиеся в ГК РФ и регулирующие общие моменты всего комплекса мер по надлежащему исполнению волеизъявления сторон по заключаемому между ними договору купли-продажи. Так же следует подчеркнуть, что важно не только знание правовых предписаний, но и умение правильно ими руководствоваться.
В сложившихся правовых условиях текущего периода хозяйствующие субъекты, стороны договоров не всегда имеют возможность найти тот законодательный или иной нормативный материал, который в более конкретной форме помог бы сторонам договора принять правильное решение по регулированию условий их отношений.
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el nocne nonyesyt 0 dhaKcy cvera-dbarTyphi MoCTaBLLKe, BHICTRBNAEUCI] Ha OCHOBaHIN
‘ac7a npuews Mpogyrunm Ha cknage Morynarens )

TlocTasuk 0BsarHe nosgAce 3 (Tpex) pabosyx Aeli C 4aTsl MoNyenvA arTa npHemsn
napTUM MTp oAy, MOAMCaHHOTD TTOKYMaTENeM, BHCTASHTS B 3APEC MOCTIERHETO CHeT, CHeT-
parTypy Ha CooTBETCTOLYIO MAPTU MTPOAYKLYM. OPIIHEITS! CYETa, CETa-baKTypsl AOXHs!
G617 nepeRar TToKy AT He MOSAHEE, YEM YePEs 5 Hefi C UOMEHTA OTPASKN CHETS, CHETa-
axTypsi no arcy.

[lToli onnaTsl CNUTASTCA FaTa CCAHIA ASHEXHBX CPEACTS C KOPPECTIOASHTCKOT0

ouera Garika Morynarens.
= Mpuewa Mpoaykumn

TIpielKa noCTaBeHHOf TP OAYAIM OGpOPHITAETCA aKTalAM MpHeMKNMTpORYKLYAW, KOTO-
Pbie MOATHCHBAIOTCS NoRHOMOSHeM npeaCTasATenew MoxynaTens.

Tpueia MPOAYKLIN 10 KOMINECTRY OCYLLECTENASTCA NYTeM USMEDEHI AUAUETpA
'5EpXHET TopLIA M AWl peaia, 1 Onpeaeneris 0Dbela KaXAOT0 Gpeswa o [OCT 2708-75.

TIpieiKa no KadeCTey MPOASEORITCA My Tew BHSyanbror OMpegeneHis CoDTSETCToMs
Ka46CTB 110CTaBIEHHOMIPORY KM TEXHINECKI TP EG0SaRM, SOt 8 TIpUNOKEn 1.
1 x nacrogueuy florosopy.

TIpiEnKa MpORY KLUMTO KONINECTEY U KaYECTEY D OUSBOZHTCA NOMHOMONHEM NDEf:-
‘CrasuTenew MorynaTens s wower ee nepegasin. Bnpouscoe npwew Mpoayy Morynarens
P OBEpRET COOTEETCTEMe Fa4ECTSa NpORyKLUM NapaETpa, ykasanHb & Mpnnoxern NE 1 &
Hacrosueiy [loToB0py, 3 Take COOTBETCTaME s 110 KOTUNECTEY 8 TOS8pOCOTpOBCANTEN-—
X AOKYMENTaX (HBKTagHED M T ) aKTISECKOMY OBeMy Nepegasaenoii Mp oAy 110 pe-
SYTITaTaM NPHEHKH COCTaBNAETCS NpWEMO LA arT, HanpasnAewsii MTocTasuury.

aToii npyewyt MTpOAYKUMN CAITASTCA FaTa noAmCAFWA MoKynaTenen TosapHO-
TPEHCNOPTHO/ HaKTAgAOR. ORI Pas B HEAETIO NPOMSSORMTCA CBSPKa, PESySTaTs KOTOpOI
O(POPMNAIOTCA ABYXCTOPOHHMM AKTOM NPUEMOMepeaauH.
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TpopyKuuA, HE NPOLIEAWAA NPUEMKY NO KA4ECTBY, CKNaMPYETCA OTAENBHO 1 BLIBOSHT-
A TToCTaBUKOM NOGTE HaKOTIEH/A ROCTATCNHOR AR OTTDYSKTaPTIA W MPHHAAATCS MTory-
natenen no comacosarioi e

L OmsercraenmocT: Cropow u paspeuenue cnopos

38 HENCIONHEH1E CBO0IX OBASETENCTS, NP EAYCHOTpHHSIX HACTORLM flOTOBOPOM,
(CTOPOH HECYT OTBETCTBEHHOCTS, MPEAYCHOTPEHHY!o AEFICTBY IO SAKOHORATENBCTEOM PO

‘Bce cropa exay MocTasuinKkow i MTorynaree, KOTOpHE MOTYT SOSHKHYTS U Ha-
T0RLEIO [10T030pa paspeLLaIOTCA Ny TeHNEDETOB0poS, FOTOPSI® He PACCHATRHEAITCS CTOpoHa-
U KK ORSaTe o AR X BETeNS/CHINOPAOK YPEryMDOSaAHA CTIOpOB. N1 Hegos-
HOXHOCTI ROCTIORSHIM COTTALLIEHIA OTHOGTENbH CTIOpHX SOTPOC0S OFt MEpSRRISTCH Ha pac-
CUOTDEAHE 8 APGWTpAXHaI Y 10 UECTY HEXOXKAEHHA OTSETSM .

5 0GCTORTeNLCTS HeMPEOAOTUMOH CHTIs (POPC-MAXOP) _ . ;

B C1ya SOSHIKHOBEH OB CTORTEIISCTE HETPEOROIMIDH i (CTIo X SSBCTE N,
B0eHHX ASACTEMAN AP ), P ETATCTEY WD MIOG NS CTOPOA SBMONHTe NTIHOCTD Wk wac-
THSHO CBow 0BRsaTeTacrEa oflorosopy, cpok HcnonHer 0GasaTensCr Moflorosopy NpORTe-
B8TCA Ha NEDHOR ACHCTEWA HENPEORONMIIOF CANE W NKEHASLUN TAKOTO ZSAEACTENS

‘Ecnin nogoSrie 0B croATenscrea (WMWiK oCNEACTEMNS) 6YAYT AMHTSCA Gone wecT
MECLES, O M10Ban 13 CTOPOM MOET OTRASTSCA 0T MEnoMHEH s 0ToB0pa Bes SosmewEHMR
YBTROD, CoRSarHHAX C OBCTORTENSCTEAIM HENpEOROMAMOF CAS

‘Gropora,KoTopas He woeT nCranHTs obasaTensCrea noflorosopy, 0BAsaa HeUSA-
o (8 Teuene TPeX paGoi AH) HSBECTITS APY IO CTOPOrY 0 B0SHIKHOBEH M W MPERpa.
Lennn oBCTORTENBCTE, MpENATCTEy 0w SHRoMHERMo forogopa.

H8G7SKaUL GOKESATENCTBOM HAHSHA YKESaHHsX OGCTORTENSCTS FOIKHO CIy KT
MHCHMEHH0S CBMAETENSCTED, 32K O TOPrOEC-TPOMSUL i NN aTOM M YronHoHo.
EHHSIM OPTAHOM & WECTE HaXOXAEHIR, CooTaETCTEEAHo, MlocTasuyka W Morynatens.

He yoe0MRHiE N HECBOESPEIErtHOE YESROMNEHIE O HACTYICHM N TIPERpALLE-
U OB CrORTERACTS HEMPEOROMIMO:CUE MALAET CTOPOY MPASa CCAMATacH Ha TIOB0E SElle.
YKaSaHHOE OBCTGATENLCTE0, Kak 8 OCHOBaHNE, 0CB0BOXARIUEE OT OTEETCTBEHHOCTH 38 HeNC-
nonwenne obssatenscrea.

 Cpox acicromn florosopa }

"HACTOR A l0TOBOP SCTYMET 8 ATy COHA E10 MIOANICAHAA W ASTCTEYET A0 MOMeHTa
‘oRoMaHWA HCTONHEHWA CTOpOHaIN CBoNX obASATENSCTE, ShTerarowyX S floTo80pa.

Pacropesine lorosopa SosmaKHo o ComaweHyi CTOpor W © MHOM NOPAAKE, TPe-
~AyCuoTDEr oM saKooRaTenECTEOM PO, ORHOCTOpOrHee pacToprerine 1oro%0pa SOSGKHOnpH
JCTOSUITpERSapHTent 0Ty BeAOMneH ORI CTOPOrOF ApYTOM He Menee, wei 32 30 (1pi-
~RuaTs) el Ao MpeAnoNaracwoii AaTs pacropenis lorosopa.

‘OTCyTCTEME orMaTs RENAETCR €3y 0 OCHOSaMEN ATA MPHOCTAHOBKN NOCTASK
Tosapa.

TIoW paCropXeHIMIroB0Pa CTOPOHS HE OCEOBOKAAITCA OT SHMOMHEHA NERALLIK Ha
X OGSaTEIToCra i yCTpaH eI HapyLeril, Cosaa c HCToTereld LOT020pa, 8 aCTHocT,
10 ONNATE [ID DRy KLU, LD ADHLK CAHELYE (HEYCTORK) 1 BOSM W R0 Y BoTKOE.
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1. Haumerosanve Mpoaykuym saroTosKA 4nA ONOp MMHM: SnerTpONEpe-
Rawm

2 Topoga cocHa 100%

3. Bpeus sarorosmn 2007 20081

4. Eanuua wsmeperin o KY5. MeTp. FOCT 2708.75

5. Pasuepu

51 panerpu 1624.0n.

52 ponycrnusie g 851011

53 npamcxnoge AR 25,6, WakcHManHi
Hon.

6 Tpebosanus no rasecrsy.

6. KasecTao necouaTepWanos gomxHo cooTaeTCrTaosas 1,2 Copry no OCT 9463-68.

MpOTECpevALLEli NyHKTEM 6.2 HACTOALIETO MPUTIOKEHIA. BpesHa forxsl SurTs
Sa10TOBEr 3 KOUNEBO HACTH CTEONA PaCTYL Aepesbes, COe He Gonee 1ou Ha TeTp
(Cywe5 RO BT 0GPy BneHsl BpOSEHS C MOBEPXHOCTSI.

62 OrpanivenHo AonycTumsie nopoK:

-AONYCaITCA SAOPOBSIE CYNK CYMIa AMAMETPOR KOTOPSIX B OFHOI UyTOBKE He.
npessuaer

ETSEPT AUl OKpYAHOCTH 3 STOM CeseHyi, AHAMHETD MAKCHHANSHOTO Cysia He
Romen

P BT 0O/ NATOACTH OT AMaIETDa BpesHa 8 MECTE paCTonoeH Cys-

~onyeraTes cunesa s sagono

~AONYCKASTCA NPOCTaR PaBHOMEpHas KpHBHSHA, NPW YCTIOBMM, STO THMA, COSAN-
Harouan
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'UEHTPbI TOPLIEB HE BLIXOAWT 3a NPeAentl OpesHa

-HA PACCTORHIM HE WEHES 21 0T BEPXHEr0 TOPLIA A0 CKAETCA ENKaA 4epaOTOuMHE.
Avauerpou
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LIEHA HA MOCTABMIAEMYIO MPORYKLIMIO.

Lewa a MpoayKe, yAOENETSOpAIOLLYI0 TRESOBaHMEM MyHETa 6.1, 6.2 Mpunoxe-
s 1o
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Topox Camramxap, Pecrytmaca Ko oxz6ps 2006 roza

000 Mszperosom, mismyesios 3 aamaaiimes: dlpozasem, s THIe FeHPATIOTO TEKTOpS
Boaspesso Hiczones Tapacosres, 2afyommero 5a ocosamar  orasa oSmecrss, ¢ 070l croposs 1
000 lTporssoacrassmto-sopr eas xosemass Terpas, msesyestos s asmsmeimas dloxymsneass, s s
remspazasoro Tupacrops PoSemummtr Tapusra [ soprusmisa , AsAcrayiomaro 58 ocwosasam Verasa ¢
Zpyroft cTopomst. oI RacTo TGk 20T0S0P 0 MK HEAVIOmA:

1. IPE/IMET T0rOBOPA.
11 B coorsercrsua ¢ yemomuna acrosmaro 20rosopa llpoassen mpozass,  [loxymarers moxymser
KAMA3 —55102C, roa ssmyexa 2003 rox VINXIF 35142 30401019, zmmrarezs 740,11 240 221825,
7208,0401019, macen XTC 5320503 2183433, mer sysosa -opascxams (zazse mo sasery — KAMAS)
T2 KAMAS rpsmaznaseas Tpo mey 7o Tpasy coSCrasRROST 52 0CROSSMIGt TacHOPTa TPRHCTOPTROTO
cpszcrea 11 MA 492502, suzammoro = THBAZ . Cuacruasapa PecnySmam: Koaa 05.10.06 roz.

1.3 Tlpoasssurapasragyer, w0 20 cosspumermue macrosmro orosopa ysasmmmss 7 11 KAMAS -
oAy 2DYTOMY 52 TpORAR, o SO, S CHOPE U0 SPCTON STPETON 53 COCTONT CE00 18 07 Tk
pas pesice T

2. L[EHA M TIOPSI0K PACUETOB.
2.1, Homa mpuobperssaoro Moxymassnas KAMA3s, yeassmmoros .1 1 sscrommaro zorosops, cocrasss-
360 000 (rpcra mcrascar e ) py6ek 5 Tow meas HIC 1%

22Oz loxymaresen TPRHCTOPTHOTo Cpaa-TRA ORISR 3488 MoMSRT 0TI SLS RACTORIIEFD -
FoRopa myren nepeuc7eRNE 5a PaCTSTHASE ST COZACHD RLSTRRSSROTO €T

23 Bacxoms, carsmmmnss o cammuascc rocyaspersammoro yuéra KAMA3a s THBIL] . Comameaps, 5e-
cix Tipozasen.

3. BOSHUKHOBEHIE [IPABA COSCTBEEHOCTIL
3.1 Tipaso coBersesmtocra s KAMAS, snnsomaics mpazesmos sactosmmaro 2orosop, sosmacasr  Tlo-
E/maTens ¢ MowENTS H0 THCARS CTOpOREAS O0SOPS RV TPOALE.

3.2. Puck ey vaimoii e wn oo npoasssexoro KAMASa caoxexta o cropomman zo-
rosopa. sym mpoas e 5a losymarane.

4. TIPABA 1 OB AHHOCTH CTOPOE.
4.1, Hpozssen ofgses

411 Tpazocramam Hoxymarerao sce meoSzo e Zosyasamst 122 oopscnemsa s osersemocs Ilo-
ymasens KAMASa, yxasasmoro 2.1 1. Bc7oAmaro 207050pa, & H2CTi TOREYI0 OTSerCTRSRHOCTS 2 1%
oczomspmocrs.

313 Ba camsmens Momymsrass:
36080 TpamcropTHOT cpecrea.
4.14. Crars TpamcmopTmos cpazerso ¢ Gasamcs.

P — 20 memssoseynemoms o
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4.2. Noxvnay =
421 Ommamirs mpmosperssnsk KAMAS 2 mooss oSuene 2 coorascramnen. 2. RecTommero 010303
JEER, Sip e ———

5. OTBETCTBEHHOCTS.
5.1, Bo seaa, 470 e mpaayeoTpeRo RACTOmmIDS A0roSCPO, CTOPORS PYRDSOACTEYIOTes RelierEyomIng
Saxomozarensersos Pocrieroft Sezepamm.

6. TIPOVE YCTOBAL

6.1, Mnsemats, pacrop:sse 7 mpesparmese ycosit RACTORIRAro Z0TOS0PS SOBOERD TOTSEO TP
[E————————

6.2. Ciops. s exaiomne s SaCTOSILEF© 0T 030pS. 1O a1 DGO TR0 B MO, TSR HOTP -
B N e

63, Hacroamut 0ro80p cocmaznest s Tpex SKSeMIA£pE, ISR DAEYS0 RpILTIECEYI0 Iy, 07U 3
xoropscx xpasmrrcs » [HBIUL r. Cansasaps, szopoit x Tpemck ssaaeres croposat.

7. HOITHCH CTOPOE.
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