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                                              Введение
Договор представляет собой одно из самых уникальных правовых средств, в рамках которого интерес каждой стороны, в принципе, может быть удовлетворен лишь посредством удовлетворения интереса другой стороны. Это и порождает общий интерес сторон в заключении договора и его надлежащем исполнении. Поэтому именно договор, основанный на взаимозаинтересованности сторон, способен обеспечить такую организованность, порядок и стабильность в экономическом обороте, которых нельзя добиться с помощью самых жестких административно – правовых средств.  Договор – это наиболее оперативное и гибкое средство связи между производителем  и потребителем, изучения потребности и немедленного реагирования на них со стороны производства. В силу этого именно договорно – правовая форма способна обеспечить необходимый баланс между спросом и предложением, насытить рынок теми товарами, которыми нуждается потребитель.
Договор является основным документом, определяющим права и обязанности сторон, заключивших его. В условиях нарождающегося рынка, когда решение большинства вопросов, касающихся регулирования отношений сторон в процессе их хозяйственной и финансовой деятельности, отнесено законодателем к компетенции самих хозяйствующих субъектов, особое значение для последних приобретают договоры купли-продажи и договоры поставки.
Договор поставки является одной из разновидностей договора купли –продажи и который выделился в отдельный правовой  институт недавно по сравнению с иными видами договоров. И иногда его называют предпринимательской или  торговой куплей – продажей.

1.Понятие договора поставки
Договор поставки – один из наиболее  распространенных видов обязательств, используемых в предпринимательстве. Договор поставки охватывает практически весь товарооборот в хозяйственной деятельности предпринимателей. Заключение этого договора очень удобно как для предприятий  (юридических лиц) так и для  индивидуальных предпринимателей.
Договором поставки ст.506 ГК  признает такой договор купли – продажи по которому поставщик – продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием.
Наиболее оптимален договор поставки, к примеру, для регулирования взаимоотношений между производителями товаров и поставщиками сырья, материалов либо комплектующих изделий; между изготовителями товаров и оптовыми организациями, специализирующимися на реализации товаров. Указанные отношения должны отличаться стабильностью и иметь долгосрочный характер. Поэтому в правовом регулировании поставочных отношений преобладающее значение имеют не разовые сделки по передаче партии товаров, а долгосрочные договорные связи.
Хозяйственные связи между поставщиками и покупателями могут устанавливаться: 1) на основе прямых договоров между ними; 2) путем централизованных закупок продукции, товаров организациями материально-технического обеспечения; 3) с помощью оптово – посреднических фирм.
Таким образом, договорные связи могут быть с участием промежуточных  звеньев и без участия промежуточных звеньев. В первом случае – простая связь, во втором – сложная.
В зависимости от основания возникновения договорных отношений по поставкам различают:
·  поставки, основанные только на соглашение между поставщиком и покупателем;
· поставки, которые имеют своим основанием совокупность юридических фактов в виде договора и заказа  товаров на поставку для государственных нужд.
Договор поставки имеет такую же экономическую сущность (возмездная передача товара от одного субъекта к другому) как и договор купли-продажи. ГК РФ определил договор поставки как разновидность договора  купли-продажи, и отсюда просматривается  единство экономического содержания и юридических признаков этих договоров:
· они призваны обеспечить переход права собственности (иного вещного права) на имущество;
· заключение этих договоров происходит в результате свободного волеизъявления сторон, которые выступают как свободные товаровладельцы;
· они имеют возмездно – эквивалентный характер, где встречным предоставлением являются деньги.
ГК РФ устанавливает, что к договору поставки товаров применяются не только специальные нормы, но и общие положения о купле-продаже (ст.454 ГК). Это положение имеет как научно – познавательное, так и практическое значение, поскольку в процессе реализации прав, вытекающих из конкретных обязательств, а также при осуществлении защиты прав в арбитражном суде требуется и четкое их определение, и правильная юридическая квалификация.
Договору поставки присущи квалифицирующие признаки, выделяющие его особое правовое регулирование: 
· правовой статус продавца (поставщика)
В качестве продавца (поставщика) в договоре поставки выступает предприниматель. Это может быть коммерческая организация  либо гражданин – индивидуальный предприниматель. Поставщик продает либо производимые им товары, либо товары, закупаемые для продажи.
· цель приобретения товара
Договором поставки признается  договор, по которому товар приобретается либо для  использования в предпринимательской деятельности (для промышленной переработки и потребления, для последующей продажи и иной  профессиональной деятельности), либо для иной деятельности, не связанной с личным, домашним, семейным использованием товара (поставки в мобилизационные ресурсы, армии, детскому саду и др.).
· обусловленный срок
Передача товаров продавцом (поставщиком) покупателю должна осуществляться в обусловленный договором срок или сроки.
Кроме того, договор поставки имеет и другие особенности, такие как:
· момент  заключения договора и его исполнения, как правило, не совпадают;
·  по договору поставки возможна оптовая продажа товаров единовременно (в срок) либо отдельными партиями в течение длительного периода (в обусловленные сроки);
·  возможна передача и одной вещи, в т.ч. индивидуально-определенной (машина, прибор индивидуального исполнения и др.), в обусловленный срок;
·  изготовителем товара заключается, как правило, на будущие вещи;
· договор может быть заключен на длительный срок – год, несколько лет, в связи с чем из договора поставки часто возникают долгосрочные, длительные  хозяйственные  связи.
Значение договора поставки состоит в том, что он как и договор купли-продажи опосредует процессы товарного обмена в обществе, в частности материально-техническое обеспечение субъектов хозяйствования.

2.Элементы договора поставки
Элементы договора поставки следующие: стороны договора; предмет договора; цена; срок договора; форма заключения  договора.
Сторонами договора поставки обычно являются лица, ведущие предпринимательскую деятельность. На стороне поставщика, как правило, выступают коммерческие организации и граждане-предприниматели. Покупателями в договоре поставки, в принципе могут быть любые лица (за исключение гражданина, приобретающего товары для бытовых  нужд), однако чаще  всего – это предприниматели (индивидуальные и коллективные). Государство также может выступать покупателем по договору поставки (например, приобретая товары в государственный резерв), что чаще всего оформляется государственным контрактом на поставку товаров для государственных нужд.
Предмет договора поставки  - как правило это любые вещи не изъятые из оборота. В большинстве случаев они определяются родовыми признаками, однако закон не препятствует и продаже индивидуально-определенных вещей. На момент заключения договора поставщик, как правило, еще не располагает товарами для поставки.
Продажа  таких вещей, как недвижимость (в том, числе предприятие), сельскохозяйственная продукция, энергия и энергоносители, оформляется не договором поставки, а другими разновидностями договора купли-продажи.
Имущественные права и другие объекты гражданских прав предметом поставки выступать не могут.
Цена договора поставки - определяется по соглашению сторон. Цены на отдельные  виды товаров (например, продукцию оборонного назначения или алкоголь) устанавливаются или регулируются государством. 
Срок (или сроки) исполнения договора определяется его сторонами.
Форма заключения договора поставки –в большинстве случаев договор поставки заключается в письменной форме.

3. Содержание договора поставки
Договор поставки, как правовой документ, регулирует взаимоотношения поставщика и покупателя по поставке товаров и является единственным юридическим фактом, на основании которого возникает обязательство по поставке.  Как  правило, это единственный документ, подписанный сторонами. Но также существует возможность заключения договора поставки путем обмена документами посредством почтовой, телеграфной, телефонной, телетайпной, электронной или иной связи, позволяющей достоверно установит, что документ исходит от стороны по договору (п.2 ст.434 ГК). С одной стороны это создает возможность оперативного заключения договора, а с другой стороны  нежелательно ввиду неопределенности взаимоотношений сторон.

Принимая  во внимание, что основной сферой применения договора поставки товаров являются предпринимательские отношения, а основными субъектами этих договоров, как правило, - коммерческие организации, профессионально занимающиеся производством, закупкой и реализацией товаров, законодатель счел необходимым урегулировать  отношения, формирующиеся уже на стадии преддоговорных контактов сторон по поводу заключения договора поставки. Этому вопросу посвящены содержащиеся в ГК  нормы об урегулировании разногласий при заключении договора поставки (ст.507). Согласно этой статье, сторона проявившая инициативу в заключении договора, т.е. представившая свое предложение (оферту) потенциальному контрагенту и получившая от него принципиальное согласие на заключение договора, но при условии изменения некоторых пунктов договора, должна принять меры, которые внесли бы определенность в отношение сторон. Здесь возможны три варианта действий: 1) согласиться с изменением отдельных пунктов договора, предложенных контрагентом; 2)  попытаться найти по поводу спорных пунктов договора компромиссное решение (согласовать возникшие разногласия); 3) отказаться  от заключения договора.
Во всех этих случаях сторона, предложившая заключить договор поставки и получившая от другой стороны предложение о согласовании  возникших разногласий, обязана не позже чем в 30 – дневный срок со дня получения этого предложения уведомить эту сторону о своем решении. Поэтому сторона, не уведомившая контрагента о принятом ею решении, должна будет возместить убытки, вызванные уклонением от согласовании условий договора.
В нынешних условиях хозяйствования для сторон чрезвычайно важно определить в нем права и обязанности сторон. Если между сторонами по договору возникает спор, в суде трудно определить, какой именной договор был заключен. 
Содержание договора  поставки составляют его условия, которые стороны согласовывают в процессе заключения договора.

4.Существенные условия договора поставки
Независимо от предмета договора поставки, состава его участников, а также оснований, в соответствии с которыми, он заключается, существенными условиями договора поставки являются: условия о товаре (ассортимент, количество, качество), сроки и порядок поставки, сроки и порядок оплаты. Существенными признаются также все те условия, относительно которых по заявлению одной из сторон должно быть достигнуто соглашение (ст.432 ГК). 
4.1.Условия о товаре.
Прежде всего согласованию подлежат условия о товаре, т.е. о его наименовании, количестве и качестве, что в совокупности и составляет  объект сделки. Оговаривая предмет договора, указывается точное  название продукции (товара), не допускающего подмены, а также номера стандартов, технических условий, артикулов и других необходимых документов, на соответствие которым предстоит проверять поступившую продукцию (товары). В тех случаях, когда речь идет об изделиях одного наименования, но с различными признаками, стороны обязаны предусмотреть это в тексте договора. Возможно, что поставляемая продукция имеет сложные характеристики. Тогда их описание дается отдельно в специальном приложении, которое является неотъемлемой частью договора. Таким же образом поступают в случаях с неоднородными товарами. как правило, описание сложных характеристик представляется в форме технических условий (ТУ) или технической спецификации (ТС). Столь подробное описание объекта сделки позволяет избежать разногласий, а также исключить возможность недобросовестного отношения к своим обязанностям какой либо из сторон.
Количество поставляемого товара в договоре поставки определяется по соглашению сторон исходя из потребностей покупателя и с учетом производственных или иных возможностей поставщика. Для  определения количества поставляемой продукции (товаров) и порядка его установления используют общепринятые параметры веса, длины, объема, штуки, комплекты и т.д. В тех случаях, когда продукция (товар) поставляется по весу, в тексте договора необходимо оговорить вес брутто или нетто, либо и тот и другой, где нетто -–это вес без тары и упаковки;  брутто – вес с тарой и упаковкой.
Не исключена ситуация, когда для определения количества товара стороны воспользуются нестандартными единицами измерения, такими, как мешки, пачки, объем бутылки.
Некоторые продовольственные товары  имеют тенденцию к изменению своего веса в процессе транспортировки и хранения. Точный вес такой продукции в договоре определить невозможно. И поэтому часто используется предварительное соглашение при заключении договора (опцион), и в ряде случаев обозначение количества дополняется оговоркой «около». Как правило, опцион используется при дальних перевозках овощей и фруктов. По взаимному согласию сторон, определив вес, допускается сделать запись плюс-минус 10%, но при этом необходима оговорка о том, кому из участников договора предоставляется право пользоваться отступлением от установленной цифры.  Если же стороны забыли указать, кому из них принадлежит опцион (т.е. право выбора), действует общее правило ст.320 ГК: выбирает должник – поставщик.
Под  качеством поставляемого товара понимается соответствие его свойств  уровню требований договора или пригодность для использования по назначению.
Характер поставляемой продукции непосредственно влияет на требования к его качеству. Например, качество достаточно простой продукции обозначается стандартами (кирпич, бетон и т.д.), о чем в договоре делают запись: «Качество в соответствии со стандартами, установленными в РФ». При поставках продукции предприятий станкостроения, машиностроения и др., а также товаров, на которые стандарты отсутствуют, либо им предъявляются какие-либо специальные требования, качество, как правило, определяется техническими условиями, описанными в приложении к договору.
Когда предметом договора поставки  являются продовольственные товары, то их качество должно подтверждаться сертификатом качества, который выдается уполномоченной на то государственной организацией, а также ветеринарным и санитарным сертификатом. Последний выдается на каждую партию поставляемого  товара.
Если предстоит определить качество поставляемого товара по образцам, то поставщик обязан представить их покупателю для утверждения. Только после такого утверждения это образец будет считаться эталоном. В подобных случаях в договоре должны быть учтены сведения о количестве отобранных образцов и порядке сравнения их с поставляемой продукцией (товарами). Во избежание в дальнейшем споров об идентичности образцов третий экземпляр стоит передать на хранение нейтральному предприятию, организации, а в тексте договора сделать соответствующую оговорку и указать наименование этого учреждения.
4.2.Цена и порядок расчетов.
Цена определяется сторонами на момент заключения договора. Предварительное согласование цены можно проводить как в устной форме, так и с помощью средств связи.
Необходимо отметить, что цена зависит от условий поставки. Если проектом договора предусматривается доставка продукции силами поставщика на склад покупателя, то цена увеличивается на стоимость доставки, расходов на страхование грузов, погрузочных работ и т.д. если покупатель доставляет продукцию самостоятельно, то цена будет увеличена только на стоимость расходов, связанных с погрузкой.
Договорная цена может быть трех видов: фиксированной, скользящей и с последующей фиксацией.
Если стороны договорились о применении твердой фиксированной цены и определили ее конкретную цифру, то она не подлежит изменению при оплате. И в дальнейшем, при  возникновении  конфликтов, арбитражный суд должен отказать в удовлетворении требований одной из сторон об увеличении или уменьшении цены, установленной договоров. В соответствии с законодательством изменение цены в таких случаях возможно только по взаимному соглашению сторон.
Очевидно, что в условиях инфляции применение фиксированной цены может быть выгодно только покупателю и в абсолютно невыгодных условиях оказывается поставщик, особенно при длительном сроке действия договора. А удобная для поставщика предварительная оплата продукции не всегда устраивает покупателя. Из подобной ситуации предпринимателями найден выход: они используют прием, получивший название «валютной оговорки». Суть его в том, что стороны устанавливают цену в одной из иностранных валют, например, в долларах США, и определяют стоимость единицы продукции в перерасчете на эту валюту. Затем общая стоимость поставляемой продукции фиксируется в той же валюте, а в договоре обозначается точная ее цифра с примечанием, что оплата будет производится в рублях по курсу на день платежа (или день получения продукции покупателем) в определенном банке. Поскольку банковские курсы  иностранных валют могут различаться, то ссылка в тексте договора на банк и его местонахождение  абсолютно необходима. 
В случае использования скользящей цены в договоре стороны связывают ее с рыночными ценами, действующими в момент исполнения договора. Этот  способ применяется в случаях, когда определить твердую цену в момент заключения договора трудно. и тогда стороны могут не включать в текст договора конкретную цифру, но должны предусмотреть фиксацию исходной (базисной) цены. Она изменяется в процессе исполнения договора при изменении ценообразующих элементов по методу, который стороны согласовывают между собой. Предел отклонения рыночной цены от договорной оговаривается заранее, но в любом случае в тексте договора необходимо указать источник определения цены (или несколько источников), по которому  будет определяться среднерыночная цена. Если время исполнения договора поставок  продукции превышает один год, то скользящая цена определяется в момент исполнения  договора путем пересмотра договорной цены. При этом учитываются изменения в издержках производства, имевших место за истекший период с момента заключения договора.
Если стороны предпочтут использовать цену с последующей фиксацией, то конкретная цифра в тексте договора может не указываться (это единственный случай для возмездного договора). Между тем в договоре следует подробно описать способы ее определения, а также те конкретные источники, на которые будут ориентироваться стороны в момент оплаты. Необходимо учитывать, что в договоре должны быть отражены как общая по договору цена, так и цена за единицу продукции.
Изменение цены, предусмотренной договором, допускается в случаях и на условиях, установленных законодательством или договором.
В арбитражно – судебной практике нередко выявляются факты, когда цена в договоре не установлена и не может быть определена из условий договора. Для таких случаев закон устанавливает порядок, при котором исполнение договора должно быть оплачено по цене, которая при сравнимых обстоятельствах обычно взимается за аналогичные работы, услуги. При оформлении договора поставки может быть принята та цена, по которой в тот же период поставщик поставлял свой товар другим покупателям.
Чтобы не порождать конфликтных ситуаций и избегать судебных споров, нужно предусматривать в договоре  поставки  условие о цене.
4.3. Тара и упаковка.
Особое место в договоре поставки отводится условиям  о таре и упаковке. В ряде случаев поставщик обязан передать покупателю товар в таре и (или) упаковке, за исключением товара, который по своему характеру не требует затаривания и (или) упаковки. Иной способ отгрузки товаров может быть установлен в договоре. Если в договоре требования к таре и к упаковке не определены, товар должен быть затарен или упакован обычным для такого  товара способом. Во всяком случае поставщик обязан обеспечить сохранность товара при обычных условиях хранения  и транспортировки.
Обязательные требования к таре и (или) упаковке, предусмотренные в установленном законом порядке, являются обязательными для предпринимателей.
Покупатель, получивший затаренные товары, обязан возвратить поставщику многооборотную тару и средства пакетирования, в которых поступил товар, если иное не предусмотрено договором поставки. Сроки возврата указанных средств устанавливаются  обязательными требованиями законодательства. Тара  однократного использования и упаковка товара, по общему правилу, возврату продавцу не подлежит (ст.517 ГК).
Поставляемый  товар должен быть надлежащим образом  замаркирован.
Товары, выпускаемы юридическими лицами, должны иметь производственную марку и товарный знак, кроме случаев, предусмотренных законодательством. Товары изготовленные предпринимателями, осуществляющими предпринимательскую деятельность без образования юридического лица, должны иметь этикетку.
Маркировки подлежат как товары, так и тара. Стороны не имеют права изменить требования к маркировке, установленные в нормативно-технической документации, но они вправе установить в договоре требования к маркировке, не установленные в нормативно – технической документации.
4.4.Условия, формы и сроки расчетов.
Условие о расчетах  в договоре поставки является одним их наиболее значимых.  Самое большое количество  претензий  и исков, предъявляемых в связи с неисполнением обязательств по договорам, связано с ненадлежащим исполнением  или  неисполнением именно условий по расчетам за товар.
Выбор формы расчетов когда предприятие выступает в качестве поставщика, зависит от степени риска неисполнения покупателем обязательства по оплате товара. Этот выбор также определяется соотношением во времени поставки товара и оплаты за него. С учетом этого при оптимальном выборе форма расчетов в договоре поставки будет выполнять еще и функция правового средства обеспечения обязательства. 
При формировании условий договора поставки о порядке расчетов следует учитывать два основных момента: учет будущей планируемой деятельности по выполнению договора (в данном случае – по осуществлению платежа) и учет обстоятельств, которые могут возникнуть в будущем и воспрепятствовать деятельности в соответствии  с договором. Особенность данного условия – в возможности сочетать оба этих момента, поскольку условие о порядке расчетов несет на себя одновременно как функцию регулирования – определение будущих действий (в основном покупателя (или поставщика) по осуществлению платежей за поставленный товар, так и функцию средства защиты от возможных  недопоставок товара или  неосуществления  платежей.
В ГК РФ нормы, прямо регулирующие условия о расчетах в договоре поставки, содержаться  в ст.516 ГК, а также в ст.ст.486 – 489 ГК. Кроме того, определение формы расчетов и порядка осуществления платежа для выбранной формы расчетов устанавливается нормами, содержащимися в главе 46 ГК. Также существует множество правил, регулирующих обязанности по расчету, содержащихся в других правовых актах, ведомственных  нормативных  актах, утверждаемых ЦБ РФ, Минфином РФ.
4.5.Сроки и формы поставки, условия приема.
Срок  поставки может быть определен различно, например, путем указания конкретной даты (конкретного дня или месяца, квартала) либо периодов поставки в течение срока действия договора. 
Когда договором определена поставка продукции частями, обычно составляется график таких поставок, и в нем указывается дата и количество каждой поставляемой партии продукции (товара). Если же при аналогичных условиях график не был согласован, то продукция должна поставляться равными частями и равномерно (ст.509 ГК). 
Возможность досрочной поставки по договору должна быть предусмотрена в тексте  договора. Если такое условие не оговаривалось, то досрочная поставка возможна только с согласия покупателя. Условие досрочной поставки предполагает досрочную оплату покупателем поставленной продукции. Нужно отметить, что продукция, поставленная досрочно и принятая покупателем, засчитывается  как поставка следующего по графику периода. Если же  поставщик поставил продукцию досрочно без согласия с покупателем, последний вправе отказаться от ее приемки до наступления срока, установленного в договоре или графике поставок, который является неотъемлемой частью  договора. такое же право сохраняется за покупателем и в случае долгосрочной поставки продукции. Кроме того, покупатель вправе отказаться принимать одновременно большую партию товаров, рассчитанную, согласно договору, на поставку определенными частями. 
Сроки поставки продукции могут быть связаны не только с временными датами, но и с какими – либо действиями покупателя, например, предварительной  оплатой, перечислением аванса, получением извещения из банка о поступлении аккредитива и др.
В случае отказа покупателя принять досрочно поставленную по договору продукцию, по действующим правилам, он вправе принять ее на ответственное хранение (ст.514 ГК) без оплаты и оплатить в срок, предусмотренный договором.
Если, по каким – либо причинам срок поставки в договоре не оговорен  вообще  и не  сделано никаких указаний о способе его определения, то, в соответствии со ст. 314 ГК, в тех случаях, когда обязательство не предусматривает и не позволяет определить срок его исполнения, оно должно быть исполнено в разумный срок после возникновения обязательства. Разумный срок может быть определен, исходя из конкретных условий  сделки, предусмотренных договором, или из существа обязательств, а также из обычных условий сделок подобного типа. при этом учитывается расстояние, на которое должен быть переправлен товар, вид транспорта, количество товара и т.п.  

5.Особенности исполнения договора поставки
Договор поставки является двусторонним, поэтому и поставщик, и покупатель имеют обязательства по его исполнению.
Договор должен быть исполнен надлежащим образом в соответствии с положениями самого договора или в соответствии с указаниями закона.
В основные обязанности поставщика, независимо от других условий договора поставки, входят: поставка продукции (товаров) на условиях договора, своевременное уведомление покупателя о готовности  продукции к отправке (отгрузке), обеспечение проверки качества поставляемой продукции (товара). В связи с этим поставщик обязан: за свой счет упаковать товары (продукцию) за исключением товаров, которые принято поставлять без упаковки; нести риск и расходы по транспортировке до момента предоставления товара покупателю в месте, установленном  условиями поставки, и в обусловленный договором срок.
Условиями поставки могут быть оговорены виды упаковки и маркировки продукции, особенности погрузки на транспортные средства, способы доставки до основного перевозчика, погрузки на основной транспорт и  оплата его услуг, выгрузки на склад предприятия, вопросы страхования основной перевозки. По условиям договора поставки поставщик может поставлять товар только до первого перевозчика, оплатив при этом погрузку на транспортное средство и доставку продукции до основного перевозчика, оплатив при этом погрузку на транспортное средство и доставку продукции до основного перевозчика. Далее все  риски и расходы несет покупатель. Если договором предусмотрено, что покупатель вывозит продукцию (товар) со склада поставщика (или изготовителя), то все обязанности по транспортировке и риску случайной гибели ложатся на покупателя.
 Продавец, по общему правилу, обязан доставить товар покупателю. Значит, если в договоре не определен базис поставки, т.е. условие о распределении обязанностей и расходов сторон по транспортировке товара, обязанность доставки лежит на продавце. Соответственно, ему же будет принадлежать и право выбора вида транспорта и других условий доставки, если они  не определены в договоре и не вытекают из требований нормативных актов, существа обязательства и не вытекают из требований нормативных актов, существа обязательства или обычаев делового оборота ( абз.2 п.1 ст.510 ГК).
Поставка с условием выборки товаров  покупателем означает, что обязанности поставщика по передаче товаров ограничиваются их подготовкой к вывозу покупателем, индивидуализацией товаров, как предназначенных для передачи покупателю, и извещением последнего о готовности товаров  к выборке. Покупатель обязан вывезти товары от поставщика в срок, установленный договором, а при его отсутствии – в разумный срок после получения уведомления поставщика.
Договор поставки обычно предусматривает передачу покупателю товаров отдельными партиями в течении срока договора, т.е. определенную периодичность поставок. но чтобы условие о  периодичности поставок  имело силу, его необходимо включить в договор. В противном случае поставщик обязан передать покупателю все  количество товаров единовременно. Если из договора вытекает необходимость периодичных поставок, однако сами периоды (сроки поставок не определены, поставщик, по общему правилу, обязан передать товары покупателю  равномерными партиями помесячно. Недопоставка товаров в отдельном периоде должна быть, как правило, восполнена в следующем периоде (периодах) поставки в пределах срока действия договора ( п.1 ст.511 ГК).
Покупатель может быть заинтересован не только в личном получении товаров, но и в переадресовке их другим получателем (например, оптовый торговец желает направить закупленные им товары непосредственно своим мелкооптовым покупателям, минуя собственный склад). В таком случае у него есть возможность включить в договор поставки условие об отгрузочных разнарядках.
Отгрузочные разнарядки –это обязательные для поставщика (в силу заключенного договора письменные распоряжения покупателя об отгрузке (передаче) товаров указанным им получателем (п.2 ст.509 ГК).
Такие разнарядки на отгрузку должны, по общему правилу, направляться поставщику не менее чем за 30 дней до начала соответствующего периода поставки, если иной срок не установлен договором. Продавец, не получивший своевременно отгрузочных разнарядок от покупателя, вправе взыскать с покупателя причиненные этим убытки, а также отказаться от исполнения договора либо потребовать от покупателя оплаты товаров (п.3 ст.509 ГК).
Поставщик обязан передать покупателю установленное договором  количество товара.
Нарушение поставщиком условия о количестве товара  (т.е. просрочка поставки или недопоставка) дает покупателю право:
· уведомив поставщика, отказаться от принятия просроченных товаров. Однако товары, поставленные до получения поставщиком уведомления, он все же обязан принять и оплатить (п.3 ст.511 ГК)
· приобрести не поставленные товары у других лиц и отнести на поставщика все расходы на их приобретение, при условии, что они являются необходимыми и разумными.
Последствия поставки товаров ненадлежащего качества  в общем виде урегулированы ст.518 ГК. Самым существенным их отличием от общих правил о купле-продаже является то, что требования, основанные на поставке недоброкачественных товаров, могут быть заявлены поставщику не только покупателем, но и получателем, т.е. лицом, которому покупатель предоставил право получения товара. Это - требования о соразмерном уменьшении покупной цены, безвозмездном  устранении  недостатков товара, возмещении  собственных расходов  на устранение недостатков, замене товара доброкачественным и расторжении договора. 
Нарушение  условия о комплектности приводит к последствиям, аналогичным  нарушению условия о качестве товара, с той лишь разницей, что соответствующие права покупателя регулируются ст.480, а не ст.475 ГК.
Покупатель, получивший затаренные товары, обязан возвратить поставщику многооборотную тару, если иное не установлено законом (ст.517 ГК).
Основные обязанности покупателя по договору поставки заключаются в принять заказанную продукцию (товары) либо товарораспорядительные документы на нее в том месте и в срок, которые соответствуют условиям  договора поставки; оплатить продукцию в соответствии с договором; нести  все расходы и риски случайной гибели, которым может быть подвергнута поставленная продукция после перехода на нее права собственности. Кроме того, чтобы исключить поставку покупателю некачественных товаров, проследить выполнение обязательств поставщиком, поставленная продукция принимается по количеству (комплектности) и качеству. Условия договора поставки должны предусматривать место приемки товара. Прием продукции по количеству и качеству производится в момент и в месте перехода с поставщика на покупателя права собственности на имущество одновременно с переходом риска случайной гибели имущества или  его повреждения.
Проверка продукции по количеству и качеству зависит от ее характеристик. В тех случаях, когда поставляются машины, станки, сложное оборудование, то их проверяют в работе. При этом покупателю должно быть предоставлено право заявить  рекламации в течении довольно длительного срока (6-12 месяцев). При поставке продовольственных товаров приемка по качеству будет заключаться во внешнем осмотре и экспертизе. проводится она на основании документов, которые подтверждают качество товаров, дату производства, срок и условия хранения и т.д.
Способы и сроки предъявления претензий к поставщику по качеству поставленной продукции (товара) должны быть обязательно предусмотрены в тексте договора или рассматриваться в приложении к нему. имеет смысл  определить способ удовлетворения претензий. Это может быть, например, устранение выявленного  дефекта в согласованные сроки, частичная или полная замена некачественной продукции, уценка и т.д. Если в договоре нет указаний на это счет, то права покупателя определяются действующим законодательством.
Необходимо обратить внимание на особые правомочия покупателя по договору поставки товаров, когда поставщиком не выполнены обязанности по поставки  обусловленного договором количества товаров либо не удовлетворены требования покупателя о замене недоброкачественных товаров или о доукомплектовании товаров в определенный срок. В подобных ситуациях покупатель получает право  приобрести непоставленные товары у других лиц с отнесением всех необходимых и разумных расходов по их приобретению на поставщика в случае недопоставки товара либо невыполнения требования о замене недоброкачественного товара или о его  доукомплектовании в установленный  срок (п.1 ст.520 ГК). Кроме того, покупатель вправе  отказаться от оплаты товаров ненадлежащего качества и некомплектных  товаров, а если  такие товары уже оплачены, потребовать возврата уплаченных сумм впредь до  устранения недостатков и доукомплектования товаров либо их замены (п.2 ст.520 ГК).
Обязанность покупателя по оплате товаров  имеет особенности. По общему правилу, расчеты между сторонами  осуществляются платежными поручениями. Если покупатель перепоручил оплату получателю товаров, он продолжает нести соответствующую обязанность перед поставщиком. Поэтому в случае неоплаты товаров получателем  поставщик вправе предъявить соответствующее требование к покупателю.
Нормы о погашении однородных обязательств по нескольким договорам поставки (ст.522 ГК) применяются в тех случаях, когда покупатель, рассчитывающийся с поставщиком по нескольким договорам поставки, уплатил недостаточную для оплаты всех договоров сумму. В этом случае покупатель имеет право указать продавцу, в оплату какого из договоров он направляет деньги. При отсутствии такого указания переведенные суммы засчитываются в погашении обязательства, срок исполнения которого наступил раньше других. Указанная норма идентична правилу о порядке погашения в случае недопоставки однородных обязательств натурального характера.
Покупатель обязан информировать продавца о нарушении им договора в соответствии со ст.483 ГК.

6.Ответственность за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора поставки
Важным разделом договора поставки является его часть, в которой
устанавливаются виды и меры ответственности за нарушение договорных обязательств и порядок  ее применения.
Ответственность сторон по договору поставки характеризуется следующими основными признаками:
· применение санкций за неисполнение и ненадлежащее исполнение условий договора поставки является правом, а не обязанностью сторон.
· стороны могут устанавливать в договоре санкции по своему усмотрению, если законодательством не предусмотрено обязательных санкций, а также увеличивать размеры санкций, установленных законодательством.
· ответственность сторон за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора поставки может наступить и без наличия их вины в этом, поскольку ст.401 ГК устанавливает, что если иное не предусмотрено законом или договором, лицо не  исполнившее или ненадлежащим образом исполнившее обязательство при осуществлении предпринимательской деятельности, несет ответственность, если докажет, что надлежащее исполнение оказалось невозможным вследствие непреодолимой силы, т.е. чрезвычайных и непредотвратимых при данных условиях обстоятельств. К таким обстоятельствам не относятся, в частности, нарушение обязанностей со стороны контрагентов должника, отсутствие на рынке  нужных для исполнения товаров, отсутствие у должника необходимых  денежных средств.
· формами ответственности сторон по договору поставки являются выплата неустойки и возмещение убытков.
· по общему правилу неустойка является  зачетной, так как причиненные неисполнением договора убытки возмещаются в сумме, не покрытой неустойкой (п.1 ст.394).
· в соответствии с принципом полного возмещения убытков возмещению подлежат оба вида убытков: положительный ущерб в имуществе и упущенная выгода (п.2 ст.15).
Основания ответственности поставщика в договоре поставки следующие:  просрочка товара – передача поставщиком покупателю товара после истечения срока поставки, предусмотренного договором; недопоставка – передача поставщиком покупателю в установленный срок  меньшего  количества товара, чем предусмотрено договором; поставка некачественного товара: поставка некомплектного товара.
Следует отметить, что ГК регулирует лишь общие вопросы ответственности за нарушение договорных обязательств по договору поставки, предоставляя сторонам право самостоятельно установить в договоре размеры штрафов и порядок их взыскания. ГК допускает установление санкций законом или иными правовыми актами.
Обычно за нарушения со стороны поставщика данная сторона выплачивает покупателю неустойку в процентном отношении к стоимости не поставленного в срок товара. В соответствии со ст. 330 ГК неустойка  представляет собой определенную в договоре или законе денежную сумму,  которую должник обязан уплатить кредитору при неисполнении или ненадлежащем исполнении обязательств, в частности при просрочке исполнения. неустойка носит универсальный характер. Практически  любое обязательство, являющееся действительным по закону, можно обеспечить неустойкой. при этом заблаговременно указывается конкретная цифра неустойки, и при неисполнении обязательства виновная сторона должна заплатить именно эту сумму, независимо от реального размера  убытков другой стороны, равно как и при их отсутствии.
Неустойка может быть законной и договорной.
Законная  неустойка предусмотрена требованиями законодательства и определяется нормативными актами в твердой сумме либо в процентах к денежной оценке обязательств. Неустойка, установленная нормативными актами, применяется сторонами договора независимо от  того, воспроизведены или подтверждены соответствующие нормы в тексте  договора поставки. 
Согласно  ст.331 ГК договорная неустойка устанавливается  по соглашению сторон и обязательно в письменной форме независимо от формы основного обязательства. Несоблюдение этого требования влечет недействительность соглашения сторон  о неустойки.
Поскольку взыскание  неустойки предполагает невыполнение или ненадлежащее выполнение договорных обязательств, то требование об уплате неустойки может совпадать с требованием о возмещение убытков. В договорах поставки большое значение имеет неустойка за недопоставку и просрочку поставки  товаров (ст.521 ГК). Установленная законодателем или условиями договора неустойка за недопоставку или просрочку поставки заказной продукции взыскивается с поставщика до фактического исполнения восполнить недопоставленное количество продукции в последующих периодах  поставки, если законом или договором не предусмотрен иной порядок уплаты неустойки.
Иногда применяется штрафная неустойка. В этом случае с виновной стороны убытки взыскиваются в полном размере, без учета неуплаченной  неустойки. таким образом, покупатель получает всю сумму неустойки и полное возмещение  убытков. Штрафную неустойку используют в случае поставки продукции ненадлежащего качества, когда после устранения поставщиком выявленных недостатков у потребителя (покупателя) остаются непокрытые расходы (убытки). Тогда в соответствии со ст. 393 ГК должник обязан возместить кредитору убытки, причиненные ненадлежащим исполнением обязательств. 
Основной формой ответственности за неисполнение обязательств считается возмещение убытков. Потерпевшая сторона имеет право требовать возмещения убытков в любом случае, если иное  не предусмотрено  действующим законодательством или условиями договора. Если  в договоре не оговорен вопрос о возмещении убытков, то это представляет право кредитору требовать  полного возмещения убытков в соответствии со ст.15 ГК.
Если в договоре поставки отсутствует условие об ответственности, например, за просрочку оплаты поставленного товара (п.3 ст.486 ГК) и нет ссылки на иные нормативные акты, стороны могут руководствоваться п.8 Постановления Президиума Верховного совета РФ и Правительства РФ от  25.05.92 г.(изм. от 22.10.97 г.) «О некоторых неотложных мерах по улучшению расчетов в народном хозяйстве и повышении ответственности  предприятий за их финансовое состояние», где данная неустойка в виде  пени установлена в размере 5% в день за просрочку платежа поставленного товара. Учитывая, что указанным постановлением возможность взыскания пени связывается с просрочкой оплаты уже поставленного товара и не применяется, если покупателем нарушается срок, установленный договором для перечисления предоплаты, целесообразно включить в договор поставки санкции за просрочку покупателем предварительной оплаты за товар.
В ГК РФ (п.3ст.486 и п.4.ст.487) предусматривается возможность наступления ответственности по договору поставки в виде уплаты процентов за пользование чужими денежными средствами. В ст.395 ГК  установлено, что за пользование чужими денежными средствами вследствие их неправомерного удержания, уклонения от их возврата, иной просрочки в их уплате либо неосновательного получения или сбережения за счет другого лица подлежат уплате проценты на сумму этих средств. В соответствии с данной статьей размер процентов определяется существующей в месте жительства кредитора, а сели кредитором  является  юридическое лицо, в месте его нахождения, учетной ставкой банковского процента на день исполнения денежного обязательства или его соответствующей части. 

                                                        Заключение
В настоящее время в условиях перехода  нашей страны к рыночной экономике наблюдается повсеместный рост производства и, в наибольшей степени, торговли, которая теперь достигла весьма внушительных размеров. Следствием этого является резкое увеличение товарооборота, причем в области крупных и долгосрочных поставок. Поэтому договоры поставки в последнее время получают все большее распространение.
Договор поставки – один из наиболее распространенных в сфере предпринимательской деятельности. он опосредует возмездное перемещение материальных благ в народном хозяйстве, без которого немыслимо нормальное функционирование экономики.
Согласно ст.506 ГК РФ по договору поставки поставщик обязуется передать в обусловленный срок производимые им товары покупателю для исполнения их последним в предпринимательских целях. Этот договор, по его легальному определению, является консенсуальным, возмездным и взаимным. Недостатком легального определения можно считать, то что в нем четко не закреплена обязанность покупателя принять и оплатить товар.
Рассмотрев от части сущность договора поставки и, может быть в более полной мере, содержание его условий можно прийти  к выводу о затруднительности рассмотрения всех особенностей  и нюансов столь емкого юридического понятия в ограниченных рамках. Однако с  уверенностью можно сказать, что , несмотря на стремительно меняющийся окружающий нас мир, с теоретической точки зрения, в наше время, договор  поставки является достаточно отработанной и изученной системой. Конечно, прекращение теоретических юридических изысканий в этом направлении сегодня крайне преждевременно, но на сегодня они наиболее актуальны для новых хозяйственных конструкций. По  большему же счету проблема, связанная с договорными отношениями с самим договором и с его составляющими понятиями, состоит сегодня в преобладающей юридической безграмотности с одной стороны, и с повальным правовым нигилизмом с другой. Несмотря на  накопленный богатый теоретический материал, связанный с трактовкой содержания договора поставки целиком и его отдельных условий, большинство организаций и  предпринимателей  особенно мелкого и среднего уровня, которые должны стать костяком нашей экономики, сегодня только начинают приобщаться к правовой культуре. большинство конфликтных ситуаций  в бизнесе – это результат неквалифицированного и юридически безграмотного составления договоров. Для успешного ведения дел недостаточно быть предприимчивым, инициативным и расчетливым – сегодня помимо этого необходимо знать правила и нормы которые регулируют поведение субъектов рыночной экономики, т.е.  быть юридически грамотным. А начинается все с договора. Именно в нем защищенность бизнеса от недобросовестных партнеров, нормализация взаимоотношений с контролирующими органами.
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