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1 СУЩНОСТЬ ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКИХ 
ОБОСНОВАНИЙ
В учебниках и пособиях по инновационному менеджменту слабо отражена специфика, связанная с функциональными изменениями в техносфере, уделяется недостаточное внимание проблемам «движения технологических возможностей», технико-экономического обоснования задач, объектов инфрастуктуры и проектов введения новшеств в производство, их коммерциализации, продвижения от поставщика к потенциальным потребителям. 
Разработчики новой техники и связанные с ними специалисты по управлению нововведениями постоянно сталкиваются с проблемой многовариантного сравнения технических и организационно-экономических решений при разработке инновационных проектов.
Научным инструментом выбора наилучшего варианта научно-технических и инновационных мероприятий по принятому критерию эффективности является технико-экономическое обоснование (ТЭО).
ТЭО научно-технических мероприятий является комплексным процессом определения степени соответствия данного проектного решения заданным требованиям или уровню достижений научно-технического прогресса в данной области и всегда проводится перед принятием какого-либо важного решения [6,7].
Одним из элементов ТЭО является так называемый технико-экономический анализ (ТЭА). Он представляет собой системное исследование технико-эксплуатационных, конструктивно-технологических, функциональных и других характеристик создаваемых или совершенствуемых технических средств в сочетании с изучением затрат на различных стадиях их создания. Главная задача любого ТЭО – это экономически обосновать наилучший или близкий к нему вариант технического или организационного мероприятия и его коммерциализации в интересах максимального сокращения рисков осуществления инновации, т.к. риски в первую очередь связаны с инвестициями и обусловлены высокой неопределенностью получения запланированных результатов инновационной деятельности.
По содержанию и этапам разработки ТЭО должно состоять примерно из следующих пяти разделов:
1. Постановка задачи осуществления нововведения, его описание, его преимущества перед аналогичными мероприятиями, которые проводились ранее в нашей стране или за рубежом.
2. Изложение методического подхода к осуществлению ТЭО по намеченному конкретному мероприятию, определение эффектообразующих факторов и исходной информации, выбор базы для сравнения.
3. Расчет всего комплекса технико-экономических показателей по вариантам введения новшества, свод данных в таблицу, анализ.
4. Расчет объема инвестиций (капитальных вложений) и калькуляции (сметы) затрат на мероприятие, оценка его экономической эффективности по сравнению с выбранной базой сравнения.
5. Формирование на основании проведенных расчетов и анализа окончательных выводов в целом по ТЭО.
Во всем мире принято составлять отдельный бизнес-план под каждую технологическую сделку. В России же существовало и существует процедура ТЭО, которая позволяет быстро пройти подготовительный период и определить, действительно ли нужен бизнес-план или же стоит отказаться от намеченного варианта. 
Сейчас опыт составления ТЭО широко применяют во всем мире наравне с бизнес-планированием лицензионного производства. 
Владелец патента или коммерческой тайны, включая секреты производства (ноу-хау) может выдать разрешение на использование разработки другими лицами (гл.72 части IV ГК РФ). Выдача таких разрешений осуществляется путем заключения лицензионных договоров (соглашений). Лицензионное соглашение – это договор между партнерами об условиях передачи и эксплуатации научно-технических знаний, как имеющих, так и не имеющих правовой защиты (Приложение 3). 
Технико-экономическое обоснование нововведения для организации лицензионного производства должно содержать: 
1) название предмета лицензии с возможно более полной технической характеристикой; 
2) задачи развития, которые решаются приобретением лицензии; 
3) НИОКР, которые можно будет исключить из производственного плана в связи с приобретением лицензии; 
4) цель приобретения лицензии: создание новых или усовершенствования имеющихся технологических процессов, машин, оборудования и материалов; обеспечение поставок на экспорт; улучшение качества продукции, снижение себестоимости и т. д.;
5) объем закупаемой лицензии (право на производство и использование с указанием территории; техническая документация; секреты производства (ноу-хау); оборудование, необходимое для реализации предмета лицензии; техническая помощь; право на экспорт изделий и перечень стран, в которые предполагается экспорт продукции, и т.д.). Если необходима закупка оборудования, то указывается наименование этого оборудования; 
6) наименования фирм, у которых целесообразно приобрести лицензию; обоснование целесообразности приобретения именно данной лицензии у этой фирмы; сравнительные данные приобретаемой лицензии с существующими процессами или конструкциями приобрести которые можно на внутреннем рынке; 
7) намечаемый объем производства продукции по лицензии; 
8) намечаемый срок освоения предмета лицензии, считая с момента поставки документации и оборудования до начала серийного выпуска продукции; 
9) наименования предприятий, на которых предполагается использовать лицензию, с указанием персонально ответственных за данный процесс лиц, а также лиц, которым поручено вести переговоры по техническим вопросам; денежные и материальные затраты, требуемые для создания производственной базы, необходимой для освоения и серийного производства продукции по лицензии; 
10) ожидаемый экономический эффект, получаемый благодаря использованию лицензии; 
11) если имеется необходимость закупки дополнительных лицензий на узлы, системы и материалы, принадлежащие другим фирмам, — наименования лицензий на эти узлы, системы и материалы. 
В разных странах документ, содержащий данные сведения, называется по-разному, но своей сутью он обязан советскому ТЭО от “Внешлицензионторга” образца начала 70-х годов XXв. Также надо помнить, что зачастую продажа лицензий экономически более выгодна, чем продажа готовой продукции, так как лицензионная торговля – это инструмент раздела сфер влияния на мировом рынке определенной продукции. 


2 ОСНОВЫ КОММЕРЦИАЛИЗАЦИИ НОВОВВЕДЕНИЙ
Результаты научно-технической деятельности (РНТД) как объекты нововведений являются весьма специфической продукцией, поскольку их форма характеризуется не материальным воплощением, а идеальными образами материальных объектов и процессов [1-8].  РНТД становятся товаром, то есть продуктом, который может быть продан, лишь при определенных условиях. Вовлечение изобретений в хозяйственный оборот связано, в первую очередь, с внесением рыночных отношений в сферу науки и технологий. 
Коммерциализация РНТД включает создание активов в виде лицензионных пакетов интеллектуальной собственности (патенты, базовый проект, технологические регламенты) либо в виде производственных активов.
Наличие охраняемых решений в технике и технологиях открывает возможность создания высокой добавленной стоимости нововведений. Патенты как охранные документы на интеллектуальную собственность — это те же самые ценные бумаги, которые могут быть колоссально рентабельным товаром и способны принести дополнительную прибыль, надо только уметь ими пользоваться [6,10]. Патенты должны работать на прибыль и успешную конкуренцию. Преимуществами патентной защиты объектов интеллектуальной собственности (ИС) являются:
— приобретение законной монополии на объект ИС;
— гарантированная мировая новизна и высокий технический уровень объекта ИС;
— дополнительная реклама в связи с публикациями в бюллетенях различных стран мира;
— возможность получения дохода при коммерциализации ИС;
— значительное увеличение стоимости при реализации объекта ИС путем продажи лицензии.
Патенты на объекты ИС могут выступать в качестве объектов коммерческих сделок. ИС может принести доход предприятию благодаря лицензированию, уступке патентов, а также продаже соответствующих продуктов и услуг. Это может существенно увеличить долю предприятия на рынке и увеличить чистую прибыль.
В некоторых случаях посредством патента можно получить доступ к технологиям других компаний через использование соглашений о перекрестном лицензировании. Это возможно, когда патенты предприятий-партнеров представляют взаимный интерес.
Новый аспект существующей на рынке инноваций ситуации связан с предстоящим вступлением России во Всемирную торговую организацию (ВТО), что приведет к ужесточению конкуренции.
Однако в России преимущества изобретательской деятельности для усиления конкурентных позиций используются не в полной мере, еще сохраняется практика почти безвозмездного использования изобретений отечественных авторов, сложившаяся в советские годы, когда права ИС безраздельно принадлежали государству.
Мировая же практика свидетельствует, что конкурентные позиции любого предприятия на рынке могут быть обеспечены, прежде всего, за счет использования наукоемких разработок и технологий — как своих собственных, так и приобретенных по лицензии. Поэтому проблема коммерциализации новых технологий, которые чаще всего базируются на ИС, в настоящее время чрезвычайно актуальна.
Коммерциализация технологий – разработка и практическая реализация организационно-экономических механизмов концентрации ресурсов на осуществлении сделок по передаче и распространению (тиражированию, диффузии) перспективных технологий.
Известно два основных пути коммерциализации:
1) продажа знания, в том числе путем лицензирования;
2) использование технологии в собственном производстве и продажа продукции на ее основе.
Каждый из путей имеет свои особенности, преимущества и сложности.
Первый путь коммерциализации обеспечивает экономический рост и процветание большинства компаний развитых стран. Плюсы такого подхода для российской фирмы в том, что с покупкой лицензии предприятие получает не только опробованные на практике технологии, но и отвечающий мировым стандартам контроль качества, большие маркетинговые преимущества, возможности создания совместных предприятий по принципу стратегических технологических альянсов, перспективы получения дополнительных кредитов на технологическое переоснащение. Основной минус в том, что лицензии приобретаются, как правило, на технологии «второй свежести», имеющие хорошие перспективы лишь на внутреннем рынке России [7].
При продаже и покупке лицензий на технологии оказываются задействованными интересы таких сторон, как фирма-производитель и изобретатель (патентообладатель), инвестор и предприятие, осваивающее инновацию, и др. Каждая из сторон при заключении лицензионных соглашений учитывает как предстоящие риски, так и возможные преимущества от приобретения или продажи лицензии.
Лицензирование освобождает разработчика от решения множества проблем по организации производства и сбыта. Если лицензиат — серьезная фирма, он сможет немедленно задействовать значительные экономические ресурсы для производства и продажи изделия. При этом зачастую лицензиат видит такие перспективы использования новой технологии, о которых разработчик даже не подозревал.   А чем шире область применения технологии, тем выше потенциальный доход. Как правило, при продаже лицензии лицензиару выплачиваются лицензионные платежи (роялти) в течение определенного лицензионным договором периода. С другой стороны, найти подходящего лицензиата очень трудно. Эта работа включает маркетинговые исследования. Здесь целесообразно прибегать к услугам специализированных организаций, в том числе патентных фирм, которые могут предоставить первоначальную информацию о потенциальных лицензиатах, выявленных в процессе таких исследований.
Как разработчику новшества непросто найти покупателя лицензии, так и покупателю сложно найти автора потенциально коммерчески значимой технологии. Поэтому и тому, и другому приходится прибегать, с одной стороны, к услугам патентных фирм, в которых сосредоточены данные об изобретениях, а с другой стороны – к услугам венчурных кампаний, готовых вложить деньги в перспективные технологии. 
При позитивном результате поиска партнеров, продаже прав на использование технологии предшествует подробное описание технологии, предоставление конструкторской документации, а при необходимости — проведение разработчиком и заказчиком совместной научно-исследовательской и опытно-конструкторской работы по приведению технологии в соответствие с конкретными требованиями заказчика. 
Важным моментом коммерциализации является ведение переговоров с лицензиатами [7]. Если лицензиар и лицензиат — крупные фирмы, то при заключении лицензионного соглашения будут задействованы кадровые ресурсы обеих фирм. Если же продавцом лицензии выступает изобретатель-одиночка, то ему одному придется иметь дело с адвокатами, специалистами по конъюнктуре рынка, промышленными инженерами фирмы-лицензиата. Такая команда специалистов будет жестко отстаивать интересы своей компании. Поэтому изобретателю при заключении лицензионного соглашения будет очень полезна помощь юриста и патентного поверенного.
Второй путь коммерциализации ИС связан с организацией собственного производства на базе новой технологии. На этом пути также есть свои плюсы и минусы.
Как правило, неудачи связаны с такими ошибками, как недостаток навыков управления, неадекватное финансирование, плохой учет потребностей рынка. Развитию собственного производства может препятствовать ряд объективных причин – от недостаточности информации, сырья до отсутствия высококвалифицированного персонала, прав и производственных площадей.
Однако если новшество завоюет успех на рынке, то прибыль от производства окажется гораздо выше всех возможных платежей, которые можно получить по лицензионному соглашению.
За последние десятилетия сформировался определенный механизм разделения усилий по получению, передаче (трансферу) и использованию новых знаний между государством, крупными промышленными компаниями, малыми инновационными фирмами, вузами и некоммерческими организациями. Постановлением Правительства РФ №685 от 17.11.2005г. определен порядок распоряжения правами на результаты научно-технической деятельности. Признаны права разработчиков (исполнителей), которые будут закрепляться на условиях, определяемых в государственных контрактах. Обязательное условие продвижения инновационного проекта – наличие инновационной инфраструктуры, основные объекты которой и их функции рассмотрены в разделах 9-13.

3 ИНФОРМАЦИОННЫЕ ИССЛЕДОВАНИЯ
Информационно-аналитические исследования проводятся на всех стадиях жизненного цикла всех объектов техносферы.
Сущность «Полного исследования» заключается в том, что после первого этапа фундаментальных и прикладных исследований, выполняется второй этап исследований, в течение которого исследуются потенциальные рыночные возможности продукта, создаваемого на основе полученного научного результата, а также различные аспекты и возможности создания соответствующего производственно-технологического оборудования и инструментально-измерительного обеспечения (рис.1). Этот процесс направлен на выстраивание эффективного взаимодействия между учеными, инженерами, экономистами и менеджерами. Ряд структур объединяются и реорганизуются в группы для выявления новых применений в выбранных областях; доработки только тех результатов НИОКР, которые имеют рыночный потенциал, координации междисциплинарных проектов.
При разработке научно-технических проектов управления объектами нововведений принят следующий порядок проведения работ по информационным исследованиям для создания и постановки новой продукции на производство [4]:
– выбор области исследования путем составления технического задания на проведение патентно-информационных исследований;
– разработка регламента поиска информации;
– поиск и отбор патентной и научно-технической информации;
– систематизация и анализ отобранной информации;
– обобщение результатов и составление отчета о патентно-информационных исследованиях и правовых отношениях между сбъектами процесса коммерциализации [4,6,7].
Исследования выполняются на основании задания, которое составляется по форме, рекомендуемой ГОСТ 15.011 – 96. Для правильного проведения поиска информации необходимо определить классификационные рубрики по каждому предмету поиска. Для поиска научно-технической информации используют универсальную десятичную классификацию (УДК). Для поиска описания изобретений к патентам и авторским свидетельствам используют международную патентную классификацию (МПК) изобретений (у сотрудников научного зала библиотеки). 
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Рис.1 Стадии коммерциализации с трендами объемов инвестиций в инновации и уровня рисков



Предмет поиска
Темы (предметы) информационных исследований студент выбирает самостоятельно, исходя из цели повышения потребительского качества объектов нововведений. 
На основе современных приоритетов наукоемкого технологического развития рекомендуется поиск ресурсосберегающих устройств, способов, веществ, технологий преимущественно для стадии использования объектов нововведений по установленному функциональному назначению.
Предмет поиска определяют, исходя из конкретных задач патентно-информационных исследований, категории объекта (устройство, способ, вещество), а также из того, какие его элементы, параметры, свойства и другие характеристики предполагается исследовать.
К устройствам как объектам изобретения относятся конструкции.
К способам как объектам изобретения относятся процессы выполнения действий над материальными объектами с помощью материальных объектов.
К веществам как объектам изобретения относятся:
– индивидуальные химические соединения, к которым также условно отнесены  высокомолекулярные соединения и объекты генной инженерии;
– композиции (составы, смеси);
– продукты ядерного превращения.

Определение стран поиска
При выборе стран поиска следует ориентироваться на те из них, в которых данная отрасль промышленности наиболее развита. Кроме того, следует учитывать оперативность издания описаний изобретений в этих странах, качество и объем содержащейся в них информации. 
При проверке новизны технического решения поиск должен проводиться, как минимум, по следующим странам: СССР, Россия, США, Великобритания, Франция, ФРГ, Германия, Япония.

Определение глубины поиска
Глубина (ретроспективность) поиска информации зависит от задач патентных исследований на различных стадиях (этапах) разработки объектов.
При проведении патентных исследований с целью определения достигнутого уровня и тенденций развития вида техники, к которой относится разрабатываемый объект, поиск проводят на глубину, достаточную для установления тенденций развития данного вида техники (в среднем от 5 до 15 лет).

Выбор источников информации
Источники патентной информации являются печатные материалы, в которых помещаются сведения об изобретениях, например, в виде описаний изобретений к патентам на изобретение или полезной модели, авторским свидетельствам или аннотации к изобретениям, публикуемым в информационных изданиях патентных ведомств или в научно-технических журналах.
В первую очередь при этом используют реферативную информацию о последних достижениях науки и техники, издаваемую ВИНИТИ, ИНИЦ Роспатента и ВНИИПИ, полные описания изобретений к авторским свидетельствам и патентам. 
ВНИИПИ и ИНИЦ Роспатента выпускают следующие реферативные издания (бюллетени):
– «Изобретения» (до 1 января 1992 года – «Открытия, изобретения») – официальный бюллетень комитета Российской Федерации по патентам и товарным знакам;
– «Изобретения стран мира» (до 1985 года – «Изобретения в СССР и за рубежом») – официальный бюллетень комитета Российской Федерации по патентам и товарным знакам.
– Изобретения и полезные модели (с 1996 года)
С 1-го января 2006 года вступила в силу восьмая редакция Международной патентной классификации (МПК), сокращенно обозначаемая как МПК-8 или МПК(2006), изданная Федеральной службой по интеллектуальной собственности, патентам и товарным знакам.
Несмотря на то, что новая редакция в целом базируется на предыдущих редакциях и ранее используемых принципах построения, в нее добавлены существенно новые элементы, а также существенно меняется способ ее использования:
1. За предшествующий период пересмотра 2000-2005 гг. в текст МПК было внесено значительное количество изменений, которые коснулись всех разделов МПК. Введено 1326 новых рубрик, в том числе новые подклассы A01P, A61Q, A99Z, В99Z, C40B, C99Z, D99Z, E99Z, F99Z, G99Z, H99Z. Аннулировано 250 рубрик, в том числе подклассы С07М, С22К. 
2. Новая редакция МПК разделена на два уровня – базовый (укрупненный) и расширенный (более подробный). Базовый уровень включает в себя только наиболее крупные рубрики МПК: разделы, классы, подклассы и основные группы (около 18 000 рубрик). В некоторых технических областях в него включены также отдельные наиболее часто используемые подгруппы. Расширенный уровень, включающий в себя полностью рубрики базового уровня, представляет собой его детализацию, включая соответственно все подгруппы МПК. В соответствии с каждым уровнем опубликованы две версии МПК-8 на русском языке: сокращенная версия (или МПК базового уровня) и полная версия (или МПК расширенного уровня). Публикация осуществлена на бумаге, на оптических дисках CD-ROM и в Интернет. В будущем МПК расширенного уровня будет публиковаться только в электронном виде.
3. Предусмотрен различный порядок пересмотра и применения указанных двух версий МПК. Базовый уровень применяется для классифицирования патентных документов в национальных коллекциях сравнительно небольшого объема, а также для некоторых общих целей: избирательного распределения информации, комплектования тематических подборок, публикации в бюллетенях и т.п. С учетом относительной стабильности базового уровня пересмотр его рубрик и публикация будут происходить раз в три года. Расширенный уровень применяется для детального классифицирования и более дифференцированного поиска патентных документов, включенных в Минимум документации стран РСТ, включая Россию. Применение расширенного уровня ведомствами других стран осуществляется по их усмотрению. Предусматривается, что рубрики расширенного уровня, не входящие в базовый уровень, будут пересматриваться по мере необходимости в непрерывном режиме и вводиться в действие через три месяца после их одобрения. Затем новые рубрики будут включаться в электронную версию на сайте ВОИС на английском и французском языках и после их перевода на русский язык в русскоязычную версию на сайте Роспатента.
4. Для визуального различения результатов классифицирования документов с помощью каждой из новых версий МПК вводится различное графическое представление индексов. Так, индексы базового уровня печатаются обычным шрифтом, индексы расширенного уровня – курсивом. Все индексы записываются в табличной форме (в одной или более колонках) по одному в каждой строке. В начале приводятся индексы, представляющие информацию об изобретении (печатаются жирным шрифтом); индекс, наиболее полно отражающий сущность изобретения, ставится на первом месте. Индексы классификации, представляющие дополнительную информацию к предмету изобретения, следуют за индексами информации об изобретении и печатаются обычным (нежирным ) шрифтом. В случае наличия индексов кодирования они даются в самом конце. Указатель версии для базового уровня помещается в круглых скобках после аббревиатуры «МПК». Указатель версии для расширенного уровня помещается на документе в круглых скобках после каждого классификационного индекса и индекса кодирования с помощью указания даты (года и месяца), когда был введен в действие данный индекс. 
Результаты классифицирования по расширенному и базовому уровню выглядят следующим образом: 
      Расширенный уровень                              Базовый уровень
       (51) МПК                                                 (51) МПК (2006)
      B65G 15/16 (2006.01)                                 B65G 15/10
      F27B 21/06 (2007.06)                                  F27B 21/10
      G01G 13/08 (2007.04)                                 G01G 13/00
5. Для удобства классифицирования и нахождения подходящей рубрики в 8-й редакции МПК, наряду с ранее существовавшими средствами ориентации (подзаголовками, отсылками, указаниями о преимуществе и примечаниями) в текст классификации расширенного уровня были включены электронные средства или так называемый «электронный слой». К этим средствам относятся: указания изменений по отношению к предыдущей редакции (то есть, является ли рубрика новой, претерпела ли она изменения, была ли она аннулирована), классификационные определения (в основном для подклассов), информативные отсылки (для указания связанной или родственной тематики), химические формулы и графические иллюстрации. Кроме того, электронное представление расширенного уровня позволяет, наряду с записью подчиненных рубрик в виде нумерационной (нестандартизованной) последовательности представлять их в стандартизованном виде (от сложной или специализированной тематики к менее сложной или менее специализированной). Указанные средства, подробно описаны во Введении в МПК, и включены полностью, за некоторыми исключениями, в англоязычную или франкоязычную версии (См. сайт ВОИС: www.wipo.int/classifications/ ipc/ipc8/?lang=en). В русскоязычную версию они будут включены несколько позже. Кроме того, англоязычная и франкоязычная версии МПК на сайте ВОИС содержат дополнительные средства поиска необходимой рубрики c помощью ключевых слов или технических терминов: Алфавитно-предметный указатель к МПК (АПУ). 
6. Для обеспечения поиска патентных документов с помощью новой редакции МПК создана общая база данных, содержащая результаты реклассификации документов стран Минимума документации РСТ, включая документы России, на МПК-8. Данная база, называемая «Мастер-классификация» (МСD), содержит все основные элементы библиографических данных (включая индексы МПК, рефераты и информацию о семействах патентов-аналогов). Предусматривается, что при изменении или введении новых классификационных рубрик соответствующие документы, включенные в базу данных, будут постоянно реклассифицироваться в соответствии с самой последней редакцией расширенного уровня МПК. Доступ к указанной базе данных обеспечивается на согласованных условиях через веб-сайты ВОИС или Роспатента. 
7. Подробная информация о структуре МПК, аппарате отсылок и примечаний, электронном слое, используемой терминологии, принципах и правилах классифицирования приводится во Введении в МПК (том 9 для расширенного уровня МПК и том 5 для базового уровня). Введение содержит общую характеристику функционально-ориентированных и отраслевых подразделений МПК, их использования для целей классификации технической сущности изобретений, включая рекомендации по классификации различных объектов изобретений (химических соединений, химических формул, смесей, композиций, устройств и способов, изделий, использование комбинаторных библиотек). Для обеспечения многоаспектного классифицирования приводятся правила множественного классифицирования, включая использование гибридных систем. Для повышения эффективности поиска, наряду с обязательным классифицированием информации об изобретении, приводятся рекомендации по необязательному (дополнительному) классифицированию (или кодированию) дополнительной информации.
8. Собственно классификационные рубрики представлены в виде томов. Расширенный уровень состоит из 8 томов, каждый из которых соответствует разделу МПК, то есть:
Том 1 – Раздел А  «Удовлетворение жизненных потребностей человека»
Том 2 – Раздел В  «Различные технологические процессы; транспортирование»
Том 3 – Раздел С  «Химия; металлургия»
Том 4 – Раздел D  «Текстиль; бумага» 
Том 5 – Раздел E   «Строительство; горное дело»
Том 6 – Раздел F   «Механика; освещение; отопление; двигатели  и насосы; оружие и боеприпасы; взрывные работы»
Том 7 – Раздел G   «Физика»
Том 8 – Раздел H   «Электричество».
Базовый уровень МПК–8 представлен в 4 томах: 1 том содержит разделы А и В; том 2 содержит разделы С и D ; том 3 – разделы E и F; и, наконец, том 4 содержит разделы G и H.

Редакции Международной Патентной Классификации (МПК) 
Международная патентная классификация МПК (8 редакция) на русском языке (International patent classification - 8 Edition). 
Международная патентная классификация МПК (7 редакция) на русском языке (International patent classification - 7 Edition). 
Международная патентная классификация МПК (6 редакция) на русском языке (International patent classification - 6 Edition). 
[bookmark: pro]ПРОМЫШЛЕННЫЕ ОБРАЗЦЫ
Локарнское соглашение о Международной классификации промышленных образцов было принято 8 октября 1968 года дипломатической конференцией в г. Локарно (Швейцария), на которую были приглашены все страны-участницы Парижской конвенции по охране промышленной собственности (далее "Локарнское соглашение", "Локарнская классификация"). 
Локарнская классификация состоит из:
· (i) перечня классов и подклассов; 
· (ii) алфавитного перечня наименований изделий, в котором и промышленные образцы объединены с указанием соответствующих им классов и подклассов; 
· (iii) пояснительных примечаний. 
Международная классификация промышленных образцов  МКПО (7 редакция) на русском языке (International classification for industrial designs under the Locarno Agreement - 7 Edition) 
Международная классификация промышленных образцов  МКПО (8 редакция) на русском языке (International classification for industrial designs under the Locarno Agreement - 8 Edition) 
[bookmark: tz]ТОВАРНЫЕ ЗНАКИ
Международная классификация товаров и услуг МКТУ (7.3 редакция) на русском языке (International classification of products and services under the Nice Agreement - Seventh Edition) 
Международная классификация товаров и услуг  МКТУ (8 редакция) на русском языке (International classification of products and services under the Nice Agreement - Eighth Edition). 
Опубликованные в Internet тексты классификаторов на английском языке можно найти по ссылкам:
WEB сайта Всемирной организации интеллектуальной собственности - WIPO. 
· Международная патентная классификация  (7 редакция) на английском языке (International patent classification - Seventh Edition). 
· Международная классификация товаров и услуг  (7 редакция) на английском языке (International classification of products and services under the Nice Agreement - Seventh Edition). 
· Международная классификация товаров и услуг  (8 редакция) на английском языке (International classification of products and services under the Nice Agreement - Eighth Edition). 
· Международная классификация изобразительных элементов товарных знаков  (4 редакция) на английском языке. (International classification of the figurative elements of marks under the Vienna Agreement - Fourth Edition). 
· Международная классификация промышленных образцов (7 редакция) на английском языке (International classification for industrial designs under the Locarno Agreement - Seventh Edition). 
    WEB сайт PIPERS Virtual Intellectual Property Library 
· Международная патентная классификация  (6 редакция) на английском языке (International patent classification - 6 Edition). 
· Международная классификация товаров и услуг  (6 редакция) на английском языке (International classification of products and services under the Nice Agreement - 6 Edition). 
· Международная классификация промышленных образцов (6 редакция) на английском языке (International classification for industrial designs under the Locarno Agreement - 6 Edition). 
Оформление результатов информационного поиска
Результаты поиска оформляются в виде отчета о патентно-информационных исследованиях, включающего задание, регламент поиска, справку о поиске по ГОСТ 15.011 – 96 [4]. Пример оформления материалов заявки на выдачу патента РФ на изобретение (полезную модель), графические изображения, формулы изобретения (полезной модели) реферат, заявление на выдачу патента РФ на изобретение (полезную модель) приведены в [5].
При управлении процессами сбора и анализа информации, мониторинга технологий, составляющими процедуру технологического аудита, для целей трансфера составляют по стандартизованной форме документ «Технологическое предложение» (приложение 1). 
По основным понятиям из обширной области терминологии, связанной с инновациями, целесообразно пользоваться Постановлением Росстата [9]. 
4 РЕЙТИНГОВАЯ ОЦЕНКА НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКИХ 
РАЗРАБОТОК 
Объектами исследования при рейтинговой оценке научно-технических разработок для установления приоритета инновационных проектов в сфере управления нововведениями являются публикации РНТД, которые группируются в соответствии с рубрикатором ГАСНТИ и охватывают, например, нижеследующие разделы строительной деятельности [1]:
1. Объекты, конструкции.
2. Инженерно-технические системы.
3. Строительные материалы, изделия, технологии их производства.
4. Технология строительно-монтажных работ. Организация и экономика строительства.
5. Жилищно-коммунальное хозяйство. Эксплуатация систем.
6. Архитектура (объемно-планировочные решения, образ и пластика здания), градостроительство.
7. Проектно-изыскательские работы. НИОКР.
Поиск, анализ, оценка и отбор научно-технических разработок производится по характеристикам 4 групп критериев:
первая группа: государственная значимость (научно-технический уровень); совершенство;
вторая группа: эффективность (технико-экономический уровень);
третья группа: степень готовности разработанного новшества;
четвертая группа: затраты на освоение – внедрение.
1-ая группа – критерии государственной значимости и 
научно-технического совершенства
Состоит из 10 ступеней:
1  ступень – параметры объектов местного значения.
2  ступень – отраслевые и региональные приоритеты.
3  ступень – решение задач Федеральной целевой программы.
4  ступень – новые технические идеи, предложения совершенствования видов работ инженерно-технических строительных систем.
5  ступень – современный международный уровень развития науки и техники.
6  ступень – отечественные изобретения, ноу-хау.
7  ступень – решение задач, входящих в перечень критических технологий.
8  ступень – вклад в развитие приоритетных направлений развития науки России.
9  ступень – научные открытия новых способов, новых свойств.
10 ступень – решение государственных, национальных проблем.
2-я группа – критерии эффективности, технико-экономического уровня строительства
Состоит из 8 ступеней:
1 ступень – улучшение одного из технических показателей объекта.
2 ступень – повышение одного из эксплуатационных показателей системы, видов работы.
3 ступень – повышение комплекса эксплуатационных показателей системы или интенсификации технологии видов работ.
4 ступень – повышение надежности, долговечности, экологичности, комфортности инженерных и строительных систем.
5 ступень – существенное повышение комплекса удельных эксплуатационных показателей крупного объекта (предприятия, города).
6 ступень – совершенствование всей сферы деятельности.
7 ступень – существенный вклад в экономику всего строительного комплекса.
8 ступень – конкретно выраженное влияние на социально-экономический уровень жизни граждан РФ, развитие экономики и безопасности страны (государственный, национальный приоритет).
3-я группа критериев: степень завершенности этапов разработки научно-технического достижения, подготовленности к применению в производстве
Включает 5 ступеней:
1 ступень – концепция, рекомендации.
2 ступень –   экспериментальное или опытное производство.
3 ступень – опытный, натурный образец.
4 ступень – инновационный, реализованный единичный производственный проект.
5 ступень – серийное производство.

4-я группа критериев:
освоение производства, затраты на внедрение
Учитывает 5 ступеней затрат:
1. Завершение НИОКР.
2. Выполнение проектно-изыскательских работ.
3. Макетирование, экспериментальное строительство.
4. Пуско-наладочные работы, опытный образец (ПНР).
5. Капитальные вложения в серийное производство.
Все перечисленные ступени в группах критериев значимости и эффективности, завершенности разработки ранжированы по возрастанию нумерации ступеней.
Порядковый номер ступени может приниматься за величину арифметической прогрессии, либо геометрической прогрессии, либо ему эксперт может присвоить определенное число баллов. 
4-я группа критериев – затрат на внедрение – имеет отрицательную величину – снижает эффективность применения НТД.
На первичном этапе оценки научно-технической разработки принято геометрическое изображение критериев (рис. 2), где по оси (х) откладывается значимость, уровень технического совершенства (всего 10 уровней-ступеней), а по оси абсцисс (у) откладываются ступени эффективности (всего 8 уровней-ступеней); за вычетом затрат на освоение производства – внедрения; 5 ступеней. Эта отрицательная величина вычитается из -уз эффективности; по оси (z) откладываются ординаты завершенности разработки (всего 5 ступеней) [1].
Обобщенную оценку исследуемой научно-технической разработки – достижения (НТД) – представляет "рейтинг – "R", учитывающий влияние величин критериев всех 4-х групп.
Рейтинг можно определять как арифметическую сумму баллов каждой ступени группы критериев (1) или как геометрическую сумму ступеней критериев ординат прямоугольной системы координат (2)
R = xc + yэ  - yз  + z					 (1)
где x - ступень группы критериев значимости,
уэ  - ступень группы критериев эффективности,
уз   - ступень группы критериев затрат на освоение,
zр - ступень группы критериев степени завершенности разработки,
В случае геометрической суммы трех ординат рейтинг R определяется как диагональ параллелепипеда ( рис.2)
R = √xn2 + (yэ – yз)2 + zр2 				(2)
По данной методике особое значение присваивают критериям надежности и безопасности [1,2,3].
В законе РФ о техническом регулировании дано определение: "безопасность – состояние, при котором отсутствует недопустимый риск, связанный с причинением вреда жизни или здоровью граждан, имуществу физических или юридических лиц, государственному или муниципальному имуществу, окружающей среде, жизни или здоровью животных и растений». 
Технический регламент с учетом степени риска причинения вреда устанавливает необходимые требования обеспечивающие: безопасность излучений, биологическую безопасность, взрывобезопасность, механическую безопасность, пожарную безопасность, промышленную безопасность, термическую безопасность, химическую безопасность, электрическую безопасность, ядерную и радиационную безопасность, электромагнитную безопасность в части обеспечения безопасности работы приборов и оборудования, единство измерений.
Учитывая многообразие объектов нововведений по их эксплуатационному назначению и технического менеджмента объектов технического регулирования приведенные требования технического регламента в полной мере имеют отношение ко всем отраслям деятельности в экономике РФ.
При столь значимой оценке надежности и безопасности, данной федеральным законом РФ, критерию "безопасности" придается право "veto". Для этого критерий безопасности должен быть обязательным в оценке каждого объекта нововведения, каждого проекта, каждой научно-технической разработки.
Автор проекта, технической разработки должен представить гарантии безопасности, безвредности примененных материалов, изделий, конструкций, методов производства, технологий производства работ, эксплуатации всех инженерно-технических систем. Все технические решения должны соответствовать регламентам, требованиям ПДК, санитарным нормам и не допускать превышения допустимого риска.
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. Оценка научно-технических разработок-достижений (НТД) по группам критериев: значимости, эффективности, завершенности разработки, затрат на внедрение и безопасности в прямоугольной системе координат
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Отсутствие в представляемых проектах и научно-технических разработках четких гарантий безопасности создает "Veto" для его применения, снятие с экспертной оценки, конкурса предлагаемого НТД.
В значение рейтинга коэффициент Кбез критерия безопасности входит сомножителем в формулу определения значения R = Kбез √КТС2  + Кэ2 + Кз2 . 
При Кбез=0, R=0.
Рейтинг, технико-экономическая значимость при отсутствии гарантии безопасности становится равен нулю. Предложенный в таком случае проект, результат НИОКР, научно-техническая разработка, независимо от возможного высокого эффекта, по закону РФ, недопустим к применению.

По принятым публикациям согласно настоящей методике рекомендуется вычислять по каждому исследуемому НТД рейтинг рассчитать и изобразить штамп, клеймо – геометрическое изображение системы координат с отмеченными фактическими оценками – ступенями всех 4-х групп критериев и результирующего геометрического изображения рейтинга R (рис. 2).
Изображая "Клеймо", автор ТЭО дает объективную оперативную, наглядную, бесплатную экспертную оценку опубликованной разработки для целей технического менеджмента конкретного объекта нововведения.
В дальнейшем, по получении отзыва потребителей информации, можно получить авторитет специалиста, способного оперативно, наглядно и объективно давать экспертную оценку широкой номенклатуре научно-технических разработок.

Итоговую оценку НТД представляет рейтинг R. При отсутствии гарантии безопасности-безвредности для человека, животных, растений, имущества, если  Кбез = 0 и R = 0, НТД рекомендуется для доработки до уровня, отвечающего соблюдению обязательных требований безопасности по федеральному закону №184-ФЗ [2,3].


На рис.3 приведен пример и результат оценки научно-технических, инновационных предложений по критериям: значимости, степени совершенства, приведенных на шкале оси ординат «Х»; эффективности на шкале оси абсцисс «У»; затрат на освоение, внедрение по оси – «Уз»; степени подготовленности, завершения разработки по шкале оси – «Z»; и по критерию безопасности по величине от 0 до 1.
Суммарная обобщенная величина значимости и эффективности определена рейтингом R, вычисленным как геометрическая сумма вышеприведенных критериев R = Kбез √Х2+(Yэ-Yз)2+Z2 .
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Рис. 3. Граф ТЭО на примере раздела научно-технической деятельности «Энергосбережение»:
1. Критерии значимости:  № 6 отечественное ноу-хау –  32 балла
2. Критерии эффективности: № 3 повышение эксплуатационных показателей – 12 баллов
3. Критерии степени разработки: № 2 экспериментальное производство 
- 4 балла
4. Критерии затрат: № 3 экспериментальное производство – 16 баллов 
5. Критерии безопасности: Кбез =1. 
Гарантии: расчеты по СНиП, ПДК, по санитарным нормам.
6. Рейтинг
R = √ К32 + Кэ2 + Кр2 = 1. √ 36 + (9 – 9)2 + 4   = √40 = 6,3 балла.
Оформление результатов ТЭО 
Результаты ТЭО оформляются в виде отдельного раздела в патентно-информационном исследовании или в курсовой работе. Пример оформления материалов ТЭО можно найти в источнике [1].
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[bookmark: _Toc74988213]

Приложение 1
Пример формы заполнения Технологического Предложения (ТП)
1. ОБЩЕЕ ОПИСАНИЕ
	Заголовок
Заголовок должен быть, с одной стороны, читаемым и понятным для человека, не являющегося специалистом в данной технологии или области знаний, и с другой стороны, должен давать представление об уникальной сущности технологии и сфере ее применения. 
Пример: «Организация серийного производства плодомоечных универсальных машин планетарного типа».



	Аннотация предложения (max. 500 знаков)
Это краткое описание технологии с использованием ключевых слов, общим объемом <500 знаков. Несмотря на ограничения, аннотация должна давать представление об авторах профиля и показать, что они могут быть подходящими партнерами.

Аннотация ТП должна давать ответы на следующие вопросы:
- Откуда поступило предложение (географически)?
- Какой тип организации его предлагает?
- Что именно предлагается?
- Для чего это применяется?
- Каковы главные преимущества?
- Какой вид сотрудничества требуется?
Пример:   «Российское малое предприятие из Краснодарского края предлагает проект организации серийного производства универсальных плодомоечных машин. Машина предназначена для быстрой, качественной мойки широкого ассортимента овощей и фруктов различной формы и степени зрелости. По своей эффективности машина заменяет 4-5 последовательно установленных серийных машин, выпускаемых отечественной и зарубежной промышленностью. Компания ищет инвесторов и партнёров для организации совместного производства и реализации плодомоечных машин». 



	Описание предложения (min. 300 знаков)
Информация, представленная в описательной части, должна быть несколько более углубленной. Здесь нужно дать достаточно подробностей для пробуждения интереса к сотрудничеству у перспективных партнеров. 
1. По возможности, дайте вводную информацию о состоянии дел в предлагаемой технологической области (ее можно найти, например, через поиск в Интернете). 
2. Дайте информацию об области компетенции подателя технологии. 
3. Опишите технологию или продукт, стараясь подчеркнуть инновационность предложения (по возможности приводите количественные характеристики). Четко обрисуйте возможные применения технологии, причем лучше указать более одной области. 
4. Не включайте продвижение сбыта вашего продукта или технологии. 
5. Не включайте описание преимуществ продукта или технологии, об этом ниже. Ваше описание не может и не должно заменить собой научный отчет или рекламный буклет.  
6. К профилю можно приложить чертежи и рисунки, рекламные листки и другие материалы, которые не будут выставлены на веб-сайте, но могут быть высланы заинтересовавшимся лицам.



Инновационные аспекты предложения (min.50 знаков)
Подробно опишите новизну своей технологии. Избегайте общих слов («лучший», «уникальный»). Полезно сравнение с имеющимися аналогами.
Пример: «Машина универсальна, обладает способностью мойки широкого ассортимента овощей, фруктов, корнеплодов любой формы. В процессе мойки исключаются механические повреждения здорового кожного покрова плодов. В отличие от отечественных и зарубежных плодомоечных машин таких фирм, как «Россельхозпродукт», «Foodexport» и др., предлагаемая машина – многофункциональна и способна без перенастройки рабочих органов очищать от кожицы плоды после их термической обработки».
Главные преимущества предложения (min. 50 знаков)
Приведите основные экономические преимущества/ выгоды от применения предлагаемой технологии (по возможности количественно) по таким пунктам, как эксплуатационные качества, легкость использования, потребность в специальном опыте для внедрения вашей технологии. 
Пример:   «Использование универсальной плодомоечной машины не требует обучения персонала, позволяет значительно снизить потребление электроэнергии и расход воды за счёт высокого качества мойки плодов.  Обладает высокой пропускной способностью - 1.4 – 5.0 тонн плодов в час в зависимости от формы и степени загрязнённости».

	Технологические ключевые слова 
1. Выберите все возможные ключевые слова из предлагаемого списка, применимые к данной технологии и сферам ее использования. 
2. Старайтесь использовать ключевые слова всех 3 уровней (слова 3 уровня - наиболее специфические). 
3. Помните, что поиск ТП в базе RTTN/RFR часто ведется по одним только ключевым словам. 



	Текущая стадия развития (Отметьте один из перечисленных пунктов)
[bookmark: Kontrollkästchen6][bookmark: Kontrollkästchen7]|_|  Стадия разработки (НИР)                                       |_|  Промышленный образец
[bookmark: Kontrollkästchen11]|_|  Уже на рынке                                                            |_|  Проведены маркетинговые исследования
|_|  Имеется бизнес-план                                                |_|  Макет, опытный образец
|_|  ОКР, проектно-сметная документация            |_|  Промежуточный НИОКР, дополн. исследования

	Права интеллектуальной собственности 
[bookmark: Kontrollkästchen34]|_| Имеется лицензионное соглашение		|_| Партнерские / другие договоренности
[bookmark: Kontrollkästchen35][bookmark: Kontrollkästchen36]|_| Патент получен		|_| Подана заявка на патент
[bookmark: Kontrollkästchen38][bookmark: Kontrollkästchen37][bookmark: Text31]|_| Секретное know-how			|_| Эксклюзивное право         |_| Прочее (указать):      	
[bookmark: Text5]Комментарии (даты и номера имеющихся патентов):     
· Если вы пометили квадратик «Подана заявка на патент», то в Комментариях укажите страны, в которых вы патентуетесь. 
· Если вы пометили квадратик «Патент получен», то в Комментариях необходимо указать, в каких странах они получены. 
· Если помечен один из квадратиков «Патент получен» или «Эксклюзивное право», то в Комментариях необходимо указать, кому изначально принадлежит патент и сказать несколько слов о компании. 
· По возможности следует указывать год выдачи патента и его номер, это всегда производит благоприятное впечатление на партнера. Но если вы не желаете раскрывать эту информацию, это ваше право. 
· Наконец, если помечен квадратик «Прочее», нужно расшифровать, что именно. 
Комментарий по типам прав ИС. 
Copyrights: Copyright дает право автору материала контролировать различные пути его эксплуатации. Эти права в основном относятся к: копированию, адаптации; перепечатке; выдаче копий на руки широкой публике; публичным представлениям; трансляция. Это незарегистрированное право (в отличие от патентов, дизайнов, торговых марок). Поэтому, здесь не предпринимается официальных действий (заполнение проформ, подача заявок, уплата пошлин). Copyright вступает в силу немедленно, как только защищаемый материал создан и зафиксирован каким-либо способом, например на бумаге, на пленке, как электронная запись в Интернете и пр. Имейте в виду, что copyright не защищает идей. Защищается лишь способ, которым идея выражена в творении, но не сама идея. 
Патент получен: Патент на изобретение выдается правительством изобретателю, давая ему право в течение определенного срока не позволять другим изготавливать, использовать или продавать изобретение без разрешения изобретателя. Когда патент выдан, изобретение становится собственностью изобретателя, которая - как все прочие формы собственности или бизнес-активов - может быть куплена, продана, сдана в аренду или взята в наем. 
Эксклюзивные права (лицензия): Эксклюзивные права/лицензия, выданные владельцем патента, разрешают лишь частичное использование изобретения, защищенного патентом. Выдав такую лицензию, собственник сам уже не может использовать свое изобретение, а только собирать отчисления за использование патента. Владелец патента может указать (через Патентную Службу), что лицензии на его патент могут быть проданы любому желающему на разумных условиях. Тогда ему разрешается платить лишь половину годовой пошлины за поддержание патента. 



2. РЫНОЧНЫЕ ПРИМЕНЕНИЯ

Краткие коды рыночных применений:
	Отметьте пункты, описывающие те сферы, в которых может быть использована технология
|_|   Промышленность
|_|   Промышленное производство     |_|  Аэрокосмическая технология         |_|   Строительство   
|_|   Автоматизация/Робототехника    |_|  Тяжелая металлургия, плавка       |_|   Транспорт
|_|   Технология материалов               |_|   Химическая промышленность 

|_|   Информационные технологии
|_|   Телекоммуникации                      |_|   Обработка информации, информационные системы   
|_|   Электроника, микроэлектроника

|_|   Энергетика

|_|   Биологические науки
|_|   Медицина, здравоохранение      |_|   Медикаменты/ Косметика           |_|   Биотехнология
|_|   Ветеринария

[bookmark: _Toc74843613][bookmark: _Toc74843695][bookmark: _Toc74988214]|_|   Окружающая среда
|_|   Защита окружающей среды       |_|   Ядерная безопасность/ Радиация/Радиоактивность
|_|   Обращение с отходами

[bookmark: _Toc74843614][bookmark: _Toc74843696][bookmark: _Toc74988215]|_|   Сельскохозяйственные/морские ресурсы/продукты
|_|   Сельское и лесное хозяйство  |_|   Рыболовство, морские ресурсы          |_|   Пищевая, 
                                                                                                                           агропромышленность 
|_|   Измерения и стандарты
|_|   Методы измерений           |_|   Эталонные материалы                  |_|   Стандарты - качество 
Необходимо пометить среди списка самых общих областей квадратики наиболее важных кодов рыночного применения предлагаемой технологии и дать в разделе «Рыночные применения» более подробную информацию о возможном применении.



	[bookmark: Text34]Рыночные применения (Ваши индивидуальные комментарии, max. 250 знаков)      




3. СОТРУДНИЧЕСТВО

	Тип требующегося сотрудничества (можно выбрать более одного пункта)
[bookmark: Kontrollkästchen48][bookmark: Kontrollkästchen49]|_|   Техническая кооперация	|_|   Коммерческое соглашение с техническим содействием 
[bookmark: Kontrollkästchen50][bookmark: Kontrollkästchen52]|_|   Соглашение о совместном предприятии 	|_|   Лицензионное соглашение 
[bookmark: Kontrollkästchen54][bookmark: Kontrollkästchen51]|_|   Производственное соглашение	|_|   Финансовые ресурсы
(субподряд & совместный подряд)
|_|   Дальнейшие исследования


[bookmark: Text27]Предпочитаемые страны:      
Комментарии: 
· [bookmark: Text24]Тип искомого партнера:      
· [bookmark: Text25]Область деятельности партнера:      
· [bookmark: Text26]Задачи, стоящие перед партнером:      
Необходимо обязательно заполнить пункт «Комментарии»: указать роль и профиль партнеров и задачи, стоящие перед ними (обязательно). Здесь нужно указать: 
· Тип искомого партнера (например: промышленная, учебная, исследовательская организация). 
· Область деятельности партнера (например: производитель пластиковой упаковки, дистрибьютор пластиковой упаковки, пользователь пластиковой упаковки, утилизатор пластиковой упаковки…
· Задачи, которые будет решать искомый партнер. 
· Если нужно, его размер. 
Комментарий по типам сотрудничества. 
· Лицензионное соглашение: Передача определенных прав от Разработчика технологии, процесса или know how Получателю, в обмен на взнос или долю в отчислениях. Одним из типов лицензионного соглашения можно считать промышленный франчайзинг. Этот тип соглашения позволяет держателю франчайза (Получателю) получить от Разработчика know-how или технологический опыт для производства продукта, который будет продаваться под торговой маркой Разработчика на данной территории.
· Техническая кооперация: примеры соглашений о кооперации:
· между сторонами по адаптации технологии для нового применения или в новом секторе,
· между сторонами по разработке технологии под новые рыночные потребности (что может привести к совместному предприятию),
· совместная разработка нового продукта на основе опыта Разработчика и производственных возможностей Получателя, 
· между сторонами по разработке новой версии существующего продукта новые рыночные потребности. 
Соглашения об образовании консорциумов, совместных предприятий и технологические соглашения между заказчиком и поставщиками также могут классифицироваться как техническая кооперация.
· Совместное предприятие – этот тип соглашений обеспечивает наиболее полную форму соглашений между компаниями. Он предполагает создание формализованных связей между компаниями, включающих обмен коммерчески чувствительной информацией, необходимой для развития новых технологий, процессов и продуктов.
· Коммерческое соглашение с техническим содействием: обеспечение  ряда услуг в поддержку трансфера технологий, или являющихся его существенной частью:
· содействие в запуске завода, установки, технологической линии,
· советы по использованию нового процесса,
· контроль качества,
· техническое обучение,
· техобслуживание и ремонт станков. 
· Производственное соглашение (субподряд & совместный подряд): эти типы соглашений подразумевают некоторые элементы передачи технологий, опыта, know-how и /или обучение.  Два ярких примера:
· Субподряд производственных мощностей – Разработчик передает субподрядчику какую-то часть своего know-how, чтобы тот мог выполнить требуемую работу.
· Субподряд квалификации – Подрядчик выбирает субподрядчика, основываясь на специализации, опыте и know-how, которыми тот обладает, если они требуются для разработки новых процессов и технологий.
Чем более сфокусировано определение, тем выше шансы, что подходящий партнер найдется. 




4. ИНФОРМАЦИЯ О ВАШЕЙ ОРГАНИЗАЦИИ / ФИРМЕ

	Тип
[bookmark: Kontrollkästchen39][bookmark: Kontrollkästchen41][bookmark: Kontrollkästchen40]|_| Промышленность           |_| Технический центр / Центр передачи технологий                         |_| Исследовательский институт /Университет          |_| Сектор услуг	
[bookmark: Kontrollkästchen42][bookmark: Text22]|_| Другое - укажите       
Размер организации / фирмы 
[bookmark: Kontrollkästchen43][bookmark: Kontrollkästchen44][bookmark: Kontrollkästchen45]|_| < 50 сотрудников  |_| 50-250 сотрудников  |_| 250-500 сотрудников  
[bookmark: Kontrollkästchen46]|_| > 500 сотрудников


5.КОНТАКТНАЯ ИНФОРМАЦИЯ
	Организация / фирма
[bookmark: Text14]     

	Адрес
[bookmark: Text15]     
	Город / Страна
[bookmark: Text16]     

	Контактное лицо (ФИО)
[bookmark: Text18]     
	Отдел (Департамент)
[bookmark: Text17]     

	Телефон
[bookmark: Text19]     
	Факс
[bookmark: Text20]     
	[bookmark: Text33]E-mail      
[bookmark: Text21]URL: http://     

	

	[bookmark: Kontrollkästchen47]|_|	Я подтверждаю, что я уполномочен предоставить информацию, содержащуюся в данной форме. Я понимаю, что она будет храниться в электронном виде и будет доступна заинтересованным сторонам. 
Дата                                                                                    Подпись               Ф.И.О.





Приложение 2
	
	Проектная декларация (пример заполнения) 

	
	Основные сведения о проекте

	1
	Название проекта «Центр коллективного пользования «Промышленные нанотехнологии» в университетском технопарке КурскГТУ»

	.2
	Цель реализации проекта: 
Формирование нового сегмента наноиндустрии в промышленном комплексе региона Курской области, реализация технологии «полного исследования» для коммерциализации нанотехнологических новаций и новшеств, усиление вертикальных и горизонтальных региональных связей между субъектами инновационной деятельности

	.3 
	Научно-техническое направление, к которому относится предлагаемый проект 
Создание региональной инновационной системы и организаций инфраструктуры по диверсификации промышленности и других секторов экономики в Курской области 

	.4
	В чем актуальность данного проекта. На решение какой проблемы направлена его реализация 
Проект направлен на научно-производственную кооперацию, привлечение бюджетных, прямых и венчурных инвестиций в создание замкнутой цепочки создания наукоемких производств, региональный охват субъектов инновационной деятельности, передачу и распространение опыта Центра коллективного пользования (ЦКП) и университетского технопарка как организаций этой инфраструктуры, подготовку менеджеров инноватики.

	5
	Краткое описание проекта. Принцип действия, конструкция, достигнутые научно-технические (технические, конструкторские, технологические) результаты 
Инновационная деятельность КурскГТУ обеспечит условия для создания и развития региональной опорной точки генерации нанотехнологических разработок, предназначено для обеспечения партнерства в реализации инновационных проектов создания региональной наноиндустрии

	6
	В чем научная, прикладная и потребительская новизна проекта 
Новизна проекта состоит в том, что впервые предложено и обоснованно включение в инновационную деятельность предприятий, инвесторов и государственных вузов, обладающих разносторонним инновационным потенциалом и реальными наработками для практической реализации механизма государственно-частного партнерства, усиления обратных связей с органами власти, федеральными и региональными субъектами венчурного бизнеса.

	7
	Преимущества предлагаемой разработки в сравнении с аналогами 
Предлагаемое создание ЦКП в университетском технопарке – адекватный инструмент развития сети взаимодействий и коммерциализации научно-технических достижений (НТД) на базе университетского учебно-научно-производственного комплекса КурскГТУ. Реализация проекта обеспечит методологическую проверку-валидацию возможностей ЦКП, весьма значимого для создания и функционирования гармонично завершенной структуры любой технопарковой зоны. 

	.8 
	Аналоги, - существующие или ожидаемые изделия или технологии аналогичного назначения конкурентов
Методические предложения НИИ РИНКЦЭ как координирующей  организации ФЦП по созданию инфраструктуры наноиндустрии в РФ на 2008-2010 годы  для тиражирования в регионах РФ 

	
	Преимущества данного проекта по сравнению с аналогами по основным параметрам, в том числе: по цене продукции, потребительским характеристикам и качеству, сервису и удобствам. Количественные и качественные характеристики, подтверждающие имеющиеся достижения и улучшения в сравнении с аналогами 
В ходе предлагаемой деятельности в Курской области и г. Курске предприятия, НИИ, вузы получат возможность совместного пользования и инструментального сопровождения востребованных разработок по нанотехнологиям на дорогостоящем оборудовании, получат необходимые навыки и профилированные компетенции по коммерциализации технологий, методические регламенты работы с инновационными проектами, подготовки бизнес-предложений для инвесторов и др.
Будет дан мощный импульс для переориентации общественного сознания на инновационное развитие, наукоемкий тип формирования региональной экономики знаний.

	
	Эффекты Центра коллективного пользования в университетском технопарке


	
	Проблемы проекта: ограниченные возможности приборной базы из-за отсутствия в их составе современного высокоточного научного оборудования

	
	Основные технические проблемы, которые необходимо решить до начала промышленного освоения разработки. Степень риска и возможные причины неполучения ожидаемых результатов 

	
	Требуемый объем работ, необходимых для устранения указанных проблем, сроки и приблизительная стоимость работ 

	
	Отрасль 

	
	Краткое описание отрасли, к которой относится проект – инфраструктура технологического развития

	
	Краткое описание ёмкости рынка и планируемая доля продукции компании на нем после реализации проекта. Анализ рынка сбыта. 

	 
	Возможные области применения проекта. 

	
	Ожидаемые эффекты от применения проекта (научные, технические, экономические, социальные, экологические) - обновление приборного парка центра, обеспечение поисковых исследований и комплексных разработок в рамках выполнения работ по госзаказу на научно-техническую продукцию.

	.
	Характеристика основных конкурентов 

	 
	Основные партнеры 

	 
	Основные покупатели 

	
	Место реализации проекта (страна, город) 

	
	Стадия проекта: 

	
	Бизнес-идея - формирующаяся сеть центров коллективного пользования является ключевым инфраструктурным элементом развития приборной базы отечественного сектора исследований и разработок, позволяющим аккумулировать многопрофильное прецизионное аналитическое оборудование для обеспечения проведения исследований по приоритетным направлениям науки и техники на мировом уровне.

	
	НИОКР   «+»

	
	Закупка оборудования   «+»

	
	Образец (Лабораторный образец, демонстрирующий физический принцип действия, макет опытный образец)   «+»

	
	Производство образцов в небольших количествах 

	
	Промышленное производство 

	
	Другое - совершенствование механизмов концентрации финансовых ресурсов на приобретении многофункционального прецизионного оборудования и исследовательских комплексов в соответствии с потребностями приоритетных направлений науки и техники и пролмышленных предприятий области

	
	Защита интеллектуальной собственности 
Авторские права на организационную новацию охраняются ФЗ (гл.70 ч.IV ГК РФ)

	
	Наличие Российского или Евразийского патента (с указанием номера патента и даты его получения) 

	 
	Наличие поданной заявки в Российское или Евразийское патентное ведомство (с указанием номера заявки и даты её подачи). 

	
	Наличие иностранных патентов (с указанием номеров патентов и дат их получения). 

	
	Публикации международной заявки (с указанием даты публикации и её номера). 

	
	Наличие международной заявки или заявок поданных в иностранные патентные ведомства (с указанием номеров заявок и дат их подачи). 

	
	Владельцы и авторы проекта 
	

	
	Указать владельцев проекта (физические или юридич. лица) 
	ГОУ ВПО «КурскГТУ»

	
	Авторов проекта 
	Емельянов С.Г., Кузьменко А.П.,
Кабанов В.А.

	
	Наличие третьих лиц (физических или юридических) принимавших участие в данном проекте 
	

	
	Имеющиеся договоры с третьими лицами, принимавшими участие в создании проекта с указанием их статуса 
	

	
	Имеющиеся договоры с прочими третьими лицами касательно проекта с указанием их статуса 
	Членство КурскГТУ в СБАР для подготовки прямых инвестиций

	
	Испытания, связанные с использованием данного проекта, с указанием их результатов 
	

	
	Отзывы о данном проекте 
	

	
	Возможность экспорта продукции 
	

	
	Отнесение товара к биржевым 
	

	
	Наличие Бизнес — плана (основные показатели)
	

	
	НаличиеТЭО 
	Проектная декларация КурскГТУ

	
	Наличие квалифицированной экспертизы 
	

	
	Наличие стоимостной оценки проекта 
	

	УСЛОВИЯ ФИНАНСИРОВАНИЯ 

	
	Необходимый объем финансирования: средства
	Собственные
	Заемные

	
	НИОКР 
	            +                           +

	
	Закупка оборудования 
	            +                           +

	
	Образец (лабораторный образец, демонстрирующий физический принцип действия, макет, опытный образец) 
	            +                           +

	
	Производство образцов в небольших количествах 
	

	
	Промышленное производство 
	

	
	другое 
	

	
	Ожидаемая процентная ставка 
	

	
	Соотношение собственных и заемных средств 
	

	
	Финансовые риски проекта 
	

	
	Стратегия финансирования (Сроки возврата, стратегия возврата денежных средств) 
	3 года с созданием и добавлением (+С) стоимости ИС партнеров

	
	Желательная форма финансирования проекта: 
	грант

	
	кредит 
	

	
	лизинг 
	

	
	инвестирование в уставной капитал 
	

	
	облигационный займ 
	

	
	Гарантии 
	Наличие поручителей
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