
Введение
          Для  любой  страны  роль  внешней торговли страны трудно переоценить. Традиционной и наиболее развитой формой международных экономических отношений является внешняя торговля. На долю торговли приходится около 80 процентов всего объёма международных экономических отношений. 
        Международная торговля – старейшая форма международных экономических отношений. Она существовала ещё за долго до формирования мирового хозяйства и являлась его непосредственной предшественницей. Международная торговля занимает ведущее место в системе всемирных экономических отношений. В современных условиях                                    активное участие страны в мировой торговле связано со значительными преимуществами: оно позволяет более эффективно использовать имеющиеся в стране ресурсы, приобщиться к мировым достижениям науки и техники, в более сжатые сроки осуществить структурную перестройку своей экономики, а также более полно и разнообразно удовлетворить потребности населения. В этой связи значительный интерес представляет изучение регулирования торговых отношений.
         Международная торговля является центральным звеном в сложной системе мирохозяйственных связей, опосредуя практически все виды международного разделения труда и связывая все страны мира в единую международную экономическую систему. Она представляет собой совокупность внешней торговли всех стран мира, а её объём подсчитывается путём суммирования объёмов экспорта. Под термином «внешняя торговля» понимается торговля какой-либо страны с другими странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров.    
         Анализируя процессы, протекающие в мировой торговле, следует подчеркнуть, что либерализация является её основной тенденцией. Произошло значительное снижение уровня таможенных пошлин, отменены многие ограничения, квоты и т. п. Однако существует целый ряд проблем. Одна из основных – нарастание протекционистских тенденций на уровне экономических  группировок, торгово-экономических блоков стран, во многом противостоящих друг другу.
       Внешняя торговля в настоящее время существенным образом воздействует на экономическую жизнь каждой страны. Воздействие это различно  и зависит от степени включения данной страны и её регионов  в международное разделение труда. О роли, которую играет внешняя торговля, свидетельствует её влияние на развитие основных экономических процессов. Для многих стран мира и их регионов динамичное развитие внешнеторговых отношений выступает катализатором внутреннего экономического роста.
         Понятно, что ни одно государство в мире не способно самостоятельно произвести весь набор  товаров и услуг, обеспечивающих потребности общества. Поэтому вполне закономерным является включение национальных экономик и их регионов во внешнеторговые отношения, которые позволяют воспользоваться выгодами от участия в международном разделении труда. Дело в том, что неразвитость внешнеторговой деятельности, как правило, ведет к технической и технологической отсталости производства, сужает внутренний рынок, а излишняя открытость экономики усиливает импортную зависимость и может поставить под угрозу экономический суверенитет страны. Поэтому всегда следует находить «золотую середину» в соотношении объёмов экспорта и импорта посредством государственного регулирования. 
         Цель работы – исследование процесса формирования рациональной структуры внешней торговли страны в условиях внешнеэкономической либерализации, выявление роли и значения государственного регулирования внешнеторговых отношений России в условиях глобализации мировой экономики.      
           Для достижения поставленной цели необходимо решить следующие задачи:
1. рассмотреть и проанализировать теоретические и экономические основы внешней торговли;
2. рассмотреть инструменты государственного регулирования внешней торговли;
3. проанализировать и дать оценку состояния внешней торговли России;
4. рассмотреть структуру экспорта и импорта в период 2007-2008 г.;
5. предложить направления совершенствования внешнеторговой деятельности РФ в условиях ее интеграции в мировую экономику.
           Исследование базируется на системном подходе к изучению внешней торговли на методе диалектического восхождения от абстрактного к конкретному. Наблюдение и сбор фактов: заключается в сборе и наблюдении за экономическими  процессами и явлениями. Метод анализа и синтеза: предполагает изучение экономических явлений как по частям – анализ, так и в целом – синтез.
          Объектом исследования является процесс формирования рациональной структуры внешней торговли страны в условиях либерализации внешнеэкономических связей, а также государственное регулирование внешнеторговых отношений РФ в условиях глобализации мировой экономики.  

	



	
















1. Теоретические аспекты осуществления внешней торговли
1.1. Модель специфических факторов производства

      При анализе процессов, связанных с ценообразованием на мировых товарных рынках, необходимо внимательно изучать все факторы, оказывающие влияние на формирование цен, как общего порядка, так и чисто прикладные. От цен зависит, какие издержки производителей будут возмещены после продажи товара, какие нет, каков уровень доходов, прибыли и куда будут, и будут ли в дальнейшем направлены ресурсы, возникнут ли стимулы для дальнейшего расширения внешнеэкономической деятельности.
        В условиях рыночной экономики ценообразование во внешней торговли, так же как и на внутреннем рынке, осуществляется под воздействием конкретной рыночной ситуации. В принципиальном плане само понятие цены сходно для характеристики и внутреннего рынка, и внешнего. Цена, в том числе во внешней торговле, - это денежная сумма, которую намерен получить продавец, предлагая товар или услуги, и которую готов заплатить за данный товар или услугу покупатель. Совпадение указанных двух требований зависит от многих условий, получивших название ценообразующие факторы. По характеру, уровню и сфере действия они могут быть разграничены на три перечисленных ниже групп.
       Общеэкономические – действующие независимо от вида продукции и конкретных условий ее производства и реализации: экономический цикл; состояние совокупного спроса и предложения; инфляция.
       Конкретно экономические – определяемые особенностями данной продукции, условиями ее производства и реализации: издержки; прибыль; налоги и сборы; предложение и спрос на конкретные товар или услугу с учетом взаимозаменяемости; потребительские свойства: качество, надежность, внешний вид, престижность.
       Специфические – связанные с действием особых механизмов и экономических инструментов: государственное регулирование; валютный курс; внешнеэкономические; политические и др.
        Как отмечено выше, цены определяются условиями конкуренции, состоянием и соотношением спроса и предложения. С учетом этого следует рассматривать и действие перечисленных выше групп ценообразующих факторов.
         Например, известно, что соотношение спроса и предложения в условиях мирового рынка ощущается субъектами внешней торговли гораздо острее, нежели поставщиками продукции на внутреннем рынке. Участник международной торговли сталкивается на рынке с большим числом конкурентов, чем на внутреннем рынке. Он обязан видеть перед собой мировой рынок, постоянно сравнивать свои издержки производства не только с внутренними рыночными ценами, но и с мировыми. Производитель – продавец товара на внешнем рынке находится в режиме постоянного «ценового стресса». Значительно больше на международном рынке и покупателей – это во-первых. Во-вторых, в рамках мирового рынка факторы производства менее мобильны. Никто не будет оспаривать тот факт, что свобода передвижения товаров, капитала, услуг, рабочей силы здесь значительно ниже, чем в рамках одного конкретного государства. Их перемещение сдерживается национальными границами, отношениями в валютной сфере, что противодействует выравниванию затрат и прибыли. Естественно, что все это не может не отражаться на формировании мировых цен.
         Под мировыми ценами понимаются цены крупных экспортно-импортных сделок,  заключаемых на мировых товарных рынках, в основных центрах мировой торговли. Понятие мировой товарный рынок означает совокупность устойчивых, повторяющихся операций по купле-продаже данных товаров и услуг, имеющих организационные международные формы (биржи, аукционы и т. д.), или выражающихся систематических экспортно-импортных сделках крупных фирм – поставщиков и покупателей.
1.2. Внешняя торговля в модели специфических факторов
        Во внешней торговле к факторам, под воздействием которых складываются  рыночные цены, прежде всего естественно относится состояние спроса и предложения. Практически на цену предлагаемого товара влияют:
               -  платежеспособный спрос покупателя данного товара – наличие денег;
               -  объем спроса – количество товара, которое способен приобрести покупатель;
           -   полезность товара и его потребительские свойства.
     На стороне предложения, составляющие ценообразующие факторы: 
           -   количество товара, предлагаемого продавцом на рынке;
           -   издержки производства и обращения при реализации товара на рынке;
           -   цены на ресурсы или на средства производства, используемые в производстве соответствующего товара. 
      Общим фактором является замещаемость предлагаемого к реализации товара другим, удовлетворяющим покупателя (товаром-заменителем). На уровень мировых цен воздействуют валюта платежа, условия расчета и некоторые другие как экономические, так и внеэкономические факторы.
    В последние два-три десятилетия важную роль в ценообразовании на товары, в особенности в мировой торговле, занимают сопутствующие услуги, оказываемые производителем и поставщиком какого-либо товара импортеру или конечно потребителю. Речь идет об общепринятых условиях поставки: техническое обслуживание, гарантийный ремонт, другие специфические виды услуг, связанные с продвижением, реализацией и использованием товара. Данный аспект особенно важен в современных условиях, в период развития высоких технологий, уложения машин и оборудования. Известны примеры, когда стоимость услуг при экспорте оборудования и машин составляла 60%-ную долю в цене поставки.
     Развитие науки и технологии, оказывая влияние на совершенствование качественных характеристик товара, с другой стороны, воздействует на мировые цены. Внедрение новых технологий повышает производительность труда, эффективность производства, снижает затраты труда. В условиях НТР в абсолютном выражении цена растет практически на все группы товаров. Однако с учетом полезного эффекта (например, возрастают скорость, надежность, и т. д.) относительная стоимость товара, а значит и его цена для потребителя снижаются. 
      При анализе цен следует учитывать и движение экономического цикла, что в сфере международных экономических отношений имеет определенную специфику. Так, в стадии депрессии цены, как правило, не повышаются. И, наоборот, в стадии подъема в связи с превышением спроса над предложением цены возрастают. Необходимо отметить, что динамика изменения цен зависит от вида товаров и товарных групп. Так, при изменении конъюктуры наиболее резко и быстро меняются цены практически на все виды сырья, медленнее реакция производителей и поставщиков полуфабрикатов, еще слабее реакция цен на продукцию машиностроительного комплекса.
       Несмотря на всю убедительность аргументов в пользу свободной торговли, в действительности на этом пути стоит большое количество барьеров:
           - Пошлины. Пошлины являются акцизным налогом на импортные товары; они могут вводиться с целью получения доходов или для защиты. Фискальные пошлины, как правило, применяются в отношении изделий, которые не производятся внутри страны. Ставки фискальных пошлин в основном не велики, их целью является обеспечение федерального бюджета налоговыми поступлениями. Протекционистские пошлины предназначены для защиты местных производителей от иностранной конкуренции. Хотя протекционистские пошлины, как правило, недостаточно высоки для прекращения импорта иностранных товаров, они все же ставят иностранного производителя в невыгодное конкурентное положение при торговле на внутреннем рынке.
                -  Импортные квоты. С помощью импортных квот устанавливаются максимальные объемы товаров, которые могут быть импортированы за какой-то период времени. Часто импортные квоты выступают более эффективным средством сдерживания международной торговли, чем пошлины. Несмотря на высокие пошлины, определенное изделие может импортироваться в относительно больших количествах. Низкие же импортные квоты полностью запрещают импорт товара сверх определенного количества.
           -  Нетарифные барьеры. Под нетарифными барьерами понимается система лицензирования, создание  неоправданных стандартов качества продукции и его безопасности или просто бюрократические запреты в таможенных процедурах. Так, Япония и европейские страны требуют от импортеров получения лицензий. Ограничивая выпуск лицензий, можно эффективно ограничивать импорт. 


2. Структура экспорта и импорта страны
2.1.Экспорт России важнейших товаров
	


    По данным таможенной статистики в 2008 году внешнеторговый оборот России составил 552,2 млрд. долларов США и по сравнению с 2007 годом увеличился на 25,8%, в том числе со странами дальнего зарубежья – 469,8 млрд. долларов США, со странами СНГ – 82,4 млрд. долларов США.
     Сальдо торгового баланса в 2008 году сохранило высокий уровень – 152,8 млрд. долларов США (163,4 млрд. долларов в 2007 году). Со странами дальнего зарубежья сальдо торгового баланса составило 130,0 млрд. долларов США (143,5 млрд. долларов США в 2007 году). 
   Экспорт России в 2008 году составил 445,7 млрд. долларов США и по сравнению с прошлым годом увеличился на 33,0%, в том числе в страны дальнего зарубежья – 398,2 млрд. долларов США (рост на 33,1%), в страны СНГ – 69,9 млрд. долларов США (рост на 32,7%). Увеличение стоимостных объемов экспорта вызвано ростом средних экспортных цен в основном на нефть (в страны дальнего зарубежья – на 43,5%, в страны СНГ – на 34,7%), нефтепродукты (соответственно на 45,2% и 57,1%) и природный газ (соответственно на 52,7% и 28,6) 
	


    Основу российского экспорта в 2008 году в страны дальнего зарубежья по-прежнему составили топливно-энергетические товары, удельный вес которых в товарной структуре экспорта в эти страны составил 72,4% (в 2007 году – 68,0%).
    В 2008 году по сравнению с прошлым годом среди товаров топливно-энергетического комплекса возросли физические объемы экспорта в страны дальнего зарубежья мазута – на 10,0%, газа природного – на 3,1%, электроэнергии – на 10,4%, кокса – на 74,6%. При этом сократились физические объемы экспорта бензина автомобильного – на 44,4%, дизельного топлива – на 5,4%, нефти сырой – на 3,1%, угля каменного – на 3,8%
   В общем стоимостном объеме экспорта в страны дальнего зарубежья снизилась доля металлов и изделий из них с 15,5 % в 2007 году до 11,5% в 2008 году, при этом физические объемы экспорта полуфабрикатов из железа и нелегированной стали возросли – на 6,6%, алюминия необработанного – на 7,7%;  снизились физические объемы экспорта проката плоского из железа и нелегированной стали – на  16,3%, меди – на 27,4%. 
    В товарной структуре экспорта доля продукции химической промышленности в  2008 году составила 6,2% (в 2007 году – 5,6%). По сравнению с прошлым годом стоимостной объем этой продукции возрос на 47,4%. Физические объемы поставок  товаров  химической промышленности в январе-декабре 2008 года по сравнению с аналогичным периодом 2007 года снизились практически по всем  товарным группам.
    Доля экспорта лесоматериалов и целлюлозно-бумажных изделий в 2008 году составила 3,4% (в 2007 году – 2,9%). По сравнению с 2007 годом снизились  физические объемы экспорта необработанных лесоматериалов на 25,9%, пиломатериалов – на 22,1%, фанеры – на 12,6%, в то время как экспорт  целлюлозы возрос на 1,6%, бумаги газетной – на 14,0%.
    Доля экспорта машин и оборудования в 2008 году составила 3,9% (в 2007 году – 4,4%). Стоимостной объем поставок железнодорожного оборудования возрос на 38,8%, механического оборудования – на 23,1%, электрического оборудования – на 30,3%, инструментов и аппаратов оптических – на 23,5%.
    Доля экспорта продовольственных товаров в 2008 году составила 1,2% (в 2007 году – 1,8%). Физические объемы поставок пшеницы сократились на 20,0%, ячменя – на 17,8%, масла подсолнечного – на 30,3%. 
     В экспорте в страны СНГ в 2008 году доля топливно-энергетических товаров составила 40,9% от всего экспорта в эти страны, что на 5,4 процентных пункта выше, чем в 2007 году. Поставки угля каменного возросли на 24,1%, нефтепродуктов – на 32,7%, в том числе бензина автомобильного – на 38,9%, мазута – на 24,2%, дизельного топлива – на 82,8%. Физические объемы экспорта газа природного снизились на 5,7%, кокса – на 44,2%.
     В товарной структуре экспорта в страны СНГ доля машин и оборудования составила 19,4% (в январе-декабре 2007 года – 21,5%), металлов и изделий из них – 12,9% (14,3%), продукции химической промышленности – 10,4% (9,8%), продовольственных товаров и сельскохозяйственного сырья – 7,6% (8,2%), лесоматериалов и целлюлозно-бумажных изделий – 4,3% (5,0%).
    Физический объем экспорта легковых автомобилей увеличился на 1,5%, руды и концентратов железных – на 8,6%, проката плоского – на 8,3%, продукции неорганической химии – на 42,6%, удобрений – на 35,3%, масла подсолнечного – на 45,5%; сократились поставки пшеницы на 7,7%, пиломатериалов – на 6,4%, черных металлов и изделий из них – на 9,0%. а подсолнечного – на 30,3%
	






2.2. Импорт России
 Импорт России  в 2008 году составил 219,53 млрд. долларов США и  по сравнению с 2007 годом вырос на 33,6%, в том числе из стран дальнего зарубежья – 230,3 млрд. долларов США (рост на 35,6%), из стран СНГ – 36,6 млрд. долларов США (рост на 22,5%). Увеличение стоимостных объемов импорта обеспечивалось преимущественно ростом ввоза машин и оборудования. 
 В товарной структуре импорта из стран дальнего зарубежья на долю машин  и оборудования в 2008 году приходилось 46,9% (в 2007 году –43,6%). По сравнению с прошлым годом стоимостной объем импорта машиностроительной продукции увеличился на 39,8% за счет роста закупок механического оборудования на 42,2%, средств наземного транспорта (за исключением железнодорожного) – на 45,0%, инструментов и аппаратов оптических – на 35,3%, электрооборудования – на 26,5%. Физический объем ввоза легковых автомобилей увеличился – на 27,6%, грузовых – на 13,4%.
 Удельный вес продукции химической промышленности в товарной структуре импорта составил 14,2% против 16,8% в январе-феврале 2007 года. Физические объемы поставок медикаментов увеличились на 12,8%, красок и лаков – на 14,4%, пластмассы и изделий из нее – на 5,9%, продуктов неорганической химии – на 18,7%, каучуковых и резиновых изделий – на 13,3%. 
   Доля импорта продовольственных товаров и сырья для их производства составила 15,8%, что на 0,9 процентных пункта ниже, чем в 2007 году.  Физические объемы закупок мяса свежего и мороженного увеличились на 15,8%,  свежемороженой рыбы – на 1,9%, цитрусовых – на 2,7%, кофе – на 16,9%, при этом сократился ввоз сахара-сырца – на 29,1%, шоколада – на 16,8%. 
      Удельный вес импорта металлов и изделий из них в январе-феврале 2008 года составил 5,2% (за аналогичный период 2007 года – 5,6%). Стоимостной объем данной товарной группы по сравнению с январем-декабрем 2007 года увеличился на 23,7%. Физические объемы закупок черных металлов и изделий их них сократились на 11,8%, а стоимостные увеличились на 17,0%. 
      В товарной структуре импорта из стран СНГ в 2008 году доля машин и оборудования составила 28,8% (в 2007 году – 27,6%). Стоимостной объем импорта механического оборудования возрос на 27,6%, электрооборудования – на 32,8%, железнодорожного транспорта – на 51,3%, наземного транспорта (за исключением железнодорожного) – на 6,3%, инструментов и аппаратов оптических – на 9,6%. 
    Доля металлов и изделий из них в импорте из стран СНГ в 2008 году составила 21,1% (в 2007 году – 24,9%). Физический объем ввоза черных металлов и изделий из них снизился на 23,7%. 
   Доля продовольственных товаров и сырья для их производства в импорте из стран СНГ осталась на уровне 2007 года и составила 13,7%. В 2008 году возросли закупки сыров и творога на 22,7%, шоколада – на 24,1%. 
   Доля импорта продукции химической промышленности в январе-декабре 2008 года составила 9,0% (за соответствующий период 2007 года – 10,8%). Увеличились физические объемы закупок парфюмерно-косметических товаров – на 41,1%, моющих средств – на 35,2%. 


3. Торговый баланс
3.1. Понятие торгового баланса
    Исторически внешняя торговля выступает исходной формой международных экономических отношений, связывающей национальные хозяйства в мировое хозяйство. Благодаря внешней торговле складывается международное разделение труда, которое углубляется и совершенствуется с развитием внешней торговли и других международных экономических операций.
    Показатели внешней торговли традиционно занимают важное место в платежном балансе. Соотношение стоимости экспорта и импорта товаров образует торговый баланс. Поскольку значительная часть внешней торговли осуществляется в кредит, существуют различия между показателями торговли, платежей и поступлений, фактически произведенных за соответствующий период.
    Экономическое значение актива или дефицита торгового баланса применительно к конкретной стране зависит от ее положения в мировом  хозяйстве, характера ее связей с партнерами и общей экономической политики.
    Для стран, отстающих от лидеров по уровню экономического развития, активный торговый баланс необходим как источник валютных средств для оплаты международных обязательств по другим статьям платежного баланса. Для ряда промышленно развитых стран активное сальдо торгового баланса используется для создания второй экономики за рубежом. Пассивный торговый баланс считается нежелательным и обычно оценивается как признак слабости внешнеэкономических позиций станы. Это правильно для развивающихся стран, испытывающих нехватку валютных поступлений. Для промышленного развития стран это может иметь иное значение.
    Разумеется, если экспорт сокращается вследствие падения спроса на товары данной страны в других странах, это плохой признак. Но если отрицательное сальдо возникает, допустим, в случае увеличения импорта инвестиционных товаров и роста в результате этого внутреннего производства ,то в этом случае отрицательное сальдо не может служить основанием для негативных оценок состояния экономики. Иначе говоря, актив или дефицит торгового баланса можно оценивать только на основе анализа обстоятельств, к ним приводящим.
Большую часть экспорта России составляет природные ресурсы. Следовательно, из страны идет вывоз сырья, а не товара. Значит, производство в стране на низком уровне и экономика страны находится не в лучшем ее состоянии.






















3.2. Взаимосвязь торгового баланса и валютного курса.
    В целом между ними существует обратная связь. Если торговый баланс ухудшается (увеличивается отрицательное сальдо), то это является показателем того, что страна больше расходует денег за границей, чем получает, т.е. на валютном рынке со стороны участников торговых операций увеличивается предложение национальной валюты и растет спрос на иностранную,  что создает условия для формирования тенденций к падению курса национальной валюты. Наоборот, при положительном сальдо торгового баланса возникает тенденция к повышению курса национальной валюты.
    Однако очевидно, что падение курса национальной валюты (девальвация) стимулирует экспортеров и делает менее выгодным импорт. В результате такое изменение валютного курса создает тенденцию к увеличению экспорта и сокращению импорта, т.е. к уменьшению отрицательного и возникновению положительно сальдо торгового баланса. Что и наблюдалось в России в 2000г., когда сочетание резкого скачка мировых цен на топливно-энергетическую продукцию с более чем четырехкратной девальвацией рубля привел к четырехкратному увеличению стоимости российского экспорта – почти на 91млрд. дол.
    При повышении курса национальной валюты (ревальвация) происходит все наоборот. Конечно, на практике проявление этой зависимости не столь прямолинейно. Многое определяет эластичность цен на экспортные и импортные товары в зависимости от динамики валютного курса (при полной неэластичности повышение курса национальной валюты даже может ухудшить торговыйбаланс). 
Однако, в конечном счете, особенно в долгосрочном плане, изменения валютного курса обеспечивают стабилизирующее изменение торгового баланса. 


4. Государственное регулирование.
4.1 Сущность и структура системы государственного регулирования внешнеэкономических связей.
Государственное регулирование внешней торговли предполагает применение широкого арсенала методов, посредством которых государство осуществляет деятельность, направленную на создание благоприятных условий для реализации определенной концепции развития национального хозяйства, а также использование мероприятий, нацеленных на обеспечение продвижения отечественных товаров на рынки иностранных государств. Классификация инструментов торговой политики представлена в табл. 1. 
Таблица 1
Классификация инструментов государственного регулирования 
внешней торговли
	Методы
	Инструменты торговой политики

	Регулируется
преимущественно

	Методы
открытого
протекционизма
	Тарифные
	Таможенные пошлины
	Импорт

	
	Нетарифные
	Квотирование
	Импорт

	
	
	Лицензирование
	Экспорт

	Нетарифные методы
скрытого протекционизма
	Государственные
закупки
	Импорт

	
	Требование
о содержании местных компонентов
	

	
	Технические барьеры
	

	
	Налоги и сборы
	

	
	Субсидирование
экспорта
	Экспорт

	
	Экспортное
кредитование
	

	
	Валютно-кредитные
инструменты
	Экспорт - импорт


Группу нетарифных методов (инструментов) делят на три подгруппы: количественные (квотирование, лицензирование); скрытые (государственные закупки, требование о содержании местных компонентов, технические барьеры, налоги и сборы); финансовые (субсидирование, кредитование). По нашему мнению, такое деление группы нетарифных методов нельзя признать точным, поскольку методы, представленные в последней подгруппе, являются не менее скрытыми, чем методы второй подгруппы. Например, прямое субсидирование означает не что иное, как осуществление в широких масштабах демпинга товаров за счет государственного бюджета.
Среди нетарифных методов следует выделять методы открытого протекционизма и методы скрытого протекционизма. Методы скрытого протекционизма представляют собой разнообразные барьеры нетаможенного характера, воздвигаемые на пути торговли органами центральной государственной и даже региональной власти. В отличие от таможенных пошлин и количественных ограничений, носящих сравнительно открытый характер и подпадающих под действие торговых договоров и соглашений, скрытый протекционизм осуществляется с помощью средств внутренней экономической политики, и создаваемые ими протекционистские барьеры в большинстве случаев оказываются за пределами действия международных договоров. 
Отдельного выделения и рассмотрения требуют валютно-кредитные инструменты, которые активно используются в современной международной практике. 
Современное государство обладает широкой гаммой инструментов, позволяющих решать структурные задачи экономического развития, проблемы эффективности и сбалансированности народного хозяйства, направляя внешнеторговые потоки товаров в нужное русло. Несмотря на то, что в условиях рыночной экономики логично было бы ожидать преобладания среди регулирующих инструментов средств экономического характера (таможенные пошлины, налоги и т.п.) и их автоматического действия, современная тенденция их применения, наоборот, выдвигает на первый план административные (целевые, разовые) меры регулирования торговли. Это связано, во-первых, с существенным снижением уровня таможенного обложения в ходе восьми раундов тарифных переговоров в рамках ГАТТ/ВТО, что делает таможенные пошлины недостаточным орудием защиты при современной острой монополистической конкуренции, во-вторых, с широко развитыми процессами региональной интеграции, начинающейся обычно с отмены тарифных ограничений во взаимной торговле. Нетарифные барьеры в торговле, наоборот, подверглись либерализации в гораздо меньшей степени, носят характер прямых ограничений, непреодолимых экономическим путем, то есть на конкурентной основе. 
В связи с либерализацией мировой торговли значение инструментов открытого протекционизма в регулировании государством внешней торговли снижается, но одновременно с конца XX в. начинают активно использоваться инструменты скрытого протекционизма. При этом если первый процесс поддается регулированию на наднациональном уровне, то второй - нет. В современных условиях инструменты скрытого протекционизма являются более эффективным средством регулирования внешнеторгового оборота. Объемы и методы их применения в значительной мере регулируются национальными правилами, что серьезно затрудняет противодействие указанным инструментам со стороны экспортеров.
В ходе рассмотрения эволюции мировой торговой системы выявляется следующая современная тенденция: международная торговля становится не только более либеральной, но и более регулируемой (управляемой) как на межгосударственном (наднациональном), так и на национальном уровне. В одних случаях это регулирование ограничивает свободное движение товаров и услуг, в других - способствует ему или определенным образом организует, упорядочивает его. Но регулируемая свободная торговля, как и протекционизм, представляет собой вмешательство в механизм свободного рынка, свободной конкуренции и в этом отношении противостоит свободной торговле в ее классическом понимании. Поэтому мы считаем, что на современном этапе правильнее говорить не о свободной, а о регулируемой (управляемой) свободной торговле, что более соответствует реальным формам международных экономических связей, так как в современном мировом хозяйстве внешняя торговля посредством таможенно-тарифного и в особенности нетарифного регулирования относится к одной из самых регулируемых областей хозяйственной жизни. 
[bookmark: _Toc39430207]

5. Состояние внешней торговли России.
На данном этапе развития российская экономика находится в глубоком кризисе, из-за этого в международных экономических отношениях возникают проблемы:
· плохая структура экспорта, где доминирует сырьевые и топливно-энергетические ресурсы;
· экспортные объемы вступают в противоречия внутри страны, потому что объемы производства сокращаются;
· неблагоприятная структура импорта, основная часть которого приходится на продовольствие, из-за этого нарушается экономическая безопасность страны;
· нестабильный курс рубля препятствует осуществлять текущие торговые расчеты.
Падение цен на энерго-сырьевые товары на мировом рынке способствовало ряду преимуществ импортерам. К таким преимуществам относятся благоприятное влияние на состояние торгового баланса, снижение инфляции, издержек и с этим связанное укрепление денежной системы и удешевление кредита, которое главным образом способствует экономическому росту. Параллельно для стран - экспортеров (куда входит и Россия) - падение цен на их основные товары стало катастрофой.
Начавшийся в 1997 году спад российского экспорта продолжался до 1998 года. Главная причина этого: ухудшение его динамики одновременно с резким спадом цен на нефть на мировом рынке, в том, что резервы увеличения вывоза сырья при ограниченных возможностях экспорта промышленной продукции уже исчерпаны. Так же неблагоприятное воздействие на развитие экспорта оказал повышенный курс рубля, который поддерживался до августа 1998 года.
В этом же году в азиатских странах российского экспорта, так же была неблагоприятная ситуация, так как она усугублялась под действием валютного фактора. Если курсы азиатских валют резко упали, то отечественный рубль удерживали искусственным путем в рамках валютного коридора на протяжении большей части 1998 года, что привело к резкому снижению спроса на российские товары на тех рынках, где их национальная валюта была более устойчива.
Так же серьезным препятствием для развития экспорта является дискриминация многих отечественных товаров на иностранных рынках. В начале 1999 года в этой области одним из громких дел было введение в США ограничений на импорт российской стали. Это был очень сильный удар для России, т, к. под угрозой оказалось будущее отечественной металлургии, для которой значение экспорта очень важно, так как до этого конфликта из России вывозилось не менее половины стали. Разногласия так же ведутся по поводу экспорта вооружений и продукции двойного назначения. В этой области свои условия попытались диктовать США, тем самым вмешивались в отношения России с ее торговыми партнерами.
В этом же году были введены ограничения на российские товары, ввозимые в Казахстан (государство СНГ, которое входит в таможенный союз), в частности на продовольствие. Это случилось из-за того, что девальвация рубля улучшила возможности для российского экспорта, в том числе в странах СНГ. Но рост вывоза товаров из Россия сильно усугубило таможенный баланс ее партнеров, что привело к в ведению торговых ограничений, предусмотренных соглашением о таможенном союзе. При всей его значимости такое решение создает барьер в отношениях между странами содружества, что в свою очередь ухудшает положение российских экспортеров.
Импорт играет неоднозначную роль в экономике России, так как благодаря ему, на протяжении 90-х годов, удовлетворялся спрос на потребительские товары. Обеспечивается получение передовой технологии и оборудования - это положительная черта импорта. Отрицательная черта в том, что дешевый импорт вытесняет продукцию отечественных производителей, из-за этого следует низкий уровень занятости и доходов населения, уменьшая поступления налогов в бюджет и затягивая начало экономического роста.
После обострения финансового кризиса, появились многочисленные проблемы в сфере импорта. Объем импорта сократился. Так как основным импортом является продовольствие и продукция машиностроения, то падение импорта уменьшило наполнение российского рынка продовольственными товарами и усложнило процесс модернизации промышленности, где большую роль играет иностранная техника. Так же негативно кризис отразился на «челночной торговли», которая занимает большое место в обороте внешней торговли России. 
Экспорт для России был и остается главным вопросом развития страны. Так как причины не только в том, что России необходим внешнеторговый обмен для закупки товаров, которые не производят в стране, но и в ее необычном географическом положении, которое выгодно и обязывающее.
На современном этапе развития российской экономики экспорт, кроме получения валютных средств, так же обеспечивает загрузку отечественных предприятий и сохранение рабочих мест. В связи с ростом внутренних неплатежей продолжается направленность многих видов продукции на внешний рынок.
В структуре экспорта по прежнему преобладают топливно-сырьевые ресурсы, на долю которых приходится более 70% российского экспорта, что отражает возрастающую зависимость сырьевых отраслей промышленности от спроса на внешнем рынке и вносит элементы нестабильности в развитие экспорта, который основан на вывозе сырья, так как доля последнего в мировой торговле имеет тенденцию к снижению, а мировые цены на него подвержены резким колебаниям
      Экспортно-импортная структура взаимной торговли России и стран СНГ остается постоянной: в экспортных поставках превалирует энергоносители, а импортные, по-прежнему, в основном состоят из продовольствия.
 

6. Состояние внешней торговли в I квартале 2009 года.

 В I квартале 2009г. внешнеторговый оборот России составил, по данным Банка России, 96,0 млрд. долларов США (56,4% к I кварталу 2008г.), в том числе экспорт - 57,9 млрд. долларов (52,6%), импорт - 38,1 млрд. долларов (63,3%). Сальдо торгового баланса оставалось положительным, 19,8 млрд. долларов США (в I квартале 2008г. - 49,9 млрд. долларов).

Таблица 1.
 Экспорт важнейших товаров
	
	I   квартал 2009г.
	В том числе
март 2009г.
	Справочно
I квартал
2008г.

	
	млн.
долларов США
	в % к
I кварталу 2008г.
	в % к
итогу
	млн.
долларов США
	в % к
февралю
2009г.
	в % к
I кварталу 2007г.
	в % к
итогу

	Экспорт
	56919
	52,4
	100
	20738
	112,9
	153,2
	100

	из него:
	
	
	
	
	
	
	

	топливно-энергетические товары
	36985
	48,6
	65,0
	12850
	109,0
	167,9
	70,1

	из них:
нефть сырая
	17837
	46,2
	31,3
	6249
	112,3
	165,2
	35,5

	газ природный
	7757
	43,2
	13,6
	2255
	75,9
	170,3
	16,5

	металлы и изделия из них
	7510
	57,6
	13,2
	2945
	119,5
	118,9
	12,0

	из них:
	
	
	
	
	
	
	

	черные металлы и изделия из них
	4583
	62,4
	8,1
	1850
	126,0
	130,6
	6,8

	цветные металлы и изделия из них
	2746
	51,9
	4,8
	1011
	108,0
	106,0
	4,9

	машины, оборудование и транспортные средства
	2762
	59,7
	4,9
	1125
	135,1
	139,2
	4,3

	продукция химической промышленности, каучук
	3914
	61,8
	6,9
	1370
	102,9
	142,7
	5,8

	Из них:
удобрения минеральные азотные
	586
	76,3
	1,0
	190
	100,4
	187,8
	0,7

	удобрения минеральные калийные
	511
	103,4
	0,9
	91,6
	43,3
	143,9
	0,5

	древесина и целлюлозно-бумажные изделия
	1787
	58,8
	3,1
	745
	129,7
	116,1
	2,8

	продовольственные товары и сельскохозяйственное сырье
	2082
	129,2
	3,7
	919
	131,5
	109,8
	1,5

	из них злаки
	764
	в 2,1р.
	1,3
	365
	162,0
	77,2
	0,3









Таблица 2.
Импорт важнейших товаров
	
	I квартал 2009 г.

	В том числе
март 2009г.
	Справочно
I квартал
2008г.

	
	млн.
долларов США
	в % к
I кварталу 2008г.
	в % к
итогу
	млн.
долларов США
	в % к
февралю
2009г.
	

	
	
	
	
	
	
	в % к
I кварталу 2007г.
	в % к
итогу

	Импорт
	33500
	61,0
	100
	12835
	107,0
	146,8
	100

	из него:
	
	
	
	
	
	
	

	машины, оборудование и транспортные средства
	14541
	50,7
	43,4
	5540
	103,9
	161,2
	52,3

	продовольственные товары и сельскохозяйственное сырье для их производства
	5973
	81,5
	17,8
	2449
	124,0
	125,4
	13,3

	продукция химической промышленности, каучук
	5195
	69,9
	15,5
	2071
	113,4
	138,6
	13,5




Таблица 3.

Экспорт и импорт отдельных продовольственных товаров

	
	I квартал 2009г.
	В том числе март 2009г.
	Справочно

	
	тыс.
тонн
	в % к
I кварталу 2008г.
	тыс.
тонн
	в % к
	I квартал 2008г.
в % к
I кварталу 2007г.
	март 2008г.
в % к
марту 2007г.

	
	
	
	
	марту 2008г.
	февралю 2009г.
	
	

	Экспорт

	Продовольственные товары и сельскохозяйственное сырье для их производства, млн.долларов США
	2082
	129,2
	919
	173,4
	131,5
	109,8
	86,6

	из них:
	
	
	
	
	
	
	

	злаки
	4684
	4,1
	2228
	77
	162,0
	44,0
	2,7

	в том числе:
пшеница и меслин
	3731
	3,5
	1761
	152
	158,0
	54,1
	1,4

	ячмень
	337
	13,4
	182
	50
	2,2
	4,6
	1,5

	семена рапса
	10,4
	3,1
	4,0
	51
	118,2
	30,3
	2,8

	семена подсолнечника
	72,5
	7,8
	32,0
	9,1
	4,1
	17,4
	15,6

	Импорт

	Продовольственные товары и сельскохозяйственное сырье для их производства, млн.долларов США
	5973
	81,5
	2449
	89,3
	124,0
	125,4
	117,1

	из них:
	
	
	
	
	
	
	

	мясо свежее и мороженое
	218
	66,8
	101
	84,3
	140,3
	119,2
	109,4

	мясо птицы свежее и мороженое
	151
	63,5
	61,7
	82,1
	92,9
	103,8
	72,6

	рыба свежая и мороженая
	229
	96,3
	93,2
	120,4
	113,1
	103,7
	93,1

	молоко и молочная продукция
	115
	92,6
	42,1
	93,1
	100,8
	112,8
	98,8

	из них:
молоко сухое
	23,9
	103,2
	7,7
	103,8
	83,4
	3,1
	2,9

	сыры и творог
	62,0
	100,6
	24,4
	119,6
	116,4
	102,1
	93,2

	овощи
	496
	73,0
	219
	66,8
	147,4
	142,7
	148,8

	масло подсолнечное
	10,8
	30,9
	4,5
	21,8
	104,4
	153,6
	2,1

	сахар-сырец
	91,2
	117,9
	29,7
	181,1
	61,1
	7,5
	3,6



Таблица 4.

Внешнеторговый оборот Российской Федерации с основными торговыми партнерами
	
	I квартал 2009г.
	Справочно
I квартал 2008г.

	
	млн.
долларов США
	в % к
	млн.
долларов США
	в % к

	
	
	I кварталу 2008г.
	итогу
	
	I кварталу 2007г.
	итогу

	Внешнеторговый оборот
	90418
	55,3
	100
	163586
	151,0
	100

	в том числе:
	
	
	
	
	
	

	страны дальнего зарубежья
	77724
	55,6
	86,0
	139804
	152,7
	85,5

	из них:
страны Евросоюза
	44829
	51,0
	49,6
	87873
	157,4
	53,7

	из них:
	
	
	
	
	
	

	Нидерланды
	7048
	49,3
	7,8
	14297
	160,3
	8,7

	Германия
	7281
	45,7
	8,1
	15934
	152,1
	9,7

	Италия
	6191
	50,0
	6,8
	12390
	166,2
	7,6

	Соединенное
  Королевство
  (Великобритания)
	2988
	61,8
	3,3
	4833
	151,8
	3,0

	Финляндия
	3011
	55,8
	3,3
	5400
	166,8
	3,3

	Франция
	3342
	71,5
	3,7
	4674
	151,0
	2,9

	Польша
	2640
	42,3
	2,9
	6243
	172,2
	3,8

	Венгрия
	1137
	36,6
	1,3
	3104
	в 2,1р.
	1,9

	Испания
	1074
	47,4
	1,2
	2266
	159,3
	1,4

	Чешская Республика
	1281
	50,9
	1,4
	2515
	177,6
	1,5

	Болгария
	576
	64,0
	0,6
	900
	116,3
	0,6

	Румыния
	349
	29,3
	0,4
	1192
	147,0
	0,7

	страны АТЭС
	19800
	61,7
	21,9
	32113
	161,9
	19,6

	из них:
	
	
	
	
	
	

	Китай
	7811
	61,5
	8,6
	12711
	164,8
	7,8

	Япония
	3447
	59,4
	3,8
	5802
	157,9
	3,5

	США
	3611
	69,9
	4,0
	5166
	146,3
	3,2

	Республика Корея
	1853
	43,7
	2,0
	4244
	172,3
	2,6

	Турция
	4477
	57,7
	5,0
	7755
	164,0
	4,7

	Швейцария
	1303
	50,3
	1,4
	2594
	84,3
	1,6

	государства-участники СНГ
	12695
	53,4
	14,0
	23782
	141,8
	14,5

	страны ЕврАзЭС
	8161
	61,0
	9,0
	13389
	146,3
	8,2

	в том числе:
	
	
	
	
	
	

	Беларусь
	4808
	58,0
	5,3
	8296
	166,4
	5,1

	Казахстан
	2513
	63,8
	2,8
	3938
	122,6
	2,4

	Узбекистан
	449
	69,5
	0,5
	647
	111,2
	0,4

	Киргизия
	213
	72,6
	0,2
	293
	129,6
	0,2

	Таджикистан
	177
	82,4
	0,2
	215
	150,8
	0,1

	страны ЕЭП
	10860
	51,2
	12,0
	21214
	143,8
	13,0

	из них Украина
	3539
	39,4
	3,9
	8980
	137,0
	5,5



В товарной структуре экспорта РФ проявляется гипертрофированная зависимость от вывоза продукции топливно-сырьевого комплекса. В то же время экспортные сырьевые ресурсы ограничены, по конкурентоспособности они занимают более слабые позиции по сравнению с другими странами. Вывоз некоторых видов продукции, например минеральных удобрений, происходит при их острой нехватке внутри страны. Перечень российских сырьевых экспортных товаров пополняется материалами и полуфабрикатами, производимыми в отраслях, неблагополучных в экологическом отношении. Однобокая ориентация на экспорт сырьевых ресурсов оказывается стратегически неверной позицией во внешнеторговой политике также ввиду неустойчивости мировой конъюнктуры. 
В результате либерального отношения к импорту РФ по многим видам товаров перешла пороговый уровень безопасности. Российский импорт не способствует техническому перевооружению и структурной перестройке экономики, он четко ориентирован на удовлетворение текущих потребительских нужд. Такая импортная политика привела к подрыву целого ряда отечественных отраслей - животноводства и птицеводства, фармацевтической, легкой промышленности, к ухудшению положения многих российских товаропроизводителей. 
Основные направления совершенствования внешнеторговой деятельности России можно сформулировать в виде следующих положений. 
1. Необходимо установить государственный контроль над отдельными предприятиями добывающих и перерабатывающих отраслей топливно-энергетического, химического и металлургического комплексов, поставляющих на экспорт невозобновимое сырье, дефицитную продукцию, необходимую для отечественных отраслей и предприятий (в том числе, за счет частичной национализации предприятий по добыче нефти и газа). 
2. Ввести государственную монополию на экспорт стратегически важного сырья, прежде всего нефти и газа. Это даст возможность концентрации доходов от экспорта природных ресурсов, являющихся общенародным достоянием, в руках государства и позволит стабильно обеспечивать национальную экономику сырьем и топливом по доступным ценам. Необходимо создание экспортирующих компаний "Роснефтеэкспорт" и "Росгазоэкспорт", находящихся под непосредственным государственным контролем. 
3. Установить государственную монополию на импорт наиболее важных в экономическом и социальном отношении товаров. Это позволит эффективно и оперативно решать проблемы снабжения населения необходимыми медикаментами, продовольствием по доступным ценам, ограничит ввоз некачественной продукции. Для этого целесообразно создание импортирующих компаний "Росалкогольимпорт", "Росмедимпорт" и т.д., также контролируемых государством.
4. Совершенствование структуры импорта должно происходить в следующих основных направлениях: сокращение импорта товаров, которые возможно и необходимо производить внутри страны, то есть должна проводиться целенаправленная политика импортозамещения; ослабление потребительской направленности импорта; установление жесткого контроля качества импортируемых товаров для защиты национальных потребителей и устранения дискриминации отечественных товаропроизводителей в процедурах контроля качества и сертификации продукции.
5. Для повышения эффективности использования таможенно-тарифных и нетарифных инструментов необходимо: расширить номенклатуру позиций в "Таможенном тарифе Российской Федерации"; отказаться от унифицированного правила изменения адвалорных ставок тарифа с шагом в пять процентных пунктов и перейти к более "короткому" шагу; использовать принцип тарифной эскалации в соответствии с выбранными направлениями структурной перестройки экономики; внедрить и широко использовать принятые в зарубежной практике нетарифные инструменты государственного регулирования внешней торговли (квотирование вывоза и ввоза товаров, укрепление технических барьеров на пути импорта, ужесточение санитарных, экологических и других требований, антидемпинговые и компенсационные пошлины, экспортное кредитование и субсидирование, информационное обслуживание экспортеров, поддержка и финансирование научно-технических разработок и т.д.). 
6. Необходимо увеличить внешнеторговый оборот РФ со странами СНГ, странами - бывшими членами СЭВ, с рядом развивающихся стран (Индия, Китай, Турция, Иран, Куба и т.д.), создать с ними международные интеграционные экономические союзы для взаимовыгодного сотрудничества в области производства и торговли. 


Заключение
В связи с поставленными задачами мы раскрыли понятие внешней торговли, рассмотрели структуру экспорта и импорта страны, а также место России во внешней торговле. По некоторым оценкам на долю торговли приходится около 80% всего объема международных экономических отношений. Еще не одной стране не удавалось создать здоровую экономику, изолировавшись от мировой экономической системы.
В условиях рыночной экономики цена определяется соотношением спроса и предложения. В принципиальном плане процесс ценообразования на внутреннем и внешнем рынках схож, однако деятельность на внешнем рынке осложняется наличием гораздо большего числа продавцов и покупателей, более острой конкуренцией.
Современному рынку присуща множественность цен. Для изучения и использования на практике ценовых показателей необходимо знать основные источники сведений о ценах. Механизм ценообразования, анализ спроса и предложения, проектирования цен – исходя из ситуации на рынке – и формирование контрактной цены.
В ходе рассмотрения эволюции мировой торговой системы выявляется следующая современная тенденция: международная торговля становится не только более либеральной, но и более регулируемой (управляемой) как на межгосударственном (наднациональном), так и на национальном уровне. В одних случаях это регулирование ограничивает свободное движение товаров и услуг, в других – способствует ему или определенным образом организует, упорядочивает его. Но регулируемая свободная торговля, как и протекционизм, представляет собой вмешательство в механизм свободного рынка, свободной конкуренции и в этом отношении противостоит свободной торговле в ее классическом понимании. Поэтому на современном этапе правильнее говорить не о свободной, а о регулируемой (управляемой) свободной торговле, что более соответствует реальным формам международных экономических связей, так как в современном мировом хозяйстве внешняя торговля посредством таможенно-тарифного и в особенности нетарифного регулирования относится  к одной из самых регулируемых областей хозяйственной жизни.
У России есть все необходимые предпосылки для достижения уровня внешней торговли, который соответствует ее потенциалу, то есть емкий внутренний рынок, сырьевые ресурсы, способность удовлетворить не только внутренние нужды, но и потребность крупнейших стран мира, достаточно высокий технический уровень по ряду отраслей промышленности (авиастроение, космические технологии, энергетическое машиностроение и другие).
Во внешней торговле особое значение должно предаваться созданию благоприятных условий для привлечения иностранных инвестиций. Наша страна должна принимать меры, чтобы стать более предсказуемой для внешнего инвестирования.
В области экспорта приоритетным направлением должна стать поддержка высокотехнологичного и наукоемкого экспорта.
Регулирование импорта должно осуществятся только тарифными методами с постепенной либерализацией. Нужно уменьшить зависимость страны от импортного продовольствия, то есть увеличить производство АПК России. Кроме этого, Россия должна получить доступ к механизму урегулирования торговых споров. Хотя он и не идеален, но дает возможность не только оспаривать и отменять необоснованные ограничения, во и играет важную роль, удерживания страны от произвольных односторонних действий.
Россия должна стать членом Всемирной Торговой Организации (ВТО), чтобы получить возможность продвижения своих интересов через участие в качестве полноправного партнера, в формировании международного торгового режима, который охватывает все новые сферы и в перспективе может распространиться так же на взаимосвязь торговли и экологии, социальные стандарты, электронную торговлю.
Россия должна бороться за равноправие на мировом рынке.
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