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Введение

В начале 90-х гг. Правительство России приняло «Государственную Программу перехода Российской Федерации на принятую в международной практике систему учета и статистики в соответствии с требованиями рыночной экономики». Выполнение этой Программы возложено на Государственный Комитет Российской Федерации по статистике (Госкомстат России), который в соответствии со ст.71 «Конституции Российской Федерации» является федеральным органом исполнительной власти. Руководствуясь Программой, Госкомстат России осуществил ряд конкретных крупномасштабных мероприятий, положивших начало глубокому реформированию российской статистики.
Главной задачей на первом этапе реформирования статистики, начавшемся в 1993г., было содействие рыночным преобразованиям в стране при стремлении к достижению максимально возможной информационной прозрачности экономического пространства. В результате реализации первого этапа Программы создана система национальных счетов (СНС). Определен состав статистических показателей, в достаточной степени отражающий различные аспекты развития российской экономики. Создана основа Государственного регистра предприятий и организаций, Единой системы классификации и кодирования технико-экономической и социальной информации (ЕСКК) в соответствии с международными стандартами и многое другое.
Статистика развивается как единая наука, и развитие каждой отрасли содействует ее совершенствованию в целом.
Теоретической основой статистики являются положения экономической теории, которые рассматривают законы развития социально-экономических явлений. Статистика, опираясь на положения экономической теории, анализирует конкретные формы проявления категорий, оценивает размеры явлений, осуществляет разработку адекватных методов их изучения и анализа. В условиях процесса познания связь между экономической теорией и статистикой носит ступенчатый характер: 
экономическая теория – статистика – экономическая теория и т.д.
1. 
Макроэкономические показатели производства товаров и услуг

1.1 Система национальных счетов как макростатистическая модель экономики

Система национальных счетов (СНС), реализуемая в Российской Федерации, основана на методологических положениях, разработанных совместно с ООН, МВФ, Мировым банком, ОЭСР и Баростатом и принятых в 1993г. (СНС-93). Она построена с учетом специфики и функционирования страны, находящейся на переходном этапе к рыночным отношениям.
Система национальных счетов используется для описания и анализа процессов рыночной экономики на макроуровне более чем в 150 странах мира. СНС представляет собой развернутую макростатистическую модель рыночной экономики, отвечающую потребностям экономико-статистического анализа результатов ее функционирования и оценки эффективности.
СНС – основа национального счетоводства. Суть системы национальных счетов сводится к формированию обобщающих показателей развития экономики на различных стадиях процесса воспроизводства и взаимной увязке этих показателей между собой. Каждой стадии воспроизводства соответствует специальный счет или группа счетов. Таким образом, имеется возможность проследить движение стоимости произведенных товаров и услуг, а также добавленной стоимости: от производства – до использования. Счета используются для регистрации экономических операций, осуществляемых институциональными единицами, а именно предприятиями, учреждениями, организациями, домашними хозяйствами и др., которые являются резидентами данной страны. Отражаются также операции между резидентами данной страны и нерезидентами. Записи в счетах относятся не к каждой отдельной экономической операции, а к обобщающим числовым характеристикам соответствующих групп экономических операций, например, потребление, накопление, экспорт. Таким образом, записи в счетах – это аналитические обобщающие показатели различных аспектов экономического процесса, например, добавленная стоимость, первичный доход, сбережение и т.д.
Наиболее важные из них, относящиеся к экономике в целом, называются агрегатными (например, валовой внутренний продукт, валовой национальный доход, национальное богатство и др.).
Национальные счета – набор взаимосвязанных таблиц, имеющих вид балансовых построений. По методу построения национальные счета аналогичны бухгалтерским счетам. Каждый счет представляет собой баланс в виде двухсторонней таблицы, в которой каждая операция отражается дважды: один раз – в ресурсах, другой – в использовании. Итоги операций на каждой стороне счета балансируются или по определению, или с помощью балансирующей статьи, которая является ресурсной статьей следующего счета. Балансирующая статья счета, обеспечивающая баланс (равенство) его правой и левой частей, рассчитывается как разность между объемом ресурсов и их использованием. Иначе говоря, балансирующая статья предыдущего счета, отраженная в разделе «Использование», является исходным показателем раздела «Ресурсы» последующего счета (табл.1). Этим достигаются увязка счетов между собой и образование системы национальных счетов.

Таблица 1
Балансирующие статьи национальных счетов.
	Наименование счета
	Балансирующая статья

	1. Производства
	Валовой внутренний продукт

	2. Образование доходов
	Валовая прибыль экономики и валовые смешанные доходы

	3. Распределение первичных доходов
	Валовой национальный доход (сальдо первичных доходов)

	4. Вторичного распределения доходов
	Валовой располагаемый доход

	5. Использования располагаемых доходов
	Валовое сбережение




В настоящее время осуществлены расчеты всех приведенных в табл.1 пяти счетов, а также счета операций с капиталом и счета товаров и услуг для внутренней экономики в текущих ценах за 1989 – 1997гг. Построены счета сектора «Домашние хозяйства» (1992 – 1997гг.), секторов «Государственные учреждения» (за 1995 – 1997гг.) и «Остальной мир» (за 1995 – 1997гг.).
Система национальных счетов, реализуемая в Российской Федерации, включает следующие счета:
Счета внутренней экономики в целом:
- счет товаров и услуг;
- счет производства;
- счет образования доходов;
- счет распределения доходов:
а) счет распределения первичных доходов;
б) счет вторичного распределения доходов;
- счет использования национального располагаемого дохода;
- счет операций с капиталом.
Счета отраслей экономики:
- счет производства по отраслям;
- счет образования доходов по отраслям.
Счета внешнеэкономических связей («остального мира»):
- счет текущих операций;
- счет капитальных затрат;
- финансовый счет.
Построение финансового счета, счета других изменений в активах, счетов остальных секторов, а также балансовых таблиц национального богатства и других элементов СНС осуществляется поэтапно. Все счета (кроме счетов экономики) являются консолидированными, т.е. построенными для экономики в целом, и отражают, с одной стороны, отношения между национальной экономикой и зарубежными странами, а с другой – взаимосвязь различных показателей системы счетов.
Показатели системы национальных счетов позволяют изучить темпы экономического роста и колебания экономической конъюнктуры, которые используются для анализа общих тенденций экономического развития страны за тот или иной период, оценки эффективности проводимой экономической политики, международных сопоставлений макроэкономических показателей.

1.2. Основные макроэкономические показатели СНС и методы их расчета

Переход от директивной экономики к рыночной потребовал создания принципиально новой статистики, обеспечивающей возможность регулярного построения системы национальных счетов (СНС).
СНС – это адекватный рыночной экономике национальный учет, завершаемый на макроуровне системой взаимоувязанных статистических показателей (которые принято называть макроэкономическими показателями), позволяющих получать обобщающую информацию о состоянии и динамике развития экономики страны в целом и в разрезе ее секторов и отраслей, являющихся базой для разработки моделей и прогнозирования переходной экономики.
Основной целью экономической деятельности является производство материальных благ и услуг для удовлетворения потребностей населения. В международной статистике в качестве обобщающего результата производства уже в течение более 300 лет рассчитываются показатели национального дохода. Что же касается другого важнейшего показателя – валового внутреннего (национального) продукта, то он был внедрен в послевоенный период, когда широко развернулись работы в области составления национальных счетов. В настоящее время расчеты валового внутреннего (национального) дохода осуществляется на основе рекомендаций Статистической комиссии ООН по составлению системы национальных счетов (вариант 1993г.).
В соответствии с ними экономическая деятельность трактуется как деятельность по производству материальных благ и услуг, удовлетворяющих потребности общества и отдельных его членов. Поэтому она охватывает все виды деятельности, приносящие доход в денежной или натуральной форме. Не относятся к производственной деятельности лишь: бесплатные домашние услуги; криминальная деятельность (кражи, рэкет, взятки); облуживание, ремонт жилья и предметов длительного пользования силами владельцев.
Границы производства определяются в СНС как деятельность единиц-резидентов национальной экономики по производству товаров и услуг.
В СНС применяется группировка экономических единиц по секторам.
Сектор национальной экономики представляет собой совокупность институциональных единиц (т.е. хозяйствующих субъектов), имеющих сходные цели, однородные с точки зрения выполняемых функций и источников финансирования, что обусловливает их сходное экономическое поведение.
Выделяются следующие сектора национальной экономики:
- национальные предприятия;
- финансовые учреждения;
- государственные учреждения;
- некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства;
- домашние хозяйства.
В особую позицию выделяется сектор «заграница (остальной мир)», который покупает экспорт страны и продает ей импорт. В сектор нефинансовых предприятий включаются все частные и коллективные производители товаров и услуг, предназначенных для реализации на рынке или для собственного потребления (за исключением финансовых услуг).
Сектор финансовых посредников охватывает учреждения организации, выполняющие валютные, финансовые и кредитные операции, включая операции с ценными бумагами, а также страховые организации, занимающиеся страхованием различного рода рисков.
Сектор государства (органов управления) состоит из организаций, оказывающих бесплатные услуги и осуществляющих функции законодательной, исполнительной и судебной власти. Сюда относятся организации и учреждения, финансируемые за счет бюджетных средств и оказывающие нерыночные услуги (органы управления и обороны, правоохранительная система, государственное здравоохранение и образование, охрана окружающей среды и т.д.). Кроме того, в этот сектор входит система государственного социального обеспечения.
Негосударственные некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства, также оказывают бесплатные услуги. Их деятельность финансируется за счет различных взносов, сборов и пожертвований (благотворительные организации, клубы, ассоциации и тому подобные организации).
Домашние хозяйства охватывают все население в той мере, в какой оно осуществляет связанные с ними экономические операции.
Институциональная единица считается резидентом экономики страны, если она имеет на ее территории центр экономического интереса, т.е. если она занимается или собирается заниматься какими-либо видами экономической деятельности или операциями в течение длительного периода времени, обычно приравниваемого к одному году.
Результатом экономической деятельности является производство материальных благ и услуг. Для статистической характеристики этого процесса экономическая статистика применяет систему взаимоувязанных экономических показателей. Определение валового выпуска, промежуточного потребления и валовой добавленной стоимости осуществляется как по секторам, так и по отраслям экономики.
Выпуск товаров и услуг (В) представляет собой суммарную стоимость товаров и услуг, являющихся результатом производственной деятельности единиц-резидентов экономики в отчетном периоде и имеющих рыночный и нерыночный характер.
Выпуск товаров и услуг в отраслевом разрезе исчисляется в основных ценах.
Промежуточное потребление (ПП) состоит из стоимости товаров и услуг, которые трансформируются или полностью потребляются в отчетном периоде в процессе производства других товаров и услуг. Потребление основного капитала (амортизация) не входит в состав промежуточного потребления.
В состав промежуточного потребления включается отдельный позицией потребление косвенно измеряемых услуг финансового посредничества (банков).
Теоретически услуги банков должны быть включены в промежуточное потребление тех отраслей, которые фактически потребляют эти услуги. Однако необходимая для такого расчета информация отсутствует. Поэтому для отражения использования услуг финансового посредничества введена условная отрасль, выпуск которой принимается равной нулю. Эта отрасль рассматривается как условный потребитель услуг финансового посредничества. Такой подход означает, что сумма валовой добавленной стоимости для экономики в целом уменьшается на величину выпуска услуг финансового посредничества.
Налоги на производство (НПР) включают в себя налоги на продукты (НП) и другие налоги на производство (Др НП):

НПР = НП + ДрНП.

Налоги на продукты (НП) – это налоги, которые напрямую зависят от стоимости произведенной продукции и оказанных услуг. К ним относятся: налоги на добавленную стоимость, акцизы, налоги на импортируемые товары и услуги.
Другие налоги на производство (ДрНП) – это налоги, связанные с использованием факторов производства (труда, земли, капитала), а также платежи за лицензию и разрешение заниматься какой-либо деятельностью или другие обязательные платежи. Они не включают любые налоги на прибыль или иные доходы, получаемые предприятием. К другим налогам на производство относятся: налог на имущество предприятий, отчисления в дорожные фонды (кроме налога на горючесмазочные материалы), плата за использование природных ресурсов, налоги, взимаемые в зависимости от фонда оплаты труда, налог на землю, лицензионные и гербовые сборы и некоторые другие.
Налог на импорт (НИ) – платежи в государственный бюджет чистого дохода, который образуется в результате различий между внешнеторговыми и внутренними ценами на отдельные виды ввозимых на территорию государства товаров. Налоги на импорт включают обязательные пошлины, которыми государство облагает ввозимые товары для обеспечения их свободного движения на экономической территории страны.
Чистые налоги на продукты (ЧНП):

ЧНПИ = НПИ – Сп.

Термин «чистые» означает, что налоги показаны за вычетом соответствующих субсидий.
Субсидии на продукты (Сп) – это текущие некомпенсируемые выплаты из Государственного бюджета предприятиям при условии производства ими определенного вида товаров и услуг.
Валовая добавленная стоимость (ВДС) – вновь созданная стоимость в процессе производства продуктов и услуг. Стоимость, добавленная к стоимости потребленных в этом процессе продуктов и услуг. Определяется по отраслям экономики как разность между стоимостью выпуска товаров и услуг (показатель счета производства СНС) и промежуточным потреблением.
В целом по экономике сумма ВДС отраслей составляет валовой внутренний продукт.
Термин «валовая» указывает на то, что показатель включает потребленную в процессе производства стоимость основного капитала.
В системе национальных счетов показатель валовой добавленной стоимости оценивается как в текущих рыночных ценах, т.е. фактически используемых в операциях (она включает торгово-транспортные наценки, налоги на производство и импорт и не включает субсидии на производство и импорт), так и в основных ценах, т.е. ценах без налогов на продукты, но включающих субсидии на продукты.
Если выпуск оценен в основных ценах, то ВДС также исчисляется в основных ценах:

ВДСв основных ценах = В – ПП (включая косвенно измеряемые услуги финансового посредничества)

Валовая добавленная стоимость в рыночных ценах будет равна сумме валовой добавленной стоимости в основных ценах и чистых (за вычетом субсидий) налогов на продукты:

ВДС в рыночных ценах  = ВДС в основных ценах + ЧНП в текущих ценах ,

где ЧНП = (НП – Сп) – чистые налоги на продукты;
НП – налоги на продукты;
Сп – субсидии на продукты.
Показатель ВДС называется валовой добавленной стоимостью, так как из него не исключены расходы на потребление основного капитала (ПОК).
Если из значения ВДС исключить расходы на потребление основного капитала, то можно будет исчислить показатель чистой добавленной стоимости (ЧДС).
1.3. 
Методы расчета валового внутреннего продукта

Валовой внутренний продукт (ВВП) – общий показатель экономической деятельности страны, центральный макроэкономический показатель системы национальных счетов, применяемый во всем мире для определения темпов развития производства, циклических колебаний деловой активности, характеристики структуры экономики и многих важных макроэкономических пропорций, исчисления производительности труда и определения уровня жизни населения. Он широко используется для международных сопоставлений относительных уровней экономического развития различных стран, групп стран, регионов мира.
ВВП характеризует стоимость произведенных на экономической территории данной страны (включая совместные предприятия) за тот или иной период (обычно год, квартал, месяц) товаров и услуг, предназначенных для конечного потребления, накопления и чистого экспорта. В отличие от ранее принятого в системе баланса народного хозяйства показателя валового общественного продукта (ВОП) ВВП не включает стоимость потребленных при его производстве предметов труда (материальных затрат на сырье, материалы, топливо, полуфабрикаты и т.д.).
Валовой внутренний продукт отражает результаты экономической деятельности институциональных единиц, т.е. производителей только на территории данной страны (включая совместные предприятия), поэтому по своей сути он является отечественным.
В зависимости от направлений исследования показателя ВВП его оценка проводится в текущих и сопоставимых ценах, а также может рассчитываться в ценах базового периода.
Для сопоставительного и структурного анализа, обобщения различных характеристик социально-экономической ситуации за определенный период времени рассчитывается номинальный валовой внутренний продукт – объем ВВП в текущих ценах рассматриваемого периода.
Для анализа изменения валового внутреннего продукта за определенный период (в первую очередь – год) рассчитывается темп реального ВВП. При этом темп реального ВВП по отношению к предыдущему периоду (году) рассчитывается в сопоставимых ценах предыдущего периода (года).
ВВП может быть рассчитан тремя методами: производственным, методом использования доходов и методом формирования ВВП по источникам доходов.

1.4. Расчет ВВП производственным методом

ВВП при расчете производственным методом получается как разность между выпуском товаров и услуг в целом по стране, с одной стороны, и промежуточным потреблением – с другой, или как сумма добавленных стоимостей, создаваемых в отраслях экономики. При этом объемы добавленной стоимости по отраслям рассчитываются в основных ценах, т.е. не включающих налоги на продукты, но включающих субсидии на продукты.

ВВП в ценах производителя = В – ПП = ∑ВДС в основных ценах.

Для расчета ВВП в рыночных ценах необходимо добавить чистые (за вычетом субсидий) налоги на продукты (ЧИП) и налоги на импорт (НИ).

ВВП в рыночных ценах = ∑ВДС в рыночных ценах.

При расчете ВВП такие показатели, как добавленная стоимость, прибыль, прирост материальных оборотных средств, исчисляются за вычетом холдинговой прибыли (убытка), представляющей ту часть стоимости продукции, которая образовалась в результате изменения цен на нее за период нахождения продукции в запасах. В условиях высокой инфляции изменение стоимости продукции по этой причине может быть довольно значительным.

1.5. Расчет ВВП методом конечного использования

На стадии конечного использования ВВП можно определить двумя способами:
а) как сумму валовых (чистых) конечных доходов участников экономической деятельности;
б) как сумму элементов конечного использования благ и услуг в экономике страны.
Валовые конечные доходы (ВКД) участников экономической деятельности определяются как сумму доходов от экономической деятельности плюс сальдо текущих и капитальных трансфертов.
ВВП, рассчитанный методом конечного использования доходов, представляет собой сумму расходов всех экономических секторов на конечное потребление (КП) (нефинансовые предприятия, финансовые учреждения, государственные учреждения, некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства, домашние хозяйства), валового накопления (ВН) и чистого экспорта товаров и услуг, который представляет разницу между экспортом и импортом (Э – И), плюс статистическое расхождение между произведенным и использованным валовым внутренним продуктом (СР):

ВВП в рыночных ценах = КП + ВН + (Э – И) + СР.

Конечное потребление складывается из расходов на конечное потребление домашних хозяйств, расходов на конечное потребление государственных учреждений, удовлетворяющих индивидуальные и коллективные потребности домашних хозяйств и общества в целом, а также расходов на конечное потребление некоммерческих организаций (НКО), обслуживающих домашние хозяйства. Такая группировка показывает, кто финансирует расходы на конечное потребление. Конечное потребление также может быть определено как фактическое конечное потребление.
Валовое накопление складывается из валового накопления основных фондов, изменения запасов материальных оборотных средств и чистого приобретения ценностей (приобретения за вычетом реализации).
Чистый экспорт рассчитывается во внутренних ценах как разница между экспортом и импортом и включает в себя оборот средств российской торговли с зарубежными странами, включая СНГ.
Статистическое расхождение между произведенным и использованным валовым внутренним продуктом – специфический показатель, используемый в СНС для общей оценки качества расчетов. Он показывает расхождение между значениями ВВП, рассчитанными различными способами: как суммы валовой добавленной стоимости на стадии производства и как суммы конечного потребления и накопления на стадии использования. Расхождение может возникнуть из-за многих объективных и субъективных причин. Среди основных причин возникновения статистического расхождения следует отметить недостаток необходимой информации, определенные методологические трудности, связанные с переходным характером современной российской экономики и общей незавершенностью системы национальных счетов. В международной практике принято считать допустимым уровнем погрешности статистическое расхождение, составляющее до 5% ВВП. В странах с развитой статистической службой подобные отклонения незначительны и на уровне ВВП, как правило, не превышают 1 – 2%. По этому критерию качество СНС России является удовлетворительным; в 1998г. статистическое расхождение составило 0,47%.


1.6. Расчет ВВП распределительным методом (по источникам доходов)

Метод формирования ВВП по источникам доходов – один из трех методов исчисления ВВП, применяемых Госкомстатом России в рамках расчетов по СНС. Однако он не является самостоятельным, поскольку не все показатели доходов получаются путем прямого счета, часть из них исчисляется балансовым методом.
Формирование валового внутреннего продукта по источникам доходов отражает первичные доходы, получаемые единицами, непосредственно участвующими в производстве, а также органами государственного управления (организациями бюджетной сферы) и некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства.
Стадия образования доходов в СНС характеризуется следующими показателями:
Оплата труда наемных работников (ОТ) определяется суммой всех вознаграждений в денежной или натуральной форме, выплачиваемых работодателем наемным работникам за работу, выполненную в течение отчетного периода, плюс скрытой оплатой труда.
Валовая прибыль экономики (ВПЭ) и валовые смешанные доходы (ВСД) представляют собой ту часть добавленной стоимости (ВДС), которая остается у производителей после вычета расходов, связанных с оплатой труда (ОТ) наемных работников, и налогов на производство и импорт (НПИ) плюс получаемые субсидии на производство и импорт (Сп.и).
Эти показатели измеряют прибыль (убытки), полученную от производства, до вычета явных или скрытых процентных издержек, арендной платы или других доходов от собственности.
Для некорпоративных предприятий, принадлежащих домашним хозяйствам, эти показатели содержат элемент вознаграждения за работу, который не может быть отделен от дохода владельца или предпринимателя. В этом случае они называются смешанным доходом.
Доходы от собственности включают доходы, получаемые или выплачиваемые институциональными единицами в связи с предоставлением в пользование финансовых активов, земли и других нефинансовых активов (недра и другие природные активы, патенты, лицензии и т.п.).
Показатель валовой прибыли экономики (ВПЭ) и валовых смешанных доходов (ВСД) рассчитывается балансовым путем и определяется в текущих ценах:

ВПЭ = ВДС – ОТ – ЧНПИ = ВДС – ОТ – (НПИ – Сп.и).

Чистая прибыль экономики (ЧПЭ) и чистые смешанные доходы (ЧСД) равняются валовой прибыли экономики за вычетом потребления основного капитала (ПОК):

ЧПЭ = ВПЭ – ПОК.

Потребление основного капитала (ПОК) представляет собой уменьшение стоимости капитала в течение отчетного периода в результате его физического, морального износа и случайных повреждений.
К сожалению, данные бухгалтерского учета о потреблении основного капитала не удовлетворяют требованиям СНС, так как они, как правило, оценены по первоначальной стоимости, а не по восстановительной, как это рекомендовано в СНС. Поэтому правильное определение расходов на потребление основного капитала должно быть основано на так называемом методе «непрерывной инвентаризации».
ВПП на стадии образования доходов рассчитывается как сумма первичных доходов: оплата труда наемных работников, чистые налоги на производство и импорт (налоги на производство и импорт минус субсидии на производство и импорт), валовая прибыль и валовые смешанные доходы.

1.7. Номинальный и реальный валовой внутренний продукт. Индекс-дефлятор ВВП

Инфляция (повышение среднего уровня цен в экономике) и дефляция (снижение среднего уровня цен) усложняют подсчет валового внутреннего продукта, поскольку ВВП представляет собой денежный, временной и количественный показатель. Например, затруднительно ответить на вопрос, вызван ли 4%-ный рост ВВП увеличением на 4% объема производства при нулевой инфляции, либо он вызван 4%-ной инфляцией при неизменном объеме производства, либо каким-либо иным сочетанием изменений объема производства и уровня цен (например, 2%-ным ростом производства и 2%-ной инфляцией). Проблема заключается в том, чтобы скорректировать денежный (временной, количественный) показатель таким образом, чтобы он в точности отражал изменения физического объема, или количества единиц, а не колебания цен.
При исследовании показателей результатов экономической деятельности большое значение имеет анализ из структуры и динамики.
Структура показателей результатов экономической деятельности изучается при помощи группировок, важнейшими из которых являются:
а) распределение валового внутреннего продукта и национального дохода между отраслями и секторами экономики ( о которых говорилось выше);
б) деление валового продукта и валового выпуска по форме существования – на материальные блага и услуги;
в) группировка по формам собственности – с выделением государственной, коллективной, кооперативной, частной, иностранной, различных форм смешанной собственности;
г) территориальная группировка валового выпуска, валового внутреннего продукта и национального дохода – в соответствии с официальным административно-территориальным делением каждой страны;
д) деление валового выпуска по роли его отдельных элементов в процессе экономической деятельности – с выделением промежуточных благ и услуг, входящих в промежуточное потребление, и конечных благ и услуг, образующих фонд конечного использования.
Исследование динамики показателей результатов экономической деятельности осуществляется путем расчета соответствующих индексов физического объема по общеизвестной формуле.
где ∑q0p0  - фактическая стоимость валового выпуска, валового внутреннего продукта, национального дохода базисного периода;
∑q1p0 – стоимость этих же показателей отчетного периода в ценах базисного периода.
Основная проблема, имеющая место при расчете индексов, состоит в переоценке стоимостных показателей отчетного периода в цены базисного периода. Особое значение это имеет в период инфляции, когда рост цен предопределяет рост стоимостных показателей при снижении объема производства. Известно, что каждая страна производит несколько миллионов видов продукции и услуг; причем на один и тот же вид товаров и услуг существуют различные цены, которые к тому же меняются в зависимости от спроса и предложения. Поэтому практически невозможно осуществить пересчет каждого товара или услуги в сопоставимые цены.
В связи с этим в статистике используют три вида пересчета показателей валового внутреннего продукта и национального дохода в сопоставимые цены: а) на основе индекса потребительских цен; б) путем переоценки различных компонентов валового внутреннего продукта и национального дохода по соответствующим индексам; в) путем прямой оценки объема производства благ и услуг по ценам базисного периода. Метод переоценки валового внутреннего продукта на основе индекса потребительских цен наиболее прост и удобен, так как этот индекс регулярно рассчитывается во всех странах. Однако но дает весьма приблизительные результаты, так как не учитывает динамику цен на государственные услуги и капиталовложения, на экспортно-импортные операции.
При переоценке этим методом валовой внутренний продукт (национальный доход) отчетного периода в текущих ценах делят на индекс потребительских цен. В результате получаем валовой внутренний продукт (или национальный доход) отчетного периода в базисных ценах:

∑q1p1 : I пц = ∑q1p1  :  ∑q1p1  /   ∑q1p0  =  ∑q1p0 ,

где  ∑q1p1 – стоимость валового продукта (национального дохода) отчетного периода;
∑q1p0 – стоимость валового продукта (национального дохода) отчетного периода в ценах базисного периода.
Второй метод более труден, но дает более точные результаты. При его применении различные элементы валового внутреннего продукта и национального дохода переоцениваются путем деления на соответствующий индекс цен (индекс потребительских цен используют для переоценки частного потребления; индекс капиталовложений – для переоценки продукции строительства; индекс цен на оборудование – для переоценки машин и оборудования и т.д.).
Третий метод является самым сложным, однако, более точные результаты. В течение длительного времени применялся в советской статистике. В этом случае определяют физический объем выпуска продукции (в натуральных ценах), а затем умножают его на соответствующие цены данного периода. Достоинство метода состоит в том, что он позволяет более детально учитывать динамику цен на продукты и услуги. Недостатком его служит необходимость регулярно менять базисные цены. Кроме того, возникает проблема сопоставимости одноименных товаров или услуг в связи с изменением их качества (например, телевизоры выпуска 1960-го года). Это вынуждает менять не только базисный период, но и набор товаров-представителей, который определяет индекс цен.
Показатель ВВП, который отражает текущие цены, называется номинальным ВВП (не скорректированным с учетом уровня цен). Номинальный ВВП отражает объем производства, выраженный в ценах, существующих на момент времени, когда этот объем был произведен.
Показатель ВВП с учетом изменения цен (скорректированный  на инфляцию и дефляцию) называется реальным ВВП. Процесс корректировки номинального ВВП с учетом инфляции или дефляции прост. Для этого используется индекс цен ВВП, являющийся дефлятором ВВП.
Индекс-дефлятор (ДВВП) – это отношение ВВП, исчисленного в текущих ценах, к объему ВВП, исчисленного в сопоставимых ценах предыдущего периода (∑q1p1  /   ∑q1p0). В отличие от индекса цен на товары и услуги дефлятор ВВП характеризует изменение оплаты труда, прибыли (включая смешанные доходы) и потребление основного капитала в результате изменения цен, а также номинальной массы чистых налогов.
Метод двойного дефлятирования позволяет осуществить пересчет следующим образом: сначала переоценивается валовой выпуск из текущих цен в постоянные с помощью индекса цен; затем переоценивается промежуточное потребление, а потом – добавленная стоимость.
Метод одинарного дефлятирования: с помощью индекса цен стоимость производства в текущем периоде делится на индекс цен, выражающий изменение цен в текущем периоде по сравнению с ценами в базисном периоде, которые используются в качестве постоянных.
Метод экстраполяции позволяет исчислить показатели в постоянных ценах умножением стоимости в базисном периоде на индекс физического объема валового выпуска.
Наиболее простым и прямым методом дефлирования или инфлирования номинального ВВП данного года является деление номинального ВВП на дефлятор ВВП. В форме уравнения это можно записать следующим образом:

Реальный ВВП  =  Номинальный ВВП  :  Дефлятор ВВП

С помощью показателя реального ВВП измеряется стоимость общего объема отечественного производства в разные годы при предположении о неизменном уровне цен, начиная с базисного года и на протяжении всего рассматриваемого периода. Таким образом, реальный ВВП показывает рыночную стоимость продукции каждого года, измеренную в постоянных ценах, т.е. в рублях, которые имеют ту же покупательную способность, как и в базисном году.
Реальный ВВП является более точной по сравнению с номинальным ВВП характеристикой функционирования экономики. Общепризнано, что если ежегодный темп прироста реального ВВП превышает 4%, то состояние экономики можно считать положительным, а прирост реального ВВП ниже 4% должен вызвать тревогу, так как это свидетельствует о спаде производства, о росте безработицы, о дестабилизации экономики.
Знание значений реального ВВП за ряд периодов позволяет изучить динамику ВВП путем исчисления его индексов физического объема.

1.8. Индексы физического объема валового внутреннего продукта России

Поскольку валовой внутренний продукт не включает поступлений от международных операций, то этот показатель широко используется для сопоставления уровней развития экономики различных стран. Мерилом национального благосостояния служит такой показатель, как валовой внутренний продукт на душу населения. А валовой внутренний продукт на одного работника или отработанный час является, по мнению западных специалистов, наилучшим измерителем производительности труда.
Валовой региональный продукт (ВРП) – обобщающий показатель экономической деятельности региона, характеризующий процесс производства товаров и услуг.
ВРП определяется как сумма вновь созданных стоимостей, отраслей экономики региона за определенный период.
ВВП больше, чем сумма валовых региональных продуктов по России, поскольку помимо нее включает добавленную стоимость, относящуюся к стране в целом и не распределяемую по отдельным регионам.
Валовой национальный доход (ВНД) – сумма первичных доходов единиц-резидентов, введен в СНС в 1993г., численно близок к показателю ВВП, однако термин «доход» подчеркивает, что показатель получен на стадии распределения, а не как сумма добавленных стоимостей на стадии производства.
Количественно валовой национальный доход (ВНД) равен сумме ВВП в рыночных ценах плюс чистый доход, полученный от экономических операций из-за границы, т.е. со странами «остального мира».

ВНД = ВВП  ±  СД,

где СД – сальдо доходов от экономической деятельности, полученных из-за границы и за границей (разница между экспортом и импортом товаров и услуг).
Чистый национальный доход (ЧНД) в рыночных ценах определяется вычитанием потребления основного капитала (ПОК) из валового национального дохода:

ЧНД = ВНД  - ПОК.

Валовой национальный продукт (ВНП) – один из обобщающих показателей СНС. Заменен в версии СНС в 1993г. на показатель валового национального дохода (ВНД).
Располагаемый доход (РД) образуется в результате распределения и перераспределения доходов и представляет собой доход, которым институциональная единица располагает для конечного потребления и сбережения. В рыночных ценах он равен сальдо первичных доходов минус доходы, переданные в качестве текущих трансфертов, плюс полученные текущие трансферты.
Сумма располагаемых доходов институциональных единиц-резидентов равна валовому национальному располагаемому доходу (ВНРД).
Располагаемый национальный доход (РНД) в рыночных ценах представляет собой сумму располагаемых доходов всех институциональных единиц (РД) и равен ЧНД плюс чистые текущие трансферты из-за границы (т.е. дарения, пожертвования, гуманитарная помощь, а также аналогичные перераспределительные поступления из-за границы за вычетом аналогичных трансфертов, переданных за границу).
Валовой располагаемый доход (ВРД) равен ВНД в рыночных ценах плюс (минус) текущие трансферты, полученные от «остального мира» и переданные «остальному миру».
Чистый располагаемый доход (ЧРД) представляет собой разность между ВРД и потреблением основного капитала (ПОК):

ЧРД = ВРД – ПОК.

Сбережение – часть ВРД, которая не входит в конечное потребление товаров и услуг. В экономическом смысле оно соответствует сложившемуся в отечественной практике понятию «накопление». Сбережение определяется как разность между суммой текущих доходов и расходов.
Валовое сбережение (ВС) – сбережение до вычета потребления основного капитала, равное сумме валовых сбережений всех секторов экономики.
Валовое накопление (ВН) в целом по экономике включает валовое накопление основного капитала, изменение запасов материальных оборотных средств и чистое приобретение ценностей.
Чистое кредитование (+) или чистое заимствование ( - ) – показатель, характеризующий объем финансовых ресурсов, временно предоставленных данной страной другим странам или временно полученных от них.
Пример 1.
Имеются следующие данные за 1998г. по Российской Федерации (в текущих ценах), млн руб.:
1. Выпуск в основных ценах                                                 4 618 675,4
2. Промежуточное потребление (включая
косвенно измеряемые услуги финансового посредничества) 2 148 410,6
3. Налоги на продукты                                                           305 304,1
4. Субсидии на продукты                                                      91 050,3
5. Расходы на конечное потребление                                  2 048 256,2
В том числе:
Домашних хозяйств                                                                     1 507 370,4
Государственных учреждений                                                      485 933,2
Некоммерческих организаций,
обслуживающих домашние хозяйства                                          54 952,6
6. Валовое накопление                                                              438 049,1
В том числе:
Валовое накопление основного капитала                                    471 723,5
Изменение запасов материальных оборотных средств                33 674,4
7. Экспорт товаров и услуг                                                       853 990,5
8. Импорт товаров и услуг                                                        643 066,7
9. Статистические расхождения                                                12 690,5
10. Оплата труда наемных работников                                 1 323 403,5
11. Налоги на производство и импорт                                      492 697,0
12. Субсидии на производство                                                    96 652,1
Определить:
1. Валовую добавленную стоимость:
а) в основных ценах;
б) в рыночных ценах.
2.   Валовую прибыль экономики и валовые смешанные доходы.
3.   Валовой внутренний продукт в рыночных ценах:
а) производственным методом;
б)  методом использования доходов;
в)  распределительным методом (по источникам доходов).
Решение:

1. а) ВДС в основных ценах = ВДС в основных ценах – ПП (включая косвенно измеряемые
услуги финансового посредничества)
ВДС в основных ценах  = 4 618 675,4 – 2 148 410,6 = 2 470 264,8 млн руб.
б) ВДС в розничных ценах = ВДС в основных ценах + (ЧНП) в текущих ценах =
= ВДС в основных ценах  + НП – Сп =
= 2 470 264,8 + 305 304,1 – 91 050,3 =
= 2 684 518,6 млн руб.
2. ВПЭ (ВСД) = ВДС – ОТ – ЧНПИ = ВДС – ОТ – (НПИ – Сп.и) =
= 2 684 518,6 – 1 323 403,5 – (492 697,0 – 96 652,1) =
= 965 070,2 млн руб.
3. а) ВВП = ∑ ВДС в розничных ценах = 2 684 518,6 млн руб.
б) ВВП = РКП + ВН + (Э – И) + СР =
= 2 048 256,2 + 438 049,1 + (853 990,5 – 643 066,7) + (- 12 690,5) = 2 684 538,6 млн руб.
в) ВВП = ОТ + ЧНПИ + ВПЭ = ОТ + (НПИ – Сп.и) + ВПЭ =
= 1 323 403,5 + (492 697,0 – 96 652,1) + 965 070,2 = 2 684 518,6 млн руб.
2. 
Статистика эффективности экономической деятельности

Изучение эффективности экономической деятельности в условиях рыночной экономики приобретает особое значение. Растущая конкуренция со стороны отечественных и зарубежных производителей предопределяет необходимость повышения эффективности производства как основного фактора успешного функционирования экономики. Ограниченность природных ресурсов и связанное с этим удорожание затрат на производство материальных благ и услуг также является фактором, стимулирующим рост эффективности производства. Необходимым условием эффективности производства является реализация произведенных благ и услуг. В свою очередь, успешная реализация имеет место в том случае, если издержки производства и продажи продуктов и услуг будут ниже, чем у конкурентов.
Экономическая эффективность характеризуется соотношением результатов экономической деятельности с затратами факторов производства, связанными с достижением этих результатов. Критерий экономической эффективности может быть выражен в двух вариантах:
1) достижении максимально возможного результата при полном использовании имеющихся факторов производства (таким путем шли бывшие социалистические страны и СССР);
2) достижении заранее зафиксированного результата с минимальными затратами производственных факторов (этот путь является характерным для стран с развитой рыночной экономикой).
Экономическая эффективность представляет собой сложную экономическую категорию.
Методологические проблемы оценки эффективности связаны с выбором критерия и метода измерения достигнутого уровня эффективности, системы показателей, способа их количественного выражения и взаимной увязки.
Критерием эффективности является максимум результата по отношению к примененным или потребленным ресурсам. Этот критерий носит универсальный характер, единый для всех уровней экономики.
Понятие эффективности едино как для отдельных отраслей, так и для экономики в целом. Исходя из этого и методология исчисления эффективности должна быть одинаковой с тем, чтобы был обеспечен переход от показателей эффективности отдельной отрасли к экономике в целом.
Эффективность – это социально-экономическая категория. Повышение эффективности выражается в экономии живого и овеществленного труда. Но нужна не всякая экономия, а способствующая более качественному и полному удовлетворению общественных и личных потребностей субъектов экономики. Эффективность измеряется отношением полученного эффекта (результата) к авансированным (примененным) ресурсам или потребленным текущим затратам. Такое соотношение может быть выражено прямой и обратной величинами:

Е = Эф / Рес;   Е = Рес / Эф;  Е = Эф / З;  Е З / Эф,

где Е – эффективность функционирования экономики;
Эф – абсолютный экономический эффект;
Рес – авансированные ресурсы;
З – текущие затраты.
Экономический эффект представляет конечный результат хозяйственной или финансовой деятельности. В качестве показателя результата хозяйственной деятельности экономики в целом могут выступать валовой выпуск, валовая добавленная стоимость, валовой внутренний продукт, чистый внутренний продукт, валовой или чистый национальный доход. Результат финансовой деятельности выражается показателем прибыли. На уровне отраслей, секторов и отдельных предприятий результатами деятельности служат валовой выпуск, валовая добавленная стоимость, чистая добавленная стоимость, валовая и чистая прибыль.
Экономический эффект представлен всегда абсолютной величиной, но может быть как положительным, так и отрицательным (получен убыток, а не прибыль). Содержание примененных ресурсов или текущих затрат определяется на основе положения о простых элементах процесса труда, а именно, труд, предмет труда, средства труда.
Примененные ресурсы – это то, чем располагают отдельные предприятия, отрасли или экономика в целом для осуществления своей деятельности, т.е. это условия, без которых немыслима любая деятельность. К ним относятся рабочая сила (среднесписочная численность работников), основные фонды, оборотные фонды. В расчете уровня эффективности эти показатели используются как средние за период (месяц, квартал, год). Ресурсы представляют потенциальные условия производства и, как правило, в процессе производства используются не полностью.
Текущие производственные затраты включают затраты труда, материальных и финансовых средств. Потребление рабочей силы характеризуется количеством вложенного труда, которое может быть измерено показателем заработной платы работников; потребление основных фондов выражается величиной, перенесенной на произведенную продукцию, работу и услуги частью их стоимости (сумма амортизации); потребление оборотных средств измеряется величиной их использования в процессе производства (табл.2).

Таблица 2
Структура затрат труда.
	Затраты живого труда
	Овеществленные затраты труда

	Средняя численность занятых
	Материальные текущие затраты

	Средняя численность наемного персонала
	Амортизация основного капитала

	Фактическое число отработанных человеко-часов
	Совокупные материальные затраты (текущие плюс амортизация)

	Фонд оплаты труда
	



В отличие от примененных текущие затраты живого и прошлого труда характеризуются абсолютными стоимостными величинами, а общая их величина может быть получена путем суммирования. Комбинируя различные показатели результатов экономической деятельности (в числителе) и затрат для достижения этих результатов (в знаменателе), получают прямые показатели эффективности. В ряде случаев помимо прямых показателей можно рассчитывать и обратные показатели (например, фондоотдачу и фондоемкость, капиталоемкость и капиталоотдачу).

2.1. Система обобщающих показателей эффективности использования примененных и потребленных ресурсов

Ввиду различного содержания результата и затрат, участвующих в расчете эффективности, характеризовать ее можно только при помощи системы показателей. Эта система включает как обобщающие показатели, характеризующие использование всех видов ресурсов (затрат), так и частные, отражающие использование каждого конкретного вида ресурсов. В рамках этой системы показателей ведущая роль принадлежит обобщающим показателям эффективности. Различают обобщающий показатель эффективности примененных ресурсов и обобщающий показатель эффективности текущих затрат. Прямой обобщающий показатель эффективности примененных ресурсов имеет следующий вид:

Е = Эф / (Фос + Фоб + Т) = Эф / Рес,

где Фос – среднегодовая стоимость основных фондов;
Фоб – среднегодовая стоимость оборотных фондов;
Т – ресурсы труда (в условной стоимостной оценке) по сумме совокупных затрат на подготовку и воспроизводство рабочей силы.
При определении показателей эффективности примененных ресурсов возникает проблема соизмерения этих ресурсов, поскольку в практике статистики основные и оборотные фонды учитываются в стоимостном выражении, а трудовые ресурсы – в численности рабочих.
Для решения этой проблемы предлагаются различные методы. Первый метод заключается в том, что основные и оборотные фонды пересчитываются в условно-трудовые измерители. Последние представляют собой условную численность трудовых ресурсов, которая потребовалась бы для воспроизводства стоимости основных и оборотных фондов при современной общественной производительности труда:

Тусл = (Фос + Фоб) / W,

где Тусл – условная численность трудовых ресурсов, чел.;
W – уровень общественной производительности труда, исчисленный отношением объема чистого внутреннего продукта к среднегодовой численности занятых в народном хозяйстве.
Этот расчет обеспечивает приведение разнородных видов ресурсов к одному измерителю и позволяет определить их суммарную величину:

Т сумм = Т усл + Т,

где Т сумм – трудовой эквивалент всех авансированных ресурсов;
Т – численность работников.
Второй метод предполагает выражение трудовых ресурсов в стоимостной оценке, что дает возможность суммировать их с производственными фондами. При этом предлагаются два способа. При первом способе трудовые ресурсы выражаются в стоимостной оценке через показатель фонда оплаты труда, однако он применим только на уровне отдельного предприятия, где численность трудовых ресурсов совпадает с фактической численностью занятых работников.
Второй способ заключается в том, что трудовые ресурсы пересчитываются в стоимостную условную оценку по сумме совокупных затрат на воспроизводство и подготовку рабочей силы.
Прямой обобщающий показатель эффективности текущих затрат

Е = Эф / З = Эф (А + МЗ + ЗП),

где А – стоимость, перенесенная основными фондами и представленная суммой амортизационных отчислений;
МЗ – стоимость, перенесенная оборотными фондами и представленная суммой материальных затрат;
ЗП – затраты на оплату живого труда, представленные суммой фонда оплаты труда.
Обобщающие показатели эффективности могут быть рассчитаны обратным путем, т.е. делением примененных ресурсов или текущих затрат на экономический эффект. В результате получают показатели эффективности, называемые ресурсоемкостью (затратоемкостью).
Обратный обобщающий показатель эффективности примененных ресурсов:

Е = Рес / Эф = (Фос + Фоб + Т) / Эф.

Расчет обобщающего обратного показателя эффективности текущих затрат можно выполнить по формуле:

Е = З / Эф = (А + МЗ + ЗП) / Эф.

Рассмотренные показатели могут выступать как статистические, характеризующие эффективность в каждый данный период времени, либо как динамические, характеризующие изменения эффективности за определенный период времени. Статистические показатели, как правило, используются при сравнении эффективности в данный период в отдельных отраслях, в одноименных отраслях различных стран, в различных странах. При выявлении закономерностей изменения эффективности за ряд лет пользуются показателями эффективности в динамике.

2.2. Система частных показателей эффективности общественного производства

Соответственно трем элементам примененных или потребленных ресурсов различают три частных показателя экономической эффективности:
а) средств труда (основных фондов);
б) предметов труда (оборотных фондов);
в) живого труда.
Частные показатели эффективности использования живого труда могут быть исчислены по отношению к примененным или потребленным ресурсам:
а) прямые показатели эффективности:
W = Эф / Т – производительность живого труда,
W = Эф / ЗП – производительность живого труда, рассчитанная на основе данных фонда оплаты труда.
б) обратные показатели эффективности:
t = Т / Эф – трудоемкость единицы эффекта,
t = ЗП / Эф – запрлатоемкость единицы эффекта.
Динамика производительности труда представляет собой сравнение во времени двух уровней производительности труда:

Iw = (Эф1 / Т1) / (Эф0 / Т0).

При изучении динамики производительности труда по группе отраслей статистика использует индексы переменного и постоянного составов и индекс структурных сдвигов:

I пер.с =  /  ;
I пост.с =  /  ;
I c.с. =  /  ;
Iпер.с  = I пост.с  x I c.с .

Общий индекс производительности труда на основе отраслевых индексов определяется по формуле академика Струмина:

I w = ∑ iwT1  / T1        или        I w = ∑ iwdT1 / dT1  ,

где iw – индивидуальные индексы производительности труда в каждой отрасли;
Т1 – численность работников каждой отрасли в отчетном периоде;
dT1 – доля численности работников каждой отрасли в общей численности по всем отраслям в отчетном периоде.
Частные показатели эффективности использования основных фондов могут быть исчислены по отношению к примененным и потребленным основным фондам:
а) прямые показатели:
f = Эф / Ф – фондоотдача основных фондов, где Ф – среднегодовая стоимость основных фондов,
f = Эф / А – фондоотдача, исчисленная по отношению к годовой сумме амортизации.
Прямые частные показатели характеризуют размер эффекта ни единицу примененных или потребленных основных фондов;
б) обратные показатели:
V = Ф / Эф – фондоемкость единицы эффекта;
V = А / Эф – фондоемкость единицы эффекта, исчисленная на основании годовой суммы амортизации.
Обратные частные показатели характеризуют размер примененных или потребленных основных фондов на единицу эффекта.
Динамика фондоотдачи – сравнение во времени двух уровней фондоотдачи
При изучении динамики фондоотдачи и фондоемкости по группе отраслей используются индексы переменного и постоянного составов и индекс структурных сдвигов.
Частные показатели эффективности живого труда (производительность) и основных фондов (фондоотдача) связаны между собой следующей зависимостью:

Эф / Т = (Эф / Ф) x (Ф / Т) ,

где Эф / Т – производительность труда;
Эф / Ф – фондоотдача основных фондов;
Ф / Т – фондовооруженность труда.
Фондовооруженность труда как фактор оказывает положительное влияние на изменение производительности труда. Чем больше вооруженность труда, тем выше производительность труда.
Производительность труда зависит не только от того, какие средства труда применяются, но и как эти средства используются. Более эффективное использование основных фондов является значительным резервом роста производительности труда.
Повышение фондовооруженности труда – экстенсивный, а повышение степени использования основных фондов – интенсивный фактор роста производительности труда.
Частные показатели эффективности использования оборотных фондов могут быть рассчитаны по отношению к примененным и потребленным оборотным фондам:
а) прямые показатели: М = Эф / Фоб – отдача оборотных фондов (коэффициент оборачиваемости); М = Эф / МЗ – материалоотдача, рассчитанная по данным о потреблении за год материальных затрат;
б) обратные показатели: Кз = Фоб / Эф – относительный уровень запасов оборотных средств (коэффициент закрепления); МЗ / Эф – материалоемкость единицы эффекта. Если в качестве эффекта принять объем валового выпуска товаров и услуг, то прямой показатель эффективности использования оборотных фондов (коэффициент оборачиваемости) будет иметь вид:

Коб = ВВ / Фоб ,

где ВВ – валовой выпуск товаров и услуг. Он характеризует число оборотов среднего остатка оборотных фондов за период. Обратный показатель (коэффициент закрепления):

Кз = Фоб / ВВ.

В дополнение к коэффициентам оборачиваемости и закрепления исчисляется средняя продолжительность одного оборота оборотных фондов по формуле:

Поб = Д / Коб,

где Д – число дней в периоде (месяц 30, квартал 90, год 360 дней), или

Поб = Фоб Д / ВВ.

Средняя продолжительность одного оборота оборотных фондов характеризует число дней, в течение которого длился один оборот.
Ускорение оборачиваемости оборотных фондов приводит к высвобождению их определенной части из оборота, которая исчисляется:
а) путем умножения размера однодневной реализации (ВВ1 / Д) отчетного периода на изменение продолжительности одного оборота в днях:

Фоб (высв) = (Поб1 – Поб0) (ВВ1 /Д);

б) как разность между фактическим средним остатком оборотных фондов отчетного периода и условным (расчетным) их размером, который имел бы место, если бы в отчетном периоде скорость оборота осталась на уровне базисного:

Фоб (высв) = Фоб1 – Фоб (расч) = Фоб1 – (ВВ1 / Коб0);

в) путем умножения объема валового выпуска товаров и услуг отчетного периода на изменение коэффициента закрепления:

Фоб(высв) = ВВ1 (Кз1 – Кз0).

Динамика скорости обращения оборотных фондов по числу оборотов вычисляется следующим образом:

Коб = Коб1 / Коб0.

При изучении динамики скорости обращения по группе отраслей используются индексы переменного и постоянного составов и индекс структурных сдвигов.
Частные показатели эффективности находятся в определенном соотношении с обобщающими показателями. Сумма прямых частных показателей эффективности примененных и потребленных ресурсов не равна обобщающему показателю:

Эф / Рес ≠ (Эф / Фос) + (Эф / Фоб) + (Эф / Т);
Эф / З ≠ (Эф / А) + (Эф / МЗ) + (Эф / ЗП).

Обратные обобщающие показатели эффективности примененных и потребленных ресурсов представляют собой арифметическую сумму частных показателей:

Рес / Эф = (Фос / Эф) + (Фоб / Эф) + (Т / Эф);
З / Эф = (А / Эф) + (МЗ / Эф) + (ЗП / Эф).

Это раздвигает рамки экономического анализа и дает возможность определить влияние частных показателей эффективности на обобщающий.
Расчет показателей рентабельности продукции и производства базируется на определении издержек и прибыли.
Издержки производства продукции представляют собой денежное выражение всех затрат, связанных с ее производством. Учет производственных издержек, как правило, представляет собой коммерческую тайну, так как по структуре затрат можно определить технологию производства продукции.
Все издержки производства делятся на две группы:
1) пропорциональные;
2) структурные.
Величина пропорциональных издержек находится в прямой зависимости от хозяйственной деятельности предприятия и от количества выпускаемой продукции. В связи с этим в состав пропорциональных издержек включаются затраты на сырье и материалы, топливо и энергию, транспорт, а также на строительные материалы, конструкции и детали, на семена и корма, на удобрения, химикаты и пестициды. Кроме того в состав пропорциональных издержек включаются комиссионные, выплаченные за продажу продукции, так как они обычно устанавливаются в процентах от стоимости реализованной продукции.
К структурным издержкам производства принадлежат расходы, связанные с содержанием дирекции и административных органов предприятия (плановых, статистических, конструкторских, технологических, юридических, снабженческо-сбытовых); производственные услуги (текущий ремонт основного капитала, общецеховые расходы, расходы на складское хозяйство и т.п.); прочие затраты (потери от брака, проценты за кредит уплаченные, потери от стихийных бедствий, потери от забастовок, представительские расходы, спонсорство и благотворительная деятельность, реклама). Важное место в структурных расходах занимает амортизация основного производственного капитала.
С точки зрения отнесения затрат на производимую продукцию различают прямые и косвенные затраты. Прямые затраты связаны с производством конкретного вида продукции, включают в себя:
· технологические затраты на сырье и материалы;
· топливо и энергию;
· семена, корма, посадочный материал и удобрения;
· основную и дополнительную заработную плату;
· начисления на заработную плату по социальному страхованию;
· расходы по содержанию, эксплуатации и текущему ремонту производственного оборудования.
Косвенные затраты не относятся к конкретному виду продукции, а обеспечивают функционирование процесса производства в целом (это подавляющая часть условно-постоянных расходов).
В западной экономике существуют два метода калькуляции себестоимости: по заказам и по процессам. Калькуляция себестоимости по заказам применяется в строительстве и в тех отраслях промышленности, которые специализируются на выпуске уникальной, дорогостоящей продукции (аэрокосмическая продукция, судостроение, тяжелое машиностроение и т.д.). Учет себестоимости по процессам применяется в сельском хозяйстве и отраслях промышленности, выпускающих массовую типовую продукцию (добывающая промышленность, производство продуктов питания и непродовольственных потребительских товаров и т.д.).
Для характеристики рентабельности производства большое значение имеет структура стоимости реализации продукции по ее элементам, которая включает пропорциональные затраты и структурные затраты, а также валовую прибыль от эксплуатации, представляющую собой разницу между стоимостью и себестоимостью продукции. В свою очередь, если из валовой прибыли вычесть финансовые выплаты (возврат кредита вместе с процентами, штрафы уплаченные и т.п.) и уплаченные налоги, то остаток представляет собой чистую прибыль. На основе этих показателей можно рассчитать показатель рентабельности производства в двух вариантах.
Показатель рентабельности продукции определяет отношение валовой прибыли от производства какого-либо продукта или услуги к сумме издержек на его создание.

Заключение

Исключительно важное значение при определении эффективности развития современной экономики приобретают показатели использование материалов. Это объясняется тем, что запасы природных ресурсов уменьшаются, и цены на них растут. Поэтому все большее применение находят ресурсосберегающие технологии и использование вторичного сырья. Для их отражения применяют показатели материалоотдачи и материалоемкости производства. Эти показатели могут быть рассчитаны в следующих вариантах:
1) показатель производства валовой добавленной стоимости на единицу промежуточного потребления (материальных затрат без амортизации основного капитала);
2) показатель производства чистой добавленной стоимости (национального дохода) на единицу материальных затрат (материалоотдача). Данный показатель характеризует величину вновь созданной стоимости в расчете на единицу стоимости материальных затрат. Он является обратным по отношению к показателю общей материалоемкости;
3) показатели удельных расходов конкретных видов оборотного капитала на производство конкретных видов продукции. Они могут быть определены как в натуральном, так и стоимостном выражении путем деления фактического расхода отдельных видов оборотного капитала (в натуральном или стоимостном выражении) на количество (или стоимость) произведенной продукции. Широкую базу для расчета удельных расходов представляет межотраслевой баланс общественного продукта.
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