	1. Экономика как система наук.
С развитием экономики как науки менялись и взгляды на ее предмет и практическую функцию.

Национальное богатство
Так, меркантилисты, отражавшие интересы торговцев эпохи первоначального накопления капитала, предметом научных исследований считали национальное богатство. Источником богатства объявлялась торговля. Само же богатство отождествлялось чаще всего с деньгами. Основная функция этого учения сводилась к активизации товарно-денежных отношений, привлечению в страну золота и серебра в связи с возрастающей потребностью в деньгах. Главный практический вывод из этого учения — необходимость воздействия на экономическую политику государства, которое играет важнейшую роль в хозяйственной жизни.

Школа физиократов перенесла предмет политической экономии — национальное богатство — из сферы обращения в сферу производства. Это было величайшим достижением экономистов, хотя они ошибочно считали источником богатства труд только в сельском хозяйстве. Отсюда практическая функция данной науки сводилась к стимулированию развития сельскохозяйственного производства, а главный практический вывод состоял в утверждении необходимости ограничения вмешательства государства в естественный ход развития экономики.

Представители английской классической школы политической экономии расширили предмет политической экономии до исследования условий производства и накопления (А. Смит), а также распределения (Д. Рикардо) национального богатства, создаваемого во всех отраслях материального производства, куда включались промышленность, сельское хозяйство, строительство, лесное хозяйство и др.

Аналогичного мнения о предмете политической экономии придерживаются и отдельные современные экономисты, рассматривая политическую экономию как науку о производстве, распределении и потреблении национального богатства. Но понимание последнего в процессе исторического развития экономической мысли менялось. 
	Первоначально национальное богатство представляли в виде денег, затем — в виде результата производства, а сегодня в национальное богатство включают и самого человека, его интеллект, информацию как источники последующего развития общества.

Практическая функция классической политической экономии сводилась к обоснованию факторов увеличения национального богатства (углубление общественного разделения труда, расширение производства, рост занятости и производительности труда, сведения к минимуму доли государственных расходов в национальном доходе общества и т.д.). В этом учении выделяются позитивная (как есть) и нормативная (как должно быть) функции экономической теории. Практический вывод — предостережение от любых форм вмешательства государства в естественный ход рыночных процессов.

	2. Экономические блага. Потребности, ресурсы и факторы.
В системе экономических отношений экономическая теория изучает экономические потребности.
Экономические потребности – совокупность нужд и запросов, определяющих жизнедеятельность отдельных людей, их групп и общества в целом определённых экономических условий.
Все потребности можно разделить на 2 группы: личные и производственные.
- Личные (те, которые обеспечивают воспроизводство рабочей силы с помощью предмета потребления)
- Материальные
- Духовные
- Социальные
- Производственные (связаны с потребностями производства материальных благ, они обеспечиваются за счёт средств производства)
Потребности постоянно растут (действует закон повышения потребности).
Потребности воздействуют на производство и толкают вперёд его развитие, но производство само воздействует на потребности.
Для удовлетворения потребностей нужны определённые блага.
Благо - это всё то, что заключает в себе определённый положительный смысл (предмет, явление, продукт труда) удовлетворяющие определённую человеческую потребность.
Все блага делятся на:
- материальные (естественные дары природы + то, что создано руками человека)
- нематериальные (воздействующие на развитие способностей человека)
- экономические блага – это ограниченные блага (продукты человеческой деятельности, которые можно получить в количестве ограниченном по сравнению с потребностями человека).
- неэкономические (свободные) блага – это блага природы, которые человек получает без приложения человеческих усилий.
- экономические ресурсы (факторы производства) – это необходимые условия производства экономических благ (т.е. элементы, с помощью которых изготавливаются экономические блага)


	
 (
Экономические ресурсы
(факторы производства)
ТРУД
(рабочая сила)
КАПИТАЛ
ЗЕМЛЯ
ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКИЕ СПОСОБНОСТИ
)

ТРУД – процесс потребления рабочей силы (Р.С.).
Р.С. – способность человека к труду.
КАПИТАЛ – денежная форма средств производства.
ЗЕМЛЯ – невоспроизводимый ресурс.
ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКИЕ СПОСОБНОСТИ – это способность соединять воедино труд, капитал и землю (это готовность к риску, умение принимать управленческие хозяйственные решения, осуществление новаций).
Экономические ресурсы ограничены.
Ограниченность ресурсов – это невозможность одновременного и полного удовлетворения всех потребностей всех людей.
Ограниченность ресурсов имеет проблему выбора и конкуренцию за их использование. Конкуренция означает соперничество между целями использования этих ресурсов.
Рациональное поведение экономического человека – поведение, направленное на достижение максимальных результатов при имеющихся ограниченных ресурсов.
Определение предмета экономической теории.
Экономическая теория – это наука, которая изучает экономические отношения, между людьми и экономические законы, а также экономическое поведение людей в производстве, распределении, обмена и потреблении материальных благ в условии ограниченности имеющихся ресурсов.

	3. Способ производства, экономические отношения и их структура.
В процессе осуществления хозяйственной деятельности между людьми независимо от их воли и желания складываются определенные отношения, устанавливаются связи, контакты. 
Общественное производство, которое является формой выражения хозяйственной деятельности людей, характеризуется двумя сторонами: 
- взаимодействием людей, хозяйствующих субъектов с природой; 
- взаимодействием людей, их групп, коллективов друг с другом. 
Обе стороны деятельности имеют экономическую целесообразность, количественное и качественное экономическое выражение. 
Следует иметь в виду, что экономические и производственные отношения неравнозначны. По объему и содержанию экономические отношения шире, богаче производственных. Если экономические отношения охватывают весь комплекс отношений в ходе хозяйственной деятельности людей, то производственные – лишь социально-экономическое звено отношений в системе общественного производства. 
Экономические отношения образуют сложную систему. Их можно классифицировать по ряду оснований: 
- в зависимости от фазы воспроизводства выделяются отношения непосредственно производства, распределительные отношения, отношения обмена и отношения потребления; 
 - в зависимости от форм собственности и хозяйствования выделяют экономические отношения государственного сектора, частные экономические отношения, экономические отношения домохозяйств, малого бизнеса и т.д.; 
- в зависимости от уровня  реализации различают межгосударственные и внутригосударственные экономические отношения, которые, в свою очередь, подразделяются на отношения между государством и бизнесом (предприятиями, фирмами), государством и домашними хозяйствами, бизнесом и домашними хозяйствами; 
- по сферам протекания хозяйственной деятельности различают экономические отношения в промышленности, сельском хозяйстве, строительстве, торговле, сфере услуг, народном образовании, культуре и т.д.

	Экономические отношения могут рассматриваться в узком и широком смысле слова. В узком смысле слова они включают отношения, характеризующие социально-экономический тип (т.е. социально-экономические отношения, основу которых составляют отношения собственности) общественного производства. В широком смысле слова в них наряду с социально-экономическими включаются организационно-экономические отношения, связанные с организацией производства и характеризующие его состояние независимо от социально-экономической формы. 
Экономические отношения в обществе проявляются через экономический интерес. В основе интересов лежат потребности людей. Многообразие человеческих потребностей обусловливает большое число интересов. Они могут быть духовными, нравственно-этическими, религиозными, социальными, национальными, профессиональными, экономическими и т.д.
Понятие экономической системы.
Совокупность всех видов экономической деятельности людей в процессе их взаимодействия, направленных на производство, обмен, распределение и потребление товаров и услуг, а также на регулирование такой деятельности в соответствии с целью общества называется экономической системой.
Основными элементами экономической системы являются: 
1. производительные силы 2. технико-экономические отношения 
3. производственные отношения4. хозяйственный механизм. 
Любому производству свойственны так называемые моменты процесса труда: труд как целесообразная деятельность, предполагающая применение трудовых навыков людей, их физических и умственных способностей; предметы труда - это объекты деятельности человека; средства труда  -  машины, станки, производственные здания. В совокупности предметы и средства труда составляют средства производства. 
Производительные силы и производственные отношения.
В каждом способе производства есть 2 стороны - производительные силы (совокупность средств производства и люди, которые приводят их в действие) и производственные отношения (совокупность экономических отношений, которые возникают между людьми независимо от их желания и воли в процессе производства, распределения обмена и потребления материальных благ). 


	4. Экономические системы и собственность.
Экономическая система — это способ организации общества для решения стоящих перед ним экономических вопросов. 
Выделяют следующие типы экономических систем: 
Традиционная, основана на натуральном хозяйстве. В ней производство, обмен и распределение основаны на обычаях и традициях. Продукты производятся для собственного потребления, разделение труда осуществляется по полу и возрасту, низкий уровень производительной силы. Обмен осуществляется в натуральной форме. Имеется два фактора производства: земля и человек. Используются неэкономические методы принуждения. Удовлетворение потребностей на уровне выживания. 
Плановая, в основе лежит плановое хозяйство. Существует общественная собственность на средства производства. Для системы характерно централизованное планирование, строгая иерархия управления, оплата производится по труду, а не по результатам труда. Используются некоторые элемента рыночной экономики (деньги, цена, прибыль). 
Экономика чистого капитализма. Для этой системы характерна частная собственность на ресурсы, использование системы рынка и цен в организации коммерческой деятельности, существует спрос и предложение. 
Смешанная экономика характеризуется сочетанием элементов чистого капитализма и командной экономики. Товары и услуги производятся как государством, так и частными компаниями. Государство активно участвует в перераспределении доходов, реализации социальных программ, определении законодательных норм экономической жизни, регулирование денежно-кредитной системы. 
Экономики в чистом виде не существует, все экономики смешанные.
Собственность — это система объективных отношений между людьми по поводу присвоения средств и результатов производства. 
Западные концепции акцентируют внимание на юридической стороне собственности, где право собственности сводится, как правило, к трем правомочиям: 
Право владения — предоставляемая законом возможность фактического обладания вещью и удержания ее в своем владении. 
Право пользования— основанная на законе возможность эксплуатации имущества и получение от него доходов. 
Право распоряжения имуществом — это предоставленная собственнику возможность по своему усмотрению и в своих 
	интересах совершать действия, определяющие юридическую судьбу имущества.
В отношениях собственности всегда присутствуют две стороны: субъект и объект собственности. 
Субъект собственности - это лица, обладающие объектами собственности, владеющие ими, распоряжающиеся и пользующиеся ими. 
Виды субъектов собственности: человек, семья, социальная группа, население определенной территории, народ страны и тд.
Объект собственности — все то, чем обладает собственник. 
Виды объектов собственности: земля, природные ресурсы, материальные имущественные ценности, деньги, драгоценности, духовно-интеллектуальные ресурсы. Рабочая сила — способность людей к трудовой деятельности, потенциал труда, заложенный в человеке и представляющий объект его личной, индивидуальной собственности.

Формой собственности называют ее вид, характеризуемый прежде всего тем, кто является собственником. 
Различают несколько форм собственности. Рассмотрим наиболее распространенные из них. 
1 .Частная собственность — это такая форма собственности, при которой правом владения, пользования и распоряжения, включая передачу имущества н дохода, обладает отдельный индивид (физическое лицо). Разновидностью частной собственности является личная. Обычно это личные вещи, предметы домашнего обихода. 
2.Общая собственность нескольких субъектов. Согласно ГК РФ общая собственность подразделяется на: 
-общую совместную собственность (принадлежит всем собственникам вместе и не делится между ними на части); 
-общую долевую собственность (разделена на доли, части, паи) 
3.Общенародная собственность — принадлежит всем вместе и каждому в отдельности (рыба в реке, ягоды в лесу, пляж на берегу моря). 
4.Государственная собственность — это такая система отношений, при которой управление и распоряжение объектами собственности осуществляют представители государственной власти. Государственная собственность существует на уровне всего народного хозяйства (федеральная собственность), на уровне края, области (региональная собственность), на уровне района, города, села (муниципальная собственность).


	5. Экономические категории и законы. Экономические интересы, стимулы и заинтересованность.

Все экономические явления и процессы развиваются под воздействием экономических законов. Экономический закон – это наиболее существенные, устойчивые, постоянно повторяющиеся объективные причинно-следственные связи и взаимозависимости в экономических явлениях и процессах. Экономическими законами определяется развитие отношений производства, распределения, обмена и потребления.

Между законами развития общества (экономическими законами) и законами природы существуют общие черты и различия. Общее между ними то, что, как и законы природы, экономические законы объективны, т.е. действуют независимо от воли и сознания людей. Различия же заключаются в следующем: 
-               экономические законы являются законами человеческой деятельности. Они возникают в процессе деятельности людей и осуществляются через нее. Законы природы действуют и вне человеческого общества, например закон всемирного тяготения;
-               законы природы вечны, экономические законы исторически преходящи;
-               открытие и применение  экономических законов требуют определенных усилий, так как это использование встречает сильное противодействие отживающих сил общества.
Экономические законы классифицируются на: 1)   специфические; 2)   особенные; 3)   общие.
Специфические экономические законы – это законы развития конкретных, определенных форм хозяйствования.
Особенные экономические законы – это законы, свойственные тем историческим эпохам, где сохраняются условия для их действия.
Общие экономические законы – законы, свойственные всем без исключения историческим эпохам. 
Экономические законы в своей совокупности  образуют систему  экономических законов, которая отражает закономерности развития общества. С позиций системного подхода к анализу общественной жизни все законы важны и взаимосвязаны. Нарушение в использовании одного закона нарушает всю систему и равновесие в обществе.         
Экономические законы объективны и не зависят от воли и сознания людей. Для сознательного использования экономических законов необходимо их научное познание.


	 Экономические отношения и законы характеризуются при помощи экономических категорий.

Экономические категории – это логические понятия, отражающие наиболее общие и существенные стороны экономической жизни общества, например, товар, стоимость, деньги и т.п.
Категориями являются, например, спрос, предложение, кредит, собственность, рынок, заработная плата, прибыль и многие другие.

Предмет любой науки определён системой категорий и законов, которые изучает и развивает данная наука.

Что изучает экономическая теория?
Азбучной истиной считается положение о том, что основой жизни любого человеческого общества является производство материальных благ и услуг, т.е. пища, жилища, одежда, образование и т.п. – вот те проблемы, вокруг которых строится и организуется жизнь.
В ходе общественного воспроизводства (повторения производства, распределения, обмена и потребления) люди вступают в определённые отношения друг с другом: одни организуют производство, другие непосредственно производят материальные блага и услуги, третьи доводят готовый продукт до потребителя. Иначе говоря, производство определённым образом организовано.
Сама организация производства зависит от конкретной формы собственности на факторы и результаты производства.
Отношения, возникающие между людьми в процессе производства, распределения, обмена и потребления, называются производственными (экономическими) отношениями. Но это не только отношения между работниками. Между ними складываются организационно-экономические
отношения. Производственные (экономические) отношения складываются также между
работниками и владельцами факторов и результатов производства (государство,
коллектив собственников), индивидуумами, т.е. экономические отношения
пронизывают всё общество.

	6. Методы экономической теории.

Метод есть совокупность конкретных приемов, способов и принципов, с помощью которых определяются пути решения поставленных задач. 

В системе методов, применяемых в экономической науке, выделяются всеобщие (философские, мировоззренческие), общие научные и частные методы.

В экономической теории применяются два противоположных философских метода – метафизический (рассматривает все явления изолированно, в состоянии неизменяемости) и диалектический. Диалектический метод позволяет более точно отразить действительность, поскольку:
- он исходит из того, что в природе и обществе все явления находятся в постоянном развитии, изменении;
- он исходит из того, что развитие идет от простого к сложному, от низших форм к высшим;
- он учитывает, что движущая сила развития есть единство и борьба противоположностей, противоречия тех или иных явлений (например, в экономике – противоречие между производством и потреблением, противоречия интересов)

Общенаучные методы включают :
(1) Метод научной абстракции. Научная абстракция есть мысленное отвлечение от несущественных сторон, свойств явлений (внешней видимой формы) и отыскание главного, наиболее существенного в них. 
(2) Анализ – расчленение изучаемого явления на составные элементы и детальное изучение каждого из них по отдельности, выяснение его места и роли внутри целого. Синтез – метод, обратный анализу, с его помощью происходит соединение расчлененных и проанализированных элементов в единое целое, раскрывается внутренняя связь между элементами, выясняется их взаимодействие, и в результате воссоздается целостное представление о том или ином явлении.
(3) Индукция – движение от частного к общему (накопление, систематизация и обобщение фактов с целью формулирования теорий, положений, принципов). 
	Дедукция – движение от общего к частному. Хотя индукция и дедукция представляют собой противоположные способы исследования экономических явлений, в процессе познания их трудно разделить.
(4) Исторический. Его значение состоит в том, что он позволяет не только выяснить происхождение системы и ее элементов, но также обосновать тенденции развития, его этапы. Экономическая теория должна показать явление в развитии, движении, т.е. исторически. В то же время она рассматривает экономические процессы, свободные от случайностей исторического развития, т.е. логически. 
(5) Качественный и количественный анализ. Многие экономические процессы, явления развиваются на основе постепенных количественных изменений. Такие изменения могут осуществляться до определенного уровня, называемого мерой количественных изменений. Когда дальнейшие количественные изменения становятся невозможными в рамках имеющегося качества, то они предполагают изменение качественное. 
(6) Экономические явления нередко исследуются в рамках системного подхода. Это предполагает рассмотрение изучаемого объекта как системы, как совокупности элементов, взаимосвязанных между собой. При этом данная система может являться элементом системы более высокого порядка (уровня). Системный подход предполагает, что экономические явления исследуются по составу и структуре, в определенной субординации, с выделением причинно-следственных связей.

В группе частных приемов выделяют графические, статистические (например, корреляционный анализ), математические методы (например, линейное и динамическое программирование), моделирование (в том числе с использованием компьютерной техники), сравнительный анализ, практический эксперимент.

Графики — это изображение зависимости между двумя и более переменными. В рамках графического подхода широко применяются диаграммы — рисунки, показывающие соотношение между показателями. Они могут быть круговыми, столбиковыми и др.

	7. Микроэкономика как наука.
Микроэкономика является одной из важнейших составных частей современной экономической теории. Предмет ее исследования — хозяйственная деятельность различных экономических субъектов (их поведение в экономике) и механизм согласования их целей. К экономическим субъектам относятся потребители и производители, рабочие, вкладчики капитала, землевладельцы и т.д., т.е. фактически любые индивидуумы, которые играют значимую роль в функционировании экономики. Государство также можно отнести к микроэкономике, но только в той части его деятельности, в которой оно выступает как производитель и потребитель материальных благ.

По видам целей и средствам их достижения экономические субъекты в микроэкономике делятся на потребителей (домашние хозяйства) и производителей (фирмы). Цель потребителя — максимально возможное удовлетворение своих потребностей; цель производителя — максимизация прибыли или другого показателя его деятельности.

Исторические корни микроэкономики уходят в труды экономической классической школы (А. Смит, Д. Рикардо, Ж.Б. Сей, Дж. Милль и др.), хотя появление микроэкономики следует связывать с неоклассикой (трудами Г. Госсена, К. Менгера, А. Маршалла, Л. Вальраса, В. Парето).

Согласование хозяйственных целей экономических субъектов происходит посредством формирования системы равновесных цен. Отсюда логика изложения микроэкономики отражает логику рыночного ценообразования, а поэтому предметом микроэкономики отдельные экономисты объявляют механизм рыночного ценообразования (рыночный механизм).

В преподавании микроэкономики наряду с вербальным (устным, словесным) изложением предмета широко используются математические методы анализа и графическое представление экономических явлений, что позволяет плодотворно сочетать глубину и доступность изложения изучаемого материала. Кроме этого здесь также используются научная абстракция, логический, исторический, экономико-статистический и другие методы экономической теории.

	9. График производственных возможностей. Экстенсивный и интенсивный пути. Равномерный и неравномерный рост.
Издержки одного блага, выраженные в другом благе, которым пришлось пренебречь, называются альтернативными издержками (вмененными).
Производственные возможности – возможности общества по производству экономических благ при полном и эффективном использовании всех имеющихся ресурсов при данном уровне развития технологии. Возможный выпуск продукции характеризует кривая производственных возможностей.
Выбор становится необходимым в условиях относительной ограниченности ресурсов. Выбор происходит между экономическими вариантами наилучшего использования ресурсов. Оптимальным будет тот вариант, который обеспечивает максимум результата при минимуме затрат.
Экономической науке удалось разработать модель, представляющую выбор как экономическую проблему. Модель называется график производственных возможностей.
Ось ординат показывает возможные величины производства товара А при ограниченном объеме ресурсов, ось абсцисс – возможные величины производства товара В из того же объема ресурсов. Соединив  точки максимумов, получим кривую производственных возможностей (ПВ). 
Кривая ПВ обозначает границы максимально возможного одновременного производства товара А и В при полном использовании ограниченных ресурсов.
Выбор оптимального варианта ограничен числом вариантов, представленных совокупностью точек этой кривой.
Кривая ПВ характеризует отрицательную зависимость между парными величинами максимальных результатов производства. При наращивании производства товара А мы неизбежно теряем какое-то количество товара В, и наоборот. Теряемое количество одного товара при максимизации производства другого называется альтернативной ценой.


	Точка Е есть результат неполного использования производственных ресурсов. В точке Е имеется резерв ресурсов для одновременного наращивания производства товара А и В. И опять возникает проблема выбора оптимального варианта. 

Количество товаров, которые приходится терять при максимизации производства в условиях неполного использования ресурсов, называется альтернативной затратой.

Оптимальным вариантом в точке Е будет такой, который обеспечивает максимальную эффективность использования ресурсов. Формула эффективности – это отношение максимума результата к минимуму затрат (или  дохода к расходам).

Экономический рост - это увеличение ВВП страны как совокупного, так и в расчете на душу населения.
Оба показателя отмечают одну и ту же тенденцию увеличения благ в обществе. Но показатель роста ВВП на душу населения претендует на более точную оценку экономического развития страны. Именно он показывает, на сколько увеличилось благосостояние общества в целом и его членов в частности.
Экстенсивный экономический рост означает развитие за счет привлечения дополнительных факторов производства. Английское слою «extension» означает расширение, увеличение. Например, для увеличения производства сельскохозяйственной продукции можно вовлечь в оборот новые земли. Происходит увеличение такого фактора производства, как земля.
Интенсивный экономический рост выражается в увеличении производства продукции при сохранении существующего количества факторов производства. Рост происходит за счет снижения издержек, применения новых технологий, повышения квалификации персонала, появления новых покупателей и пр. Примером интенсивного развития может служить увеличение производства из-за снижения налогов или предоставления субсидий, появления более дешевых производственных материалов, новых рынков сбыта, удешевления энергоресурсов, экономии на масштабах и т.д. В данном случае не происходит увеличения количества производственных факторов.


	 10. Экономический строй докапиталистических способов производства.
Развитие человеческого общества представляет собой закономерный исторический процесс смены общественно-экономических формаций. Человечество на земле существует 3 млн. лет. Первобытно-общинный строй существовал до 5-4 тыс. до н.э.
Для характеристики экономического устройства общества введем понятие экономической системы.
Экономическая система является связующим звеном и подсистемой двух более сложных систем «природы» и «общества»

 (
Природа
Экономическая система
Общество
) 
Экономическая система представляет совокупность производительных сил, производственных отношений и механизмов регулирования хозяйственной жизни.
Развитие экономической системы происходит по пути развития основных элементов экономической системы:
развитие разделения труда и совершенствование производительных сил;
развитие отношений собственности и производственных отношений, что связано с изменением положения человека в обществе;
развитие форм регулирования хозяйственных процессов.
К традиционным (докапиталистическим) системам относят: первобытнообщинный, рабовладельческий, феодальный строй.
Первобытнообщинный строй характеризуется следующими чертами:
1) крайне слабое развитие производительных сил; примитивные орудия труда; труд малопроизводителен; изготовляется только самое необходимое; зарождается охота, земледелие, скотоводство.
2) доминирует коллективная форма собственности; зарождается личная форма собственности на ряд предметов и орудия труда.
3) регулируют хозяйственную деятельность обычаи и традиции.
С появлением металлических орудий труда труд становился более производительным, появляется излишек над необходимым продуктом (прибавочный продукт), который стимулирует дальнейший рост масштабов первобытного производства - натурального, патриархального, присваивающего с зарождением элементов производящего.
	Дальнейшее развитие разделения труда и появление прибавочного продукта приводит к формированию сферы торговли и рынка, к появлению частной собственности.
Рабовладельческий строй (появился на рубеже 1 тыс. до н.э.) характеризуется следующими чертами:
1) развитие производственных сил; появление новых отраслей; добыча железной руды, золота, серебра; прядение, ткачество, производство одежды, украшений, оружия; развитие науки (математики, механики, философии).
2) развитие товарно-денежных отношений; появление частной собственности и классов (2 типа хозяйства: рабовладельческое и свободных ремесленников и крестьян); отношения между людьми принимают форму эксплуатации человека человеком на основе личной зависимости (внеэкономическое принуждение); происходит первоначальное накопление капитала (деньги, рабочий скот, орудия труда, рабы) путем захватнических, грабительских войн и долгового рабства.
3) хозяйственные процессы регулируются традициями, но зарождается рынок, появляется государство как орудие власти для рабовладельцев.
Многие народы пришли к феодальному строю через рабовладельческий, но некоторые государства перешли к феодальному строю непосредственно от первобытнообщинного строя (Россия, Польша, Чехия, Болгария, Венгрия, Сербия, Литва, Эстония, некоторые земли Германии, Скандинавские страны, Англия, Ирландия), где рабство имело место, но не превратилось в господствующую форму).
Феодальный строй характеризуется следующими чертами:
развитие технического прогресса в горном деле, металлургии, машинном оборудовании; появление ветряного двигателя, станков по обработке металла, самопрялки, книгопечатания; в земледелии появляются новые отросли, в том числе животноводство; эпоха географических открытий. 2) монополия крупных земельных собственников; личная зависимость крестьян от феодала (появляется личная собственность крестьян); вводятся плата за землю: отработочная рента, натуральный оброк, денежная феодальная рента; денежные повинности горожан феодалу и выполнение ими определенных работ и появляются отдельные виды коллективной собственности: цеха, хозяйства монастыри. 3) хозяйственные процессы начинают регулироваться с помощью локальных рынков, государства и негосударственных институтов (например, купеческие гильдии).


	11. Первоначальное накопление капитала.
Переводя существо этой задачи на язык экономической теории, можно дело представить так. С одной стороны, капитал порождает прибыль, а за счет ее накапливаемой части увеличивается капитал. С другой стороны, накопление капитала предполагает прибыль, а она может появиться в результате функционирования капитала в производстве. В итоге становится очевидно: все это движется, как говорится, по замкнутому кругу. Как же выбраться из него?
Выход нашел А.Смит. Он предположил, что обычному накоплению капитала когда-то предшествовало "первоначальное накопление", явившееся исходным пунктом капиталистической экономики. Такое накопление произошло, разумеется, не из прибыли.
Чтобы капиталистическое производство могло возникнуть, необходимы были две исторические предпосылки: во-первых, отмена феодального закрепощения крестьян и формирование большого числа свободных работников по найму и, во-вторых, образование значительных сумм капитала у предпринимателей. В Западной Европе эти процессы проходили в XV-XVIII вв.
Люди накапливали предварительную сумму капитала разными путями и методами. Так, на Западе широко распространена версия о двух типах собственников. Одни из них - праздные люди, тратившие свой доход на личные нужды. Другие же - бережливые хозяева: постоянно наращивали за счет дохода свое имущество. Правда, это был медленный процесс обогащения.
Мощными факторами, которые ускорили первоначальное накопление капитала, послужили известные насильственные, способы обогащения: а) колониальные войны и хищническая эксплуатация населения колоний, б) работорговля, в) применение рабского труда на плантациях и многих рудниках по добыче драгоценных металлов, г) торговые войны и др. В ряде стран большую роль в формировании буржуазии сыграло государство, финансировавшее строительство крупных заводов, шахт, рудников, железных дорог.
Специфический характер приобрело первоначальное накопление капитала в сегодняшней России. В нашей стране, разумеется, не требовалось впервые создавать промышленные предприятия. Задача сводилась главным образом к тому, чтобы сменился собственник государственных предприятий, да и то не на всех. Ведь подавляющая часть крупных предприятий и объединений в ходе приватизации осталась в руках государства или была преобразована в акционерные общества. Это сузило сферу образования частных капиталов.




	 Важной составной частью первоначального накопления капитала явилось образование больших денежных сумм у потенциальных бизнесменов. Первые шаги в этом направлении были сделаны еще в годы "перестройки". С 1987 г. в стране сложились благоприятные условия для появления первых миллионеров: в то время брокер на бирже зарабатывал 1 млн. за 2 недели, а предприниматель в торговле и кооперации - за 4 месяца.

Наибольший размах "сколачивание" капиталов приняло с началом экономических реформ. Огромные суммы были получены за короткий срок с помощью наживы на инфляционных процессах в торговом деле, широкомасштабной спекуляции денежными средствами и валютой на фондовых биржах, выдачи кредитных средств под чрезвычайно высокие проценты, создания фиктивных акционерных обществ, инвестиционных фондов и т.п.
Особое место в данном процессе занимает криминальный вариант приватизации. Речь идет о нескольких направлениях личного обогащения с помощью незаконных способов:
многие руководители предприятий втайне от трудовых коллективов перевели государственные средства (за мизерную цену) в свою частную или подконтрольную форму собственности;
работники некоторых местных комитетов Госкомимущества незаконно продавали объекты федеральной собственности;
нередко государственные служащие брали взятки за то, что приватизировали имущество на аукционах по заведомо заниженной цене;
преступные дельцы создавали фиктивные чековые инвестиционные фонды (для ваучерной приватизации) с целью личной наживы и ограбления вкладчиков (после сбора и продажи ваучеров организаторы фондов скрывались) и др.
Можно предположить, что по мере дальнейшего развития экономических реформ будут сужаться возможности личной наживы за счет инфляции и спекуляции. Усиление правоохранительной деятельности позволит укрепить экономическую безопасность государства. В связи с этим все большее развитие получат формы цивилизованного бизнеса. Путь к процветанию и усилению его конкурентоспособности лежит через повышение научно-технического уровня производства и эффективности накопления.
	12. Капиталистическая простая кооперация. Мануфактура. Крупное машинное производство.
 Простая капиталистическая кооперация — специфическая форма капиталистического производства; вырастает на основе разложения мелкого товарного производства. Она отличается от прежних типов кооперации тем, что её организует капиталист, собственник капитала, с целью извлечения прибавочной стоимости; в ней объединены наёмные рабочие, продающие свою рабочую силу; совместный труд осуществляется под командой капиталиста; произведённый продукт совместного труда принадлежит капиталисту, собственнику средств производства. Вместе с тем на этой стадии капиталистические производственные отношения развиты ещё слабо. Ни крупных капиталов, ни широких слоев пролетариата ещё нет, рынок крайне узок. Простая капиталистическая кооперация не вносит радикальных изменений ни в технику, ни в методы производства. Простая капиталистическая кооперация привело к образованию кооперации, основанной на разделении труда, т. е. капиталистической мануфактуры.
Мануфактура — форма промышленного производства, основанная на разделении труда и ручной ремесленной техники, предшествующая крупной машинной индустрии. Мануфактура возникла в странах Западной Европы в середине XVI века и господствовала до последней трети XIX века.
Предпосылки образования мануфактур:рост ремесла, товарного производства, появление мастерских с наёмными рабочими,
накопление денежных богатств в результате первоначального накопления капитала, рост численности городов.
Формы мануфактуры:
В рассеянной мануфактуре предприниматель скупал и продавал продукт самостоятельных ремесленников, снабжал их сырьём, орудиями производства. Мелкий производитель фактически находился на положении наёмного рабочего, получавшего заработную плату, но продолжавшего трудиться в своей домашней мастерской. Смешанная мануфактура сочетала исполнение отдельных операций в централизованной мастерской с работой на дому. Подобные мануфактуры возникали, как правило, на базе домашнего кустарного промысла. Наиболее развитой формой была централизованная мануфактура, объединявшая наёмных рабочих в одной мастерской. Мануфактура вела к специализации рабочих и разделению труда между ними, что повышало его производительность.
	Машинное производство, историческая ступень развития общественного производства, на которой орудиями труда являются машины. М. п. представляло материальную базу становления капитализма. Оно вытеснило мелкое, раздробленное и базирующееся на ручной технике ремесленное производство. На этой основе произошла ломка общественных отношений. На смену феодализму пришёл капитализм. При капитализме было впервые создано крупное М. п., на основе развития которого завершилось формирование самого капиталистического способа производства.

  Материальные и экономические предпосылки М. п. были подготовлены мануфактурой. Мануфактурное разделение труда, связанное с использованием специализированных орудий труда и специализацией самих рабочих, открыло путь для замены ручных орудий труда рабочими машинами. На базе машинной техники произошло преобразование мануфактурной мастерской в капиталистическую фабрику. Возникнув на технической основе мануфактуры, на известной ступени развития М. п. произвело переворот в самой этой основе, создав для себя технический базис, соответствующий его собственному способу производства.

 Происходит углубление разделения труда как внутри каждого отдельного предприятия, так и в обществе в целом, усиливается до огромных масштабов концентрация средств производства и рабочей силы. Труд по управлению и организации производства превращается в техническую необходимость.


	13. Капитализм эпохи свободной конкуренции.

Чистый капитализм или капитализм эпохи свободной конкуренции (laissez faire), характеризуется частной собственностью на ресурсы и использованием системы рынков и цен для координации экономической деятельностью и управления ею. В такой системе поведение каждого ее участника мотивируется его личными, эгоистическими интересами; каждая экономическая единица стремится максимизировать  свой доход на основе индивидуального принятия решения. 
Рыночная система функционирует в качестве механизма, посредством которого индивидуальные решения и предпочтения предаются гласности и координируются. Тот факт, что товары и услуги производятся, а ресурсы предлагаются в условиях конкуренции, означает, что существует много самостоятельно действующих покупателей и продавцов каждого продукта и ресурса. В результате экономическая связь широко рассеяна. Защитники чистого капитализма утверждают, что такая экономическая система благоприятствует эффективности использования ресурсов, стабильности производства и занятости, быстрому экономическому росту. Вот почему здесь очень мала или вовсе отсутствует необходимость в правительственном планировании, в правительственном контроле и вмешательстве  в экономический процесс. 
В самом деле, сам термин laissez faire в приблизительном переводе означает «пусть идет, как идет»  («let it be»), то есть пусть правительство не вмешивается в экономику. Резон здесь в том, что такое вмешательство подрывает эффективность функционирования экономической системы. Роль правительства, поэтому ограничивается защитой частной собственности и установлением надлежащей правовой структуры, облегчающее функционирование свободных рынков.


	14. Образование корпораций и монополий (олигополий)
Монополия – это фирма (отрасль), производящая продукцию, не имеющую заменителей. Поэтому фирма – монополист диктует цену на свою продукцию.
Монополия выступает в следующих формах:
1) закрытая – защищена от конкуренции юридически: авторитаристским правом, патентом;
2) открытая – не имеет специальной защиты от конкуренции (фирмы, впервые вышедшие на рынок с новой продукцией);
3) естественная – эксплуатирующая уникальные природные ресурсы (электросети, компании водоснабжения, газовые предприятия).
Монополия, продающая продукцию всем покупателям по одной цене, называется простой.
Монополист, проводящий ценовую дискриминацию, продает свою продукцию разным потребителям по разным ценам. Ценовая дискриминация монополиста проводится:
1)    по объему покупки (опт и розница);
2) покупателю (по доходам, возрасту). Например, продажа авиабилетов бизнесменам и туристам. Для последних назначена более низкая цена, так как они, собираясь в турпоездку, заказывают билеты заранее и могут выбрать более дешевый вид транспорта. У бизнесменов срок заказа более короткий, поэтому альтернативы практически нет;
3) разным ценам на внутреннем и внешнем рынках.
Проведя условную дискриминацию, монополист максимизирует прибыль, охватывая большую долю рынка.
Так как монополист на рынке функционирует один, то кривые спроса для фирмы и отрасли совпадают. Монополист выбирает такую комбинацию цены и объема (в отличие от конкурентной фирмы, которая выбирает только объем), которая позволит получить максимальную прибыль.
Монополист максимизирует прибыль, выпуская такой объем продукции, при котором предельный доход равен предельным издержкам: MR=MC.
В отличие от рынка современной конкуренции, цена монополиста превышает MC.  P>MC=MR.
Таким образом Pm и Qm – цена и объем, максимизирующие прибыль. Если бы Qm был произведен в условиях совершенной конкуренции, он был бы продан по Pk (в условиях конкурентного рынка P=MR=MC). Так как Pm> Pk, а Pm> MR=MC, следовательно Pm Pk – величина монопольной власти(L). 
	Олигополия — контроль над рынком осуществляется несколькими крупными независимыми субъектами, обеспечивающими высокий порог входа на рынок и ориентирующимися на ценовую политику друг друга
Для олигополии характерны три признака:
– в отрасли присутствуют две или несколько конкурирующих фирм, так что отрасль не является монополизированной;
– кривая спроса каждой фирмы имеет падающий характер, поэтому в отрасли не действуют правила свободной конкуренции;
– в отрасли функционирует по крайней мере одна крупная фирма, любое действие которой вызывает ответную реакцию конкурентов, поэтому нельзя считать, что в отрасли наблюдается монополистическая конкуренция.
Корпорация, монопольное положение которых стесняло развитие производительных сил буржуазного общества. 2) Совокупность лиц, объединившихся для достижения какой-либо цели и образующих самостоятельный субъект права — юридическое лицо.
Термин «Корпорация» наиболее характерен для англо-американского права. В США существуют публичные Корпорация, наделённые правами юридические лица (например, муниципалитеты считаются публичными Корпорация), Корпорация адвокатов и др. Частные Корпорация в США соответствуют акционерным обществам в странах Западной Европы.


	15. Экономическая система центрально-управляемого хозяйства.
Среди многообразия хозяйственных систем В. Ойкен выделял два так называемых «идеальных» (или «чистых») типа. Один из них он назвал «центрально-управляемым», а второй — «меновым» (или «рыночным»). Сущность центрально-управляемого хозяйства в том, что оно регулируется неким центральным органом. Здесь исключены рынок, собственность и свободное ценообразование. Сущность рыночного хозяйства в том, что на место регулирования экономического процесса планом и приказами властей оно ставит регулирование посредством свободных цен. К первому типу Ойкен относит и рабовладельческую латифундию, и феодальное поместье, и плановое социалистическое хозяйство, и командную экономику нацизма. Ко второму типу относится любая экономика, в которой развито товарное производство с присущими ему рыночными отношениями.
Конечно, В. Ойкен понимал, что «идеальные типы» никогда не существовали в чистом виде. Тот или иной порядок представляет собой в конкретной стране и в конкретное время определенное сочетание этих идеальных типов хозяйства. Поэтому, признавая рыночный тип хозяйства более предпочтительным, Ойкен вовсе не считал, что роль государства в нем равна нулю. Напротив, в отличие от неоклассиков, ордолиберализм придавал большое значение государственной политике, причем не только в социальном плане, но и с позиций формирования условий функционирования рынка и его организации. Иначе говоря, хороший хозяйственный порядок не возникает сам собой. Его должно установить и поддерживать государство.

Ойкен уважал, что такая централизация противореччит самой природе экономики и постепенно разрушает ее.
Но в пределах централизованных форм управления он различал целый ряд вариантов: тоталитарное центрально управляемое хозяйство; центрально управляемое хозяйство со свободным обменом потребительских товаров; центрально управляемое хозяйство со свободным выбором для потребителя; центрально управляемое хозяйство со свободным выбором профессии и рабочего места.
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Экстремальной (очищенной, идеальной) формой, по его мнению, тоталитарна, в которой олицетворены все недостатки и признаки центрально управляемого хозяйства. Однако другим формам централизации могут быть присущие признаки экономики рыночного типа.Свободное рыночное хозяйство, построенное на конкуренции и частной собственности, является естественной основой экономического порядка, поскольку обеспечивает предпринимательскую инициативу, развитие экономики, и установление равновесия, благодаря действию конкурентных сил. Оно базируется на принципе свободы выбора: уровня потребления, профессии и рабочего места,
	16. Определение смешанной экономики. Постиндустриальное общество.
Смешанная экономика - тип современной общественно-экономической системы, складывающийся в развитых странах. Смешанная экономика - это рыночная экономика, в которой активную роль играет государство.
Частная собственность, составляющая каркас рыночного хозяйства, сосуществует и взаимодействует в ней с государственной собственностью, собственностью неприбыльных организаций, коллективными и кооперативными формами собственности. На базе разнообразных форм собственности функционируют различные типы хозяйства и предпринимательства, образуются различные сектора и уклады национальной экономики. Основными секторами в развитых странах являются частный сектор, включающий уклады среднего, крупного и мелкого предпринимательства, монопольно-олигархический уклад; государственный, муниципальный кооперативный и семейный сектора, сектор неприбыльных организаций: Каждый сектор занимает свою нишу в экономике в зависимости от того, насколько эффективно он удовлетворяет ту или иную потребность общества,
Для смешанной экономики характерна интеграция частных и общественных начал, которая пронизывает развитие всех форм собственности, секторов и укладов, механизмов регулирования и определяет как тенденции ее развития, так и ее противоречия. Это проявляется во все большем превращении частной собственности из индивидуальной в частно-коллективные формы собственности, в развитии различных форм акционерной собственности, в т. ч. трудовой, собственности различных институтов и фондов, осовременивании индивидуально-частной и мелкогрупповой собственности, усилении роли собственности неприбыльных организаций.
Сме́шанная эконо́мика— экономика, которая включает как частную и корпоративную, так и общественную, либо государственную собственность на средства производства. Она позволяет частным предпринимателям и физическим лицам принимать независимые финансовые решения, однако их автономия ограничена тем, что государство или общество обладает приоритетом в этих финансовых вопросах.
В рамках смешанной экономики как государство, так и частные предприятия и корпорации имеют право иметь в собственности или оперативном управлении средства производства, свободно 
перемещать товары, осуществлять сделки по купле-продаже,

	нанимать и увольнять работников, и фактически являются равноправными игроками рынка.
Постиндустриальное общество - современная стадия социально-экономического развития, на которую вступили индустриально развитые страны Запада и Япония в последней четверти XX в. Постиндустриализм  -  новая, более высокая ступень развития по сравнению со стадией индустриального общества, приходящая ему на смену. Основной чертой постиндустриального общества является формирование компьютерно-технологического уклада производства, для которого характерно производство богатства преимущественно посредством «знаний и информации». Его фундамент составляют наукоемкие и ресурсосберегающие, так называемые высокие технологии. К ним относятся микроэлектроника, телекоммуникации, робототехника, производство материалов с заранее заданными свойствами, биотехнологии и др. Информатизация пронизывает все сферы жизни общества: не только производство благ и услуг, но и домашнее хозяйство, а также культуру и искусство.
Другая важная черта постиндустриального общества - усиление роли и значения человеческого фактора. Меняется структура трудовых ресурсов: уменьшается доля физического и растет доля умственного высококвалифицированного труда. Растут инвестиции в человека: расходы на обучение и образование, повышение квалификации и переквалификации работников. На постиндустриальной стадии действует тенденция к усилению разнообразия и индивидуализации потребностей и спроса. В структуре личного потребления растет доля потребностей нематериального, гуманитарного характера: социальных, интеллектуальных, культурных. Отход от обезличивающей стандартизации, повышение качества жизни ведут к сдвигам в производстве. Повышается роль мелкосерийного производства. Увеличивается количество модификации одного и того же товара или услуги. Относительно и абсолютно растет сфера производства нематериальных форм богатства и услуг.
Постиндустриа́льное о́бщество — это общество, в экономике которого в результате научно-технической революции и существенного роста доходов населения приоритет перешёл от преимущественного производства товаров к производству услуг. Производственным ресурсом становятся информация и знания. Научные разработки становятся главной движущей силой экономики. Наиболее ценными качествами являются уровень образования, профессионализм, обучаемость и креативность.
	 17. Натуральное и товарное производство. Простое и всеобщее товарное производство.
Историческая эволюция экономики позволяет выделить две формы организации производства – натуральную и товарную, каждая из которых существовала в виде разных социально-экономических систем. 
Натуральное хозяйство – это простейшая форма организации производства, в которой продукты создаются для внутрихозяйственного потребления членов семей или общин. История многих стран показывает большое разнообразие моделей организации натурального хозяйства: первобытная и русская община, азиатская и германская община, а в настоящее время традиционная экономическая система в слаборазвитых странах и личное подсобное хозяйство, в частности, в России. 
Противоположностью натурального хозяйства является товарная форма организации производства, которая возникает сначала в отношениях между общинами, а затем проникает внутрь их, становясь всеобщей. Товарное хозяйство – это такая форма организации производства, при которой продукты создаются не для собственного потребления, а для обмена на другие продукты, что превращает их в товары. 
Необходимыми условиями существования товарного хозяйства являются: 1) общественное разделение труда и специализация производителей на выработке конкретных продуктов; 2) экономическое обособление производителей как частных собственников. 
Товарная форма организации производства, возникнув в период разложения первобытного общества, сопровождает всю последующую историю человечества. Менялись социальные формы устройства общества (рабовладение, феодализм, капитализм, социализм), менялись технико-технологические основы производства (доиндустриальные, индустриальные, постиндустриальные), но неизменным оставалось одно – люди производили и обменивались товарами, сначала непосредственно, а затем с помощью денег. Постоянно совершенствуя способы производства товаров и формы их обмена, люди вместе с этим познавали законы, регулирующие развитие товарного хозяйства.
Простое товарное производство — производство продуктов для обмена между самостоятельными частными производителями-крестьянами и ремесленниками. Его существенные черты следующие:

	1. Общественное разделение труда как материальное условие существования товарного производства. 2. Частная собственность на средства производства и продукты труда. 3. Личный труд собственника на средства производства, удовлетворение общественных потребностей осуществляется посредством купли-продажи продуктов труда. 4. Экономическая связь между людьми осуществляется через рынок, то есть носит общественный характер.
Всеобщее (крупное) товарное производство. Для него характерно широкое использование наемно рабочей силы. Как правило, наемные работники лишены средств производства. Использование значительной массы труда, средств производства, что предполагает дальнейшее внутрипроизводственное разделение труда и появление совокупного работника. Товарное производство предпринимательского типа придает товарно-денежным отношения всеобщий характер. В товарный оборот вовлекаются огромные массы товаров, сами факторы производства, товаром становится рабочая сила. Товаром выступают не только вещи, предметы, услуги, но и научно-техническая информация и производственный опыт


	18. Товар и его свойства. Меновая стоимость. Двойственный, противоречивый характер труда, создающего товар.
П.Самуэльсон все товары разделил на экономические (те, которые существуют в ограниченном количестве) и свободные (существуют в неограниченном количестве – воздух).
По К.Марксу товар – это продукт труда, предназначенный для обмена. Товаром может быть материальное благо или услуга. Товар должен удовлетворять потребность человека, без этого он не будет куплен. Свойство товара удовлетворять какую-либо потребность человека называется потребительной стоимостью. Она зависит от естественных свойств вещей, которые обнаруживаются в процессе исторического развития. 
Продукты труда имеют потребительную стоимость, но не являются товарами, если изготовлены для себя. Части природы (воздух) тоже не являются товаром (не являются продуктом человеческого труда). Продукты труда, которые имеют общественную потребительную стоимость, становятся товарами в сфере обмена. То есть потребительная стоимость становится вещественным носителем общественных отношений или меновой стоимостью (свойство товара в любых количественных пропорциях обмениваться на другой товар (1кг мяса - на 1 г ткани). В разных товарах есть общее свойство – они являются продуктами труда. Их приравнивание означает объективное равенство еще до обмена. Внутренним содержанием товара является его стоимость – вложенный в товар труд. Это то общее, что находит выражение в меновом соотношении. 
Сущностью товара является стоимость, но проявляется она лишь через обмен, через меновую стоимость. Как потребительные стоимости товары качественно различаются, как стоимости – имеют общую меру. 
Стоимость – категория историческая, существует лишь в товарном производстве и выражает отношения между товаропроизводителями по поводу сравнения их затрат на производство товаров и услуг, которыми они обмениваются. 
Потребительная стоимость и стоимость как количественная и качественная определенность, в единстве выражают сущность товара. Без потребительной стоимости нет стоимости и наоборот. Противоречие между ними в том, что производители изготовливают товары ради реализации их стоимости, а покупатели заинтересованы в получении потребительной стоимости.


	Но для реализации потребительной стоимости необходимо реализовать товар как стоимость, надо чтобы потребительная стоимость получила общественное признание. В условиях товарного производства не вся потребительная стоимость получит общественное признание и будет реализована как стоимость.
Двойственный характер труда, воплощенного в товаре
Два свойства товара и противоречие между ними обусловлены двойственным характером труда. Труд является одновременно конкретным и абстрактным.
Конкретный труд – это труд конкретных производителей в его качественно определенной форме. Это полезный труд определенного вида, специальности, качества. Конкретный труд одного вида отличается от конкретного труда другого вида, как производимые ими потребительные стоимости. Как и потребительная стоимость, конкретный труд является вечным и естественным условием жизни общества независимо от формы производства. Совокупность качественно разнородного полезного труда является общественным разделением труда. Разные виды труда не только отличаются один от другого, но и имеют общее – затраты рабочей силы, мускулов, нервов, мозга. 
Труд производителей, который рассматривается как затраты рабочей силы вообще, называется абстрактным.
Абстрактный труд создает стоимость товара. При ее определении следует абстрагироваться от качественных отличий конкретных видов труда. Если нет товарного производства, нет товара с его двумя свойствами, нет абстрактного труда и порождаемой им стоимости. Это общее, что присуще многим видам конкретного труда. Абстрактный труд отражает отношения товаропроизводителей и присущ лишь товарному производству. 
В условиях частной собственности конкретный труд выступает как частный труд. В то же время труд отдельных производителей приобретает скрытый общественный характер (производство не для себя, а для других). Но признание труда, как необходимого обществу, происходит через обмен, опосредствованно.
При капитализме существует противоречие между частным и общественным трудом, так как не всегда частный труд получает общественное признание. Последствия – кризисы, диспропорции, анархия.


	19. Влияние производительности интенсивности труда на величину стоимости товара.

Решающее влияние на величину стоимости товара оказывает производительность Труда. Производительность труда — это его эффективность, плодотворность. Измеряется она количеством потребительных стоимостей, производимых в единицу времени или величиной времени, затрачиваемого на единицу производимой продукции. Чем больше потребительных стоимостей производится в единицу времени, тем выше производительность труда, и наоборот.
Величина стоимости товара изменяется в зависимости от интенсивности труда. Под интенсивностью труда понимаются затраты рабочей силы в единицу времени. Рост интенсивности труда означает увеличение затрат труда в течение одного и того же промежутка времени. Более интенсивный труд воплощается в большем количестве продуктов и создает большую по величине стоимость в единицу времени. 
Таким образом, при повышении, как производительности труда, так и его интенсивности количество изготовленных потребительных стоимостей увеличивается. Однако в первом случае стоимость единицы продукции снижается, величина же стоимости массы производимой продукции остается неизменной, а во втором — возрастает величина стоимости массы продукции, а стоимость единицы продукции остается неизменной. Другими словами, величина стоимости товара изменяется прямо пропорционально количеству и обратно пропорционально производительной силе труда.



	 20. Возникновение денег.
Деньги стали неотъемлемой частью нашей жизни и быта. Однако деньги были не всегда. Они возникли на определенной ступени развития общества. Их возникновение связано с обменом. Они пришли на смену натуральному обмену. В условиях натурального обмена, когда товар менялся на товар напрямую (бартер), потребность в деньгах не существовала. Но уже с самого зарождения товарного обмена начался процесс формирования будущих денег. Первоначально в их роли у разных народов выступал тот товар, который пользовался наибольшим спросом, мог относительно долго храниться и был в достаточном количестве. Отсюда и многообразие товаров, выполнявших роль эквивалентов — измерителей стоимости других товаров.
   По мере расширения и углубления общественного разделения труда, развития частных и общественных форм собственности (включая раздвоение отношений присвоения на основе владения и распоряжения) происходило расширение сферы товарного производства, отношений обмена. В процессе исторического развития товарный обмен сопровождался сменой одних форм стоимости другими.
   Возникновение денег – закономерный результат развития товарного обращения и форм стоимости. Сначала использовались золотые песок и слитки. В дальнейшем стали чеканить и использовать золотые и серебряные монеты. Поэтому, до тех пор, пока деньги представлены благородными металлами, можно говорить о том, что деньги — это особый товар, который является всеобщим эквивалентом для остальных товаров. Их потребительная стоимость (полезность) заключается в способности обмениваться на любой другой товар, т.е. имеет непосредственно общественный характер. И, как любой другой товар, деньги обладают стоимостью.
   Наибольшую популярность в прошлом имело золото. Связано это с его физическими свойствами: долго хранится, легко делится и транспортируется. К тому же оно довольно ограничено в природе, что позволяло относительно небольшое количество золота обменивать на большое количество разнообразных товаров.
   Деньги, как и любой другой товар, обладают ценой. В связи с этим, при снижении цены на золото при условии, что оно является деньгами, все товары одновременно должны подняться в цене. Так оно и происходило. Например, после открытия Америки большое количество золота, привезенного в Старый Свет, привело к резкому росту цен.
	Затем стали печатать казначейские билеты, т.е. обязательства государственной власти, которые свободно могли обмениваться на серебряные и медные монеты. Бумажные деньги были удобнее в обращении по сравнению с металлическими.
   Появление бумажных денег проходит и через коммерческий вексель — долговое обязательство о возвращении в определенный срок денег за полученные в кредит товары. Вначале вексель обращался между должниками и кредиторами, но постепенно им стали расплачиваться и кредиторы. В этом случае для подтверждения того, что долг будет возвращен третьим лицом, требовалась подпись известного им и всеми уважаемого купца или банкира. Со временем крупные банки сами стали выпускать банковские векселя, которые назывались банкнотами. Это другой вид бумажных денег.
   Появление банкнот существенно упростило ведение дел предпринимателями и подорвало монополию ростовщиков на денежном рынке. Если товарный (коммерческий) вексель мог обращаться между продавцами и покупателями, связанными между собой коммерческой деятельностью, то банковский вексель (банкнота) стал выполнять функцию всеобщего платежного средства между любыми предпринимателями. Банкноты, в отличие от казначейских билетов, вначале свободно обменивались на золото.
   В настоящее время бумажные деньги ни внутри страны, ни на мировом рынке не обмениваются на золото. Деление всех бумажных денег на банкноты и казначейские билеты имеет чисто формальный характер.
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