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[bookmark: _Toc230008058]Введение
В последние 10 лет в России сложилась довольно непростая политическая и экономическая ситуация. Экономика страны и связи ее с иностранным капиталом все еще находятся в стадии формирования, но основы этих отношений заложены уже давно,  а нормативная база активно приводится в соответствие современным требованиям. Организационно-правовые формы работы и взаимодействие с иностранными партнерами российских предпринимателей определяются действующим на территории России Законом «Об иностранных инвестициях в Российской Федерации» № 1545-1 от 4 июля 1991 г., а также другими законодательными актами, оказывающими влияние на формирование и развитие данных предприятий.
Также пересматриваются достоинства и недостатки народного хозяйства, промышленности, ищутся и изучаются новые перспективные направления и формы деятельности. В этих условиях особенного внимания заслуживают попытки привлечения в страну прямых иностранных инвестиций и создание совместных предприятий.
Необходимость их создания обусловлена тем, что совместное предпринимательство способствует вхождению страны в систему мирового экономического хозяйства, а также играет значительную роль в формировании рыночной инфраструктуры. Для совместных предприятий характерна более передовая технология, высокая производительность труда, высокая отдача прибылей и высокий уровень заработной платы. Все эти факторы, несомненно, положительно влияют на экономику любой страны, в частности и на российскую.









1.) Особенности совместных предприятий
Как уже отмечалось выше, совместное предприятие - это объединение инвестиций (как правило, в форме юридического лица), принадлежащих двум и более лицам (физическим или юридическим), одно из которых является неместным или иностранным, а также иностранному государству, произведенное на территории принимающего государства для осуществления предпринимательской деятельности. Ярким пример такого предприятия может послужить следующее: Финская лесопромышленная группа UPM и российская группа «Свеза» в 2008 году создали совместное предприятие. Каждой стороне  принадлежит 50% акций нового предприятия, ООО «Бореа». Целью данного проекта является строительство современного лесопромышленного предприятия в Вологодской области на Северо-Западе России. Общий объем инвестиций в промышленный комплекс превышает один миллиард евро. Когда предприятие начнет работать в полную силу, на нем будут задействованы около 650 человек, а косвенно благодаря комплексу в регионе появятся тысячи рабочих мест.
Совместные предприятия, представляют собой сегодня один из наиболее динамично развивающихся секторов экономики, и обращение к этому вопросу представляется важным с целью дальнейшего использования положительного потенциала совместных предприятий для решения социально-экономических проблем в России.
К основным преимуществам совместных предприятий (по сравнению с другими формами хозяйственного сотрудничества) можно отнести:
· долговременность соглашений о совместных предприятиях;
· объединение наиболее сильных взаимодополняющих элементов производительных сил, принадлежащих партнерам;
· возможность комплексного использования взаимных усилий партнеров по сотрудничеству во всех предпроизводственных, производственных и сбытовых циклах;
· обеспечение взаимногоконтроля со стороны партнеров за всем комплексом хозяйственных вопросов.
Отличительными особенностями совместного предприятия являются:
· объединение сторонами активов (денежных средств, оборудования, зданий, опыта управления и др.); 
· осуществление согласованных действий через самостоятельные органы управления, действующие независимо от органов управления сторон;
· участие сторон в прибылях и убытках в соответствии с вложенным капиталом.
В рамках совместных предприятий обеспечивается постоянство передачи технологий, т.е. непрерывное поступление технологических новшеств, в отличие от разовых поступлений (например, при покупке лицензий). Поскольку передача технологии становится процессом, она позволяет поддерживать процесс модернизации промышленности .
Совместные предприятия представляют партнерам большую возможность влиять на характер производства и формирования рынков сбыта. В рамках совместного предприятия значительно снижаются стоимость и сроки освоения выпуска новой продукции (в сравнении с простой передачей документации), достигается уровень качества продукции партнера.
Кроме того, на создание совместных предприятий влияет инвестиционный потенциал (так называемая инвестиционная емкость территории) складывается как сумма объективных предпосылок для инвестиций, зависящая от наличия и разнообразия сфер и объектов инвестирования и от их экономического благополучия.
Инвестиционный потенциал характеризует вероятность потери инвестиций и дохода от них и показывает, вследствие чего следует или нет инвестировать в данную страну, регион, отрасль и даже отдельное предприятие своеобразно суммирует правила игры, действующие на инвестиционном рынке. В отличие от инвестиционного потенциала многие из этих правил могут измениться за короткий срок. По своей сути инвестиционный потенциал ближе к качественным характеристикам. Соответственно степень потенциала зависит от политической, социальной, экономической, криминальной ситуации в государстве (регионе). Одна из самых важных составляющих инвестиционного потенциала – законодательство. Оно, как правило, определяет порядок использования отдельных факторов производства – составляющих инвестиционного потенциала региона.
Существует ряд как положительных, так и отрицательных факторов, оказывающих влияние на желание инвестировать в экономику той или иной страны. На данном этапе трудно сказать однозначно, какие из них наиболее весомы, но ситуация показывает, что негативные факторы весьма существенно влияют на принятие решения по инвестированию и нередко перекрывают положительные моменты. К факторам, обусловливающим нежелание инвестировать (в том числе слабый приток прямых инвестиций) в российскую экономику, можно отнести следующее:
· нестабильная политическая обстановка в стране (разногласия между законодательной и исполнительной властями, войны и межнациональные конфликты на территории Российской Федерации);
· недоработки в законодательстве (медленное реагирование законодательных органов на изменение экономической ситуации в стране и на мировом рынке, неблагоприятные для западных инвесторов установленные рамками закона условия для вложения капитала);
· социальная напряженность (нестабильная обстановка в социально-общественной жизни, смена жизненных ориентиров, недовольство ходом реформ, забастовки и т.д.);
· высокий уровень криминогенности;
· недостаточная разработка налоговых льгот для привлечения иностранного капитала;
· незавершенность общей конструкции приватизации и неясность системы участия в ней иностранных партнеров;
· неурегулированность прав в вопросах земельной собственности;
· спад производства.
К основным факторам, оказывающим положительное воздействие на создание привлекательности вложения капитала иностранными инвесторами, можно отнести:
· наличие богатых и разнообразных природных ресурсов, неосвоенных месторождений;
· наличие дешевой и подчас одновременно высококвалифицированной рабочей силы;
· наличие высокого научно-технического потенциала;
· открытие и освоение новых рынков.
Что же касается самой России, то основные направления потенциального вклада совместных предприятий в реформирование отечественных экономических систем заключаются в следующем: 
· Во-первых, высокий организационно-управленческий уровень, характерный для большинства иностранных партнеров, оказывает непосредственное влияние на формирование конкурентной среды и способствует активизации рыночных отношений и оптимизации инвестиционных процессов. Непосредственная заинтересованность иностранного совладельца в эффективной работе совместного бизнеса заставляет стремиться к внедрению прогрессивной системы хозяйствования;
· Во-вторых, совместные предприятия выступают эффективными звеньями сопряжения внутрихозяйственного механизма с механизмом внешнеэкономическим, способствуя формированию более открытой национальной экономики. Само присутствие иностранного партнера создает постоянное конкурентное давление на совместные предприятия из-за рубежа.
Вместе с тем объективная оценка роли иностранных инвестиций в развитии российской экономики свидетельствует о наличии наряду с положительными моментами и ряда возможных негативных последствий:
· недостаточно эффективный механизм государственного регулирования вопросов привлечения иностранного капитала и отсутствие жесткого контроля за соблюдением экологических норм создают условия для переноса на территорию России производств, сильно загрязняющих окружающую среду, которые, как правило, свертываются в промышленно развитых странах, поэтому должна быть значительно усилена экспертиза проектов возможного совместного предпринимательства;
· участие иностранного капитала в приватизации государственной собственности создает определенные возможности скупать объекты дешевле их реальной стоимости;
· приобретение крупными зарубежными компаниями российских предприятий через подставные фирмы может ослабить контроль и управление важными отраслями промышленности.
Для предотвращения этого необходимо совершенствовать механизм государственного регулирования рынка собственности (имущества) .
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Под созданием совместного предприятия понимается совокупность взаимосвязанных стадий (этапов), включающая в себя :
· подготовку проекта совместного предприятия (коммерческого предложения или технико-экономического обоснования совместного предприятия - ТЭО СП), поиск заинтересованных иностранных партнеров и направление им соответствующего предложения; 
· проведение переговоров с потенциальным иностранным инвестором и составление протокола намерений; 
· подготовку, согласование и подписание учредительных документов совместного предприятия; 
· государственную регистрацию совместного предприятия, открытие счетов и начало производственной деятельности.
1) Подготовка предложений об учреждении совместного предприятия и поиск иностранного партнера.
Подготовка к созданию совместного предприятия должна начаться с решения вопроса о его специализации. Определяя предмет деятельности будущего совместного предприятия, его учредители должны провести маркетинговое исследование избранного рынка, поручив его специализированной фирме. Для этого можно обратиться в специализированные организации - Торгово-промышленную палату (ТПП) РФ, Конъюнктурный институт России, Центр международной торговли.
После того, как будет выбран предмет уставной деятельности совместного предприятия, рекомендуется приступить к поиску иностранного партнера-инвестора. Основная проблема, с которой сталкиваются здесь российские предприниматели - затруднения в получении необходимой коммерческой информации об иностранных фирмах, поскольку многие сведения представляют предпринимательскую тайну инофирм. Велик риск, получив недостаточно верную информацию, связаться с ненадежным партнером. Можно рекомендовать при выборе партнера и проработке ТЭО СП обращаться к независимым аудиторским фирмам, знающим положение ведущих фирм на планируемом рынке сбыте продукции совместного предприятия, либо к банкам, которые могут провести экспертизу проектов совместного предприятия и дать заключения о финансовой надежности тех или иных претендентов. Не последнее место занимают также собственная интуиция, знание рынка.
Источниками информации об иностранных фирмах - потенциальных партнерах являются такие данные:
1. Сведения, которые может представить сама фирма: 
· удостоверенные копии учредительных документов; 
· публикуемые фирмой проспекты и каталоги, рекламные материалы; 
· балансы, финансовые отчеты.
2. Анализ опубликованных коммерческих справочников, информацию о которых можно получить в региональных отделениях ТПП России или в странах нахождения иностранного инвестора. 
3. Конфиденциальная информация кредитных контор, полученная ими через свою агентуру. 
4. Информация коммерческих банков. Это наиболее надежный, но и труднодоступный и дорогостоящий источник: наблюдая финансовое положение своих клиентов в течение длительного времени, банки могут прогнозировать тенденции развития фирмы, предвидя рост ее доходов или даже банкротство.
Отобрав возможные кандидатуры, можно приступать к рассылке стандартных писем с предложением сотрудничества, указав свои основные условия и запросы об условиях участия в проекте инофирмы (коммерческое предложение). Направляя коммерческие предложения, следует учитывать, что согласно ст.14 Закона «Об иностранных инвестициях» начало совместного предпринимательства в ряде случаев сопряжено с экспертизой проектов совместного предприятия. Так, в некоторых случаях при создании предприятий с иностранными инвестициями требуется получение заключения санитарно-эпидемиологических служб и проведение экологической экспертизы. На основе положительного заключения экспертной комиссии Госкомэкологии и природопользования России выдает разрешение о возможности создания совместного предприятия. Это разрешение целесообразно иметь до того, как будут разосланы предложения о сотрудничестве конкретным иностранным партнерам.
2) Составление протокола о намерениях.
Получив положительный ответ на коммерческое предложение, можно приступать к переговорам, итогом которых должна стать документальная (в протоколе о намерениях) фиксация обоюдного желания партнеров создать совместное предприятие в избранной ими сфере деятельности; основных положений содержания ТЭО СП, учредительного договора и устава совместного предприятия; согласования времени и места подписания учредительных документов, т.е. готовности совместного предприятия к государственной регистрации.
Протокол о намерениях составляется в произвольной форме, в него по усмотрению партнеров включаются главные финансово-экономические параметры совместного предприятия. В протоколе также надо четко закрепить предмет предполагаемой уставной деятельности совместного предприятия , чтобы на стадии обсуждения учредительных документов не возникло недоразумений по данному вопросу.
Нередко иностранный учредитель совместного предприятия настаивает на том, чтобы итоги переговоров были зафиксированы не в протоколе о намерениях, а в предварительном договоре об учреждении предприятия с долевым участием иностранных инвестиций.
Предварительный договор имеет иную юридическую природу, чем протокол о намерениях, поскольку с момента заключения он создает для сторон, его подписавших, юридические обязанности и предоставляет им права. Поэтому, если учредители совместного предприятия  заключат предварительный договор, они уже не смогут в одностороннем порядке уклониться от заключения учредительного договора совместного предприятия, либо согласно ст. 60.2 «Основ»  заинтересованная сторона в этом случае вправе обратиться в суд с иском о понуждении заключить учредительный договор на ранее оговоренных условиях и взыскать с уклоняющегося учредителя убытки, вызванные просрочкой заключения.
Обговорив основное содержание ТЭО СП и учредительных документов, условившись, кто будет составлять их в окончательной редакции, где и когда состоится следующая встреча партнеров, документально закрепив это в протоколе, можно переходить к следующей стадии.
3) Подготовка ТЭО СП.
Подготовка ТЭО наряду с разработкой учредительных документов совместного предприятия представляется необходимой, т.к. его целью является просчет экономической целесообразности будущего совместного предприятия. ТЭО даст ответ на вопросы, жизненно важные для партнеров: что каждый будет иметь в результате объединения своих капиталов и усилий и что нужно для этого сделать. ТЭО СП - примерный финансовый расчет рентабельности совместного предприятия, полномасштабное исследование трех важнейших вопросов:
· каков внешний и внутренний рынок предполагаемой к выпуску продукции (услуг), какова его наполняемость; 
· каковы цены на планируемую продукцию и какова их тенденция; 
· каковы издержки производства этой продукции (услуг).
ТЭО СП составляется в произвольной форме. Всякий раз его необходимо разрабатывать индивидуально, но главный вопрос ТЭО СП - целесообразность совместного предпринимательства с участием данных партнеров в конкретном регионе.
Иностранные инвесторы обычно хотят получить обоснования по вопросам:
· какова действующая на территории государства-реципиента система налогообложения и финансирования совместного предпринимательства; 
· каковы перспективы использования местной рабочей силы; 
· какова обеспеченность сырьевыми и энергоресурсами; 
· наличие у местных партнеров свободно конвертируемой валюты.
4)Подписание учредительных документов.
Обычно проекты ТЭО СП, договора о совместной хозяйственной деятельности и создании предприятия с долевым участием иностранных инвестиций (учредительного договора) и устава совместного предприятия  составляет заинтересованная сторона. Согласовав указанные документы, можно приступить к их подписанию. Если в договоре прямо не сказано, с какой даты он начинает свое действие, он вступает в силу с момента его подписания, либо с какой-то другой даты, о которой можно получить представление из содержания договора, то есть договор может вступить в действие до государственной регистрации совместного предприятия. И если при регистрации совместного предприятия выяснится необходимость включения поправок, изменений в текст договора, сторонам придется снова проводить переговоры, согласовывая эти поправки. Чтобы избежать подобного, до регистрации совместного предприятия  следует произвести парафирование договора (проставление инициалов сторон на каждой странице текста договора, что свяжет их обязательствами), а устав и договор подписать непосредственно перед регистрацией совместного предприятия, когда устранены все замечания по их проектам. 
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Подписав или парафировав учредительные документы совместных предприятий, учредители могут приступать к его государственной регистрации.
В настоящее время порядок образования совместных предприятий в РФ стал регистрационным, т.е. вопрос о создании совместных предприятий решается только его учредителями, и никто не вправе запретить им организовать совместные предприятия. Государство же только регистрирует этот новый субъект.
Государственная регистрация предприятий всех отраслей промышленности, кроме нефтегазодобывающих, нефтегазоперерабатывающих и угледобывающих предприятий, объем иностранных инвестиций в которые не превышает 100 млн. рублей, осуществляется Советами Министров республик в составе РФ, администрациями краев, областей, автономий, городов Москвы и Санкт-Петербурга, причем регистрация предприятий с юридическим адресом в г. Москве осуществляется Московской регистрационной палатой, а с юридическим адресом в Московской области - администрацией Московской области по внешнеэкономической деятельности. 
Государственная регистрационная палата (ГРП) при Министерстве экономики РФ осуществляет регистрацию предприятий нефтегазодобывающей, нефтегазоперерабатывающей и угольной промышленности, а также предприятий, объем иностранных инвестиций в которые превышает 100 млн. рублей.
Для регистрации совместных предприятий учредители представляют:
· письменное заявление с просьбой произвести регистрацию предприятия, с указанием названия предприятия, включающее организационно-правовую форму. Наименование российских и иностранных соучредителей. Обычно такое заявление пишется на бланке одного из учредителей и подписывается всеми либо одним учредителем. На каждую подпись ставится соответствующая печать;
· нотариально заверенные копии учредительных документов участников совместных предприятий (юридических лиц) в двух экземплярах;
· положительные заключения соответствующих экспертиз. Чаще всего требуется экологическая экспертиза от Госкомприроды или его территориальных подразделений;
· для российских юридических лиц необходимы нотариально заверенные копии трех документов для каждого учредителя совместных предприятий: свидетельство, подтверждающее существование юридического лица, т.е. свидетельство о регистрации; учредительный документ, устав; решение уполномоченного органа о создании совместных предприятий и о передаче в его уставный фонд части собственности;
· для иностранных юридических лиц необходимо представить два документа: свидетельство о том, что юридическое лицо действительно существует, т.е. оно зарегистрировано за границей в соответствии с местными законами и в соответствующем местному законодательству органе, и документ о платежеспособности иностранного юридического лица, т.е. банковскую справку. Оба документа должны иметь заверенный перевод на русский язык и пройти процедуру консульской легализации документов в соответствии с положениями Венской конвенции о консульских сношениях 1963 г. и Консульского устава РФ. Процедура консульской легализации предусматривает обращение в консульства России для подтверждения страны происхождения представляемого документа, осуществления его перевода на русский язык и заверения подписью Генерального консула РФ или другого уполномоченного лица, а также гербовой печатью;
· для российских физических лиц необходимо указать их паспортные данные (приложить ксерокопию паспорта);
· для иностранных физических лиц необходимо представить их паспортные данные (приложить ксерокопию паспорта), разрешение на хозяйственную деятельность, если это требуется в соответствии с законодательством страны проживания, либо, если такое разрешение не требуется, - соответствующую справку из посольства в России (на русском языке).
Услуги по удостоверению или заверению документов оказываются региональными отделениями ТПП России, имеющимися во всех областных центрах РФ. Палата удостоверяет только перевод, выполненный ее переводчиками. Если же перевод выполнен другой организацией, его заверяет по правилам нотариального законодательства государственная нотариальная контора.
Регистрация предприятий с иностранными инвестициями производится в течение 21 дня с момента подачи заявления на регистрацию. За регистрацию предприятий взимается государственная пошлина в размере, установленном законодательством России. Следует учесть, что государственную пошлину можно оплатить безналичным путем, оформив платежное поручение, либо наличными через любое отделение Сбербанка, оформив стандартную квитанцию. Копию об оплате необходимо вложить в комплект документов, подготовленных для регистрации.
Зарегистрированному предприятию выдается свидетельство о регистрации установленного образца. Как участник гражданского оборота, как субъект права совместное предприятие возникает именно с момента, указанного в свидетельстве. О регистрации сообщается в печати, вносится запись в Государственный реестр предприятий, создаваемых в соответствии с Законом «Об иностранных инвестициях» и сообщается органам государственной власти и управления по месту нахождения совместного предприятия для постановки на учет и взимания налогов.
Отказ в регистрации совместного предприятия возможен только при нарушениях установленного порядка образования совместных предприятий на территории РФ и несоответствии законодательству необходимых для регистрации документов. В остальных случаях отказ незаконен. Отказ в регистрации может быть обжалован в суде по иску заинтересованного участника совместного предприятия. При этом согласно Закону «О собственности» возможно взыскание санкций с государственного органа, по вине которого предприятию причинены убытки.
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Прежде чем анализировать деятельность иностранных партнеров, в первую очередь из капиталистических и развивающихся стран, надо осознать мотивы сторон, в том числе их экономические интересы, побуждающие к созданию совместных предприятий. Во-первых, стремление пока что закрепиться (а в дальнейшем при благоприятных обстоятельствах и освоиться) на огромном внутреннем рынке России и СНГ. Во-вторых, использовать богатые и дешевые природные ресурсы, следуя при этом четко просматривающейся стратегии сохранения сырьевого статуса экспортного потенциала, во избежание утверждения России на мировых рынках высокотехничной продукции как опасного потенциального конкурента. В-третьих, стремление использовать дешевую, хотя и неподготовленную к интенсивному и квалифицированному труду рабочую силу. В-четвертых, интерес к использованию достижений науки в нашей стране. В-пятых, практическое отсутствие природного законодательства и экологическая беспечность нашего общества позволяют экономить до 20% основного капитала и при прочих равных условиях снижать себестоимость продукции на 5-10%.
Интересы России в развитии этого сектора экономики как стран, предоставляющих свои ресурсы и устанавливающих в порядке государственного регулирования «правила игры», очевидны. Наряду  с целями общества, отражающими его объективные экономические интересы, оно заинтересовано в ликвидации безработицы, в поступлении доходов от деятельности совместных предприятий в центральные бюджеты, в бюджеты республик и местных органов власти в форме налогов и платы за использование ресурсов (и прежде всего земли). 
В эффективной рыночной экономике и в условиях функционирования правового государства экономические интересы российских участников совместных предприятий должны интегрироваться в общественные интересы. Но поскольку наша экономика в настоящее время носит в целом нерыночный характер, собственность остается «ничейной», а стимулы к принятию эффективных хозяйственных решений и их плодотворной реализации ослаблены, то совместные предприятия имеют и свои обособленные интересы. Государственные предприятия, будучи, как правило, монопольными производителями определенных видов продукции, не заинтересованы в возникновении совместных предприятий, выпускающих аналогичную продукцию. Совместное  предприятие представляет собой по техническому уровню и качеству продукции конкурента, вытесняющего государственные предприятия с рынка, подрывающего  их монополию. Поэтому государственные предприятия проявляют безразличие к совместным предприятиям, если они выпускают принципиально новые виды продукции, а активно участвуют лишь в организации производства комплектующих изделий, без которых они не могут наладить выпуск своей основной продукции. Органами управления, научно-исследовательскими и проектными институтами в большей мере движут общественные интересы, но и они не свободны от субъективных мотивов, таких как престиж данного предприятия, объединения или управляющего ими органа, личное стремление руководителей и ведущих специалистов к зарубежным поездкам, что отрицательно влияет на эффективность создания и деятельности совместных предприятий. Но наиболее общим и доминирующим для российских участников является стремление к быстрому личному обогащению и переводу прибыли в валютные средства, что происходит из-за нестабильности курса рубля, его обесценивания. Обеспечение укрепления рубля и роста его ценности относительно остальных валют должно быть одним из лейтмотивов построения цивилизованного рынка в России .



















[bookmark: _Toc226120052][bookmark: _Toc226108593][bookmark: _Toc226108555][bookmark: _Toc230008069]Заключение
Итак, совместные предприятия – это один из основных факторов развития экономики страны. Их создание и функционирование контролируется обоими участниками, то есть инвестором и участником данной страны.
На территории России в 2001 году было создано 13104 совместных предприятия, из них: 371 – Белоруссия, 767 – Великобритания, 1224 – Германия, 124 – Казахстан, 1177 – Кипр, 1263 – Китай,  1403 – США, 377 – Украина, 608 – Финляндия. Среди них по предприятиям с иностранными инвестициями, осуществляющие прямые инвестиции, ведущие позиции занимают соответственно Германия (около 25%), США (около 16%), Кипр, Китай, т.е. в первую очередь это промышленно развитые страны с рыночной системой хозяйствования и богатым опытом как в сфере инвестирования, так в целом в области международного сотрудничества. К тому же это страны, которые следуют политике глубокой интеграции в мировое хозяйство, поиска новых рынков, развития новых форм экономического выживания и успеха.
Плюсы совместных предприятий:
· Во-первых, высокий организационно-управленческий уровень, характерный для большинства иностранных партнеров, оказывает непосредственное влияние на формирование конкурентной среды и способствует активизации рыночных отношений и оптимизации инвестиционных процессов. Непосредственная заинтересованность иностранного совладельца в эффективной работе совместного бизнеса заставляет стремиться к внедрению прогрессивной системы хозяйствования;
· Во-вторых, совместные предприятия выступают эффективными звеньями сопряжения внутрихозяйственного механизма с механизмом внешнеэкономическим, способствуя формированию более открытой национальной экономики. Само присутствие иностранного партнера создает постоянное конкурентное давление на совместные предприятия из-за рубежа.
При создании совместного предприятия  возникают определенные сложности:
·  состояние политической обстановки в стране (разногласия между законодательной и исполнительной властями, войны и межнациональные конфликты на территории Российской Федерации);
· недоработки в законодательстве (медленное реагирование законодательных органов на изменение экономической ситуации в стране и на мировом рынке, неблагоприятные для западных инвесторов установленные рамками закона условия для вложения капитала);
· социальная напряженность (нестабильная обстановка в социально-общественной жизни, смена жизненных ориентиров, недовольство ходом реформ, забастовки и т.д.);
· высокий уровень криминогенности;
· недостаточная разработка налоговых льгот для привлечения иностранного капитала;
· незавершенность общей конструкции приватизации и неясность системы участия в ней иностранных партнеров;
· неурегулированность прав в вопросах земельной собственности;
· спад производства.
Несмотря на сложности,  в России, на  сегодняшний  день, активизируется процесс создания предприятий с иностранным капиталом из азиатских стран. Среди этих стран можно выделить группу лидирующих стран: Китай (5,1%), Япония (3,3%), Сингапур, Республика Корея, Индия и Австралия. Пока что слабо участвует в создании предприятий с иностранными инвестициями в России капитал стран Латинской Америки и Африки. Это происходит в основном из-за дефицита накоплений в самих этих странах. Несмотря на это, хоть и в небольшом количестве, на российском рынке представлены предприятия с иностранными инвестициями Бразилии, Венесуэлы, Кубы и Колумбии.
При этом Российская сторона должна понимать, что иностранные инвесторы не могут заниматься простой благотворительностью. Чтобы не рисковать своими капиталами и получать определенный доход от своей деятельности, они применяют в России минимально рисковую стратегию, сосредотачивая свои инвестиции на следующих направлениях:
· на крупных сырьевых проектах, где прибыль гарантируется произведенным продуктом и где финансирование может быть поддержано международными финансовыми организациями;
· на потребительских товарах и услугах, где инвестиции незначительны.
Именно поэтому большинство предприятий с иностранными инвестициями на территории России задействованы в сфере промышленности (около 37%). Это в первую очередь предприятия по добыче и первичной переработке нефти, газа и угля. Торговля и общественное питание составляют около 30% всех совместных предприятий. Важными сферами деятельности предприятий с иностранными инвестициями являются также: деревообработка, производство товаров народного потребления, строительство, туризм, общественное питание и сфера бытового обслуживания. Крайне медленно создаются совместные предприятия в машиностроении, металлообработке, металлургии, химии и нефтехимии.
Наибольшее количество экспортируемой продукции предприятий с иностранными инвестициями на территории Российской Федерации - продукция промышленного производства, 2/3 от нее составляет горючее (топливо). Значительные суммы экспорта приходятся на продукцию деревообрабатывающей и целлюлозно-бумажной промышленности, рыбу и морепродукты. Следует отметить, что структура экспорта предприятий с иностранными инвестициями отражает структуру экспорта России в целом. Экспорт РФ в целом носит сырьевой характер, поэтому нет особых оснований рассчитывать, что экспорт предприятий с иностранными инвестициями будет принципиально иным.
Географический спектр экспортирования продукции российских совместных предприятий достаточно широк. Совместные предприятия России экспортируют в Польшу, Германию, Финляндию, Великобританию, Канаду, Японию и Италию.
Совместными предприятиями России импортируется продукция текстильной промышленности машиностроительной. 1/5 часть всего импорта (примерно 18,5%) совместных предприятий по России поступает из США, а около 7% товаров импортируется из Германии. Здесь на одно из лидирующих мест выходят Китай и Южная Корея.
Если судить о нынешнем состоянии экономики России, то создание таких предприятий существенно осложнено. Основные причины – внешний долг страны, экономическая обстановка страны и неэффективность финансово-кредитной политики. В остальном Россия полностью удовлетворяет иностранным интересам, то есть наличие богатых природных ресурсов, территория.
Но если учесть положительный эффект от внедрения совместных предприятий, то создаваемые в России предприятия могут сыграть позитивную роль в привлечении в страну новой техники и технологии, современных методов международного маркетинга и передового управленческого опыта.
Приток иностранных инвестиций в совместные предприятия может стать одним из возможных для нашей страны способов сосредоточения материальных и финансовых средств в направлениях, обеспечивающих ускорение научно-технического прогресса. Также совместное создание производственных единиц с передовой технологией и техникой повышает их конкурентоспособность. 
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