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2. Рынок монополии. Ценовая дискриминация. Максимизация прибыли и минимизация убытков.
Монополия – соглашение нескольких крупных собственников, которое осуществляется с определенными целями: получение максимальной прибыли и завоевание твердых позиций в конкурентной борьбе. Чистая монополия – одна фирма-производитель в отрасли или целая отрасль. 
Характерные черты:
· Единственный продавец – фирма и отрасль – синонимы
· Нет близких заменителей товаров, продукт монополии является уникальным, для покупателя не существует никаких альтернатив, монополисту не нужна реклама, которая стимулирует сбыт продукции
· Монополист диктует, контролирует цены, а также устанавливает общий объем производства продукции
· Монополист не имеет прямых конкурентов, т.к. существуют барьеры для вступления в отрасль.
К чистой монополии относится естественная монополия (телефон, телеграф, электроэнергия). Естественная монополия, как правило, имеет низкие издержки производства, поэтому в условиях равенства предельного дохода и предельных издержек выгодно увеличивать производство и завышать цены. Это пагубно сказывается на населении, поэтому вмешивается государство: оно начинает регулировать цены и это приводит к госрегулируемой монополии. Цены регулируются: 
· через патенты, которые защищают изобретателя и обеспечивают монопольным положением на определенный срок.
· через лицензии, которые дают право на начало экономической деятельности – это юридическое разрешение. Выдача лицензии ограничивает вступление в отрасль. Лицензия защищает интересы частных собственников.
· через снижение себестоимости продукции.
Причины возникновения монополистических объединений:
· на смену свободной конкуренции приходит монополия
· экономические кризисы
· войны
· появление новых форм хозяйствования. 
Монополист может сам не только определять объем производства, но и назначать цену. Значит, на монополизированном рынке цена превышает предельный доход. При этом монополист одновременно выбирает и цену, и объем производства, но он не может повысить цену без понижения объема производства и понизить цену без повышения объема производства. Максимизирующий свою прибыль монополист будет следовать принципу: наращивать производство продукции до такого объема, при котором предельный доход равен предельным издержкам. Однако, если на конкурентном рынке равновесие достигается когда цена равна предельным издержкам, то в условиях монополии монопольная цена превышает предельные издержки, и назначая цену то выше, то ниже монопольной монополист может регулировать объем продаж ради получения большей совокупной прибыли. Таким образом, рынок в условиях монополии является равновесным: монополия находит для себя комбинацию цены и объема производства, дающую ей максимальную прибыль, и покупатели приобретают необходимое им при данной цене количество товара.
 Как и любой производитель монополист будет минимизировать свои издержки при каждом уровне производства.
Главной целью любого предприятия является максимизация прибыли и минимизация убытков. Фирма-монополист стремиться к получению максимальной прибыли в ходе  принятия решений о цене, учитывает рыночный спрос, свои издержки, т.к. она является единственным производителем данной продукции.
Кривая спроса на его продукцию совпадает с кривой рыночного спроса. Монополист контролирует рынок. Он не заинтересован производить товар в значительном количестве, т.к. его реализация потребует снизить цены, и чем меньше товара он представит на рынок, тем выше цена. Кривая спроса рынка несовершенной конкуренции имеет нисходящий вид, она неэластична, а это значит, что чистая монополия может увеличить свои продажи лишь при одном условии: назначить более низкие цены на единицу продукции. Это приведет к тому, что предельный доход будет меньше, чем цена.
     Каждая дополнительная единица продукции будет добавлять к валовому доходу свою цену. Но эту цену, меньшую, чем та, которая должна быть получена на предшествующих единицах продукции. Поэтому пока валовый доход увеличивается, предельный доход является положительным, а когда он достигает своего максимума, то предельный доход будет равен 0. Кривая предельного дохода лежит ниже кривой спроса.




Так как монополия – единственный производитель товара и представляет всю отрасль, то снижая цену продукции, он вынуждает снижать цену на все единицы продаваемого товара,  а не только на последующие, для того, чтобы повысить объем продаж. Например, 1 ед. пр. – 800 р.; 2ед. пр. – 1400р; 3 ед. пр. – 1800р.; 4ед. пр. – 2000 р. – снижается цена на 100. Предельный доход: за 1 ед. – 600, за 2 ед. – 400, за 3 ед. – 200.
В чистой монополии высокие цены связаны с низкими объемами продаж. Кривая валового дохода будет вначале расти, а потом падать. Поэтому монополисты, стремясь получить монопольную прибыль, будут производить каждую единицу продукции до тех пор, пока ее реализация будет обеспечивать большее увеличения прироста валового дохода, чем увеличиваться валовые издержки.
Совокупная прибыль – разница между совокупным доходом и совокупными издержками. Валовые издержки и валовый доход зависят от цены товара, от издержек производства и от количества проданной продукции. 

Одним из возможных способов увеличения прибыли для производителя, в той или иной мере обладающего монопольной властью, является ценовая дискриминация, т.е. продажа гомогенного блага по различным ценам разным покупателям; при этом различия в ценах не связаны с затратами производства и доставки товара на рынок.
Необходимым условием осуществления ценовой дискриминации является невозможность перепродажи блага. Поэтому наиболее широкое распространение она получила в сфере услуг.
В зависимости от способа осуществления ценовой дискриминации ее делят на категории (степени).
Дискриминацией первой степени называется продажа каждой единицы блага по ее цене спроса. Если продавцу это удается, то кривая отраслевого спроса становится для него кривой предельного дохода. В этом случае монополия продаст такой же объем продукции, какой был бы реализован в условиях совершенной конкуренции. При этом весь потребительский излишек достается продавцу в виде добавочной прибыли.
Осуществить ценовую дискриминацию первой степени на практике удается редко. Чаще по разным ценам монополист продает не каждую единицу продукции, а определенные ее партии. Так, теплоэлектроцентраль может учесть, что минимально необходимое количество электроэнергии и тепла потребители возьмут по очень высоким ценам, а если на последующие порции своей продукции она будет снижать цены, то общий объем выручки и, возможно, прибыль возрастут. В этом суть ценовой дискриминации второй степени.
Смысл дискриминационного поведения состоит в том, чтобы использовать все возможности для назначения максимальной цены на каждую продаваемую единицу товара. Это значит, что дискриминации может подвергаться как один и тот же покупатель, например, в зависимости от закупаемого количества товара, так и разные покупатели. 
Ценовая дискриминация  допустима, когда монополист контролирует производство, цены и покупателей делит на группы – по кошельку. В условиях совершенной конкуренции предельный доход равен цене, при монопольной власти предельный доход меньше цены, кривая спроса наклонна, что позволяет фирме, которая обладает монопольной властью, получить дополнительную прибыль.
Эластичность спроса на продукт влияет на цену монополиста: чем выше эластичность, тем более приближены условия деятельности монополии к условиям рынка свободной конкуренции. И наоборот, при неэластичном спросе создается большая возможность взвинчивать цены и получать монопольную прибыль. Таким образом можно сделать вывод: если высокая неэластичность, то предлагается высокая цена, а если товар эластичен, то предлагается низкая цена. Чтобы не подорвать ценовую дискриминацию, первоначально покупатель товара не имеет права его перепродавать.
На поведение монополиста огромное влияние оказывает налог. Он увеличивает издержки монополиста, следовательно, монополист сокращает производство и увеличивает цену на товар. Влияние налога на монопольные цены зависит от эластичности спроса: чем меньше эластичность, тем в больше степени повышается цена при введении налога. 
Вывод: ценовая дискриминация способствует увеличению прибыли монополиста, т.к. товары продаются по высокой цене. Ценовая дискриминация была разработана Дж. Робинсон и Пигу.
Монополистический диктат противоречит интересам потребителей. Он ведет к общественным потерям, связанным, в частности, с сокращением объема продаж. Однако ценовая дискриминация дает возможность увеличить объем производства, приблизить его к конкурентному уровню, а значит, увеличить потребление, сделать доступными некоторые товары для менее обеспеченных слоев населения.

Чистая монополия подразумевает, что на данном рынке функционирует только одна фирма. Для продукта, который производит монополист, не существует приемлемых заменителей. Таким образом, монополист "диктует цену", а покупатель вынужден соглашаться с ценой или отказываться от приобретения товара. Появление конкурентов заблокировано наличием барьеров экономических и политических, технических, технологических, юридических, криминальных и т.д. Монополисты прибегают к рекламе в том случае, когда это может увеличить объём продаж за счёт отказа потребителей от каких-то других покупок. Например, авантюрного склада человек может польститься на разрекламированный туристический полёт в космос, отказавшись при этом от покупки великолепной виллы. Другие же монополисты, особенно производители коммунальных услуг, особого смысла в рекламе своего продукта не видят ("наш газ самый газовый газ в мире"). Однако они уделяют повышенное внимание созданию благоприятного имиджа в глазах общественности.

3. Виды монополий. Регулируемая монополия.
По происхождению выделяют 2 главных вида монополии: естественную и искусственную.
Есть ряд отраслей, для которых монополия необходима. Это так называемая естественная монополия, когда обеспечение потребностей рынка одной компанией более эффективно, чем несколькими. Примером может служить железная дорога, телефонная компания. Учитывая неизбежность естественной монополии, государство контролирует ее деятельность, чем способствует защите конкуренции. 
Искусственная монополия – специально созданная путем концентрации в чьих-то руках определенной хозяйственной деятельности. При этом для получения рыночной власти или сверхприбыли компании или подавляют своих конкурентов ( с помощью демпинга) или осуществляют так называемое враждебное поглощение 9 скупая их акции) или добровольно объединяются друг с другом в различные союзы (картели, синдикаты и тресты), чтобы не конкурировать а упорядоченно и выгодно владеть рынком совместно.
 Государство старается противостоять монополии путем регулирования цен и объемов производства в интересах общества. Важнейшее средство – антимонопольная политика – серия законов, направленная на поддержание государством равновесия между конкуренцией и монополией. Антимонопольное законодательство развивается уже более 100 лет. Впервые оно появилось в США в 1890 году, когда был принят Антитрестовский закон Шермана. Современное антимонопольное законодательство имеет 2 направления: контроль за ценами и контроль за слиянием компаний. 
В России в 1991 году принят закон «О конкуренции и ограничении монополистической деятельности на товарных рынках» и создан Государственный комитет по антимонопольной политике (ГКАП). До этого борьба с монополизмом в России не велась. Ограничивая деятельность фирм, антитрестовское законодательство, с одной стороны, понижает их конкурентоспособность по сравнению с теми иностранными фирмами, где может и не быть антитрестовского законодательства. С другой стороны, победить в международной конкуренции можно и не за счет повышения эффективности производства. Антимонопольные законы могут регламентировать цены на производимую продукцию и могут регламентировать процессы слияния и демонополизации компаний. Примером является решение о демонополизации (разделе на 2-3 самостоятельных фирмы) компании Microsoft.
 Существование антитрестовского законодательства, прежде всего, оправдывается утверждением об эффективности конкуренции, т.е. стимулированием качества товаров при снижении цены на них.
Существуют различные взгляды на роль монополий в эффективном использовании ресурсов и обеспечении научно-технического прогресса. Но общепризнанно, что монополист стремится к производству, продаже меньшего объёма продукции и по более высокой цене, чем его конкурентный коллега. Таким образом, складывается картина недостаточно эффективного распределения и использования ресурсов. Комплекс подобных причин побуждает государство заниматься регулированием деятельности таких монополий. Силу монопольной власти нельзя преувеличивать, так как, во-первых, немного найдется продуктов, у которых нет заменителей, а во-вторых, даже полное отсутствие конкурентов внутри страны не исключает их наличия за рубежом. 
Роль монополии в экономике двойственна:
· продукция монополии отличается высоким качеством. Кроме того, крупные масштабы позволяют снижать издержки и экономить ресурсы.
· За счет рыночной власти и благодаря монопольной цене фирма, получая большие прибыли, ограничивает выпуск продукции, а в условиях ослабления или отсутствия конкуренции она теряет стимул для повышения эффективности производства за счет НТП.
Современные экономисты считают, что распространение монополии снижает экономическую эффективность. Они приводят 3 причины:                          
1. Объем производства, который ведет к максимизации прибыли монополии, ниже, чем в условиях рынка совершенной конкуренции,  а цены выше. Это приводит к тому, что ресурсы общества используются не в полном объеме и при этом часть продукции, необходимой обществу, не производится.
2. Монополия, с одной стороны, тормозит НТП, потому что  не стремится к обновлению производства, т.к. получает монопольную прибыль за счет монопольных цен. А с другой стороны, товары морально устаревают, и монополист вынужден модернизировать свою продукцию.
3. Барьеры для вступления новых фирм в монополизированные отрасли, а также огромные силы и средства, которые монополист тратит на сохранение, укрепление рыночной власти, сдерживает экономическую эффективность развития производства.

3. Монополистическая конкуренция. Формы неценовой конкуренции. Максимизация прибыли и минимизация убытков.
Монополистическая конкуренция – это такая рыночная ситуация, при которой относительно большое число небольших производителей предлагает на рынке похожую, но не одинаковую продукцию. Количество фирм колеблется от 25 до 80 субъектов. 
Признаками монополистической конкуренции являются:
· каждая фирма имеет очень ограниченный контроль над рыночной ценой, т.к. обладает только частью (сегментом) рынка;
· если большое количество фирм, то трудно договориться о ценах, о тайном сговоре, об объеме производства;
· каждая фирма определяет сама свою экономическую политику, нет взаимозависимости в одной отрасли
· если фирма снижает цену товара и повышает объем производства, то это не отражается или отражается, но слабо на ее конкурентах, т.к. большое количество фирм;
· в условиях монополистической конкуренции существует монопольная власть, поэтому происходит переплетение рынка монополии и рынка чистой конкуренции.
· На этот рынок можно легко войти – не требуются большие капиталы, но в то же время имеются финансовые барьеры, т.к. новые фирмы, придя на этот рынок, должны произвести товар, чтобы он отличался от продукта конкурента; для этого его нужно разрекламировать. Таким образом, под монополистической конкуренцией понимаются отрасли, состоящие из относительно большого числа фирм, но которые не вступают между собой в тайный сговор.
Основные черты монополистической конкуренции – неценовая конкуренция:
· Существует дифференциация продукта, т.е. продукция выпускается разновидная, которая отличается качеством, дизайном, количеством, материалом-изготовителем. Например, различные марки телевизоров, компьютеры различной мощности, телефоны, косметика. Покупатели при выборе товара обращают внимание на марку товара, зная, что одни лучше других. Производители таких видов товаров обладают на рынке монопольной властью, но она неполная, она ограничена, потому что покупатель всегда может перейти на использование других марок, при условии, если цена на данный товар возрастает. 
        Кривая спроса на рынке монополистической конкуренции имеет нисходящий вид. Это говорит о том, что         цена может лишь на небольшую долю превышать предельные издержки. Если цена ниже предельных издержек, то фирма должна 
уйти с рынка.
· На рынке монополистической конкуренции особое внимание уделяется условиям продажи и услугам, которые предоставляются фирмой. То есть должна быть красивая упаковка товара, доставка, транспортировка, срочность, условия размещения товаров должны быть очень доступны для покупателей. Существуют условия, которые стимулируют сбыт продукции, это, прежде всего реклама, различные торговые марки, знаки. Это говорит  о том, что в условиях рынка монополистической конкуренции действует неценовая конкуренция. Кроме того, к неценовой конкуренции относят:
a) Обеспечение технического превосходства, высокого качества и надежности изделий
b) Лучшая система продажи и послепродажного обслуживания (продажа в кредит, дополнительные гарантии)
· реклама
На рынке монополистической конкуренции дифференциация товара означает, что фирмы этой отрасли производят товары, которые схожи между собой, но есть между ними и разница. Эта разница приводит к тому, что товаропроизводитель может назначить свою собственную цену на товар, например, компьютеры разных поколений.
 Любая фирма заинтересована в максимальной прибыли. Кривая спроса приобретает небольшой отрицательный наклон. Это означает, что кривая спроса менее эластична, чем при совершенной конкуренции, но более эластична, чем у чистой монополии. Степень эластичности в условиях м.к. зависит как от числа конкурентов, так и от глубины дифференциации продукта. Если кривая спроса понижается, то это говорит о том, что увеличилось число фирм-конкурентов. Кривая спроса зависит от числа конкурентов на рынке и от степени дифференциации продукта: чем больше конкурентов и слабая дифференциация продукта, тем будет более эластичная кривая спроса. Она будет приближаться к тем условиям, которые существуют на рынке свободной конкуренции. Отрицательный наклон кривой спроса означает, что производится меньше продукции.
 В краткосрочном периоде фирма будет производить такой объем продукции, который будет соответствовать пересечению кривых предельных издержек и предельного дохода. В краткосрочном периоде если цена устанавливается выше, чем средние издержки, то фирма получает прибыль. Если на этот рынок вступают новые фирмы, то кривая спроса опускается вниз, это означает, что постепенно экономическая прибыль исчезнет. По мере вхождения новых фирм на рынок создается ситуация, когда цена становится ниже, чем средние издержки. Тогда фирма будет нести убытки и это повлечет за собой выход фирм из отрасли. Это будет происходить до тех пор, пока не установится нормальная прибыль: предельный доход равен предельным издержкам и валовый доход равен валовым издержкам. Экономическая эффективность рынка монополистической конкуренции требует равенства цены предельным и средним издержкам (P=MC=AC). При равенстве P=MC достигается       эффективное использование ресурсов. При этом равенстве потребители получают наибольший объем продукции по самой низкой цене, которую будут допускать существующие издержки. При использовании экономических ресурсов, как и на рынке монополии, монополистический фактор приводит к некоторому недоиспользованию ресурсов, т.к. устанавливается монопольная цена. Отрасли на рынке монополистической конкуренции насыщены фирмами. Это множество фирм может быть загружено неполностью и не достигнута максимальная эффективность производства. Эта недогруженность производственных мощностей на фирме компенсируется дифференциацией производства товаров. Дифференциация товаров может удовлетворять вкусы потребителей, создав возможность выбора для них, таким образом, рынок монополистической конкуренции лучше других рынков приспосабливается к удовлетворению вкусов потребителей.  Фирма может предложить более широкий набор товаров, товаров различного качества, марок, стиля, т.е. расширяется диапазон свободы выбора. Но это создает трудности для покупателя, т.к. ему трудно остановиться на чем-то определенном. Точно так же трудно выбрать товар, если он монополизирован. Тогда покупатель начинает ориентироваться на цены: покупатель считает, что чем выше цена, тем лучше товар. На самом деле это не всегда так. Очень часто производители изменяют цену на товар, не меняя его качества, а лишь меняют упаковку, внешний вид. Производители товара широко пользуются рекламой, тем самым стимулируют сбыт товара. Главная цель рекламы – увеличение сегмента (доли) существования фирмы на рынке и максимальное получение прибыли.
Положительные черты рекламы:
· Предоставление информации, которая позволяет потребителю сделать разумный выбор;
· Поддерживает национальные системы связи: дорогая реклама по ТВ, радио, в прессе;
· Реклама стимулирует изменение самого продукта, улучшение его качества, т.к. увеличивается спрос;
· Реклама ведет к расширению производства;
· Реклама поддерживает конкуренцию;
· Реклама обеспечивает занятость населения, стимулирует расходы населения.
Отрицательные черты рекламы:
· Реклама иногда вводит в заблуждение: обещает одного, а результат другой.
· Все расходы на рекламу являются непроизводственными, которые включаются в издержки производства, а это влечет за собой увеличение цены на товар.
· Растут внешние издержки фирмы, что отражается на бухгалтерской и экономической прибыли.
· Реклама способствует разрастанию монополии, усилению монополистической власти, а монополия это тормоз в развитии производительных сил общества.
· Большая часть рекламы имеет тенденцию к самоисчезновению.
Расходы на рекламу имеют циклический характер – они колеблются вместе с совокупными расходами, увеличивая безработицу в плохие времена и усиливая инфляционное давление в годы процветания.




4. Олигополия, ее характерные признаки и типы. Формы конкуренции и их последствия.
Олигополия – «немного продавцов»; на этом рынке несколько крупных фирм захватывают производство и сбыт продукции. Основная черта олигополии – немногочисленность, малое число фирм господствует на рынке товаров и услуг. Рынок олигополии находится между рынком монополии и монополистической конкуренции. Рынок монополии – 1 продавец, если 2 продавца, то это дуополия или частный случай олигополии, это еще не монополия и не олигополия, а с 25 субъекта начинается рынок монополистической конкуренции, таким образом, рынок олигополии находится между 2 и 24 субъектами. Например, в оптовой, обрабатывающей, добывающей промышленности господствует несколько фирм, но не более 24. Предположим, в Москве 10 бензозаправок делят между собой рынок нефтепродуктов. Как правило, на западе так называют «7 сестер» – нефтяные компании, или «большая 6» – это означает, что указанная отрасль является олигополистической. Олигополия, так же как и монополия вырастает из свободной конкуренции благодаря слиянию и концентрации капитала и производства, а так же банкротство отдельных фирм. Это делается для усиления своей силы на рынке, чтобы контролировать его и навязывать цену на свою продукцию. Олигополия устанавливает рыночные цены на свою продукцию. Олигополия устанавливает рыночные цены, поэтому делается бессмысленной ценовая конкуренция. Олигополия может снизить цены на ресурсы благодаря крупным закупкам сырья и различных материалов, тем самым, сокращая издержки производства. НТП тоже способствует созданию олигополий, т.к. он требует расширения производства и дополнительных крупных финансовых вливаний. Для вступления в отрасль имеются существенные барьеры, т.к. достигается оптимальное количество участников отрасли, и другим фирмам, желающим проникнуть в отрасль, не дается возможность. Например, в автомобильной промышленности США раньше существовало более 60 фирм, а затем они объединились, и появилась «большая тройка»: Ford, Chrysler, General motors. На долю этих компаний приходится 90% продаж всех произведенных в стране автомобилей. 90% сигарет и 79% моющих средств, которые производятся в США, выпускаются в стране 4 крупнейшими компаниями в каждой отрасли.
Основные черты рынка олигополии:
· высокая степень концентрации как производства, так и капитала, а также продаж товаров от 70-90%;
· для вступления в отрасль существуют определенные препятствия, т.е. барьеры в виде лицензий, патентов, затраты на рекламу…
· на рынке существуют стандартизированные (однородные) товары и дифференцированные продукты. Например, стандартизированная продукция – сталь, уголь, олово, медь – товары и сырье производственного назначения. А дифференцированные продукты – сигареты, электробытовые приборы – товары потребительского назначения.
Существует много способов слияния фирм, главное – достичь большего эффекта от масштабов производства и завоевать рынок, установить контроль над ценами. Внедрение новой техники, НТП тоже требуют слияния фирм. 
Всеобщая взаимозависимость связана с тем, что если одна фирма понижает цены, то она увеличивает долю рынка для себя, другие фирмы окажутся в худшем положении, они станут применять свои меры, что может привести к ценовой войне. Это означает, что никакая фирма в олигополистической отрасли не осмелится изменить свою ценовую политику, т.к. знает последствия. Олигополия существует, когда фирм в отрасли очень мало и каждая фирма при формировании своей ценовой политики должна принимать во внимание реакцию со стороны других конкурентов. Это является уникальным свойством олигополии, а для рынка свободной конкуренции и монополистической конкуренции исключается существование всеобщей взаимозависимости.
Виды олигополии:
· Жесткая олигополия – на рынке господствуют 2-3 фирмы, не допуская больше никого.
· Расплывчатая олигополия – 6-7 фирм делят 70-80% рынков сбыта. В таких условиях цены являются негибкими, они изменяются очень редко и может существовать тайный сговор – это означает установление фиксированных цен, в результате сговора между отдельными крупными фирмами. Если цены меняются, то они меняются одновременно.
Ценообразование в условиях рынка олигополии.
Выделяется 4 модели поведения олигополии в отношении ценообразования:
1. Ценообразование на основе тайного сговора
2. Лидерство в ценах
3. Ценообразование по принципу «издержки плюс» (накидка к цене)
4. Ломаная кривая спроса.
 Тайный сговор связан с тем, что небольшое количество фирм договариваются о ценах, чтобы избежать конкуренции между собой, закрепить и распределить рынки между собой. Тайный сговор приводит к тому, что устанавливается контроль над ценами, что позволяет избежать ценовую войну, помогает увеличить прибыль, мешает вступлению новых фирм.
 Олигополисты для того, чтобы укрепиться на рынке прибегают к рискованным методам – открытая ценовая конкуренция или лидерство в ценах. Лидерство в ценах предполагает, что одна ведущая фирма в отрасли устанавливает цены на выпускаемую продукцию, а все другие фирмы отрасли соглашаются с этими ценами. Изменение цен фирмой-лидером влечет за собой изменение цен и другими фирмами данной отрасли. Как правило, фирма-лидер – крупнейшая в отрасли, и при установлении цен должна учитывать интересы других компаний, чтобы они имели достаточную норму прибыли, сбыт продукции, чтобы покрывались издержки производства. Ценовой лидер придерживается следующей тактики: корректировка цен делается резко, цены изменяются только тогда, если меняются издержки производства и спрос на продукцию во всей отрасли. Например, изменение цен на автомобили происходит тогда, когда изменяется модель автомобиля.  
Об изменении цен ценовой лидер извещает своих администраторов, и они дают интервью отраслевым издателям. Чтобы избежать вступления в отрасль других фирм и сохранить олигополистическую структуру отрасли, фирмы отрасли могут устанавливать цены ниже максимальной прибыли. 
 Ценообразование по принципу «издержки плюс» - это модель образования олигополии называется накидка к цене. Суть её такова: к издержкам производства добавляется произвольно накидка и определяется цена. Накидка к цене зависит от планируемой прибыли. Например, фирма планирует получить среднюю прибыль 15% на весь вложенный капитал. Для этого фирмой составляется калькуляция в бухгалтерии, учитывается весь вложенный капитал, и прибыль на протяжении определенного периода времени. Издержки подсчитываются на основе определенного объема производства, как правило, при загрузке производственных мощностей на 80%. Затем к средним издержкам на единицу продукции прибавляется предполагаемая прибыль, чтобы после выплаты налогов осталось 15% прибыли на вложенный капитал. Затем регулируется стандартная цена: или в сторону повышения или в сторону понижения с учетом конкуренции. Ценообразование по принципу «издержки плюс» имеет преимущество для фирм, производящих много продуктов, чтобы не сделать для каждого вида продукции цены, т.к. трудно распределить равномерно накладные расходы, такие как электроэнергия, налоги, страхование, коммунальные услуги. Этот метод совместим с методом тайного сговора и лидерства в ценах.
 Неценовая конкуренция.
Олигополисты мало используют ценовую конкуренцию, они используют неценовую конкуренцию. Через неценовую конкуренцию олигополии определяют долю рынка для каждой фирмы благодаря тайному сговору о ценах. Благодаря неценовой конкуренции могут быть получены долговременные преимущества перед конкурентами. Олигополисты придают огромное значение неценовой конкуренции, т.к. только они могут позволить себе дорогостоящую рекламу.
Достоинства и недостатки рынка олигополии.
Достоинства:
· Олигополия способствует развитию НТП, т.к. имеет огромные финансовые средства, что не могут себе позволить небольшие фирмы. Олигополисты, получая прибыль, могут ее часть направить в ниокр. 
Недостатки:
· Олигополия уходит от контроля государства
· Олигополисты стараются извлечь прибыль благодаря своим покупателям. Так как олигополия очень близка к рынку монополии, то она имеет те же последствия, что и рынок монополии. То есть, установление монопольных цены сказывается на снижении эффективности использования имеющихся ресурсов и ухудшение удовлетворения потребности покупателей. Олигополия, так же как и монополия сдерживает развитие производительных сил общества, внедрение новых патентов, лицензий, новых технологий, если ей это невыгодно (когда имеет максимальную прибыль).
   Спокойную жизнь олигополии нарушают иностранные конкуренты. Например, в США автомобильная промышленность конкурирует с японскими автомобилями.


5. Спрос на ресурсы и его эластичность. Взаимозаменяемые ресурсы. Изокванта, принцип замещения и бюджетная линия товаропроизводителя.
Предприятие может увеличить выпуск продукции лишь при условии наращивания используемых ресурсов. Поэтому если происходит рост спроса на готовую продукцию, то автоматически начинает увеличиваться спрос на ресурсы. Другим фактором, который предопределяет спрос на ресурсы, является эффективность их использования (достижение максимальной отдачи от них), ибо для товаропроизводителя ресурсы трансформируются в издержки производства. Чем ниже цена факторов производства и чем выше их производительность, тем меньшие издержки несет предприятие и тем больший предельный продукт получает. Спрос на ресурсы может обладать большей или меньшей эластичностью по цене. 
Факторы, влияющие на эластичность спроса на ресурс:
· Динамика предельного продукта конкретного ресурса: чем медленнее будет уменьшаться предельный продукт от наращивания используемого ресурса, тем большей эластичностью будет обладать кривая спроса как выражение предельной доходности ресурса (предельного продукта, выраженного в денежной форме). Незначительное снижение цены на такой ресурс приводит к заметному увеличению спроса на него. Ускоренное падение предельной производительности ресурса вызывает столь же быстрое снижение предельной доходности ресурса, представленное крутой кривой спроса.
· Степень возможности ресурсозамещения: чем больше имеется возможностей замещения данного ресурса другими, тем выше эластичность спроса на него, т.к. любое незначительное повышение цены на ресурс может привести к резкому сокращению величины спроса на него в результате переориентации товаропроизводителей на другие ресурсы. А отсутствие ресурсозамещения делает спрос на данный товар неэластичным.
· Эластичность спроса на продукт: незначительное повышение цены на товар с высокой эластичностью спроса вызовет резкое сокращение выпуска продукции, что автоматически скажется на относительно большом уменьшении спроса на данный ресурс. Поэтому чем выше эластичность спроса на продукт, тем выше эластичность спроса на ресурс.
· «вес» ресурса в общих издержках производства: если подавляющая часть или все общие издержки приходятся всего лишь на один ресурс, то любое повышение цены на него вызывает рост издержек предприятия. При заданной эластичности спроса на продукт такой рост издержек приведет к резкому снижению продаж и к сокращению спроса на данный ресурс. А если доля определенного ресурса в общих издержках составляет менее 1/10 их величины, то при той же эластичности спроса на продукт повышение цены на данный ресурс относительно слабо скажется на общих издержках, сокращении продаж и спросе на ресурс. Таким образом, по мере сокращения «веса» фактора производства в общих издержках эластичность спроса на данный фактор снижается и, наоборот, по мере нарастания «веса» ресурса в общих издержках производства эластичность спроса на ресурс повышается.
Факторы, которые вызывают сдвиг кривой спроса на ресурсы:
· при увеличении спроса на продукт цена на него повысится, что вызовет повышение предельной доходности ресурса, а это подтолкнет предприятие к наращиванию закупок ресурса. В результате произойдет смещение кривой спроса С в положение С’, тогда как сокращение спроса на продукцию приведет к уменьшению спроса на ресурс и смещению кривой спроса С в положение С’’.
· изменение производительности ресурса: чем выше его производительность и соответственно выше предельный доход, тем больше на него спрос и цена.
· Совершенствование, повышение качества ресурса и усовершенствование связанных с ним других факторов производства: чем больше факторов, связанных с ресурсом, тем выше производительность ресурса и больше спрос на него, что вызывает изменение рыночного спроса и смещение кривой спроса вверх, вправо.
· Цены на другие ресурсы.
Понижение цены на ресурс-заменитель вызовет сокращение спроса на ресурс в интересах выпуска заданного количества продукции с наименьшими издержками. При взаимозаменяемых ресурсах понижение (повышение) цены на ресурс-заменитель оказывает влияние на спрос на рассматриваемый ресурс в виде эффекта замещения и объема производства. При выпуске заданного количества продукции снижение цены на ресурс-заменитель приведет к сокращению спроса на заменяемый ресурс (эффект замещения). При увеличении масштаба производства снижение цены на ресурс-заменитель приведет к росту спроса на оба ресурса (эффект объема производства). 
Предположим, что в выпуске жевательной резинки используются только 2 ресурса F1, F2, например, труд и капитал. При заданной технологии один и тот же выпуск продукции ( 10 тыс.) может быть обеспечен  с большим применением капитала ( точка А) или с большим привлечением  труда (точка D). Возможны промежуточные варианты (точки В и С). Если соединить все сочетания ресурсов, использование которых обеспечивает одинаковый объем выпуска продукции, то получаются изокванты. Если изокванта непрерывная линия, то число возможных комбинаций ресурсов будет бесконечным, что обеспечивает чрезвычайную гибкость принимаемых фирмой решений по организации производства продукции. Изокванта (кривая постоянного (равного) продукта) – кривая, представляющая бесконечное множество комбинаций ресурсов, обеспечивающих одинаковый выпуск продукции. Изокванты имеют отрицательный наклон, выпуклы относительно начала координат и не пересекаются друг с другом. Изокванта, лежащая выше и правее другой, представляет собой больший объем выпускаемой продукции. Изокванты показывают реальные уровни производства. 
Принцип замещения.
При перемещении из точки С в точку В для замещения 1 ед. труда требуется 1 ед. капитала, а при перемещении из точки В в точку А требуется 2 ед. капитала, но для замещения только 1 ед. труда.
Возможности товаропроизводителя зависят от его финансов, бюджета (дохода). Поэтому построение бюджетной линии позволяет определить в сочетании с изоквантой оптимальный объем издержек.






















































6. Взаимодополняемые ресурсы. Предельная доходность и предельные издержки ресурса. Равновесие на рынке факторов производства.
Повышение (понижение) цены на один из взаимодополняющих ресурсов под воздействием эффекта объема производства приведет к снижению (повышению) спроса на другой ресурс. При убывающей отдаче фактора производства предприятие будет расширять производство продукции до тех пор, пока прирост дохода будет превышать прирост издержек на дополнительно вовлекаемые единицы ресурсов. 
 Предельной доходностью ресурса (доходом от реализации предельного продукта) является прирост дохода предприятия за счет вовлечения в процесс производства дополнительной единицы ресурса. При убывающей отдаче ресурса прирост дохода сокращается. Это обуславливает более быстрое, интенсивное снижение предельной доходности несовершенного конкурента по сравнению с более совершенным. Следовательно, масштабы использования предприятием ресурсов зависят от динамики их предельной доходности. 
  Предельные издержки ресурса представляют собой прирост издержек в результате вовлечения в производство дополнительной единицы переменного ресурса. Динамика или отсутствие таковой в отношении предельных издержек ресурса зависят от рыночной структуры каждого конкретного ресурса. Если ресурс закупается на рынке совершенной конкуренции, то предельные издержки приобретающего его предприятия будут равны цене данного ресурса.
  Предприятие будет наращивать закупку ресурса до тех пор, пока предельная доходность от его использования будет превышать предельные издержки, связанные с его приобретением, и прекратит это делать, как только предельная доходность ресурса будет равна его предельным издержкам. 
  В действительности предприятие сталкивается с проблемой комбинирования ресурсов, что предполагает их переменность. Поэтому задача заключается выборе оптимального сочетания используемых ресурсов. Необходимо руководствоваться сопоставлением цен на факторы производства, которые для товаропроизводителя трансформируются в предельные издержки ресурсов, и предельного дохода, получаемого от каждого фактора производства. При таком сопоставлении предприятие имеет возможность наращивать использование одних ресурсов и сокращать другие. Предприятие замещает дорогие факторы более дешевыми. В этой связи возникает необходимость достижения такого масштаба производства, при котором комбинация его факторов обеспечивала бы получение постоянных и устойчивых доходов. Достижение устойчивого сочетания факторов производства происходит под воздействием конкуренции между ними, которое приводит их в равновесное состояние. Равновесие на рынке факторов производства достигается, если на одну денежную единицу любого фактора производства получается равный предельный продукт (предельный доход).



7. Принцип минимизации издержек и критерий максимизации прибыли.
Равновесие производителя обеспечивается тогда, когда он достигает максимума производства. Предположим, производитель использует 2 ресурса F1, F2, предельная производительность которых составляет: 
F1: MRP1=60, F2: MRP2=70, а цены: P1=5$, P2=10$. Предельные производительности равны: 12 и 7. Очевидно, что использование первого ресурса более эффективно, чем второго, поэтому целесообразно отказаться от одной единицы второго ресурса (что сэкономит 10$) и купить 2 единицы первого ресурса, что повысит прибыль. При этом мы потеряли 70 единиц продукции, но приобрели при этом 120 (60*2). Чистый выигрыш составил 50 единиц. Так мы будем перераспределять ресурсы до тех пор, пока предельные производительности не будут равны друг другу. Правило наименьших издержек – это условие, согласно которому издержки минимизируются в том случае, когда последний доллар (рубль, марка), затраченный на каждый ресурс, дает одинаковый предельный продукт. Это правило обеспечивает равновесие положения производителя. Когда отдача всех ресурсов одинакова, задача их перераспределения отпадает, т.к. нет уже ресурсов, которые приносят больший доход по сравнению с другими. Производитель находится в положении  равновесия, при котором достигается оптимальная комбинация факторов производства, обеспечивающая максимизацию выпуска. Это правило касается не только набора всех ресурсов, но и использования одного и того же ресурса в разных производственных процессах.
Рациональный производитель стремится максимизировать разницу между доходом, который приносит ресурс, и издержками, связанными с его использованием.
Правило максимизации прибыли на конкурентных рынках означает, что предельные продукты всех факторов производства в стоимостном выражении равны их ценам, или что каждый ресурс используется до тех пор, пока его предельный продукт в денежном выражении не станет равен его цене. Поэтому, согласно теории предельной производительности, каждому ресурсу полагается тот доход, который он создает.
Итак, предприятие минимизирует издержки, когда соотношения предельной доходности каждого ресурса к его цене (предельным издержкам) равны между собой. А максимизация прибыли достигается при условии, что вышеуказанные отношения будут равны 1. 



8. Национальная экономика и основные макроэкономические показатели.
Национальная экономика – сумма всех хозяйствующих субъектов и всех рынков страны, т.е. это хозяйство страны, которое рассматривается как единое целое; это сложная взаимосвязанная хозяйственная система, охватывающая весь социально-экономический комплекс страны. Существует 5 основных макроэкономических задач:
1. Стабильный рост национального объема производства, который предполагает, что выпуск продукции ежегодно увеличивается на высокий процент. От того, сколько производится товаров и услуг в стране зависти благосостояние всех его граждан.
2. Стабильный уровень цен: предполагается, что цены устанавливаются на основе свободного рынка конкуренции и не поднимаются слишком быстрыми темпами.
3. Должен быть высокий уровень занятости в стране, т.е. любой гражданин, который имеет желание работать и специальность может получить работу.
4. Поддержание внешнеторгового баланса страны. Предполагается относительное равновесие между экспортом и импортом товаров.
5. Стабильный обменный курс национальной валюты на валюту других стран: чтобы в стране не было дефолта, т.е. падения курса национальной валюты.
Эти 5 задач должны быть тесно увязаны между собой, поскольку между ними существует взаимозависимость. Например, стабильный рост объемов производства зависит от стабильности цен, от уровня занятости и от поддержания внешнеторгового баланса. 
Главной целью национальной экономики является обеспечение максимизации возможностей для создания все более благоприятных условий жизнедеятельности всех членов общества на основе экономического роста.
СНС – совокупность международно-признанных, взаимосвязанных показателей, отражающих результаты состояния экономики на макроуровне.
Выделяют 5 секторов национальной экономики:
- нефинансовые предприятия: фирмы, занятые производством товаров для рынка и осуществлением нефинансовых услуг.
- финансовые учреждения: фирмы, осуществляющие финансовые услуги или посредничество между институциональными единицами.
-государственные учреждения: органы власти, занятые регулированием экономических процессов, в том числе перераспределением доходов, а также производством нерыночных товаров и услуг для индивидуального и коллективного потребления.
- некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства;
- домашние хозяйства: физические лица, реализующие в экономической деятельности свою рабочую силу, производящие и потребляющие товары и услуги.
Нефинансовые корпорации, домашние хозяйства и некоммерческие (неприбыльные) организации относят к реальному сектору экономики. Кроме того, СНС выделяет бюджетный, денежный и внешнеэкономический секторы.
Для характеристики и оценки развития национальной экономики в масштабе всей страны и по отраслям используются макроэкономические показатели, которые позволяют измерять объем производства за определенный период, раскрывают факторы, определяющие функционирование народного хозяйства.
 Возникновение макроэкономической теории макроэкономических показателей связано с работами Джона Кейнса. Его основной работой является «Общая теория занятости, процента и денег» (1936г.). Кейнс является основоположником макроэкономики, поскольку он предметом своего исследования сделал национальную экономику. 
Основными показателями СНС являются: ВНП, ВВП, ЧНП, НД и РД (располагаемый доход).
Основные макроэкономические показатели:
1 группа: абсолютные показатели развития национальной экономики – это те показатели, с помощью которых можно выразить объем производимой продукции в стране, отдельные его части. К этим показателям относятся: 
· Совокупный общественный продукт СОП
· Валовой внутренний продукт ВВП
· Валовой национальный продукт ВНП
· Конечный общественный продукт КОП
· Национальный доход общества НД
· Национальное богатство общества НБ
· Валовой общественный продукт ВОП
2 группа: относительные показатели – показатели макроэкономического роста производимой продукции, темпы инфляции, уровень цен в стране и уровень безработицы. Единицей измерения являются проценты, доли, единицы.





9. СОП и его формы. Конечный общественный продукт и его формы.
В результате производства в национальной экономике возникает определенный общественный продукт, который находит свое выражение в самой абстрактной форме – в форме СОП. 
Совокупный общественный продукт (СОП) – вся совокупность произведенных благ (товаров и услуг) в материальном и нематериальном производстве страны вне зависимости от их функционального и потребительского назначения.
СОП делится на 2 подразделения:
1. производство средств производства или предметов производственного назначения
2. предметы потребления
С точки зрения стоимости СОП распадается на стоимость средств производства, прибавочного продукта и необходимого продукта. СОП = C+V+m
C=C1(средства труда) + C2(предметы труда)
V+m –национальный доход общества (НД)
Так как СОП – абстрактная категория, то на практике в зависимости от метода расчета выступает ВОП и КОП. 
Валовый общественный продукт (ВОП) представляет собой всю сумму произведенных благ, т.е. совокупная стоимость всего объема произведенных товаров материального производства с включением в него затрат на сырье, топливо и материалы. ВОП - стоимостная форма СОП. ВОП включает в себя повторный счет произведенных и потребленных предметов труда – это его недостаток. 
Если из ВОП вычесть повторный счет ( стоимость промежуточной продукции(ПП) предметов труда), то получится конечный общественный продукт (КОП), который предназначен для удовлетворения потребностей населения, восстановления потребленных средств производства и накопления. КОП в зависимости от методики расчета выступает так же в 2 формах: в форме ВВП и в форме ВНП.
ВВП – не включает непроизводительные сделки, т.е. чисто финансовые сделки, которые включают в себя трансфертные платежи (безвозвратные – пенсии, пособия) и продажу подержанных вещей.
ВВП – показатель, характеризующий совокупную стоимость конечных товаров и услуг, произведенных в данной стране всеми экономическими субъектами (отечественными и иностранными), в рыночных ценах. В отличие от ВНП в состав ВВП не включается сальдо платежного баланса.
ВНП - показатель, характеризующий совокупную стоимость конечных товаров и услуг в рыночных ценах, произведенных экономическими субъектами данной страны, как внутри нее, так и за её пределами. Включает стоимость потребленных населением товаров и услуг, государственных закупок, капитальные вложения (инвестиции) и сальдо платежного баланса.
ВВП и ВНП выражают результат деятельности двух сфер народного хозяйства: материального производства и услуг. В то время как СОП выражает результат деятельности только сфер материального производства. 
Главное требование при расчете показателей ВВП и ВНП – это чтобы все товары и услуги производились за год и учитывались только один раз, т.е. чтобы при расчете учитывался только КОП. КОП – товары и услуги, которые потребитель покупает для конечного использования, а не для перепродажи. КОП представляет собой суммарную величину добавленных стоимостей, созданных хозяйственными субъектами данной страны в течение определенного периода (как правило, за год). КОП меньше ВОП на величину промежуточного продукта (стоимости сырья и материалов).




10. ВВП и ВНП: методы расчета и различия между ними.
ВВП и ВНП определяются как стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг за год. 
Валовой внутренний продукт (ВВП)  подсчитывается по территориальному признаку. Это совокупная стоимость продукции сферы материального и нематериального производства независимо от национальной принадлежности предприятия, которое расположено на территории данной страны.
Валовой национальный продукт (ВНП) – совокупная стоимость всего объема продукции и услуг в обеих сферах национальной экономики независимо от местоположения национального предприятия. 
Другими словами, разница между ВВП и ВНП заключается в том, что в ВНП включаются экспортно-импортные операции (внешняя торговля). Если экспортно-импортные операции равны 0, то ВВП равен ВНП. Так в США разница между ВВП и ВНП составляет 1%, а в странах Бенилюкса – 10%.
Другое определение ВНП представляет сумму доходов предприятий, организаций и населения в материальном и нематериальном производстве. ВНП вычисляется в текущих рыночных ценах, что представляет номинальное его значение.  Номинальный ВНП – валовой конечный продукт, стоимость которого выражена в текущих, фактических ценах. В условиях инфляции номинальный ВНП завышает результаты экономики.  Для поучения истинной величины ВНП необходимо очистить цены от влияния инфляции, взвесить их, что дает реальное значение ВНП. Реальный ВНП – валовой продукт, стоимость которого скорректирована на величину годового роста цен при помощи дефлятора (это индекс цен, отражающий в % или десятичной форме их изменение. Отношение номинального ВНП к реальному ВНП показывает увеличение ВНП за счет роста цен и называется ВНП-дефлятором. Например, если номинальный ВНП данного года = 100 д.е., а цены в среднем снизились за год на 3%, то реальный ВНП = 103,1 д.е. (100:0,97). В связи с тем, что ВВП измеряется в денежном выражении, необходимо устранить влияние колебания цен на его оценку. Годовой продукт, который выражен в текущих ценах, называется номинальным ВВП. 
 ВВП и ВНП могут быть определены одним из следующих способов:
1. по расходам (по конечному использованию): путем суммирования всех расходов на покупку общего объема производимой в данном году продукции.
2. по доходам (распределительный): все доходы, полученные в стране от произведенной продукции данного года.
3. По производству: этот метод состоит в суммировании стоимостей товаров и услуг, произведенных всеми предприятиями страны. Но если суммировать общую стоимость, то возникает повторный счет. Повторный счет – завышение объема продукции в многоступенчатом процессе её производства и реализации, когда стоимость одних и тех же частей продуктов учитывается не один раз. В этой связи вводятся 2 понятия: промежуточных и конечных продуктов. Промежуточный продукт – товары и услуги, которые проходят дальнейшую переработку или перепродаются прежде, чем попасть к конечному потребителю. Например, подержанные машины или платье – конечный продукт, а промежуточный – ткань, хлопок. Конечные продукты – те, что идут непосредственно в личное (конечное) потребление. Ясно, что именно промежуточные продукты «накручивают» повторный счет. Чтобы очистить ВНП от этих накруток надо подсчитать его без промежуточных продуктов, то есть не по общей, а по добавленной стоимости. Добавленная стоимость – это рыночная цена продукции фирмы за вычетом из неё внешних факторов, в том числе затрат на сырьё, материалы, полуфабрикаты и энергию, купленных и израсходованных на производство продукции и оказание платных услуг. Это стоимость только той части продукта, которая произведена именно данным предприятием, а не его поставщиками и партнерами.
ВНП определяется как сумма благ и услуг в распоряжении общества в определенный период времени. Величина ВНП – это денежная оценка конечных продуктов и услуг, произведенных за год. Т. е. необходимо суммировать все расходы на приобретение (потребление) конечного продукта.
Расчет ВВП (ВНП) по расходам включает следующие статьи:
· Конкретные потребительские расходы населения– товары повседневного спроса.
· Расходы органов государственного управления – они выражаются в сумме затрат государства на выплату зарплаты государственным служащим.
· Расходы на валовые капитальные вложения, накопления и изменение запасов материальных оборотных средств. Сюда же включаются валовые инвестиции – капитальные вложения как на прирост производственных мощностей, так и на их замену (запчасти). 
· Чистый экспорт, который представляет собой разность между экспортом и импортом в данной стране. Речь идет о сальдо торгового баланса. Сальдо торгового баланса отрицательное, если импорт превышает экспорт и наоборот.
 С другой стороны ВНП составляет сумму доходов отдельных лиц и предприятий (зарплата, процент, прибыль и рента) и определяется в общем как сумма вознаграждений владельцев факторов производства. Сюда также включаются косвенные налоги на предприятия, амортизация, доходы от собственности.
Расчет ВВП (ВНП) по доходам: 
· зарплата
· процент на ссудный капитал
· прибыль фирмы и корпорации
· рентные платежи
· доходы некорпоративных предприятий, которые находятся в индивидуальной или семейной собственности и доходы самостоятельных рабочих (художник, няня).
· амортизационные отчисления
· косвенные налоги на бизнес
Таким образом, ВВП (ВНП), подсчитанные по доходам, представляет собой совокупный доход, полученный от экономии ресурсов, которые используются в процессе производства общественного продукта в течение определенного периода времени (1 года).
Недостатком ВВП и ВНП является то, что завышается объем выпускаемой продукции.





11. НД и его структура. Фонды накопления и потребления, их функциональное назначение.
Если из ВВП вычесть амортизационные отчисления основного капитала, то получится чистый внутренний продукт ЧВП. Этот показатель указывает на величину доходов поставщиков экономических ресурсов за предоставленные ими землю, рабочую силу, капитал, предпринимательские способности, с помощью которых создан данный ЧВП.
Чистый национальный продукт (ЧНП) показывает размер дохода поставщиков экономических ресурсов за предоставленные ими землю, рабочую силу, капитал, предпринимательские способности, с помощью которых создается ЧНП. В этом показателе не учитываются амортизационные отчисления. С помощью этого показателя можно измерить годовой объем производства, который экономика в состоянии потребить, не сокращая производственные возможности будущих периодов. 
Для определения суммарного дохода всех владельцев экономических ресурсов необходимо из ЧНП вычесть сумму косвенных налогов (налоги с продаж 5% и налог на имущество), и  получится национальный доход общества НД. Национальный доход (НД) – то, что вновь создано в обществе, это чистый заработок общества за год. Национальный доход представляет собой часть ВНП, за вычетом суммы годовых амортизационных отчислений; это вновь созданная страной стоимость за определенный период. НД является совокупным доходом в рамках экономики определенного государства, получаемым всеми владельцами экономических ресурсов (факторов производства), используемых в производстве ВНП. Он (НД) рассчитывается как разница между ЧНП и величиной косвенных налогов.
НД доход общества делится на 2 фонда: фонд накопления и фонд потребления. Фонд накопления (норма накопления) – расширение производства – идет на развитие национальной экономики. Фонд потребления – удовлетворяет потребности людей и общества в целом.
Существует личный доход – НД, за вычетом взносов на социальное страхование, налоги на прибыль корпораций и предприятий и их всевозможное перераспределение, трансфертные платежи. Существует личный располагаемый доход – личный доход минус индивидуальные налоги (подоходный, на личное имущество, на наследство).
Существуют факторы, которые способствуют росту НД:
1. Количество занятых рабочих 
2. Степень эксплуатации рабочих, т.е. от нормы прибавочной стоимости.
3. Рост производительности труда
4. Экономия на постоянном капитале – экономия на ресурсах
5. Деление НД на фонд накопления и фонд потребления
6. Скорость оборота капитала и всего авансированного капитала
Система национальных счетов – в её основе была положена схема расчета ВВП по доходам и расходам, т.е. не включался повторный счет. В то время как в СССР статистической службой определялось все по совокупному общественному продукту. Рассматривалась только сфера материального производства и воспроизводство СОП, как правило, расширенного, не увеличивалась сфера обращения и был включен повторный счет. СНС исходит из того, что расчет ВВП и НД страны производится как в сфере материального, так и нематериального производства, т.е. 
1) Фирмы и предприятия производят продукцию (товары и услуги)
2) Подсобное хозяйство
3) Учитывается деятельность работников сферы управления, труд наемной прислуги, а также сдача жилья в аренду.
В создании стоимости товаров и услуг наравне с трудом принимают участие факторы производства. Создание прибыли считается не по классической теории,.. что это результат всех факторов производства.
СНС была принята ООН в 1953 году, в России с 1988г. параллельно с балансовым методом (марксистским).
Балансовый метод использует только сферу материального производства. В то время как СНС включает как материальное, так и нематериальное производство. Основным обобщающим показателем является ВВП, который исключает повторный счет. А по балансовой методике использовался СОП.



12. Национальное богатство, отраслевая и секториальная структуа национальной экономики. Теневая экономика.
Помимо НД существует национальное богатство. Национальное богатство – понятие более широкое, это то, чем располагает общество, страна на данный момент, это совокупность материальных и нематериальных благ, потребительных стоимостей, накопленных обществом за всю его историю. К ним относятся:
1. Основные и оборотные производственные фонды
2. Основные фонды, функционирующие в социальной сфере (школы, больницы…)
3. Природные ресурсы: земля, вода, лес…
4. Нематериальные ресурсы – духовные ценности, НТП
5. Информационные ресурсы
НБ рассчитывается на определенную дату, охватывая весь период накопления национального достояния в рамках государства. 
Чем больше НБ, тем богаче страна.
Национальная экономика характеризуется по функциональным, отраслевым и территориальным признакам. Функционально НЭ состоит из совокупности 3 экономических ресурсов, которыми располагает данное государство: природная среда, капитал и человек.
По отраслевому принципу НЭ принято делить на 2 группы, каждая из которых представляет определенную сферу отраслей экономики. К первой сфере относятся отрасли материального производства, в том числе промышленность, сельское и лесное хозяйство, строительство, транспорт, связь, торговля и общественное питание. В состав второй группы входят отрасли социальной сферы: культура, образование, фундаментальная наука, здравоохранение, социальная защита населения, ЖКХ, бытовое обслуживание, туризм и спорт. 
Характеристика экономики по территориальному принципу состоит в том, что она представляет собой совокупность экономических субъектов, осуществляющих хозяйственную деятельность на определенной территории страны. 
Теневая экономика – это хозяйственный сектор, охватывающий такие виды незаконной деятельности, как подпольное производство, связанное с нарушением технологических, трудоохранных, экологических и других требований («черная занятость»); скрытое предпринимательство, нацеленное на уклонение от налогов и «мешающих» правил; деятельность, связанную с запрещенным производством, наркобизнесом, коррупцией.






13. Марксовая модель воспроизводства. Простое и расширенное воспроизводство: условия равновесия. 
Впервые понятие воспроизводство ввел Франсуа Кенэ и составил таблицу по воспроизводству общественного капитала в с/х. Эта таблица легла в основу воспроизводства СОП в промышленности. Ошибка Кенэ заключается в том, что он считал, НД общества создается трудом только с/х рабочих. Он ввел понятие прибавочного продукта и назвал его чистым продуктом. Идеи Кенэ стали теоретической основой формирования межотраслевого баланса. Ф. Кенэ, на примере своей “Экономической таблицы” показал, каким образом происходит возмещение израсходованного общественного капитала, в натуральной форме и по стоимости.
Важным достижением в исследовании является то, что Ф. Кенэ произвел деление общественного капитала на основной и оборотный капитал. Выделил, как самостоятельный акт обмена, - возмещение стоимости износа основного капитала произведенного промышленностью и применяемого в сельском хозяйстве. 
Ф. Кенэ рассматривал обмены между тремя классами общества. Он не просто выделил три класса общества участвующих в обменах, фактически же он выделил три сектора воспроизводства общества. Два из них это производственные подразделения - сельское хозяйство и промышленность и, кроме того, выделил сектор производящий услуги по управлению обществом и регулированию общественной жизни. Ф. Кенэ, в своей таблице рассматривал только стоимостные и натуральные показатели и не рассматривал натурально-вещественную форму товарных масс. Поэтому его исследование теории воспроизводства нельзя считать достаточно полным. 
Непрерывно возобновляющийся процесс производства называется воспроизводством. Воспроизводство включает 3 момента:
1. Воспроизводство материальных благ
2. Воспроизводство рабочей силы
3. Воспроизводство производственных отношений.
Процесс воспроизводства охватывает стадии производства, распределения, обмена, потребления. 
Через распределение и обмен обеспечивается возврат в производство различных средств производства и рабочей силы. Тем самым поддерживается пропорциональность в хозяйстве или происходит разлаженность во всем хозяйственном механизме (бюджетный дефицит, инфляция, безработица и т.д.). 
На стадии распределения устанавливается доля различных классов, социальных групп и отдельных людей в производственном продукте. Это доля доходит до потребителя через обмен. Обмен опосредует связь между производством и распределением с одной стороны и потреблением с другой. Он представляет собой куплю-продажу совокупного продукта. В качестве продавцов и покупателей выступают предприятия, организации и население. Обязательным условием непрерывности самого процесса производства является полная реализация созданного продукта. При этом условии производство получит необходимый приток материальных и людских ресурсов, а население - свою долю в продукте, определенную распределительными отношениями. 
Завершающей стадией движения общественного продукта является потребление. Начав движение с производства, продукт полностью или постепенно исчезает в потреблении. Тем самым обеспечивается воспроизводство самой жизни человека и его деятельности.
По своему типу воспроизводство может характеризоваться как простое, расширенное или суженное. 
Простое воспроизводство – это процесс возобновления процесса производства в неизменном масштабе, что предопределяет необходимость возобновления производства благ с неизменным объемом ресурсов в их количественном и качественном отношении. 
Воспроизводство называется расширенным, если производство из года в год осуществляется в возрастающем масштабе, что предопределяет дополнительное вовлечение ресурсов и их качественное совершенствование.
Суженное воспроизводство характеризуется сокращением масштаба производства, которое может быть вызвано недостаточностью ресурсов, нерациональным и неэффективным их использованием или ухудшением качественного состояния используемых ресурсов. Как правило, воспроизводство имеет расширенный характер.
После каждого процесса производства собственник средств производства выходит из производства обогащенным на величину прибавочного продукта. Рабочий класс, после восстановления своей рабочей силы путем использования зарплаты, выходит без средств производства и должен опять продавать свою рабочую силу. Классическая теория ставила в центр внимания сферу исследования производства, а сферу обращения рассматривала как второстепенную. В то время как теория экономикс исходит из первичности рынка. Для осуществления воспроизводства общественного капитала из года в год необходимо инвестировать капитал и реализовывать готовую продукцию. Существуют специальные условия для реализации СОП. Маркс первый сформулировал 3 условия реализации СОП и дал математические выкладки. СОП = C +V + m. По натурально-вещественной форме СОП делится на 2 подразделения:
I подразделение включает все отрасли и производства, выпускающие средства производства. Эта продукция остается в сфере производства.
II подразделение охватывает все отрасли  и производства по выпуску предметов потребления. Эта продукция выбывает из сферы производства и поступает в сферу потребления. 
· Вводятся теоретические ограничения – научные абстракции:
· Рассматривается чистый капитализм – общество из класса предпринимателей и наемных рабочих
· Сумма цен товаров равна сумме стоимостей товаров.
· Экспорт равен импорту
· НТП не учитывается, т.е. органическое строение капитала остается постоянным и не растет
· Норма прибавочной стоимости – 100% (V=m)
· Отвлекаются от амортизационных отчислений.
В совокупности эти подразделения охватывают все общественное производство:
I подразделение: CI + VI + mI = WI 
II подразделение: CII + VII + mII = WII.        
Где C – постоянные капиталы (стоимость материально-вещественных ресурсов), 
V – переменные капиталы (стоимость привлеченных трудовых ресурсов),
m – прибавочные продукты 
W – СОП
В первый год состояние общественного производства:
CI+VI+mI=WI 
CII+VII +mII=WII.
I   4000C + 1000V  + 1000m = 6000
II  2000C  + 500 V + 500m = 3000
Чтобы осуществить производство в наступающем году в таком же масштабе, как и в истекшем, необходимо, чтобы прибавочные продукты использовались только на потребление. В I подразделении оставляются средства производства CI. За необходимыми предметами потребления I подразделение обратиться во II, предложив взамен отсутствующие у последнего средства производства, по стоимости составляющие (VI+mI). II подразделение оставляет себе необходимое количество предметов потребления для своих работников и предпринимателей, по стоимости (VII+MII). Чтобы получить необходимые средства производства, II подразделение вынуждено обратиться к I и предложить ему предметы потребления, равные стоимости CII, в обмен на необходимые ему средства производства. Итак, вновь созданная стоимость I подразделения должна быть равна перенесенной стоимости средств производства II подразделения: 
VI + mI = CII: 2000(C + V)=2000C. 
Отсюда вытекает второе условие: CI + CII =WI. 4000+2000=6000
Из первого равенства вытекает третье: (VI + mI) + (VII + mII)=WII: 1000V+1000m+500V+500m=3000
которое указывает на то, что продукт II подразделения (предметы потребления) нашел полную реализацию для работников и предпринимателей I и II подразделений.
Для осуществления расширенного воспроизводства необходимо ежегодно часть созданного и прибавочного продукта направлять на увеличение материальных и трудовых ресурсов с целью расширить масштаб производства и увеличить объем производимого общественного продукта. В этом случае прибавочный фонд распадается на фонд потребления и фонд накопления. Фонд накопления служит источником для дополнительного приобретения средств производства и найма рабочей силы. Различие между простым и расширенным воспроизводством: при простом воспроизводстве весь прибавочный продукт проедается, т.е. используется на потребительские цели. При расширенном воспроизводстве одна часть прибавочного продукта идет на потребление, а другая – на наращивание ресурсов. Меняется органическое строение капитала: в первом подразделении 4/1, а во втором 2/1.
Первый год:  
 I 4000c + 1000v + 1000m = 6000,
II 1500c + 750v + 750m = 3000. 

4/1=500:5
I 4400c + 1100v + 500m = 6600,
II 1500c + 100с+750v + 50v +600m = 3000. 
II 1600c + 800v + 800m = 3200.
СОП увеличился на 800 единиц.



14. Совокупный спрос и совокупное предложение: ценовые и неценовые факторы, оказывающие влияние на них. 
Важное значение для развития макроэкономики имеет регулирование совокупного спроса и совокупного предложения на рынке. Взаимодействие совокупного спроса и совокупного предложения определяет динамику, пропорции и другие параметры воспроизводства такие как зарплата, налоги, цены, денежное обращение. Совокупный спрос – потребность, представленная на рынке в денежной форме со стороны населения, предприятий и государства. Это реальный объем национального продукта  (услуг и товаров), который потребители (частные лица, предприятия и государство) готовы купить при данном уровне цен. Факторы совокупного спроса можно разделить на ценовые и неценовые. К ценовым факторам относятся:
· Эффект процентной ставки (эффект Кейнса): -  при постоянном объеме денежной массы спрос на товары увеличивается, денег в обществе не хватает, поэтому деньги становятся дорогими, т.е. повышается их процентная ставка. Если повышается процентная ставка, то сокращается спрос на реальный продукт. 
Эффект процентной ставки - влияние уровня цен на общий объем расходов в стране через механизм процентной ставки: 
- повышение уровня цен ведет к повышению спроса на деньги, повышает процентные ставки и сокращает общий объем расходов в стране; 
- снижение уровня цен ведет к снижению спроса на деньги, снижает процентные ставки и увеличивает общий объем расходов в стране. 
· Эффект богатства (эффект Пигу, эффект реальных кассовых остатков): с ростом цен на товары и услуги происходит обесценение имеющихся у населения наличных денег и ценных бумаг, снижение покупательной способности и сокращение богатства, и наоборот.
· Эффект импортных закупок (эффект импортных закупок): повышение уровня цен в данной стране увеличивает экономику импорта и сокращает объем национальной продукции.
Вывод: повышение уровня цен при прочих равных условиях приведет к уменьшению совокупного спроса на реальный объем производства и наоборот.
Неценовые факторы:
· Изменение потребительских расходов (благосостояние населения): связано с ожиданием потребителя, с налогами, с задолженностями, как государства, так и предприятия.
· Изменение в инвестиционных расходах: связано с предприятиями – речь идет о ценах на средства производства, о наличии новых технологий, об ожидании прибыли от инвестиций, о наличии избыточных мощностей и о налогах.
· Изменение в государственных расходах: связано с государственным бюджетом – какая часть идет на потребление, какая на накопление.
· Изменение в расходах на чистый объем экспорта: эти изменения связаны с уровнем национального дохода общества в других странах и с валютным курсом. Падение валютного курса выгодно экспортерам.
Кривая совокупного спроса - кривая, отражающая зависимость между: 
- желаемыми или планируемыми расходами в экономике в целом на конечные товары и услуги; и 
- уровнем цен на них. 
Кривая совокупного спроса всегда имеет отрицательный наклон в связи с тем, что все компоненты, формирующие реальный совокупный спрос, находятся в обратной зависимости от среднего уровня цен. 
1. В ответ на рост цен потребление сокращается в связи с тем, потребитель не полностью защищен от инфляции и его сбережения фиксированы в номинальных денежных знаках. 
2. В ответ на рост цен реальные инвестиции сокращаются в связи с ростом ставки процента. 
3. В ответ на рост цен реальные закупки правительства сокращаются в связи с тем, что они формируются или планируются в номинальном выражении. 
4. Рост внутренних цен приводит к изменению курса национальной валюты: внутренние товары и услуги становятся дороже для иностранных покупателей, а иностранные товары и услуги становятся дешевле на внутреннем рынке. 

Совокупное предложение – реальный объем производства страны при каждом возможном уровне цен на товары и услуги. Главный вопрос в совокупном предложении – каковы издержки производства: если издержки высоки, то производство сокращается, если низкие – производство постоянно увеличивается. Кривая совокупного предложения показывает соответствие того или иного уровня реального объема внутреннего производства каждому из возможных уровней цен. Форма кривой совокупного предложения может иметь различный вид в зависимости от того, рассматривается ли предложение в краткосрочном, среднесрочном или же в долгосрочном периоде.
Предложение в краткосрочном периоде: горизонтальный участок (кейнсианский): производство характеризуется наличием неполной занятости, недогрузкой производственных мощностей и фиксированным уровнем цен. Экономика – в состоянии глубокого спада и депрессии. Рост выпуска (по Кейнсу) можно обеспечить без ценовых стимулов, за счет стимулирования спроса и приведения в действие неиспользуемых ресурсов.
Предложение в среднесрочном периоде: промежуточный (восходящий) отрезок: завершено освоение имеющихся мощностей, экономика близка к полному использованию ресурсов производства, и в такой ситуации, чтобы расширить совокупный объем производства, необходимо повышение цен на факторы производства, чтобы вовлечь дополнительные трудовые ресурсы. Рост цены труда и цены материалов повлечет за собой рост издержек предприятий на производство дополнительных единиц продукции, а следовательно, рост цен, чтобы сохранить прежний уровень прибыльности, и ВНП (с 25 до 35). Необходимо увеличение инвестиций, особенно в инновации, новые технологии и способы производства. Это можно обеспечить снижением процентных ставок. Это состояние приближается к уровню полной занятости в стране.
Предложение в долгосрочном периоде: вертикальный участок (неоклассический): производственные возможности полностью использованы, достигается полная занятость, существенная дефицитность ресурсов. 
Полная занятость соответствует естественному уровню безработицы, поэтому точку F называют естественным уровнем реального объема производства. Не смотря на рост спроса, совокупное предложение уже не может быть физически увеличено, но наблюдается резкий рост цен на продукцию по причине ресурсного дефицита. Необходима качественная и денежная переоценка предложения и исходя из этого, структурная перестройка экономики, замена ресурсной базы, например использование новых видов энергии. 
Смещение кривой совокупного предложения может также вызываться неценовыми факторами. Это смещение указывает на изменения в издержках производства на единицу национального продукта. 
Неценовые факторы совокупного предложения:
· Наличие внутренних ресурсов: капитал, трудовые ресурсы, земля, господствующее положение на рынке.
· Изменение в производительности труда: при росте издержек производства на единицу продукта вызывает смещение кривой вправо, а их сокращение, т.е. при повышении производительности труда – влево.
· Изменение правовых норм: увеличение налогов с предприятий, налога на ресурсы обусловливает рост общих и единичных затрат, сокращение совокупного предложения. Субсидии бизнесу уменьшают издержки производства и увеличивают совокупное предложение.






15. Экономическое равновесие в рамках модели «совокупный спрос – совокупное предложение» (модель «AD-AS»).
На оси абсцисс указываются значения реального объема производства (реального ВНП). На оси ординат фигурируют не абсолютные показатели цен (в миллиардах долл.), а уровень цен (дефлятор, индекс цен). Соответственно трем участкам кривой совокупного предложения выделяют 3 возможных варианта её пересечения с кривой совокупного спроса или 3 вида равновесия:
Пересечение кривых на горизонтальном участке: увеличение спроса на продукцию ведет к росту предложения, т.е. к увеличению занятости населения, но не изменяется уровень цен.
Пересечение на восходящем участке: рост производства сопровождается ростом уровня цен. Это говорит об инфляции спроса.
Пересечение на вертикальном участке: полная занятость, расширение совокупного спроса окажет влияние только на уровень цен; цены растут, а производство не меняется.
Если рассматривать график совокупного спроса – совокупного предложения, то механизм позволяет «крутить колесо» вперед – эффект храповика – закон не имеет обратного хода. Закон храповика действует на промежуточном отрезке: экономика двигается с точки Е к точке К и реальный объем также увеличивается, растут цены. Эффект храповика приводит к изменению объема производства, увеличению цены и изменению равновесной цены. Так как цены уже увеличились, то возврата к прежним ценам быть не может. Уровень цен остается без изменения, а производство может сократиться. Эффект храповика - тенденция уровня цен: 
- к повышению в случае возрастания совокупного спроса; или 
- к сохранению стабильности в случае сокращения совокупного спроса.





16. Классические модели экономического равновесия. Монетаризм, теория рациональных ожиданий, теория предложения.
Представители классического направления рассматривали модель общеэкономического равновесия только в краткосрочном периоде для условий совершенной конкуренции. В основе этой модели лежит «закон рынков» – закон Сэя. Закон Сэя - макроэкономический принцип, согласно которому совокупное предложение товаров создает равный совокупный спрос на них. Поэтому можно условно отнести всех классиков, неоклассиков к сторонникам теории предложения. Другими словами, произведенный объем продукции автоматически обеспечивает доход, равный стоимости всех созданных товаров, а, следовательно, достаточен для ее полной реализации. Это означает, что, во-первых, целью владельца дохода является не получение денег как таковых, а приобретение различных материальных благ, т.е. получаемый доход, расходуется целиком, а во-вторых, расходуются только собственные денежные средства. Но необязательно весь доход будет истрачен. Возможно, какая-то часть полученного дохода приобретет форму сбережений, что вызовет соответствующее сокращение в объеме совокупного спроса и приведет к сокращению занятости. Это ставило под угрозу закон Сэя, поэтому классики разработали теорию общеэкономического равновесия, автоматически обеспечивающего равенство доходов и расходов при полной занятости, которая не вступает в противоречие с законом Сэя. Они анализировали понятия процентной ставки, заработной платы и уровня цен в стране. Эти переменные являются гибкими и обеспечивают равновесие на рынке капитала, труда и денежном рынке. Процентная ставка рассматривалась в качестве инструмента вознаграждения за бережливость. Сбережения полностью подвластны регулирующей роли процентной ставки. Чем выше уровень процентных ставок, тем больше будет сберегаться средств, и наоборот, понижение их уровня ведет к свертыванию сбережений и росту потребления. Цены выступают основным элементом, обеспечивающим сбалансированность совокупных предложения и спроса, а также одновременно цена рассматривается в качестве вспомогательного, корректирующего средства, когда возникает несоответствие между сбережениями и инвестициями, т.е. когда процентная ставка бессильна восстановить равновесие. Любое снижение общих расходов должно компенсироваться пропорциональным снижением уровня цен, а рост сбережений – снижением общего уровня цен и ростом спроса. То же касается рынка труда, ибо снижение цен на потребительские товары должно повлечь за собой и снижение зарплаты. Но главное заключается в том, что снижение совокупного спроса должно привести к снижению спроса на труд, а это усилит конкуренцию среди наемных работников; конкуренция вызовет понижение общего уровня зарплаты, которое сделает нерентабельным использование ресурсов в условиях более низкого общего уровня цен на национальном рынке.  Таким образом, рыночный механизм, по мнению классиков – это саморегулирующийся и саморазвивающийся организм и вмешательство государства оказывается ненужным.
Некоторые исследователи считают новую классическую школу (возникает в 1960-х годах) одним из ответвлений монетаризма. 
Важной составляющей взглядов «новых классиков» является их подход к механизму формирования ожиданий. Этот механизм они объясняют с помощью гипотезы рациональных ожиданий. Впервые данная гипотеза была выдвинута Дж. Мутом в 1959 г. Гипотеза рациональных ожиданий гласит, что ожидания хозяйствующих субъектов, будучи прогнозами по поводу будущих событий, основанными на определенной информации, совпадают с прогнозами, сделанными на базе соответствующей экономической теории. Иными словами, в голове каждого хозяйствующего субъекта формируется определенная экономическая модель, включающая в себя ряд независимых переменных, влияющих на какую-то ключевую переменную, используемую данным индивидом в процессе принятия решений. Такой переменной может быть, например, относительная цена на продаваемое данным хозяйствующим субъектом благо. Индивид собирает информацию обо всех изменениях независимых переменных, имевших место вплоть до настоящего момента. С помощью разработанной им модели и накопленных данных индивид прогнозирует значение зависимой переменной и с учетом этого значения строит свои планы на будущее. Хозяйствующий субъект может, естественно, прогнозировать только изменения постоянного элемента, который поэтому называется также ожидаемым.






17. Склонность к потреблению и сбережению. Кейнсианская модель экономического равновесия.
При анализе личного потребления важно знать роль объективных и субъективных факторов, которые оказывают влияние на общее количество ресурсов, расходуемых обществом на потребление. Общий объем потребления зависит от общего объема дохода. Роль психологического фактора, влияющего на потребление, описывается Кейнсом так: «Основной психологический закон, на который мы можем положиться <…> состоит в том, что люди склонны, как правило, увеличивать свое потребление с ростом дохода, но не в той мере, в какой растет доход». Соотношение между изменением потребления и вызываемым им изменением дохода называется предельной склонностью к потреблению. Предельная склонность к потреблению - доля расходов на потребительские товары в любом изменении располагаемого дохода. Предельная склонность к потреблению равна изменению в потреблении, деленному на изменение располагаемого дохода.
Предельная склонность к сбережению - доля сбережений в любом изменении личного располагаемого дохода. Предельная склонность к сбережению равна изменению объема сбережений, деленному на изменение дохода после уплаты налогов.
Между предельной склонностью к сбережению (MPS) и предельной склонностью к потреблению существует обратная зависимость: MPS = 1 - MPC.
График потребления - график, показывающий динамику расходов домохозяйств на потребительские товары при разных уровнях личного располагаемого дохода при условии, что все прочие факторы неизменны. В основе графика потребления лежат законы Энгеля. График потребления имеет вид слегка выпуклой кривой. На оси ординат – расходы на потребление. Если бы расходы в точности соответствовали доходам, то это отражала бы любая точка, лежащая на прямой, проведенной под углом 45°. Но в действительности такого не происходит и только часть доходов расходуется на потребление. Поэтому кривая потребления отклоняется от линии 45°  вниз. Пересечение кривых в точке В означает уровень нулевого сбережения. Слева от этой точки можно наблюдать отрицательное сбережение, справа – положительное.
График сбережений - график, отражающий связь между общим количеством реальных сбережений и процентной ставкой. График сбережений имеет вид прямой с положительным наклоном. Точка В – уровень дохода, когда сбережение равно 0. Ниже её – отрицательное сбережение; выше её – чистое положительное сбережение. Предельная склонность к потреблению отражает размер дополнительного потребления, вызванного дополнительным доходом; на графике это выражается в наклоне кривой потребления.



Сдвиги графиков потребления и сбережения - изменения положения кривых потребления и сбережения под влиянием не связанных с доходом факторов: 
- величины накопленного богатства: богатство, представленное недвижимым имуществом и финансовыми средствами, свидетельствует об уровне накопленного достатка. Чем больше богатство, тем ниже склонность к сбережению и выше – к потреблению; 
- ожиданиями домохозяйств насчет будущих цен, денежных доходов и доступности товаров: ожидания снижения или сохранения уровня цен, изобилия предлагаемых благ, роста денежных доходов стимулируют увеличение склонности к сбережению и снижение ее к потреблению. Ожидание роста цен, инфляции, дефицита товаров подталкивает потребителей к максимальному увеличению потребительских расходов.
 - уровнем цен: повышение уровня цен приводит к снижению покупательной способности финансовых средств, вызывает стремление к сокращению расходования текущего дохода на потребление и увеличивает склонность к сбережению. Снижение уровня цен увеличивает склонность к потреблению; 
- размером потребительской задолженности: рост потребительской задолженности вынуждает расплачиваться за ранее полученные в кредит блага, что сокращает возможности расходования текущего дохода на потребление, тем более на сбережения. Незначительная задолженность или ее отсутствие дают возможность наращивать сбережения из текущих доходов, т.к. потребление может быть покрыто за счет потребительского кредита; 
- уровнем налогообложения: рост располагаемого дохода открывает возможность увеличить и потребеление, и сбережения, тогда как уменьшение дохода ведет к  сокращению этих возможностей. 
Средняя склонность к потреблению - доля остающегося после уплаты налогов дохода, которую домохозяйства расходуют на потребительские товары и услуги. 
Средняя склонность к сбережениям - доля остающегося после уплаты налогов дохода, которую сберегают домохозяйства. Средняя склонность к сбережениям - отношение объема сбережений к доходу после уплаты налогов. Изменения нормы сбережений отражают колебания предпочтений населения между немедленным и будущим потреблением. Кейнс установил, что с ростом располагаемого дохода как предельная, так и средняя склонность к потреблению падает. Это значит, что с ростом доходов возрастает доля сбережений.

Кейнсианская модель рыночного равновесия признает цикличность развития капитализма; отсутствие самодостаточных внутренних механизмов для саморегулирующего развития капиталистического хозяйства; исключение прямой зависимости между ценами и уровнем зарплаты; процентная ставка оказывает большое влияние на инвестиции, чем на сбережения. Центральным звеном в кейнсианской модели является обеспечение эффективного совокупного спроса. При этом рост спроса обусловливается имеющимися незадействованными ресурсами при неизменности общего уровня цен, что позволяет выводить экономику из кризиса и депрессивного состояния. Через эффективный спрос заметная регулирующая роль отводится доходам, а следовательно, и потреблению, и государственным расходам и инвестициям. В кейнсеанской модели экономического равновесия используются две модификации: равновесие между доходами и потреблением и равновесие между инвестициями и сбережениями.
Кейнсианская трактовка взаимодействия сбережений и инвестиций - предположение, что сбережения и планируемые инвестиции не чувствительны к ставке процента, а равенство сбережений и инвестиций может не совпадать с естественным уровнем национального продукта. Инвестиции – финансовые ресурсы, направляемые на совершенствование производительных сил общества. Основным источником инвестиций являются сбережения. Равновесие между сбережениями и инвестициями – одно их важнейших условий макроэкономического равновесия. Однако зависимость между сбережениями и инвестициями весьма неоднозначна, их субъекты не совпадают, представляя собой различные группы населения, движимые разными мотивами. Именно в этом, по мнению кейнсианцев, и заключается основная проблема сбережений и инвестиций – разрыв между ними и, как следствие, - макроэкономическая неустойчивость. Поэтому процесс поддержания необходимого для развития общества уровня сбережения и инвестирования является важной задачей государственной экономической политики.
Кейнсианская модель макроэкономического равновесия - модель, которая отражает взаимосвязь между совокупными расходами и реальным ВНП при постоянном уровне цен.
Модель "доходы-расходы" - кейнсианская модель равновесия национального дохода, в которой: 
- планируемые расходы (совокупный спрос) и национальный продукт (совокупное предложение) являются функцией дохода и не зависят от цен, которые остаются фиксированными; а 
- национальный продукт равен национальному доходу, который, в свою очередь, равен располагаемому доходу вместе с чистыми налогами.
Парадокс бережливости - попытки общества больше сберегать оборачиваются сохранением прежнего или даже меньшим фактическим объемом сбережений. Такая ситуация возникает в преддверии спада производства.
Рецессионный разрыв - величина, на которую текущие совокупные расходы меньше совокупных расходов, соответствующих уровню ВВП при полной занятости. Рецессионный разрыв в несколько раз уменьшает реальный ВВП.
Инфляционный разрыв - величина, на которую текущие совокупные расходы превышают совокупные расходы, соответствующие уровню ВВП при полной занятости. Инфляционный разрыв вызывает инфляцию спроса. 
Эффект мультипликатора - влияние, которое оказывает изменение совокупных расходов на равновесный ЧНП.
Мультипликатор - отношение изменения равновесного ЧНП к изменению объема инвестиций или к изменению любого другого компонента совокупных расходов.
Метод "изъятий и инъекций" - определение равновесного ЧНП путем выявления такого его объема, при котором размер "изъятий"(сбережения) равен размеру "инъекций" (инвестиции).



18. Экономический рост: его типы и факторы, их определяющие.
Экономический рост – изменение основных макроэкономических показателей. Под экономическим ростом принято понимать изменение функционирования народного хозяйства и потребляемых используемых ресурсов, т.е. функционирование всего народного хозяйства в целом. Экономический рост выражается в той или иной динамике: в количественном увеличении и качественном совершенствовании ОП и факторов его производства. Всегда конечной целью экономического роста является потребление, т.е. рост благосостояния населения. Но может быть рост и непроизвольного потребления, т.е. увеличение затрат на военные расходы. Измерение экономического роста осуществляется 2 способами. 
· Определение степени увеличения общего объема реального ВНП, ВВП, НД за определенное время (год). Например, если реальный ВНП в минувшем году составил 2100 д.е. против 2000 д.е. в предыдущем, то его годовой темп роста=5% [(2100-2000)]*100.
· Однако социально-экономическое благополучие нации, уровень жизни населения измеряются удельными показателями. В частности, ВВП (ВНП), приходящийся на душу населения. ВВП (ВНП) страны, разделенный на численность ее населения, позволяет определить величину ВВП (ВНП), приходящуюся на одного человека. Этот показатель показывает рост продукта или дохода страны с учетом изменений числа их потребителей. Чтобы систематически повышать благосостояние населения, рост экономики страны должен опережать рост численности ее граждан.
Экономический рост бывает двух типов: экстенсивный и интенсивный.
При экстенсивном типе экономический рост достигается количественным увеличением факторов производства при сохранении прежней технологии производства и связан с увеличением объема производства материальных благ и услуг.
При интенсивном типе экономический рост характеризуется тем, что прирост производства достигается путем качественного совершенствования факторов производства, за счет внедрения НТП. Благодаря интенсивному развитию происходит рост эффективности производства, качественное изменение факторов расширенного производства. НТП и НТР обуславливают необходимость и возможность перехода к новому типу экономического роста. Современный тип экономического роста - это развитие интенсификации производства на основе НТР. 
Говоря о преимуществах экстенсивного или интенсивного путей развития надо рассматривать конкретную страну. В промышленно развитых странах преобладает интенсивный путь развития, а в развивающихся - экстенсивный.
Темпы экономического роста могут быть высокие, низкие, нулевые. Как правило, все страны стремятся к высоким темпам экономического роста, но это не всегда хорошо, т.к. помимо высокого роста необходимо соблюдать хорошее качество выпускаемой продукции. Нельзя выпускать продукцию только первого подразделения и связанную с этим военную технику, а нужно уделять внимание выпуску продукции второго подразделения. Проблема определения величины оптимальных темпов экономического роста – сложная задача, т.к. темпы зависят от значительного количества факторов, существенным из которых является НТП, а также факторы производства, внутренняя и внешняя обстановка в стране. 
Экономический рост, его темпы и масштабы определяются его ресурсами. Существует 5 основных экономических ресурсов:
1. Природные ресурсы
2. Трудовые ресурсы
3. Основные производственные фонды (основной капитал)
4. НТП, использование его достижений
5. Совокупный спрос общества.
Первые 4 ресурса выступают как ресурсы предложения, т.к. прямо или косвенно воздействуют на увеличение ВВП. Пятый ресурс стимулирует производство товаров и услуг. Все ресурсы взаимосвязаны.
Факторы экономического роста:
· Природные ресурсы: создать все необходимые предпосылки для оживления хозяйственной деятельности и подъема экономического развития; ограничить и исключить технологии производства, наносящие ущерб окружающей среде, если имеются более совершенные технологии и техника: земля, полезные ископаемые, топливо, качество окружающей среды;
· Трудовые ресурсы: наиглавнейший фактор экономического роста – предложение труда, образование, дисциплина, умения и навыки - повышение уровня этих качеств существенно повышает производительность труда;
· Капитальные ресурсы: оборудование, фабрики и заводы, дороги – производственные мощности общества. Для экономического роста важно систематическое увеличение инвестиций, накопление и обновление капитала, применение современной, наиболее производительной техники.
· Технологии: наука, менеджмент, предпринимательство
· Структура экономики: она должна быть рациональной, прогрессивной, с оптимальным распределением ресурсов, должна обладать способностью гибко меняться в ответ на вызовы времени и на изменения в самих потребностях общества.
· Совокупный спрос: высокий уровень совокупного спроса стимулирует экономический рост, и наоборот.
· Характер социально-экономической системы –рыночные системы более эффективны и продуктивны, более заряжены на прогресс, чем централизованные, что и обеспечивает более высокий экономический рост.
· Социально-политические факторы: росту экономики способствуют поощряющие бизнес законы, нетерпимость общества к воровству, коррупции, здоровое отношение людей к труду, предпринимательству, конкуренции; мир в стране, демократия, гарантированность прав и свобод.




19. Механизмы мультипликатора и акселератора и модель экономического роста, базирующаяся на них. Модель экономического роста Харрода-Домара.
В кейнсианской модели важное место отводится сбережениям и инвестициям. В связи с этим главная роль в ней отводится инвестированию нового капитала, т.е. накоплению капитала как источника инвестиций для наращивания производственных мощностей. Увеличение инвестиций вызывает мультипликационный эффект роста объема производства, чистого внутреннего продукта. Под инвестициями подразумеваются автономные, независимые инвестиции. Мультипликатор равен отношению прироста реального денежного дохода к приросту автономных инвестиций.
Доход, возросший в соответствии с величиной мультипликатора, вызовет рост спроса на потребительские товары и объема их производства. Рост инвестиций, спровоцированный ростом доходов, называется эффектом акселерации, а инвестиции, вызванные увеличением доходов, - индуцированными. Эффект акселерации обусловлен 2 факторами: длительностью периода изготовления оборудования (в этот период неудовлетворенный спрос вызывает расширение производства) и длительностью периода эксплуатации оборудования ( процентный прирост новых инвестиций к восстановительным инвестициям больше процентного прироста продукции, спрос на которую вызывает новые инвестиции). Коэффициент акселерации равен отношению прироста инвестиций к вызвавшему их приросту дохода, потребительского спроса или объема готовой продукции в предшествующем периоде. Если происходит сокращение доходов, то следствием этого также будет резкое сокращение инвестиций. Следовательно, эффект акселерации наиболее отчетливо проявляется в циклическом характере экономического развития. В связи с этим в моделях экономического цикла акселератор используется во взаимодействии с мультипликатором.
В рамках кейнсианской концепции широко известна модель экономического роста Харрода-Домара.
Модель экономического роста Харрода-Домара – однофакторная. Она учитывает только один фактор – капитальные вложения и однопродуктовая – рассчитана на один продукт. При использовании этой модели предполагается ряд допущений:
· Полная задействованность всех факторов производства
· Равенство совокупного спроса и совокупного предложения
· Равенство между приростом сбережений и ожидаемыми инвестициями.
Уравнение Харрода-Домара в конечном счете устанавливает зависимость прироста национального дохода от нормы накопления в нем. При этом в данной модели важное значение придается равенству темпов прироста сбережений и ожидаемых инвестиций.



20. Модель экономического роста Солоу.
Накопление капитала наряду с повышением качества рабочей силы составляют суть неоклассической модели. Неоклассическая модель экономического роста описывает экономику, в которой один однородный продукт производится с использованием 2 факторов: труда и капитала. Рост рабочей силы определяется факторами, действующими вне экономики и независимыми от экономических переменных. Экономика характеризуется конкуренцией и всегда развивается в условиях полной занятости. Главными составляющими неоклассической модели экономического роста являются капитал и технологический прогресс. Капитал включает уже произведенные блага длительного пользования для производства других благ. К капитальным благам (К) относятся сооружения, оборудование и товарно-материальные запасы (готовые продукты и продукты в стадии обработки). Если L – количество рабочих, то частное К/L – это количество капитала, приходящееся на одного рабочего, или коэффициент капиталовооруженности (фондовооруженности). Этот подход использует совокупную производственную функцию, которая связывает факторы и технологию с обеспечением потенциального ВВП. Углубление капитала (процесс накопления капитала в результате которого происходит увеличение количества капитала, приходящегося на одного рабочего) происходит, когда рост основного капитала опережает рост рабочей силы. В отсутствие технологического прогресса углубление капитала приводит к росту выпуска одним рабочим (или производительности труда), к росту предельного продукта труда и заработной платы, оно также уменьшает капиталоотдачу, а следовательно и доходность капитала. По мере углубления капитала наблюдается убывающая отдача капитала, которая вызывает сокращение доходности капитала и реальной процентной ставки. Кроме того, поскольку каждый рабочий оперирует большим количеством капитала, предельная производительность рабочего повышается, а следовательно, растет реальная ставка зарплаты.  В долгосрочном периоде экономика находится в устойчивом состоянии, когда углубление капитала и рост реальной заработной платы прекращаются, а доходность капитала и реальные процентные ставки становятся постоянными величинами. 
Необходимым условием равновесия экономической системы является равенство совокупного спроса и предложения. Совокупный спрос в модели Солоу определяется инвестициями и потреблением (государственные закупки для простоты не учитываются). Доход делится между потреблением и сбережениями в соответствии с нормой сбережения. В условиях равновесия инвестиции равны сбережениям и пропорциональны доходу.
Производственная функция определяет предложение на рынке товаров, а накопление капитала - спрос на произведенный продукт.
Динамика объема выпуска зависит от объема - объем капитала меняется под воздействием инвестиций и выбытия: инвестиции увеличивают запас капитала, выбытие - уменьшает.
Инвестиции зависят от фондовооруженности и нормы накопления, что следует из условия равенства спроса и предложения в экономике.
Однако в 50-х гг. Солоу обратил внимание на то, что ведущим фактором экономического роста стал НТП. Солоу на основе американской экономики за 1909-1949 гг. определили, что более 80% роста показателя выпуска на отработанный человеко-час объясняется НТП. Теперь обществу предлагалось обращать внимание не только на необходимость пополнения материально-вещественной основы производства, но и внедрять НТП. Технологический прогресс увеличивает объем выпуска при тех же затратах. Благодаря этому кривая совокупной производственной функции смещается вверх, указывая на возможность большего объема выпуска при  тех же факторах труда и капитала. Технологический прогресс во многом определяется действующей экономической системой; технология является неконкурентным товаром, поэтому она может одновременно использоваться многими людьми; и оригинальные изобретения дорого обходятся, но дешево воспроизводятся.
В модели Солоу нашли отражение воздействие сбережений, роста населения и технического прогресса на объем производства в динамике. Достоинством данной модели является то, что она учитывает взаимодействие спроса и предложения в их влиянии на накопление капитала.



21. Экономический рост, базирующийся на производственной функции (Модель Кобба-Дугласа).
Кобб и Дуглас создали экономическую модель, которая позволяла оценить вклад различных факторов производства в увеличение объемов производства или в увеличение НД. Экономическая теория пытается определить долю каждого фактора в увеличении выпуска продукции, в росте получаемых доходов. Это важно для поиска оптимального сочетания факторов производства. В качестве инструмента такого анализа используется производственная функция. Производственная функция отображает максимальный объем выпуска, который может быть произведен с помощью любого количества ресурсов при данном уровне развития технологии. Простейшая производственная функция П. Дугласа исследует воздействие 2 факторов производства на прирост выпуска продукции: труда и капитала. В 20-х гг. ХХ в. Дуглас на основе анализа статистических данных производства пшеницы в США пришел к выводу, что 1% прироста затрат труда расширяет выпуск в 3 раза больше, чем 1% прироста капитала. Значит, использование такого фактора как труд считался тогда предпочтительнее дополнительного капитала.
Главные недостатки данной модели заключаются в разобщенности факторов производства, ибо вклад каждого фактора в производство продукта оценивается при неизменности всех прочих условий. В действительности изменение одного из факторов, так или иначе, сказывается на изменении других. В частности, при увеличении занятости (труда)  и неизменности величины капитала не может не произойти хотя бы его вооруженности.


22. НТП и его влияние на экономический рост.
Необходимо различать технический прогресс, НТП и НТР. Технический прогресс (ТП) – олицетворяет собой первоначальную стадию развития производительных сил, которая базируется исключительно на эмпирической деятельности в области совершенствования орудий труда. НТП – процесс становления науки, при котором происходит взаимное обогащение науки и производства, и производство становится массовым потребителем научных знаний. Это постепенная модернизация техники и способов производства. В рамках НТП необходим ряд этапов: фундаментальные исследования, прикладные исследования, опытно-конструкторские разработки, внедрение. Первые три этапа объединяются в НИОКР (научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки). НТР – качественно новое состояние НТП, когда наука стала непосредственно производительной силой общества, но не в качестве нового элемента производительных сил, а в виде крупной сферы общественного производства, прогресс в которой предопределяет прогресс в материальном производстве. НТР означает качественный скачок в развитии науки и техники и коренное преобразование на этой основе производительных сил общества.
Использование достижений НТП предполагает выделение экстенсивных и интенсивных факторов экономического роста. Экстенсивный экономический рост означает, что расширение производства происходит преимущественно за счет увеличения производственных факторов. Естественно, что ограниченность ресурсов вводит определенные, хотя и подвижные, пределы экономического роста. На этом базируются теории народонаселения Мальтуса. Совершенно иные перспективы перед обществом открывает использование преимущественно интенсивных факторов экономического роста, когда увеличение производства, ВВП, ВНП, НД достигается за счет совершенствования всех или ряда факторов производства. В этом плане исключительно большая роль принадлежит современной НТР, которая охватила практически все отрасли национальных хозяйств стран мира.



23. Научное производство: специфика потребительной стоимости продукта науки и его стоимости.
Как и любой товар, продукт науки обладает потребительной стоимостью и стоимостью.
Специфика потребительной стоимости продукта науки заключается в том, что в процессе своего потребления она не исчезает, а обогащается и одновременно может удовлетворять разнообразные потребности. При этом в процессе потребления научного продукта, во-первых, появляется сам материальный продукт, во-вторых, формируется и совершенствуется рабочая сила, в-третьих, совершенствуются средства производства, в-четвертых, вырабатывается новое знание, с которым сопряжено появление новой идеи, принципа, метода.
Специфика стоимости продукта научного производства заключается не только в затратах (это только часть стоимости), но и в экономии материальных и трудовых ресурсов вследствие использования научного продукта, а также стоимости, созданной в результате роста производительности труда из-за синергического взаимодействия совместного и всеобщего труда.



24. Цикличность экономического развития. Экономический цикл и его фазы.
Процесс общественного воспроизводства осуществляется неравномерно, особенно в рыночной экономике. В действительности, развитие экономики происходит циклично. В разные годы производство может возрастать большими или меньшими темпами, а в ряде случаев развитие экономики может иметь отрицательный знак, что означает падение производства. Экономический цикл (волна) является общей чертой почти во всех областях хозяйственной жизни и для всех стран с рыночной экономикой.
Экономические циклы (волны) — это периодические колебания деловой активности в обществе. Это происходит тогда, когда рост производства сменяется спадом. 
Цикличность — это форма движения национальной экономикой мирового хозяйства в целом, предполагающая смену революционных и эволюционных стадий развития экономики, экономического прогресса. Цикличное развитие экономики сопровождается высоким уровнем экономической активности в течение длительного времени, а затем спадом этой активности до уровня ниже допустимого. Периодическая повторяемость экономических спадов ведет к обнищанию, голоду, страданиям, самоубийствам людей, что не может не беспокоить развитое цивилизованное общество. Главная причина цикличного развития экономики – частная собственность на средства производства и противоречия, которые возникают из общественного характера производства и частной формы присвоения. Существуют различные точки зрения на причины возникновения цикличного развития экономики. 
Одни экономисты утверждают, что причины экономических кризисов кроются в сфере обращения и связывают это с простым товарным производством и деньгами, т.к. возможен разрыв между куплей и продажей товаров (функция денег как средство обращения и средство платежа). 
Другие экономисты считают, что цикличность развития экономики зависит от природных факторов (например, открытие крупных месторождений); политических событий (революции, воины, политическая нестабильность). 
Существуют внутренние причины, которые связаны с обновлением основного капитала. В частности, начало экономического бума, сопровождающегося резким увеличением спроса на машины и оборудование, позволяет предположить, что он повторится через определенный период времени, когда эта техника физически и морально износится.
На производство оказывает влияние личное потребление, которое зависит от доходов, от инвестиций. Инвестиции по-разному влияют на экономические циклы: если вкладывается много инвестиций, то может произойти перепроизводство товаров и наоборот. 
Цикл представляет собой интервал времени в развитии рыночной экономики, в течение которого происходит увеличение объема производства товаров и услуг, а затем сокращение, спад, депрессия, оживление и, наконец, снова его рост.

Цикл включает в себя следующие фазы: кризис; депрессия; оживление; подъем.
Кризис (пик, бум): легко догадаться о приближении экономического кризиса. Это связано с ростом ссудного процента: если процентная ставка по кредиту высокая, то денег в обществе мало, а товаров много, т.е. перепроизводство товаров. Перепроизводство товаров охватывает всю экономическую систему страны. Кризис  характеризуется резким спадом производства, который начинается с постепенного сужения, сокращения деловой активности. Кризис отличается от нарушения равновесия между спросом и предложением на какой-то определенный товар или в отдельной отрасли хозяйства тем, что он возникает как всеобщее перепроизводство, сопровождаемое стремительным падением цен,сокращением спроса на товар, многие предприятия не могут реализовать свой товар и разоряются,  банкротством банков, остановкой предприятий (фирм), ростом безработицы. Из кризиса выходят только те предприятия, которые имеют большой капитал и могут продавать товар по бросовым ценам – цены, ниже издержек производства (демпинговые цены). Первый экономический кризис: Англия 1825г., второй – Англия и США 1836г., третий – Англия, США, Франция, Германия 1847г., четвертый – захватил всю экономическую систему в целом в 1857г. Экономические кризисы повторяются через 10-11 лет и связано это с тем, что материальной основой экономического кризиса является обновление основного капитала. На современном этапе экономические кризисы повторяются через 2-3 года. Это связано с НТП. После 1866г. кризисы были в 1873,. 1882, 1890гг. Сокрушительным был кризис в 1900-1901гг. в США и России и связан с металлургической промышленностью. После ПМВ экономические кризисы повторяются регулярно и являются спутниками капитализма. Самым глубоким был кризис 1929-1933гг. – мировой кризис: США, Германия, Англия. Было характерно: спад производства, сокращение прибыли предприятий, кризис кредитно-финансовой системы, обесценение валюты. 28 октября 1929 г., вошедшим в историю мировой экономики как «черный понедельник», биржи Уолл-стрита объявили о катастрофическом падении курса ценных бумаг и начале «великой депрессии». США стали эпицентром мирового кризиса 30-х годов, который постепенно охватил весь индустриальный мир. США вышли из этого кризиса благодаря новому курсу Рузвельта. Он важное значение уделял государственному регулированию экономики, зарплаты, провел концентрацию и централизацию банковского капитала, снизил цены на с/х машинное оборудование, поднял цены на с/х продукцию, чтобы спасти кредитную систему, он гарантировал сохранение вкладов населения.
Депрессия (спад, вмятина, впадина, рецессия) – это застой производства: уровень производства стабилен, но очень низкий, т.к. низкие цены, то идет распродажа товарных запасов, падает ссудный процент, массовая безработица, скупаются акции разорившихся предприятий, курс ценных бумаг не растет.
Постепенное сокращение деловой активности, замедление темпов роста называется рецессией.
Оживление: обновление основного капитала, уровень производства повышается, но не сильно, повышаются цены и прибыль предприятий, снижается уровень безработицы, ускоряется кругооборот капитала, увеличивается спрос на кредит, повышается курс акций и других ценных бумаг. Оживление продолжается до тех пор, пока ВВП не достигнет предкризисного состояния.
Подъем - экономический рост производства, который продолжается после оживления экономики. В этот период: высокий уровень производства, полная занятость, растет зарплата, инвестиции в производство, рост курса ценных бумаг, т.к. на него положительное значение оказывает рост доходности предприятий, увеличивается промышленный и торговый капитал. Увеличение торгового капитала приводит к разрыву между производством и потреблением (сокращение платежеспособного спроса населения).
* При первых симптомах спада производства и вползания экономики в фазу кризиса отрасли по выпуску средств производства продолжают инвестиционный и производственный процесс на основе ранее сформировавшихся портфелей заказов, что усугубляет нарастающую кризисную ситуацию.

25. Классификация экономических кризисов и их влияние на процесс воспроизводства. Специфика экономического кризиса в РФ 90-х гг. ХХ в.
Виды экономических кризисов:
· Циклический: периодически повторяющиеся спады общественного производства, снижается деловая и трудовая активность во всех сферах народного хозяйства. Такой кризис даёт начало новому циклу хозяйственной деятельности.
· Промежуточный: охватывает стадии оживления и подъема, тормозит их развитие, носит локальный и непродолжительный характер. Не дают начало новому циклу.
· Структурный: связан с постепенным и длительным нарастанием межотраслевых диспропорций в общественном производстве и характеризуется несоответствием сложившейся структуры общественного производства изменившимся условиям эффективного использования ресурсов. Такие кризисы вызывают долговременные потрясения и требуют относительно длительного периода адаптации к изменившимся условиям процесса общественного воспроизводства. Например, энергетический кризис 70-х гг.
· Частичный: связан со снижением деловой активности в кредитных сферах деятельности. Например, Мировой валютный кризис 70-х гг. в результате которого золото перестало выполнять роль мировых денег и превратилось в один из товаров; кризис банковской системы Германии 1932г.
· Отраслевой: характеризуется спадом производства и свертыванием хозяйственной деятельности в одной из отраслей промышленности, народного хозяйства. Например, угольная, сталелитейная, текстильная промышленность.
· Сезонный: связан с природно-климатическими условиями (наводнение, засуха).
· Мировой: охватывает всю мировую систему, например, мировой экологический кризис.
Кризис 1992-1998гг. в России. В годы Великой депрессии (1929-1933гг.) ни одна страна в мире не претерпела такого ущерба от действительно циклического кризиса, как Россия в рамках кризиса, порожденного государственной властью. Важнейшие причины кризиса:
· Ликвидация централизованного управления экономикой и формирование монопольно-бюрократической системы без механизмов и навыков государственного планирования и регулирования.
· Либерализация экономических отношений при структурном доминировании монополизированных и олигополизированных рыночных структур.
· Либерализация цен, обесценившая сбережения и лишившая страну инвестиционного ресурса.
· Либерализация внешнеэкономических связей страны, содействовавшая ухудшению отечественного производства, увеличению валютного долга.
· Развал финансовой системы
· Антиинфляционные мероприятия подавленного характера (невыплата или задержка на месяцы и годы зарплаты).




26. Краткосрочные, среднесрочные экономические циклы. Большие экономические циклы Кондратьева.
Различают несколько типов циклов:
· Краткосрочные (циклы Китчена): длительность 40 месяцев (более 3-х лет), обусловлены колебаниями мировых запасов золота.
· Среднесрочные (промышленные - Жугляр): продолжительность 7-12 лет. Причина кроется в сфере денежного обращения и кредита. Через 10 лет происходит обновление банковской системы, т.к. идет обновление всей экономической системы в связи с обновлением основного капитала. К среднесрочным циклам относят также строительные циклы, автором которых является Кузнец. Он считал длительность цикла 15-20 лет и связывал это с обновлением жилищных и производственных сооружений.
· Большие циклы: автор Кондратьев, он считал, что продолжительность циклов 50-60 лет и связано это с динамикой НТП. Суть его теории заключается в том, что он открыл закономерность периодически повторяющихся «повышательных» и «понижательных» волн развития ведущих отраслей промышленности и структурных сдвигов в мировой экономике.
Большие циклы рассматриваются как нарушение и восстановление экономического равновесия в долгосрочном периоде. В основе лежит механизм накопления и рассеяния капитала, достаточного для создания качественно новых производительных сил. Существование больших циклов Кондратьев объяснил тем, что длительность функционирования различных созданных хозяйственных благ неодинакова. Для их создания требуется различное время и различные средства. Как правило, наиболее длительный период функционирования имеют мосты, каналы, дороги, здания. Они же требуют наибольшего времени для обновления. Смена и расширение фонда этих благ идут не плавно, а толчками. Кондратьев также показал взаимосвязь НТП с развитием большого цикла. Перед началом повышательной волны наблюдается оживление в сфере технических изобретений, а во время подъема - их активное применение. 
Кондратьев вычленил 3 больших цикла за 140 лет хозяйственной истории:
1) с 1787-1792 по 1810-1817 гг. - повышательная волна; с 1810-1817 по 1844-1851 гг. - понижательная волна;
2) с 1844-1851 по 1870-1875 гг. - повышательная волна; с 1870-1875 по 1890-1896 гг. - понижательная волна;
3) с 1890-1896 по 1914-1920 гг. - повышательная волна; с 1920 до 40-х гг. - понижательная волна;
4) с конца 40-х до начала 70-х гг. - повышательная волна; с 70-х гг. - все 80-е годы - понижательная волна.



27. Условия циклического и нециклического развития экономики. Антициклическое регулирование на каждой из фаз экономического цикла.
Теория циклов тесно переплетается с теорией экономического роста. В ходе циклического развития определяется равновесная долговременная траектория роста. В результате экономический рост и экономический цикл предстают как 2 взаимосвязанные стороны единого процесса общественного воспроизводства. Нециклическая динамика возможна лишь пари высокой норме потребления. А когда наблюдается сокращение спроса или недостаточное потребление, возникает ситуация невостребованных благ, их перепроизводство.
Государственное воздействие на экономику способно существенно повлиять на ход экономического цикла, меняя характер экономической динамики: глубину и частоту кризисов, продолжительность фаз цикла и соотношение между ними. Государственное регулирование направлено на смягчение циклических колебаний, поэтому оно носит антициклический характер. В практике государственного антициклического регулирования существуют 2 основных направления. Первое ориентировано на регулирование совокупного спроса, второе – на регулирование совокупного предложения. Регулирование совокупного спроса и предложения осуществляется с помощью как фискальной, так и денежно-кредитной политики. Важнейшими методами, с помощью которых государство воздействует на экономический цикл, выступают кредитно-денежные и бюджетно-налоговые рычаги. Во время кризиса государственные меры направлены на стимулирование производства, а во время подъема — на его сдерживание. Так, с целью ослабления «перегрева» экономики государство в фазе подъема проводит политику сдерживания: способствует дальнейшему удорожанию кредита, вводит новые налоги, повышает старые, отменяет ускоренную амортизацию и налоговые льготы на новые инвестиции. В условиях кризиса, наоборот, государственные меры направлены на стимулирование деловой активности: в области фискальной политики меры направлены на удешевление кредита, сокращение налогов, на ускоренную амортизацию и налоговые скидки на новые инвестиции, увеличение государственных расходов.


28. Финансовая система: понятие, структура. Бюджетная система. Государственный бюджет: доход и расходы. Внебюджетные фонды.
Финансовая система – совокупность учреждений и отношений, опосредующих образование, распределение и использование финансовых ресурсов. Финансовая система включает в себя следующие основные финансовые институты: государственные финансы; финансы предприятий и организаций; финансовый рынок. 
Финансы предприятий и организаций обеспечивают процесс формирования и использования доходов первичной производственной структуры, а также регулируют распределительные отношения на уровне микроэкономики.
Финансы государства обеспечивают формирование и использование государственных доходов и функционируют на основе создания различных централизованных фондов. Состав государственных финансов: государственный бюджет; государственное социальное страхование; пенсионный фонд и фонд социального обеспечения; имущественное и личное страхование через государственные организации; государственный кредит; фонды целевого назначения.
Финансовый рынок представляет собой сферу функционирования разнообразных ценных бумаг, выпускаемых государством и предприятиями.
Роль финансовой системы заключается в том, чтобы с помощью финансовых отношений влиять на темпы и пропорции социально-экономического развития страны.
Такое влияние осуществляется через финансово-кредитный механизм двумя методами:
· финансовое обеспечение (государственный бюджет);
· финансовое регулирование (система налогов). 
Центральное место в финансовой системе занимает государственный бюджет. Бюджет – соотношение объема и структуры доходов и расходов рассматриваемого субъекта. Каждое государство имеет ту или иную бюджетную систему.
Бюджетная система государства - совокупность всех бюджетов, созданных в государстве на различных уровнях государственных структур власти и управления. Структура бюджета страны зависит от ее государственного устройства. В странах с унитарным устройством бюджетная система имеет двухъярусное построение – государственный и местные бюджеты. В странах с федеративным устройством (США, ФРГ) бюджетная система состоит из трех уровней: государственный, местный бюджеты, а также бюджеты субъектов федерации (штатов, земель). В основе бюджетной системы любой страны лежит административно-территориальное деление.
Бюджетная система основывается на бюджетном устройстве, которое устанавливает:
виды бюджетов; взаимоотношение бюджетов; разграничение доходов и расходов в бюджете; определяет принципы и основы построения бюджетных систем; законодательное осуществление и закрепление бюджетного права.
Государственный бюджет - система экономически распределенных отношений, которая охватывает все общество и отражает все денежные ресурсы (доходы) и их распределение (расходы) в государстве. Государственный бюджет составляется на один год. Он представляет собой план расходов правительства и источников их покрытия, который приобретает силу закона после обсуждения и утверждения его проекта законодательными органами власти. За неисполнение государственного бюджета правительство после отчета может быть отправлено в отставку. Бюджеты бывают сбалансированными (равенство между доходной и расходной частями), дефицитными и профицитными.
Бюджет имеет такие структуры: доходную и расходную.
Основным источником поступлений (доходов) в бюджет являются налоги, на которые приходится около 90% всех поступлений в бюджеты промышленно развитых стран. Остальная часть поступлений покрывается различного рода государственными сборами, пошлинами, отчислениями. 
Расходы госбюджета идут по двум основным направлениям. 
· Государственные закупки товаров и услуг: расходы на военные нужды, на содержание государственного аппарата и органов правопорядка; затраты на хозяйственные нужды.
· Государственные выплаты из бюджета: пенсии, пособия, дотации и другие денежные платежи. Сюда также включаются статьи расходов, связанные с выплатой процентов по государственному долгу, возникающему в результате выпуска государственных займов. 
Другой частью государственной финансовой системы являются внебюджетные (специальные, целевые) фонды. По своему целевому назначению они могут быть экономическими (фонд поддержки малого бизнеса), социальными (фонды страхования, пенсионного обеспечения), политическими (оказание поддержки режимам, политической линии). Наиболее распространенными источниками образования внебюджетных фондов являются налоги, отчисления из бюджета, специальные взносы. Примером служит Пенсионный фонд РФ. Специальные фонды могут иметь как временный, так и постоянный характер. Они используются как средство регулирования социальных отношений.






29. Налоги: сущность, классификация и функции. Налоговые ставки и кривая Лаффера.
Налоги – обязательные платежи физических и юридических лиц в государственный и местный бюджеты.
Сущность налогов заключается в отношениях безвозмездного присвоения. Таким правом обладает государство, которое оно осуществляет в форме обязательных сборов юридических и физических лиц. Экономическое содержание налогов выражается взаимоотношениями хозяйствующих субъектов, граждан, с одной стороны, и государства – с другой, по поводу формирования государственных финансов. Сущность налогов находит свое проявление в выполняемых ими функциях. Функции налогов – такие их свойства, которые позволяют использовать налоги в качестве инструментов формирования доходов государства, распределения, перераспределения доходов в обществе в интересах обеспечения жизнедеятельности государства, экономического развития и решения социальных проблем страны. 
Функции налогов:
1. Фискальная (бюджетная) функция: формирование финансовых ресурсов государства, необходимых для осуществления им своих функций. Она направлена на изъятие части доходов предприятий и граждан для содержания государственного аппарата, обороны страны.
2. Распределительная (перераспределительная) функция: перераспределение доходов юридических и физических лиц в интересах реализации крупных социальных, научно-технических, хозяйственных, экономических программ.
3. Регулирующая функция: система мер в области налогообложения, направленных на вмешательство государства в рыночную экономику в соответствии с принятой правительством концепцией экономического развития. Эта функция осуществляется путем применения отлаженной системы налогообложения.
4. Стимулирующая подфункция: реализуется через систему льгот, исключений; проявляется в изменении объема налогообложения, снижении налоговой ставки, полном освобождении от налогов.
5. Подфункция воспроизводственного назначения: направлена на компенсацию и возмещение потребляемых ресурсов: плата за воду, пользование природными ресурсами, отчисления в дорожные фонды. 
6. Контролирующая функция: позволяет установить соотношение между налоговыми поступлениями и потребностями государства в финансовых ресурсах, определить направления эффективного использования ресурсов, установить надзор за движением финансовых ресурсов в стране.  
Классификация налогов: 
1. По объектам налогообложения: 
· Налог на доходы (зарплату, ренту, прибыль, дивиденды, гонорары)
· Налог на имущество (землю, леса, предприятия, дома)
· Налог на расходы покупателей определенных товаров и услуг (например, при покупке вина, водки, сигарет)
2. По способам взимания: 
· Прямые – налоги, взимаемые непосредственно либо с получателей доходов (индивидуальный подоходный налог, налог на прибыль, ресурсные платежи), либо с владельцев имущества (налог на собственность). Такие налоги могут смягчать неравенство между людьми, имеющими разные доходы и собственность. Однако такие налоги угнетают трудовую активность: больше платит тот, кто лучше работает. А так же растущие налоги на собственность тормозят ее накопление.
· Косвенные – налоги, которые включаются в цены определенных товаров и взимаются с потребителей этих товаров при их продаже. Здесь выделяют 2 позиции:
· Акцизы – налоги на расходы, связанные с покупкой конкретных товаров и услуг на внутреннем рынке. Они бывают 2 вариантов: индивидуальные акцизы (фискальные монопольные налоги)  – надбавки к цене на отдельные виды продукции (вино, табак). Производство и сбыт облагаемых этими налогами товаров часто является монополией государства. Универсальные акцизы – налоги на общую стоимость реализуемых товаров и услуг (НДС, налог с продаж).
· Таможенные пошлины – налоги на импортируемые, экспортируемые и транзитные товары; взимаются при перевозке этих товаров через государственную границу.
С одной стороны косвенные налоги дают госбюджету большие доходы и могут сдерживать потребление вредных продуктов. С другой, - они означают рост цен, что может вызвать требования о повышении зарплат и подталкивать инфляцию.
Кроме того, по способу взимания налогов они подразделяются на кадастровые, декларируемые и изымаемые у источника. 
· Кадастровый способ взимания:   характеризуется дифференциацией объекта налога на группы по определенному признаку. Перечень этих групп и их признаки заносятся в специальные справочники. Для каждой группы установлена индивидуальная ставка налога. Величина налога не зависит от доходности объекта (например, налог на транспортное средство без учета того, используется оно или простаивает).
· Налог на основе декларации взимается в результате заполнения плательщиком декларации о полученных доходах и установления на них налога. Уплата налога производится после получения дохода. (налог на прибыль).
· Способ изъятия налога у источника характеризуется получением дохода, уменьшенного на сумму налога после изъятия его для перечисления в бюджет (подоходный налог с физических лиц).
3. По способу определения размера налога: 
Налоговая ставка – величина налога – взимаемая с единицы объекта налогообложения. Дифференциация ставки должна проводиться по экономическим, социальным, региональным категориям плательщиков. Выбор динамики процентной ставки определяет принцип построения налогообложения.
· Пропорциональные – налоги с неизменной процентной ставкой, которая не зависит от суммы дохода, расхода или стоимости имущества.
· Прогрессивные налоги – у таких налогов ставка по мере роста, например доходов растет.
· Регрессивный налог – ставки которого с ростом облагаемых сумм снижаются. Такой налог стимулирует выход из «налоговой тени» высоких доходов и их дальнейший открытый рост, что увеличивает поступление денежных средств в казну.
4. По уровню бюджета:
· Общенациональные (в России – федеральные)
· Региональные
· Местные
5. По порядку использования:
· Общие налоги поступают в единую кассу страны
· Целевые (специальные), имеющие своё конкретное назначение (сборы с владельцев собак, платежи за парковку).
Уровень налоговых ставок значительно влияет и на доходную часть бюджета. Постепенное повышение налоговых ставок способствует налоговым поступлениям, но тех пор, пока налоговое бремя не станет избыточным. Зависимость налоговых поступлений от величины налоговой ставки была описана американским экономистом А. Лаффером. Согласно положению Лаффера чрезмерное повышение налоговых ставок на доходы предприятий существенно снижает у предприятий стимулы к капиталовложениям, снижает их доходы, тормозит НТП, замедляет экономический рост и тормозит рост ВВП и ВНП. Это, в конечном счете, отрицательно сказывается на поступлениях в государственный бюджет. Кривая Лаффера:

На оси абсцисс – поступления в госбюджет. По оси ординат – налоговые ставки. При увеличении ставки налога R доход государства в результате налогообложения увеличивается. Оптимальный размер налоговых ставок (R1) обеспечивает максимальные поступления Y1. При дальнейшем повышении налогов стимулы к труду и предпринимательству падают, и при 100% налогооболожения доход государства равен 0, потому что никто не захозет работать бесплатно.






30. Бюджетный дефицит и профицит. Виды бюджетного дефицита и их влияние на развитие экономики.
Бюджетный дефицит –  та денежная сумма, на которую расходы бюджета в данном периоде превышают его доходы. Это сложное экономическое явление. Оно свидетельствует о том, что страна хочет тратить больше, чем может. Бюджетный дефицит не означает несбалансированности бюджета. Это означает только несоответствие постоянных собственных доходов государственного дохода его расходам. Он возможен, когда государство осуществляет закупки или оформляет заказ в долг, а оплату надеется осуществить из последующих налоговых поступлений. Но если налоговые платежи поступают в меньших размерах по сравнению с надеждами правительства, образуется бюджетный дефицит и непогашенный государственный долг. Обычно бюджетный дефицит сопутствует состоянию рецессии, ибо при спаде производства падают налоговые поступления. Но причинами возникновения бюджетного дефицита могут быть и просчеты правительства.
Превышение доходной части государственного бюджета над его расходной частью называется бюджетным профицитом.  По природе своего происхождения необходимо различать:
· Циклический дефицит: это результат наступления фазы спада производства, который обусловливает сокращение поступления доходов в бюджет с сужением сферы налогообложения и увеличением расходов на социальные нужды.
· Структурный дефицит: это превышение расходов над доходами, вызванное финансовой политикой государства, направленной на увеличение расходов и снижение налогов с целью предотвращения спада или оживления экономики и вывода ее из депрессивного состояния.
В зависимости от характера проводимой государством финансовой политики бюджетный дефицит может быть активным или пассивным.
· Активный дефицит обусловлен финансовой политикой государства, направленной на увеличение его расходов и снижение налогов, являющейся способом повышения хозяйственной активности.
· Пассивный дефицит вызывается сокращением государственных доходов в результате падения хозяйственной активности.



31. Источники покрытия бюджетного дефицита и регулирование государственного бюджета.
Можно назвать 4 главных способа решения проблемы дефицитности государственного бюджета.
· Наиболее рациональный из них сокращение расходов бюджета: этот способ не всегда выполним, т.к. он может усилить спад в экономике и спровоцировать социальную напряженность.
· Увеличение доходов бюджета: оно возможно за счет повышения налогов и их собираемости, а также за счет более продуманного и гибкого налогообложения (снижение ставок). Опасно уменьшением инвестиций и потребления. 
· Денежная эмиссия: это наиболее легкий, но и самый порочный способ. Выпуск не обеспеченной товарами денежной массы неизбежно отзовется взвинчиванием инфляции.
· Госзаймы: возможны у населения и предприятий – выпуск государственных ценных бумаг – облигаций, которые представляют обязательства государства выплатить сумму заимствований денег у населения с процентами;  у иностранных государств и международных организаций.
Подразделяются на:
· краткосрочные (до 1 года, иногда до 3 лет)
· среднесрочные (3-5 лет)
· долгосрочные (свыше 5 лет)
К настоящему времени определились 3 основных подхода к регулированию государственного бюджета:
1. связан с ориентацией на достижение ежегодной сбалансированности бюджета. В условиях депрессии, длительной безработицы и как следствие сокращение доходов и уменьшение налоговых поступлений, сбалансированность может быть достигнута путем либо увеличения налогов, либо сокращения государственных расходов, либо сочетанием обоих положений. При профиците бюджета в условиях инфляционных процессов и роста денежных доходов, чтобы не допустить предстоящего превышения доходов над расходами, правительство должно либо снизить налоги, либо увеличит государственные расходы, либо и то и другое одновременно.
2. Сориентирован на достижение сбалансированности государственного бюджета в рамках экономического цикла. Допускаются годовые дефициты и профициты бюджета, и используется фискальная политика одновременно как инструмент антициклического регулирования и балансирования бюджета в долгосрочном периоде.
3. Базируется на идее функциональных финансовых, суть которой сводится к тому, чтобы фискальная политика рассматривалась лишь в качестве инструмента экономической политики сбалансированного развития народного хозяйства.



32. Государственный долг: виды, последствия и управление им.
Государственный долг – сумма задолженности по выпущенным и непогашенным государственным займам. Он связан с использованием государственных займов в качестве одной из форм привлечения денежных ресурсов с целью обеспечения экономического развития страны. В зависимости от рынка размещения займов государственный долг подразделяется на внутренний и внешний.
Внутренний долг возникает в результате размещения на внутреннем рынке государственных займов. О размерах государственного долга позволяет судить его доля по отношению к внутреннему валовому продукту или сумме бюджетных расходов.
Внешний долг возникает в результате размещения займов за рубежом и других форм задолженности иностранным физическим, юридическим лицам и государствам.
Рост государственного долга вызывает определенные негативные последствия для национальной экономики:
1. Поиски источников погашения долга приводят к необходимости повышения налогов.
2. Отвлечение денежных ресурсов ограничивает возможности частного предпринимательства и роста экономики.
3. Возникает проблема ухудшения материального благополучия населения в результате необходимости обслуживания внешнего долга.
4. Происходит перераспределение доходов в пользу держателей государственных ценных бумаг
5. Происходит подрыв финансово-кредитной системы.
Управление государственным долгом – совокупность финансовых мероприятий государства, связанных с погашением займов, организацией выплат доходов по ним, проведением конверсии и консолидации государственных займов. Управление государственным долгом включает следующие меры: 
а) эффективное использование средств заимствования
б) поиск средств для выплаты долга
в) нейтрализация негативных последствий государственного долга.
· Конверсия предполагает изменение первоначальных условий государственных займов (процента, срока). Различают несколько методов конверсии: добровольная, принудительная и факультативная. При добровольной конверсии владелец облигации имеет право выбора: либо согласиться с новыми условиями, либо погасить облигацию. При принудительной конверсии владелец облигации обязан согласиться с новыми условиями займа, а при  факультативной – кредитор может либо согласиться, либо отказаться от новых условий. Конверсия, как правило, осуществляется при избытке ссудного капитала и снижении процентной ставки.
· Консолидация государственного долга происходит путем продления срока действия кратко- и среднесрочных займов или путем объединения ранее выпущенных средне- и краткосрочных займов в один долгосрочный заем. Формируется консолидированный долг как часть общей суммы государственной задолженности в результате выпуска долгосрочных займов.
· Рефинансирование – процесс погашения старого государственного долга путем выпуска новых займов. Поэтому консолидированный государственный долг есть результат рефинансирования.
 Задача спецслужб по управлению гос. долгом – не допустить превышения долга над ВВП более чем в 2,5 раза.
Показатели государственного долга:
· По абсолютной сумме долга
· По его отношению к доходам бюджета
· По отношению суммы долга к ВВП
· В расчете на душу населения. 


33. Финансовая политика и её типы. Дискреционная и автоматическая финансовая политика и её влияние на экономическую конъюнктуру.
Финансовая политика охватывает весь комплекс мероприятий государства в области финансов. Это совокупность мероприятий по организации и использованию финансов для осуществления государством своих функций и решения возложенных на него задач. Финансовая политика предопределяется характером общественного строя, отношениями собственности и взаимоотношениями между классами и социальными группами. Финансовая политика бывает дискреционной и автоматической. Дискреционная финансовая политика представляет собой манипулирование налогами и государственными расходами с целью воздействия на национальное производство, занятость, денежное хозяйство в интересах обеспечения экономического роста.
Дискреционная финансовая политика включает в себя такие составляющие, как программы занятости (организация общественных работ), социальные программы (выплаты пенсий по старости и инвалидности, оказание помощи малоимущим слоям населения) и изменение налоговых ставок. Дискреционные регуляторы для своего проведения в жизнь всякий раз требуют соответствующих решений властей. Так например, время от времени вводятся дополнительные налоги или новый уровень минимальных пенсий, пособий и оплаты труда.
Автоматическая финансовая политика (политика встроенных стабилизаторов) – базируется на том, что уровень государственных закупок, налогов может изменяться в режиме саморегулирования от принятия правительством соответствующих решений. Как только изменяется экономическая ситуация, встроенные стабилизаторы реагируют на эти изменения и запускают в действие механизмы саморегулирования. Встроенный стабилизатор – механизм реакции бюджета на изменение фактора, воздействующего на доходную или расходную часть без принятия каких-либо социальных мер.


34. Кейнсианская и классическая концепции налоговой политики и их проявление в финансовой политике России.
Кейнсианский подход оценивает налоги как средство сбалансирования бюджета, стимулирования риска капиталовложений, регулирования сбережений, увеличения государственных расходов и инвестиций, одним словом, как  средство формирования «эффективного спроса».
Классический (консервативный) подход оценивает налоги только как источник государственных доходов, ибо экономика считается саморегулирующейся. Регулирующая роль налогов признается лишь в части содействия развитию свободной конкуренции.
Однако в реальной действительности при осуществлении финансовой политики оба эти подхода используются в их комбинации.
Можно выделить 2 направления совершенствования финансовой системы России:
· Эволюционное: исходит из необходимости острожного и осмотрительного реформирования экономики и социальной системы, опираясь на сочетание элементов сложившейся системы хозяйств с кейнсианской концепцией выхода из кризиса и регулирования национальной экономики с целью формирования двух секторов экономики: рыночного и государственного.
· Революционное: на основе политики монетаризма. Фискальная политика была превращена во вспомогательное средство реализации денежно-кредитной политики по оздоровлению денежного хозяйства. Сама жесткая денежно-кредитная политика сопровождается колоссальным урезанием государственных расходов на товары, услуги, развитие социальной базы. Кроме того, самые жестокие налоговые мероприятия, высокие процентные ставки и непомерное налоговое бремя.



35. Благосостояние. Доходы и принципы формирования. Социальная политика государства.
Проблема благосостояния включает в себя как экономическую, так и социальную и этическую составляющие. Благосостояние нации не может формироваться исключительно на рыночных принципах, ибо существует довольно широкий круг общественных потребностей, удовлетворение которых невозможно осуществить через рынок. Тем не менее проблема стоимостной оценки данных потребительских благ, равно как и труда работников в различных областях социальной сферы общественного воспроизводства, становится архиактуальной.  В связи с наличием объективных предпосылок социального неравенства отдельных людей, сословий, классов, групп населения государство вынуждено брать на себя выполнение функции обеспечения социальной справедливости. 
Доходы – вся совокупность денежных средств и материальных благ, которыми обладает человек, семья, социальная группа, население в целом. Доходы включают в себя стоимостную (денежную) и натуральную составляющую. Денежные доходы населения включают всю совокупность денежных поступлений за определенный период времени. К ним относятся оплата труда, доходы от предпринимательской деятельности и оказания на сторону различного рода услуг, доходы от всех форм собственности и безвозмездные денежные поступления и пособия. Натуральные доходы представляют собой всю совокупность материальных благ и услуг, предназначенных для собственного потребления в рамках домашних хозяйств. Они выступают в 2 формах: 
· номинальные доходы – сумма денежных поступлений без учета их изменения под воздействием налогообложения и динамики цен. Это количество денег, полученное отдельными лицами в течение определенного периода. Номинальные доходы за вычетом налогов и других обязательных платежей образуют располагаемые доходы. Это доход, который может быть использован на личное потребление и личные сбрежения.
· Реальные доходы рассчитываются на основе располагаемых доходов с учетом изменения розничных цен и тарифов. Они представляют собой  ту совокупность материальных и нематериальных благ, которой располагает население в результате их покупки, поступления или обладания ими.
Среди факторов, оказывающих непосредственное влияние на величину доходов, кроме размеров самой зарплаты, выступает динамика розничных цен, степень насыщенности потребительского рыка товарами.
Основными составляющими доходов населения являются доходы лиц наемного труда, предпринимательский доход, доходы от собственности, все виды и формы социальной помощи и поддержки. Обобщающим показателем, характеризующим уровень благосостояния населения, является величина НД на душу населения.
Социальная политика государства – одно из направлений деятельности государства по регулированию социально-экономических условий жизни общества. Суть социальной политики заключается в поддержании отношений, как между социальными группами, слоями общества, так и внутри них, обеспечении условий для повышения благосостояния, уровня жизни, создании социальных гарантий в формировании экономических стимулов для участия в общественном производстве. 


36. Показатели распределения доходов. Кривая Лоренца. Коэффициент Джинни. Прожиточный минимум, уровень и качество жизни. 
Для определения степени неравномерности распределения доходов используются различные методы расчета.  Так например, функциональное распределение доходов (т.е. распределение дохода между факторами производства, и прежде всего между трудом и капиталом) позволяет определить долю соответствующего фактора производства в НД. Классификация доходов по их величине показывает распределение НД между отдельными лицами и семьями – персональное распределение. 
Кривая Лоренца показывает неравномерность распределения доходов в обществе. 
На оси абсцисс отложены процентные группы населения, а по вертикали – проценты дохода, получаемые этими группами. ОЕ – линия абсолютного равенства в распределении доходов.
Кривая показывает фактическое распределение полученного дохода между отдельными группами семей. Она строится на основе конкретных статистических данных. Форма кривой Лоренца характеризует степень неравномерности распределения дохода: чем круче изгиб кривой и чем дальше лна отстоит от кривой абсолютного равенства, тем больше неравенство в распределении доходов.
Если разделить заштрихованную площадь на площадь треугольника OFE, то получится показатель, отражающий степень неравенства в распределении доходов – коэффициент Джинни (индекс концентрации доходов). 



Следующим показателем дифференциации доходов населения является децильный коэффициент, который позволяет осуществлять сопоставление доходов, в среднем получаемых наиболее и наименее обеспеченными группами населения. 
Прожиточный минимум  определяется социально-экономическими условиями жизнедеятельности общества. Он выражает минимально допустимую материальную обеспеченность, ниже которой возникает угроза воспроизводству населения страны. Динамика прожиточного минимума находится в прямой зависимости от изменения социально-экономических условий жизни и социальной политики государства. Величина прожиточного минимума служит своего рода ориентиром при определении минимально допустимой зарплаты, пособий по безработице и других трансфертных платежей.
Для оценки благосостояния важен показатель уровня жизни. Он характеризует степень удовлетворения физических, духовных и социальных потребностей населения. Он определяется, с одной стороны, количеством и качеством жизненных благ и услуг, используемых для удовлетворения потребностей населения, а с другой – степенью развития самих потребностей людей. На уровень жизни воздействует достигнутая ступень развития производства предметов потребления. Он зависит не только от текущего производства, но и от размера национального богатства, а также от накопленного имущества у населения.
Минимальная потребительская корзина рассчитывается для стандартной семьи, состоящей из 4 человек, двое из которых двое – дети школьного возраста. Она представляет собой тот минимально допустимый потребительский набор, сокращение которого становится социально неприемлемым.
Рациональная потребительская корзина – это наиболее благоприятный набор благ и услуг и их структура, которые рассчитываются на научной основе. 
Для  учета жизненного уровня населения используются индексы уровня стоимости жизни.
Показатель качества жизни помимо совокупности благ и услуг, получаемых людьми, включает качественную сторону жизни населения – здоровье, физическое развитие, уровень образования, условия и безопасность труда, возможности использования свободного времени, состояние экологии. Это наиболее полный показатель, отражающий благосостояние нации.


37. Государственное регулирование рыночной экономики: объекты, субъекты, формы и методы.
Государство всегда выполняло определенные функции в сфере экономики: денежное обращение, сбор налогов, поддержка законности, регулирование социальных проблем. В современных условия любая рыночная экономика является смешанной в силу существования государственного сектора и свободного предпринимательства. Дискуссия вызывает вопрос: на сколько государство должно вмешиваться в рыночную экономику. Точки зрения разделились: одни считают, что эффективной может быть экономика только в условиях ничем не ограниченного частного предпринимательства, а другие считают, что должен быть государственный монополизм в управлении экономикой. В 17-18 вв. меркантилисты считали необходимым государственное регулирование экономики. В конце 18 века идеи экономического либерализма отрицательно оценивают государственное вмешательство в экономику. Смит считал, что экономика будет эффективно функционировать без вмешательства государства, а государство должно быть «ночным сторожем».Принцип: «Пусть все идет как идет. Пусть каждый идет своим путем» Смит считает, что рынок – главный регулятор экономики. В последнее время все ученые пришли к выводу, что «невидимая рука» рынка должна дополняться видимой рукой государства. Необходимость регулирования рынка государством связана с отрицательными последствиями рынка: экономический кризис и перепроизводство товаров, инфляция, безработица, снижение жизненного уровня населения. Рынок превращает в товар все, что дает прибыль в том числе наркотики, торговля людьми. Поэтому государство должно снизить отрицательные последствия рынка. Государство должно гарантировать свободу конкуренции и должно ослабить негативные стороны рынка. Современная теория экономикс признает государство важным субъектом рынка. 
Государственное регулирование включает в себя целый арсенал средств воздействия на экономическую конъюнктуру, в котором можно выделить несколько основополагающих направлений.
Финансовое регулирование включает в себя бюджетно-налоговую и кредитно – денежную политику. Объектом является бюджет, государственный долг, налоговая и банковская системы, рынок, кредитные отношения.
Регулирование ценообразования сопряжено со значительным государственным сектором в национальной экономике, наличием несовершенных рыночных структур, особенно монополистического и олигополистического характера, господством государственной монополии на денежном рынке, необходимостью контроля за экспортными и импортными ценами в рамках проведения либеральной или протекционистской внешнеэкономической политики.
Государственное регулирование в сфере накопления капитала и инвестиционной деятельности направлено на обеспечение необходимой нормы накопления капитала, целевого использования фондов накопления, на проведение политики ускоренной амортизации, привлечение иностранного капитала и создание предпосылок для привлекательности сбережений.
Выделяется 8 наиболее существенных экономических функций государства в условиях преобладания рыночной экономики:
1. Создание и регулирование правовой базы функционирования экономики: государство осуществляет данную функцию в лице своих парламентских и правительственных структур. Экономические законы утверждаются ГД.
2. Антимонопольное регулирование экономики
3. Проведение политики макроэкономической стабилизации: определяется Правительством и должна быть направлена на обеспечение экономического роста в стране, полной занятости и стабильного уровня цен. Главным инструментом в решении этих проблем является фискальная политика, т.е. политика в области правительственных расходов и налогов и денежная политика. Согласно общим рекомендациям для проведения политики стабилизации необходимо увеличить государственные расходы и сокращать налоги для стимулирования частного сектора. Может быть второй вариант: сокращение государственных расходов при повышении налогов. 
4. Воздействие на размещение природных ресурсов, с целью получения природной ренты: в качестве воздействия могут быть использованы правовые нормы, дотации, налоги, государственное регулирование.
5. Деятельность государства в сфере размещения доходов: перераспределение доходов связано с принятием программ социальной защиты населения (пособия по безработице, медицинское страхование).
6. Определение приоритетов макроэкономического развития: необходимо особое внимание уделять сфере производства, где строятся общественный продукт, который затем перераспределяется.
7. Функция арбитра в экономических спорах
8. Государство должно применять силу, т.е. должно содержать МВД, суд, прокуратуру, армию.
Существует несколько направлений государственного регулирования:
· Регулирование капитальных вложений: таким способом государство оказывает воздействие на темпы и пропорции общественного воспроизводства, используя финансовый и кредитно-денежный механизм. Капитальные вложения осуществляются как за счет государственного бюджета, так и за счет местных частных инвесторов.
· Регулирование сбыта товаров: система сбыта регулируется через государственные закупки, через потребительский кредит, который широко развит в развитых странах – это покупка жилья в кредит.
· Регулирование рынка рабочей силы: осуществляется по ряду направлений: установление продолжительности рабочей недели, установление минимальной зарплаты, установление порядка взносов на нужды социального страхования, подготовка и переподготовка кадров. 
· Стимулирование НИОКР
Инструментами государственного регулирования являются: фискальная политика, денежная политика, политика регулирования доходов, социальная политика и внешнеэкономическая политика.

38. Государственное антимонопольное, антиинфляционное регулирование.
Антициклическое регулирование занимает особое место и затрагивает многие виды государственного регулирования экономики. Суть антициклического регулирования заключается в принятии своевременных мер самого различного характера, чтобы не допустить «перегрева» экономики и избежать резкого и глубокого падения общественного производства, или же тяжелого кризиса, и продолжительной депрессии.
Одна из важнейших задач антиинфляционной стратегии состоит в противодействии и гашении адекватными методами инфляционных ожиданий. Необходимо переломить инфляционную психологию субъектов экономической системы, избавить их от страха обесценивания сбережений, предотвратить нагнетание текущего спроса, обусловленной неуклонным подорожанием товаров и услуг. Методом в достижении данной задачи может быть всемерное укрепление рыночной системы, способной вызвать естественное снижение цен или хотя бы их замедление. Другое направление усилий правительства и ЦБ связано с постепенным искоренением неуправляемой инфляции. Неотъемлемой частью антиинфляционной стратегии является долгосрочная денежная политика, которая связана с введением жестких лимитов на ежегодные приросты денежной массы.
Антимонопольное законодательство возникло в 1890г. в США благодаря принятому закону Шермана. Государство на основе антимонопольного законодательства использует меры государственного регулирования экономики, устанавливая контроль над ценами, прибегает к разделению больших фирм, препятствует слиянию мелких фирм в крупные. Государство может изымать в судебном порядке незаконно полученную прибыль, но это характерно для промышленно развитых стран. В России сфера производства большей частью монополизирована.
Для  предотвращения  засилья  монополий  и  распространения  объединений  существуют  методы  антимонопольной  политики:
1) Ограничительные  меры.  Они  предусмотрены  законом  «О  конкуренции»  и  применяются  антимонопольным  органом  к  хозяйствующим  субъектам,  которые  нарушают  антимонопольное  законодательство.  Это  запреты  на  монопольную  деятельность  и  недобросовестную  конкуренцию,  на действия  органов  власти  и  управления,  которые  могут  неблагоприятно  сказаться  на  развитии  конкуренции.  Запреты  на  монополистическую  деятельность  подразделяются  на  запреты,  направленные  против  соглашений,  ограничивающих  конкуренцию,  и  запреты  на  злоупотребление  предприятиями  своим  доминирующим  положением.  Такие  злоупотребления  являются  самым  типичным  нарушением  антимонопольного  законодательства.
2) Запрет  на недобросовестную  конкуренцию. Под  ней  понимаются  действия,  направленные  на  приобретение  преимуществ,  которые  противоречат  законодательству,  обычаям  делового  оборота,  требованиям  добропорядочности,  разумности  и  справедливости  и  которые  причинили  убытки  конкурентам  или  нанесли  ущерб  их деловой  репутации.  Речь  идет  о  распространении  ложных,  неточных  или  искаженных  сведений,  способных  причинить  убытки,  нанести  ущерб,  введение  потребителей  в  заблуждение  относительно  характера,  способа,  места  изготовления,  потребительских  свойств  и  качеств  товара.  К  недобросовестной  конкуренции  также  относится  получение,  использование,  разглашение  научно-технической,  производственной  или  коммерческой  тайны  без  согласия  владельца.
3) Запреты  на  действия  органов  власти  и  управления,  которые  могут  неблагоприятно  повлиять  на  конкуренцию:  законом  запрещено  принимать  нормативные  акты  и  совершать  действия,  которые  ограничивают  самостоятельность  предприятий,  создают  дискриминирующие  или  благоприятные  условия  для  одних  в  ущерб  другим  и  тем  самым  ограничивают  самостоятельность  предприятий.
4) Государственная  поддержка  предпринимательства.  В  РФ  на 01.01.02  г.  зарегистрировано  5601,9  тысяч  субъектов  малого  предпринимательства,  из  них:  4496,8  тысяч  ПБОЮЛ,  843 тысячи  малых  предприятий,  261,1  тысяча фермерских  хозяйств.  В  расчете  на  1000  населения  страны  приходится  в  среднем  6  малых  предприятий.  В  сфере  государственной  поддержки  малого  предпринимательства  функции  и  полномочия  МАП  России  определены  Федеральным  законом  «О  государственной  поддержке  малого  предпринимательства  в Российской Федерации»  (принят  в  1995  году). Основными направлениями его деятельности являются:
· нормативно правовое обеспечение малого предпринимательства
· внедрение прогрессивных технологий финансирования и  кредитования малого бизнеса
· снижение административных  барьеров  и другие.
  


39. Меркантилисты и физиократы и их вклад в становление политической экономии как науки.
 Вместе с развитием человечества возникает экономика. Истоки экономики лежат ещё в древности – в учениях Древнего Мира – в основном на востоке, 3-4 вв. до н.э. Уже тогда ученые отмечали, что существует разделение труда, различие между физическим и умственным трудом, право частной собственности на землю. В дальнейшем экономические взгляды получили свое развитие у мыслителей Древнего Рима. Следующим этапом было христианство – оно привело к коренным изменениям во взглядах на хозяйственную деятельность, т.к. объявило самый простой труд необходимым святым делом. Апостол Павел завещал: «Если кто не хочет трудиться, тот не ест». Были затронуты проблемы богатства и равенства, проблема собственности, социальная оценка труда, говорили о справедливой цене. Но все эти взгляды были разрозненными и не стабилизировали как самостоятельную науку. 
 Экономическая теория сложилась в конце 17 начале 18 вв. В развитии экономической теории как науки можно выделить политэкономию и экономию. Политэкономия связана со становлением капиталистических производственных отношений. Это наука о государственном хозяйстве. Одной из первых книг по политэкономии был «Трактат политэкономия» 1615г. французского дворянина А. Монкретьена. В своем развитии политэкономия прошла несколько школ и направлений.  Первой школой был ранний и поздний меркантилизм (середина 15в.). Просуществовал 3 века. В основе этого учения лежит представление, что богатство – обладание деньгами. Отсюда меркантилисты делали вывод: «Чем больше золота в стране, тем она будет богаче». Главная отрасль – внешняя торговля. Согласно их взглядам, государство должно как можно больше товаров продавать и как можно меньше покупать. Позже меркантилисты рекомендуют развивать экспортное производство, чтобы увеличить вывоз из страны и получать больше денег. Меркантилисты проповедовали культ денег, но рождаемых внешней торговлей. Таким образом, ранний меркантилизм пропагандировал денежное богатство и внешнюю торговлю, а поздний меркантилизм  – замену идеи денежного баланса торговым балансом, т.е. происходило смещение акцента с функции денег как средства накопления на функцию денег как средство обращения. Они говорили о взаимосвязи количества денег, цен и предложения товаров. Ошибочность этой теории: меркантилисты считали, что богатство возникает только благодаря торговли, только благодаря обмену денег на товар. Но от этого богатство не возрастает. Если будет неэквивалентный обмен, то богатство будет перераспределяться, т.к. сумма цен товаров равна сумме стоимостей товара, а если эквивалентный обмен, то никто не обогатится. Представителями этой школы были Томас Манн, Лоу, Локк, Юм. К числу поздних меркантилистов относится Джеймс Стюарт. Он выработал общую систему буржуазной экономии, но она была создана на основе меркантилизма.

Термин "меркантилизм" используется в двух значениях: как тип экономической политики (направленной на привлечение в страну драгоценных металлов) и как экономическая теория, оправдывающаая это привлечение. 
Как политика меркантилизм существовал с очень незапамятных времен. Указания о мерах, запрещающих вывоз драгоцнных металлов из страны, можно обнаружить и в раннем средневековье, и в Древней Руси. 
Как теченеие экономической мысли меркантилизм представляет собой довольно искусственное объединение в одну группу нескольких мыслителей XV-XVII вв., имевших сходные взгляды на проблемы хозяйства. При этом все они никогда не были друг другом знакомы и не являлись одной школой экономической мысли в буквальном смысле. 
Как правило, теоретики меркантилизма были людьми практики: либо это были торговцы, либо государственные деятели. Да и само слово меркантилизм происходит от английского merchant - торговец. 
Для всех мерканатилистов были характерные следующие общие убеждения: 
1) богатство нации заключается в золоте и серебре
2) увеличить количества золота или серебра в стране можно только за счет внешней торговли. 

 Первое убеждение меркантилистов всегда вызывало наибольшие споры. Начиная со времен Адама Смита экономисты стали считать, что настоящее богатство нации заключается в количестве благ, которые она может потребить, а не в количестве денег, и взгляды меркантилистов стали считаться глубоко ошибочными. Вот некоторые высказывания представителей меркантилизма: "Деньги - богатство королевства", "В настоящее время деньги стали общепринятым мерилом для всех людей, поэтому нация, которая имеет больше денег, сильнее и богаче". 
Характерным для меркантилистов является убеждение в том, что единственным источником увеличения богатства любой страны является внешний мир. Отсюда - существует только три способа увеличения богатства в стране: война, колонии и внешняя торговля. "От того, что потребляется внутри страны, нация в общем ничуть не становится богаче; что один теряет, то другой выигрывает. Но все, что вывозится за границу, есть очевидная и верная прибыль." 
Обычно выделяют два этапа в развитии меркантилизма как политики: 
1) политика активного денежного баланса
2) политика активного торгового баланса. 
Оба этапа были направлены на то, чтобы увеличить количество денег в стране, но использовали несколько различные методы. Рассмотрим их сходства и различия. 
Политика активного денежного баланса подразумевала непосредственное регулирование движения денег через границу. В страну разрешался ввоз денег, а из страны вывозить деньги было строго запрещено. Если иностранный купец привозил на продажу товар, то вырученные деньги увезти на родину он не имел права. Все, что он мог сделать, это купить и вывезти какой-либо товар (например, в Англии существовал специальный "Статут об истрачении"). Поскольку проследить за выполнением этих правил было нелегко, вводился жесткий полицейский досмотр всех отходящих судов, была широко распространена слежка тайной полиции за выполнением этих предприсаний и т. д. 
Политика активного торгового баланса. Когда государи, наконец, понимали, что запрет на вывоз денег мешает развитию торговли, они несколько меняли свои тактику - они начинали регулировать движение товаров. Одной из основных мер было введение протекционизма. Сначала это был так называемы тотальный протекционизм, когда ввозными пошлинами облагались все товары без исключения. Затем протекционизм стал выборочным: облагалась только готовая продукция, а сырье разрешалось ввозить беспрепятственно (это делалось для того, чтобы с одной стороны не давать странее ввозить то, что она может производить сама, а с другой стороны стимулировать реэкспортные отрасли, которые обрабатывали импортное сырье и отправляли полученный продукт на экспорт). 
Кроме этого, меркантилистскими мерами считаются: 
1) Создание страной за границей своих гильдий или факторий (которые производили какие-то товары, а прибыль направляли в страну). 
2) Запрет розничной торговли для иностранных купцов (последних вынуждали продавать свой товар прямо на границе оптом местным коммерсантам). 
3) Поощрение транзитной торговли (когда купцы данной страны занимались покупкой товаров в одной стране и продажей их в другую страну). 
4) Запрет использования иностранных транспортных компании (В Англии, например, существовал так называемый Навигацкий Акт, запрещавший неанглиским торговым судам входить в английские гавани.. 
Практически во всех странах были свои представители меркантилизма. Вот наиболее известные имена: Италия: А. Серра; Англия: Томас Манн, Уильям Стаффорд, Самуил Фортрей; Франция: А. Де Монкретьен, Жан Батист Кольбер; Россия: А. Л. Ордын-Нащокин, И.Т. Посошков. 
С точки зрения экономической теории политика меркантилизма была глубоко самопротиворечивой. Любая эффективная меркантилисткая мера вызывает приток золота в страну. Но после притока золота начинает расти уровень цен, поскольку золото - это деньги, а увеличение их количества вызывает инфляцию. Через некоторое время рост цен изменяет потоки внешней торговли: увеличивает импорт и уменьшает экспорт, что приводит к уменьшению притока денег. Происходит как бы самоликвидация этой меры. 

Вторая школа – учение физиократов. Они всё связывали с природой – шагнули вперед по сравнению с меркантилистами, т.к. считали, что источником богатства является сельскохозяйственное производство. Исходя из этого они утверждали, что главным производительным классом является крестьянство и предлагали освободить крестьянство от налогов, чтобы они занимались развитием сельского хозяйства. Прогрессивностью их идеи является то, что источником богатства они считали производство, а к деньгам они относились как к бесполезному богатству. О промышленности говорили, что это бесплодная отрасль. К физиократам относится Фр. Кенэ, который создал таблицу по воспроизводству общественного продукта, которая затем легла в основу марксистской теории по воспроизводству СОП. Кроме Кенэ к физиократам также относится Тюрго.
Экономическое учение школы физиократов
Появляется школа физиократов, изменивших взгляды на сами источники богатства. Точка зрения физиократов в принципе отличается от предшествующих концепций. Они основываются на понятии естественного, природного состояния людей. В этом они поддержали и развили понятие об обществе, экономике и государстве, сформулированное ранее английским мыслителем Дж. Локком (1632-1704). С точки зрения Локка, еще до появления всякого государства у человека имелись некоторые естественные права и свойства. Человек может действовать, как ему заблагорассудится, преследуя собственные интересы. Каждый человек абсолютно принадлежит самому себе, однако природные ресурсы ему не принадлежат. Только посредством труда он может утилизировать их, сделать их своею частной собственностью. В отношении производства, приобретения земель и других природных ресурсов, а также в отношении удовлетворения всех своих потребностей человек является абсолютно свободным. Основание собственности лежит в личности человека и его деятельности.
Идеи, высказанные Локком, получили блестящее воплощение в трудах У. Петти (1623-1687) и Р. Катильона (1680-1734). Их сочинения знаменуют возникновение политической экономии как науки. В своих трудах Петти применяет к политической экономии естественнонаучный метод. Он исследует причины появления богатств и переносит источник богатств в сферу производства, критикуя меркантилизм. Петти предвосхищает многие положения позднейшей классической экономической теории. Так, у него, фактически, можно найти трудовую теорию стоимости (он различает два вида цен: политическая цена (на рынке) и естественная, которая есть количество труда, затраченное на производство), мысль об эффективности разделения труда, которую высказал позднее А. Смит. Достижением Петти является понятие об общественном богатстве как исчисляемой сумме накопленных материальных ценностей. Он проводил конкретные подсчеты общественного богатства. У Петти также встречается понятие о том, что заработная плата рабочего фиксируется на уровне прожиточного минимума (мысль, которая получила свое полное воплощение в "железном законе" Рикардо).
У Катильона источником богатства также является земля. Первой и главной формой богатства являются не деньги, а труд. Таковы, согласно Катильону, основные формы, источники и факторы богатства. Исторически оно всегда принимает форму частной собственности, причем последняя всегда индивидуальна и неравномерна. Вслед за Локком, Катильон конкретизирует понятия спроса-предложения. Локком и Катильоном подробно описана работа этого механизма ценообразования: этот механизм определяет цену как чисто количественное соотношение интересов продавца и покупателя, лишенное какого-то ни было конкретного содержания. 
Основателем школы физиократов считается Ф. Кенэ (1694-1774). Его учение также основывается на признании естественных прав человека: это право захвата того, что человеку выгодно. Это право предполагает, однако, обязанность трудиться для возможного обладания. Общественные и государственные институты возникают позднее и являются выражением этих естественных прав и обязанностей человека. Теория Локка послужила основанием развития понятий прав человека и законов, которые должно соблюдать государство для охраны этих прав. Учение физиократов провозгласило принцип laissez faire в экономике, согласно которому государство предоставляет полную свободу личности в экономической деятельности, служа только гарантом законности этой деятельности. Развивая идеи Локка, физиократы были, по сути, активными деятелями французского Просвещения.
Единственным источником богатства, с точки зрения Кенэ, является земля. Отсюда и название школы: слово "физиократ" происходит от греческого выражения "сила природы". Труд земледельца является плодотворным, поскольку приносит "чистый продукт" - излишек продукта сверх затрат, вложенных на его производство. По терминологии современной экономической теории, труд земледельца является источником прибавочной стоимости, причем, по мысли физиократов, единственным ее источником. Таким образом, Кенэ переносит понятие прибавочной стоимости из сферы обращения (деньги) в сферу производства (сельское хозяйство). В этом состоит важнейший вклад школы физиократов в развитие экономической мысли. (Хотя, мысль о том, что рента есть всеобщая форма прибавочной стоимости, а цена земли является, по сути, капитализированной рентой, высказал еще Петти).
Цена вещи, согласно Кенэ, должна вытекать естественным образом из динамики спроса-предложения и быть удобной как покупателю, так и продавцу. Вырабатывая принципы, на основании которых должна осуществляться экономическая деятельность государства, Кенэ разделяет население на истинных производителей (работающих на земле), собственников (земли) и бесплодных: бесплоден труд рабочего или купца, поскольку они превращают свой труд в определенное количество "богатства", равное получаемому вознаграждению. 
Другой видный представитель школы физиократов - А. Тюрго (1727-1781), министр финансов Франции - дополнил эту классификацию, выделив (среди собственников и бесплодных) наемных рабочих и пользующихся их трудом нанимателей. Условием возможности такого разделения он считал отчуждение земли от естественного производителя. Передача же продукта собственникам является присвоением труда. Тюрго сильнее, чем другие физиократы, настаивает на двух законах, которые находятся во взаимосвязи: разделение труда и неравенство классов. 
Тюрго был впервые сформулирован "закон убывающего плодородия почв". Согласно этому закону, обработка земли будет требовать все новых вложений, поскольку, в силу естественных причин, ее плодородие будет убывать.
Важным достижением физиократов явился анализ вещественных составляющих частей капитала - "авансов", вовлеченных в производство (следует отметить, что под этот анализ у них подпадал только производительный капитал, то есть связанный с сельским хозяйством). Физиократы различают ежегодные авансы (семена, труд, издержки производства) и авансы первоначальные (машины, постройки, скот). Эти составляющий части представлены в динамике - первоначальные авансы возвращаются в течение 10 лет.
Учение физиократов вызвало широкомасштабную критику. Появились новые, более глубокие и всесторонние экономические учения.



40. Классическая политическая экономия и её эволюция.
Представителем был А. Смит. Он создал английскую политэкономию. Он выпустил книгу «Исследования о природе и причинах богатства народов» (1776). Эта книга принесла ему мировую известность. Основная идея Смита – идея либерализма, т.е. минимальное вмешательство государства в экономику. Он отдавал предпочтение рыночному саморегулированию на основе свободных цен, которые складываются под влиянием спроса и предложения. Эти экономические регуляторы Смит называл «невидимой рукой», которая решит все проблемы. Заслуга Смита: он заложил основы теории трудовой стоимости, показал значение общественного разделения труда, создал учение о доходах, сформулировал принципы налогообложения. Он получил титул отца экономики. В то же время главной ошибкой классической школы была абсолютизация сделанных выводов, т.е. они считали свои выводы пригодными для всех стран, времен и народов. Свои принципы они считали вечными для создания нормальных экономических отношений. Другая ошибка – недооценивали роль государства в хозяйственной жизни. 
Помимо Смита к представителям данной школы относятся Вильям Петти, Д. Рикардо. Классическая политическая экономия стремилась проникнуть в сущность экономических явлений буржуазного общества. Но эволюция классической политической экономии связана с развитием вульгарной политэкономии. Она интересуется экономическими явлениями поверхностно. Представитель – Сэй, который разработал теорию трех факторов производства, которая затем легла в основу теории экономикс. Мальтус разработал теорию народонаселения и закон убывающего плодородия почв. Это пагубная теория, т.к. призывала к истреблению лишнего населения. Мальтус считал, что население растет в геометрической пропорции, а природные ресурсы – в арифметической. При таких условиях через 2 столетия население относилось к средствам производства как 256 к 9. В этом постоянном стремлении населения к размножению, которое превышает средства существования, и состоит закон народонаселения. Излишек населения необходимо уничтожать, иначе население обречено на гибель от голода. Ошибка Мальтуса: он отрицал роль труда как источника стоимости.
Сисмонди – представитель экономического романтизма. Он возглавил новое направление. В отличие от Мальтуса и Сэя, которые отошли от теории трудовой стоимости, Сисмонди, как Смит и Рикардо, стоял на позициях трудовой стоимости, т.е. считал, что труд – единственный источник богатства. Сисмонди ставил целью показать, как государство должно руководить производством и распределением богатства. Материальное благосостояние людей зависит от государства, а это связано с правильным управлением народным богатством. Большой его заслугой является теория прибыли. Он первый сказал, что прибыль – вычет из продукта труда рабочего. Рабочего он считал творцом богатства. Он ставил вопросы о кризисном развитии капиталистического общества, о противоречиях между производством и потреблением, но научного анализа дать не смог. Ошибка Сисмонди – неверно определял стоимость товара, т.е. всего СОП. Он считал, что стоимость состоит только из доходов (V + m), а игнорировал постоянный капитал. Он резко выступал против развития производства на основе свободной конкуренции и свободной торговли. Он не понимал цели капиталистического производства, т.е. не понимал капиталистических производственных отношений и создание прибавочной стоимости в процессе производства.

Адам Смит (1723-1748) поставил себе в задачу обобщение всего предыдущего опыта экономической мысли. Смит начинает с вопроса о причинах появления и роста богатств. 
· Богатство есть продукт двух факторов: земли и труда, но, по Смиту, важнейшим фактором, основным фондом, из которого черпается богатство, является труд. 
· Богатство страны заключается во всей массе произведенных в ней товаров (а не только в сельскохозяйственных товарах). 
· Существуют способы увеличения продуктивной силы труда (а, значит, и богатства страны): увеличением энергии труда и распределением труда. 
· Смит с достаточной полнотой развил мысль о разделении труда, которую высказал еще Петти. Разделение труда усиливает продуктивность работы, сокращая при этом время. Следствием разделения труда, по Смиту, является обмен. Обмен и разделение труда взаимосвязаны: чем шире обмен, тем масштабнее разделение труда.  
· Преимущественным орудием обмена являются деньги. Деньги по сути есть товар, который легко обменивается на другой товар. 
· Разделение труда является залогом увеличения благосостояния общества. 
Понятие богатства переосмысляется у Смита в связи с понятием капитала. Рабочий только тогда может заниматься своей узкой специализацией, когда "за его спиной" находится некоторый запасной потребительский фонд, причем этот фонд - капитал - может равно находиться как в его руках, так и в руках другого человека. Только накопление капитала дает возможность начать и закончить работу. Шире, капитал есть часть запасов общества. При этом капитал может предназначаться для потребления (поддержания жизни) и для получения дохода. Первый называется потребительным фондом. Последний вид, согласно Смиту, является собственно капиталом и может быть разделен на основной и оборотный. Основной капитал даст доход непосредственно (орудия труда, сооружения и т.д.), оборотный - через другие руки (монеты, запасы материалов, продовольствия или готовых изделий). Представление о двух формах капитала имелось еще у физиократов (авансы), но было развито и обоснованно именно Смитом.
Важным положением Смита является то, что потребительный фонд, основной и оборотный капиталы находятся в тесной взаимосвязи. Во-первых, оба вида капитала должны поддерживать потребительный фонд, так как от этого зависит само выживание народа. Оборотный капитал является источником пополнения основного капитала и потребительного фонда. При этом важнейшей формой его являются деньги, а также кредиты (кредиты позволяют активизировать денежный обмен). Капиталы тем скорее возрастают и тем более увеличивается интенсивность труда, чем больше в данном государстве перевес производительных потребителей над непроизводительными. В то же время Смит признает, что изначальным источником капитала может служить элементарная бережливость, и что увеличение капитала интенсивней, если он направляется в сторону наиболее благоприятную для национальной промышленности.
Капитал является запасом для дальнейшего производства. Но у него есть интересное свойство - при его применении неизбежно возникает определенный избыток продукта и, следовательно, определенный вычет из полной стоимости продукта, созданного трудом, в пользу собственника капитала. Этот прирост и вычет является прибылью, которая исчисляется процентом. Процент есть, таким образом, показатель "чистой производительности капитала".
Одним из самых важных моментов в учении Смита оказалось исследование и определение стоимости товара. Стоимость, по Смиту, состоит из компонентов (это положение именуется "догмой Смита"): 
1. поземельная рента (которую физиократы считали единственно возможной формой прибавочной стоимости)
2. заработная плата
3. прибыль.
Эти компоненты являются тремя формами доходов. По сути, они также определяются трудом, однако важнейшим положением Смита является то, что стоимость товара не зависит непосредственно от труда, а состоит из этих трех компонентов. Т.о., величина стоимости определяется суммой доходов; стоимость общественного продукта вообще также состоит из этих составляющих. Следует отметить, что Смит не включает в стоимость постоянный капитал. Обратим внимание также на то, что Смит отделил ренту от прибыли и свел ее, наряду с другими формами дохода, к труду.
С именем Смита связывают обычно настойчивое провозглашение лозунга laissez faire. Он был ярким сторонником свободной экономики. Цена товара, по Смиту, всецело определялась механизмом спроса-потребления. Эти правила получили образное наименование "невидимой руки", т.е. механизма, который автоматически на основании свободной предпринимательской активности контролирует состояние производства и рынка и направляет его на оптимальные, более выгодные пути развития. 
Д. Рикардо и другие последователи А. Смита
Адам Смит имел множество последователей, которые переосмысляли его теорию и вступали между собой в ожесточенные споры.  Ярким последователем Смита был другой знаменитый представитель классической политэкономии Д. Рикардо (1772-1823). Его основной труд - "Начала политической экономии и налогового обложения" (1817) посвящен во многом вопросу о распределении богатств. 
Важнейший тезис Рикардо таков: стоимость товара всегда непосредственно определяется необходимым трудом, затраченным на его производство. Этим он идет вразрез с мнением Смита, что стоимость непосредственно определяется трудом только в "первобытные времена", и утверждает трудовую теорию стоимости. Важным положением этой теории является понятие капитала как накопленного труда, так что прибыль более не рассматривается как продукт капитала. Рикардо также переосмыслил роль трех составляющих стоимости (заработной платы, прибыли и ренты): они сами определяются трудом и являются, по сути, только доходами. Основной формой  доходов является, по Рикардо, промышленная прибыль. 
Непосредственно трудом определяются прибыль и заработная плата, причем они находятся в тесном взаимоотношении. Рикардо определил заработную плату как естественную цену труда рабочего, а прибыль -как неоплаченный труд. Т.о. чем выше прибыль, тем ниже заработная плата, и наоборот. Но Рикардо указывает, что заработная плата всегда определяется и должна определяться минимумом средств к существованию рабочего. Так Рикардо формулирует "железный закон" - заработная плата стремится к величине прожиточного минимума. 
Здесь Рикардо принимает точку зрения другого последователя Смита - Т. Мальтуса (1766-1834). Мальтус полагал, что население земли возрастает в геометрической прогрессии, в то время как средства существования - в арифметической. Кроме того, утверждал Мальтус, действует "закон об уменьшении плодородия почв", являющийся дополнительным фактором, тормозящим увеличение средств к существованию. Все это неизбежно должно привести к катастрофическим последствиям. Если мы хотим, чтобы в действие не вступили жестокие законы природы, мы должны сами принимать меры. Одной из возможных мер и является естественное сдерживание заработной платы. 
Рикардо переосмыслил и место земельной ренты, во многом опираясь на учение Мальтуса об убывании плодородия почв. Если заработная плата и прибыль равно подвержены уменьшению, то вместе они противостоят ренте. При этом рента, учитывая "закон об уменьшении плодородия..." должна будет расти.
Рикардо развил понятие Смита о цене производства - она устанавливается на основании свободного обмена с учетом величины заработной платы, прибыли и ренты.
Последователем и популяризатором идей Смита считал себя Ж.-Б. Сей (1767-1832). Он отвергает трудовую теорию стоимости Рикардо, вводя категорию ценности. С его точки зрения источником стоимости является не только труд, но также полезность, ценность, которая определяется  капиталом и землей. Товарная форма богатства является суммой полезных вещей и есть, поэтому, ценность. Три классические составляющие стоимости, по мнению Сея, справедливо разделяются между рабочим, работодателем и владельцем земли как доход. 
Дж. Милль (1773-1836), считавший себя последователем Рикардо, напротив, пытался разработать трудовую теорию стоимости. На ее основании он предпринял попытку прояснить отношения рабочего и собственника средств производства. Они на равных, с точки зрения Милля, участвуют в производстве, причем рабочий получает заработную плату, эквивалентную его доле.
Милль дал разработку "железного закона" заработной платы. Он считал, что общественный капитал есть постоянная величина, причем частью ее является "фонд заработной платы". Его неизменность и является фактором определения уровня зарплаты. Милль выводит такое соотношение зарплаты и занятости: меньше зарплата - больше занятость, больше зарплата - больше безработица. Брать же деньги из прибыли для зарплаты нельзя, ибо тогда капиталист потеряет интерес к производству, и рухнет вся система. Милль сделал дополнение к теории стоимости. С его точки зрения не только живой труд, но и овеществленный труд может создавать стоимость.




41. Трудовая теория стоимости и марксистская политическая экономия.
Продолжением классической политэкономии был марксизм. Представители: Маркс, Энгельс, Ленин. Отличие экономической теории Маркса от всех предыдущих течений состояло в том, что он рассматривал капиталистический строй с классовых пропорций, т.е. рабочих и предпринимателей, и сделал вывод: капиталистический строй не является вечным и естестенным, и доказал, что капиталистический строй может быть заменен революционным путем другим общественным строем, где не будет частной собственности, эксплуатации, нищеты и неравенства. Он это доказывал тем, что капитализм погибнет в силу присущих ему внутренних противоречий. Фундаментом марксистской теории является теория трудовой стоимости. Её суть: обмен товарами осуществляется в соответствии с количеством затраченного труда на их производство. Заслугой Маркса является то, что он открыл двойственный характер труда воплощенного в товаре и доказал, что благодаря наемному рабочему создается прибавочная стоимость. Он рассмторел теорию земельной ренты, принцип выравнивания отраслевых норм прибыли в среднюю прибыль и образование цен производства. Его заслуга в том, что он рассмотрел условия воспроизводства СОП.  
Экономическое учение Карла Маркса
Несмотря на все достоинства, классическая экономическая теория имела ряд проблем и противоречий. Например, так и не было четкого представления о том, какова природа цены производства. Не было общего мнения и относительно источников стоимости и ее сущности вообще. Одним из возможных путей решения этих проблем стало экономическое учение Карла Маркса (1818-1883). Маркс ввел новые понятия, с помощью которых он попытался решить проблемы, стоявшие перед классической политэкономией. К достоинству концепции Маркса следует отнести также и то, что основные ее положения объясняют не только экономику, но общественные отношения и, отсюда, историю появления и развития человечества.
Стоимость, по Марксу, есть не вещь, а отношение. Стоимость - это овеществленный в товаре труд рабочего. Но рассматривать его следует не индивидуально, конкретно, а абстрактно. Стоимость имеет своим основанием общественный труд. Ее величина определяется общими условиями производства, затратами общества, необходимым рабочим временем. Она изменяется вместе с производительной силой труда. Т.о. стоимость тесно связано с историческим контекстом
Собственно стоимость есть отношение между товаропроизводителями по поводу затрат ими общественного труда на производство товаров и их обмен. Т.е. стоимость есть специфическая форма выражения общественных отношений. Деньги выступают всеобщим эквивалентом, формой стоимости. 
Важнейшим достижением Маркса является прояснение категории прибавочной стоимости (это понятие существовало и раньше, но понималось иначе и имело иное приложение). Прибавочная стоимость - это стоимость, которую создает наемный рабочий сверх стоимости своей рабочей силы, причем эта новая стоимость может быть больше, чем стоимость самой рабочей силы. Капиталист удачно находит такой товар, само потребление которого было бы производством - труд наемного рабочего. Оплачивая труд, он присваивает прибавочную стоимость. Т.о. для капиталиста она является прибылью. Она же, по Марксу, есть источник земельной ренты. На основании этих положений Марксу удается развести стоимость и цену производства. Прежние теоретики (Рикардо) часто смешивали эти понятия. По Марксу, цена производства складывается из средней прибыли (величина, получаемая в процессе конкуренции в различных сферах производства) и издержек этого производства. Т.о., Маркс отвергает старинную теорию спроса-предложения как регулятора ценообразования.
Марксу удалось также объяснить источник и причину периодических кризисов, которые потрясают империалистическую индустриальную экономику. Благодаря тому, что при капиталистическом способе производства в качестве всеобщей формы стоимости и посредника между товарами выступают деньги, становится возможным разрыв и углубление противоречий между производством и потреблением. Сущность этих противоречий в том, что производство носит общественный характер и стремится к неограниченному объему, в то время как потребление носит индивидуальный и ограниченный характер. Благодаря этому и возникают кризисы перепроизводства, когда предприятия, стимулируемые инвестиционной политикой фондового рынка и банков, производят гораздо больше продукции, чем ее необходимо и возможно потребить. Разражается кризис, который может быть частным (охватывать только одну частную сферу экономики) и всеобщим (охватывать всю экономическую систему).





42. Маржиналистская революция и неоклассическая школа.
Конец 19 – начало 20 вв. характеризуется тем, что сущности явлений (теоретические проблемы) были дополнены экономической практикой с использованием экономико-математических методов. Теория маржинализма в переводе означает «предельный, дополнительный, последний, максимальный». Эта теория рассматривает экономику как систему взаимосвязанных хозяйствующих субъектов, и все экономические процессы рассматриваются с точки зрения предельных величин, таких как предельный продукт, предельная производительность, предельная полезность, предельные издержки и др. Рассматривается не сущность явления, но во взаимосвязи, поверхностно. 
К главным направления современной экономической мысли относятся неоклассическая школа, кейнсианство, неокейнсианство, неолиберализм и монетаризм.
В последней трети 19в. в Австрии, США, Англии произошел подлинный переворот в экономической теории: возникло неоклассическое направление (по греч. неос - новый). Основу неоклассической теории составили разработки 3-х научных школ: австрийской- К.Менгер, Э. Бем-Баверк и Ф. Визер; кембриджской - А. Маршалл и лозаннской - Л. Вальрас. Понятие «политическая экономия» вытесняется понятием «экономикс». Под экономикс понимается аналитическая наука об использовании людьми ограниченных ресурсов (факторов производства) для производства различных товаров и услуг, их распределения и обмена между членами общества в целях потребления. Рождение нового термина связано с именем английского экономиста Альфреда Маршалла. В его «Принципах экономики» главным предметом анализа является теория цены, а не теория стоимости. Механизм ценообразования рассматривается как соотношение спроса и предложения. В основу теории спроса Маршалл положил маржинализм – учение о предельной полезности; в основу теории предложения – концепцию факторов производства, дополненную позднее теорией предельной производительности Кларка. Маршалл исходил в отличие от классиков из субъективных оценок хозяйствующих субъектов. Неоклассическое направление возникло как реакция на теорию Маркса. Неоклассики считали, что рыночная экономика будет функционировать наиболее эффективно, если каждому экономическому субъекту предоставить максимальную экономическую свободу. На первый план они выдвигали: частную инициативу, свободное предпринимательство, отсутствие государственного регулирования. Они пытаются применить психологический подход к анализу экономических явлений. Они выдвигают теорию монетаризма и неолиберализма. Сторонников неоклассического направления объединяет представление о том, что рыночная экономика будет функционировать наилучшим образом, если представить каждому из ее субъектов максимальную экономическую свободу. В этом смысле неоклассики - прямые последователи А. Смита. Они были и остаются защитниками традиционных ценностей капиталистической экономики - то есть частной инициативы и свободы частного предпринимательства, отсутствие государственного регулирования. Эти ценности, с их точки зрения, есть главные условия эффективности всей общественной системы. В центре внимания неоклассической теории - отдельная фирма, отдельный потребитель, максимизация прибыли и минимальные затраты, т.е. микроэкономика. 



43. Кейнсианство и неокейнсианство. 
Теория Маршалла фактически абстрагировалась от деятельности монополий. После Великой депрессии не замечать влияния монополий на ценообразование было уже нельзя.  
Кейнсианство - новое направление западной экономической мысли - возникло в 30-е годы, в связи с необходимостью вывода буржуазной экономики из мирового кризиса 29-33 гг. Кейнс выпустил в 1936 г. работу "Общая теория занятости, процента и денег", которая произвела подлинную революцию в экономической теории. Кейнсианство ставило в центр внимания проблемы макроанализа. Кейнс отказывается от некоторых основных постулатов неоклассического учения, в частности от рассмотрения рынка как идеального саморегулирующегося механизма. Рынок, с точки зрения Кейнса, не может обеспечить «эффективный спрос», поэтому стимулировать его должно государство посредством кредитно-денежной и бюджетной политики. Эта политика должна поощрять частные инвестиции и рост потребительских расходов таким образом, чтобы способствовать наиболее быстрому росту НД. Кейнсианские рецепты стали идеологической программой смешанной экономики и теории «государства всеобщего благоденствия».
  Основные положения: рыночный механизм не способен полностью устранить кризисы и безработицу, необходимо государственное регулирующее вмешательство, с использованием налогов, субсидий, ссудного процента. Учения Кейнса являются теоретическим обоснованием государственного регулирования рыночной экономики путем увеличения или сокращения спроса через изменение наличной и безналичной денежной массы. Он полагал, что с помощью такого урегулирования государство может влиять на инфляцию, занятость, экономические кризисы в стране. Кейнсианство исходит из экономики застоя. Он учитывал кризис 29-33гг. и его теория относится как правило, к краткосрочному периоду. Он рассматривал формирование экономического роста, экономического равновесия, склонность к потреблениям и сбережениям, инвестиции, которые вкладываются в производство, роста цен и безработицы, модель экономического роста и прогнозирование. 
  С начала 50-х гг. неокейнсианцы – Харрод, Домар, Хансен – активно разрабатывают проблемы экономической динамики и, прежде всего темпов и факторов роста, стремятся найти оптимальное соотношение между занятостью и инфляцией. На это же направлена концепция «неоклассического синтеза» Самуэльсона, пытавшегося органически соединить методы рыночного и государственного регулирования.

44. Неолиберализм и монетаризм.
Неолиберализм – теория, согласно которой необходимо сокращать и даже свести к минимуму вмешательство государства в экономику. Должны быть свободные цены, свободная конкуренция, равновесия спроса и предложения, равновесное состояние развития экономики. При этом государство должно гарантировать эти условия и обеспечивать социальную направленность рыночного хозяйства. Отрицание кейнсианской теории государственного регулирования экономики, признают социальное неравенство и считают его закономерным. Представители: Хайер, Фридман.
Монетаризм – теория стабилизации экономики, где главную роль играет денежный фактор. Это политика оздоровления экономики и борьбы с инфляцией путем ограничения вмешательства государства в экономические процессы. Предлагается создать условия для бизнеса и предпринимательства, сократить налогообложение, расходы на социальные нужды, жестко контролируемую эмиссию денег (прирост денежной массы не более 3-5% в год). Лозунг монетаристов: только деньги имеют значение.
Основные положения: приоритет денежного фактора, устойчивость рыночного хозяйства. Они предлагают ориентироваться на долгосрочные задачи и считают, что рынок – саморегулируемая система.
Представители: Мизис, Хайек, Фридман.
Монетаристические теории интенсивно развиваются. В центре их внимания - антикризисные мероприятия: стимулирование экономической активности с использованием финансово-кредитной системы, денежного обращения, инфляций для повышения спроса и подстегивания производства.
Основные представители: Милтон Фридмен , Карл Бруннер, Алан Мельтцер, Анна Шварц.
Основные работы: М. Фридмен (ред.) «Исследования в области количественной теории денег» (1956); 
Монетаризм считается одним из направлений неоклассической экономической мысли. Он возникает в середине 1950-х годов в США. Одним из признанных основателей и лидеров монетаризма является представитель Чикагской школы М. Фридмен. Первоначально монетаризм зародился как отдельная отрасль эмпирических исследований в области денежного обращения, а именно - как анализ спроса на деньги. В дальнейшем он эволюционировал, охватывая все более широкий круг экономических вопросов. Развитие и распространение монетаризма в 1950 - 1970-е годы было названо Монетаристской контрреволюцией. 
В теоретическом плане монетаризм, с одной стороны, опирается на отдельные положения неоклассического синтеза (например, теория имущества, кривая Филлипса), а с другой, является продолжением докейнсианской неоклассической количественной теории денег.
Все блага, приобретаемые и хранимые хозяйствующим субъектом, можно представить в виде его активов. Их совокупность образует портфель активов. Деньги являются активом наряду с остальными благами. Задача индивида состоит в том, чтобы распределить имеющиеся у него ресурсы (богатство) таким образом, чтобы максимизировать свою полезность. Новую количественную теорию денег интересует, прежде всего, объем средств, хранимых в денежной (ликвидной) форме, т. е., иными словами, спрос на деньги.
Спрос на деньги определяется тремя основными группами факторов: а) общим богатством хозяйствующего субъекта; б) издержками и выгодами, связанными с различными формами хранения богатства; в) предпочтениями индивида в отношении различных форм хранения богатства. 
Отношение к макроэкономической политике государства
Попытки сократить безработицу ниже естественного уровня посредством макроэкономической политики в длительном периоде бесплодны. Возможен лишь кратковременный успех в этом отношении. Однако в конце концов денежная экспансия, с помощью которой пытались понизить безработицу, приведет лишь к росту общего уровня цен, оставив безработицу на ее естественном уровне. Фискальная же политика неэффективна вследствие эффекта вытеснения. Поэтому монетаристы предложили отказаться от проведения дискреционной политики и заменить ее на регламентированную политику, т.е. политику, подчиняющуюся неким правилам. Основным таким правилом, с точки зрения монетаристов, должно стать поддержание темпов роста предложения денег на уровне, соответствующему темпам роста потенциального реального национального дохода. Такая политика означает стабильность общего уровня цен в длительном периоде. 
Суть монетарной теории
В противовес кейнсианской теории Фридмен и его сподвижники выдвинули монетарную теорию определения уровня национального дохода и монетарную теорию экономического цикла. Согласно этой теории, важнейшее значение имеет расхождение между денежным спросом и его предложением. Функция денежного спроса у монетаристов носит устойчивый характер. Это означает, что экономика для своего нормального функционирования нуждается в устойчивом увеличении денежного предложения. Но денежное предложение отличается крайней нестабильностью, причем эта нестабильность как раз и порождается политикой государства и центрального банка, которые с помощью кредитно-денежного регулирования пытаются бороться с экономическими кризисами. Именно в расхождении между денежным спросом и предложением, в нестабильности денежного предложения видят монетаристы причину неустойчивости и циклических колебаний экономики.
Причины инфляции
Монетаризм разработал и свою теорию инфляции. Рост денежного предложения, согласно этой теории, вызывает частично рост реального дохода, а частично рост цен. Два фактора определяют распределение эффекта возросшей денежной массы между увеличением цен и приростом реального дохода. Это, во-первых, соотношение между текущим уровнем производства и уровнем, соответствующим полной занятости. Чем ближе экономика к состоянию полной занятости, тем в большей степени прирост денежной массы будет стимулировать рост цен, а не прирост национального дохода, во-вторых, это ожидаемое поведение цен. В условиях развивающейся инфляции сами ожидания дальнейшего роста цен будут превращать рост денежной массы скорее в дальнейший рост цен, чем способствовать росту реального дохода.
Именно инфляцию — а не кризисы — монетаристы считают основным злом рыночной системы.
Теория безработицы
Монетаристы выступили и против кейнсианской теории безработицы. Они выдвинули теории «естественной нормы безработицы», «новую микроэкономическую теорию безработицы». Эти теории связывают уровень безработицы с негибкостью рынков труда, с недостатком мобильности рабочей силы, с несовершенством информации, то есть с особенностями предложения самой рабочей силы. Во всех этих теориях безработица выступает как «добровольная» (а не вынужденная, как у Дж. М. Кейнса) и сохраняется на некотором «естественном» уровне постоянно. Причем чрезмерное разрастание социальных выплат со стороны государства ослабляет стимулы к трудоустройству, способствует увеличению «добровольной» безработицы. В этих условиях политика полной занятости, по мнению монетаристов, способна лишь стимулировать инфляцию и усиливать диспропорции на рынке труда.
Проблемы государственного регулирования
Монетаристы отвергают и кейнсианскую теорию дефицитного финансирования экономики. Они считают, что бюджетный дефицит ни в коей мере не стимулирует рост экономики. Он либо непосредственно питает инфляцию, либо, если его финансирование осуществляется с помощью займов на рынках частного капитала, обостряет конкуренцию на этих рынках, повышает ставки процента и вытесняет частный капитал, снижая тем самым уровень инвестиций. Экономическая политика, по мнению монетаристов, должна переориентироваться с безответственных кейнсианских рецептов антициклического регулирования, ведущих к резким колебаниям денежной массы, и прежде всего от дефицитного финансирования к строгому регулированию денег в обращении независимо от характера конъюнктуры. Экономическая политика должна отказаться от недостижимого принципа «точной настройки» экономической конъюнктуры и руководствоваться строгим «правилом», согласно которому денежная масса должна увеличиваться в соответствии долгосрочным темпом роста национального дохода.


45. Историческая школа и институционализм.
Обострение внутренних противоречий рыночной экономики способствовало зарождению институционально-социологического направления. Его истоки восходят к идеям исторической школы в Германии (Лист, Книс, Рошер, Шмолер, Зомбарт, Вебер). Название получила от исторического метода, который ее пытались ввести в политэкономию.
После появления теории Маркса все буржуазные экономисты пытаются ее опровергнуть. Одним из представителей новой исторической школы был Зомбарт. Он пытался критиковать Маркса за чрезмерное увлечение голыми абстракциями, пропагандируя необходимость эмпирических исследований, основанных на богатом историческом материале;  Зомбарт  как бы признавал теорию и в то же время пытался убрать из марксовой теории ее революционное содержание. Но после 1917г. Зомбарт становится ярым противником теории Маркса и становится нацистом. Он считает милитаризм высшим проявлением геройства и ставит его в один ряд с лучшими проявлениями человеческого гения.
Представители исторической школы видели задачу политэкономии в описании хозяйственных явлений, отрицали наличие общих для всех стран объективных экономических законов, подчеркивали неповторимость путей экономического развития каждой отдельной страны. Историческая школа по существу подменяла политэкономию т. н. учением о национальной экономии. К 70-80-м гг. 19 в. историческая школа вытесняется другими школами политэкономии. Основные идеи исторической школы были развиты представителями новой (молодой) исторической школы.
Теория институционализма возникла в конце 19 – начале 20 вв. В переводе с латинского: «наставление, указание, действие». Представители включают в теорию самые различные явления. Это течение довольно расплывчато, т.к. взгляды его представителей сильно различаются по целому ряду проблем. Однако можно выделить некоторые ведущие идеи этого течения: 
1. институционалисты не замыкаются на анализе чисто экономических отношений, а призывают учитывать все условия, влияющие на хозяйственную жизнь - т.е. формы хозяйственной организации, нормы поведения, юридические законы, обычаи, традиции. 
2. они предлагают изучать не столько как функционирует, сколько как развивается , видоизменяется капиталистическое общество. Причем для них характерно в целом критическое отношение к капитализму и требование расширения социальных программ с помощью государства. 
3. Рынок - это не нейтральный и не универсальный механизм распределения ресурсов. Он стремится не к удовлетворению потребностей людей, а к поддержанию и обогащению крупных предприятий (монополий). Основа власти крупных предприятий - техника, а не законы рынка. Против диктата предпринимателей необходимы совместные действия профсоюзов и государства. Кроме того, государству необходимо взять под свою опеку такие жизненно важные сферы как экология, образование и здравоохранение. 
Основоположником институционализма считается американский ученый Т.Веблен 
Они рассматривают государство, частную собственность, деятельность монополии, предпринимательскую деятельность профсоюзов, государственное право и домохозяйство. Они утверждают, что развитие экономики определяется: обычаями, привычками, психологией, этическими соображениями. Представители: Веблен, Коммонс, Митчелл, Гэлбрейт, Мюрдаль. Суть его теории: он руководствовался теорией эволюции Дарвина о взаимосвязи и взаимообусловленности всех общественных отношений. Он исходит из того, что современное общество – отнюдь не венец совершенства: люди, как правило, нерациональны, а экономика далека от состояния равновесия. Объектом исследований должен быть не «экономический человек», а всесторонне развитая личность. По его мнению, на ранней стадии рыночного хозяйства собственность и власть находятся в руках предпринимателей, которые делятся впоследствии на владельцев капитала и организаторов производства. Источником дохода владельцев капитала является не реальный сектор (промышленный), а ценные бумаги, которые обращаются в финансовой сфере. Владельцы капитала составляют праздный класс. Господство праздного класса приводит к чрезмерной роли кредита функционирования экономики. Это приводит к кредитной инфляции и в итоге к массовому банкротству и депрессии в стране. Противоречия между праздным классом и производительным классом приведут к тому, что власть перейдет в руки технократии, а собственность на капитал примет акционерную форму. В теории институционализма имеется ряд направлений: психологическое и социально-правовое – автор Комманс – основное внимание уделял праву, производственным корпорациям, правовым отношениям, связанным с государством, рассматривал проблемы семьи, торговых объединений. Он утверждал, что государственные правовые решения в рамках экономических реформ могут устранять возникающие противоречия и конфликты в обществе и служат переходными к административной стадии капиталистического развития. Эмпирическое: Митчелл пропагандировал идеи Веблена, он доказывал взаимосвязь экономических и неэкономических проблем с проблемами психологическими и социологическими. Он создал национальное бюро экономических исследований. Он предлагал создать орган, который занимался индикативным (рекомендательным) планированием. 
История институционализма развивалась перед Второй мировой войной, а после она ослабла, и все ее проблемы переходят к социологам. Но не все экономисты перешли к социологам – некоторые продолжили борьбу за гуманитарную политэкономию. Таким представителем был Гэлбрейт, который создает общую теорию экономической системы. Суть теории: экономику США делят на 2 системы: рыночную и планируемую. К планируемой он относит 1000 корпораций в стране, на долю которых приходится свыше половины производимых товаров и услуг; рыночная система включает мелких товаропроизводителей – 12 млн. мелких фермеров, 3 млн. фермерских хозяйств и их продажи гораздо ниже. Главное – создание крупных фирм. Он опроверг неоклассиков в том, что фирма подчинена требованиям потребителя и законам рынка. Он утверждает, что не потребитель через рынок диктует условия производителю, а крупная фирма при помощи созданной ею организации господствует над потребителем и диктует правила игры на  рынке. Крупная корпорация – база планируемой системы. Рыночная система не может влиять ни на процесс формирования цен на рынке. Ни на государственную политику. Крупные корпорации, планируя свою деятельность, приспосабливают государство к своим нуждам. У Гэлбрейта вышло много книг, среди которых: 1957г. книга «Общество изобилия»; 1967г. «Новое индустриальное общество»; 1979г. «Экономическая теория и цели общества».
Особенности теории. Цель институционалистов
Впервые понятие «институциональная политическая экономия» было введено в 1916 американским экономистом У. Хамильтоном. Широкое хождение этот термин получил в 1920-х — 1930-х годах. Для институционалистов характерен широкий политэкономический охват факторов, влияющих на работу рыночного механизма. Их интересует функционирование реальных институтов (институций) и их эволюция под влиянием социологических, политических, социально-психологических и технологических факторов. Понятие «институт» включает при этом не только различного рода организации (корпорации, торгово-промышленные ассоциации, профсоюзы, союзы потребителей, государство и его подразделения), но и правовые нормы, обычаи поведения, стереотипы поведения и мышления и т. п. Целью институционалистов было создание политической экономии, или социально-экономической теории — в противовес экономической теории («экономикс»); разработка эволюционной теории — в противовес теории равновесия.
Ученые-институционалисты
В развитие институционализма внесли свой вклад такие крупные теоретики первой половины 20 века, как  Дж.Гобсон, Т. Веблен, Коммонс, У. Митчелл, Р Эли, а во второй половине — Дж. М. Кларк, Минз, Дж. Гэлбрейт, Хейлбронер, Г. Мюрдаль и др. На формирование философских основ институционализма большое влияние оказали американские философы Ч. Пирс и Дж. Дьюи.
Следует отметить также влияние немецкой социальной и исторической школ с их эмпиризмом, концепцией стадийности развития общества, акцентированием роли юридических норм и политики государства в общественном развитии, а также английского фабианства, носителя идеи социального компромисса и реформирования общества. Естественно, что кейнсианская теория была полностью ассимилирована этим направлением.
Институционализм и проблема власти
В центре внимания институционалистов — проблема власти, связанная с концентрацией производства и капитала, а также контроля и управления. Эта проблема рассматривается как в отношении крупных корпораций, так и применительно к государству.
Институционалисты отвергают исходную предпосылку ортодоксальных теоретиков о конкурентном характере современной экономики и посвящают основное внимание проблемам монополизации и частно-монополистическому регулированию цен, объема производства и предложения. Этим проблемам посвящены работы А. Берли и Минза, Уилкокса, Гэлбрейта. Уделяя большое внимание корпорации как особому институту современной экономики, они вскрыли такие важные явления, как дезинтеграция собственности и управления, новая роль профессионального менеджмента, особый характер мотивации поведения и целей крупной корпорации. Работы по монополистической конкуренции (Э. Чемберлин) и администрируемым ценам (Минз и Берли) стали объективной основой для развития идей эффективной конкуренции, усиления антитрестовского законодательства и расширения государственной помощи мелкому бизнесу.
Теория социального контроля над экономикой
Для институционализма характерна нацеленность на выработку теории социального контроля над экономикой и подчинение ее общественным интересам. Для этого предлагается ограничить приток ресурсов в отрасли, получившие чрезмерное развитие (военно-промышленный комплекс); изменить приоритеты в расходовании государственных средств в пользу социальных; регулировать (с помощью налогов и штрафов) те виды производства и потребления, которые порождают отрицательные внешние эффекты. При этом государственная власть выступает, во-первых, как центр, способный выражать интересы общества в целом; во-вторых, — как сила, активно воздействующая на ход исторического развития.
Реформирование капитализма. Рост качества жизни
Значительное место в работах представителей этого направления занимает проблема трансформации капиталистического общества под влиянием технических и технологических сдвигов в посткапиталистическое — индустриальное, а затем и в постиндустриальное общество. В некоторых их работах (не без влияния Й. Шумпетера) говорится о превращении посткапиталистического общества в социализированную систему, где вместо частнопредпринимательского духа новаторства господствует осторожность корпоративизма, а многие общественные функции отданы государственной бюрократии. Выявляя противоречивый характер подобной трансформации, углубление разрыва между возможностями технического прогресса и ухудшением экономических условий существования общества, институционалисты подчеркивают особую важность государственного контроля за этим процессом. Идея спонтанного общественного прогресса, по их мнению, — опасная иллюзия. Поэтому многие институционалисты изначально выступали и выступают с идеями реформирования капитализма и даже с элементами планирования.
Одним из важных доводов в пользу такой формы (более широкой, нежели кейнсианская политика стабилизации) регулирования его сторонники считают необходимость роста качества жизни — понятие, которое включает многие виды товаров и услуг, производство которых может обеспечить только государство. Более глубокое обоснование этого тезиса можно встретить в работах теоретиков, пишущих о проблемах кризиса индустриальной цивилизации (Хейлбронер). Резкое нарушение равновесия между достигнутой степенью власти над силами природы и механизмами социального контроля обусловливает, по их мнению, необходимость более широкой вовлеченности государства в контроль над экономическими и особенно над экологическими процессами.
Институционализм никогда на представлял собой однородного направления как в теоретическом, так и в идеологическом плане. В последние два десятилетия в нем проявились новые тенденции, возникли новые течения, благодаря которым можно говорить о становлении неоинституционализма с его особой системой институтов и более строгими формальными методами анализа.

46. Традиционная русская экономическая школа.
К концу 18 века темпы развития замедлились и Россия все больше стала отставать от Запада как в хозяйственном так и в военном и политическом отношении. Перед обществом встала задача по правомерности существования феодально-крепостнической системы. Критика самодержавию прозвучала из уст Радищева. Он первый из российских экономистов дал обстоятельный анализ бумажно-денежному обращению и показал негативные последствия выпуска бумажных денег в количестве, превышающем потребности товарного обращения. Он критиковал Екатерину Вторую за излишний выпуск бумажных денег с целью привлечения средств в казну, т.к. это приводило к потрясению хозяйства. 
Александр I начал регулировать денежное обращение и прибегал к соблюдению законности и провел государственные реформы. Проект реформ подготовил Сперанский. В своем проекте Сперанский считал необходимым существование в стране конституционной монархии с опорой на силу закона, а закон должен был определять основные принципы устройства и функционирования государственной власти. 
Н. С. Мордвинов занимался разработкой плана улучшения финансовой системы России. Он придавал большое значение роли государства. Он говорил, что процветание России и её международный авторитет находятся в прямой зависимости от экономической мощи государства. Он пытался убедить всех в том, что без быстрого развития промышленности Россия не сможет преодолеть однобокий путь развития – аграрный, а следовательно, и преодолеть свою экономическую отсталость. Он говорил о том, что чрезмерное расширение территории страны в результате захватнических воин не укрепляет её, а, напротив, ослабляет.
Развитием политической экономии в России занималась профессура либерально-народнического направления. Представитель: Каблуков. Он признавал капиталистические производственные отношения характерными только для Западной Европы. Он отрицал возможность развития капитализма в аграрной России и для неё должна быть иная не марксистская политэкономия. Отвергая капиталистическую организацию хозяйства Каблуков, видел правильную систему хозяйствования в отработках крестьян на помещичьей земле. При отработочной системе он надеялся на исчезновение противоречий между помещиком и крестьянином и рассчитывал на гармоничное развитие их отношений, т.е. на совпадение интересов.

47. Экономико-математическое направление в русской экономической школе и развитие советской экономической науки.
Кондратьев разработал большие экономические циклы. В этот период были сделаны попытки создания межотраслевого баланса народного хозяйства, схем расширения воспроизводства СОП, линейного программирования, методов соизмерения народно-хозяйственной эффективности, была выдвинута концепция хозрасчетного планирования, ставились задачи оптимального функционирования экономики и размещении производительных сил. Кондратьев рассмотрел повышательные и понижательные большие волны. Модель межотраслевого баланса была создана Дмитриевым, который предпринял попытку соединить теорию предельной полезности и теорию трудовой стоимости. Он впервые сформулировал идею возможных исчислений полного затрата труда и создал основу тем самым для разработки модели межотраслевого баланса. Слуцкий выявил эффект дохода и эффект замещения. Канторович – лауреат Нобелевской премии. Важнейшим его открытием является введение в экономико–математическую науку в 1939г.  понятие метода  линейного программирования, которое является универсальной моделью оптимального функционирования экономических систем. Канторович сделал оценку ресурсов для общества. Новожилов создал систему соизмерения затрат и результатов развития народного хозяйства в плановой экономике. Этими проблемами занимался и Немчинов. Он рассмотрел пути создания научной системы управления интенсификацией экономики. Немчинов в  своих работах показал, что предприятия постоянно получают плановые процентные задания по росту объемов производства, но снижают себестоимость продукции по производительности труда. Эти задания зависят от вышестоящих организаций, которые не несут перед предприятиями никакой ответственности, если появляются диспропорции в этих планах. По мнению Немчинова,  при составлении и реализации таких планов решающее значение имеет правильное распределение функций управления, а также прав и обязанностей между хозяйствующими субъектами. Он говорит, что ни один руководитель вышестоящих органов не может знать столь хорошо внутренние ресурсы и условия производства как само предприятие. Он предлагает при планировании соблюдать меру централизации, чтобы всегда обеспечивать простор для низового планирования и инициативы на местах.



48. Научный вклад Туган-Барановского в понимание экономических циклов, Чаянова – в изучение крестьянского хозяйства и Кондратьева – в понимание экономической динамики.
А. В. Чаянов – представитель организационно-производственного направления в российской экономической мысли. В своих работах он сформулировал теорию развития семейно-крестьянского хозяйства. Он и его коллеги исследовали реальную жизнь российских крестьян. При этом оказалось, что крестьяне ведут себя (с точки зрения экономической науки) «странно», как бы отвергая рациональные модели организации коммерческой деятельности в рыночной экономике. Причиной этого Чаянов считал наличие у крестьянина особой, иной, чем у предпринимателя, цели работы. Если предприниматель озабочен получением наибольшей прибыли, то крестьянин стремился главным образом к обеспечению определенного уровня потребления семьи, соизмеряя с этой целью «тягостность» своих трудовых усилий. В итоге исследований Чаянов пришел к выводам, которые заложили основу новой науки – экономической психологии, помогающей понять особенности реакции людей на условия их жизни и труда. Особенно революционными были выводы о перспективах существования крестьянских хозяйств. Чаянов доказал, что семейное крестьянское хозяйство жизнеспособно и в новых условиях – в условиях технического прогресса. Его теорией воспользовались многие западные страны, кроме России. В 20-е гг. Чаянов возглавил институт с/х экономики. Однако научные взгляды Чаянова разительно расходились с позицией руководителей СССР во главе со Сталиным, которые видели в крестьянине-собственнике угрозу планам построения социализма и Чаянова приговорили 4 годам тюремного заключения, а затем расстреляли. 
Для русской экономической школы характерно стремление к комплексному анализу, включающему в себя этику, экономику, политику, социологию и философию. К представителям относится также И. Т. Посошков. Он считал, что источником богатства является только труд, и признавал его главным достоинством человека. Его поддерживает Татищев. Как правило, русская экономическая школа поддерживала государственную собственность на землю и право общины на владение землей, т.е. особый упор делался на право. Община – это не только  и не столько экономика, сколько определенный образ жизни, духовно-нравственная среда для всех общественников. Особое внимание уделялось коллективным формам труда, в частности выделялось ограниченное количество артелей, как по организационным формам, так и по видам деятельности. Можно сказать, что русская экономическая школа всегда вела речь о хозяйстве, но не сводила все это хозяйство только к экономике, она учитывала духовно-нравственные наклонности общества, но признавала необходимость экономического расчета.
Распространение марксизма в России началось в 70-е гг. 19 века. Огромную роль в пропаганде марксистской теории сыграл Плеханов. Он первый заметил, что в России бурно развиваются капиталистические производственные отношения, что русский пролетариат выходит на арену классовой борьбы и народничество уже не отражает новые экономические реальности. В 1883г. в Женеве была создана русская социал-демократическая группа, и организатором был Плеханов. Главной задачей ставили пропаганду научного социализма в России и подготовку к созданию русской рабочей социал-демократической партии. В их программе выдвигались кроме экономических также политические требования: борьба с социализмом, однако пропаганда будущего демократического государства не велась. Представители: Туган-Барановский. Он выделил особую роль кредита и сформировал основы акселерации (ускорение полового созревания, увеличение физического роста непропорционально возрасту; отмечается у детей и подростков, начиная со второй половины 19 в., особенно характерна для наших дней.) в ходе экономических процессов. Он выступал за национализацию земли вместе с вечно наследуемой её арендой. Кроме того, он внес существенный вклад в теорию цены и в теорию распределения. Помимо этого он занимался кризисами и рынком.
Ленин также внес свой вклад в развитие марксисткой теории. Он провел фундаментальные исследования в области развития капитализма в России, в котором были скрыты источники и пути становления капитализма. Он выпустил книгу «Развитие капитализма в России» в 1899г. В этой работе Ленин подвел итог ранним исследованиям пореформенной экономики России. В первой главе он критиковал народников за их теоретические ошибки и изложил теорию Маркса. Третью главу он посвятил проблеме развития с/х в России. Следующие три главы – промышленности в России, а в последующих главах он делает выводы об образовании внутреннего рынка. Ленин доказывает, что рынок создается самим развивающимся капитализмом, который усугубляет общественное разделение труда и делит производителей на капиталистов и наемных рабочих. Еще одна работа Ленина «Империализм как высшая стадия капитализма». В этой работе он рассматривает сущность империализма, которая заключается в том, что империализм приводит к социалистической революции. Он излагает 5 признаков империализма, которые имеют место в настоящее время: 
1. концентрация производства и капитализма, дошедшая до такой высокой степени развития, что она создала монополию, которая играет решающую роль в хозяйственной жизни страны.
2. Слияние банковского капитала с промышленным и образование финансового капитала и финансовой олигархии.
3. Вывоз капитала в отличие от вывоза товаров.
4. Образование международных монополистических союзов капиталистов, которые делят мир между собой (сейчас это ТНК)
5. Закончен территориальный  раздел земли между крупными капиталистическими державами и начинается передел территорий.
Империализм – монополистический капитализм в канон социалистической революции. 
Сталин продолжил учение Ленина, он поставил перед собой задачи будучи руководителем страны – пройти за несколько десятилетий путь, пройденный западными странами за столетия. Реальность данного проекта была доказана хозяйственной практикой, которая позволила превратить Советский союз в ведущую индустриальную державу мира, которая победила не только Германию, но и освободила пол-Европы от фашистского ига.
А. Н. Косыгин – председатель совета министров Советского союза в 1965г. начал хозяйственную реформу в СССР. Он предлагал перевести все предприятия на хозрасчет и самоокупаемость. Но эта реформа не была реализована.
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