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1.Воспроизводство и воспроизводственный процесс. Кризисы воспроизводства.

На рубеже XXI века основными составляющими мирового воспроизводственного процесса являются следующие:
  1.Воспроизводство мировой рабочей силы:
- на смену уходящим поколениям приходит новое молодое поколение с большей      продолжительностью жизни,  более высоким уровнем мотивации труда , профессиональной и социальной мобильностью;
- на смену менее квалифицированным трудовым ресурсам – более квалифицированные;
- на смену менее образованным – более образованные.

 2.Воспроизводство сырья и материалов:
- увеличение минерально – сырьевого потенциала всемирного хозяйства за счет увеличения количественных и качественных параметров геологической разведки и включения в мировое хозяйство новых невозобновляемых ресурсов;
- качественное изменение мирового производства, направленное на замену технологических систем, ориентированных на экстенсивное использование минеральных ресурсов энерго- и ресурсосберегающими технологиями;
- переход на новые материалы.

3.Воспроизводство мировых средств производства;
- повышение отдачи и переход к новым (альтернативным) источникам энергии;
- повышение отдачи от существующих и переход к новым видам транспорта и коммуникационным системам;
- повышение отдачи от существующих и переход к новым видам орудий труда.

4.Воспроизводство международных экономических отношений:
- стирание экономических различий между бедными и богатыми странами;
- устранение противоречий между странами с открытым и закрытым типами национальных экономик;
- формирование демократического международно-правового режима;
- формирование международной системы свободной торговли товарами и факторами производства.
   Динамика развития всемирного хозяйства формируется под воздействием двух типов воспроизводственных процессов:
- простого;
- расширенного.
   При простом воспроизводстве размеры мирового ВВП и его качественные параметры в каждом последующем цикле остаются неизменными. Соответственно, структура мировых факторов производства не претерпевает изменений. Весь мировой прибавочный продукт, если таковой производится, используется национальными производителями на цели потребления. 

                                          Y = C + G

  Данному типу воспроизводственного процесса присущи соответствующие механизмы его регулирования, основными структурными элементами которого являются система экономических  и социальных целей и инструментов их достижения.
  При расширенном воспроизводстве размеры мирового ВВП в каждом последующем цикле возрастают (количественно и качественно). Следовательно , для каждого следующего воспроизводственного цикла необходимо привлекать либо дополнительные ресурсы, либо качественно совершенствовать имеющиеся факторы производства, либо делать то и другое одновременно.
  Единственным источником расширения или качественного улучшения мировых факторов производства служат национальные сбережения, направляемые на обновление существующих средств производства и развитие творческих способностей человека. Следовательно, национальный доход в условиях расширенного мирового воспроизводства не может целиком идти на удовлетворение потребностей, часть его должна быть направлена на накопления (инвестиции). Одной из главных задач экономической политики как национальных ,так и международных субъектов управления является определение оптимального соотношения между потреблением и накоплением, которое может быть использовано на расширенное воспроизводство.
  Основным целевым показателем экономической политики по регулированию мирового воспроизводственного процесса является максимизация общественного благосостояния всего человечества. При этом необходимо учитывать, что темпы экономического развития мировой экономики зависят не только от стран, идущих впереди, а прежде всего от тех, кто находится на низших ступенях экономического и социального развития (о благосостоянии мирового сообщества судят не по тому, как живут самые богатые страны, а каков уровень жизни в самых бедных). В рыночной экономике динамичное развитие как отдельных экономических систем (национальных хозяйств), так и мирового хозяйства в целом возможно только на основе постоянного развития и углубления международной конкуренции. Поэтому важнейшей целевой функцией мирового воспроизводственного процесса является повышение уровня международной конкурентноспособности национальных экономик. Взаимозависимость этих двух процессов проявляется в следующих формах:
  - создание и удержание международной конкурентноспособности национальной экономики на основе экстенсивного использования естественных факторных преимуществ;
 - достижение международной конкурентноспособности на основе нововведений (интенсификация инвестиций);
 - достижение международной конкурентноспособности на основе интенсивного развития сервисных и наукоемких отраслей экономики.
    В условиях ограниченности мировых ресурсов и постоянного роста национальных потребностей переход от одной модели воспроизводственного процесса к другой освобождает факторы производства и позваляет на равных условиях включаться в мировое хозяйство все большему количеству развивающихся стран, что ведёт к обострению международной конкурентноспособности, от которой выигрывает как мировая экономика в целом (растет мировой ВВП), так и национальные потребители.
  В промышленно развитых странах присутствуют все четыре формы взаимосвязи воспроизводственных процессов и типов международной конкурентноспособности. Однако любая классификация требует выделения и расщепления общего экономического процесса на отдельные составляющие. Поэтому при характеристике различных форм речь идёт о преимущественном доминировании тех или иных типологических характеристик.
    1. Достижение международной конкурентноспособности на основе экстенсивного использования естественных факторных преимуществ предпологает, что национальные отрасли успешно функционируют на мировом рынке благодаря экстенсивному использованию:
   - земли и природных ресурсов;
   - дешёвой, полуквалифицированной рабочей силы;
   - выгодного географического положения;
   - благоприятных климатических условий, которые снижают издержки производства на сельскохозяйственную продукцию, добычу природных ресурсов и строительство капитальных сооружений.
      Расширенное воспроизводство на основе факторных преимуществ как основного ресурса, обеспечивающего международную конкурентноспособность, сужает круг национальных отраслей, способных успешно участвовать в мировом воспроизводственном процессе. Конкурентная борьба как внутри страны, так и на мировом рынке ведется в основном методами ценовой политики. Поскольку основу национальной экономики составляют естественные монополии, большинство из которых находится под  прямым или косвенным контролем государства, то ценовая конкуренция строится на монопольных или демпинговых ценах. Мировое сообщество принимает меры для того, чтобы ограничить выход таких стран на внешний рынок, поскольку их внешнеэкономическая политика может существенным образом нарушить мировой воспроизводственный процесс.
    Внутри страны спрос на экспортную продукцию может быть незначительным или даже  отсутствовать. Поэтому при таком типе воспроизводственных процессов национальные экономики весьма чувствительны к мировым товарным кризисам и изменению валютных курсов, приводящим к резким колебаниям мирового спроса и мировых цен. Уровень национального общественного благосостояния резко снижается в случае потери имеющихся факторов и быстро меняющегося лидерства на мировом рынке.
     Экономическая политика регулирования воспроизводственных процессов в системах такого типа ориентирована в основном на импортозамещение. Данная стадия характерна почти для всех развивающихся стран, большинства стран с переходным типом экономики, а также ряда развивающихся стран с высоким уровнем благосостояния (страны ОПЕК).

    2. Достижение международной конкурентноспособности на основе преимущественно экстенсивного наращивания инвестиций в материальное производство обусловлено, в первую очередь, готовностью и способностью субъектов национального хозяйствования и управления всех уровней (от фирм до правительства) к агрессивному инвестированию, которое в значительной мере связано с неблагоприятными внешними условиями (политической изоляцией, военно-политическим противостоянием, идеологией национализма и т.д.).
       При таком типе воспроизводственных процессов международная конкурентноспособность национальной экономики достигается за счет следующих действий:
     - накопления внутренних сбережений и крупномасштабных инвестиций в покупку как национального, так и зарубежного современного оборудования и технологий, которое однако могут отставать от лучших мировых образцов;
     - покупки лицензий и ноу-хау;
     - создания современных предприятий как способа выхода на мировой рынок.
   Способность национальных отраслей экономики воспринять иностранные технологии и снижать издержки при ее освоении является одной из характерных особенностей воспроизводственного процесса на основе преимущественно экстенсивного использования инвестиций в материальном производстве.
   Необходимый уровень международной конкурентноспособности национальных отраслей при таком типе воспроизводственных процессов достигается:
    - за счет быстрого освоения и адаптации зарубежных технологий;
    - за счет создания новых факторных преимуществ, позволяющих снижать издержки при производстве товаров массового потребления.
   При данном типе воспроизводства экономическая деятельность национальных субъектов хозяйствования сосредотачивается на следующих направлениях:
    - на выпуске стандартизированных товаров массового потребления, имеющих устойчивые сегменты мирового рынка;
    - на освоение и адаптации стандартизированных технологических процессов к национальным у4словиям;
     - на выпуске продукции, которая отражает потребительские вкусы зарубежных покупателей.
   Свободный доступ к стандартизированным технологиям ведет к быстрому насыщению мирового рынка товарами массового потребления, которые очень чувствительны к изменению мировых цен. Технологические усилия субъектов хозяйствования сосредоточены на разработке ноу-хау, позволяющих снижать производственные издержки и частично улучшать технологию. При этом национальная экономика не располагает необходимым количеством факторов производства и ресурсов для создания качественно новых видов продукции.
   Масштабы внутреннего спроса на данной стадии ограничены, поскольку уровень доходов большинства работников, занятых в материальном производстве, остается низким. Рост международной конкурентноспособности промышленной продукции обусловлен в значительной мере низкой заработной платой, высоким уровнем интенсификации труда, экономической поддержкой1 государства, а не созданием новых сегментов на мировом рынке.
    Однако длительно удержать конкурентные преимущества при данном типе воспроизводственных процессов очень сложно, поскольку массированное использование зарубежных технологий, позволяющее, с одной стороны, резко увеличить производительность труда и качество товаров массового спроса, с другой – обуславливает рост издержек на заработную плату, обслуживание внешнего долга, оплату импорта комплектующих и материалов. При резких кризисных колебаниях мирового рынка, в частности, росте издержек на импортные ресурсы и комплектующие, национальные фирмы могут потерять позиции на мировом рынке. Экономическая система становиться неустойчивой, неизбежны убытки, банкротства, потеря конкурентноспособности в ряде отраслей в связи с неудачным выбором иностранных технологий, длительным циклом крупномасштабного строительства и вытеснением национальных фирм с капиталоёмких сегментов мирового рынка (потеря Россией в начале 90 г. рынка вооружений).
  На данной стадии жесткая экономическая политика государства по регулированию воспроизводственных процессов является необходимым условием устойчивого и стабильного функционирования национальной экономики, что способствует укреплению конкурентных преимуществ экспортоориентированных производств. Регулирующая роль государства проявляется в следующих действиях:
     - накоплении и преимущественном перераспределении государственных инвестиций в экспороориентированные отрасли, в которых возможно быстрое технологическое освоение производства товаров массового потребления на основе стратегии минимизации издержек;
     - поддержке фирм, действия которых связаны с риском освоения новых сегментов мирового потребительского рынка;
     - налоговом стимулировании приобретения иностранных технологий.
     Активное инвестирование экономики может происходить на фоне общенационального признания приоритетности направления инвестиционных ресурсов в экспортоориентированное производство перед текущим потреблением и повышением доходов. Развитие некоторых отраслей материального сектора (в том числе, и военно-промышленных предприятий) может быть признано приоритетным, а тем самым повышение налогового бремени для других производителей, могут рассматриваться как общенациональная цел.
     Немногие развивающиеся страны смогли перейти от модели расширенного воспроизводства на основе экстенсивного использования естественных факторных преимуществ к преимущественно интенсивному использованию капитала в материальном секторе экономики. В послевоенный период это удалось Японии, позже – Республике Корея. В 80 -90 –е  годы XX века национальные фирмы НИС ( Тайваня, Сингапура, Гонконга, Бразилии, Мексики) добились существенных успехов в эффективном использовании инвестиций, хотя у них отсутствовали такие атрибутивно необходимые элементы расширенного воспроизводства на базе инвестиций в материальное производство, как:
     - факторные возможности для технологического качественного усовершенствования зарубежных технологий;
     - ресурсы для создания новых сегментов мирового рынка массового потребления, контролируемых национальными фирмами.
     Пример перехода Республики Корея от первого типа воспроизводственных процессов ко второму является одним из наиболее ярких в истории мировой экономики. В начале 50-х годов страна находилась на стадии доиндустриального развития, имея около 200 долларов США ВНП на душу населения. Воспроизводственный процесс осуществлялся преимущественно за счет экстенсивного использования естественных факторных преимуществ. К концу 70-х годов Корея достигла стадии интенсивного использования инвестиций в сектора материального производства, а в 1996 году доход на душу населения превысил 10 тыс. долл. США. Это переход от одного  типа воспроизводственного процесса к другому стал воможен:
    - благодаря массированному приобретению иностранных технологий с помощью иностранных займов;
   - благодаря концентрации капиталовложений в крупномасштабные экспортоориентированные проекты;
   - благодаря поддержанию высокого уровня внутренней конкуренции;
   - благодаря способности национальных субъектов хозяйствования совершенствовать иностранные технологии.
      Республике Корея за период с 1960 по 1995 годы удалось создать целый ряд конкурентноспособных отраслей и обеспечить их расширенное воспроизводство. Сто стало возможным:
     - благодаря эффективной политике, стимулирующей сбережения;
     - благодаря глубоким национальным традициям в сфере образования;
     - благодаря низкой оплате труда за квалифицированный и высокопроизводительный труд;
     - благодаря высокой квалификации рабочей силы и способности быстро освоить и адаптировать зарубежные технологии.
    В целом данный тип воспроизводственного процесса позволяет как национальной, так и мировой экономике становиться менее уязвимой к кризисам и изменению валютных курсов, чем на предыдущей стадии, хотя остается довольно неустойчивой.

      3. Достижение международной конкурентноспособности на основе нововведений связано с увеличением числа национальных отраслей, строящих свою стратнгию на достижении эффекта от дифференциации продукции массового и промышленного назначения. Оно возможно при следующих условиях:
     - при наличии капиталоёмкой системы массового производства;
     - при постоянном наличии высоких затрат на НИОКР (научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки);
     - при развитой системе подготовки высококвалифицированных кадров;
     - при постоянном росте личного дохода (за счет роста производительности труда);
     - при постоянном развитии потребностей (за счет роста уровня квалификации,          образования, культуры);
     - при постоянном повышении уровня конкуренции на внутреннем рынке товаров массового потребления.
    Система массового производства и ограниченность мировых ресурсов стимулирует масштабное внедрение новой техники и технологии. Научные и технологические открытия обуславливают появление новых фирм, что обостряет конкурентную борьбу на внутреннем рынке предложений. Нововведения обеспечивают национальным фирмам конкурентные преимущества на мировом рынке за счет создания товаров с новыми потребительскими свойствами, следовательно, нового масштаба потребления и нового уровня цен.
      В общей структуре инвестиционных расходов на НИОКР на долю частных инвестиций приходится от 30 до 40 процентов. Во второй половине ХХ века во всех индустриально развитых странах доля государственных расходов была выше, чем другие виды инвестиционных расходов. Однако переход к новому воспроизводственному процессу на основе нововведений привел к тому, что в 90-х годах частные капиталовложения в НИОКР стали расти более высокими темпами.
      Рост международной конкурентноспособности на основе нововведений в значительной мере обусловлен также:
     - налаженной системой поставок и обслуживания (концентрация торговли, обеспечение ее специализированным, высокопроизводительным оборудованием);
     - накопленными специализированными производственными факторами (специальное оборудование, специальный уровень квалификации,ноу-хау).
     При воспроизводственных процессах, базирующихся на нововведениях, ценовая конкуренция продолжает сохраняться, но основывается не на стратегии минимизации факторных издержек, а на высокой производительности, которая достигается за счет повышения квалификации персонала и специализированной технологии.
    Данная стадия характеризуется увеличением объёмов прямых инвестиций в зарубежную экономику, что ведет к росту сопротивляемости макроэкономическим колебаниям и экзогенным явлениям.Национальные отрасли, строящие свою стратегию на основе нововведений, становятся менее уязвимыми к мировым ценовым шокам и изменению валютных курсов, т.к. основу их конкурентных преимуществ составляют технологическая специализация и дифференциация производства.
   Изменяются механизмы государственного вмешательства в экономику. Распределение капитала, протекционизм, лицензионный контроль, экспортные субсидии и другие формы теряют эффективность. На данной стадии на передний план выходят мероприятия, связанные с косвенным государственным регулированием, такие, как:
     - стимулирование национальных субъектов хозяйствования по инвестированию средств в создание наукоёмких факторов производства;
     - поощрение производителей в создании новых сегментов на мировом рынке;
     - развитие корпоративной системы производства, в которой средний и мелкий бизнес в значительной мере определяет уровень конкурентных преимуществ;
     - поддержка и развитие внутренней конкуренции.
    Великобритания достигла стадии нововведений в начале ХХ века, США, Германия и Швейцария – в пределах нескольких десятилетий на рубеже ХХ столетия, Канада, Италия и Япония достигли этой стадии только в 70-е годы ХХ века.

  4. Достижение международной конкурентноспособности на основе материального богатства и расширенного воспроизводства сервисных отраслей производства – это стадия
Развития национальной экономики, которая связана с сокращением объемов материального производства и перемещением центра экономической активности предпринимателей в сферу услуг.
    Данный тип воспроизводственного процесса позволяет получить дополнительное ускорение развития мировой экономики за счет следующих факторов:
   - оптимизации распределения мировых ресурсов (капитал, сырье, энеогия), которые используются на производство товаров массового потребления, между большим количеством стран, тем самым обеспечивая устойчивый экономический рост развивающимся странам;
   - увеличения темпов прироста мирового ВВП без существенного увеличения затрат на ресурсы и орудия производства;
   - снижения экологической нагрузки на территории промышленно развитых странах и возможности за счет этого получить дополнительную экономию финансовых и материальных ресурсов.
   Отправной точкой этого типа воспроизводственного процесса служит капиталоемкая и наукоемкая экономика массового производства, которая позволяет, при общей тенденции сокращения инвестиций и числа занятых в отраслях материального производства, за счет перемещения промышленных предприятий в развивающиеся страны обеспечить удовлетворение растущего индивидуализированного спроса. В странах, осуществляющих переход к данной модели воспроизводства, международная конкурентноспособность достигается прежде всего за счет расширения системы комплексного сервисного обслуживания технически сложных товаров и социальных потребностей человека. Человеческий фактор становиться главным мерилом и условием, обеспечивающим национальным фирмам конкурентные преимущества на мировом рынке.
    На этой стадии экономические интересы смещаются с инвестирования и нововведений в отраслях материального производства в сервисные отрасли, динамика развития которых практически беспредельна. Уменьшение объемов инвестирования нововведений в первичном и вторичном секторах экономики ведет к снижению привлекательности вложения денег в промышленную индустрию. Объемы капиталовложений в развитие сервисных отраслей превосходят объемы инвестирования в средства производства.
    Чисто производственные фирмы индустриально развитых стран начинают уступать свои позиции на мировом рынке ТНК из новых индустриальных и развивающихся стран. Тенденция к росту налогообложения материальных активов, возникающая при достижении страной высокого уровня благосостояния, снижает стремление инвестировать в производство. Одним из проявлений перехода к новой стадии экономического развития является рост числа слияний и сокращение количества производственных фирм на национальном рынке.
    Сфера экономики сужается за счет потери конкурентных преимуществ сначала в базовых отраслях и производстве конечных продуктов, затем в отраслях, выпускающих комплектующие изделия и машиностроении. Иностранные компании из новых индустриальных стран, осуществляющих агрессивное инвестирование в материальное производство, начинают скупать национальные фирмы в промышленно развитых странах, размещать свои филиалы, что приводит к уменьшению доли отечественных конкурентов в данной сфере производства.
   Стадия промышленного “богатства”  характеризуется сокращением доли ВНП, производимого в материальном производстве, перемещением национального капитала в третичный сектор, ростом значения софтизации и сервизации национальной экономики.
   Швейцария, Германия и США достигли в послевоенный период высокого уровня материального благосостояния и долгое время пребывали на стадии нововведений. На рубеже ХХI в. Экономика каждой из стран осуществляет переход к постиндустриальной структуре, в которой основной доход приносят сервисные отрасли.
   Швейцария вступила в стадию нововведений до начала мировой войны. За 60 лет удалось создать высокоспециализированное наукоёмкое производство. Конкурентные преимущества швейцарской экономики и ее особое место на мировом рынке был обусловлен следующими факторами:
    - высоким уровнем квалификации рабочей силы;
    - наукоёмкой технологической и опытно-конструкторской базой;
    - обширным внутренним спросом;
    - давлением высокой зарплаты на технологии;
    - низким уровнем странового риска;
    - высоким уровнем финансовых накоплений, низкой процентной ставкой и политикой поощрения инвесторов.
    В 80-е годы ХХ века в целях усиления конкурентных позиций на мировом интеллектуалоемком рынке швейцарские фирмы резко увеличили инвестиции в систему сервисного обслуживания, связанную как с производственными, так и с социальными потребностями, прежде всего финансовыми, юридическими, инжиринговыми.
   Германия вступила в стадию нововведений на рубеже столетия первоначально в отраслях химической, электротехнической, полиграфической промышленности, точной механики  и оптики, опирающихся на достигнутое ею превосходство в развитии науки и технологии в конце ХIХ века. Переход к стадии интеллектуалоемкой и сервисноориентированной модели национальной экономики был прерван двумя мировыми войнами, в которых Германия выступила в роли агрессора. Только в середине 60-х годов ХХ века германская экономика смогла приступить к ее созданию.
   В середине 80-х годов германские фирмы стали сворачивать объёмы инвестиций и уступать конкурентные преимущества на мировом рынке в таких отраслях, как химическое машиностроение, инструментальная, транспортная промышленность. При этом возросли объёмы продаж финансовых, колсалтинговых, инжиринговых, образовательных услуг.
  США достигли стадии нововведений в начале ХХ века, хотя большая доля их экспорта была ещё долго представлена продукцией отраслей ресурсного сектора. Заметное укрепление конкурентных позиций американской экономики в отраслях материального производства произошло во время второй мировой войны и продолжалось в 50-60 гг.. В 80-х годах американские фирмы стали сокращать внутренние инвестиции в трудоёмких и капиталоёмких отраслях. Это привело к тому, что начался ускоренный процесс старения капиталоемких производств – металлургии, машиностроения, судостроения, химической промышленности. Ослабление конкуренции в перерабатывающем секторе, облегчение возможности получения кредита, изменение целей американских инвесторов и менеджеров приводит к тому, что основной объём инвестиций в промышленности приходится на иностранный капитал.
   В 90-х годах уровень международной конкурентноспособности американской экономики определялся прежде всего высоким уровнем инвестирования в научные разработки практически по всему спектру фундаментальных и прикладных исследований, что выводит США на первое место в мире по продаже лицензий. Американская экономика занимает ведущее место на мировом рынке информационных, образовательных, рекламных, финансовых, юридических, консалтинговых услуг, печатной, аудио-  и видеопродукции, здравоохранения, образования.
    
  Есть и третий тип- стагнирующее воспроизводство, которое осуществляется на суженной основе. Такой тип воспроизводства характерен для экономических систем, переживающих кризис. Именно он был характерен для экономики ряда стран постсоветского пространства, в том числе Российской Федерации, в 90-е годы, когда объем национального продукта в этих странах уменьшился с 1991 по 1999 гг. на 50-70%.
Непосредственной причиной кризиса хозяйственного механизма в РФ и полной остановки процесса воспроизводства основных фондов является инфляция. Нынешний темп удорожания оборудования не позволяют предприятиям накопить инвестиции для воспроизводства основных фондов. Поэтому ни один воспроизводственный цикл в промышленности в период 1992-2006гг. не завершился заменой изношенной активной части основных фондов за счёт всей амортизации, т.е. с привлечением амортизационных средств и пассивной части основных фондов. Именно поэтому достижения в этом направлении минимальны: коэффициент выбытия – 1%, соответствующий ему срок вывода из эксплуатации «переизношенных» основных фондов – 100 лет. Налицо прогрессирующая деградация материально - технической базы страны. 

В постреформенный период значение прибыли как источника пополнения оборотных средств предприятий особенно возросло ввиду инфляции, которая «вздувает» цены, а с ними даже неизменные в натуральном выражении объёмы производства. Естественно, на приобретение прежнего сырья, энергии и др. требуется с каждым годом всё больше средств, аккумулируемых в оборотном капитале. Поскольку же прибыль увеличивается с отставанием (из-за роста затрат на 1 руб. продукции) от роста объёмов производства, доля отторжения прибыли на пополнение оборотных средств увеличивается. В настоящее время оборотные средства предприятий инфляция «раздула» до величины, не покрываемой всеми свободными источниками их деятельности. 

Осуществление чередующихся циклов воспроизводства активной части основных фондов (раз в 7-10 лет) и доведение оборотных средств до нормативного уровня является непременным условием жизнеобеспечения каждого предприятия, а с ним и экономики в целом. Этих базовых условий развития нет. Предприятия своими силами не в состоянии самофинансировать не только развитие, но и препятствовать сползанию к полному банкротству. 

Проблемы стабилизации хозяйственной деятельности, а также развития предприятий мог бы решить соответственно кратко- и долгосрочный дешёвый (согласующийся с их низкой рентабельностью) кредит. Но в нашей стране дефицит коммерческого ссудного капитала и крайняя дороговизна его заимствования делают этот источник покрытия потребности в инвестициях (на увеличение оборотных средств и обновление производства) малоприемлемым. Важно отметить, что у государства необходимые ресурсы инвестиций имеются, как имеется и возможность предоставить эти ресурсы под посильный для предприятий процент. 

 

























2.Рынок. Общая характеристика рыночных структур.
Современная рыночная экономика представляет собой сложнейший организм ,состоящий из огромного количества разнообразных производственных ,коммерческих ,финансовых и информационных структур ,взаимодействующих на фоне разветвленной системы правовых норм бизнеса и объединяемых единым понятием- рынок.       По определению рынок – это организационная структура ,где «встречаются» производители и потребители ,где в результате взаимодействия спроса потребителей и предложения производителей устанавливаются и цена товаров и объемы продаж.                                        При рассмотрении структурной организации рынка определяющее значение имеет количество производителей и количество потребителей участвующих в процессе обмена всеобщего эквивалента стоимости(денег) на какой-либо товар .Это количество производителей и потребителей ,характер и структура отношений между ними определяет взаимодействие спроса и предложений.      В основе понятия «структура рынка» лежит степень влияния отдельного продавца (покупателя) на рыночную цену. Известны четыре типа рыночных структур и для каждого из них роль цены разная. Рассмотрим характеристики этих типов рыночных структур.
Рынок чистой конкуренции
Рынок чистой конкуренции характеризуется следующими чертами:
· имеется множество продавцов и покупателей одного и того же товара, при этом каждый из них продает (покупает) очень малую долю общего рыночного объема; 
· товар с точки зрения покупателей является совершенно однородным, покупателю безразлично, у какого продавца покупать товар; 
· все покупатели с точки зрения всех продавцов одинаковы; 
· отсутствуют препятствия для вступления в отрасль новых производителей и выхода из нее; 
· все участники рыночных сделок осведомлены о технологии, ценах, отсутствует сговор продавцов или покупателей; 
· ни один покупатель и продавец не может оказать существенного влияния на уровень текущей рыночной цены (продавец не может завысить цену своего товара по сравнению с текущей рыночной ценой, так как покупатели имеют возможность купить товар у других продавцов по рыночной цене; продавец не будет и снижать цену своего товара, так как он может продать весь товар по текущей рыночной цене). 
В условиях совершенной конкуренции отдельная фирма может контролировать только свои объемы производства и свои затраты, но не цену. Главная задача фирмы - удешевление продукции. Реакции со стороны конкурентов на изменение объема производства фирмой нет. Рыночная цена задается рынком, она не зависит от объема выпуска конкретной фирмы. Уровень текущей рыночной цены единицы продукции складывается под воздействием спроса и предложения в отрасли.
Рыночная цена в отрасли является ориентиром для каждой отдельной фирмы и обеспечивает одним фирмам положительную экономическую прибыль (при условии, что цена выше средних общих затрат), другим — нормальную прибыль (при условии равенства цены средним общим затратам, при этом экономическая прибыль равна нулю), третьим — отрицательную экономическую прибыль, то есть убытки (если цена ниже средних общих затрат). В зависимости от соотношения между текущей рыночной ценой и затратами каждая конкретная фирма предлагает (или не предлагает) рынку определенный объем продукции. На рынке совершенной конкуренции при достижении отраслевого равновесия в длительном периоде рыночная цена блага при данной технологии производства тяготеет к минимальным средним общим затратам, и экономическая прибыль каждой фирмы равна нулю. В условиях чистой конкуренции роль ценовых стратегий, как и других элементов комплекса маркетинга, ничтожно мала.
Рынок чистой монополии
Рынок чистой монополии характеризуется следующими чертами;
· наличие только одного продавца некоторого товара (отрасль состоит из одной фирмы); 
· товар не имеет близких заменителей и покупатель должен покупать товар у монополиста или отказаться от него; 
· отсутствие как потенциальной, так и скрытой конкуренции; 
· наличие барьеров для входа в отрасль, среди которых можно назвать: наличие исключительного юридического права заниматься данным видом деятельности, контроль единственной фирмы над специфическим ресурсом, используемым при производстве товара, экономические преимущества крупного производства, защита производства товара патентом; 
· покупателей товара может быть либо один, либо несколько, либо множество; 
· фирма полностью контролирует объем предложения товара и очень сильно влияет на цену, но, изменяя объемы производства и цены, монополист должен учитывать реакцию потребителей. 
Отметим, что рынок чистой монополии в ее классическом понимании в реальности отсутствует. Всегда есть опасность потенциальной конкуренции импортных товаров, существует конкуренция всех товаров за ограниченный бюджет потребителей.
Если одному продавцу противостоит один покупатель, рыночная структура называется двусторонней монополией.
В условиях чистой монополии цена не является заданной величиной. Она определяется монополистом одновременно с определением объема предложения товара, при этом учитываются издержки и спрос.
Роль ценовых стратегий в условиях чистой монополии велика, хотя и не безгранична. Монополист имеет дело с совокупным спросом и осознает, что чем больше товара он произведет, тем меньше будет возможная цена реализации, и наоборот. Монополиста интересует общая прибыль, а не прибыль с единицы товара, поэтому для се максимизации он может заниматься ценовой дискриминацией.
Ценовая дискриминация — это установление разных цен на один и тот же товар, при этом различия в ценах не связаны с затратами. Цель ценовой дискриминации — использование всех возможностей для установления максимальной цены на каждую единицу товара. Ценовой дискриминации может подвергаться как один и тот же покупатель, так и разные покупатели.
Для проведения монополистом ценовой дискриминации необходимы определенные условия. К ним относятся: возможность контролировать цены и разделить рынок на сегменты, отсутствие возможностей перемещения товара с разными ценами между отдельными сегментами рынка. Только в этом случае спрос на каждом сегменте рынка не будет зависеть от цен, которые установлены на другом рынке. Для проведения неновой дискриминации важно, сколько покупателей противостоит монополисту. Если их мало, то возможности для ценового диктата у монополиста ограничены. Проведение ценовой дискриминации связано со значительными издержками. Торговаться с каждым покупателем в отдельности, изучать платежеспособность покупателей, контролировать персонал, который лично назначает цены, — дело дорогое и не всегда оправданное.
В зависимости от того, насколько реализуются перечисленные выше условия, фирма-монополист может проводить тот или иной тип ценовой дискриминации. Если монополист обладает высокой степенью контроля над рынком, то он имеет возможность устанавливать разные цены на каждую продаваемую единицу товара. Такая ценовая дискриминация называется совершенной. В этом случае каждый покупатель платит за товар цену, рапную индивидуальной цене спроса. Совершенная ценовая дискриминация трудно осуществима, поэтому монополист может использовать другие типы дискриминации. К ним можно отнести ценовую дискриминацию второй степени, которая на практике проявляет себя в форме различных видов скидок с цен (например, разные цены с разных объемов покупок). Ценовая дискриминация третьей степени проводится, если имеются возможности деления рынка (покупателей) на сегменты, в основе которых лежит разная эластичность спроса по цене. Предполагается, что эти категории покупателей могут быть легко идентифицированы (например, наличие студенческого билета, пенсионного удостоверения и т.д.). Ценовая дискриминация третьей степени в целом преобладает. Монополист при дискриминации третьей степени максимизирует свою общую прибыль путем выбора наилучшего сочетания цен и объемов продаж на каждом из сегментов, при этом он всегда устанавливает цену ниже на сегменте с более эластичным спросом и выше — на сегменте с менее эластичным спросом. Различная эластичность спроса является важнейшим условием проведения монополистом всякой ценовой дискриминации. Таким образом, роль ценовых стратегий на рынке чистой монополии велика.
Монополистическая конкуренция
Монополистическая конкуренция характеризуется следующими чертами, сочетающими элементы монополии и конкуренции:
· наличие множества фирм, как правило, мелких, при этом крупные фирмы, если они есть на рынке, не имеют преимуществ перед мелкими фирмами; 
·  выпускаемые фирмами однородные товары широко дифференцированы по качеству, сервису, рекламе, что делает каждую отдельную фирму мини-монополистом, контролирующим небольшую долю всего рынка соответствующего товара (отметим, что под разными товарами подразумеваются продукты: с разными потребительскими свойствами; кажущиеся почему-либо разными потребителю; продаваемые в различных условиях, а также по-разному рекламируемые); 
· вход на рынок и уход с него свободны, за исключением препятствий, связанных с дифференциацией продукта, которая создает для фирмы преимущества, защищает ее от конкурентов, приносит ей дополнительную прибыль, а для рынка страны — многообразие товаров, однако изоляция сегмента рынка одного и того же товара не абсолютна (фирме приходится считаться с конкуренцией товаров, похожих на собственные, спрос на дифференцируемые товары высокоэластичен — повышение цены на один из них сразу приведет к переключению покупателей на другой); 
· фирмы сосредоточивают свои усилия в основном на производстве товара, пользующегося ограниченным спросом, и свойства которого соответствуют специальным запросам потребителей. 
Роль маркетинговых стратегий цен на рынке монополистической конкуренции значительна. Фирма может, оценивая платежеспособность покупателя, торгуясь с ним, устанавливать на свой товар разные цены и получать положительную экономическую прибыль в коротком периоде. Снижая цены, фирма может увеличивать объемы реализации. В связи с тем, что на рынке много похожих товаров, а значит, много конкурентов, маркетинговые стратегии конкурентов оказывают влияние на отдельную фирму, но это влияние слабее, чем на олигополистическом рынке. К рынку монополистической конкуренции можно отнести, например, рынок одежды, обуви.
Олигополистический рынок
Олигополистический рынок, который является самым распространенным рынком в современной экономике, характеризуется следующими чертами:
· на рынке действует небольшое число крупных фирм (формально считается: четыре крупные фирмы, производящие более половины всей выпускаемой продукции), но могут присутствовать и мелкие фирмы; 
· продукты могут быть стандартизированными (цемент, газ и т, п.) и дифференцированными (автомобилестроение); 
· фирмы-олигополисты обладают высокой степенью контроля над рынком (над объемами производства, ценами). 
Если олигополист уменьшит объем производства, то это приведет к росту цен на рынке. Если же несколько олигополистов начнут проводить общую политику, то их власть на рынке приблизится к монопольной. Отдельный олигополист, изменяя цены и объемы производства, должен учитывать реакцию, как потребителей, так и конкурентов. Олигополист, снижая цены, не уверен в долговременном результате. Если олигополист повысит цены, конкуренты могут оставить свои цены неизменными. Как видим, роль маркетинговых стратегий цен на олигополистичсском рынке велика. Кроме того, олигополисты ведут борьбу между собой за покупателей путем улучшения качества продукции, дифференциации продукции, рекламы.
На выбор фирмой ценовой стратегии влияет размер фирмы. Бесспорными ценовыми лидерами являются крупные фирмы. Малые предприятия ввиду ограниченности финансовых возможностей, зависимости в рамках олигополии часто скованы в ценовых решениях. Чем выше ступень дифференциации продукции по качеству, тем выше роль цен, но при этом усложняется ценообразование. Цена является более важным элементом маркетинга для фирм-продавцов, чем для фирм-производителей. Для фирм-продавцов ценовые стратегии более обширны, разнообразны и должны быть быстрыми и точными. Свобода действия фирмы в области цен зависит от степени прямого или косвенного вмешательства государства, профсоюзов, потребителей. Роль маркетинговых стратегий цен зависит от степени взаимосвязи цен с другими элементами комплекса маркетинга.
Роль цены в обеспечении рыночного успеха зависит от того, в какой рыночной ситуации реализуется та или иная ценовая стратегия. Любая фирма находится и действует в конкретных рыночных ситуациях, среди которых можно назвать четыре наиболее важные.
Первая ситуация. Фирма должна установить цену на товар впервые. Это случается тогда, когда фирма или вводит свой новый товар впервые на внутренний рынок, или вводит традиционный товар на внешний рынок, или использует новый канал распределения или новый сегмент рынка.
Вторая ситуация. Конкурент изменяет цену своего товара. Эта ситуация вынуждает фирму отреагировать на такой шаг конкурента и принять соответствующее решение на основе анализа следующих проблем:
· ответить ли также изменением цены своего товара; 
· если да, то, на каком уровне установить свою цену; 
· ввести ли в действие вместо новой цены (или параллельно с ней) какую-либо неценовую стратегию, что могло бы нейтрализовать последствия изменения цены конкурентом. 
В условиях сильной конкуренции реакция фирмы па изменение цепы конкурентом должна быть быстрой. Поэтому фирмы должны располагать заранее подготовленными программами принятия ценовых решений.
Третья ситуация. Фирма сомневается, что текущая цена на ее товар находится на правильном уровне или со стороны спроса, или со стороны издержек производства (например, в зависимости от жизненного цикла изделия, под давлением сильной инфляции, под давлением политических факторов и т.д.).
Четвертая ситуация. Фирма производит товар, который дифференцируется по показателям качества (например, копировальные машины малой, средней, высокой скорости). Между этими товарами имеется связь и по спросу, и по издержкам производства. Здесь возникает проблема определения таких оптимальных цен для каждого вида товара, чтобы каждый из них продавался, приносил прибыль, а покупатели не переключались с менее совершенных на более совершенные товары.








3.Финансы и финансовая система(сущность,функции,субъекты).
Финансы представляют собой систему сложившихся в обществе экономических отношений по формированию и использованию фондов денежных средств. Субъектами финансовых отношений выступают: государство, фирмы, различные объединения, организации и отдельные граждане. Финансовые отношения складываются между субъектами рыночных отношений и определяют денежные отношения, которые возникают между:
• предприятиями и организациями при создании централизованных фондов денежных средств и их распределении;
• государством и предприятиями при уплате налогов и финансировании расходов;
• государством и гражданами при внесении налогов и добровольных платежей;
• предприятиями, гражданами и внебюджетными фондами при внесении платежей и получении ресурсов;
• отдельными элементами бюджетной системы;
• страховыми организациями, предприятиями и населением при уплате страховых взносов и возмещении ущерба;
• денежные отношения, опосредующие кругооборот фондов предприятий.
Финансы не выражают денежные отношения между отдельными членами общества и денежные отношения, опосредующие движение товаров.
Способом выражения присущих финансовым отношениям свойств являются функции финансов. Финансы выполняют мобилизационную, регулирующую, распределительную и контрольную функции.
Мобилизационная, или аккумулирующая, функция финансов состоит в концентрации средств и создании материальной основы существования государства. Главным материальным источником денежных фондов выступает национальный доход страны.
Регулирующая функция финансов обеспечивает стимулирование деятельности субъектов финансовых отношений и связана с вмешательством государства через финансы в процесс воспроизводства. Для этих целей используются финансовое и бюджетное планирование, государственное регулирование рынка ценных бумаг.
Распределительная функция финансов связана с распределением и перераспределением денежных средств между субъектами финансовых отношений. Она проявляется при распределении национального дохода и создании так называемых основных первичных доходов. Основные доходы делятся на две группы:
• заработная плата рабочих, служащих, доходы фермеров и крестьян;
• доходы предприятий.
Первичные доходы подвергаются межотраслевому и территориальному перераспределению средств в интересах более эффективного и рационального их использования. В результате образуются вторичные, или производные, доходы.
Контрольная функция финансов обеспечивает контроль за поступлением и использованием денежных средств по целевому назначению. Контроль охватывает производственную и непроизводственную сферы. Он нацелен на повышение экономического стимулирования, рациональное расходование материальных, трудовых и финансовых ресурсов.
Взаимозависимость различных элементов финансовых отношений формирует их в финансовую систему.
Финансовая система представляет собой совокупность форм и методов образования, распределения и использования фондов денежных средств. Это совокупность финансовых институтов различных уровней:
• государства;
• хозяйственных субъектов;
• населения.
Основной элемент финансовой системы - государственные (централизованные) финансы, а внутри них определяющим звеном является государственный бюджет.
Государственный бюджет представляет собой основной финансовый план образования и использования фонда денежных доходов и расходов государства. Основными доходами государственного бюджета являются налоги и сборы. Расходы бюджета направлены на финансирование социальных, культурных и научно-технических программ, обороны, управления государством и обслуживания государственного долга.
Государственная бюджетная система представлена:
• федеральным бюджетом;
• бюджетами национально-государственных и административно-территориальных образований;
• местными бюджетами.
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