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Введение

Эффективность производства – это экономическая категория, отражающая сущность процесса расширенного производства.
В сельскохозяйственном производстве различают следующие виды эффективности: производственно-технологическую ( использование материальных ресурсов производства), производственно-экономическую ( производство продукции), социально-экономическую (реализация экономических интересов и работа предприятий в целом и эколого-экономическую (совокупная экономическая результативность процесса производства сельскохозяйственной продукции с учетом воздействия сельского хозяйства на окружающую среду). [11, 13]
Обобщающими показателями производственно-технологической (технико-экономической) эффективности являются продуктивность и величина расчетной себестоимости. Для оценки себестоимости в целом по предприятию целесообразно использовать показатели стоимости валовой продукции сельского хозяйства в сопоставимых ценах на 100 га сельскохозяйственных угодий (условной пашни), среднегодового работника, 1000 рублей основных производственных фондов сельскохозяйственного назначения.
Производственно-экономическая эффективность отражает производственные отношения и измеряется системой стоимостных показателей, характеризующих эффективность производства продукции. Она определяет экономические взаимоотношения между предприятием и государством, предприятиями, подразделениями предприятия, использование стоимостных показателей, таких, как себестоимость, валовая продукция ( в текущих ценах), валовой доход, прибыль.
1.Сущность, критерии экономической эффективности производства

Оценка деятельности предприятия производится на основе комплексного анализа конечных итогов его эффективности. Экономическая суть эффективности предприятия состоит в том, чтобы на каждую единицу затрат добиться существенного увеличения прибыли. Количественно она измеряется сопоставлением двух величин: полученного в процессе производства результата и затрат живого и овеществленного труда на его достижение. 
Экономический эффект выражается в натуральных и стоимостных показателях, характеризующих промежуточные и конечные результаты производства в масштабе предприятия, отрасли и народного хозяйства в целом. К таким показателям относятся, например, объем валовой, товарной, реализуемой, иногда чистой продукции, масса полученной прибыли, экономия различных элементов производственных ресурсов и общая экономия от снижения себестоимости продукции, величина национального дохода и совокупного общественного продукта и др.
Результаты анализа экономической деятельности используются как база для выработки плановых решений последующего развития, а некоторые из них являются фондообразующими специальных и других фондов предприятия. 
При оценке производства следует учитывать не только экономические, но и социальные результаты. Их особенностью является то, что они, как правило, не поддаются количественному измерению. 

Измерение экономической эффективности предприятия требует ее качественной и количественной оценки, т.е. определения критерия и показателей эффективности общественного производства. Правильно выбранный критерий должен наиболее полно выражать сущность экономической эффективности и быть единым для всех звеньев производства. 
Для правильного определения важнейших направлений повышения экономической эффективности общественного производства необходимо сформулировать критерий и показатели эффективности. 
Критерий экономической эффективности имеет определенную структуру, позволяющую выражать его количественно на всех уровнях управления предприятием. В условиях рыночной экономики основным критерием оценки хозяйственной деятельности предприятия служит доход (прибыль, рентабельность по отношениям к фондам). 
Оценивая критерий эффективности производственного предприятия особое внимание следует уделять приросту прибыли не только за счет роста объемов рентабельной продукции, произвольного увеличения цен на изделия без соответствующего повышения качества и т.п., но и ее приросту за счет лучшей работы, роста объема производства нужной народному хозяйству продукции и снижения себестоимости. 
Количественная определенность единого критерия выражается в обобщающих показателях эффективности производства и функционально связанных с ними локальных показателях использования различных видов ресурсов. 
Однако обобщающим критерием экономической эффективности общественного производства служит уровень производительности общественного труда.








2.Показатели экономической эффективности
Для оценки экономической эффективности сельского хозяйства необходимы конкретные показатели, отражающие влияние различных факторов на процесс производства. Только система показателей позволяет провести комплексный анализ и сделать достоверные выводы об основных направлениях повышении экономической эффективности сельскохозяйственного производства.
При оценке эффективности сельскохозяйственного производства следует учитывать его особенности, оказывающие влияние на конечные результаты. Экономическая эффективность сельскохозяйственного производства характеризуется системой натуральных и стоимостных показателей. Исходными являются натуральные показатели: урожайность и продуктивность сельскохозяйственных животных.
Получение более высокого уровня, повышение продуктивности животных отвечают главной задаче сельского хозяйства – увеличение производства потребительных стоимостей в целях роста жизненного уровня народа. Размер урожайности оказывает непосредственное влияние на величину других показателей.
Однако натуральные показатели отражают лишь одну сторону достигнутой эффективности. Для выявления экономического эффекта необходимо также знание совокупных затрат труда, которые обеспечили получение данной урожайности или продуктивности животных. Один и тот е уровень урожайности может быть достигнут при различных затратах труда и средств. Более того при одинаковом урожае может быть различное качество продукции, что оказывает влияние на эффективность производства. Чтобы получить соизмеримые затраты ( величина затрат) и результатов производства, объем производственной продукции переводят в стоимостную форму.
Стоимостные показатели имеют не только учетное, но и экономическое значение, так как они участвуют в развитии товарно-денежных отношений, а продукт производства выступает в качестве товара на рынке. Основными стоимостными показателями экономической эффективности сельскохозяйственного производства являются валовой доход, чистых доход и прибыль. [10]
Обобщающими показателями экономической эффективности, учитывающими применение всех ресурсов производства в комплексе, является выход продукции и доход на единицу затрат:
Полных издержек производств, взятых и трудовом или стоимостном выражении;
Текущих затрат по себестоимости продукции;
Приведенных затрат как суммы себестоимости и части стоимости основных фондов, приведенной к годичным затратам (стоимость основных фондов, умноженная на нормативный коэффициент эффективности вложений в основные фонды).
Следует учитывать, что экономическая эффективность может оцениваться на разном уровне – народнохозяйственном и отдельного самостоятельного товаропроизводителя. Для народного хозяйства и отрасли в целом в первую очередь важны показатели произведенной продукции и доходов на единицу совокупных затрат и ресурсов, а для коммерческого и хозрасчетного предприятия – окупаемость затрат, сумма реализованного валового дохода, прибыль и рентабельность, обеспечивающие его финансовую устойчивость. [9]
Методика определения показателей экономической эффективности
Наиболее важными показателями экономической эффективности являются:
Отношение валовой продукции (ВП) к затратам живого и овеществленного труда:
где ВП – стоимость валовой продукции сельского хозяйства, руб.;
П - производственные затраты, руб.; 
Ф - стоимость основных производственных фондов, руб.;
К – коэффициент эффективности фондов.
Отношение валового дохода (ВД) к затратам живого и овеществленного труда:
Размер валового дохода в сельском хозяйстве зависит от сбыта произведенной продукции, цен на нее и величины материальных затрат. Размер валового дохода свидетельствует об эффективности использования труда овеществленного в средствах производства, и затрат живого труда.
Хозяйства могут распределять только созданную стоимость, то есть валовой доход, который состоит их двух частей. Первая – это фонд оплаты труда. Другая часть создается прибавленным трудом и используется на накопление: прирост основных и материальных оборотных фондов, образование общественных резервов и страховых запасов.
Отношение чистого дохода (ЧД) к затратам живого и овеществленного труда:
Чистый доход представляет денежное выражение стоимости прибавочного продукта и определяется как разность между стоимостью продукта и издержками производства на него. Другим путем можно рассчитать чистых доход при вычитании из валового дохода расходов, связанных с воспроизводством рабочей силы. Чистый доход является основным источником дальнейшего расширения производства и роста общественных фондов потребления.
Различают созданный и реализованных чистый доход. Реализованный чистый доход соответствует при были (П) хозяйства.
Отношение прибыли к затратам живого и овеществленного труда:
Прибыль рассчитывается по формуле:
где ВР – выручка от реализации продукции, руб.;
НДС – сумма налога на добавленную стоимость, руб.;
С - полная или коммерческая себестоимость продукции, руб.
Рентабельность – важнейшая экономическая категория, которая присуща всем предприятиям. Она означает доходность, прибыльность предприятия. Доходом является часть стоимости валовой продукции, остающейся после возмещения затрат на производство.
Для характеристики сравнительной экономической эффективности производства в целом недостаточно абсолютной величины прибыли. Необходимо полученную прибыль сопоставить с произведенными затратами. Для этих целей используют относительный показатель – уровень рентабельности, под которым понимается процентное соотношение прибыли к сумме материальных и трудовых затрат, связанных с производством и реализацией продукции.
Уровень рентабельности производства рассчитывают по следующим формулам:
где Р и Р - уровень рентабельности по чистому доходу и прибыли, %;
ЧД и П – чистый доход и прибыль от реализации продукции, руб.;
С и С - себестоимость произведенная и коммерческая (полная), руб.
Уровень рентабельности показывает эффективность производства с точки зрения получения прибыли на единицу материальных затрат по производству и реализации продукции.
Для характеристики использования производственных фондов служит показатель – норма прибыли, под которым понимается процентное отношение прибыли к среднегодовой стоимости основных и оборотных средств:
Для всесторонней характеристики эффективности сельскохозяйственного производства используют такие показатели производительность труда и себестоимость продукции, а также рассчитывают эффективность фондов, инвестиций и капитальных вложений. [10]

3.Измерение объема производства
1. Рассчитаем объем нормативно-чистой продукции:

Рассчитаем объем условно-чистой продукции, который представляет собой сумму нормативно-чистой продукции и амортизационных отчислений за год: 

1. Рассчитаем объем продукции в трудовых показателях. Как известно, объем продукции можно рассчитывать в стоимостных, трудовых и натуральных показателях. Предыдущие показатели отражали объем продукции в стоимостных показателях, а этот показатель - в трудовых. 

1. Рассчитаем численность рабочих-сдельщиков. Планируемую потребность численности рабочих отделы кадров и отделы по заработной плате анализируют по наличному составу, учитывая их квалификационный уровень, возрастной ценз и причины, обуславливающие движение кадров на предприятии. 

1. Рассчитаем численность ППП. Производственно-промышленный персонал в зависимости от выполняемых функций делится на следующие категории:
3. рабочие;
3. инженерно-технические работники;
3. служащие;
3. младший обслуживающий персонал;
3. охрана;
3. ученики.

ППП заняты непосредственно производственной деятельностью и обслуживанием производства. 

1. Рассчитаем производительность труда. Показатель производительности труда важен потому, что он отображает эффективность труда персонала на данном предприятии. Но расчет этого показателя, исходя из объема товарной, а как следствие реализуемой и валовой продукции, не является объективным, потому, что он зависит о себестоимости материалов, и если себестоимость материалов изменяется, то изменяется и производительность труда, хотя на самом деле производительность может и не изменяться. Наиболее объективной оценкой производительности труда является оценка, рассчитанная на основе нормативно-чистой продукции, т.к. она зависит только от заработной платы, отчислений в социальные фонды и прибыли. Поэтому она отражает величину вновь созданной стоимости, т.е. затраченного труда. 

1. Рассчитаем отчисления в фонды социального страхования, занятости населения, Пенсионный фонд. Сдует дополнить, что к числу удержаний и вычетов из заработной платы относятся следующие обязательные удержания: подоходный налог, который рассчитывается исходя из размера заработной платы по определенной т.н. сетке, в Пенсионный фонд 1% при зарплате до 150 грн., 2% при зарплате более 150 грн.. однако это все относится к удержаниям, а не отчислениям из фонда оплаты труда. 

1. Рассчитаем фондоотдачу, фондоемкость, фондовооруженность. Эта группа показателей применяется для определения экономической эффективности использования основных производственных фондов. Фондоотдача показывает, какая доля выпущенной продукции приходится на единицу фондов. Она может иметь натуральное и стоимостное выражение. Фондоемкость показывает, какая доля фондов приходится на единицу выпущенной продукции. А фондовооруженность показывает, какая доля основных фондов приходится на одного рабочего на промышленном предприятии. Рост фондоотдачи является следствием интенсивной загрузки оборудования, роста производительности труда, объема продукции без ввода дополнительных фондов. Производительность труда может расти за счет фондовооруженности, т.е. за счет ввода дополнительных фондов, это - экстенсивный путь развития, требующий дополнительных капиталовложений. 

1. Рассчитаем производственную мощность производственного отдела. Производственная мощность - максимально возможное количество продукции, выпущенное предприятием на имеющемся оборудовании, имеющихся производственных площадях и при установленном режиме работы предприятия. Оценка производственной мощности необходима для составления планов, выявления дефицита производственных мощностей, для выбора направления капитальных вложений, для установления резерва производственной мощности, необходимого для подготовки производства и освоения новых видов продукции и др. 

1. Рассчитаем стоимость оборотного капитала. Оборотные средства - это совокупность денежных средств, вложенных в оборотные производственные фонды и фонды обращения с целью обеспечения непрерывности процесса производства и реализации продукции. Оборотные средства находятся в постоянном движении. Они совершают кругооборот, в процессе которого проходят три стадии, меняя свою форму. Найдем стоимость оборотных средств из формулы коэффициента оборачиваемости. 

1. Вычислим длительность 1-го оборота. Длительность оборота оборотных средств - это период от момента вступления денежных средств в процесс кругооборота выработки продукции до момента возвращения этих средств в денежной форме после реализации продукции.

1. Рассчитаем отчисления акцизного сбора. Плательщиками акцизного сбора являются производители подакцизных товаров. Перечень этих товаров, а также порядок начисления акцизного сбора регулируется Декретом КМУ "Об акцизном сборе" №18-92 с последующими изменениями и дополнениями.

1. Отпускная цена продукции. В основных положениях Украины "О ценах и ценообразовании" определены принципы установления и применения цен и тарифов и организация контроля за их соблюдением на территории государства всеми предприятиями и организациями независимо от форм собственности и подчиненности. Оптовые цены на продукцию производственно-технического назначения, товары народного потребления и закупочные цены на сельхозпродукцию устанавливаются исходя: из фактических затрат в себестоимости продукции, прибыли предприятия, величины суммы налога на добавленную стоимость, на сумму акцизов, на сумму лицензионного сбора. 

1. Вычислим размер прибыли. Прибыль - одна из форм стоимости прибавочного продукта, выступающая как разница между продажной ценой товара и затратами на его воспроизводство, источник доходов бюджета, финансирования расширенного воспроизводства и стимулирования работников. 

1. Вычислим отчисления налога на прибыль. Законом установлено, что объектом налогообложения является не балансовая прибыль, как предусматривалось ранее законодательством, а прибыль, которая определяется путем уменьшения суммы скорректированного валового дохода отчетного периода на сумму валовых издержек налога и сумму амортизационных отчислений, начисленных согласно Закону "О налогообложении прибыли предприятия". 

Рассчитаем прибыль, которая остается на предприятии и ее распределение между фондами. Прибыль, которая останется на предприятии, распределится между резервным фондом и фондами экономического стимулирования (фонд развития производства, науки и техники, фонд материального стимулирования, фонд социального развития). Согласно заданным условиям рассчитае




















Заключение

Существенно расширяются возможности действия всех факторов повышения эффективности производства в условиях формирования рыночных отношений. Осуществляются структурная перестройка народного хозяйства, переориентация его на потребителя; модернизация важнейших отраслей народного хозяйства - промышленности, строительства, транспорта и связи на основе высоких технологий; преодоление отставания от мирового научно-технического уровня; продуманная конверсия военного производства; переход к смешанной экономике, в которой создаются на равных правах различные формы собственности; свободное развитие всех коллективных и частных форм хозяйствования; финансовое оздоровление экономики; органичное включение страны в глобальные хозяйственные связи. В результате этого сформируется регулируемое, цивилизованное рыночное хозяйство, которое явится действенным средством, стимулирующим рост производительности труда, повышение эффективности всего общественного производства, приумножение общественного богатства в интересах повышения благосостояния народа. 
Однако все не так просто. И не так легко выполнить все поставленные здесь задачи. Причины могут быть разного характера - от общего кризиса до закостенелого сознания руководителей предприятий и фирм. Но нужно двигаться вперед и находить все новые пути повышения экономической эффективности производства. Без этого Украине нет места среди развитых стран мира. 
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