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Введение
Социально-экономическая ситуация, сложившаяся в России в результате осуществления экономических реформ, характеризуется спадом производства во многих отраслях промышленности, обнищанием определенной части населения, утратой определенных идеалов, нарушением нравственных устоев общества. Казалось бы, взят курс на проведение реформ, а экономика остается нестабильной. Причина тому – наличие множества нормативных правовых актов не обеспеченных действенным механизмом реализации.
Стабильность экономики – это, прежде всего нормальное функционирование хозяйствующих субъектов, их способность быстро и гибко реагировать на изменяющуюся инфраструктуру рынка. Любое даже самое, казалось бы, стабильное предприятие подвержено риску на банкротства, не говоря уже об индивидуальных предпринимателях, которые осуществляют свою деятельность на свой страх и риск. 
Переход российской экономики на рыночные отношения объективно предопределяет необходимость изменения форм и методов управления на уровне основного хозяйствующего звена - предприятия  фирмы  корпорации. При современном состоянии российской экономики общество предъявляет весьма существенные требования к функционированию основных субъектов экономической деятельности. 
Рыночные реформы и введение процедуры банкротства в практику экономической жизни России сделали актуальной проблему эффективной организации управления  деятельностью предприятий  выбор методов антикризисного управления   превращение его в важнейший рычаг предпринимательской активности.  
В течение последнего десятилетия в силу сложившегося устойчивого кризиса неплатежей абсолютное большинство российских предприятий легко подпадает под критерии признания их банкротами. Следует отметить,  что банкротство одного отдельно взятого промышленного предприятия никогда не происходит «локально»  кризисные явления не ограничиваются рамками данного предприятия. Любой  достаточно крупный   субъект хозяйственной деятельности связан разнообразными отношениями с большим количеством других предприятий. Поэтому самого пристального внимания требуют,  прежде всего,  определение понятия   банкротства   глубокий и всесторонний анализ механизма его осуществления   связь антикризисного управления и банкротства  причины и формы проявления банкротства как практически неизбежного  результата кризисных процессов на предприятиях  формулирование адекватных процедур и управленческих решений. 
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1. Сущность банкротства (несостоятельности) предприятий
[bookmark: _Toc197965736]1.1.Понятие и признаки несостоятельности (банкротства)
Под несостоятельностью (банкротством) предприятия понимается признанная арбитражным судом или объявленная должником неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей. Юридическое лицо считается неспособным удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам (за полученные товары, выполненные работы и услуги) и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и обязанности не исполнены в течение трех месяцев с момента наступления даты их исполнения, а размер обязательств и платежей в совокупности составляет более 100 тысяч рублей. Должник может быть признан несостоятельным, если текущих поступлений недостаточно для покрытия текущих платежей, но при имуществе, достаточном для погашения требований всех кредиторов в полном объеме, к нему может быть применена более предпочтительная процедура внешнего управления.
В целях определения достаточности принадлежащего должнику имущества для покрытия судебных расходов, расходов на выплату вознаграждения арбитражным управляющим, а также возможности (или невозможности) восстановления платежеспособности должника проводится финансовый анализ. Чем сложнее экономическое положение организации, тем качественнее должен быть финансовый анализ.
Банкротство является одним из оснований для ликвидации юридического лица. Процедура ликвидации по данному основанию может применяться только в отношении определенных   юридических   лиц:   хозяйственных  товариществ  и  обществ, производственных кооперативов, государственных и муниципальных предприятий, то есть тех юридических лиц, которые п.2 ст.50 относит к коммерческим организациям, а также в отношении некоммерческих юридических лиц: потребительских кооперативов и благотворительных организаций, либо иных фондов.
Процедуры банкротства не применяются к казенным предприятиям, так как они обладают одновременно признаками и коммерческих и некоммерческих организаций и за их действия субсидиарную ответственность несет собственник (Российская Федерация).
В действующем законодательстве содержатся признаки несостоятельности (банкротства) предприятия. Их можно разделить на две группы: существенные (сущностные) и внешние. К существенным относится неспособность должника удовлетворить должника удовлетворить требования кредиторов, в том числе обеспечить платежи в бюджет и внебюджетные фонды, в связи с тем, что обязательства должника превысили стоимость его имущества, то есть предприятие должник имеет неудовлетворительную структуру баланса.
К внешним признакам законодательство относит следующие:
   1. Приостановление текущих платежей более трех месяцев со дня наступления сроков его исполнения. 
   2. Приостановление платежей связано с тем, что должник не может их обеспечить.
Существенные и внешние признаки являются предпосылочными, дающими суду право признать юридическое лицо несостоятельным (банкротом). При анализе признака, связанного с неудовлетворительной структурой баланса, суд применяет критерии, указанные в приложении № 1 к постановлению Правительства РФ от 20 мая 1994 года № 498 “О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий”: 
   1. Коэффициент текущей ликвидности,  характеризующий общую обеспеченность предприятия оборотными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств предприятием.
   2. Коэффициент обеспечения собственными средствами - наличие у предприятия собственных оборотных средств для его финансовой устойчивости.
   3. Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности - наличие или отсутствие возможности восстановить платежеспособность в течение определенного периода.
В постановлении указаны контрольные значения первых двух показателей. То есть в принципе, если хотя бы одно из двух значений отклонилось от контрольного, то суд в праве признать предприятие банкротом, но при вынесении решения суд должен учитывать и третий показатель, так как даже при отклонении первых двух коэффициентов от контрольных значений, но при удовлетворительном третьем показателе у предприятия есть возможность восстановить свою платежеспособность.
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В качестве основных причин возникновения состояния банкротства можно привести следующие:
1. Объективные причины, связанные с условиями хозяйствования:
· несовершенство финансовой, денежной, кредитной, налоговой систем, нормативной и законодательной базы реформирования экономики;
· достаточно высокий уровень инфляции.
2. Субъективные причины, относящиеся непосредственно к хозяйствованию:
· неспособность руководителей предусмотреть банкротство и избежать его в будущем;
· снижение объемов продаж из-за плохого изучения спроса, отсутствия сбытовой сети, рекламы;
· снижение объемов производства;
· снижение качества и цены продукции;
· приближение цен на некоторые виды продукции  к ценам на аналогичные, но более высококачественные импортные;
· неоправданно высокие затраты;
· низкая рентабельность продукции;
· слишком большой цикл производства;
· большие долги, взаимные неплатежи;
· слабая адаптированность менеджеров-представителей старой школы управления к жестким реальностям формирования рынка, их неумение проявлять предприимчивость в налаживании выпуска продукции, пользующейся повышенным спросом, выбирать эффективную финансовую, ценовую и инвестиционную политику;
· разбалансированность экономического механизма воспроизводства капитала предприятия.
Главной причиной несостоятельности предприятия является неэффективность системы управления предприятием, которая в свою очередь объясняется:
- отсутствием стратегии в деятельности предприятия и ориентацией на краткосрочные результаты в ущерб среднесрочным и долгосрочным;
- недостаточным знанием конъюнктуры рынка;
- низким уровнем квалификации менеджеров и персонала  отсутствием трудовой мотивации работников  падением престижа рабочих и инженерно-технических профессий;
- неразвитостью современных методов финансового менеджмента и управления издержками производства.
А также причинами банкротства являются:
-Низкий уровень ответственности руководителей предприятий перед учредителями за последствия принимаемых решений  сохранность и эффективность использования имущества предприятия,  а также за финансово-хозяйственные результаты деятельности предприятия. 
-Небольшой размер уставного капитала акционерных обществ,  существенно ограничивающий масштабы деятельности предприятия.
-Отсутствие эффективного механизма исполнения решений арбитражных судов  особенно в части взыскания на имущество должника.
-Необеспеченность единства предприятия как имущественного комплекса,  что снижает его инвестиционную привлекательность.
В качестве первых сигналов надвигающегося банкротства можно рассматривать задержки с предоставлением финансовой отчетности, свидетельствующие о работе финансовых служб, а также резкие изменения в структуре баланса и отчета о прибылях и убытках.
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Кризис предприятия можно предотвратить, если вовремя переориентировать направление деятельности предприятия. Это означает необходимость выделения финансовых средств из прибыли, получаемой от успешно развивающейся деятельности в период стабильного развития предприятия, на маркетинговые исследования и перепрофилирование этой деятельности в будущем. Причем стадия развития нового вида деятельности должна совпасть со стадией появления тенденции спада в результатах осуществляемой деятельности. В этом случае скачок в развитии предприятия в переходный период будет сглажен, так как влияние негативной тенденции на жизнедеятельность предприятия будет ослаблено наложением позитивной тенденции в развитии новой деятельности. Таким образом, жизненный цикл предприятия можно продлить. Это идеальная модель жизни предприятия. В действительности предпринимательская деятельность всегда связана с риском. При наступлении рискового случая возникает потребность в финансовом оздоровлении.
Различают два вида тактики финансового оздоровления:
Защитная – проведение сберегающих мероприятий, основу которых составляет сокращение всех расходов, связанных с производством и сбытом продукции, содержанием основных фондов и персонала.
В ходе реализации защитной тактики решаются следующие задачи: установление жесткого контроля затрат с целью устранения убытков; определение порога рентабельности; сокращение доли накладных расходов и фиксированных издержек, норм расхода ресурсов всех видов; снятие с производства убыточной продукции; анализ по причинам и центрам ответственности; продажа или передача в аренду лицензий, патентов, имущества бесперспективных производств, объектов незавершенного строительства; реализация долгосрочных финансовых вложений, сверхнормативных запасов товарно-материальных ценностей; установление обоснованных цен на продукцию с учетом норм рентабельности и  эластичности спроса; выявление и использование внутрипроизводственных резервов; проведение перепрофилирования производства, реструктуризация и погашение просроченной задолженности; списание безнадежных долгов; кадровые перестановки, высвобождение персонала; укрепление дисциплины труда и производства; повышение культуры труда; аудит и совершенствование бухгалтерского учета, учетной политики и др.
Наступательная – проведение мероприятий реформаторского характера, направленных на приток инвестиций извне либо обеспечение условий для их поступлений в любой форме: от реализации производства, венчурного капитала, кредитов, капитала за счет получения эффективности использования имущества, включая фондовый портфель, истребование государственной поддержки, налоговых льгот, участие в конкурсах инвестиционных проектов.
В данном случае решаются следующие задачи: смена руководства; укрепление имиджа предприятия в деловом мире; проведение активного маркетинга;  политики более высоких цен; повышение инвестирования собственного производства; обновление основных фондов; повышение оборачиваемости оборотных средств; сокращение нормы расходов ресурсов всех видов в результате внедрения прогрессивных технологий; сокращение трудоемкости производства; изменение видов деятельности; обновление ассортимента; максимальное повышение объемов производства перспективных видов продукции о обеспечение их заказами; обеспечение нематериальными активами; разработка пакетов бизнес-планов; формирование банка данных о рыночной конъюнктуре; проведение экспертизы платежеспособности заказчика; повышение культурно-технического уровня персонала; реструктуризация; выпуск дополнительной эмиссии ценных бумаг; налаживание управленческого учета и т.д.
Типовая форма плана финансового оздоровления предприятия утверждена распоряжением федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве) при ГКУГИ РФ № 98-Р от 15.12.1994. об утверждении типовой формы плана финансового оздоровления (бизнес-плана), порядка его согласования и методических рекомендаций по разработке планов финансового оздоровления.
Из выше сказанного можно сделать вывод, что основная задача управления банкротства предприятий заключается не в том, чтобы предотвратить кончину какой-либо деятельности его, которая неизбежна в силу объективных обстоятельств, а в том, чтобы при выявлении диагноза этой кончины направить все усилия на качественное преобразование этой деятельности на базе умирающей.
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2. Порядок рассмотрения дел о банкротстве предприятия
Дела о несостоятельности (банкротстве) рассматриваются Арбитражным судом по месту нахождения предприятия-должника, указанного в его учредительных документах.
Основанием для возбуждения дела может служить заявление должника, заявление кредитора (кредиторов) или заявление прокурора.
Заявление должника подается в письменной форме на основании решения собственника или органа уполномоченного руководить имуществом должника. Заявление должно содержать сведения о форме и субъекте собственности, о причинах по которым должник не выполняет требований и о сумме требований. К заявлению прилагается список кредиторов и должников и бухгалтерский баланс. Заявление не может быть отозвано.
Кредитор вправе подать заявление в случае невыполнения должником своих обязательств по истечении трех месяцев со дня наступления сроков исполнения. Перед обращением в суд необходимо соблюсти досудебный порядок  разрешения спора: кредитор должен послать должнику извещение с уведомлением о вручении. В этом извещении должны содержаться требования к должнику в недельный срок исполнить свои обязательства. В случае получения уведомления и неисполнении обязательств должником у кредитора появляется право обращения в суд. К заявлению прилагаются документы подтверждающие требования к должнику, уведомление и копия заявления с приложениями. Заявление кредитора может быть им отозвано до возбуждения производства по делу.
Прокурор в праве обратиться с заявлением в суд в случае обнаружения им признаков умышленного или фиктивного банкротства и в других случаях предусмотренных законом. Умышленное банкротство - преднамеренное создание или увеличение руководителями или собственником неплатежеспособности предприятия, нанесение ими ущерба в личных интересах или в интересах других лиц, а также заведомо некомпетентное ведение дел. Фиктивное банкротство - заведомо ложное объявление предприятия о своем банкротстве с целью введения в заблуждение своих кредиторов, с целью отсрочки или рассрочки платежей либо скидки с долгов. Заявление прокурора может быть отозвано им до возбуждения производства по делу. 
По результатам рассмотрения дела суд принимает одно из нижеследующих решений:
   1. Решение о признании должника банкротом и открытии конкурсного производства, направленного на ликвидацию предприятия.
   2. Решение об отклонении заявления в тех случаях, когда в ходе судебного разбирательства выявлена фактическая состоятельность.
   3. Может быть вынесено определение о приостановлении производства по делу и проведении реорганизационных процедур (внешнее управление имуществом или санация) при наличии ходатайства на их проведение.
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Внешнее управление - одна из реорганизационных процедур, которая состоит в назначении судом арбитражного управляющего имуществом должника. Эта мера применяется в том случае, если есть основания полагать, что платежеспособность предприятия может быть восстановлена, и для этого необходимо реализовать часть имущества и осуществить некоторые другие меры организационного и экономического характера.
Внешнее управление вводится арбитражным судом по ходатайству самого должника, собственника или кредитора. В заявлении должна быть обоснована целесообразность применения этой процедуры, а также должна быть указана кандидатура на должность арбитражного управляющего, которая должна удовлетворять требованиям, указанным в законе.
Внешний управляющий приобретает все полномочия руководителя предприятия. Он созывает собрание кредиторов, которое составляет и утверждает план проведения внешнего управления. Этот план подлежит доведению до сведения арбитражного суда. При необходимости общее собрание кредиторов может вносить коррективы в план, которые после утверждения их арбитражным судом  принимаются к исполнению управляющим.
 Внешнее управление вводится на 18 месяцев. На все это время вводится отсрочка удовлетворения требований кредиторов (мораторий). Мораторий распространяется на долги предприятия, возникшие до введения внешнего управления.
Управляющий вправе обратиться в арбитражный суд с заявлением о завершении внешнего управления. При этом различаются две ситуации:
1. Цель внешнего управления достигнута, то есть платежеспособность предприятия восстановлена. В этом случае арбитражный суд выносит определение о завершении внешнего управлении и прекращении производства по делу о несостоятельности (банкротстве).
2. Достижение цели внешнего управления невозможно. Суд выносит определение о завершении внешнего управления, признании предприятия банкротом и возбуждении конкурсного процесса.
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Санация (оздоровление) - финансовая помощь должнику со стороны собственника, кредиторов или иных лиц. Эта реорганизационная процедура применяется по ходатайству лиц, по чьему заявлению было возбуждено дело о несостоятельности (банкротстве), с той же целью, что и внешнее управление. Преимущественным правом на проведение санации имеют собственник, кредиторы и трудовой коллектив предприятия-должника. Если ни один из них не желает принять участие в санации, то объявляется конкурс, в котором могут принимать участие любые юридические и физические лица, в том числе иностранные.
Те, кто получил право на осуществление санации, принимают на себя сообща обязанность в полном объеме и своевременно рассчитаться со всеми кредиторами в согласованные с ними сроки и несут непосредственно перед кредиторами ответственность за соблюдение указанной обязанности. Требования кредиторов удовлетворяются в порядке очереди, установленной законодательством. Закон о несостоятельности содержит семь очередей, а ст.64 ГК РФ предусматривает пять очередей, которые установлены в виде общего правила для ликвидации юридических лиц.
Между участниками санации заключается соглашение. В нем конкретизируются обязанности участников, связанные с удовлетворением требований кредиторов, определяются сроки такого удовлетворения, предполагаемая продолжительность санации, ответственность того из участников, кто откажется от участия в санации.
Для проведения санации устанавливается максимальный срок - 18 месяцев. Но уже после первых 12 месяцев должно быть удовлетворено 40% общей суммы долгов. Если это требование не выполняется, то санация прекращается.
До истечения указанного в соглашении срока собственник, любой из кредиторов или трудовой коллектив может потребовать прекращения санации по причине неэффективного проведения или того, что действия участников направлены на ущемление прав заявителя.
Санация прекращается с окончанием срока ее проведения, в случае, если по истечении 12 месяцев не удовлетворено 40% требований или установлена неэффективность проведения. Во всех случаях арбитражный суд может прекратить санацию и вынести решение о признании должника банкротом и открытии конкурсного процесса. Если суд посчитает цель санации достигнутой, он прекращает производство по делу.
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Конкурсный процесс является специальной формой ликвидации, которая призвана обеспечить соразмерность удовлетворения требований кредиторов, а также охрану интересов сторон от неправомерных действий в отношении друг друга.
Процедура начинается с опубликования в “Вестнике Высшего арбитражного суда” решения об объявлении должника банкротом. С этим моментом связан ряд последствий:
1. Запрещается отчуждение имущества должника, а также удовлетворение им каких-либо требований без согласия на то собрания кредиторов.
2. Время исполнения всех долгов считается наступившим и все требования кредиторов, независимо от времени их наступления, уравниваются между собой.
3. Прекращается начисление пени и процентов по всем видам задолженности.
4. Все претензии заявляются должнику в соответствии со специальными правилами проведения конкурсного процесса.
В конкурсном процессе участвуют конкурсный управляющий, назначаемый арбитражным судом, собрание кредиторов, сам должник, члены трудового коллектива, другие заинтересованные лица. Собрание кредиторов вправе выдвигать кандидатуру на должность конкурсного управляющего, который имеет возможность самостоятельно совершать определенные сделки по отчуждению имущества должника, решать вопрос о начале продажи имущества, способах и форме ее осуществления, он проводит анализ финансового положения, формирует конкурсную массу, предназначенную для расчетов с кредиторами, взыскивает причитающиеся предприятию долги и др. Конкурсная масса включает в себя все имущество должника, объекты социально-культурной сферы, которые находятся у него на балансе. Исключение составляют жилищный фонд, детские дошкольные учреждения, отдельные жизненно важные для данного региона объекты производства и коммунальной инфраструктуры. Это имущество принимается на баланс органов местного самоуправления или органов государственной власти, если иное не предусмотрено законом. Не входит в конкурсную массу и имущество, которое находится у должника в аренде или принято им на хранение, а также имущество работников предприятия и имущество, составляющее предмет залога.
Должник не вправе удовлетворять требования кредиторов, сроки исполнения которых наступили в то время, когда предприятие фактически уже было несостоятельным, и стороны об этом знали. В случае признания такой сделки недействительной, кредитор должен возвратить все полученное в конкурсную массу.
Предприятие признается свободным от долгов с момента исключения его из единого государственного реестра юридических лиц независимо от того, хватило ли денежных средств должника и средств, вырученных от продажи его имущества на удовлетворение всех требований кредиторов.
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Законодательство допускает, помимо обычной, осуществление внесудебной процедуры банкротства, сущность ее состоит в договоренности между должником и кредиторами о том, что должник либо продолжает свою деятельность, либо добровольно ликвидируется под контролем кредиторов. Эта договоренность также может касаться отсрочки и (или) рассрочки погашения долгов либо сложения долгов для того, чтобы создать юридическому лицу условия для продолжения его деятельности.
В этих случаях руководитель юридического лица совместно с кркдиторами проводят экономический анализ и в случае обнаружения невозможности платить по обязательствам и восстановить его деятельность подписывают соглашение о добровольной ликвидации. С этого момента предприятие считается находящимся в ликвидации со всеми вытекающими отсюда последствиями.
Процесс ликвидации происходит по общему правилу, но под контролем кредиторов, а не арбитражного суда. Этот процесс включает в себя опубликование извещения, назначение арбитражного управляющего, созыв собрания кредиторов. Ликвидация признается завершенной с того момента, когда после утверждения собранием кредиторов ликвидационного баланса и отчета об использовании оставшихся после ликвидации средств, а также вынесения решения о ликвидации юридическое лицо исключается из единого государственного реестра юридических лиц.
Любой кредитор, а также собственник предприятия в случае несогласия с такой процедурой ликвидации вправе обратиться в арбитражный суд, и тогда будет возбуждено дело о несостоятельности (банкротстве) в общем порядке.
Это правило применяется ко всем юридическим лицам, но законодательство предусматривает специфические особенности ликвидации по основанию несостоятельности некоторых юридических лиц. Имеются в виду правила ликвидации полного товарищества (ст.81 ГК), товарищества на вере (ст.86 ГК), общества с ограниченной и дополнительной ответственностью (ст.92 ГК), акционерного общества (ст.104 ГК), производственных кооперативов (ст.112 ГК), фонда (ст.119 ГК).
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На любой стадии производства по делу о несостоятельности (банкротстве) должник и конкурсный кредитор могут заключить мировое соглашение. Но условия, содержащиеся в этом соглашении не должны ущемлять права кредиторов, не участвующих в соглашении, то есть условия для не участвующих в соглашении кредиторов не могут быть хуже, чем для подписавших этот документ. Поэтому закон допускает включение в мировое соглашение условий об отсрочке и рассрочке платежей, скидке с долгов, сложение недоимок платежей в бюджет и внебюджетные фонды, о возврате излишне уплаченных сумм в порядке и на условиях, предусмотренных законом.
Эта процедура проходит под контролем арбитражного суда. После подписания мирового соглашения сторонами оно вместе с другими документами передается на рассмотрение и утверждение арбитражного суда и после этого вступает в силу. Не позднее двух недель после подписания мирового соглашения должны быть покрыты не менее 35% долгов кредиторам. Дальнейший порядок погашения долгов утверждается сторонами.
Мировое соглашение может быть расторгнуто в случае невыполнения обязательств его сторонами, продолжающемся ухудшении финансового положения предприятия, совершении им действий, которые наносят ущерб кредиторам, их законным правам и интересам. Расторжение мирового соглашения влечет за собой возобновление производства по делу.
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Конкурсное производство — это процедура, направленная на ликвидацию несостоятельного должника путем распределения его имущества (конкурсной массы) между кредиторами.
Конкурсное производство представляет собой процедуру,    направленную   на принудительную    или   добровольную   ликвидацию   несостоятельного предприятия,  в  результате  которой  осуществляется   распределение конкурсной массы (имущества должника,  на которое может быть обращено взыскание в процессе конкурсного производства) между кредиторами (физическое или юридическое лицами,  имеющими имущественные  требования  к  должнику  и  не  являющиеся  носителем залоговых прав).
Конкурсное производство  осуществляется  с  целью  соразмерного удовлетворения требований кредиторов и объявления должника свободным от долгов, а также с целью охраны сторон от неправомерных действий в отношении друг друга.
Как уже было сказано, решение арбитражного суда о признании предприятия-должника банкротом автоматически влечет за собой открытие конкурсного производства. Однако здесь необходимо заметить, что оно вступает в полную силу лишь по истечении одного месяца со дня его принятия, что обусловлено возможностью лиц, не удовлетворенных решением суда подать кассационную жалобу или протест.
 Далее арбитражный суд назначает конкурсного управляющего (лицо,   осуществляющее  конкурсное производство), по выдвижении его кандидатуры собранием кредиторов. Необходимо отметить постановление Правительства РФ от 20 мая 1994 года № 498 “О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий” возлагает  на  Федеральное  управление  организацию подбора, подготовки и  аттестацию   лиц   для   назначения   арбитражными   и конкурсными управляющими,  а  также  совместно  с  Российским фондом федерального имущества - осуществление лицензирования (сертификации) деятельности юридических  и  физических  лиц,  связанной  с продажей имущества предприятий-должников).
Конкурсный управляющий обладает следующими правами и обязанностями:
· приобретает право распоряжения имуществом должника;
· формирует состав   ликвидационной   комиссии   и  руководит  ее работой;
· созывает собрание кредиторов,
· осуществляет анализ  финансового  состояния  должника,  изучает обоснованность требований кредиторов, признает или отклоняет их;
· формирует конкурсную  массу,  в  том  числе  проводит работу по взиманию дебиторской задолженности. Все  имущество (активы) должника,  указанное в бухгалтерском балансе  либо  заменяющих  его  документах,  образует   основу   для формирования конкурсной массы. В конкурсную массу включаются объекты социально-коммунальной сферы,  находящиеся на балансе  должника,  за исключением   жилищного   фонда,  детских  дошкольных  учреждений  и отдельных   жизненно   важных   для   данного    региона    объектов производственной и коммунальной инфраструктуры (водо- и электроснабжение, больницы и т.д.),  которые должны быть приняты на баланс соответствующих  органов  местного  самоуправления или  органов  государственной  власти,  если  иное  не предусмотрено законодательством Российской Федерации.
В ходе конкурсного  производства  конкурсный  управляющий  с помощью  привлеченных  экспертов  проводит  инвентаризацию  и оценку имущества (активов) должника и его обязательств  (пассивов):
· представляет в  арбитражный  суд   и   кредиторам   необходимую информацию о финансовом состоянии должника и его имуществе на момент открытия конкурсного производства;
· выполняет функции управления предприятием-должником;
· имеет право оспаривать  в  арбитражном  суде  сделки  должника, заключенные  им  в  течение последних шести месяцев,  предшествующих возбуждению производства по делу о  несостоятельности  (банкротстве) предприятия. 
· По его заявлению арбитражный  суд признает недействительными совершенные должником или от его имени до признания его несостоятельным (банкротом) действия, направленные:
на досрочное  удовлетворение требований отдельных кредиторов по ранее возникшим обязательствам,  если они были совершены  в  течение шести   месяцев   со   дня   возбуждения   производства  по  делу  о несостоятельности (банкротстве) предприятия  и  если  на  момент  их совершения   предприятие   уже   было   фактически   несостоятельным (банкротом),  а также независимо от шестимесячного срока,  если  эти действия  были  совершены  должником  с  намерением  причинить ущерб другим кредиторам и  кредиторы,  в  пользу  которых  были  совершены указанные действия, знали об этом намерении должника;
на удовлетворение  требований отдельных кредиторов из числа тех кредиторов,  срок удовлетворения требований которых  наступил  в  то время,   когда   предприятие  уже  было  фактически  несостоятельным (банкротом) и стороны об этом знали.
Однако не подлежат признанию недействительными действия, направленные на удовлетворение требований кредиторов-залогодержателей и привилегированных кредиторов (1-й, 2-й и 3-й очередей). 
В  случае  признания  действий  должника   недействительными кредиторы обязаны возвратить в конкурсную массу все полученное ими в результате этих действий, а при невозможности - возвратить полученное в натуре, возместить его стоимость в деньгах.
Тенденция предприятия к снижению производительности труда, ухудшению финансовых возможностей, проявляется, как правило, задолго до того, как предприятие становится фактически несостоятельным. Поэтому для кредиторов не безразлично поведение предприятия-должника по отношению к каждому из них не только, когда уже возбуждено производство по делу, но и в предшествующий период.   
Таким образом, конкурсный управляющий обладает правами по отношению к данному предприятию по своей силе сопоставимыми с руководителем этого предприятия. Тогда, как регулируются их взаимоотношения.
С момента  открытия   конкурсного   производства   руководитель предприятия-должника   отстраняется   от  должности, а  его  права  и обязанности переходят к конкурсному управляющему. 
Далее по представлению конкурсного управляющего собранием (комитетом)  кредиторов принимается решение о  начале  продажи,  форме  продажи  и  начальной  цене имущества должника.
 После принятия такого решения конкурсный управляющий извещает,  возможно,  более  широкий  круг заинтересованных   лиц   о   начале   продажи   имущества  должника, информирует об условиях его приобретения и о сроках подачи заявлений о намерении приобрести это имущество.
В назначенный день и час конкурсным  управляющим проводится продажа имущества должника.
При этом имущество продается  покупателю, предложившему наиболее высокую цену.
После завершения торгов удовлетворяются требования кредиторов. Процесс распределения прибыли от продажи предприятия-должника установлен в статье 30 Закона (фактически продублированной статьей 64 Гражданского кодекса).	
Вне очереди покрываются расходы, связанные с:
· конкурсным производством,  выплатой вознаграждения арбитражному (если проводилось внешнее управление) и конкурсному управляющему;
· продолжением функционирования предприятия-должника (деятельность предприятия прекращается постепенно, вызывая определенные расходы).
После этого удовлетворяются   требования   кредиторов   в   следующей очередности:
в первую  очередь  -  граждан,  перед  которыми  должник  несет ответственность  за  причинение  вреда  их  жизни или здоровью путем капитализации соответствующих повременных платежей;
во вторую очередь - по оплате труда работников,  по отчислениям в Пенсионный фонд Российской Федерации, по выплате пособий в течение одного года до дня открытия конкурсного производства  и  по  выплате вознаграждений, причитающихся по авторским и лицензионным договорам;
в третью  очередь  - по погашению задолженности по обязательным платежам в бюджет и внебюджетные фонды,  возникшей в течение  одного года до дня открытия конкурсного производства;
в четвертую очередь - конкурсных кредиторов;
в пятую  очередь  -  членов  трудового  коллектива предприятия-должника, обладающих вкладом в его имущество;
в шестую очередь - прочих собственников;
в седьмую очередь - все остальные требования.
Кредиторы первой,   второй   и   третьей    очереди    являются привилегированными.
Требования  каждой  очереди  удовлетворяются  после  полного погашения требований предыдущей очереди.
При   недостаточности   взысканной   суммы    для    полного удовлетворения  всех  требований  кредиторов соответствующей очереди эти требования удовлетворяются пропорционально сумме,  причитающейся каждому из них.
Конкурсный управляющий направляет в арбитражный суд отчет, на сновании которого арбитражным судом  выносится определение  о  завершении конкурсного производства и исключения  предприятия-должника   из  соответствующего  государственного  реестра. С этого момента предприятие-должник считается   ликвидированным.
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Для государственных предприятий предусмотрен несколько иной порядок ликвидации. Федеральное  управление,  установив неудовлетворительность структуры баланса и неплатежеспособность предприятия,  обязано принять меры  к продаже государственных предприятий-должников путем:
     - реализации   на   коммерческих   и  инвестиционных  конкурсах предприятий-должников с сохранением статуса юридического лица;
     - ликвидации предприятий-должников и последующей реализации  на аукционах, коммерческих  или  инвестиционных  конкурсах их имущества (активов);
     - реализации  на  аукционах   находящихся   в   государственной собственности долей (паев, акций) предприятий-должников.
   Под продажей  предприятия-должника  с  сохранением юридического лица понимается   реализация   единого   имущественного    комплекса предприятия, в  состав  которого  входят  основные средства,  другие долгосрочные вложения  (включая  нематериальные  активы),  оборотные средства и  финансовые активы (за исключением не подлежащего продаже имущества предприятия),  пассивы,  его имущественные права, права на объекты  промышленной  и  интеллектуальной собственности,  земельные участки и иные объекты,  а также личные неимущественные права. В положении  о  продаже  перечислено имущество,  которое не может быть продано:  в основном это объекты социально-бытового  и  специального назначения.
     	Решение о  продаже  предприятия-должника  с сохранением статуса юридического лица   принимается    Федеральным    управлением    или соответствующим органом  исполнительной  власти  субъекта Российской Федерации, и  согласия  кредиторов  не  требуется.   Соответствующие органы проводят  подготовку к конкурсу,  который может проводиться в открытом или закрытом виде по форме подачи заявок. В п.11 Приложения о продаже перечислены требования  к  участникам  конкурса:  внесение 100 % залога от объявленной цены предприятия и так далее.  Следующий же   п.12   Положения   ставит   перед   потенциальным   покупателем обязательные   условия:   погашение   не  менее  20  %  просроченной кредиторской задолженности предприятия-должника в срок  не  более  1 месяца, обязательства  по  реорганизации  предприятия-должника и  так далее.
     	Начальная цена   предприятия   обещает  быть  немаленькой,  ибо устанавливается на основании тех  бухгалтерских  документов,  анализ которых и  привел  к  заключению  о  несостоятельности  продаваемого предприятия, а с учетом переоценки "бухгалтерская" стоимость предприятия может быть резко оторвана от стоимости рыночной.
   	Но если цена не отпугнула и объявился хотя бы один покупатель, предложивший цену не меньшую,  чем 70 %  от начальной -  то  конкурс считается состоявшимся, и в 3-дневный срок между продавцом и покупателем  должен   быть   заключен соответствующий договор купли-продажи.
     	Если же  покупателей не нашлось или само положение предприятия-должника делает нецелесообразным его продажу в  целом  - осуществляется продажа имущества (активов) предприятия-должника. Вот тут-то и требуется согласие кредиторов предприятия,  которые  должны его высказать  в соответствии с Положением о добровольной ликвидации в  течение  30  дней  с  момента  извещения   о   начале   процедуры приготовления к продаже имущества предприятия-должника.
  	В отношении    предприятия-должника   составляется   план   его ликвидации, где, в частности, предусматривается и порядок осуществления  расчетов  с  кредиторами.
Если  один  из  кредиторов  не  согласен  с  таким планом,  он может остановить продажу имущества предприятия,  подав  в арбитражный  суд иск о признании должника банкротом и удовлетворении своих требований кредитора.
     	Кроме "демократичности"   такого   производства   отметим   его несомненную  привлекательность  для  потенциальных   покупателей   -возможность  приобретать  лотами.  Сама же продажа осуществляется по процедурам  и  в  порядке,   предусмотренном   законодательством   о приватизации. Активы  же предприятия,  не проданные в соответствии с установленным  планом  ликвидации,  подлежат  продаже  на   денежном аукционе,  при этом ограничение на цену продажи указанного имущества не  устанавливается. Продаваемое   имущество   не    обременяется обязательствами ликвидируемого предприятия-должника.  Как завершение конкурса  оформляется  соответствующий  договор  купли-продажи. В отличие  же  от  первого  варианта  реализации  предприятия-должника несомненным преимуществом для кредиторов является то, что вырученные таким образом деньги призваны удовлетворить сначала их требования, а затем только  распределяются  органами  государственной власти  в соответствии  с  V  разделом  Положения о порядке продажи - на нужды социальные и субсидии  еще существующим государственным предприятиям-должникам.
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Заключение
Ни к одной форме прекращения предприятия не имеется столь значительного публичного интереса, как к прекращению его вследствие несостоятельности. Получение вместо ожидаемых платежей по долгам отрицательного финансового результата затрагивает самые существенные интересы участников экономического оборота. Задача максимально смягчить последствия такого эксцесса делает защиту частных интересов одновременно и интересом публичным.
Признание предприятия банкротом создает остроту и болезненность ситуации не только для кредиторов, но и для самого должника, в большинстве случаев заинтересованного в спасении своего дела, защите имущества, на базе которого функционировало предприятие.
Таким образом, банкротство достаточно острая, но и одновременно интересная ситуация, отличающаяся очень интересным правовым регулированием.
Банкротство — оптимальный выход, если у фирмы недостаточно средств для погашения долгов, и владельцы судебном порядке хотят закрыть компанию.
Рыночные реформы и введение процедуры банкротства в практику экономической жизни России сделали актуальной проблему эффективной организации управления  деятельностью предприятий  выбор методов антикризисного управления   превращение его в важнейший рычаг предпринимательской активности.  
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