
                                    Введение.
Лесная промышленность является одной из наиболее интересных для изучения ввиду своей сложности, многосторонности, распространенности по всему миру и необходимости ее продуктов для экономики любых стран. 
В своей работе я поставил целью рассмотреть лесной комплекс в различных аспектах, делая упор на особенности ценообразования и влияния цен на развитие промышленности. Работа представляет собой самостоятельный анализ конкретного товарного рынка (перечень рекомендуемых товарных рынков прилагается) с акцентом на его специфические ценовые аспекты, уделяя особенное внимание анализу уровней, динамике, структуре и соотношениям формирующихся на рынке цен
Рассмотрение начнём с общей характеристики лесного комплекса и аспектов влияния лесных ресурсов на возможности промышленности. Далее коротко рассматрим технологические особенности производства, ассортимент продукции лесоперерабатывающей продукции, объемы мировой торговли. Также уделено внимание и географической структуре: основным импортерам и экспортерам, производству отдельных видов продукции по регионам и делению на североамериканский, тихоокеанский и европейский субрынки. 
Помимо характеристики цен на продукцию лесного комплекса, мы рассмотрим конкретные данные, позволяющие составить более полное представление о мировом рынке леса.
В заключении сделаю некоторые выводы на основании проделанной работы, указав возможные направления развития лесной промышленности и связанные с этим изменения в динамике цен. 


       1. Общая характеристика лесного комплекса.
Продукция лесного комплекса, объем ее производства, конъюнктура данного рынка, цены и прочие показатели непосредственно связаны с положением мировых лесных массивов на конкретный момент времени, экологической обстановкой и, соответственно, мировой и внутригосударственной политикой конкретных стран по вопросу управления лесами. 
Экономические, политические, демографические и социальные тенденции задают направления управления лесами и воздействуют на формулировку национальной политики по этому вопросу и формирование соответствующих учреждений. Основное воздействие на площадь лесов и их количество оказывают демографические изменения (рост) и урбанизация населения, потребности в продукции лесной промышленности, а также способность лесов выполнять важные экологические функции. Политические тенденции, оказывающие влияние на лесной сектор - это децентрализация, приватизация, либерализация торговли и глобализация мировой экономики . 
Большое количество правительственных и международных организаций в настоящее время контролируют вопросы, связанные с лесами и, следовательно, воздействуют на лесную промышленность и ценообразование в данной отрасли. 

Площадь мировых лесов, включая естественные леса и плантации, приблизительно оценивалась в 3 454 миллиона га в 2005 году, причем немногим более половины их приходилась на развивающиеся страны. Общая потеря лесов в мире в 2005-2007 годах оценивалась как 56,3 миллиона га, что раскладывается на уменьшение территории лесов на 65,1 млн. га в основном в развивающихся странах и увеличение там же их территорий на 8,8 млн. га. В общем, уменьшение территорий леса наиболее заметно в развивающихся странах, хотя объемы их уменьшения оказались меньше, чем прогнозировалось и в настоящий момент продолжают идти вниз. 
Исследования причин, вызывающих изменения в лесном массиве показывают, что основные факторы - это развитие сельского хозяйства в Африке, Азии и крупные программы экономического развития, сопровождающиеся переселением, развитием инфраструктуры и сельского хозяйства в странах Латинской Америки и Азии. Хотя добыча леса и не является основной причиной уменьшения площади лесов прямо, но косвенно это важный фактор т.к. лесозаготовительные работы во многих областях сопровождались прокладкой дорог, которые сделали прежде отдаленные области легко доступными для сельскохозяйственной колонизации. 
Хотя общая площадь лесного покрова стабильно уменьшается, спрос на продукцию лесного комплекса стабильно растет. Статистика ФАО по лесным продуктам показывает, что мировое потребление продукции лесного комплекса возросло на 36 % в 2007 году по сравнению с 2004. 
Потребление древесного топлива, которое является основным или единственным источником энергии для двух пятых мирового населения продолжает расти на 1,2 % в год. Приблизительно 90 % древесного топлива производится и используется в развивающихся странах. На индустриально развитые страны приходится примерно 70 % производства и потребления индустриальных лесных продуктов. 
Многие страны рассчитывают в основном на плантации и фермерские лесные хозяйства в удовлетворении своих потребностей в лесе. Резко выросло количество леса, производимого на плантациях в Азии, Океании и Южной Америке. Только в развивающихся странах площадь лесных плантаций выросла с 40 млн. га в 2006 году до более чем 80 млн. га в 2007. 
Одной из наиболее важных тенденций стало развитие более эффективных технологий обработки, позволяющих получить значительный рост конечного продукта при сокращении потребления сырых материалов. Важен также и переход на более экологически чистые технологии. 



1.1. Определение кода товара в соответствии с СМТК или ГС.

СМТК 

(Стандартная международная торговая классификация Standard International Trade Classification СМТК SITC) Международная товарная номенклатура; принята за основу построения национальных
внешнеторговых классификаций большинством развитых стран. 
На базе СМТК рассчитываются групповые индексы, а по ним - общие индексы внешней торговли. Служит основой сравнительного экономического анализа внешней торговли. Используется в 90% всех стран. Впервые принята в 1950 г., с 1988 г. СМТК действует в ее третьей редакции. Данная классификация группирует товары по степени их обработки, назначению и ряду других принципов. Она состоит из 10 разделов (с нулевого по девятый включительно), 67 групп. 261 товарной подгруппы. 1033 базисных товарных позиций и 3118 субпозиций. При необходимости товарные субпозиции могут быть еще детализированы для национального использования.


Международная товарная номенклатура > Древесина и изделия из нее; Древесина топливная в виде бревен, поленьев, сучьев, вязанок хвороста или в аналогичных видах; щепа или стружка древесная; опилки и древесные отходы и скрап, неагломерированные или агломерированные в виде бревен, брикетов, гранул или в аналогичных видах. 
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           1.2.  Специфика лесной промышленности.

Западная и Центральная Азия, включающая 25 стран и районов, обладает наименьшей площадью покрытых лесом земель: ее лесной покров составляет лишь 4 процента (1,1 процента мировых лесных площадей)
Наибольшая часть лесных площадей расположена всего в нескольких странах; на 19 стран приходится менее 10 процентов лесного покрова. Примерно 75 процентов региона составляют засушливые земли с низкой продуктивностью биомассы. Растительность варьируется от пустынных кустарников в Центральной Азии и на Аравийском полуострове до скоплений мангровых лесов на побережье Персидского залива и альпийских лугов в Центральной Азии. Если принять во внимание ограниченность лесного покрова, становится ясно, что деревья, растущие вне лесов, особенно на фермах и на других лесистых территориях, выполняют важные продуктивные и защитные функции.
В настоящее время на рынках лесной продукции развитых стран Европы и Америки покупатель все чаще интересуется наличием экологического сертификата на покупаемый товар. Это вызвано обеспокоенностью мирового сообщества проблемами сохранения лесов и, в частности, бережного отношения к лесным экосистемам при лесоэксплуатации. Эта озабоченность основывается на данных о негативном
изменении площади лесов планеты. Так, за период с 1990 по 2007 г. произошло сокращение лесов на 35,7 млн га. Напри_ мер, в странах Латинской Америки и Карибского бассейна они были уничтожены на площади 9,7, в Африке — 10,5, в Азии и Океании — 6,4 млн. га соответственно.


Доля лесной промышленности в общем объеме производства промышленной продукции и экспорта России составляет более 4 процентов.

Объемы производства лесопродукции в России
	
	1990
	1995
	2000
	2005
	2006
	2007 в % к 2000г.

	Вывозка древесины, млн. м3
	303,8
	150,0
	167,9
	185,0
	186,3
	61,3

	Пиломатериалы, млн. м3
	75,0
	26,5
	20,0
	20,0
	22,1
	29,5

	Фанера, млн. м3
	1597
	939
	1484
	2556
	2614
	163,7

	Древесностружечные плиты, млн.м3
	5568
	2206
	2335
	3930
	4717
	84,7

	Древесноволокнистые плиты, 
	тыс. усл. м3
	млн. усл. м2
	154,6
	748,5
	935,0
	1296,0
	1452,2
	93,9

	
	483,1
	233,9
	292,2
	404,9
	453
	

	Целлюлоза по варке, тыс. т
	7525
	4197
	4960
	6001
	6008
	79,8

	Бумага и картон, млн.т
	8325
	4074
	5312
	7126
	7434
	89,3



В лесной промышленности более 22 тысяч организаций, в том числе около 3 тысяч крупных и средних, из которых свыше 95 процентов акционированы. В отрасли занято свыше миллиона человек (7 процентов от численности работающих в промышленности). 
Отрасль располагает 3 процентами основных фондов промышленности. 
По обеспеченности лесами наша страна занимает первое место в мире, обладая примерно четвертой частью мировых запасов древесины. Вместе с тем в мировой торговле лесобумажной продукцией доля России составляет менее 3 процентов.
За 2004-2008 гг. импорт древесины из России и стран Балтии вырос на 70%, превысив 9 млн. м3 в 2007 г. 

Наиболее крупные импортные агентства, Lemo Agencies AB и Thomesto Sverige AB, владеют собственными лесозаготовительными и закупочными компаниями соответственно в России и странах Балтии. Свои закупочные компании в странах Балтии есть и у многих лесопромышленных корпораций, а Korsnas, Holmen и StoraEnso, помимо закупочных компаний, также содержат собственные лесозаготовительные компании. Независимые лесозаводы импортируют древесину через агентства, лесопромышленные корпорации и SODRA. Многие небольшие шведские лесозаводы объединяют свои закупочные операции в общем подразделении. Некоторые из последних являются относительно крупными импортерами леса из России и стран Балтии. 

Количество участников торговли, особенно посредников, сильно сократилось за последние три года. Изменился и сам характер их участия. Те шведские компании, которые ранее пытались самостоятельно заготавливать и перерабатывать лес в России, практически полностью вытеснены из страны и теперь вывозят российскую древесину через импортные агентства. Наоборот, шведские лесопромышленные корпорации, а также SODRA и импортное агентство "Thomesto Sverige AB" смогли закрепиться в странах Балтии, особенно в Латвии и Эстонии. 
На шведский рынок российская древесина поступает в основном из Вологодской и Ленинградской областей. Небольшие партии древесины также импортируются из Новгородской, Псковской, Архангельской, Тверской областей, а также Коми и Карелии. 
Крупнейшим поставщиком древесины и древесной продукции в странах Балтии является Латвия (3,4 млн. м3 в 2006 г., на втором месте Эстония с 2.2 млн. м3). Торговля с Литвой составила в 2007 г. менее 0,5 млн. м3. Источники шведского импорта в этих странах, видимо, непостоянны.


факторы влияющие на ценообразование в рассматриваемых странах.
Отличие рыночного ценообразования от централизованного установления цен, при котором цены определялись на производстве и не редко еще до начала выпуска продукции, состоит в том, что реальный процесс формирования цен здесь происходит не на предприятии, а в сфере реализации продукции, то есть на рынке, под воздействием спроса, товарно-денежных отношений. Цена товара и его полезность проходят проверку рынком и окончательно формируются на рынке. Основное отличие рыночного ценообразования состоит также в том, что первоначальные цены на товары определяются (устанавливаются) их собственниками. Только в этом случае преодолевается отчуждение товаропроизводителей от результатов их труда. Государственные органы в зависимости от сложившейся ситуации могут регулировать и регулируют цены только на ограниченный круг товаров и услуг. В отношении подавляющего большинства товаров государство определяет также общие правила и принципы ценообразования, иногда устанавливает предельные уровни рентабельности или цен и таким путем осуществляет свои управляющие функции. Но государственные органы не устанавливают по большинству товаров конкретные цены на изделия, изготовляемые различными собственниками. Таким образом, предприятия или фирмы реализуют свою продукцию, как правило, по ценам и тарифам, установленным ими самостоятельно или на договорной основе, и только в отдельных случаях, предусмотренных законодательными актами, по государственным ценам. Государственное регулирование цен осуществляется на продукцию предприятий, занимающих монопольное положение на рынке товаров, а также на товары и услуги, определяющие масштаб цен в экономике и социальную защищенность отдельных категорий граждан. Механизм ценообразования в условиях рыночных отношений формируется под воздействием двух важнейших факторов стратегического и фактического. Стратегический фактор выражается в том, что цены образуются на основе стоимости товаров. Постоянно происходят колебания цен вокруг стоимости. Тактический фактор проявляется в том, что цены на конкретные товары формируются под влиянием конъюнктуры рынка. Первый фактор фактор долговременного перспективного действия. Второй может часто меняться (в течение дней, часов), так как динамика конъюнктурных изменений очень высока. Как первый, так и второй весьма важны в условиях рыночной экономики. Первый из названных факторов ставит в наиболее благоприятные условия те фирмы, которые имеют современную технику, передовую технологию, пользуются современными методами организации труда и производства и т. д. В результате наибольший выигрыш получает то предприятие, у которого издержки производства ниже. Второй фактор ставит в наиболее благоприятные условия те фирмы, которые в совершенстве, быстро и гибко умеют воспользоваться конъюнктурой рынка. Наибольшую уверенность в успехе и выигрыш получают на рынке те фирмы и предприятия, которые имеют возможность использовать оба фактора.




2. Характеристика цен и ценообразования на мировом рынке.

	Для мирового лесного рынка характерна множественность цен - на нем оцениваются и реализуются различные, часто не взаимозаменяемые сорта, виды, типы одного и того же товара. Эта множественность порождает определенные проблемы при выборе представительных, так называемых мировых цен. 
Обычными требованиями к мировой цене выступают доступность ее для любого продавца и покупателя, а также представительность. 

Доступность предполагает регулярность осуществления операций по данной цене, платеж в свободно конвертируемой валюте, свободный торгово-политический режим на рынке, где производится сделка. Сделка должна иметь характер обычной торговой операции, при которой продавец и покупатель не связаны другими обязательствами и отношениями - т.е. имеется в виду не товарообменная сделка и не поставка по внутрифирменным каналам между материнской компанией и ее филиалом. Цены именно таких сделок складываются в условиях высокого накала конкурентной борьбы, отражая, таким образом, истинную стоимость товара на мировом рынке, они, как правило, доступны для регистрации и публикации. 
Требование представительности цены предполагает, что по ней или близко к ней осуществляется заметная часть мирового оборота. Это условие не такое важное как первое. Нередко за мировую цену принимают цену не самого крупного рынка, если по другим критериям - типичности для других участников торговли, доступности и оперативности - она в большей мере отвечает понятию мировой цены. В наибольшей степени понятию мировой цены отвечают биржевые котировки и цены аукционных сделок. 
Необходимо заметить, что цены лесобумажных товаров как правило не отвечают данным предъявленным требованиям, если принимать их в строгой редакции. Причины этого многообразны, но в целом их можно свести к широчайшей номенклатуре сортов, видов и типов вырабатываемых в мире лесобумажных товаров, к исходной неоднородности древесины и материала (причем эта неоднородность оказывает определяющее влияние на стоимость) , к условности применения для многих лесных товаров самого понятия “мировой рынок” . Как уже говорилось, основная масса сделок по лесоматериалам осуществляется на трех крупных региональных рынках - североамериканском, тихоокеанском и европейском (по другим источникам - североамериканском, восточно-азиатском и западноевропейском) . При этом, регулярные торговые связи между двумя последними не типичны и на них падает небольшая часть международного оборота. Более характерны поставки из Северной Америки в Западную Европу и Восточную Азию, но они имеют почти односторонний характер, а североамериканские экспортеры реализуют на других рынках свою продукцию, выработанную обычно по своим национальным стандартам. В результате, конъюнктура, динамика, направление изменений и уровень цен на этих региональных рынках лесоматериалов часто не совпадают, а в качестве мировых приходится использовать преимущественно региональные цены. 
Для международных связей по целлюлозно-бумажным товарам характерна большая унифицированность и взаимозаменяемость продукции, цены свободных сделок при их реализации в разных странах и регионах отличаются не так сильно, как по лесоматериалам. Торговля ими имеет универсальный общемировой характер. Однако, данный рынок сильно монополизирован, и растущая доля международного и национального оборота по ним идет по закрытым внутрифирменным каналам, что также порождает проблемы для определения мировой цены. 
Биржевая торговля для лесобумажных товаров малотипична. Фактически, лесные биржи действуют в США (особенно большие объемы торгов наблюдаются на Chicago Mercantil Exchange, CME) , где они воздействуют на торговлю между США и Канадой, которая малоинтересна для других стран. Более распространены аукционы. На них во многих странах продается лес на корню, через аукционы реализуется также небольшая часть лесоматериалов в Японии. Но, в виду специфичности таких сделок, применение цен таких аукционов также ограничено. 
Напротив, уровень и динамика стоимости многих лесобумажных товаров в международном обороте определяется оптовыми или импортными (экспортными) ценами в отдельных крупных странах-импортерах (экспортерах) . Именно цены такого рода выступают ведущими ориентирами при заключении сделок с реальным товаром(табл. 2). Так, в дальневосточном регионе торговля лесоматериалами осуществляется в основном по оптовым либо импортным ценам в Японии, или близко к ним. Регулярно публикуемые цены, в случае необходимости могут быть приведены к базе франко-порт Японии или страны-экспортера вычитанием известного уровня ориентировочной величины прибыли и издержек оптовика, импортера, а также транспортных и страховых расходов. В Западной Европе в качестве мировых цен часто используется информация агентских, так называемых брокерских фирм по ценам представительных на данный момент сделок. Относительно реже экспортеры выпускают прейскуранты на свою типичную продукцию. Близкий к последнему случаю характер имеют цены целлюлозно-бумажных товаров - по большинству из них фирмы-продавцы объявляют уровень цен на представительный товар. Однако, в реальной практике эти справочные цены обычно корректируются через механизм негласных или полугласных скидок или надбавок. 
Таком образом, в большинстве случаев доступные покупателю или продавцу цены лесобумажных товаров имеют характер справочных (табл 1.) Они фиксируются на типовой, известный на рынке вид продукции. Цены реальных сделок нередко несколько отличаются за счет скидок и надбавок за качество, по сравнению с базовой позицией, за счет разных условий поставки, платежа и т.п. Порой бывает, что на рынке известна цена условной, необязательно строго очерченной в реальной торговле качественной группы (например, пиломатериалы разных групп финских лесозаводов, пиловочник из США горной или прибрежной заготовки) , но фирмы, регулярно присутствующие на рынке, обычно неплохо ориентированы, как относится по качеству и по рыночной стоимости базисная позиция и конкретный товар какого-либо поставщика. 
Внешнеторговые цены такого рода публикуются, как правило, в специализированной отраслевой прессе. Довольно полное представление о ценах целлюлозно-бумажных товаров дают издания “Pulp and Paper Week” , “This Week” . Цены на лесоматериалы публикуются в журналах “Timber Traid Journal” , “Ле Буа Насьональ” , “Хольцкурир” и релизе “Ойвид тимвер” . По дальневосточному рынку для аналогичных целей можно пользоваться изданиями “Бейзай Уикли” и “Japan Lumber Journal” , по североамериканскому - релизом “Рэндом Ленгс” . В нашей стране “БИКИ” а также “Коммерческий бюллетень “Рынок леса и лесоматериалов” . 
По некоторым видам продукции из древесины, объем внешней торговли по которым невелик, или по которым велик уровень монополизации, цены публикуются редко и эти публикации носят случайных характер. Аналогичные проблемы возникают при необходимости определить стоимость изделий с высокой степенью доработки - правильная оценка в данном случае затруднена широчайшим диапазоном качественных параметров изделий и дробностью их номенклатуры. В подобных случаях, цена может определяться только в ходе конкретных переговоров с несколькими независимыми фирмами. Ориентировочную стоимость продукции на мировом рынке иногда приходится определять расчетом, т. н. средней стоимости единицы товара при экспорте или импорте его в страну, на которую падает существенная часть мирового оборота. Следует иметь в виду, что результаты такого расчета имеют весьма приблизительный характер. 
Цены лесобумажных товаров в целом сравнительно устойчивы. Они меняются, как правило, реже, чем цены минерального сырья или товаров агропромышленного комплекса, но, с другой стороны, чаще, чем цены продукции машиностроения или товаров широкого потребления. Сезонные колебания цен у лесобумажных товаров не очень выражены, что объясняется относительно высоким удельным весом в реализованной цене стоимости древесины на корню, а также несезонным характером потребления многих видов продукции. Сезонность проявляется, прежде всего, по товарам более или менее тесно связанным со строительством как со сферой потребления. Сезонные оживления строительства в весенние и ранние осенние месяцы нередко сопровождаются колебаниями цен ряда лесоматериалов. 
В то же время, довольно большое воздействие на конъюнктуру и цены оказывают случайные факторы: вывалка леса ветровалами и снеголомами, забастовки, правительственные решения в области торговли, аномальные погодные условия. Необычно теплая зима, например, может затруднить вывозку леса и, напротив стимулировать спрос на него в строительстве, длительная засуха приводит в ряде стран к приостановке заготовок по причине пожарной опасности и т.д. 
Уровень и динамика цен на мировом рынке продукции из древесины во многом подчинены факторам циклического развития общей экономики. При этом, в относительно большем числе случаев изменения в ценах лесоматериалов опережают по времени фазовые изменения классического общехозяйственного цикла. Напротив, цены целлюлозно-бумажных товаров чаще изменяются параллельно показателям общеэкономического развития или даже немного отстают от них. Но эта закономерность не имеет обязательного, непреложного характера. Средняя длительность цикла в ценах лесобумажных товаров за последние 20 лет колебалась в пределах 4-7 лет. В последние годы конъюнктура лесных рынков находилась на подъеме, а цены соответствующей продукции росли. 
На уровень и динамику цен лесных товаров заметно влияет также и государственно-монополистическая практика регулирования рынка. Для большинства рынков лесобумажной продукции характерна олигополистическая структура - наличие нескольких, не всегда оформленных организационно, но активно действующих единым фронтом на разных национальных рынках групп производителей и экспортеров. Импортеры и потребители в большинстве случаев менее тесно связаны между собой, хотя постепенно объективные законы экономического развития приводят и их к необходимости объединяться с целью проведения более унифицированной закупочной и ценовой политики. В основном, правда, это объединение импортеров и потребителей проходит в рамках национальных границ. 

Табл. 1 Средние цены на лес в 2006 - 2007 гг. 
	Date
	Price
	4 Week Average
	8 Week Average
	12 Week Average
	24 Week Average

	11/22/06
	$ 447.00
	 
	 
	 
	 

	11/27/06
	$ 438.00
	 
	 
	 
	 

	12/ 6/06
	$ 439.00
	 
	 
	 
	 

	12/13/06
	$ 429.00
	$ 438.25
	 
	 
	 

	12/20/06
	$ 422.00
	 
	 
	 
	 

	12/27/06
	$ 423.00
	 
	 
	 
	 

	1/ 3/06
	$ 426.00
	 
	 
	 
	 

	1/10/06
	$ 435.00
	$ 426.50
	$ 432.37
	 
	 

	1/17/06
	$ 436.00
	 
	 
	 
	 

	1/24/07
	$ 439.00
	 
	 
	 
	 

	1/31/07
	$ 444.00
	 
	 
	 
	 

	2/ 7/07
	$ 441.00
	$ 440.00
	$ 433.25
	$ 434.92
	 

	2/14/07
	$ 442.00
	 
	 
	 
	 

	2/21/07
	$ 446.00
	 
	 
	 
	 

	2/28/07
	$ 445.00
	 
	 
	 
	 

	3/ 7/07
	$ 436.00
	$ 442.25
	$ 441.12
	$ 436.25
	 

	3/14/07
	$ 433.00
	 
	 
	 
	 

	3/21/07
	$ 431.00
	 
	 
	 
	 

	3/28/07
	$ 432.00
	 
	 
	 
	 

	4/ 4/07
	$ 441.00
	$ 434.25
	$ 438.25
	$ 438.83
	 

	4/11/07
	$ 455.00
	 
	 
	 
	 

	4/18/07
	$ 465.00
	 
	 
	 
	 

	4/25/07
	$ 463.00
	 
	 
	 
	 

	5/ 2/07
	$ 461.00
	$ 461.00
	$ 447.62
	$ 445.83
	$ 440.37



Табл 2. Мировая торговля лесопродуктами в 1996 - 2008 гг. 

	1996
	56 967 220
	51 871 260

	1997
	55 012 780
	47 182 950

	1998
	53 510 200
	48 316 330

	1999
	56 952 440
	51 272 880

	2000
	56 410 360
	50 774 530

	2001
	65 707 260
	58 974 620

	2002
	82 342 970
	74 563 180

	2003
	95 307 600
	89 084 130

	2004
	105 695 300
	95 857 370

	2005
	111 955 100
	100 429 500

	2006
	107 302 300
	98 547 250

	2007
	111 927 300
	104 420 000

	2008
	107 243 700
	100 257 500




3. Степень концентрации и монополизации производства леса.
                                   




                                     Заключение.

В результате проделанной работы можно сделать некоторые выводы и прогнозы о состоянии морового лесного рынка и ценах на этом рынке. 
Во-первых, в современных условиях наблюдается тенденция к увеличению роли различных государственных и добровольны природоохранных организаций на внутренней арене основных стран-производителей лесной продукции, а также и на мировом уровне. С этим можно связать следующие тенденции. Наращивание площадей лесов, которые будут изъяты из общих территорий, на которых происходит лесозаготовка. Примерно к 2010 году эти площади могут сократиться на 74 % по сравнению с 2005 годом только на территории США, которые наиболее подвержены воздействию природоохранных организаций на общественное мнение и правительство страны. Однако, ситуация может измениться с приходом новой администрации. Ввиду того, что во многих других странах вводятся квоты на вырубку и экспорт леса, можно спрогнозировать значительное снижение территорий лесозаготовки по всему миру. Это естественно поднимет цены на более высокий уровень, что мы уже видели на примере североамериканского регионального рынка лесной продукции. 
Другим фактором, связанным с защитой окружающей среды, можно считать борьбу за безотходные и экологически чистые технологии переработки сырья, особенно в целлюлозно-бумажной промышленности. Разработка новых технологий в лесоперерабатывающей промышленности - весьма дорогостоящее мероприятие, а если учесть крупные масштабы самой промышленности, то можно сказать, что и внедрение любой новой технологии потребует значительных капитальных затрат, которые не замедлят сказаться на ценах продукции. 
Другая сторона новых технологий - более рациональное использование ресурсов и снижение общих затрат из-за повышения выхода готового продукта их того же количества сырья. Нельзя сказать, что будет развиваться быстрее - повышение цен, связанное с затратами на новые технологии и уменьшением площадей лесов или отдача от внедрения безотходных технологий, но, видимо, в общем цены будут повышаться. 
Важное значение имеет деление лесов во многих странах на государственные и частные. Дело в том, что прекращение вырубки лесов в странах с таким делением может происходить по решению правительства только на землях, которыми оно владеет. Правительство не вправе ограничивать вырубку и экспорт леса на частных территориях, т.к. это запрещено законом большинства стран, а также Генеральным соглашением по тарифам и торговле (ГАТТ) , однако вполне возможно применение недискриминационных экспортных налогов, которые в большинстве стран запрещены законодательством, но могут быть применены по согласованию с различными государственными органами (например, Конгрессом США) . При значительном снижении площадей вырубки государственных лесов и переходе на вывоз леса из регионов, принадлежащих частным владельцам, возможно серьезное влияние упомянутых экспортных налогов на цены. 
Таким образом, на североамериканском рынке, цены будут зависеть от способности импорта в США Канадского леса и увеличения производства леса в Южном регионе восполнить пробелы спроса. 

Таким образом, динамика цен, гарантирующая их стабильный рост очень важна для данной промышленности ввиду того, что она стимулирует ее рост и гарантирует возмещение вложенных затрат и возможности расширенного воспроизводства. На ближайшие годы такая динамика вероятнее всего сохранится в виду вышеизложенных факторов, а также того, что на сегодняшний момент характерен спрос на более качественное сырье и более широкий его ассортимент. 

К 2015 году прогнозируется значительное увеличение объемов продаж лесобумажной продукции на внутреннем рынке. В этот период в большей степени будут востребованы высококачественная бумага для полиграфической промышленности, упаковочная, санитарно-гигиеническая и офисная бумага, улучшенные изделия из бумаги и картона, разнообразная мебель, высококачественные виды листовых материалов, столярных изделий, а также широкий ассортимент лесохимической продукции. 
Россия является ведущим мировым экспортером древесного сырья. Доля необработанной древесины в структуре российского экспорта составляет около 40 процентов. В то же время на внешнем рынке пиломатериалов и продукции глубокой переработки древесины Россия представлена незначительно. 
Важнейшим для российской лесобумажной продукции остается рынок стран СНГ. В настоящее время экспорт в страны СНГ не превышает 
0,3 млрд. долларов США, но сохраняется значительный потенциал на перспективу. 
[bookmark: _GoBack]Спрос на российскую лесобумажную продукцию в целом прогнозируется благоприятным и долговременным.
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