[bookmark: _Toc193726155]
СОДЕРЖАНИЕ

Введение	2
1. Теоретические основы экономической эффективности использования оборотных средств	4
1.1 Сущность оборотных средств организации. Состав и структура оборотных средств	4
1.2 Организация и управление оборотными средствами	7
1.3 Эффективность использования оборотных средств организации	11
2. Краткая организационно-экономическая характеристика предприятия	14
2.1. Организационные основы и специализация предприятия	14
2.2 Обеспеченность ресурсами, уровень их использования и результаты деятельности	17
3. Экономическая эффективность использования оборотных средств на предприятии	22
3.1 Состав и структура оборотных средств	22
3.2 Эффективность использования оборотных средств	24
4. Факторы, влияющие на эффективность использования оборотных средств	29
Вывод	31
Список литературы	33
Приложение А	34
Приложение Б	35
[bookmark: _Toc194040403]
Введение
В условиях рыночной системы хозяйствования предприятие выступает ее основным звеном. Именно здесь происходит создание продукции, непосредственная связь работника с капиталом. Наличие оборотных средств (оборотного капитала) является непременным условием для осуществления предприятием своей хозяйственной деятельности. 
От того, как используются оборотные средства, зависят финансовые результаты деятельности предприятия, а, следовательно, и его дальнейшее развитие. Поэтому рациональное и экономное использование оборотных средств является первоочередной задачей предприятия. В связи с этим особое значение приобретает исследование проблем, связанных с повышением эффективности использования оборотных средств предприятий, так как вне зависимости от форм собственности, отраслевых и технологических особенностей, масштабов производства, движение стоимости ресурсов и их кругооборот становятся возможны только благодаря обслуживанию этих процессов оборотными средствами. 
Улучшение использования оборотных средств приобретает все более актуальное значение, так как высвобождаемые при этом материальные и денежные ресурсы являются дополнительным внутренним источником инвестиций. Рациональное формирование и использование оборотных активов оказывает значительное влияние на ход производства, на финансовые результаты и финансовое состояние предприятия, позволяя достичь успеха с минимально необходимыми в данных условиях размерами оборотных средств.
Состояние и эффективность использования оборотных средств  – одно из главных условий успешной деятельности предприятия. В сочетании с человеческим трудом, развитым менеджментом на различных уровнях производства и маркетингом достигается максимальная эффективность использования оборотных средств предприятия.
Актуальность данного вопроса определила выбор темы для написания курсовой работы.
Объектом исследования  является Кировское областное государственное унитарное предприятие «Гирсовский производственный комбинат дорожно-строительных материалов».
Исследование проводится за период работы предприятия с 2005 по 2007 годы.
Целью данной курсовой работы является изучение экономической эффективности использования оборотных средств предприятия, рассмотрение их состава, структуры. 
В соответствии с целью были поставлены и решены следующие задачи: 
· изучить теоретические аспекты формирования и использования оборотных средств в отрасли;
· представить краткую организационно-экономическую характеристику объекта исследования;
· определить обеспеченность предприятия ресурсами;
· изучить объем, состав, структуру оборотных средств предприятия;
· оценить экономическую эффективность использования оборотных средств на предприятии;
· рассмотреть факторы, влияющие на эффективность использования оборотных средств. 
Информационной базой исследования являются данные бухгалтерской отчетности  Гирсовскиого производственного комбината за 2005-2007 гг  (Приложение А, Б). 
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1. Теоретические основы экономической эффективности использования оборотных средств
[bookmark: _Toc194040405]1.1 Сущность оборотных средств организации. Состав и структура оборотных средств
Оборотные средства функционируют в сфере производства, являясь материальной основой производства, и разделяются на оборотные производственные фонды и фонды обращения.
Оборотные производственные фонды представляют собой минимально необходимые для выполнения производственной программы запасы сырья, основных материалов, покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий, вспомогательных материалов, топлива, запасных частей для ремонта, малоценных и быстроизнашивающихся предметов, а также незавершенного производства.
Фонды обращения хотя и не участвуют непосредственно в процессе производства, но необходимы для обеспечения единства производства и обращения. Фонды обращения состоят из запасов готовой продукции на складе организации, товаров, отгруженных потребителям, и остатков денежных средств на счетах в банке и в кассе организации.
Оборотные производственные фонды и фонды обращения тесно связаны между собой. Их движение имеет одинаковый характер и составляет единый процесс кругооборота фондов организации.
При этом происходит постоянная и закономерная смена форм авансированной стоимости: из денежной она превращается в товарную, затем в производственную и снова в товарную и денежную. Таким образом, возникает объективная необходимость авансирования средств для обеспечения непрерывного движения оборотных производственных фондов и фондов обращения в целях создания необходимых производственных запасов, задела незавершенного производства, готовой продукции и условий для ее реализации.
Таким образом, движение оборотных средств организации в процессе производственно-коммерческого цикла проходит четыре основные стадии, последовательно меняя свою форму.
На первой стадии денежные и другие высоколиквидные активы (векселя, депозитные вклады и т.п.) используются для приобретения сырья, материалов, топлива и т. д., то есть запасов факторов производства.
На второй стадии запасы отдельных факторов производства в результате непосредственной производственной деятельности превращаются в запасы готовой продукции.
На третьей стадии запасы готовой продукции реализуются потребителям и до наступления оплаты преобразуются в дебиторскую задолженность.
На четвертой стадии (инкассировании) оплаченная дебиторская задолженность вновь преобразуется в денежные активы (часть которых до наступления срока их использования может храниться в форме высоколиквидных краткосрочных финансовых вложений) [8].
Важнейшей характеристикой производственно-коммерческого цикла, существенно влияющей на объем, структуру и эффективность использования оборотных средств организации, является его общая продолжительность. Она включает период времени от момента расходования денежных и других высоколиквидных активов на приобретение производственных запасов до поступления денег от дебиторов за проданную им готовую продукцию.
Таким образом, оборотные средства можно определить как  совокупность денежных средств, авансированных для создания и использования оборотных производственных фондов и фондов обращения, которые обеспечивают непрерывность процесса производства и продажи продукции и выполняют такие основные функции, как производственную и платежно-расчетную. 
Производственная функция заключается в денежном обеспечении непрерывности процесса производства.
Платежно-расчетная функция оборотных средств проявляется в осуществлении расчетов в установленные сроки [10].
В каждой конкретной организации величина оборотных средств, их состав и структура зависят от характера и сложности производства, длительности производственного цикла, стоимости сырья, условий его поставки, принятого порядка расчетов и т.п. В различных отраслях удельный вес оборотных фондов в составе производственных фондов организации неодинаков.
У рентабельных организаций, как правило, при завершении кругооборота фондов общая сумма авансированных оборотных средств возрастает на долю прибыли, остающуюся в распоряжении организации, а у отдельных нерентабельных хозяйствующих субъектов при завершении кругооборота фондов наличие оборотных средств уменьшается на сумму внеплановых убытков [9].
Правильная организация, сохранность и эффективность использования оборотных средств имеют большое значение для обеспечения непрерывного процесса общественного воспроизводства, устойчивого финансового состояния всех субъектов хозяйствования, нормального денежного обращения, реального накопления национального богатства страны.
Под составом оборотных средств понимается совокупность элементов, образующих оборотные производственные фонды и фонды обращения. Важным показателем структуры оборотных средств является соотношение между средствами, вложенными в сферу производства и в сферу обращения. От правильного распределения совокупной суммы оборотных средств между сферой производства и сферой обращения во многом зависит их нормальное функционирование, скорость оборачиваемости и полнота выполнения присущих им функций: производственной и платежно-расчетной.
Под структурой оборотных средств понимается соотношение между элементами в обшей сумме оборотных средств. На нее оказывают влияние особенности организации конкретного производства, материально-технического обеспечения, принятый порядок расчетов за товарно-материальные ценности. Изучение структуры является основой прогнозирования перспективных изменений в составе оборотных средств.
Элементами оборотных средств являются: сырье, основные материалы и покупные полуфабрикаты; вспомогательные материалы; топливо и горючее; тара и тарные материалы; запчасти для ремонта; инструменты, хозинвентарь и другие быстроизнашивающиеся предметы; незавершенное производство и полуфабрикаты собственного производства; расходы будущих периодов; готовая продукция; товары отгруженные; денежные средства; дебиторы; прочие.
По месту и роли в процессе воспроизводства оборотные средства подразделяются на следующие четыре группы:
· средства, вложенные в производственные запасы;
· средства, вложенные в незавершенное производство и расходы будущих периодов;
· средства, вложенные в готовую продукцию;
· денежные средства и средства в расчетах.
По степени планирования оборотные средства подразделяются на нормируемые и ненормируемые. К ненормируемым относятся: товары отгруженные, денежные средства и средства в расчетах. Все остальные элементы оборотных средств подлежат нормированию.
По источникам формирования оборотные средства подразделяются на собственные (и приравненные к ним) и на заемные.
Наличие собственных и заемных средств в обороте хозяйствующего субъекта объясняется особенностями организации производственного процесса. Постоянная минимальная сумма средств для финансирования потребностей производства обеспечивается собственными средствами. Временная потребность в средствах, возникшая под влиянием зависящих и не зависящих от организации причин, покрывается кредитом и другими заемными источниками [1].

[bookmark: _Toc194040406]1.2 Организация и управление оборотными средствами
Организация оборотных средств хозяйствующего субъекта включает определение потребности в оборотных средствах, их состава, структуры, источников формирования, а также регулирование и управление использованием оборотных средств.
Основными принципами организации оборотных средств являются:
· Нормирование, которое позволяет экономически обоснованно установить необходимый размер оборотных средств и тем самым обеспечить условия для успешного осуществления ими своих функций. 
· Использование оборотных средств строго по целевому назначению. 
· Обеспечение сохранности, рационального использования и ускорения оборачиваемости оборотных средств.
До получения дохода от продажи продукции оборотные средства являются источником финансирования текущих производственных затрат организации. Период времени от момента потребления производственных запасов, их превращения в готовую продукцию до ее продажи может быть достаточно длительным. Кроме того, поступление дохода от продажи продукции часто не совпадает со временем потребления материальных ресурсов. Это предопределяет необходимость формирования оборонных средств в определенном размере.
Для организации важно правильно определить оптимальную потребность в оборотных средствах, что позволит с минимальными издержками получать прибыль, запланированную при данном объеме производства. Занижение величины оборотных средств влечет за собой неустойчивое финансовое состояние, перебои в производственном процессе и, как следствие, снижение объема производства и прибыли. В свою очередь, завышение размера оборотных средств снижает возможности организации производить капитальные затраты по расширению производства. Замораживание средств (собственных и заемных) в любом виде - в виде складских запасов готовой продукции или приостановленного производства, излишних сырья и материалов,  обходится организации очень дорого, так как свободные денежные средства можно использовать более рационально для получения дополнительного дохода.
В организациях определение потребности в оборотных средствах должно быть увязано со сметой затрат на производство и производственным планом. В нем следует обосновать выпуск конкретных видов продукции в нужном количестве и в определенные сроки.
Определение потребности в оборотных средствах значительно упрощается, если своевременно заключены хозяйственные договоры и определены все условия поставок (цены на товарно-материальные ценности, размеры поставляемых партий, условия и формы расчетов и др.). 
Исходя из производственного плана, составляется полный перечень видов сырья, основных и вспомогательных материалов, топлива, малоценных и быстроизнашивающихся  предметов, запасных частей, тары и упаковки.
Размер денежных средств, вложенных в незавершенное производство, во многом зависит от длительности производственного цикла, что определяется технологией производства продукции, ее технико-экономическими характеристиками и потребительскими свойствами.
Определение величины оборотных средств, необходимых для образования запасов готовой продукции на складе, тесно связано с прогнозированием объемов продажи выпускаемой продукции. При достаточно глубокой проработке вопросов сбыта товаров накопление готовой продукции на складе может быть минимальным. Однако в любом случае необходимы прогнозы о предполагаемых продажах на ближайшие годы. В противном случае выпущенная продукция осядет на складе и значительная часть денежных средств будет отвлечена из оборота, что может повлиять на устойчивость финансового состояния организации и привести к банкротству.
Таким образом, при планировании внимание должно уделяться в основном производственным запасам, незавершенному производству и готовой продукции на складе. Эта часть материальных оборотных средств должна быть объектом постоянного контроля со стороны финансовых служб организации [6].
Для планирования оптимальной потребности в оборотных средствах используются три метода: 
· аналитический метод; 
· коэффициентный метод;
· метод прямого счета. 
Организация может применить любой из них, ориентируясь на свой опыт работы и принимая во внимание размеры организации, объемы производственной программы, характер хозяйственных связей, постановку учета и квалификацию экономистов.
Аналитический и коэффициентный методы применимы на тех организациях, которые функционируют более года, в основном сформировали производственную программу и организовали производственный процесс имеют статистические данные за прошлые периоды об изменении величины планируемой части оборотных средств и не располагают достаточным количеством квалифицированных экономистов для более детальной работы в области планирования оборотных средств.
Аналитический метод предполагает определение потребности в оборотных средствах в размере их средне-фактических остатков с учетом роста объема производства. Для того чтобы устранить недостатки прошлых периодов в организации оборотных средств, следует проанализировать фактические остатки производственных запасов в целях выявления ненужных и излишних, а также все стадии незавершенного производства для выявления резервов сокращения длительности производственного цикла, изучить причины накопления готовой продукции на складе и определить действительную потребность в оборотных средствах. При этом необходимо учесть конкретные условия работы организации в предстоящем году (например, изменение цен). Данный метод применяется в тех организациях, где средства, вложенные в материальные ценности и затраты, занимают большой удельный вес в общей сумме оборотных средств.
При коэффициентном методе запасы и затраты подразделяются на зависящие непосредственно от изменения объемов производства (сырье, материалы, затраты на незавершенное производство, готовая продукция на складе) и не зависящие от него (запасные части, малоценные и быстроизнашивающиеся предметы, расходы будущих периодов). По первой группе потребность в оборотных средствах определяется, исходя из их размера в базисном году и темпов роста производства продукции в предстоящем году. По второй группе оборотных средств, не имеющей пропорциональной зависимости от роста объема производства, потребность планируется на уровне их среднефактических остатков за ряд лет.
При необходимости можно использовать аналитический и коэффициентный методы в сочетании. Сначала аналитическим методом определяется потребность в оборотных средствах, зависящих от объема производства, а затем с помощью коэффициентного метода учитывается изменение объема производства.
Метод прямого счета предусматривает обоснованный расчет запасов по каждому элементу оборотных средств с учетом всех изменений в уровне организационно-технического развития организации, транспортировке товарно-материальных ценностей, практике расчетов между организациями. Этот метод, являясь более трудоемким, требует высокой квалификации экономистов, привлечения к нормированию работников многих служб организаций (снабжения, юридической, сбыта продукции, производственного отдела, бухгалтерии и др.). Но это позволяет наиболее точно рассчитать потребность организации в оборотных средствах.
Метод прямого счета используется при организации нового хозяйствующего субъекта и периодическом уточнении потребности в оборотных средствах действующих организаций. Главным условием его использования является тщательная проработка вопросов снабжения и производственного плана организации. Важное значение имеет стабильность хозяйственных связей, так как периодичность и гарантированность снабжения лежат в основе расчета нормы запаса.
Метод прямого счета предполагает нормирование оборотных средств, вложенных в запасы и затраты, незавершенное  производство,   готовую  продукцию на складе. Главная задача нормирования состоит в определении экономически обоснованной величины оборотных средств в минимальном размере, обеспечивающем бесперебойное финансирование плановых затрат на производство и продажу продукции, а также осуществление расчетов в установленные сроки.
Норматив оборотных средств - это минимальная сумма денежных средств, постоянно необходимая организации для осуществления производственной деятельности. Общий норматив оборотных средств или совокупная потребность в оборотных средствах организации определяется как сумма частных нормативов, рассчитанных по отдельным элементам оборотных средств:
Hо = ΣH,
где Но - общий норматив оборотных средств;
Н - норматив оборотных средств по конкретному элементу.
По большинству элементов оборотных средств частный норматив определяется по формуле:
Н = Зр х Нд, 
где Зр - однодневный расход материальных ресурсов;
Нд - норма запаса в днях для данного элемента оборотных средств.
К основным частным нормативам относятся нормативы по производственным запасам (сырью, основным материалам, покупным полуфабрикатам, вспомогательным материалам, топливу, таре), незавершенному производству и полуфабрикатам собственного изготовления и готовой продукции.
Норма запаса рассчитывается по каждому элементу оборотных средств и характеризует величину запаса товарно-материальных ценностей на определенный период времени, который необходим для обеспечения непрерывности производственного процесса.
Разработка норм запаса является наиболее сложной частью работы определения потребности организации в оборотных средствах, поэтому нормы могут использоваться в течение ряда лет. Необходимость их пересмотра возникает при изменении условий производства, снабжения  и сбыта, ассортимента выпускаемых изделий и т. п. [1].

[bookmark: _Toc194040407]1.3 Эффективность использования оборотных средств организации
Эффективность использования оборотных средств измеряется показателями оборачиваемости. К числу этих показателей относятся коэффициент оборачиваемости оборотных средств, период (продолжительность) одного оборота, коэффициент закрепления (загрузки) (относительный уровень запасов оборотных средств), рентабельность оборотных средств.
Коэффициент оборачиваемости оборотных средств (n) определяют отношением стоимости проданной продукции по производственной себестоимости (ППс) к средним остаткам оборотных средств (ОСср):
n =  ППс / ОСср.      
Число оборотов показывает, сколько оборотов за период совершили оборотные средства в процессе их использования. Рост числа оборотов отражает повышение оборачиваемости. Иначе говоря, этот показатель является прямой характеристикой скорости обращения оборотных средств.
Период оборачиваемости или продолжительность одного оборота оборотных средств (t) определяют отношением среднего остатка оборотных средств к однодневному обороту по продаже продукции, который рассчитывается путем деления стоимости проданной продукции на число календарных дней в периоде (Пд):
t = ОСср х Пд / ППс
Оборачиваемость измеряется числом дней и показывает продолжительность периода (в днях), в течение которого оборотные средства совершают один оборот. Сокращение длительности оборачиваемости свидетельствует о повышении скорости обращения оборотных средств. По всем оборотным средствам исчисляется фактическая оборачиваемость оборотных средств, которая сопоставляется с фактическими данными за предыдущий отчетный год или за соответствующий период прошлого года.
Рассмотренные показатели (количество оборотов и продолжительность одного оборота) взаимосвязаны между собой. Связь между ними можно представить в виде следующих выражений:  
n = Пд / t; t = Пд / n.
Таким образом, по какому-либо одному показателю можно определить другой (неизвестный) показатель.
Коэффициент закрепления (загрузки) или относительный уровень запаса оборотных средств является обратным по отношению к количеству оборотов (коэффициенту оборациваемости). Расчет его производится по формуле:
К = ОСср / ППс или К = 1 / n.
Этот показатель характеризует размер оборотных средств, израсходованных для получения продукции стоимостью в 1 руб. Его уменьшение показывает экономию оборотных средств вследствие ускорения их оборачиваемости [8].
Рентабельность оборотных средств рассчитывается по формуле:
Р=БП / ОСср * 100%, где
БП – балансовая прибыль предприятия.
Рентабельность оборотных средств – это обобщающий показатель эффективности использования оборотных средств предприятия.
В отдельных отраслях промышленности скорость оборота средств различна, что вытекает из технико-экономических особенностей той или иной отрасли, особенностей условий производства и организации финансов. Так, в отраслях промышленности с длительным производственным циклом (судостроение и т.д.) оборотные средства обращаются с меньшей скоростью, чем в таких отраслях, как пищевая, легкая, где длительность производственного цикла невелика [9].
В современных условиях многие организации испытывают недостаток оборотных средств, т е. такую ситуацию, когда норматив превышает сумму оборотных средств. Причиной его возникновения может стать невыполнение плана по прибыли, использование прибыли на цели, не предусмотренные планом, несвоевременное финансирование норматива оборотных средств, отвлечение оборотных средств, т.е. иммобилизация.
Иммобилизация оборотных средств представляет собой выбытие их из непрерывного планомерного кругооборота. Всякая иммобилизация оборотных средств свидетельствует о неэффективном их использовании, приводит к замедлению оборачиваемости и ухудшению платежеспособности организации. Следует различать иммобилизацию, возникшую в результате использования оборотных средств не по назначению, т. е. на цели, вообще не связанные с кругооборотом средств  и иммобилизацию, возникшую вследствие замедления кругооборота средств на отдельных его стадиях [5].
Можно выделить следующие основные пути ускорения оборачиваемости оборотных средств:
· на стадии подготовки к производству - расчет научно-обоснованных норм и нормативов оборотных средств;
· на стадии производства - сокращение длительности производственного цикла посредством автоматизации, комплексной механизации, применения новейших научных открытий и технических изобретений, замена дорогостоящих материалов более дешевыми, повторное использование тары, инструмента, ритмичность выпуска продукции и т.д.;
· на стадии обращения - увеличение объема и обеспечение ритмичности продажи продукции, что способствует бесперебойной отгрузке покупателям и своевременному поступлению денежных средств за нее на расчетный счет; 
· развитие системы расчетов в народном хозяйстве, своевременное оформление документов и строгое соблюдение платежной дисциплины [5].
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2. Краткая организационно-экономическая характеристика предприятия
[bookmark: _Toc194040409]2.1. Организационные основы и специализация предприятия
Полное наименование организации: Кировское областное государственное унитарное предприятие «Гирсовский производственный комбинат дорожно-строительных материалов»; сокращённое - КОГУП «Гирсовский ПК ДСМ». Место нахождения: Российская Федерация, Кировская обл., Юрьянский район, пос.Гирсово.
КОГУП «Гирсовский производственный комбинат дорожно-строительных материалов» был создан в 1975 году как филиал, обособленное подразделение КОГУП «КировАвтоДор» для производства дорожно-строительных материалов и содержания дорог. Комбинат стал главной производственной базой “КировАвтоДора”, являющейся специализированным предприятием по выпуску дорожного и строительного битума, асфальтобетона различных типов, бетонных и железобетонных изделий для подразделений “КировАвтоДора”.
В 2004 году путём реорганизации КОГУП «КировАвтоДор» на основании Распоряжения Правительства Кировской области от 15 апреля 2004г. №99 «О совершенствовании структуры управления дорожным хозяйством области» комбинат приобретает статус КОГУП, являясь правопреемником КОГУП «КировАвтоДор».
 Мощность предприятия более 100 тысяч тонн битума и 3 миллиона тонн асфальта в год. С 1995 года пущен в эксплуатацию первый цех по производству гидроизоляционных материалов для строительства мостов и мягких кровельных материалов (МКМ) проектной мощностью до 10 млн.м2 в год. Он производит рубероид различных марок, рубитекс, стеклорубероид, гидроизол, гидростеклоизол, пергамин.
Предприятие является коммерческой организацией и подконтрольно по вопросам своей компетенции Правительству Кировской области. Функции учредителя Предприятия осуществляет Департамент государственной собственности Кировской области.
Предприятие является юридическим лицом, имеет самостоятельный баланс, расчётный и иные счета в банках. Предприятие приобрело права юридического лица с момента его государственной регистрации - 2 августа 2004 года. Данная организация не имеет обособленных подразделений (филиалов и представительств).
На комбинате имеются следующие вспомогательные подразделения:
· транспортный цех, осуществляющий внутризаводские перевозки сырья для производства асфальтобетонной смеси (щебень, песчано-гравийная смесь, битум, минеральный порошок), для производства кровельных материалов (картон, минеральный порошок, посыпка и т.д.).
Транспортный цех осуществляет обслуживание всех подразделений комбината, оказывает транспортные услуги сторонним организациям в основном по доставке продукции собственного производства (битум, асфальт, кровельные материалы)
· паросиловое хозяйство комбината производит теплоэнергию, снабжает теплом подразделения завода и реализует теплоэнергию сторонним организациям;
· электроцех обслуживает все подразделения комбината, занимается ремонтом и обслуживанием электрооборудования;
· очистные сооружения производят очистку сточных вод от вредных веществ и соединений;
· лаборатория проводит анализы готовой продукции, воды, сырья, стоков;
· ремонтно-строительная группа занимается строительством объектов, ремонтом зданий;
· железнодорожный участок производит приём сырья и отправку готовой продукции;
· жилищно-коммунальный участок занимается обслуживанием и ремонтом жилого фонда;
· участок торговли и общественного питания оказывает потребительские услуги работникам комбината и населению посёлка.
Предприятие возглавляет директор (далее - руководитель), назначаемый на должность и освобождаемый от неё Департаментом государственной собственности Кировской области по представлению заместителя Председателя Правительства Кировской области, координирующего деятельность дорожного хозяйства.
Директор обеспечивает организационное единство жизненного цикла продукции - от ее разработки до поставки и стадии потребления, включая реализацию и эксплуатацию. Осуществляет общее руководство, еженедельное оперативное совещание. Через него проходит поток наиболее важной информации и корреспонденции, он подписывает финансовые документы, договора и т.д. В непосредственном подчинении директора находятся заместитель директора по экономике, заместитель директора по капитальному строительству, главный инженер, главный бухгалтер, юрисконсульт, заместитель директора по общим вопросам и инженер отдела кадров.
Производственная структура комбината соответствует цеховой структуре, в состав которой входят:
· основные цеха, где производится профильная продукция предприятия и выполняется определённая стадия производственного процесса;
· вспомогательные, обеспечивающие бесперебойную работу основных цехов;
· обслуживающие, выполняющие функции хранения, транспортировки и реализации продукции;
· побочные, занимающиеся утилизацией и использованием отходов.
Организационное построение цехов осуществляется по технологическому принципу.
Тип производства – серийный, продукция выпускается определёнными партиями по мере надобности. Характер работы предприятия – сезонный.
Предприятие осуществляет в установленном законодательством РФ порядке следующие виды деятельности:
· является подрядчиком по проектированию, строительству, обслуживанию, содержанию, ремонту, реконструкции автомобильных дорог общего пользования на территории Кировской области;
· выпуск нефтебитума, асфальтобетона, мягких кровельных материалов и других видов изделий;
· разрабатывает и обеспечивает меры по обустройству автомобильных дорог общего пользования;
· проводит измерения и анализы в области эко-аналитического контроля;
· обеспечивает мобилизационную подготовку автомобильных дорог общего пользования на территории Кировской области;
· осуществляет научно-исследовательские и внедренческие работы отраслевого характера; 
· разрабатывает проекты нормативных актов, технических норм для автодорог;
· производит аттестацию рабочих мест;
· осуществляет деятельность по техническому осмотру транспортных средств;
· осуществляет торгово-посредническую деятельность;
· оказывает платные транспортные услуги;
· осуществляет лесозаготовительную деятельность, занимается деревообработкой;
· оказывает платные услуги населению;
· осуществляют деятельность по изготовлению спецодежды;
· разработка обоснований инвестиций в строительство и реконструкцию автомобильных дорог и других сооружений и зданий дорожного хозяйства;
· погрузочно-разгрузочные работы на железнодорожном транспорте;
· осуществляет деятельность по строительству и реконструкции котельных;
· бурение и обустройство скважин на воду;
· проведение комплекса работ по межеванию земель с установлением (восстановлением) на местности границ земельных участков;
· инвентаризация земель, занятых объектами дорожного хозяйства.
	Основными видами выпускаемой продукции являются нефтебитум, асфальтобетон, современные битумные и битумно-полимерные наплавляемые кровельные материалы.

[bookmark: _Toc194040410]2.2 Обеспеченность ресурсами, уровень их использования и результаты деятельности
Показатели размера предприятия представлены в таблице 1.
Таблица 1. Показатели размера предприятия
	Показатели
	2005 г.
	2006 г.
	2007 г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Денежная выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	116365
	313805
	321889
	276,6

	Среднесписочная численность работников, чел
	108
	137
	205
	189,8

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб. 
	30534
	32855
	43234
	141,6



Состав и структура денежной выручки представлена в таблице 2.
Таблица 2. Состав и структура денежной выручки
	Вид продукции
	2005 г.
	2006 г.
	2007 г.

	
	тыс. руб.
	в % к итогу
	тыс. руб.
	в % к итогу
	тыс. руб.
	в % к итогу

	Асфальт
	43172
	37,1
	94769
	30,2
	87554
	27,2

	МКМ
	25251
	21,7
	79393
	25,3
	69528
	21,6

	Нефтебитум
	37935
	32,6
	111400
	35,5
	134228
	41,7

	Прочее
	10007
	8,6
	28243
	9
	30579
	9,5

	Итого
	116365
	100
	313805
	100
	321889
	100



Денежная выручка от реализации продукции за период с 2005 по 2007 год возросла на 205524 тыс. руб. или на 176,6%. Наибольшую долю в структуре денежной выручки в 2007 году занимал нефтебитум (41,7%) и асфальт (27,2%). За последние 3 года доля нефтебитума в структуре денежной выручки имеет тенденцию к увеличению, доля производства асфальта снижается.
Эффективность производства в значительной степени зависит от наличия, состава, уровня квалификации и эффективности использования трудовых ресурсов. Состав и структура трудовых ресурсов представлена в таблице 3.
Таблица 3. Персонал предприятия и производительность труда
	Показатели
	2005 г.
	2006 г.
	2007 г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Среднегодовая численность работников, чел.
В том числе:
	108
	137
	205
	189,8

	Специалисты
	17
	19
	31
	182,4

	Рабочие
	91
	118
	174
	191,2

	Выручка от реализации продукции на 1 работника, тыс. руб.
	1077,5
	
2290,5

	1570,2
	145,7



Среднесписочная численность работников выросла на 89,8%., главным образом за счет увеличения численности рабочих.
Выручка от реализации продукции на 1 работника выросла на 45,7%. Позитивная динамика связана с ростом объемов производства.
Чтобы происходило нормальное функционирование предприятия необходимо наличие основных фондов. От их количества, стоимости, технического уровня, эффективности использования во многом зависят конечные результаты деятельности предприятия: выпуск продукции, себестоимость, прибыль, рентабельность, устойчивость финансового состояния. Состав и структура основных фондов представлены в таблице 4.

Таблица 4. Состав и структура основных фондов
	Виды фондов
	2005 г.
	2006 г.
	2007 г.

	
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%

	Здания
	18383
	87,3
	20655
	87,6
	19987
	50,8

	Сооружения
	637
	3
	527
	2,2
	350
	0,9

	Машины и оборудование
	475
	2,3
	530
	2,2
	379
	1

	Транспортные средства
	1530
	7,2
	1776
	7,6
	17625
	44,8

	Производственный и хозяйственный инвентарь
	35
	0,16
	74
	0,3
	74
	0,2

	Земельные участки и объекты природопользования
	-
	-
	-
	-
	905
	2,3

	Всего основных фондов, в том числе:
	21068
	100
	23574
	100
	39320
	100

	производственные
	21060
	99,96
	23562
	99,95
	39320
	100

	непроизводственные
	8
	0,04
	12
	0,05
	-
	-



Стоимость основных фондов увеличилась за три года на 18252 тыс. руб. или на 86,6%. Причиной роста данного показателя является введение в эксплуатацию новых объектов основных средств, прежде всего в основных цехах комбината.
В структуре основных средств преобладают здания и сооружения и транспортные средства. В 2007 году в состав основных фондов вошли земельные участки. 
Доля транспортных средств в структуре основных средств имеет тенденцию к повышению. Увеличение стоимости транспортных средств связано с введением в эксплуатацию новых самосвалов и ряда легковых автомобилей. Обновление автотранспортного парка связано с возрастанием объемов производства, расширением каналов реализации, а также с увеличением доли оказываемых транспортных услуг. 
Показатели наличия и эффективности использования основных средств, представленные в таблице 5.

Таблица 5.  Показатели наличия и эффективности использования основных средств
	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Среднегодовая стоимость  основных  фондов, тыс. руб.
	30534
	32855
	43234
	141,6

	Фондовооруженность, тыс. руб. / чел.
	282,7
	239,8
	210,9
	74,6

	Фондоотдача по выручке, тыс. руб.
	3,8
	9,5
	7,5
	197,3

	Фондоемкость по выручке, тыс. руб.
	0,3
	0,1
	0,13
	43,3

	Балансовая прибыль, тыс. руб.
	6887
	28501
	74544
	1082,4

	Рентабельность основных фондов, %
	22,5
	86,7
	172,4
	149,9


	
	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов в 2005 г. составляла 30534 тыс. руб., за два года она возросла на 41,6% и составила в 2007 г. 43234 тыс. руб.  Фондоотдача увеличилась в 2007 г. на 97,3% по сравнению с 2005 г. На рост фондоотдачи повлияли различные факторы, но прежде всего это рост реализации продукции. Соответственно, фондоемкость снизилась к 2007 г. на 56,7%. Вследствие роста прибыли предприятия наблюдался рост рентабельности основных фондов, который составил в 2007 г. 149,9% по сравнению с 2005 г. Рост данных показателей свидетельствует об улучшении использования основных фондов предприятия. Динамика уровня оснащенности предприятия в сочетании с совершенствованием организации производства отражается на изменении фондовооруженности. Наибольшее значение показателя фондовооруженности отмечается в 2005 г. и составляет 282,7 тыс. руб. в расчете на одного работника в год. За три года наблюдается сокращение фондовооруженности до 210,9 тыс. руб. на одного работника в 2007 году. Сокращение данного показателя связано с расширением штата предприятия на 89,9%.  Общее сокращение фондовооруженности составило 25,4%.
	
	Наряду с основными фондами и трудовыми ресурсами для работы любого предприятия огромное значение имеют оборотные средства. Состав и структура оборотных средств Гирсовского производственного комбината представлена в таблице 7.
	Показатели эффективности использования оборотных средств представлены в таблице 8.
Финансовые результаты деятельности предприятия представлены в таблице 6.

Таблица 6 - Финансовые результаты деятельности предприятия
	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	116365
	313805
	321889
	276,6

	Себестоимость продаж, тыс. руб.
	104732
	271770
	240285
	229,4

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	6982
	29131
	71595
	1025,4

	Балансовая прибыль, тыс. руб.
	6887
	28501
	74544
	1082,4

	Рентабельность продаж, %
	6
	9,3
	22,2
	16,2

	Рентабельность затрат, %
	6,6
	10,5
	31
	24,4



Выручка от продажи продукции увеличилась за три года на 176,6%, рост себестоимости составил 129,4%. Темпы роста прибыли от продаж увеличились на 925,4%. 
Рентабельность продаж за три года увеличилась на 16,2%. Рентабельность затрат выросла на 24,4%
Таким образом, экономическое положение Гирсовского ПК ДСМ в целом нормальное. За рассматриваемый период наблюдается улучшение показателей эффективности использования основных, оборотных средств, трудовых ресурсов, увеличение выручки от продажи продукции и рост прибыли.
[bookmark: _Toc194040411]
3. Экономическая эффективность использования оборотных средств на предприятии
[bookmark: _Toc194040412]3.1 Состав и структура оборотных средств
Наряду с основными фондами и трудовыми ресурсами для работы любого предприятия огромное значение имеют оборотные средства. При этом большое внимание должно уделяться их составу и рациональной структуре. Состав и структура оборотных средств Гирсовского производственного комбината дорожно-строительных материалов представлена в таблице 7.
	Таблица 7. Состав и структура оборотных средств
	Наименование оборотных средств
	2005 г.
	2006 г.
	2007 г.

	
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%
	тыс.руб.
	%

	1. Оборотные фонды, всего
	562
	1,8
	256
	0,82
	776
	1

	а) производственные запасы
	560
	1,794
	251
	0,8
	649
	0,84

	б) расходы будущих периодов
	2
	0,006
	5
	0,02
	127
	0,16

	2. Фонды  обращения
	30683
	98,2
	30944
	99,18
	75987
	99

	а) готовая продукция
	5782
	8,9
	2592
	8,3
	7310
	9,5

	б) денежные средства
	2675
	8,6
	438
	1,4
	16782
	22

	в) дебиторская задолженность
	22226
	80,7
	27914
	89,48
	51895
	67,5

	3. Итого оборотных средств
	31245
	100
	31200
	100
	76763
	100



	Сумма оборотных средств Гирсовского производственного комбината имеет устойчивую тенденцию к росту. За три года она выросла  на 45518 тыс. руб. или на 145,7%.  Прирост оборотных средств – положительное явление, свидетельствующее о расширении производственной деятельности. 
Абсолютная стоимость оборотных активов увеличилась как в результате инфляции, так и в силу  постоянного роста фондов обращения. Наибольшую долю фондов обращения составляет дебиторская задолженность, которая выросла за три года на 133,5 п.п. Преобладание дебиторской задолженности объясняется тем, что основной объем продукции предприятия реализуется с отсрочкой платежа. Несмотря на увеличение дебиторской задолженности, ее доля в составе оборотных средств снизилась к 2007 году за счет увеличения доли денежных средств, которая в 2007 году составила 22%, и увеличения запасов готовой продукции (2007 год – 9,5%). Сокращение доли дебиторской задолженности в 2007 году свидетельствует об улучшении финансового состояния предприятия.  
Удельный вес оборотных фондов в структуре оборотных средств снизился за счет снижения доли вложений в производственные запасы на 0,95 п.п. Снижение доли запасов можно рассматривать как положительный момент в использовании активов. Это говорит о высоком качестве управления структурой оборотного капитала, влекущем за собой повышение общей эффективности производства.
Увеличение доли готовой продукции за анализируемый период можно объяснить укрупнением среднего размера  заказов, а также тем, что подготовка больших партий к отправке требует значительного времени.
Высокий удельный вес дебиторской задолженности является неблагоприятным фактором. Чем выше удельный вес дебиторской задолженности, тем менее мобильна структура имущества (активов) организации. Большая доля дебиторской задолженности свидетельствует об отвлечении собственных оборотных средств предприятия, и может повлечь за собой поиск необходимых средств на стороне (кредиты в банках, займы у сторонних организаций), что потребует в дальнейшем выплаты процентов за пользование займами, и соответственно приведет к увеличению себестоимости продукции. Наличие у комбината значительной дебиторской задолженности свидетельствует о том, что его оборотные средства отвлечены для использования другим хозяйствующим субъектом, что может привести к нарушению ритмичности производства .
Постоянный контроль уровня дебиторской задолженности особенно важен тем, что  он тесно связан с образованием кредиторской задолженности. Так, рост необоснованной дебиторской задолженности вызывает задержку платежей поставщикам, т.е. рост кредиторской задолженности.
Снизить долю дебиторской задолженности в структуре оборотных средств позволит установление оптимальных сроков погашения задолженности для дебиторов. При этом надо учесть, что жесткий срок погашения приведет к оттоку клиентов к конкурентам, большие же сроки погашения уменьшат приток денежной наличности, увеличат риски неплатежей. 
Систематический анализ состояния и структуры дебиторской задолженности, контроль за платежеспособностью покупателей – необходимые условия правильного и наиболее эффективного использования оборотных средств [4].
[bookmark: _Toc194040413]
3.2 Эффективность использования оборотных средств
С позиции требования эффективного ведения экономики предприятия объем оборотных средств должен быть достаточным для производства продукции в ассортименте и качестве, запрашиваемых рынком, и в то же время минимальным, не ведущим к увеличению издержек производства за счет образования сверхнормативных запасов.
Для анализа использования оборотных средств и разработки мероприятий по ускорению их оборота необходима система показателей, которая позволяла бы оценить состояние использования как оборотных средств,  так и отдельных элементов оборотных средств и их влияние на общие показатели оборачиваемости.
Таблица 8. Обобщающие показатели эффективности использования оборотных средств
	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	116365
	313805
	321889
	276,6

	Среднегодовой остаток оборотных средств, тыс. руб.
	30622,5
	31222,5
	53981,5
	176,3

	Стоимость произведенной продукции, тыс. руб.
	100081
	266502
	236398
	236,2

	Среднегодовой остаток оборотных фондов, тыс. руб.
	431
	409
	516
	119,7

	Балансовая прибыль, тыс. руб.
	6887
	28501
	74544
	1082,4

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	5216
	21662
	56065
	1074,8

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	3,8
	10
	6
	157,8

	Коэффициент загрузки оборотных средств
	0,26
	0,1
	0,17
	65,4

	Продолжительность 1 оборота текущих активов, дней
	96
	36,5
	60,8
	63,3

	Рентабельность оборотных средств, %
	22,5
	91,3
	138
	115,6

	Материалоотдача, тыс. руб.
	270
	767,3
	623,8
	231

	Материалоемкость, тыс. руб.
	0,004
	0,0013
	0,0016
	43,3



Среднегодовая стоимость оборотных средств выросла за три года на 76,3%. Выручка от продаж за этот же период выросла на 176,6%, т.е. темп роста оборотных активов отстает от темпа роста выручки от продаж, что оказывает влияние на улучшение качественных показателей эффективности их использования:
· ускорилась оборачиваемость оборотных активов на 57,8%;
· сократилась продолжительность одного оборота на 35,2 дня или на 36,7%;
· уменьшилось на 34,6% закрепление оборотных средств в 1 руб. выручки от продаж.
Рентабельность оборотных средств возросла за три года на 15,6% за счет роста балансовой прибыли.
Коэффициент оборачиваемости в 2007 г. снизился по сравнению с 2006 годом, т. к. темп роста выручки от продаж был ниже темпа роста стоимости оборотных средств. В 2006 году коэффициент оборачиваемости имел тенденцию к росту из-за опережающего роста выручки от продаж по сравнению со стоимостью оборотных средств.
Коэффициент загрузки оборотных средств в 2006 году снизился, т. к. среднегодовая стоимость основных средств увеличивалась менее быстрыми темпами, нежели выручка от продаж. В 2006 году произошло значительное увеличение денежной выручки (на  170% по сравнению с 2005 годом) при росте оборотных средств на 1,9%, что обусловило минимальное значение коэффициента загрузки в данном периоде. В 2007 году коэффициент загрузки имел тенденцию к повышению. Общее снижение коэффициента загрузки оборотных средств за три года на 34,6% свидетельствует об эффективной работе по улучшению использования оборотных средств.
Продолжительность одного оборота в 2006 году имела минимальное значение 36,5 дней за счет опережающего роста выручки по сравнению с ростом стоимости оборотных средств. В 2007 г. выручка снизилась при росте оборотных активов, что обусловило увеличение продолжительности оборота до 60,8 дней. В целом за три года этот показатель снизился на 36,7%, что является благоприятным фактором. Чем меньше продолжительность одного оборота оборотного капитала, тем, при прочих равных условиях, предприятию требуется меньше оборотных средств. Таким образом, время оборота капитала влияет на потребность в совокупном оборотном капитале. Сокращение данного времени – важнейшее направление финансового управления, ведущее к повышению эффективности использования оборотных средств и увеличению их отдачи.
 Углубленное исследование использования оборотных активов можно провести с помощью частных показателей оборачиваемости. Изменение скорости оборота какого-то элемента оборотных средств на конкретном этапе кругооборота оказывает влияние на общие показатели оборачиваемости.
Показатели, характеризующие оборачиваемость дебиторской задолженности, представлены в таблице 11.
Таблица 9. Показатели, характеризующие состояние расчетов, платежную дисциплину покупателей
	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	116365
	313805
	321889
	276,6

	Среднегодовой остаток дебиторской задолженности, тыс. руб.
	21263
	25070
	39904,5
	187,7

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	5,5
	12,5
	8
	145,5

	Средний срок погашения дебиторской задолженности, дни
	66,4
	29,2
	45,6
	68,7



Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности показывает  расширение или снижение коммерческого кредита, предоставляемого организацией. В 2007 году  коэффициент снизился по сравнению с 2006 годом за счет опережающего роста дебиторской задолженности по сравнению с выручкой от продаж. В 2005 г. выручка была минимальной за три года, что обусловило минимальное значение коэффициента оборачиваемости. В целом за три года значение коэффициента оборачиваемости выросло на 45,5%. Увеличение коэффициента оборачиваемости свидетельствует о снижении объема предоставляемого кредита. 
Чем продолжительнее средний срок погашения дебиторской задолженности, тем выше риск ее невозвращения. В нашем случае срок погашения в 2006 году снизился в связи с увеличением коэффициента оборачиваемости, достигнув минимума в 29,2 дня, а затем  в 2007 году увеличился до 45,6 из-за снижения коэффициента оборачиваемости. Исходя из данных за 2005-2007 гг., можно сделать вывод о тенденции  снижения срока погашения дебиторской задолженности, что свидетельствует о повышении  эффективности управления дебиторской задолженностью.
Показатели, характеризующие эффективность использования готовой продукции, представлены в таблице 10.

Таблица 10. Показатели, характеризующие уровень работы службы сбыта на предприятии
	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	116365
	313805
	321889
	276,6

	Среднегодовой остаток запасов готовой продукции, тыс. руб.
	4417
	4187
	4951
	112

	Коэффициент оборачиваемости запасов готовой продукции
	26,3
	75
	65
	247

	Продолжительность одного оборота запасов готовой продукции, дни
	13,8
	4,8
	5,6
	40,6



Коэффициент оборачиваемости запасов готовой продукции за три года увеличился на 147% из-за опережающего роста выручки от продаж по сравнению с запасами готовой продукции. Продолжительность одного оборота готовой продукции снизилась на  8,2 дня или на 59,4%. Положительную тенденцию в изменении этих показателей можно объяснить переходом на производство продукции по предварительным заказам и  ростом цен реализации.
Исходя из таблицы 10, можно сделать вывод о повышении эффективности работы отдела сбыта на предприятии.
Показатели, отражающие эффективность использования производственных запасов на Гирсовском производственном комбинате, представлены в таблице 11.
Таблица 11. Показатели, характеризующие уровень работы службы снабжения на предприятии и особенности производственной деятельности
	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Выручка от продаж, тыс. руб.
	116365
	313805
	321889
	276,6

	Среднегодовой остаток производственных запасов, тыс. руб.
	530
	405,5
	450
	85

	Коэффициент оборачиваемости производственных запасов
	219,5
	773,8
	715,3
	325,8

	Продолжительность одного оборота производственных запасов, дни
	1,66
	0,47
	0,51
	30,7



Коэффициент оборачиваемости производственных запасов увеличился за три года на 225,8%. Это свидетельствует об эффективности использования производственных запасов. Продолжительность одного оборота запасов сократилась на 1,15 дня или на 69,3%. Динамика обоих этих показателей свидетельствует о высокой эффективности работы отдела снабжения на Гирсовском производственном комбинате. 
Улучшение использования оборотных средств тесно связано со снижением материалоемкости. Чем лучше используются оборотные средства, тем ниже материалоемкость и выше материалоотдача. Показатели эффективности использования оборотных фондов  отражены в таблице 12.
Таблица 12. Показатели эффективности использования оборотных фондов
	Показатели
	2005г.
	2006г.
	2007г.
	2007 г. в % к 2005 г.

	Материалоотдача, тыс. руб.
	270
	767,25
	623,8
	231

	Материалоемкость, тыс. руб.
	0,0037
	0,0013
	0,0016
	43,2

	Выход готовой продукции от массы закладываемого сырья, %
	60,8
	62,2
	69,5
	114,3



Значительный рост материалоотдачи и снижение материалоемкости за анализируемый период обусловлены опережающим ростом денежной выручки по сравнению со среднегодовой стоимостью основных фондов. Снижение материалоемкости, рост материалоотдачи и выхода готовой продукции от массы закладываемого сырья были достигнуты за счет внедрения новой техники, технологий, совершенствования организации производства и труда. 
В целом можно дать высокую оценку эффективности использования оборотных средств на Гирсовском производственном комбинате.
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4. Факторы, влияющие на эффективность использования оборотных средств
Эффективное использование оборотного капитала играет значительную роль в обеспечении нормальной работы комбината дорожно-строительных материалов как экономического субъекта, повышении уровня рентабельности производства и зависит от множества факторов. К внешним факторам, как правило, относят общеэкономическую ситуацию: налоговое законодательство, условия получения кредитов и процентные ставки по ним и др. Названные факторы определяют рамки, в которых предприятие может воспользоваться внутренними резервами рационального движения оборотных средств.
Основные факторы, определяющие величину оборотных фондов комбината: длительность производственного цикла изготовления продукции, уровень организации труда и развития техники и совершенство технологии. В свою очередь, сумма фондов обращения зависит в основном от условий реализации продукции, уровня организации системы снабжения и сбыта продукции.
Для бесперебойной и рациональной организации работы на комбинате осуществляется нормирование оборотных средств. Составляются помесячные планы производства исходя из имеющихся заказов, производственных мощностей. 
Норма производственных запасов рассчитывается для каждого вида ресурсов суммированием составляющих ее элементов: нормы времени нахождения материалов в пути (транспортного запаса); нормы времени, необходимого для разгрузки, приемки, складирования сырья и материалов к производству;  нормы времени текущего складского запаса; нормы страхового запаса. 
Длительность интервала между поставками устанавливается на основании договоров и соглашений с поставщиками. На интервал между поставками влияет объем потребления конкретного вида сырья или материалов.
Комбинат потребляет различные виды известковой муки, щебня различной фракции, песчано-гравийную смесь, топливо, гудрон и т.д. Регулярность и непрерывность поставок позволяет сократить до минимума текущий запас сырья и основных материалов.
Норматив оборотных средств на готовую продукцию определяется как произведение однодневного оборота товарной продукции и нормы оборотных средств. 
Постоянный контроль за соблюдением нормативов оборотных средств во всех структурных подразделениях, своевременная и точная корректировка нормативов способствует повышению эффективности использования оборотных средств.
Кроме того, большое значение для эффективного использования оборотных средств имеет улучшение ассортимента и качества изготовляемой продукции.
За последние годы на Гирсовском производственном комбинате были освоены новые виды мягких кровельных материалов, выпущены новые марки асфальта, что существенно расширило рынок сбыта продукции. Для повышения качества продукции были введены дополнительные производственные операции. Повышение качества и расширение выпуска продукции привело к увеличению суммы выручки, ускорению обратного притока затраченных на производство средств, т.е. их оборачиваемости. Следовательно, выпуск продукции высокого качества – важное условие улучшения использования оборотных средств.
В соответствии с требованиями рынка на предприятии идет модернизация производственного процесса, разрабатываются новые технологии, позволяющие изготавливать более качественный продукт.  
Важнейшим фактором, влияющим на эффективность использования оборотных средств, является установление прямых связей с потребителями.  Для расширения сбыта продукции используются гибкие условия работы: скидки за объем покупки, за предоплату и за повторный заказ, возможность отсрочки платежа. Прямая связь с покупателями не допускает роста цен на продукцию за счет включения в них посреднических услуг, что способствует повышению объемов реализации продукции. 
Таким образом, можно сказать, что на Гирсовском производственном комбинате уделяется достаточное внимание эффективности использования оборотных средств как важнейшему фактору повышения эффективности хозяйственной деятельности предприятия в целом.
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Вывод
При написании данной работы были изучены теоретические аспекты формирования и использования оборотных средств в отрасли. Во-вторых, дана организационно-экономическая характеристика исследуемого предприятия. В-третьих, произведен анализ экономической эффективности использования оборотных средств Гирсовского производственного комбината.
В ходе исследования выяснилось, что комбинат обеспечен необходимыми для деятельности основными и оборотными средствами, трудовыми ресурсами. Анализируя финансовые результаты, следует отметить, что прибыль от продаж предприятия за три года увеличилась на 925,4%, уровень рентабельности продаж увеличился на 16,2%. Рентабельность затрат выросла на 24,4%.
Одним из факторов повышения эффективности деятельности предприятия является повышение эффективности использования оборотных средств. Рациональное и экономное использование оборотных средств – первоочередная задача предприятия. 
Оборотные активы Гирсовского производственного комбината за последние три года выросли в целом на 145,7%.
При анализе структуры и эффективности использования оборотных средств рассматриваемого предприятия можно сделать следующие выводы:
1) В структуре оборотных средств наибольший удельный вес имеют фонды обращения, в частности дебиторская задолженность. Это свидетельствует о том, что большая часть денежных средств направлена на обслуживание процесса реализации продукции. Преобладание дебиторской задолженности может негативно отразиться на финансовом состоянии, так как дебиторская задолженность отвлекает средства из оборота и препятствует их эффективному использованию.
2) Эффективность использования текущих активов на предприятии находится на высоком уровне. Она оценивается показателями оборачиваемости, загрузки оборотных средств, которые, как показали проведенные выше расчеты, свидетельствуют о повышении эффективности использования оборотных средств. Увеличение выручки положительно влияет на сокращение длительности одного оборота оборотных активов. 
В качестве факторов, способствующих повышению эффективности использования оборотных средств на Гирсовском производственном комбинате, можно выделить:
- планирование величины дебиторской задолженности;
- экономия оборотных средств;
- нормирование;
- повышение качества и расширение ассортимента продукции.
Руководство предприятия стремится к тому, чтобы при самом экономном использовании оборотных средств, при высвобождающихся ресурсах укрепить финансовое состояние предприятия, повысить материальную заинтересованность рабочих и служащих в повышении эффективности производства.
В современных условиях реализация мероприятий по повышению эффективности использования оборотных средств не только позволит более экономно использовать финансовые ресурсы, направляемые для формирования оборотных средств, но и облегчит решение ряда других  финансовых вопросов. 
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Приложение Б
