
Лекция №2: Сущность и структура мировой экономики 
1. Сущность мирового хозяйства
2. Этапы становления мировой экономики 
3. Классификация стран в мировой экономике

1. Необходимость возникновения и развития системы отношений по международному обмену товаров и услуг обусловлена множеством причин. Практически ни одна страна не располагает количеством и набором ресурсов, необходимых для  полного удовлетворения всей системы потребностей. Каждая страна обладает ограниченным количеством труда и капитала, позволяющим ей производить различные товары, входящие в состав ВВП. Если для производства какого-либо продукта в стране имеются наилучшие условия и издержки минимальны, то, увеличивая его производство и продавая за рубеж, можно покупать товары, которые невозможно произвести внутри страны или производство которых обходится слишком дорого. Поэтому причинами существования внешнеторговых отношений, а, следовательно, и современного мирового рынка всегда остаются международное разделение труда и взаимовыгодность обмена.
Мировая экономика (мировое хозяйство) представляет собой совокупность всех национальных экономик, связанных между собой перемещением товаров, услуг и факторов производства. На этой основе между странами возникают международные экономические отношения, т.е. хозяйственные отношения между резидентами и нерезидентами (юридическими и физическими лицами разных стран). Выделяют следующие формы международных экономических отношений: 1. Международная торговля товарами и услугами; 2. Международное перемещение факторов производства – движение капитала, труда (миграция рабочей силы), знаний (технологий) и природных ресурсов между различными странами; 3. Международные валютно-расчетные отношения, несмотря на то, что носят производный характер, рассматриваются отдельно в силу их значимости в современном мировом хозяйстве. 
Система мирового хозяйства, если прибегнуть к упрощению, может быть представлена в виде экономического пространства, в котором действует ряд субъектов, преследующих свои цели. Субъектами мировой экономики являются: 1) национальные экономики – государства, а так же объединения стран – т.н. интеграционные объединения (ЕС, СНГ, НАФТА, АСЕАН); 2) транснациональные корпорации, т.е. фирмы и их объединения (ТНК); 3) международные правительственные и неправительственные организации (ВТО, МБ, МВФ).
На мировом рынке, как и на любом другом, формируется  спрос и предложение и поддерживается стремление к рыночному равновесию. На мировом рынке  всегда балансируется  спрос  и предложение на экспортируемые и импортируемые товары, а мировая цена находится между минимальной и максимальной внутренними равновесными ценами.
Мировой рынок всегда представляет собой арену жесточайшей конкурентной  борьбы, поэтому  удержаться  на нем значительно сложнее, чем на внутреннем  рынке. Помимо конкуренции на положение отдельных субъектов  мирового рынка оказывает влияние и изменение структуры международного  товарооборота. Долговременные структурные сдвиги  возникают, как правило, в  связи с изменениями в производстве, и прежде всего под воздействием научно-технического прогресса. В настоящее время значительно уменьшился удельный вес сырьевых товаров и возросла доля продукции обрабатывающей промышленности. Современная технология, технические знания и другая информация превратились в специфический товар, спрос на который постоянно растет, так же как и на продукцию электротехнической и электронной промышленности. В то же время ряд стран традиционно торгует в основном сырьевыми и энергетическими ресурсами.
В основе функционирования мирового хозяйства находится международное разделение труда. Международное разделение труда — специализация производства отдельной страны на выпуске и экспорте определенных видов товаров и услуг. 
«Экономический прогресс общества, его производственные возможности теснейшим образом связаны с разделением труда» - А. Смит. На уровне предприятия — это специализация работников на отдельных операциях, технологических процессах, в результате которой увеличивается выработка (производительность труда). Разделение труда в обществе предполагает специализацию людей на отдельных видах деятельности, производства. Общественное разделение труда стимулировало обмен результатами труда: производится множество разных товаров и услуг, все больший объем и набор потребностей удовлетворяются через обмен. Естественно, что разделение труда, специализация развивалась первоначально в рамках национальных экономик отдельных стран. Лишь на определенном этапе развития разделение труда вышло за эти границы, стало международным, что создало устойчивую основу взаимодействия национальных экономик, и повлекло за собой расширение обмена товарами и услугами между странами, включение в этот обмен все новых участников. 
Масштаб и характер международного разделения труда определяются в решающей степени двумя обобщающими факторами: различиями в природно-климатических условиях и наличием природных ископаемых, с одной стороны, и уровнем развития производительности, т.е. умением эффективно использовать имеющиеся факторы производства, с другой. 
Выделяют следующие формы международного разделения труда: 
1. Межотраслевая специализация (Первоначально международная специализация развивалась исключительно как межотраслевая, например, специализация стран Азии, Африки и Л. Америки на производстве минерального и сельскохозяйственного сырья, продовольствия. Подобная специализация связана с недостаточной диверсификацией экономик ряда стран, чье место в международном разделении труда определялось наличием тех или иных природных ресурсов — минерального или сельскохозяйственного сырья, возможностью выращивания определенных продовольственных культур. В настоящее время,  примером межотраслевой специализации является: специализация США на  экспорте зерна, Финляндии на экспорте лесоматериалов и продукции деревообработки, Голландии и Дании — на сельскохозяйственной продукции, главным образом на мясомолочной. Россия участвует в международном разделении труда на межотраслевой основе как поставщик энергетических ресурсов (нефть, нефтепродукты, природный газ), черных и цветных металлов, удобрений, лесобумажной продукции)[footnoteRef:1].  [1:  Показатели степени вовлеченности отдельных отраслей производства в международную специализацию могут быть определены двумя путями. Во-первых, путем вычисления степени участия данной отрасли в международной специализации по сравнению с другими отраслями национальной экономики. Этот показатель может быть рассчитан на основе сопоставления экспортных квот (отношение экспорта к объему производства) отдельных отраслей. Во-вторых, путем выявления роли отрасли данной страны в мировом экспорте соответствующей продукции. В этом случае коэффициент относительной экспортной специализации может быть определен как отношение удельного веса товара (совокупности товаров отрасли) в экспорте страны к удельному весу товара (товаров-аналогов) в мировом экспорте. ] 

2. Внутриотраслевая специализация (С начала научно-технической революции развивается новый тип специализации, соответствующий следующему этапу в международном разделении труда, — внутриотраслевая специализация. Она связана с отраслями, основанными не столько на использовании естественных ресурсов, сколько на результатах научно-технической деятельности, и охватывает преимущественно промышленно развитые страны, которые имеют сходную отраслевую структуру производства. При этом возможность страны занять определенное место в международной специализации путем выпуска новейшей продукции определяется уровнем затрат на отраслевые НИОКР, поскольку в условиях острой конкурентной борьбы между странами, имеющими сходную отраслевую структуру, особенно в электронике, авиаракетостроении, других отраслях машиностроения, а также химии, наблюдается высокий темп роста затрат на НИОКР связанный с технологическим усложнением выпускаемой продукции. 
Одним из направлений внутриотраслевой специализации является предметная специализация, заключающаяся в сосредоточении выпуска определенных видов продукции данной отрасли в той или иной стране или международная специализация на производстве изделий определенных типоразмеров. Например, подобная специализация имеет место в автомобильной промышленности западноевропейских стран, которые в 70-80 гг. экспортировали до 2/3 автомобилей, производимых в ФРГ, около 1/2 продукции автомобильной промышленности Франции, Италии, свыше 1/3 — Великобритании. При этом западноевропейские страны специализировались в основном на мало- и микролитражных автомобилях, которые ввозились даже в США, являющиеся одним из крупнейших производителей автомобилей в мире. 
Более тесные связи между производителями разных стран возникают на базе подетальной специализации, представляющей собой сосредоточение на заводах отдельной страны выпуска комплектующих изделий, узлов или деталей, не имеющих самостоятельного применения, а использующихся в качестве частей конечного продукта. Такого рода международная специализация получила развитие при производстве продукции массовых видов — автомобилей, радиотелеаппаратуры и др., и часто распространяется на выпуск двигателей, электрооборудования, коробок передач, подшипников, различных приборов и т.д. Так, например, английская фирма «Роллс Ройс» выпускает реактивные двигатели для самолетов, изготовляемых в США, Франции и других странах. По подсчетам экспертов, доля комплектующих изделий в экспорте продукции машиностроения США, Великобритании и Франции в среднем увеличилась за 60—90-е гг. с 40 до более чем 50%. 
Получает развитие, хотя еще и не очень значительное в международных масштабах, технологическая специализация, заключающаяся в выполнении на предприятиях определенных видов работ. К этому виду специализации может быть отнесено изготовление не только на внутренний, но и на внешний рынок упаковки, полуфабрикатов и т.д. Например, германская концерн «Байер» сотрудничает, с 35 тыс. предприятий, поставляя им свои полуфабрикаты). 
Развитие международной специализации производства сопровождается развитием международной кооперации. Когда речь идет о межотраслевой и предметной внутриотраслевой специализации, то, как правило, производитель в состоянии самостоятельно организовать процесс изготовления продукции и реализовать ее на рынке, в том числе на мировом. Если же специализация принимает характер подетальной или технологической, неизбежно установление прямого контакта между производителями деталей, узлов или полупродуктов (в химической промышленности) с их потребителями — производителями готовой продукции. Очень часто детали будущей готовой продукции предназначены для конкретных моделей автомобилей, самолетов, электронной продукции и т.д. Поэтому международная кооперация - сознательное сотрудничество фирм из разных стран в производстве готовой продукции.
Широкое развитие производственной кооперации, перешагивающей национальные границы, объясняется усложнением современной продукции. При изготовлении такой продукции, как самолеты, суда, локомотивы, автомобили и т.д., используются десятки тысяч различных деталей и узлов, причем выпускаемых не только в машиностроении, но и в химической (пластмассы), резинотехнической, электронной и других отраслях.
Кооперирование между фирмами разных стран развивается не только в сфере производства, но и в области НИОКР, проектирования и сооружения объектов, в сфере сбыта, оказания услуг и др.
По формам организации международной кооперации, прежде всего, необходимо выделить: 
1. подрядное кооперирование, которое предполагает, что одна из сторон соглашения дает другой или другим участникам заказ на выполнение определенной работы на основе обусловленных требований, включая объемы и сроки поставок, их качество и т.д. Например, такие крупные американские и западноевропейские автомобильные концерны, как «Форд», «Дженерал Моторс», «Рено», «Фиат», закупают 40—45% комплектующих изделий и материалов у фирм-субпоставщиков. Подрядное кооперирование может охватывать сотрудничество не только в производстве уже известного продукта, но и подряд на проектирование и создание нового продукта. К подрядному кооперированию могут быть отнесены и реализация готовой продукции торговыми фирмами по контракту с фирмой-производителем, техническое обслуживание и др.
2. Другая форма организации кооперирования — совместное производство, когда две и более фирм на основе соглашения совместно выпускают готовую продукцию, осуществляя между собой специализацию на выполнении отдельных видов работ. Авиационные фирмы Великобритании, Франции, ФРГ, а также Испании кооперируются в производстве пассажирского самолета «Аэробус», а также ряда военных самолетов. Совместное производство может включать в себя сотрудничество фирм, начиная с создания нового продукта, его изготовления и кончая совместной его реализацией.
3. В ряде случаев сотрудничество фирм в организации совместного производства продукта получает более глубокий характер, и они создают совместное предприятие. Оно является самостоятельной компанией для совместного осуществления какого-либо проекта. Фирмы — учредители совместного предприятия на паритетных началах вкладывают в его создание или финансовые ресурсы (капиталы), или новую технологию, или производственные мощности. Как правило, совместное предприятие создается для осуществления одного проекта. 
4. Стратегическим альянсом (стратегическим партнерством) обычно называется межфирменное кооперационное соглашение, которое помимо других областей сотрудничества включает совместное производство товаров и услуг, обычно в виде принадлежащего участникам альянса совместного предприятия. В условиях конкурентной борьбы сотрудничество с другой фирмой или фирмами в целях создания и расширения сбыта продукции на мировом рынке становится эффективным способом повышения конкурентоспособности любой компании. Наибольшее распространение получают стратегические альянсы при производстве сложной наукоемкой продукции, в частности автомобилей, самолетов, компьютеров, телекоммуникационного оборудования, видеомагнитофонов, активно создаются альянсы в информационно-технологическом комплексе. Главное преимущество альянсов — возможность более эффективного использования расходов на научно-исследовательские работы, которые резко возросли. Даже крупнейшие компании не в состоянии нести все расходы на разработку новой продукции, новых технологий. Например, в автомобильной промышленности такие компании, как «Дженерал Моторс», могли до Второй мировой войны самостоятельно объединить различные виды технологий для своих автомобилей. Теперь такая задача для них невыполнима. 
Значение соглашений о специализации и кооперировании производства состоит в том, что они, ограничивая конкуренцию между отдельными предприятиями, позволяют им использовать выгоды крупносерийного специализированного производства.
Развитие форм внутриотраслевой специализации достаточно тесно связывает между собой основные отрасли промышленного производства большинства стран мира.


2. Обмен между первобытными общинами и племенными объединениями превращается в международную торговлю, когда начинается процесс образования национальных государств. Другие формы международных экономических отношений развиваются много позже, когда происходит формирование мирового рынка. Т.о. формирование мировой экономики началось с международной торговли, т.е. движения товаров и услуг между странами. 
Два встречных потока товаров и услуг образуют экспорт и импорт каждой страны. Экспорт — это продажа и вывоз товаров за границу, импорт — это покупка и ввоз товаров из-за рубежа. Разность стоимостных оценок экспорта и импорта образует торговое сальдо, а сумма этих оценок является внешнеторговым оборотом.
Международная торговля представляет собой совокупность внешней торговли всех стран мира и имеет долголетнюю историю. В рабовладельческих цивилизациях, сложившихся в Египте, Месопотамии, Аравии, Сирии и Палестине в 4-3 тысячелетиях до н.э., уже была международная торговля. Товары перевозились вьючными караванами, речным транспортом (по рекам Нил, Евфрат, Тигр), по морю (Средиземное море, Персидский залив). До появления денег имел место непосредственный обмен товара на товар. Золото, которое добывалось преимущественно в Египте и подвластных ему землях, стало использовалось для оплаты товаров в торговле. В VII в. до н. э. в государствах Малой Азии началась чеканка монет из драгоценных металлов, что было очень удобно для торговли. Греческая цивилизация классического периода (VI—IV вв. до н. э.) в ряде областей экономики и культуры явилась базисом для развития Европы в дохристианскую и христианскую эпохи. Греция состояла из многих городов-государств, между которыми велась торговля. Очень рано обнаружились явления специализации городов на ремесленном производстве отдельных товаров, что способствовало росту производительности труда и расширяло возможности торговли между ними. В связи с чеканкой монет многими государствами большое развитие получило меняльное дело, из которого развивались зачатки банковского дела (вклады, ссуды, переводы денег) т.о. к международной продаже товаров подключается международная торговля услугами. Торговля между территориями, входившими в огромное Римское государство (приблизительно I в. до н.э. — V в. н.э.), была, в сущности, международной торговлей. Кроме того, Рим торговал с Северной Европой, глубинными землями двух других континентов. В период расцвета римская рабовладельческая экономика значительно расширила номенклатуру производимых товаров, которые перевозились по морю и по суше на большие расстояния. Дальнейшее развитие получили денежное хозяйство и банковское дело. В торговле началось использование простых векселей (безусловных долговых обязательств) и переводных векселей (приказов о выплате денег вне места выдачи векселя).
В период феодальной раздробленности (приблизительно V—XIII вв.) международная торговля в Европе была весьма ограниченной. Образование централизованных государств (Франция, Англия, Испания, а также Россия) способствовало росту торговли. С XIII—XIV вв. в наиболее развитых регионах начинается становление капиталистических отношений, что также резко увеличивает значение международных экономических отношений. До открытия Америки и морского пути в Индию (рубеж XV и XVI столетий) торговля была сосредоточена в бассейнах Средиземного, Балтийского и Северного морей. Через эти зоны шла также торговля с Восточной Европой, Ближним Востоком и более отдаленными регионами; по номенклатуре и путям следования она еще мало отличалась от торговли античного времени. Для безопасности и монополизации купцы торговых городов формировали союзы-гильдии, нередко имевшие даже свои вооруженные силы. Самым крупным из таких союзов была Ганза, объединявшая в период своего расцвета более 70 городов Германии, Нидерландов, Скандинавии.
В XVI—XVII вв. растущую роль приобретает и океанская торговля. В европейском импорте большое место занимают такие товары, как сахар, кофе, какао, хлопок, пряности, а также золото и серебро. Соответственно растет экспорт тканей, изделий из металла и керамики, оружия, животных. Складывается колониальная система, в рамках которой отсталые народы подвергались жестокой эксплуатации. Растет работорговля, особенно вывоз рабов из Африки в Южную и Северную Америку. В Англии и Голландии возникают первые акционерные компании для торговли с заокеанскими странами. Из сферы внешней торговли в правовую и хозяйственную практику входит принцип ограниченной ответственности пайщиков-акционеров, согласно которому они отвечают за дела компании не всем своим имуществом, а только величиной пая.
По развитию внешней торговли Россия отставала от Западной Европы. Это объяснялось как географическими факторами (континентальный массив территории, отрезанность от морей), так и социальными — господством феодально-крепостнической системы, слабым развитием капитализма. Тем не менее в XVI—XVII вв. Россия уже активно участвует в международном разделении труда, вывозя пушнину, лес, деготь, пеньку и ввозя сукно, металлические изделия, предметы роскоши. Как большинство государств, Россия проводила политику протекционизма, направленную на стимулирование ремесел в стране, защиту их от иностранной конкуренции и на превышение вывоза над ввозом товаров, которое оплачивалось драгоценными металлами.
Новое время характеризуется распространением рыночно-капиталистической экономики по всему земному шару и формированием мирового рынка. В результате к началу XX в. сложился мировой рынок товаров и услуг, т.е. совокупность национальных рынков товаров и услуг. 
ВАЖНО: Итак, все товары и услуги подразделяются на торгуемые, т.е. участвующие в международном обмене (вывозимые и ввозимые), и неторгуемые, т.е. потребляемые только там, где они производятся, и не являющиеся объектом международной торговли. Уровень цен на неторгуемые товары складывается на внутреннем рынке и не зависит от цен на мировом рынке. 
Главные различия между торгуемыми и неторгуемыми товарами заключаются в следующем: 
· Цены на торгуемые товары определяются соотношением спроса и предложения на мировом рынке и находятся под влиянием спроса и предложения на них и внутри страны, и за рубежом. Цены на неторгуемые товары определяются соотношением спроса и предложения на национальном рынке. Колебания цен на такие товары в других странах значения не имеют.
· Поддержание баланса внутреннего спроса и предложения на торгуемые товары не так важно, как для неторгуемых товаров, поскольку недостаток внутреннего спроса может быть всегда компенсирован увеличением спроса из-за рубежа, а недостаток внутреннего предложения — увеличением поставок иностранных товаров. Для неторгуемых товаров поддержание внутреннего баланса спроса и предложения критически важно. При его нарушении возникают серьезные социально-экономические диспропорции.
· Динамика и зачастую уровень внутренних цен на торгуемые товары следуют за динамикой и уровнем цен в других странах. Внутренние цены на неторгуемые товары могут существенно отличаться от цен других стран, а изменение может не приводить к изменению зарубежных цен на такие же товары.
Наиболее типичным примером неторгуемых товаров являются услуги. Примеры торгуемых товаров: 1. сельское хозяйство, охота, лесное хозяйство и рыболовство; 2. добывающая промышленность; 3. обрабатывающая промышленность. Примеры неторгуемых товаров: 4. коммунальные услуги и строительство; 5. оптовая и розничная торговля, рестораны и гостиницы; 6. транспортировка, хранение и связь и финансовое посредничество; 7. оборона и обязательные социальные услуги; 8. образование, здравоохранение и общественные работы; 9. прочие коммунальные, социальные и личные услуги.
Разделение между торгуемыми и неторгуемыми товарами проводили еще представители классического направления экономической мысли, полагая, что все готовые продукты являются торгуемыми товарами, тогда как то, что использовано для их производства, — неторгуемым товаром. Однако в современные классические модели концепция торгуемых/неторгуемых товаров была привнесена лишь в конце 50-х годов. Является ли товар торгуемым или неторгуемым, зависит также от транспортных издержек на его перемещение за рубеж и торговых барьеров, существующих на этом пути. Если цена товара на единицу веса высока, то практически всегда этот товар является торгуемым. Наиболее яркий пример — золото. Вне зависимости от транспортных издержек цена на золото практически одинакова во всех мировых центрах торговли им. Т.о. сокращение транспортных издержек в связи с развитием технологии ведет к увеличению количества торгуемых товаров, а рост межгосударственного протекционизма — напротив, к их сокращению. 
Разумеется, любые границы между торгуемыми и неторгуемыми товарами будут весьма условны. Чаще всего используется деление, основанное на Стандартизированной промышленной классификации, принятой Организацией Объединенных Наций и признаваемой в большинстве стран мира. В соответствии с ней все существующие товары и услуги (которые тоже считаются товаром) делятся на девять больших групп (см. пример выше).
Хотя на мировом рынке, как и сейчас, доминировали товары, одновременно широко продавались и некоторые виды услуг — фрахтовые, банковские, биржевые.
Одновременно в мире усиливалось движение почти всех факторов производства — капитала, рабочей силы, предпринимательских способностей, технологии. Потоки экономических ресурсов (факторов производства) первоначально шли в одном направлении — из небольшой группы наиболее развитых стран во все остальные, менее развитые страны. Британский, французский, бельгийский, голландский и немецкий капиталы были заметным элементом накопления капитала в Америке и России, эмигранты из Европы хозяйственно освоили огромные просторы Северной Америки, Южной Африки, Австралии и других регионов мира, а западные предприниматели донесли во все уголки мира эпохальные достижения западной науки (электричество, двигатель внутреннего сгорания, механические средства передвижения).
Затем процесс перемещения экономических ресурсов стал более комплексным: капитал, предпринимательские способности и технологию стали не только импортировать, но и экспортировать среднеразвитые страны (включая Россию), а в экспорте рабочей силы активное участие стали принимать и слаборазвитые страны. В результате международное движение факторов производства становится взаимным, хотя отнюдь не симметричным.
Таким образом, национальные экономики оказались участниками не только мирового рынка товаров и услуг, но и движения экономических ресурсов между странами и регионами. В этих условиях стало возможным говорить о более широком понятии мирового хозяйства, которое охватывает движение товаров, услуг, а также факторов производства. Мировое хозяйство сложилось на рубеже XIX-XX вв.
Для развития международных экономических отношений в новое время большое значение имели военно-политические факторы, наибольшей силой проявившиеся в двух мировых войнах XX в. начала XIX в. в экономике мирового капитализма сложилась циклическая форма развития с периодическими экономическими и финансовыми кризисами. Субъектами международных экономических отношений в новое время становятся крупные частные акционерные компании — корпорации, деятельность которых все более выходит за пределы национальных границ. В XIX в. появляются международные экономические организации, а в XX в. они играют растущую роль в межгосударственном экономическом регулировании.
До конца XIX в. Западная Европа оставалась центром мирового капитализма. XVII—XVIII века прошли в большой мере под знаком торгового соперничества главных европейских держав, особенно Великобритании и Франции, а также Испании и Голландии. В XIX в. Великобритания стала первой промышленной и торговой державой мира, в конце века с ней начала успешно соперничать Германия. В это же время на передний план выдвигаются Соединенные Штаты Америки, а также Япония. Экономические противоречия между главными державами сыграли значительную роль в обеих мировых войнах.
После того как мировая экономика сложилась на рубеже веков, она претерпела значительные изменения, пройдя через ряд этапов: 
1. Период с начала Первой мировой войны до начала 50-х гг. характеризуется сворачиванием мирохозяйственных связей (в ходе двух мировых войн, революций и гражданских войн, экономического кризиса 30-х гг.) в сочетании с частичным восстановлением их в 20-е гг. и после Второй мировой войны. В результате объем мировой торговли вышел на уровень 1913 г. только спустя сорок лет, а объем движения факторов производства — еще позже, если судить по международному движению капитала. 
2. Период 50 —70-х гг. был временем, когда возникали интеграционные группировки (ЕС, СЭВ), бурно шел процесс транснационализации и на этой основе активно перемещались между странами знания (технологии), предпринимательские способности и предпринимательский капитал, восстановился мировой рынок ссудного капитала и когда на свою особую роль в мировом хозяйстве стали претендовать социалистические и развивающиеся страны.
3. Период   80 —90-х   гг. характеризуется прежде всего тем, что для наиболее развитых стран он стал временем перехода в эру постиндустриализации, для многих отставших стран — активного преодоления своего экономического отставания (Китай и новые индустриальные страны), для бывших социалистических стран — возвращения к рыночной экономике, для всех стран — либерализации внутренней и внешней хозяйственной жизни и ее глобализация.

3. Мировое хозяйство состоит из множества национальных экономик, которые обычно объединяют в три большие группы: развитые, развивающиеся, и страны с переходной экономикой.
Рассмотрим некоторые критерии/показатели, позволяющие отнести ту или иную страну к одной из трех групп: 
1. Отраслевая структура ВВП как показатель уровня социально-экономического развития страны. 
Для стран с высоким уровнем развития типична ситуация, когда в структуре их ВВП преобладает третичный сектор (сфера услуг), вторичный сектор (промышленность и строительство) представлен прежде всего обрабатывающей промышленностью, а доля первичного сектора (сельское и лесное хозяйство, охота и рыболовство) невелика. Хотя в структуре ВВП некоторых развивающихся стран велика доля третичного и вторичного секторов, обычно она объясняется широким развитием туризма или торговли, или добывающей промышленности.
2. Уровень и качество жизни как показатель уровня социально-экономического развития страны.  
Уровень и качество жизни в стране определяются массой показателей, в первую очередь продолжительностью жизни, заболеваемостью различными болезнями, состоянием личной безопасности, природной среды, безработицей и, конечно, уровнем потребления различных товаров и услуг. Обобщающим показателем социально-экономического развития страны является индекс человеческого развития (ИЧР), который рассчитывается как среднеарифметическое 3-х индексов: индекс предстоящей продолжительности жизни, индекс охвата населения образованием, и индекс уровня жизни.
Т.о. опираясь на вышерассмотренные критерии и другие показатели все страны участницы мировой экономики можно разделить на 3 большие группы: 

Группа развитых стран.
В группу развитых (промышленно развитых, индустриальных) входят государства с рыночной экономикой и высоким уровнем социально-экономического развития, у которых ВВП на душу населения по ППС сейчас составляет не менее 12 тыс. долл. по ППС. Международный валютный фонд включает в число развитых стран и территорий (т.е. тех частей некоторых стран, которые имеют особый статус, например, Гонконг или Гренландия) все страны Западной Европы, США и Канаду, Японию, Австралию и Новую Зеландию, а с 1997 г. — также Южную Корею, Сингапур, Гонконг и Тайвань, Израиль. ООН добавляет к ним Южно-Африканскую Республику. Организация экономического сотрудничества и развития относит к их числу также Турцию и Мексику, которые являются членами этой организации, хотя скорее это развивающиеся страны, но они вошли в нее по территориальному признаку (Турции принадлежит часть Европы, а Мексика входит в Североамериканское соглашение о свободной торговле — НАФТА). Таким образом, в число развитых стран включают около 30 стран и территорий. Развитые страны являются главной группой стран в мировом хозяйстве. В конце 90-х гг. на них приходилось 55% мирового ВВП (если его подсчитывать по ППС) и большая часть мировой торговли и международного движения капитала. В самой группе развитых стран выделяют «большую семерку» (G7) с наибольшим объемом ВВП (США, Япония, Германия, Франция, Великобритания, Канада и Италия). На эти страны приходится более 44% мирового ВВП, в том числе на США — 21, Японию — 7, Германию — 5%. Большинство развитых стран входит в интеграционные объединения, из которых наиболее мощными являются Европейский союз — ЕС (20% мирового ВВП) и Североамериканское соглашение о свободной торговле - НАФТА (24%).

Группа развивающихся стран.
В группу развивающихся стран (менее развитых, слаборазвитых) входят государства с рыночной экономикой и низким уровнем экономического развития. Из 182 стран — членов Международного валютного фонда к развивающимся относят 121. Несмотря на значительное число этих стран, а также на то, что для многих из них характерны большая численность населения и огромная территория, на них приходится около 28% мирового ВВП.
Это целая вселенная, недаром группу развивающихся стран нередко называют третьим миром, и она неоднородна. Верхний эшелон развивающихся стран составляют государства со сравнительно современной структурой экономики (например, некоторые страны Азии, особенно Юго-Восточной, и страны Латинской Америки), большим ВВП на душу населения (в частности, большинство стран Персидского залива), высоким индексом человеческого развития. Из них выделяют подгруппу новых индустриальных стран. В нее включают страны, которые в последние два-три десятилетия продемонстрировали очень высокие темпы экономического роста и на этой основе смогли сильно сократить свое отставание от развитых стран. К нынешним новым индустриальным странам можно отнести в Азии — Индонезию, Малайзию, Таиланд и другие, в Латинской Америке — Чили и другие южно-и центральноамериканские страны.
В особую подгруппу выделяют страны — экспортеры нефти. Ядро этой группы составляют 12 участников Организации стран — экспортеров нефти (ОПЕК)[footnoteRef:2], хотя ряд стран-нефтеэкспортеров из третьего мира не входит в ОПЕК: Мексика, Бруней и др. Несмотря на то, что дифференциация по ВВП на душу населения в этой подгруппе велика (от менее 1 тыс. долл. в Нигерии до более 24 тыс. долл. в Кувейте, если считать по паритету покупательной способности), тем не менее, большие запасы нефти уже сослужили большую службу этим странам и будут заметно способствовать их развитию в дальнейшем. [2:  Иран, Ирак, Кувейт, Саудовская Аравия, Венесуэла, Ангола, Катар, Индонезия, Ливия, Объединённые Арабские Эмираты, Алжир, Нигерия. ] 

Вековая отсталость, отсутствие богатых запасов полезных ископаемых, а часто — и выхода к морю, неблагоприятная внутриполитическая и социальная обстановка, военные действия, нередко и просто засушливый климат обусловливают в последние десятилетия рост числа стран, относимых к подгруппе наименее развитых. Сейчас их 47, а том числе 32 расположены в Тропической Африке, 10 — в Азии, 4 — в Океании, 1 — в Латинской Америке (Гаити). Главная проблема этих стран состоит не столько в отсталости и бедности, сколько в отсутствии ощутимых экономических ресурсов для их преодоления.

Группа стран с переходной экономикой
К этой группе относят государства, которые с 80—90-х гг. осуществляют переход от административно-командной (социалистической) экономики к рыночной (поэтому их часто называют постсоциалистическими). Это 12 стран Центральной и Восточной Европы, 15 стран — бывших советских республик, а также Монголия, Китай и Вьетнам (хотя формально две последние страны продолжают строить социализм). Иногда всю эту группу стран относят к развивающимся (например, в статистике МВФ), исходя из низкого уровня ВВП на душу населения (только у Чехии и Словении он превышает 10 тыс. долл.), а иногда к ним относят только три последние страны.
Страны с переходной экономикой производят около 17—18% мирового ВВП, в том числе страны Центральной и Восточной Европы (без Балтии) — менее 2%, бывшие советские республики — более 4% (в том числе Россия — около 3%), Китай — около 12%. Если в этой самой молодой группе стран попытаться выделить подгруппы, то возможна различная классификация.
В одну группу можно выделить бывшие советские республики, которые ныне объединены в Содружество Независимых Государств (СНГ). Это позволяют сделать схожий подход к реформированию экономики, близкий уровень развития большинства этих стран, объединение в одной интеграционной группировке, хотя подгруппа достаточно разнородна. Так, Белоруссия, Узбекистан, Туркмения проводят менее радикальные по сравнению с другими странами подгруппы реформы, а Таджикистан по уровню социально-экономического развития и в советские времена сильно отставал от других союзных республик.
В другую подгруппу можно объединить страны Центральной и Восточной Европы, включая страны Балтии. Для этих стран характерен преимущественно радикальный подход к реформам, стремление войти в ЕС, сравнительно высокий уровень развития большинства из них. Однако сильное отставание от лидеров этой подгруппы, меньшая радикальность реформ приводит некоторых экономистов к выводу, что Албанию, Болгарию, Румынию и некоторые республики бывшей Югославии целесообразно включать в первую подгруппу.
В отдельную подгруппу можно выделить Китай и Вьетнам, проводящие реформы схожим образом и имевшие в первые годы реформирования низкий уровень социально-экономического развития, который сейчас быстро повышается.
Из прежней многочисленной группы стран с административно-командной экономикой к концу 90-х гг. остались только две страны: Куба и Северная Корея.
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