

- 33 -


ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНТСТВО ПО ОБРАЗОВАНИЮ  РОССИЙСКИЙ НОВЫЙ УНИВЕРСИТЕТ





КУРСАВАЯ РАБОТА
по учебной  дисциплине: «Мировая экономика»
Тема: «Факторы, влияющие на темпы экономического роста ведущих стран мира» 
	



                                                            
Студентки 2 курса 205 группы                                                         Специальности «Финансы и                 кредит» 
                                                           Баульчевой Т.В.
 
                                                                                      
                                                           Преподаватель: Чернова В.В.


Тамбов 2008

Содержание

Введение…………………………………………………………………………..3
ГЛАВА 1. ПОНЯТИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА
1.1 Сущность экономического роста……………………………………………5
1.2 Основные модели экономического роста…………………………………..9  
ГЛАВА 2 ПРЯМЫЕ И КОСВЕННЫЕ ФАКТОРЫ ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА

2.1 Темпы экономического роста……………………………...………….…….13 
2.2 Факторы экономического роста…………………………………………….16

ГЛАВА 2 ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ ВЕДУЩИХ СТРАН МИРА

3.1 Соединенные Штаты Америки……………………………………………..22
3.2 Канада………………………………………………………………………...25


Заключение……………………………………………………………………...29
Список литературы…………………………………………………………….33













ВВЕДЕНИЕ.

Жизнь, как утверждали еще мыслители древности, есть движение. И, подобно живой природе, экономическая жизнь общества также находится в постепенном движении, которое проявляется во множестве постепенных количественных и качественных изменений. Эти изменения касаются не только производительных отношений, но и растущей продуктивности труда, способности его создавать все большее количество благ, полезных обществу и человеку. Экономический рост и означает поступательное движение экономики, ее прогресс и развитие.
Экономический рост есть увеличение объема создаваемых полезностей а, следовательно, есть повышение жизненного уровня населения. Сам по себе экономический рост противоречив. Так, можно добиться увеличения производства и потребления, материальных благ за счет ухудшения их качества, за счет экономии на очистных сооружениях и ухудшения условий жизни, добиться временного роста производства можно и за счет эксплуатации ресурсов. Такой рост или неустойчив или вообще лишен смысла. Поэтому экономический рост имеет смысл тогда, когда он сочетается с социальной стабильностью. Такой рост предполагает достижение ряда сбалансированных целей: увеличения продолжительности жизни, снижения заболеваемости и травматизма; повышения уровня образования и культуры; более полного удовлетворения потребностей и рационализации потребления; социальной стабильности и уверенности в своем будущем; преодоления нищеты, достижения максимальной занятости; защиты окружающей среды и повышения экологической безопасности; снижения преступности.
Характер и динамика экономического развития страны являются предметом самого пристального внимания экономистов и политиков. От того, какие процессы происходят в динамике и уровне развития, какие при этом происходят структурные изменения в национальной экономике, зависит очень многое в жизни страны и ее перспективах
	Актуальность данной темы заключается в том, что экономический рост является одной из наиболее важных характеристик экономической жизни любой страны мира. Как известно, экономика развивается циклически, то есть за экономическим спадом всегда следует подъем. Поэтому важно понять суть и причины экономического роста, чтобы лучше разобраться в экономике.

Цель работы –  изучение экономического роста, его темпов и факторов
          Задачи:
- раскрыть сущность экономического роста
- рассмотреть темпы экономического роста
- рассмотреть факторы экономического роста













ГЛАВА 1. ПОНЯТИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА.

1.1.Сущность экономического роста

Экономический рост относится к числу сложных и многогранных явлений. В экономике необходимо четко разграничивать понятие «экономический рост» и «экономическое развитие». Так, экономическое развитие осуществляется и тогда, когда роста нет, но закладываются предпосылки для него, оно может выражаться в структурных преобразованиях, возможных новациях, которые непосредственно к экономическому росту не приводят. Также развитие может быть и по нисходящей линии, когда не только нет количественного роста, но и идет процесс убывания свойств и качества продукта, услуг.
По сути экономический рост является результатом общественного воспроизводства, который пройдя через стадии распределения и обмена проявляется в потреблении. Однако, при всей важности производства, экономический рост имеет смысл лишь тогда, когда служит потреблению. Следовательно, экономический рост, зародившийся в недрах производственного процесса, обретает свое настоящее содержание и сущность только в конце воспроизводственной цепочки, когда произведенный продукт становится и реализованным, и потребленным.
При анализе экономического роста необходимо особое внимание уделять формам его оценки, так как он может быть представлен не только как критерий экономического развития, но и как процесс, имеющий множество количественных и качественных показателей, характеризующих не только экономические, но и социальные результаты. Помимо объемов общественного производства, показатели экономического роста должны включать в себя измерители, характеризующие не только количественный, но и качественный аспект роста, как, например, уровень развития производительных сил, социальные и другие показатели.
Так, экономический рост – в узком смысле: это процесс, который рождается на стадии непосредственного производства, приобретает устойчивый характер на остальных стадиях общественного производства, приводит к количественному и качественному изменению производительных сил, увеличению общественного продукта за определенный период времени и росту народного благосостояния[footnoteRef:1]. [1:  Алексеева М.М. Планирование деятельности фирмы – 2000] 

В широком смысле: - экономический рост, как показатель экономического развития, является главной траекторией развития общества. В совокупности с социальными, политическими, демографическими и другими признаками, он определяет направление движения общества, устанавливая характер общественного развития в целом.
Следовательно, одной из центральных проблем экономики является достижение непрерывного и устойчивого экономического роста и для этого необходимо выявить внутренний механизм увеличения производства экономических благ в масштабе страны. Такой механизм можно обнаружить в самой структуре национального хозяйства, которая способна обеспечить сбалансированное расширенное воспроизводство.
Конечной целью экономического роста является потребление, рост благосостояния. В нашей стране длительное время значительная часть ресурсов в ущерб интересам народа направлялась на потребности армии, военно-промышленного комплекса и неоправданные социально-экономические проекты, что нанесло трудно устранимый ущерб отечественной экономике. Вместе с тем, прирост продукции военно-промышленного комплекса составлял весомую часть прироста национального производства.
Под экономическим ростом в масштабе всей национальной экономики принято понимать увеличение объема производства товаров и услуг за определенный период времени.
Экономический рост принято измерять относительно предшествующего периода в процентах или в абсолютных величинах. Обычно он измеряется с помощью такого показателя, как валовый национальный продукт (ВНП). ВНП определяется как рыночная стоимость всей произведенной конечной продукции и услуг в экономике за год, где учитывается годовой объем конечных товаров и услуг, созданных гражданами данной страны как в рамках национальной территории, так и за рубежом. Другое определение ВНП представляет сумму доходов предприятий, организаций и населения в материальном и нематериальном производстве, здесь также учитываются и амортизационные отчисления. Для избежания двойного счета применяется такой показатель, как добавленная стоимость, которая представляет собой рыночную цену продукции фирмы, за вычетом стоимости потребленных сырья и материалов, купленных у поставщиков. Определенной модификацией ВНП является показатель валовый внутренний продукт (ВВП), который представляет сумму добавленной стоимости всех производителей товаров и услуг, называемых резидентами (граждане, проживающие на территории данной страны, за исключением иностранцев, живущих в стране менее 1 года). Если к показателю ВВП добавить разность между поступлениями от факторов производства из-за границы и факторными доходами, полученными зарубежными инвесторами в данной стране, то мы получим показатель ВНП. Разность между показателями ВНП и ВВП незначительна и колеблется в пределах плюс минус 1% ВВП. Важным является тот факт, что при анализе экономического роста во внимание принимается только изменение реального ВНП (ВВП).
Таким образом, по первоначальному определению экономического роста, можно сделать вывод о том, что указанная категория представляет собой увеличение реального ВНП (ВВП) за какой-то период времени. Например, если в текущем году реальный ВВП составил 540 у.е., а в предыдущем 500 у.е., то в абсолютном выражении он увеличился на 8 % (540-500:500). Расчет относительной величины экономического роста связан с понятием «годовой темп прироста». Если сравнивать годовые темпы прироста ВНП за определенный период времени, то можно выявить направление развития экономической системы.
При сопоставлении развития государств на международном уровне широко используется и такой показатель, как ВНП (ВВП) на душу населения и темпы его изменения. Эти параметры будут характеризовать уровень жизни и динамику благосостояния той или иной страны[footnoteRef:2]. В экономической литературе можно встретить также определение экономического роста как развитие системы посредством увеличения реального национального дохода. [2:  Сальников В.А Трансформация отраслевой структуры промышленности России – 2005] 

В этом случае мерой прогресса служит темп роста национального дохода в целом или на душу населения.
	В социально- экономическом развитии Республики Беларусь пятилетие 1996-2000гг.явиловь переломным этапом в преодолении глубоких кризисных явлений, происходивших в стране после распада СССР, а также проводимых с 1991г по 1994г. либеральных экономических реформ.
	В целях вывода страны из кризисного состояния в 1994г. была разработана Программа неотложных мер, реализация которой помогла заметно снизить уровень инфляции и дефицит государственного бюджета, затормозить падение уровня жизни народа, приостановить обвальный спад производства, обеспечить ежегодные приросты ВВП, производства промышленной продукции, потребительских товаров, восстановить систему управления экономикой, отвечающую реалиям переходного периода, улучшить социальную защиту населения. Определились новые подходы и принципы проведения экономических реформ по мере созревания объективных предпосылок и не в ущерб уровню жизни населения, усилился государственный контроль за процессами ценообразования, разгосударствления и приватизации. В 2000г. экономическое положение стабилизировалось, был достигнут существенный рост по важнейшим социально-экономическим показателям. Валовой внутренний продукт за пятилетие увеличился на 36%, продукция промышленности – на 65, инвестиции в основной капитал – на 34 и т.д. Эти показатели экономического развития Белоруссии значительно выше по сравнению с другими странами СНГ. Однако для обеспечения устойчивого развития экономики на 2001г.-2005г. требуется ускорение ее структурных преобразований, реструктуризация предприятий и обновление основных фондов, проведение гибкой бюджетно-налоговой, денежно- кредитной и ценовой политики.
	Решение стратегических задач реального развития сектора экономики до 2005г. обуславливают необходимость роста ВВП и основные направления реформирования его отраслевой и воспроизводственной структуры. Прогнозируется среднегодовой темп прироста ВВП за 2001 2005 гг. 6,2 –7 %. В результате будет не только восстановлен объем ВВП докризисного 1990г, но и на 20-24% превысит его уровень. Темпы роста ВВП будут определяться тенденцией развития промышленного производства, доля которого в структуре ВВП изменится незначительно и составит к концу прогнозного периода около 26%. Роль сферы услуг в развитии экономики страны будет последовательно возрастать, и ее удельный вес в ВВП повысится с 40,5% в 2000г. до 42% в 2005г. Для модернизации производства предусматривается переориентация внутренних ресурсов на накопление и более активное привлечение в экономику страны иностранных инвестиций и кредитов. К концу прогнозного периода предполагается увеличить долю накопления в ВВП с 22% в 2000г. до 27%.

1.2. Основные модели экономического роста

Анализ экономического роста неизбежно должен был привести к созданию его моделей, без чего невозможно эффективное прогнозирование экономического роста и его последствий.
Современные модели экономического роста сформировались на основе двух источников – кейнсианской теории макроэкономического равновесия и неоклассической теории производства. Эти два источника обусловили возникновение двух основных направлений в теоретических исследованиях проблем экономического роста – кейнсианского (позже неокейнсианского) и классического (позже неоклассического)[footnoteRef:3].  [3:  Экономика предприятия. Под редакцией проф. Тубарчана П.П. и проф.Тумина В.М. – 2006.
] 

Основные современные модели экономического роста, как и любые модели представляют собой абстрактное, упрощенное выражение реального экономического процесса в форме уравнений или графиков. Целый ряд допущений, предваряющих каждую модель, уже изначально отодвигает результат от реальных процессов, но, тем не менее, дает возможность проанализировать отдельные стороны и закономерности такого сложного явления как экономический рост.
Большинство моделей роста исходят из того, что увеличение реального объема выпуска происходит, прежде всего, под влиянием роста основных факторов производства труда (L) и капитала (К). Фактор «труд» обычно слабо поддается воздействию извне, тогда как величина капитала может быть скорректирована определенной инвестиционной политикой. Как известно, запас капитала в экономике со временем сокращается на величину выбытия (амортизации) и увеличивается за счет роста чистых инвестиций. Вполне очевидно, что экономический рост ценен не сам по себе, а в качестве основы повышения благосостояния населения, поэтому качественная оценка роста часто дается через оценку динамики потребления.
Кейнсианские модели роста возникли в качестве развития и критической переработки кейнсианской модели макроэкономического равновесия. Наиболее известными являются неокейнсианские модели экономического роста Р. Харрода (Англия) и Е. Домара (США), которые основаны на двух предпосылках: 
1) рост национального дохода является только функцией накопления капитала, а все остальные факторы (увеличение занятости, степень использования достижений НТП, улучшение организации производства), влияющие на рост капиталоотдачи, исключаются. Таким образом, модели Харрода и Домара – это однофакторные модели. Предполагается, что спрос на капитал при данной капиталоемкости зависит только от темпов роста национального дохода; 
2) капиталоемкость не зависит от соотношения цен производственных факторов, а определяется лишь техническими условиями производства.
Определяющим фактором экономического роста и его темпов, по мнению неокейнсианцев, является рост инвестиций. Инвестиции в рассматриваемой модели экономического роста играют важную роль: с одной стороны, они способствуют росту национального дохода, с другой – увеличивают производственные мощности. В свою очередь, рост дохода способствует увеличению занятости. Поскольку инвестиции увеличивают производственные мощности, постольку рост дохода должен быть достаточным, чтобы уравновесить увеличивающиеся производственные возможности общества, не допуская возникновения недогрузки предприятий и безработицы.
При анализе экономического роста неоклассики исходят, во-первых, из того, что стоимость продукции создается всеми производственными факторами; во-вторых, из того, что каждый фактор производства вносит свой вклад в создание стоимости продукции в соответствии со всеми предельными продуктами и получает доход, равный этому предельному продукту; в-третьих, из того, что существует количественная зависимость между выпуском продукции и ресурсами, необходимыми для ее производства, а также зависимость между самими ресурсами; в-четвертых, из того, что существует независимость факторов производства, их взаимозаменяемость. Модель неоклассиков в отличие от однофакторной неокейнсианской, является многофакторной. 
Одной из важнейших моделей экономического роста является модель межотраслевого баланса, построенная на основе метода «затраты - выпуск» американского экономиста В. Леонтьева.
В методе экономического анализа «затраты - выпуск» В. Леонтьев обращает прежде всего внимание на количественные связи в экономике. Это означает, что любое изменение потребностей или технологии производства какого-либо товара изменит структуру равновесных цен и тем самым приведет к изменению и технологических коэффициентов. 
Таким образом, использование данного метода позволяет не только изучить взаимозависимость между различными отраслями экономики, проявляющуюся во взаимовлиянии цен, объемов производства, капиталовложений и доходов, но и осуществить прогнозирование развития экономики страны, так как задавшись ростом одного или группы продуктов, можно определить масштабы роста остальных отраслей экономики страны, а тем самым и темпы экономического роста, его отраслевую структуру.










ГЛАВА 2 ПРЯМЫЕ И КОСВЕННЫЕ ФАКТОРЫ ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА

2.1 Темпы  экономического роста.

Иногда кажется странной та бурная реакция, с которой экономисты воспринимают самые, казалось бы, незначительные изменения в темпах роста. Действительно ли столь существенна разница между четырьмя и тремя процентами экономического роста? Да, существенна. Для Соединенных Штатов с их реальным ВНП, составляющим сейчас примерно 3995 млрд. дол., разница между темпами роста в 3% и 4% выражается суммой 40 млрд. долларов в год[footnoteRef:4]. Для населения очень бедной страны даже полупроцентное снижение в темпах экономического роста вполне может означать переход от недоедания к голодной смерти. [4:  Скляренко В.К., Прудшеков Б.М. Экономика предприятия: учебное пособие – 2007.
] 

В течение ряда лет даже небольшие различия в темпах роста могут приобрести решающее значение. Пример: предположим, что страна А и страна Б имеют одинаковые объемы ВНП, но разные темпы экономического роста – темпы роста страны А составляют 4% в год, а страны Б – всего 2%. Чтобы узнать, сколько потребуется лет для удвоения ВНП, воспользуюсь «правилом величины 70» (это метод определения числа лет, в течение которых уровень цен может повысится вдвое; число 70 делится на годовой уровень инфляции.) В моем примере я вместо уровня цен деру объем ВНП, а вместо годового уровня инфляции – темпы экономического роста в год. В соответствии с правилом ВНП страны А удвоится за 17,5 лет (70:4), а в стране для этого понадобится 35 лет (70: 2).
Что касается темпов изменения реального ВНП на душу населения, то при одинаковых темпах экономического роста разница в жизненном уровне населения будет становиться все большей и большей. Например, две страны Г и Д развиваются одинаковыми темпами (5% в год); но если в стране Г ВНП на душу населения составляет 10 тыс. руб., а в стране Д – 500 руб., то 5%-ный прирост для страны Г означает прирост равный 500 руб., а для страны Д – всего лишь равный 25 руб. в год.
Очевидно также, что экономический рост имеет более важное значение, чем стабильность. Например, предотвратив экономический спад, можно единовременно увеличить национальный доход, скажем, на 6 %. Если же годовые темпы экономического роста составят 3%, то рост национального дохода на 6% будет достигнут за 2 года; и в дальнейшем те же темпы экономического роста обеспечат увеличение национального дохода на 6% каждые два года.
Темпы экономического роста напрямую зависят от типа экономического роста. Мировая экономическая история знает два типа экономического роста:
1).Экстенсивный рост – является более простым типом экономического роста. Его главное достоинство заключается в том, что он обеспечивает наиболее легкий путь повышения темпов хозяйственного развития, позволяет сравнительно быстро и относительно дешево наращивать экономический потенциал страны. Экстенсивный рост исторически предшествует интенсивному росту – каждая страна в свое время прошла или проходит сейчас по пути экстенсивного роста. Западные страны, например, завершили свое хозяйственное развитие по экстенсивному пути, и перешли на интенсивный путь еще в первой половине XX века. По данным голландского экономиста Я.Гинтергена, в 1870 –1914 г.г. соотношение между экстенсивными и интенсивными факторами роста выглядело следующим образом.





Таблица 1
Доля экстенсивных и интенсивных факторов в экономическом росте
	СТРАНА
	ЭКСТЕНСИВНЫЕ/ ИНТЕНСИВНЫЕ
ФАКТОРЫ РОСТА, %

	Великобритания
	80/20

	Германия
	60/40

	США
	73/27



Позже американский экономист Р.Солоу установил, что с 1909 г. по 1949 г. в США более чем 80 % роста ВВП объясняется техническим прогрессом, т.е. интенсивными факторами, а не затратами труда и капитала.
2).Второй тип экономического роста называется интенсивным.
Он имеет место, когда рост ВВП опережает рост количества занятых экономических ресурсов
γt>Nt
Интенсивный экономический рост – это более сложный тип, поскольку решающую роль в нем начинает играть научно-технический прогресс. Следовательно, он предполагает высокий уровень развития производительных сил, техники, технологии, высокий образовательный и профессиональный уровень работников.[footnoteRef:5] [5:  Волков О.И., Скляренко В.К. Экономика предприятия: курс лекции –2002] 

Этот тип экономического роста дает возможность преодолеть проблему ограниченности ресурсов. То есть одним из наиболее важных источников экономического роста при этом типе становится ресурсосбережение, которое обходится обществу значительно дешевле, чем рост ресурсов.
При переходе на интенсивный тип темпы могут даже несколько снижаться по сравнению с экстенсивным типом роста. Однако это не означает спада экономического развития или его замедления. При экстенсивном типе роста экономика сохраняла пропорции, свою структурную характеристику и развивалась вширь. В условиях интенсивного типа роста экономика приобретает динамизм не только за счет расширения производства, но и за счет прогрессивных структурных перестроек. Решение такой двойственной задачи приводит к тому, что наращивать темпы становится гораздо труднее. Кроме того, в условиях насыщенного рынка наращивание темпов не всегда целесообразно.
Развитие в этом случае осуществляется за счет совершенствования технологии. Это становится неизбежным в связи с тем, что производство морально устаревает за более короткий срок, и новые ресурсы направляются в него уже с новым уровнем эффективности и качества.

2.2 Факторы  экономического роста.

Факторы экономического роста — это причины, порождающие экономический рост. Под факторами экономического роста в экономической теории понимаются те явления и процессы, которые определяют возможности увеличения реального объема производства, повышения эффективности и качества роста. Они оказывают как прямое, так и косвенное воздействие на экономический рост, поэтому по способу воздействия на экономический рост различают прямые и косвенные факторы.
Прямыми называются те, которые непосредственно определяют физическую способность к экономическому росту. К ним относятся:
1)  увеличение численности и повышение качества трудовых ресурсов;
2)  рост объема и улучшение качественного состава основного капитала;
3)  совершенствование технологии и организации производства;
4)  повышение количества и качества вовлекаемых в хозяйственный оборот природных ресурсов;
5)  рост предпринимательских способностей в обществе. 
1)  увеличение численности и повышение качества трудовых ресурсов; Не все трудовые ресурсы задействованы в экономической деятельности: часть из них учится, часть занята воспитанием детей, часть служит в вооруженных силах. Оставшаяся часть трудовых ресурсов называется экономически активным населением (рабочей силой), т.е. обеспечивающих предложение рабочей силы для производства товаров и услуг. Причем экономически активное население включает как занятых, так и безработных. Экономически активное население мира в 2005 г. оценивалось в 2 млрд. человек, что составляло 48% всего населения мира, в том числе мужчины — 60%, жен-шины — 40% (табл. 8. 2).
В основе качества рабочей силы лежат здоровье, образование и профессиональный опыт. Профессиональный опыт определяется стажем и квалификацией, а знания — долей грамотных, числом лет обучения, доступностью образовательных систем населению и др. Здоровье в масштабе страны и мира измеряется показателями тяжелых заболеваний, расходами на здравоохранение, средним возрастом жизни.
2)  рост объема и улучшение качественного состава основного капитала; Если в стране есть сбережения и если эти сбережения инвестируются в ее экономику, то можно добиться того, чтобы накопление физического производственного капитала происходило быстрее, чем рост численности занятых в хозяйственной деятельности. Этот процесс приводит в итоге к повышению капиталовооруженности труда.
Рост капиталовооруженности труда ведет, в свою очередь, к росту производительности труда, а следовательно, к обгоняющему увеличению объема производимых благ по сравнению с числом занятых этим производством людей.
Но одно только повышение капиталовооруженности труда не могло бы обеспечить возможностей для устойчивого роста благосостояния граждан на основе экономического роста. Для этого необходимо, чтобы действовали и другие факторы;
3)  совершенствование технологии и организации производства; Двадцатый век стал веком научно-технической революции. И не столько в силу лавинообразного роста научных знаний, сколько в силу их быстрого и массового использования для производства товаров и оказания услуг.
Последнее привело к принципиальному изменению множества технологий и гигантскому увеличению на этой основе производительности труда. Кроме того, научно-технический прогресс открыл возможности для смягчения последствий той ограниченности природных ресурсов, которая некогда стала основой для пессимистичных выводов Томаса Мальтуса[footnoteRef:6]. [6:  Липсиц И.В. Экономика. Книга 2.-М.: Издательство «Вита-Пресс», 1996, с. 255] 

4)  повышение количества и качества вовлекаемых в хозяйственный оборот природных ресурсов; Природные ресурсы в качестве условий производства ограничены запасами в природе, их количество и доступность постепенно снижаются. Общество должно учитывать это обстоятельство. Растущие масштабы вовлечения природных ресурсов в производство и несовершенство их переработки и использования порождают проблемы, приобретающие глобальное значение. Их можно разделить на две группы. Первая связана с иссякаемостью природных запасов. Пока общественное производство не столь активно развивалось, человек брал все. Со временем проблема исчерпаемости ресурсов приобретала местный характер, затем региональный, национальный. Сегодня она выходит на мировой уровень.
Вторая группа проблем связана с последствиями использования ресурсов. Последние полтора века прогресс в производительных силах привел к настоящему экологическому кризису. Экологи оценивают сложившуюся ситуацию как критическую. С экономической точки зрения сохранение окружающей среды ведет к дополнительным затратам на устранение отрицательных последствий использования ресурсов или их предупреждение. Необходимость этих мер вступает в противоречие со стремлением получить максимальную прибыль, достижение которой осуществляется путем снижения издержек производства. Природные ресурсы являются источником роста с количественной стороны, обеспечивая растущие объемы производства, а с качественной стороны источником роста выступает весь комплекс прилагаемых мер по оптимизации их использования. Сами по себе природные ресурсы нейтральны по отношению к экономическому росту.
5)  рост предпринимательских способностей в обществе. В  той или иной стране предпринимательский ресурс обилен, если в ней немало опытных и образованных предпринимателей, развита рыночная инфраструктура, имеет глубокие корни предпринимательская этика и культура, а сам дух общества не просто благожелателен к предпринимательству, а пронизан стремлением к нему значительной части населения. Подобными характеристиками обладают прежде всего развитые страны, большинство из которых взращивали предпринимательский ресурс столетиями (Европа) или являются наследниками старой предпринимательской культуры (Северная Америка и другие переселенческие страны), а также некоторые из новых развитых и новых индустриальных стран с глубокими торговыми традициями.
Мировой опыт также показал, что предпринимательские способности наиболее эффективно реализуются в указанных странах, если сильная степень либерализации хозяйственной деятельности сочетается с высокой эффективностью государственных институтов, а также активной государственной поддержкой мелкого и среднего предпринимательства и политикой поощрения конкуренции на внутреннем рынке.
Косвенные факторы – это условия, позволяющие реализовать имеющиеся у общества возможности к экономическому росту. Такие условия создаются факторами спроса и распределения:
1)  снижение степени монополизации рынков;
2)  уменьшение цен на производственные ресурсы;
3)  снижение налогов на прибыль;
4)  расширение возможности получения кредитов.
Факторы спроса ограничивают факторы предложения, т.е. его размером и структурой. Если спрос небольшой, то расширять объем производства экономически нецелесообразно.
Сочетание между факторами предложения и спроса зависит от факторов распределения. Каждый из факторов постоянно изменяется в зависимости от других факторов, а также от социально-экономического развития общества. Степень использования каждого из факторов производства при создании ВВП отражается в производственной функции.
Производственная функция – это математическое выражение зависимости участия или влияния того или иного фактора производства на прирост выпуска продукции с учетом существующего уровня развития и использования технологий.
Математическое изображение производственной функции таково:
Общее – x = F (a1, a2,…..an)     
при условии, что dF/da1; dF/da2….dF/dan – предельные производительности факторов (а1, а2,…аn) – ‘это функция равновесного выпуска продукции.
Производственная функция в общем понимании позволяет получать множество производственных комбинаций, дающих возможность найти определенные выражения выпуска продукта в зависимости от выбранных факторов.
В частном понимании отражает соотношение между факторами производства, необходимыми для экономического роста экстенсивного типа, это соотношение между трудом, землей и капиталом.
y = φ(L, N, K),
где 	φ – обозначает характер функции	
y – обозначение объема продукции,
L – труд,
N – земля,
K – капитал.
Вклад основных факторов производства в прирост ВВП за период 1929 – 1982 г.г. по расчетам американского экономиста Э. Денисона составляет следующую картину:
Таблица 2
Вклад факторов экономического роста в его прирост
	ФАКТОРЫ
	ВЕЛИЧИНА ВКЛАДА В ПРИРОСТ ВВП; %

	Затраты труда
	32

	Рост производительности труда
	68

	НТП
	28

	Затраты капитала
	19

	Образование
	14

	Улучшение распределений ресурсов
	8
















ГЛАВА 2 ЭКОНОМИЧЕСКИЙ РОСТ ВЕДУЩИХ СТРАН МИРА

3.1 Соединенные Штаты Америки.

США занимают лидирующие позиции в мировой экономике. Это лидерство опирается на размеры хозяйства страны и уровень его развития, мощный научно-технический потенциал, зрелость и динамизм развития рыночных институтов и механизмов, эффективность государственного регулирования экономики.
Глобализация экономики США проявляется в нескольких основных процессах: росте масштабов и значения внешней торговли и международного движения капиталов, расширении масштабов внешней миграции трудовых ресурсов, усилении экономической интеграции с соседними Канадой и Мексикой.
Объем внешней торговли США товарами и услугами составил в 2004г. 3,6 трлн. долл. (1,5 трлн. долл. — экспорт, 2,1 трлн. долл. — импорт). Дефицит торгового баланса достиг в 2005 г. величины в 23,6 млрд. долл. Отрицательное сальдо текущего платежного баланса США (с учетом внешнего баланса оплаты труда и баланса инвестиционных доходов) было еще больше — свыше 804,9 млрд. долл. в 2005 г. Доля внешней торговли по отношению к ВВП к началу XXI в. достигла рекордного уровня за всю историю страны — 25%.  Только за 90-е гг. XXв. американский экспорт возрос почти на 100%, что внесло вклад в экономический рост в размере 30% его общего прироста. Особенно заметные изменения произошли в экспорте услугами — транспортными, туристскими, финансовыми, связи, технического содействия, образования и т.д. В 1950 г. лишь 2% всех произведенных услуг направлялось на экспорт, к началу XXI в.— уже 6%, и в результате в начале 2000-х гг. на долю услуг приходилось около 30% всего американского экспорта.
Импорт также способствует интеграции экономики США в мировое хозяйство. Нередко США импортируют те же категории продукции, что и экспортируют. Например, компьютерная отрасль в конце 90-х гг. XX в. экспортировала 43% своей продукции (компьютерные системы, периферийное оборудование и программное обеспечение). В то же время 58% внутреннего промежуточного и конечного потребления в данной отрасли было импортировано. Одновременно США импортируют около 60% потребляемой в стране нефти, значительные объемы многих других полезных ископаемых, а также готовых изделий потребительского и производственного назначения..
Огромный пассивный торговый баланс США не может рассматриваться только в негативном контексте -— при очевидных отрицательных последствиях этого явления, в конкретной экономической ситуации превышение импорта над экспортом означает использование США преимуществ международного разделения труда в своих интересах.
Основные торговые партнеры США концентрируются прежде всего среди наиболее развитых стран и их ближайших соседей, хотя США торгуют практически со всеми странами мира. На Канаду, главного торгового партнера США, в 2004 г. приходилось 17,4% общего объема импорта (219,2 млрд долл.) и 23,4% общего объема экспорта (167,2 млрд долл.). На второе место еще в 2003 г. переместился Китай (13,8% общего объема импорта, или 157,5 млрд долл., и 4,3% общего объема экспорта или 32,6 млрд долл.), отодвинув партнера США по НАФТА — Мексику — на третье место (10,3% импорта и 13,6% экспорта). На четвертом месте среди торговых партнеров США находится Япония (8,7% импорта и 6,7% экспорта), оттеснив отдельные западноевропейские страны, доля крупнейшего европейского партнера США — Германии — в американском импорте составляет 5,2%, экспорте — 4%. На долю развивающихся стран (без Китая) приходится 31% американской внешней торговли.
Одновременно с ростом роли и значения в экономике США внешней торговли можно констатировать рост масштабов движения капитала. Так, к началу XXI в. объем перемещающихся через границы страны (в оба направления) ценных бумаг (акций и облигаций) достиг величины, более чем вдвое превышающей американский ВВП, в то время как в 1980 г. он составлял лишь 9% ВВП.
США являются как крупнейшим международным инвестором, так ; и кредитором. Стоимость американских активов за рубежом равнялась в 2004 г. 9,9 трлн долл. Одновременно США являются крупнейшей страной—реципиентом иностранного капитала: в 2004 г. стоимость иностранных активов равнялась 12,5 трлн долл. На долю иностранных владельцев приходится 35% рынка государственных ценных бумаг, 20% рынка корпоративных облигаций и 7% рынка акций. Теоретически, в случае дестабилизации рынка может произойти массовый отток иностранных портфельных инвестиций из страны. Однако, поскольку американский рынокявляется одним из самых надежныхи привлекательных в мире, представить себе такую ситуацию достаточно сложно.
С другой стороны, на долю США приходится 40% мирового фон-1 дового рынка. Значительная часть вывоза капитала осуществляется через американские ТНК за рубежом. Из 500 крупнейших мировых | ТНК 162 имеют американское происхождение. Особые преимущества в сфере вывоза капитала США получают в рамках интеграционной группировки НАФТА.
Все более значимыми для американской экономики становятся также масштабные миграционные потоки рабочей силы. С 1991 по 2001 г. вид на жительство в США получили 8,1 млн. человек, что более чем вдвое больше, чем в 80-е, и на 75% больше, чем в 70-е гг. Так, 41% роста населения США за период с 1996 по 2003 г. составило 21,6 млн. человек, был обеспечен за счет иммиграции. В 2003 г. в США прожи-плоЗЗ.5 млн. человек, которые родились за пределами страны. Кроме того, по оценкам, ежегодно в США въезжает 200—300 тыс. нелегальных мигрантов, в основном из стран Латинской Америки. По оценкам общая численность нелегальных иммигрантов, проживавших в США в2006 г. составило около 11 млн. человек. Главная причина иммиграции в США — более высокий, чем в других странах, уровень жизни, широкие возможности для трудоустройства и профессионального роста.
Иммигранты оказывают заметное позитивное влияние на экономист США. Весьма наглядно это проявляется в научно-технической сфере, куда США особенно охотно привлекают кадры из-за рубежа. В ряде областей науки (компьютерные, инженерные науки, математика, биология) и в некоторых наукоемких отраслях от 1/э Д° '/г специалистов высшей квалификации составляют выходцы из других стран.
США извлекают немалые экономические выгоды от привлечения в страну и неквалифицированной рабочей силы из-за рубежа. Эти иммигранты, зачастую нелегальные, занимают те ниши на рынке труда, которые сами американцы стремятся не занимать: тяжелый монотонный труд на конвейере, работа по уборке мусора, многие виды работ в строительстве, в текстильной промышленности и т.п.
Все вышесказанное свидетельствует о расширении участия США в народных потоках товаров, капитала и труда, о большой вовлеченности американской экономики в мировое хозяйство и региональные экономические группировки.

3.2 Канада.
Канада относится к числу стран с высокоразвитой экономикой и очень высоким качеством жизни. Структура и устройство ее хозяйственной системы по многим чертам ближе к европейской, чем к американской модели. Канадская экономика формировалась под влиянием разноречивых факторов: богатство природных ресурсов и обширная (вторая в мире после России) территория, значительная часть которой приходится на трудноосваиваемые северные районы; сравнительно малочисленное население; сильное влияние экономических связей с южным соседом — США; значительная роль внешнеэкономических связей, включая экспорт и импорт капиталов. 
Франкоговорящее население сосредоточено в основном в провинции Квебек, где сильны сепаратистские настроения, влияющие и на экономическое развитие. Страна богата водными и лесными ресурсами; из полезных ископаемых наибольшее значение имеют запасы никеля, меди, нефти, природного газа, железной руды, урана, золота и платины, калийных солей. Успешно осваиваются ресурсы северных районов.
В структуре канадской экономики отражается высокий уровень ее развития. В 2005 г. доля сельского хозяйства в ВВП составила 2,2%, доля промышленного производства — 29,1%, доля сферы услуг -68,7%. Размеры ВВП к 2005 г. достигли 1,08 трлн. долл. (по ППС), или 1,023 трлн. долл. по официальному валютному курсу. В сфере материального производства Канады занято около 25% общего числа трудящихся страны, в сфере услуг — свыше 74%.
Структурные сдвиги в обрабатывающей промышленности происходят под значительным влиянием процессов североамериканской интеграции и дерегулирования канадского хозяйства. Реструктуризация, которой подверглись 90% канадских компаний в 90-е гг. в связи с усилением конкуренции при открытии внутренних рынков, вызвала некоторые дополнительные сложности в канадской экономике. Значительное место в экономике занимает иностранный (как правило, американский) капитал: под его контролем состоят предприятия обрабатывающей промышленности с долей в общих продажах продукции отрасли 53%, нефтедобывающие предприятия — 40%, предприятия оптовой торговли — 60%.
Либерализационные коррективы экономической политики, начатые в конце 80-х гг., дали смешанные результаты. В первые годы темпы экономического роста снизились, но после 1996 г. активизировались капиталовложения, жилищное строительство, а темпы роста ВВП превысили 4%. Хотя в начале текущего десятилетия, главным образом под влиянием хозяйственного кризиса в США, темпы роста понизились до 3,3%, они при этом все же оставались примерно вдвое выше, чем в среднем по странам ОЭСР.
Для Канады характерно стремление развивать передовые наукоемкие отрасли обрабатывающей промышленности. Так, по производству авиационной техники Канада занимает пятое место в мире, около 15% товаров и услуг производится в отраслях, связанных с информационными технологиями.
Задача поддержания экономической стабильности настоятельно требует также развития диверсификации промышленного производства, тем более, что США, где реализуется около 85% производимых в Канаде автомобилей, в настоящее время ускоренно наращивают производство автомобилей в Мексике, что представляет угрозу для занятости и объема промышленного производства в Канаде главная отрасль — это автомобилестроение (седьмое место в мире).
Горнодобывающая, нефтегазовая и лесная отрасли Канады относятся к числу наиболее передовых и высокопроизводительных: в них производится 4% ВВП при доле занятых в 1,8% от общего количества работающих в стране. Из добываемого сырья — урановой руды, никеля, меди, металлов платиновой группы и проч. — около 80% идет на репорт; в свою очередь 80% минерально-сырьевого экспорта направляется в США. По добыче природного газа Канада занимает третье место в мире, причем его экспорт покрывает 60% импортных потребностей США. Нефтедобыча полностью обеспечивает потребности страны. В США вывозится более половины продуктов лесопереработки.
Высоким развитием и эффективностью отличается сельское хозяйство Канады, значительная часть продукции которого экспортируется (пятое место в мире) — прежде всего пшеница, мясо, молочные продукты. Предпринимаются попытки либерализации отрасли, которая находится под ощутимым давлением американских конкурентов. Хорошо развита и высоко эффективна строительная отрасль, особенность которой — разработка и применение материалов и технологии строительства в условиях северных широт. На строительство приходится 5,2% ВВП.
В сфере услуг наибольшая доля ВВП производится оптовой и розничной торговлей (в совокупности — 15,8%); здравоохранению и социальному обеспечению принадлежит в совокупности 10,4% ВВП, на образование приходится 6,6%. Оптовая и розничная торговля в 90-е гг. стали ареной ожесточенной конкуренции канадских и американских крупных компаний. В результате 97% объема розничных продаж осуществляется ныне пятью мощными корпорациями, при этом на долю иностранных компаний приходится 36% розничной и более 60% оптовой торговли.
В транспортной сфере к началу XXI в. почти все предприятия были приватизированы; то же относится и к отрасли связи. Морские, речные, воздушные порты перешли в ведение смешанных частно-государственных компаний. В транспортных услугах ведущая роль принадлежит автомобильному транспорту, на который приходится 54% всех грузовых перевозок и с помощью которого ныне осуществляется 70% товарообмена с США. На железные дороги и трубопроводы приходится примерно по 20% транспортировки грузов, на водный транспорт—5%. Высокоразвитыми являются связь, информационные и телекоммуникационные услуги, обеспечивающие почти 5% ВВП; при этом сетью Интернет охвачены все населенные пункты, библиотеки и учебные заведения. С развитием финансовой системы, где главную роль играют пять крупнейших банков (обеспечивают 83% всего финансового оборота страны), связано и ускоренное развитие бухгалтерско-аудиторской, финансово-консультационной, юридической и других смежных отраслей, на которые, вместе взятые, приходится 4,7% ВВП.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ.

Под экономическим ростом в масштабе всей национальной экономики принято понимать увеличение объема производства товаров и услуг за определенный период времени.
Экономический рост принято измерять относительно предшествующего периода в процентах или в абсолютных величинах. Обычно он измеряется с помощью такого показателя, как валовый национальный продукт (ВНП). ВНП определяется как рыночная стоимость всей произведенной конечной продукции и услуг в экономике за год, где учитывается годовой объем конечных товаров и услуг, созданных гражданами данной страны, как в рамках национальной территории, так и за рубежом.
Современные модели экономического роста сформировались на основе двух источников – кейнсианской теории макроэкономического равновесия и неоклассической теории производства. 
Кейнсианская модель экономического роста использует эффекты мультипликации автономных инвестиций и акселерации индуцированных инвестиций. Кроме того, в ней применяется уравнение Харрода-Домара, которое в конечном счете устанавливает зависимость прироста национального дохода от нормы накопления в нем. При этом в данной модели важное значение придается равенству темпов прироста сбережений и ожидаемых инвестиций.
Классическая модель экономического роста базируется на производственной функции Кобба-Дкгласа, которая учитывает участие труда и капитала, а также научно-технического прогресса. Кроме того, она приобретает модифицированный вид при определении зависимости объема выпуска продукции от фондовооруженности, инвестирования и выбытия основного капитала, роста населения.

Экономический рост находиться в прямой зависимости от сложившейся структуры общественного производства, направлений и динамики ее изменения, так как они определяют уровень фондовооруженности и материалоемкости национального производства.
Темпы экономического роста напрямую зависят от типа экономического роста. Мировая экономическая история знает два типа экономического роста: экстенсивный рост и интенсивный рост Экстенсивный рост – является более простым типом экономического роста. Его главное достоинство заключается в том, что он обеспечивает наиболее легкий путь повышения темпов хозяйственного развития, позволяет сравнительно быстро и относительно дешево наращивать экономический потенциал страны. Интенсивный экономический рост – это более сложный тип, поскольку решающую роль в нем начинает играть научно-технический прогресс. Следовательно, он предполагает высокий уровень развития производительных сил, техники, технологии, высокий образовательный и профессиональный уровень работников.
При переходе на интенсивный тип темпы могут даже несколько снижаться по сравнению с экстенсивным типом роста. Однако это не означает спада экономического развития или его замедления. При экстенсивном типе роста экономика сохраняла пропорции, свою структурную характеристику и развивалась вширь. В условиях интенсивного типа роста экономика приобретает динамизм не только за счет расширения производства, но и за счет прогрессивных структурных перестроек. Решение такой двойственной задачи приводит к тому, что наращивать темпы становится гораздо труднее. Кроме того, в условиях насыщенного рынка наращивание темпов не всегда целесообразно.
Развитие в этом случае осуществляется за счет совершенствования технологии. Это становится неизбежным в связи с тем, что производство морально устаревает за более короткий срок, и новые ресурсы направляются в него уже с новым уровнем эффективности и качества.

Факторы экономического роста — это причины, порождающие экономический рост. Под факторами экономического роста в экономической теории понимаются те явления и процессы, которые определяют возможности увеличения реального объема производства, повышения эффективности и качества роста. Они оказывают как прямое, так и косвенное воздействие на экономический рост, поэтому по способу воздействия на экономический рост различают прямые и косвенные факторы.
Прямыми называются те, которые непосредственно определяют физическую способность к экономическому росту. К ним относятся:
1)  увеличение численности и повышение качества трудовых ресурсов;
2)  рост объема и улучшение качественного состава основного капитала;
3)  совершенствование технологии и организации производства;
4)  повышение количества и качества вовлекаемых в хозяйственный оборот природных ресурсов;
5)  рост предпринимательских способностей в обществе.
Косвенные факторы – это условия, позволяющие реализовать имеющиеся у общества возможности к экономическому росту. Такие условия создаются факторами спроса и распределения:
1)  снижение степени монополизации рынков;
2)  уменьшение цен на производственные ресурсы;
3)  снижение налогов на прибыль;
4)  расширение возможности получения кредитов
Социально-экономическая ситуация в США не свободна от целого ряда
противоречий и проблем. Среди них — подверженность циклическим кризисам, проблема бедности и социальной дифференциации населения, ухудшающаяся демографическая ситуация, отсутствие системы медицинского страхования для значительной части населения страны, ограниченная финансовая
доступность высшего образования для некоторых категорий населения, прежде всего представителей этнических меньшинств. Первые годы 2000-х гг. ознаменовались растущим бюджетным дефицитом, государственным долгом и
торговым дефицитом. Вес большее влияние на экономику США, в том числе
негативное, оказывают процессы глобализации, в частности высвобождение
рабочей силы из производства, влияние мировых финансовых кризисов.
 В последние два десятилетия Канада идет сложным, противоречивым путем ломки привычных традиций масштабного участия и вмешательства государства в хозяйственный механизм, активизации потенциала конкурентного начала, рыночных сил, в то же время стараясь избежать прямолинейно-либералистских действий и не ухудшить социальный климат и качество жизни в стране, сохранив при этом самостоятельность, достойные и равноправные экономические и политические отношения с США. Своеобразие социально-
экономической модели Канады ставит эту страну на особое место в современном развитом мире.













СПИСОК ЛИТЕРАТУРЫ.

1. Алексеева М.М. Планирование деятельности фирмы – 2000.
2. Басовский Л.Е. Финансы менеджмента: учебное пособие–  2002.
3. Волков О.И., Скляренко В.К. Экономика предприятия: курс лекции –2002.
4. Дворецкая А.Е. Организация управление финансами напредприятии и
   менеджменте в России и за рубежом –2003.
5. Зайцев Н.Л. Экономика промышленного предприятия –2002
6. Кавалева А.М. Финансы фирмы: учебное пособие –2000.
7. Кавалева А.М. Управление финансами: учебное пособие – 2001
8. Прогнозирование и планирование в условиях рынка. Под редакцией
   Морозовой Т.Г. и Пикулькина А.В. – 2000
9. Прогнозирование и планирование экономики. Под редакцией 
   Борисовича В.М. – 2000.
10. Сальников В.А Трансформация отраслевой структуры промышленности           
     России – 2005
11. Скляренко В.К., Прудшеков Б.М. Экономика предприятия: учебное 
     пособие – 2007.
12. Суворов Н.В., Емельяков С.С. Макроэкономический анализ
     технологических и структурных изменений в отечественной экономике –
     2000.
13. Черныш Е.А. Прогнозирование и планирование в условиях рынка:
     учебное пособие – 2001
14. Экономика предприятия. Под редакцией проф. Торфинкеля В.Я., проф.
     Купрякова Е.М. – 2005.
15. Экономика предприятия. Под редакцией проф. Тубарчана П.П. и проф.
[bookmark: _GoBack]      Тумина В.М. – 2006.
