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Введение

В последнее время в мировой экономике все четче отслеживается влияние и все чаще звучат названия ряда государств: Республика Корея, Китай, Малайзия, Индонезия. До недавних пор считавшихся отстающими. Сейчас же товары, производимые этими странами «штурмуют» мировую экономику, завоевывая все новые и новые рынки. Так Китай и Республика Корея всего за несколько лет плотно обосновались на рынке автомобильной промышленности, где царили европейские гиганты с вековым стажем.
Продукция этих стран, обладая высокой конкурентоспособностью, все более интенсивно захватывает позиции на мировом рынке. Они превратились в крупнейших экспортеров обуви, одежды, текстильных изделий, стремительно наращивают вывоз бытовой электронной аппаратуры, персональных компьютеров, электронно-вычислительной техники, легковых автомобилей и других видов высокотехнологичных товаров. При этом им удалось не только найти свою нишу на мировом рынке, но и потеснить конкурентов из числа развитых капиталистических стран. 
Таким образом, тема экономики новых индустриальных стран очень актуальна в последнее время. Целью данной работы является анализ и изучение экономики новых индустриальных стран. Попытка разобраться в причинах и быть может предсказать последствия столь бурного экономического роста, все это является несомненным аспектом мировой экономики в целом.
Из цели работы следуют такие задачи как раскрытие темы развитие новых индустриальных стран, выявление сильных и слабых сторон экономической политики на примере Китая, определение источников экономического роста, рассмотрение проблем экономики Китая.
В практической части на основе отдельных данных делается анализ современного состояния экономики «новых индустриальных стран» на примере Китая.
По результатам исследования был вскрыт ряд проблем, имеющих отношение к рассматриваемой теме, и сделаны выводы о необходимости дальнейшего изучения/улучшения состояния вопроса.
Таким образом, актуальность данной проблемы определила выбор темы работы "Общее и особенное в экономическом развитии новых индустриальных стран", круг вопросов и логическую схему ее построения. 
Теоретической и методологической основой проведения исследования явились законодательные акты, нормативные документы по теме работы. 
Источниками информации для написания работы послужили базовая учебная литература, фундаментальные теоретические труды крупнейших мыслителей в рассматриваемой области, результаты практических исследований видных отечественных и зарубежных авторов, статьи и обзоры в специализированных и периодических изданиях, посвященных тематике работы, справочная литература, прочие актуальные источники информации.
1. [bookmark: _Toc245485726]
Экономическое развитие новых индустриальных стран

1.1 [bookmark: _Toc245485727]Понятие «новые индустриальные страны»

Новые индустриальные страны (НИС) — группа развивающихся стран, в которых за последние десятилетия произошёл качественный скачок социально-экономических показателей. Экономика этих стран за короткий срок совершила переход от отсталой, типичной для развивающихся стран, к высокоразвитой.[footnoteRef:1] [1:  Википедия – свободная энциклопедия. – [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://ru.wikipedia.org
] 

- НИС «первой волны»: Республика Корея, Сингапур, Тайвань, Гонконг (Сянган) (их ещё называют «азиатские тигры» или «азиатские драконы»)
- НИС «второй волны»: , Аргентина, Бразилия, Мексика, Чили, Уругвай
- НИС «третьей волны»: Малайзия, Таиланд, Индия, Кипр, Тунис, Турция, Индонезия
- НИС «четвёртой волны»: Филиппины, Китай
Существует две основные модели НИС:
- Азиатская модель: развитие национальной экономики с преимущественной ориентацией на внешний рынок.
- Латиноамериканская модель: развитие национальной экономики с ориентацией на импортозамещение.
Общие черты новых индустриальных стран:
— демонстируют самые высокие темпы экономического развития (8 % в год у НИС 1 волны);
- ведущей отраслью является обрабатывающая промышленность;
- экспортоориентированная экономика;
- активная интеграция (ЛАИ, АТЭС, МЕРКОСУР);
- образование собственных ТНК(это не только производственные компании, но и транснациональные банки, телекоммуникационные компании, страховые компании, аудиторские компании, инвестиционные и пенсионные фонды), не уступающих ТНК ведущих стран мира;
- большое внимание уделяется образованию;
- использование высоких технологий;
- привлекательны для ТНК вследствие дешевизны рабочей силы, обладания значительными сырьевыми ресурсами, развития банковского и страхового сектора;
- главная визитная карточка — производство бытовой техники и компьютеров, одежды и обуви.
По степени открытости мировому рынку (доля экспорта в ВНП) НИС дифференцируются по следующим группам:
1. Страны с закрытой экономикой (доля экспорта в ВНП не более 10-19%): Аргентина, Бразилия.
2. Страны с относительной закрытой экономикой (доля экспорта в ВНП более 10-19%): Мексика, Индия.
3. Страны с полузакрытой экономикой (доля экспорта в ВНП 20-24%): Труция, Кипр.
4. Страны с относительно открытой экономикой (доля экспорта в ВНП 25—34%): Корея, Тайвань, Гонконг, Индонезия.
5. Страны с открытой экономикой (доля экспорта в ВНП более 35%): Сингапур, Малайзия, Таиланд, Тунис, Филиппины.
НИС можно классифицировать по региональному признаку, между которыми наблюдаются существенные различия (таблица 1):
1) азиатские (Корея, Тайвань, Сингапур, Гонконг, Филиппины, Индия, Таиланд);
2) латиноамериканские (Бразилия, Аргентина, Мексика, Чили).
Таблица 1 -  Сущностные различия между двумя типами НИС[footnoteRef:2] [2:  Т.К. Кочегарина. Мировая экономика. – Ростов-на-Дону: 2009, с. 77] 

	Азиатские НИС
	Латиноамериканские НИС

	Экстравертивный тип 
Сбалансированно  совмещаются политика импортозамещения и экспортоориентированности, хотя для некоторых стран характерно развитие экономики с преимущественной ориентацией на внешний рынок, на экспорт
	Интровертивный тип 
Эта политика предполагает протекционизм, отсутствие конкуренции со стороны иностранных компаний, дешевизну кредитов. Политика импортозамещения не способствует коренному изменению роли развивающихся стран в мировом хозяйстве

	Предпринимательский капитал направляется главным образом в обрабатывающую промышленность, сырьевые отрасли
	Предпринимательский капитал направляется в торговлю, сферу услуг, в обрабатывающую промышленность

	Сформировался более широкий круг источников финансирования развития
	Обладают более мощным экономическим потенциалом по сравнению с восточноазиатскими НИС

	Создавались трудоемкие предприятия по выпуску массовой потребительской продукции
	Основной упор сделан на развитие материалоемких и капиталоемких отраслей в обрабатывающей и добывающей промышленности



Для НИС характерны более высокие показатели темпов хозяйственного развития, превышающие аналогичные показатели других развивающихся стран и промышленно развитых стран. Следовательно, НИС нельзя отнести ни к одной из существующих групп стран, они заняли особое положение в мировом хозяйстве и составили новую самостоятельную группу.
Внутри группы развивающихся стран происходит постоянное перемещение ввиду их дифференцированного и раз-носкоростного развития. Некоторые из новых индустриальных стран, например, Мексика и Республика Корея, достигли такого высокого уровня развития, что дало основание для принятия этих стран в состав Организации экономического сотрудничества и развития, которая объединяет все ведущие развитые страны с рыночной экономикой, тем самым изменяя и статус этих государств. С другой стороны, в подгруппе наименее развитых стран происходит усиление отставания некоторых ее участников даже от средних показателей для группы развивающихся стран в целом.
К странам с переходной экономикой относятся страны Центральной и Восточной Европы, бывшие республики СССР.[footnoteRef:3] [3:  Т.К. Кочегарина. Мировая экономика. – Ростов-на-Дону: 2009, с. 78] 


1.2 [bookmark: _Toc245485728]Темпы экономического развития НИС

Процесс дифференциации экономически слаборазвитых государств привел к выделению особой группы стран и территорий, которые получили название новые индустриальные страны - НИС. Это, как уже отмечалось Южная Корея, Тайвань, Гонконг, Сингапур, Малайзия, Таиланд, Бразилия, Мексика, Аргентина. В отношении некоторых НИС вместо слова "страны" часто применяется термин "территория". Так, Тайвань - часть Китая, в свое время незаконно отторгнутая от него гоминдановским режимом. Гонконг сохраняет статус британской колонии. Которую планировалось передать под юрисдикцию КНР. Южная Корея появилась в результате разделения единого государства на две части. Появление НИС отражает интенсивный рост мировой капиталистической системы за счет подключения к ней новых адекватных подсистем. 
Сильная дифференциация наблюдается в самой группе НИС. Латиноамериканские НИС обладают более мощным экономическим потенциалом по сравнению с НИС Азии. Размет ВВП только одной Бразилии на мировом рынке достаточно скромны по сравнению с НИС Азии. 
Южную Корею уже сейчас вполне можно отнести в разряд индустриально развитых капиталистических стран, причем по основным макроэкономическим показателям она будет первой из числа РС, которая пополнит группу ведущих капиталистических держав.
Темпы экономического развития большинства НИС значительно превышают аналогичные показатели не только развивающихся государств, но и многих развитых капиталистических стран. По производству отдельных видов промышленной продукции, в том числе наукоемких, НИС вышли на ведущие позиции в капиталистической экономике. Собственно, это обстоятельство во многом обусловило их необычайно ускоренный рост. 
Еще более высокими темпами развивается экспорт из этих стран. Дело в том, что, обладая высокой конкурентоспособностью, продукция обрабатывающей промышленности НИС все более интенсивно захватывает позиции на мировом рынке. НИС превратились в крупнейших экспортеров обуви, одежды, текстильных изделий, стремительно наращивают вывоз бытовой электронной аппаратуры, персональных компьютеров, электронно-вычислительной техники, легковых автомобилей и других видов высокотехнологичных товаров. При этом НИС удалось не только найти свою нишу на мировом рынке, но и потеснить конкурентов из числа развитых капиталистических стран. 
В 80-е гг. ощутимо возросло влияние НИС на динамику, структуру, географическое направление мировой капиталистической торговли и в не меньшей мере на экспортно-импортные операции с отдельными капиталистическими государствами. Это ведет к тому, что они становятся ощутимым фактором, воздействующим на состояние внутренней общехозяйственной конъюнктуры ведущих капиталистических стран. 
В силу множества факторов НИС оказались в сфере особых экономических и политических интересов капиталистических стран, которые направляли в эти страны почти половину всех финансовых ресурсов, предназначенных развивающимся государствам. 
Новые индустриальные страны превратились в крупных производителей судов, морских нефтебуровых платформ, легковых автомобилей, электронных компонентов, видеомагнитофонов и т.д. 

[bookmark: _Toc243325706][bookmark: _Toc245485729]1.3 Характеристика экономической модели "новых индустриальных стран"

"Новые индустриальные страны" по ряду признаков выделяются из основной массы развивающихся стран. Черты, отличающие НИС как от развивающихся стран, из среды которых они вышли, так и от развитых капиталистических стран, в ряды которых некоторые из них уже вступили "одной ногой", позволяют говорить о появлении особой "новоиндустриальной модели" развития. Эти характерные особенности достаточно четко прослеживаются при анализе опыта развития "новых индустриальных стран" Латинской Америки и Азии.
Не умаляя важной роли опыта развития латиноамериканских НИС, все же следует подчеркнуть, что азиатские НИС, а именно Южная Корея, Тайвань, Гонконг, Сингапур, стали своеобразными образцами развития для многих освободившихся государств как в отношении внутренней динамики народного хозяйства, так и в отношении внешнеэкономической экспансии.
Как правило, к "новым индустриальным странам" относят четыре "малых дракона" Азии, т. е. упомянутые выше Южную Корею, Тайвань, Сингапур, Гонконг, а также НИС Латинской Америки - Аргентину, Бразилию, Мексику. Все перечисленные страны - это НИС "первой волны" или первого поколения. Следом за ними идут НИС последующих поколений. Например, второго поколения - Малайзия, Таиланд, Индия, Чили; третьего поколения - Кипр, Тунис, Турция и Индонезия; четвертого поколения - Филиппины, южные провинции Китая и др. В итоге появляются целые зоны "новоиндустриальности", полюса экономического роста, распространяющие свое влияние прежде всего на близлежащие регионы.
Критерии, по которым те или иные государства относят к НИС по методике ООН, следующие:
1) размер валового внутреннего продукта на душу населения;
2) среднегодовые темпы его прироста;
3) удельный вес обрабатывающей промышленности в ВВП (он должен быть более 20%);
4) объем экспорта промышленных изделий и их доля в общем вывозе;
5) объем прямых инвестиций за рубежом.
По всем этим показателям "новые индустриальные страны" не только выделяются на фоне других развивающихся стран, но зачастую превосходят подобные показатели ряда промышленно развитых стран.
Так, например, Тайвань за период с 1952 по 1993 гг. увеличил объем валового внутреннего продукта в 170 раз (при росте населения примерно в 2,5 раза), а оборот внешней торговли - в 534,6 раза. Среднегодовые темпы экономического роста составили 8,7%, при сохранении низкого уровня инфляции - 3,6%. По показателям социального развития Тайвань находится на уровне ведущих стран мира. Объем валового национального продукта на душу населения составляет более 12 тыс. долл. (середина 90-х Годов).
Подсчитано, что на протяжении 30 лет (1960-1990 гг.) темпы развития экономики азиатского региона в целом составляли более 5% в год, в то время как в европейских странах - 2%. Помимо Тайваня высокие темпы роста в 90-е годы демонстрируют Южная Корея - 8%, Сингапур - около 8%, Малайзия - более 9% в год (таблица 2).
Таблица 2 – Темпы роста валового внутреннего продукта в «новых индустриальных странах» Азии (в %)
	
	1980-1990 гг. (в среднем)
	1991 г.
	1992 г.
	1993 г.
	1994 г.

	Южная Корея
	9,9
	8,3
	7,3
	6,4
	7,6

	Тайвань
	8,3
	7,3
	6,7
	6,7
	6,9

	Гонконг
	7,1
	4,0
	5,8
	5,4
	5,5

	Сингапур
	6,3
	7,0
	6,1
	6,0
	6,1

	Малайзия
	5,1
	8,6
	8,5
	7,6
	7,5


 
Высокие темпы роста "новых индустриальных стран сопровождаются значительным повышением благосостояния населения. Так, с середины 60-х до начала 90-х годов годовой доход на душу населения в этих странах вырос в 4 раза. По прогнозам международных экспертов Восточная Азия может перегнать к 2010 г. по объему валового национального продукта Западную Европу, а к 2020 г. - Северную Америку.
Особо следует сказать о Сингапуре, который в 1995 г. первым из государств Юго-Восточной Азии получил статус "индустриально развитого". Такое звание официально присвоено ему Организацией экономического сотрудничества и развития. Оно вступило в силу с 1 января 1996 г. Три десятилетия стабильного экономического роста превратили это государство из небольшого порта в девятую в списке богатейших стран мира (в пересчете на душу населения). В условиях политической стабильности промышленность страны постоянно набирала обороты в среднем со скоростью 8,4% в год, а каждый из ее жителей повысил свой жизненный уровень в среднем в 7 раз. Ежегодный доход среднестатистического жителя Сингапура составил в 1995 г. 22,3 тыс. долл. США - выше, чем в Великобритании, бывшей метрополии. Кстати и Гонконг, бывшая колония Великобритании, по многим социально-экономическим аспектам уже превзошел свою метрополию. Гонконг (Сянган) и Сингапур в конце 90-х годов занимают 4-е и 5-е место в мире по доходам на душу населения.
Еще одним достижением "новых индустриальных. стран" Юго-Восточной Азии является низкий уровень безработицы. В середине 90-х годов четыре "малых дракона", а также Таиланд и Малайзия относились к странам с самой низкой безработицей в мире.
Отмечая несомненные успехи "новых индустриальных стран", впечатляющий экономический рост, не стоит сбрасывать со счетов и то, что они продемонстрировали отстающий уровень производительности труда по сравнению с промышленно развитыми странами. Так, например, "четыре дракона" достигли по размеру валового национального продукта на душу населения лишь 38 процентов от уровня Японии.[footnoteRef:4] [4:  Авдокушин Е.Ф. Международные экономические отношения: Учебник. -М.:Экономистъ, 2004] 
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Рассматривая экономическую модель "новых индустриальных стран" и особенности ее успешного развития, как правило, указывают на внешние и внутренние факторы этой модели, обеспечившие ей громкий успех, Объективно характер этих двух групп факторов дополняется гибкой, сбалансированной политикой правительства каждой из стран НИС. Не касаясь проблем внутренней структуры НИС, эволюции их хозяйственного механизма, рассмотрим особенности внешнеэкономического фактора НИС и его роль в возвышении "драконов" Азии и развитии НИС Латинской Америки.
Как свидетельствует мировой опыт, вступая в активное международное экономическое сотрудничество, та или иная страна начинает с привлечения иностранных инвестиций и стимулирования роста внешней торговли. При этом страны проходят в области структурной перестройки своей экономики все звенья технологической цепочки - от добычи, переработки, экспорта сырья к наукоемким товарам. Доходы от экспорта используются для модернизации и развития наиболее перспективных, "выгодных" в плане международного разделения труда отраслей.
По такому пути прошли США, Германия, Япония. Так, США начинали с экспорта сырья, пшеницы, хлопка, меди, угля и др. ФРГ в 50-е годы - с угля, черных металлов, химической продукции. Япония - с текстиля, металлов, химической продукции.
В 60-е годы на такой путь вступили ряд стран Восточной Азии и Латинской Америки - "новые индустриальные страны". Все они активно использовали внешние источники экономического роста. К ним прежде всего следует отнести широкое привлечение иностранных капиталов, техники и технологии из промышленно развитых стран.
В силу ряда причин некоторые НИС оказались в сфере особых политических и экономических интересов промышлённо развитых стран. Так, сфера политических интересов США распространялась на Тайвань и Южную Корею, как страны, противостоящие "коммунистическому влиянию" на страны Восточной Азии. В этой связи этим странам была оказана беспрецедентная экономическая помощь и военная поддержка, Так, например, Тайваню была оказана помощь в 1,5 млрд. долл. В период 1950- 1965 гг. помощь США составила 34% совокупных инвестиций на Тайване, в том числе 74% - в инфраструктуру, 59% - в сельское хозяйство и 13% - в промышленность. Все это в огромной степени дало стартовый толчок в развитии экономики Тайваня.
На формирование современной структуры экономики НИС большое влияние оказали прямые инвестиции. В первую половину 80-х годов прямые инвестиции в экономику НИС достигли
42% прямых капитальных вложений в развивающиеся страны. Среди промышлённо развитых стран ведущим инвестором предпринимательского капитала в НИС являются США. Величина их прямых инвестиций составляет 10% от общего объема таких инвестиций за рубежом. На втором месте по объему прямых инвестиций в НИС стоит Япония.
Японские инвестиции способствовали индустриализации НИС и росту конкурентоспособности их экспорта. Весьма заметную роль они сыграли в превращении "новых индустриальных стран" в крупных экспортеров продукции обрабатывающей промышленности. Только за 1982-1985 гг. эти инвестиции возросли на Тайване более, чем в 2 раза, в Гонконге - на 61%. За это время с участием Японского капитала была сформирована крупная производственная база, позволившая этим странам стать экспортерами высококачественных готовых изделий. В Южной Корее, где японские инвестиции с начала 80-х годов составляли более половины общего объема иностранных прямых инвестиций, за прошедшие годы был создан комплекс по производству станков, электротехнического оборудования, морских судов и т. п.
Для "новых индустриальных стран" Азии было характерно то, что предпринимательский капитал направлялся главным образом в обрабатывающую промышленность и сырьевые отрасли. В свою очередь, в латиноамериканских НИС он шел в торговлю, сферу услуг, обрабатывающую промышленность. Широкая экспансия зарубежного частного капитала привела к тому, что в НИС, фактически, нет ни одной отрасли экономики, где не было бы иностранного капитала.
Ниже показана доходность вложений (в процентах) в рынки латиноамериканских и азиатских "новых индустриальных стран" в середине 90-х годов:
Аргентина 		– 57,96
Бразилия 		– 83,5
Мексика 		– 39,87
Чили 		– 38,92
Индонезия 		– 78,67
Южная Корея 	– 26,03
Тайвань 		– 103,98
Тайланд 		– 121,27
Филиппины 	– 165,18
 Как видно из приведенных данных, доходность инвестиций в азиатские НИС заметно превосходит подобные возможности в латиноамериканских странах.
Закономерен вопрос: почему иностранный частный капитал все более активно внедрялся в некоторые страны азиатского региона?
Ситуация в развитии мирового хозяйства в конце 60-х годов сложилась таким образом, что интересы и стратегии развития транснациональных корпораций совпали с возможностями и устремлениями ряда стран азиатского региона. Столкнувшись с разного рода ограничениями импорта и невысокой платежеспособностью развивающихся стран, корпорации, чтобы удержать перспективные рынки, идут на частичную замену экспорта товаров вывозом капитала для налаживания соответствующих производств на месте.
Деятельность транснациональных корпораций в том же направлении подталкивалась конъюнктурой -насыщенных рынков развитых стран, обострившейся конкуренцией, борьбой за снижение издержек производства. В местах же своего базирования ТНК делают упор на развитие наукоемких производств. Примечательно, что "азиатские драконы" оказались готовы воспринять эти изменения международной экономической конъюнктуры и использовать их в своих целях.
Важную роль в привлечении транснациональных корпораций именно в азиатский регион сыграли следующие обстоятельства:
1. Выгодное географическое положение "новых индустриальных стран". Все они находятся на перекрестке мировых торгово-экономических путей, вблизи от центров мирового хозяйства - США, Японии.
2. Почти во всех "новых индустриальных странах" сложились автократические или близкие к таковым политические режимы, лояльные к промышленно развитым странам. В них была обеспечена политическая стабильность, демократические и политические преобразования были отложены в пользу экономических реформ. Иностранным инвесторам была обеспечена высокая степень гарантий безопасности их инвестиций.[footnoteRef:5] [5:  Е.Ф. Авдокушин Международные экономические отношения: Учебник. -М.:Экономистъ, 2004] 

3. Определенную роль сыграли такие неэкономические факторы, как трудолюбие, старательность, дисциплинированность, бережливость населения "новых индустриальных стран" Азии.
В определенной степени эти факторы оказались решающими в своеобразном соревнований между двумя моделями "новых индустриальных стран" - азиатской и латиноамериканской.
В чем суть этих моделей?
Первая модель предполагает развитие национальной экономики с преимущественной ориентацией на внешний рынок, на экспорт.
Вторая - ориентирована на импортозамещение. Первой модели, как указывалось выше, следовали в конце прошлого века США, после 2-ой мировой войны - западноевропейские страны, Япония, а затем и "новые индустриальные страны" Азии.
Вторая модель в значительной степени свойственна латиноамериканским "новым индустриальным странам".
Мировой опыт показал, что стратегия развития импортозамещающего производства сыграла важную роль в экономическом прогрессе ряда развивающихся стран.
Стратегии импортозамещения способствовали диверсификации хозяйственной структуры. Во многих развивающихся странах был создан ряд новых и важных для них производств, вырос уровень самообеспеченности по многим ключевым позициям.
Однако динамичная и эффективная стадия импортозамещения не занимает большой отрезок времени. Во всех странах, делающих ставку на развитие импортозамещающего производства как основной линии модернизации экономики, неизбежно наступает серьезный кризис. Дело в том, что "тепличный" режим функционирования национальной экономики, основанный на протекционизме и выражающийся в отсутствии конкуренции со стороны иностранных компаний, Дешевизне кредитов не способствует созданию гибкой и эффективной экономической системы. В целом политика импортозамещения не способствует коренному изменению роли развивающихся стран в мировом хозяйстве.
Более того, замещение импорта зачастую не только не снижает зависимости от внешних факторов, но иногда и увеличивает ее. При длительной опоре на принцип импортозамещения происходит консервация отставания, возникают препятствия для появления в экономике отраслей-локомотивов, обеспечивающих достижение прогресса мирового уровня.
Протекционизм как мера защиты внутреннего рынка и бизнеса, ведет к тому, что отечественные предприятия, зачастую работая неэффективно, тем не менее получают прибыли, пользуясь своим монопольным положением и взвинчивая цены.
Стадию импортозамещения прошло большинство из развивающихся стран, в том числе и "новые индустриальные страны". Для латиноамериканских НИС (Бразилия, Аргентина, Мексика) стратегия импортозамещения сыграла свою положительную роль, позволив им создать диверсифицированную национальную экономику и занять видное место в мировом производстве ряда важнейших товаров. Тем не менее эти страны не смогли создать прочных предпосылок для преодоления отставания от промышленно развитых стран, хотя они обладают более мощным экономическим потенциалом, нежели "новые индустриальные страны" Азии. Например, валовой внутренний продукт (ВВП) Бразилии лишь немного меньше, чем совокупный ВВП "новых индустриальных стран" Восточной Азии. Без опережающего роста экспорта латиноамериканские НИС не смогли обеспечить требуемую модернизацию своей экономики. В итоге темпы экономического роста оказались недостаточными для решения внутриэкономических проблем. Одновременно обострились и внешние проблемы, невысокий рост экспорта способствовал увеличению дефицита платежного баланса, потребности во все новых кредитах. Технологическое отставание при такой политике закреплялось, поскольку в эти страны импортировались не самые передовые техника и технология из промышленно развитых стран.
Следует отметить, что к середине 90-х годов некоторые "новые индустриальные страны" Латинской Америки выходят из длительного кризиса 80-х годов. В результате либеральных экономических реформ вновь возрастают темпы экономического роста, появляется положительное сальдо торгового баланса (Бразилия, Чили).
Политика крупнейшей из "новых индустриальных стран" Латинской Америки - Бразилии вновь ориентирована на создание открытой экономики. Для этого создается обстановка конкурентной борьбы на внутреннем рынке, снижаются импортные тарифы. Планируется полная отмена таможенных ограничений между странами МЕРКОСУР - зоны свободной торговли, в которую входят Бразилия, Аргентина, Парагвай и Уругвай. К концу 90-х годов экспорт продукции стран Латинской Америки вырос в 7 раз по сравнению с тем же показателем 30-летней давности. Латинская Америка и, в первую очередь, тамошние "новые индустриальные страны", становятся важнейшим рынком для экспортной экспансии США. В 1997 г. экспорт США в Латинскую Америку превысил объем экспорта этой страны в Японию и почти сравнялся с поставками в страны ЕС.
"Новые индустриальные страны" Азии реализовывали более эффективную и гибкую модель экспортоориентированной экономики. Эта модель, как свидетельствует опыт НИС Азии, включает в себя одновременно использование импортозамещающей политики в течение определенного периода.
Вступлению в этап экспортоориентированной политики не обязательно должен предшествовать завершенный этап импортозамещающей индустриализации. Политика импортозамещения и экспортной ориентированности могут сбалансированно совмещаться, причем, в отдельные периоды приоритет может Получать как та, так и другая политика. Вместе с тем, перед фронтальным переходом к экспортной экспансии, этап импортозамещения, в основном, должен быть все же пройден.
Так, к началу формирования современной структуры производства "новые индустриальные страны" Азии постарались перестроить традиционный сектор народного хозяйства, за счет которого можно было бы произвести индустриализацию. В большинстве стран Восточной Азии, а также Юго-Восточной Азии (Тайвань, Южная Корея - 50-е годы; Малайзия - 60-е годы; Таиланд - 60-е - начало 70-х годов; Филиппины - начало 50-х - конец 60-х годов) преобладала политика импортозамещения. Исключение составили Гонконг и, в определенной степени, Сингапур, вынужденные в силу исторических условий, географического положения и ограниченности внутреннего спроса ориентировать производство главным образом на экспорт. Меры по стимулированию национального производства должны были привести к повышению нормы прибыли в обрабатывающей промышленности, обеспечить постепенный охват импортозамещением отраслей по выпуску потребительской продукции, а затем товаров промежуточного спроса и длительного пользования. Иными словами, стратегия импортозамещения направлялась на развитие производительных сил в тех областях, где страна сравнительных преимуществ не имела.
"Новые индустриальные страны" Азии, развивая трудоемкие экспортоориентированные производства, по мере накопления опыта и капиталов перешли к капиталоемким отраслям с использованием высоких технологий, уделяют больше внимания развитию инфраструктуры.
Главным направлением принятой в этих странах экономической стратегии остается выпуск наукоемкой продукции. Трудоемкие и малорентабельные производства "доверяются" "новым индустриальным странам" "второй волны", а также Китаю, Вьетнаму и некоторым другим странам. В результате фактически повторяется процесс переноса этих производств, который был в свое время осуществлен из промышленно развитых стран в НИС первого поколения.
Экспортную ориентацию "новых индустриальных стран" Азии нельзя представлять лишь как работу на внешний рынок. Работающие на экспорт трудоемкие отрасли послужили основой для создания базовых отраслей промышленности, которые обеспечили удовлетворение внутренних потребностей во многих важных товарах - машинах, металлах, оборудовании и т. д.
Бурное развитие базовых отраслей в этих странах не идет в ущерб, а наоборот дает новый импульс развитию традиционных производств (текстильная, швейная промышленность и др.). Все отрасли активно работают на внешний рынок, но структура неуклонно растущего экспорта меняется в пользу обрабатывающих отраслей.[footnoteRef:6] [6:  Авдокушин Е.Ф. Международные экономические отношения: Учебник. -М.:Экономистъ, 2004] 


[bookmark: _Toc245485731]Выводы

В "новых индустриальных странах" Азии экспортоориентированная политика сочетается с эффективным импортозамещением, обеспечивая экономический прогресс региона.
Опыт развития НИС Азии свидетельствует об активном использовании ими закона сравнительных преимуществ в системе международного разделения труда. Основные особенности этого опыта можно свести к следующим составляющим:
1. Экспортная политика НИС Азии представляет конкретный пример политики, ориентированной на всемерное удовлетворение потребностей партнеров на мировом рынке.
2. Приоритет в ориентации на внешние рынки поначалу отдается наиболее развитым странам мира, поскольку их рынки наиболее устойчивые и емкие. В процессе развития происходит постепенная диверсификация рынков, продвижение на рынки других развитых и развивающихся стран.
3. Постоянное обновление экспортной номенклатуры товаров, неустанный поиск собственных ниш и приоритетов на мировом рынке.
4. Активное использование инвестиционного, налогового и других режимов свободных экономических зон.
Достижения азиатских НИС представляют собой логическое продолжение западногерманского, итальянского и японского "экономического чуда". Но для "новых индустриальных стран" Азии является характерным то, что их скачок был совершен в предельно сжатые сроки. Им потребовалось почти вчетверо меньше времени - (25 лет вместо 100), чтобы преодолеть путь, проделанный Японией, и в 8 раз меньше, чем США. Формирование в мировом хозяйстве с конца 80-х годов новых поколений стран с чертами НИС позволяют говорить о "новоиндустриальности" как об объективном и закономерном явлении в развитии международной экономики.
Быстрый рост экономики обусловил увеличение абсолютных размеров ВВП, в том числе и на душу населения. По этим показателям НИС в целом также опережают основную массу развивающихся стран, а некоторые из них приближаются к промышленно развитым странам. В структуре ВВП достаточно велик удельный вес внутренних накоплений, причем в Азиатских НИС он выше, чем в большинстве индустриальных государств. 
Использование положительного опыта новых индустриальных стран, осуществивших прорыв на мировой рынок наукоемкой продукции, имеет практическое значение для ускоренного формирования новой модели внешнеэкономических связей восточноевропейских стран, ориентированное на глубокое и комплексное сотрудничество в производстве, науке и технике.[footnoteRef:7] [7:  И.П. Фоминский. Основы внешнеэкономических знаний. - М., Международные отношения, 2006] 


2. [bookmark: _Toc138075156][bookmark: _Toc245485732]
«Новые индустриальные страны» на примере Китая

[bookmark: _Toc245485733]2.1 Место Китая в мировой экономике

Заметный и постоянно растущий интерес в мире вызывают экономические преобразования в Китае, которые продолжаются примерно два десятилетия. Интерес к этой стране не случаен. Китай, являясь одним из древнейших государств в мире, впервые за всю свою многовековую историю достиг впечатляющих успехов в реальном секторе экономики. По ряду признаков видно, что страна и в ближайшей перспективе будет развиваться по восходящей линии. Китай имеет шансы повторить опыт Японии и Южной Кореи.
Кроме того, по мнению многих ведущих аналитиков, Китай будет первой державой способной выйти из всемирного экономического кризиса. Экономика Китая наберет достаточную мощность для перераспределения всей мировой экономики с Запада на Восток. Китай станет «локомотивом» для всего остального мира. 
Учитывая все это можно увидеть значительную роль «новых индустриальных стран» и Китая в частности в современной мировой экономики. Экономика Китая является наиболее интересной для детального изучения.
Бурный рост экономики Китая существенно изменил геоэкономическую карту мира, направления торговых потоков и производственной кооперации, ситуацию на международных финансовых рынках. Темпы экономического роста КНР, по данным МВФ, составили в среднем за 1989—1998 гг. 9,6% в год (общемировые темпы роста — 3,2%), до 2008 г. прогнозируется рост 9,4% в год[footnoteRef:8]. Доля Китая в мировом валовом продукте возросла за четверть века в три раза. [8:  World Economic Outlook. Апрель 2007. С.211, 217] 

Мощный импульс развитию Китая дали экономические реформы, которые начались в конце 1970-х гг. Плановую экономику было решено дополнить рыночным регулированием. В 1980-е гг. был взят курс на создание «системы социалистического товарного хозяйства», включая поэтапную либерализацию цен на товары, организацию адекватной системы налогообложения, кредитной системы, системы внешней торговли и иностранных инвестиций.
С начала 1980-х гг. действовали законы, позволяющие предоставлять налоговые льготы предприятиям с иностранными инвестициями. Льготный режим по подоходному налогу устанавливался по решению налогового органа, дополнительные льготы для предприятий в отсталых районах — по решению Министерства финансов. Допускалось предоставление льгот по местному подоходному налогу правительствами провинций, автономных районов и городов центрального подчинения. В 1983 г. Народному банку Китая были приданы функции центрального банка.
К середине 2000-х гг. банковская система КНР имела следующий вид: центральный банк — Народный банк Китая; 4 государственных коммерческих банка — Торгово-промышленный, Строительный, Банк Китая и Сельхозбанк; 12 акционерных коммерческих банков; 110 городских коммерческих банков; 4 сельских коммерческих банка; 3 «политических» банка — Государственный банк развития. Банк развития сельского хозяйства. Экспортно-импортный банк; 147 отделений иностранных банков; городские и сельские кредитные кооперативы[footnoteRef:9]. [9:  В.Я. Портяков. От Цзян Цзэминя к Ху Цзиньтао: Китайская Народная Республика в начале XXI века. Очерки. М.: Институт Дальнего Востока РАН – 2006, с.117.] 

Хотя юридически КНР является унитарным государством, местные органы власти в Китае реально пользуются большей самостоятельностью, чем, допустим, это было в СССР. Это позволяет активно развивать предпринимательство на местах. Центр определяет генеральную линию экономической политики. Заинтересованность местных властей в развитии частного бизнеса обусловлена и тем, что они получают доходы от новых частных предприятий.
Стратегия китайских реформ поощряла развитие экспорта, что должно было открыть новые возможности для импорта инвестиционных товаров и технологического перевооружения производства. Первоначально большое значение придавалось экспорту нефти и нефтепродуктов. Однако эти планы не были реализованы в полной мере из-за падения мировых цен на нефть в 1980-е гг. Активно развивался экспорт традиционных товаров КНР (изделий легкой и текстильной промышленности, фарфора, продуктов питания). Наплыв этих товаров на рынки развитых стран даже повлек введение импортерами ограничений на их ввоз. В результате Китай вынужденно перешел к политике диверсификации экспорта и повышения степени его обработки.
Иностранные инвестиции привлекались в производство машин и оборудования, ориентированное на внешние рынки. Первоначально развивались сборочные производства, затем в стоимости готовой продукции постепенно увеличивалась доля компонентов, созданных на территории КНР. В ряде случаев сборка китайской продукции осуществлялась в Гонконге, который пользовался более благоприятным торговым режимом на рынках развитых стран.
Политика поощрения экспорта позволила с 1994 г. неизменно обеспечивать положительное сальдо торгового баланса, которое обусловило положительное сальдо счета текущих операций платежного баланса (таблица 3). С 1 января 1994 г. курс юаня начал устанавливаться на основе торгов на межбанковском валютном рынке. А через два года Китай обеспечил конвертируемость юаня по текущим операциям на основе ст. VIII Устава МВФ.

Таблица 3 – Платежный баланс КНР в 2000-2005гг. (млрд долл. США)[footnoteRef:10] [10:  International trade statistics 2006. С.127.] 

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Счет текущих операций
	20,5
	14,7
	35,4
	45,9
	68,7
	160,8

	Счет операций с капиталом и финансовыми инструментами
	1,9
	34,8
	32,3
	52,7
	110,7
	63,0

	Ошибки и пропуски
	-11,7
	-4,7
	7,5
	18,0
	26,8
	-16,4

	Изменение резервов
	-10,7
	-47,4
	-75,2
	-116,6
	-206,2
	-207,3



В декабре 2001 г. Китай после длительных переговоров стал членом Всемирной торговой организации (ВТО). Ради членства в этой организации он пошел на уступки, выходящие за рамки стандартных требований к странам-участницам ВТО. Так, он согласился в течение длительного срока не прибегать к предусмотренной нормами ВТО процедуре разрешения споров в случае намерения других стран-участниц ввести ограничения на импорт китайских товаров. Эта уступка, ставшая неблагоприятным прецедентом для последующих кандидатов в ВТО, становится понятной, если учесть место, которое КНР занимает сегодня в мировой торговле.
Китай в последние годы все увереннее выходит на ведущие позиции в мировом экспорте промышленной продукции. Если рассматривать ЕС (в составе 25 стран) в качестве единого участника мировой торговли, то Китай в 2000 г. занимал 4-е место в мире по экспорту промышленной продукции (после ЕС, США и Японии) - 4,7% мирового экспорта. В 2005 г. его доля в мировом экспорте более чем удвоилась и составила 9,6%. Он вышел на 3-е место, опередив Японию (7,5%) и вплотную приблизившись к США (10%). Среднегодовые темпы роста промышленного экспорта Китая в 2000-2005 гг. составили 26% (в США - 2%, в Японии - 4%, в ЕС - 11%).[footnoteRef:11] [11:  International trade statistics 2006. С.127.] 

Экспорт Китая имеет ярко выраженную индустриальную структуру. Доля продукции обрабатывающей промышленности в товарном экспорте Китая увеличилась с 88,2% в 2000 г. до 91,9% в 2005 г. По этому показателю Китай уступает только Гонконгу (большая часть экспорта которого состоит из реэкспортируемой продукции КНР) и Израилю.
Особенно существенным было, увеличение доли Китая в мировом экспорте офисного и телекоммуникационного оборудования, доля которого возросла почти в 4 раза - с 4,5% в 2000 г. до 17,7% в 2005 г. По этому показателю Китай вышел на 1-е место в мире, опередив США, Японию, ЕС, Республику Корею, Тайвань, Малайзию.
В среднем за 2000-2005 гг. экспорт США офисного и телекоммуникационного оборудования снижался на 4% в год. А экспорт Китая увеличивался на 39% в год, в том числе в Северную Америку — на 39%, в Азию — на 36%, в Европу — на 43%, на Ближний и Средний Восток — на 43%, в Центральную и Южную Америку — на 35%, в страны СНГ — на 65%, в Африку — на 49% в год. Таким образом, Китай стремительно утверждался в роли поставщика соответствующей продукции не только в страны Северной Америки и в Японию, но и в другие регионы.
Хотя автомобили и детали к ним не относятся к ведущим товарам китайского экспорта, их производство для внешних рынков также возрастает. По экспорту автомобилей Китай вышел на 8-е место в мире. Он превратился в нетто-экспортера запасных частей для автомобилей.
В стране развивается и судостроение. В настоящее время суда китайского производства эксплуатируются в 40 странах мира. Доля Китая в мировом судостроении за 2003—2006 гг. выросла в 3 раза.
В мировом экспорте такой серийной промышленной продукции, как текстильная, Китай занимает лидирующие позиции. Его удельный вес в экспорте этой продукции увеличился с 2000 г. в 2 раза. При этом сократилась доля таких стран, как Япония, Республика Корея, Тайвань, Индонезия, Мексика. Либерализация международной торговли текстилем в рамках ВТО открыла новые рынки Китаю. Однако резкое увеличение китайского экспорта сразу после отмены квот привело к тому, что США и Евросоюз потребовали ограничить поставки китайского текстиля на свои рынки, угрожая введением защитных мер. В итоге темпы роста экспорта текстильной продукции из Китая несколько снизились, однако по-прежнему оставались наивысшими среди всех крупных экспортеров текстиля.
Стремительный рост промышленного экспорта КНР в 2000-е гг. означал перестройку системы международных торгово-производственных связей. Китай превратился в ведущего поставщика продукции обрабатывающей промышленности на рынок США. По данным ВТО, в 2000 г. на КНР приходилось 8,6% товарного импорта США, на Японию — 12%, на новые индустриальные страны (НИС) Азии (Республика Корея, Сингапур, Гонконг, Тайвань) — 9,3%, на 4 страны Юго-Восточной Азии (Индонезию, Малайзию, Таиланд, Филиппины) — 5,5%. В 2005 г. доля Китая увеличилась до 15%, Японии — уменьшилась до 8,2%, НИС - до 6,1%, 4 стран Юго-Восточной Азии — до 4,5%.[footnoteRef:12] [12:  Банковское дело: №8, 2007. С.87-92.] 

Китай потеснил на американском рынке промышленной продукции другие восточноазиатские страны, чему способствовал относительно низкий уровень издержек производства. Совокупный удельный вес «большого Китая» (КНР, Гонконга и Тайваня) в импорте США возрос с 13% в 2000 г. до 17,6% в 2005 г. В товарном импорте США Китай занял 2-е место после Канады, опередив не только Японию, но и все страны зоны евро, вместе взятые. А по импорту в США машин и транспортного оборудования КНР поднялась с 5-го места в 2000 г. на 1-е в 2005 г., опередив Германию, Мексику, Канаду и Японию.
В целом около половины товарного экспорта Китая направляется в страны Азии (преимущественно в б стран Восточной Азии и Японию), немногим менее четверти – в Северную Америку (в основном в США), около 20% - в Европу. В импорте Китая еще более явственно преобладает Азия (в 2005 г. ее доля достигала почти 2/3), свыше 10% импорта обеспечивает Европа, немногим менее 10% — Северная Америка (приложение 1).
Торговыми партнерами КНР являются преимущественно развитые страны и соседние динамично развивающиеся государства. Крупнейшим партнером остаются США. В экспорте Китая растет доля Европы и СНГ (последняя незначительно), 8 то время как доля Азии уменьшается (в основном за счет сокращений удельного веса Японии). В импорте Китая, наоборот, увеличивается удельный вес стран Азии. Возросли доли стран Ближнего Востока и Африки (что, несомненно, связано с повышением цен на энергоносители). Центральной и Южной Америки. Удельный вес Северной Америки и Европы снижается.
Интенсивная торговля Китая с соседями обусловлена тем, что он является мощным центром международной производственной кооперации. Международное разделение труда в Восточной Азии углубилось до подетального, пооперационного уровня. По сути, в регионе расположен транснациональный производственный комплекс, обеспечивающий снабжение мировой экономики офисным и телекоммуникационным оборудованием, бытовой электроникой, рядом других изделий.

2.2 [bookmark: _Toc245485734]Глобальные дисбалансы: страны-экспортеры как инвесторы

Динамичное экономическое развитие Китая обеспечило ему чрезвычайно важное положение в мировой экономике. Самая населенная страна обладает огромными ресурсами относительно дешевой рабочей силы, что создает условия для развития трудоемких производств. Именно эти ресурсы рабочей силы привлекают иностранных инвесторов, которые переносят в КНР производство трудоемких товаров как из развитых государств, так и из тех развивающихся стран, которые раньше прошли путь индустриализации и обеспечили более высокую, чем в Китае, заработную плату.
Известное определение «мастерская мира», которое применялось к Великобритании эпохи промышленной революции, в настоящее время больше подходит к Китаю. Однако если два века назад это определение свидетельствовало о том, что страна занимает высшую ступень в системе международного разделения труда, то в современной мировой экономике дело обстоит иначе.
В США, наиболее экономически развитой стране, сосредоточено производство высокотехнологичных, наукоемких товаров и услуг. В то же время значительная и постоянно возрастающая часть их потребности в промышленной продукции удовлетворяется за счет импорта. Растущий импорт обусловил дефицит счета текущих операций платежного баланса. Этот дефицит покрывается за счет притока инвестиций, что позволяет США сохранять высокий уровень потребления и низкую норму сбережений.
Постоянный приток инвестиций обеспечен не только емкостью и высоким уровнем развития финансовых рынков США, но и ролью доллара как мировой резервной валюты. Государства, имеющие крупное положительное сальдо счета текущих операций платежного баланса, накапливают валютные резервы, номинированные преимущественно в долларах. Тем самым они инвестируют собственные сбережения в экономику США. При этом приобретаются как активы частного сектора, так и долговые обязательства правительства Соединенных Штатов. В последнем случае нерезиденты кредитуют федеральный бюджет США. Только в прошлом году органы государственного управления и денежно-кредитного регулирования зарубежных стран вложили в ценные бумаги Федерального казначейства США 118,3 млрд долл., то есть почти 40% от общей суммы их инвестиций в Соединенные Штаты (300,5 млрд долл.).
Таким образом, нетто-экспортеры имеют относительно высокий уровень сбережений и низкий уровень потребления, а нетто-экспортеры, в первую очередь США, — относительно высокий уровень потребления и низкий уровень сбережений. Глобальный баланс между потреблением и сбережением реализуется через макроэкономические и внешнеторговые диспропорции в отдельных странах.
Роль крупнейших экспортеров, источников сбережений и инвесторов в экономику США играют страны Восточной Азии. В течение длительного времени среди них лидировала Япония. К числу центральных банков мира, обладающих наибольшими валютными резервами, традиционно принадлежат центральные банки Японии, Китая, Тайваня, Республики Кореи, Гонконга, Сингапура. В 2000 г. Банк Японии, опередив Европейский центральный банк, вышел на 1-е место в мире по объему резервов и продолжал лидировать по этому показателю до 2005 г. включительно. Одновременно возрастали резервы новых индустриальных стран Азии. Наиболее значительный их прирост наблюдался в Китае. В начале 2000-х гг. КНР находилась на 3-м месте в мире по валютным резервам, в 2002 г. вышла на 2-е, а в 2006 г. -на 1-е. Объем валютных резервов КНР превысил 1 трлн долл. (приложение 2).[footnoteRef:13] [13:  Банковское дело: №8, 2007. С.87-92.] 

Отношение США к азиатским государствам противоречиво. С одной стороны, американская экономика давно уже приспособилась к сложившейся схеме международного разделения труда и не может функционировать без массированного притока промышленных изделий из Азии. С другой стороны, масштабы дефицита внешней торговли США являются потенциальным источником нестабильности не только для американской экономики, но и для всей международной валютной системы. Кроме того, производители США, страдающие от конкурентов из азиатских государств, всячески пытаются ограничить импорт. Соединенные Штаты, так же как и ЕС, систематически вводят ограничения в отношении импорта из азиатских государств, в первую очередь из Китая. В общей сложности 30% всех антидемпинговых разбирательств в мире в 2005 г. касалось импорта из Китая. Кроме того, США настаивают на планомерном повышении курса юаня, чтобы понизить ценовую конкурентоспособность китайских товаров на рынке своей страны. Китай, со своей стороны, в принципе признает необходимость такого повышения, но действует осторожно (учитывая, в частности, негативные последствия укрепления японской иены в 1980-е гг.).
До июля 2005 г. курс юаня к доллару был практически фиксированным (колебания допускались лишь в пределах сотых долей процента). С 21 июля 2005 г, Народный банк Китая установил режим управляемого плавания юаня по отношению к корзине валют. При этом юань был ревальвирован по отношению к доллару на 2,1%. Такое повышение курса США сочли недостаточным.
Ревальвация юаня не нанесла существенного ущерба конкурентоспособности китайского экспорта. По данным Народного банка Китая, 67,9% предприятий-экспортеров решили принять меры по повышению производительности и снижению издержек, 60,9% — по повышению качества продукции, ее технологического уровня и степени переработки и только 6,6% — по сокращению производства экспортных товаров. Ревальвация способствовала снижению издержек предприятий, использующих импортную продукцию (значительная часть экспорта Китая обеспечивается сборочными производствами).
Еще одним аспектом влияния динамичного экономического роста КНР на мировую экономику является превращение страны в одного из крупнейших импортеров ресурсов. В частности, Китай вошел в число ведущих мировых потребителей нефти и нефтепродуктов. Увеличение их потребления в КНР эксперты называют одной из основных причин роста мировых цен на энергоносители в середине 2000-х годов. Если в 2003 г. на Китай приходилось 6,9% мирового спроса на нефть (5,5 млн баррелей в сутки при мировом спросе 79,3 млн баррелей), то в 2006 г. его доля достигла 8,5% (7,2 млн из 84,5 млн баррелей). Для сравнения: доля Северной Америки (США, Канады, Мексики) составляла в 2003 г. 31% (24,5 млн баррелей), в 2006 г. - 29,9% (25,3 млн баррелей).[footnoteRef:14] [14:  Банковское дело: №8, 2007. С.87-92.] 

Следует заметить, что повышение мировых цен на энергоносители не привело к усилению учтенной инфляции в КНР. Пик инфляции в КНР (3,9%) пришелся на 2004 г., когда стали резко повышаться мировые цены на нефть. Однако в 2005 г. инфляция в КНР снизилась. Это связано с тем, что цены на очищенные нефтепродукты в Китае являются регулируемыми, в результате чего они могут быть ниже, чем цены на сырую нефть. Тем не менее цены на топливо существенно возросли.

2.3 [bookmark: _Toc245485735]Цена экономических успехов Китая

В мировой прессе о сегодняшнем Китае часто говорят как о "главном феномене" и одновременно "великом неизвестном" XXI в. Действительно, его значительные успехи, достигнутые за четверть века после оглушительных провалов "большого скачка" и десятилетней "культурной революции", являются впечатляющим международным событием на рубеже XX и XXI вв. В нашей стране Китай воспринимается почти исключительно как страна, в высшей степени удачно проводящая рыночные реформы и демонстрирующая выдающийся пример динамичного развития.
Высокая оценка сопровождается многочисленными разноречивыми размышлениями о причинах и существе предпринятых в Китае мер, сделавших возможным такое развитие. По-видимому, горячее обсуждение экономического возвышения Китая далеко от завершения. Обилие же точек зрения, появившихся в ходе этого обсуждения, поистине позволяет с полным основанием называть Китай "великим неизвестным" XXI в.
Обзор публикаций, посвященных Китаю, дает право, в свою очередь, говорить со значительной долей вероятности о том, что большая их часть, пропагандирующая достижения этой страны, прямо или косвенно субсидируется ее соответствующими органами. Каждое государство заинтересовано в создании своего благоприятного облика в глазах окружающего мира. Власти Китая в этом отношении достигли выдающихся результатов.
Китай многолик. Каждый видит в Китае то, что он хочет и может увидеть. Чжан Чжэнхэ, профессор Китайского сельскохозяйственного университета, поделился впечатлениями от встреч с иностранцами. Впервые приезжающие в Китай посещают Пекин, Шанхай, Гуанчжоу, Шэньчжэнь, Сянган. Они воспринимают Китай по современным городам, прекрасным гостиницам, хорошей инфраструктуре, высокому уровню жизни, мало отличающимся от того, что можно увидеть в Токио, Лондоне, Париже. Другие посещают Хэнань, Шаньси, Шэньси, Синьцзян и Дунбэй. Они питаются и живут в уездных центрах. В их глазах Китай выглядит как страна со средним уровнем доходов. Третьи имели возможность определенное время работать в Китае и накопить довольно полные представления о китайской деревне. Они побывали в Ганьсу, Гуйчжоу, Цинхай, Внутренней Монголии и познакомились с деревнями и поселками тех мест. С их точки зрения, Китай остается очень отсталым развивающимся государством. Профессор Чжан прав. Нельзя судить обо всем Китае по Пекину или некоторым другим мегаполисам, равно как по деревням и сельским поселкам, хотя абсолютное большинство населения живет именно в сельской местности. Однако большая часть авторов пишет о Китае, находясь под впечатлением от краткого пребывания только в Пекине, Шанхае или Гуанчжоу.
Нельзя не заметить, с одной стороны, методологически и методически тщательной подготовленности многих публикаций, в которых анализируются успехи Китая. Но, с другой стороны, в иных выступлениях полностью отсутствует теоретическая проработка поднятой темы. Появилась масса бездоказательных точек зрения. Китайская действительность порой интерпретируется в угоду политическим взглядам либо экономическим предпочтениям.
В Китае власти всегда четко определяли круг тем и сюжетов, подлежащих освещению и обсуждению. Все дискуссии протекают в жестко очерченных рамках. Поэтому, на мой взгляд, при рассмотрении разноплановых процессов, протекающих в этой стране, постоянно ощущается острый дефицит анализа реальной действительности.
В краткой статье невозможно сбросить покровы тайны с "великого неизвестного". Посильно лишь сделать еще один шаг к пониманию китайской реальности, сложившейся на рубеже XX и XXI вв. Не претендуя на исчерпывающий анализ, попытаемся разобраться в подлинных и мнимых успехах Китая, понять комплекс проблем и противоречий, возникших в ходе динамичного развития страны и порожденных условиями глобализации.
За последнюю четверть XX и начало XXI вв. китайская экономика многократно выросла. В стране сложился комплекс современных отраслей промышленности, строительства, транспорта, связи, торговли. По экономическому потенциалу Китай вошел в пятерку государств мира с самым крупным ВВП. Достоверно определить размеры ВВП Китая пока достаточно трудно. Проведение первой экономической переписи (не затронувшей сельского хозяйства) позволило ЦСУ КНР увеличить показатель ВВП, как сообщалось, благодаря более полному учету сферы услуг. На основе данных этого учета был пересчитан ВВП за 1993-2004 гг. В январе 2007 г. в третий раз пересмотрена величина ВВП за 2005 г. В 2006 г. прошли основные этапы второй сельскохозяйственной переписи. В аграрном секторе занята значительная часть населения страны, намного большая, чем в промышленности и сфере услуг. Не исключено, что по итогам этой переписи объем ВВП придется калькулировать снова.
Развитие экономики сопровождается динамичным процессом урбанизации. В 1984 г., в начале реформирования городской экономики, в стране насчитывалось 465 городов, в 2005 г. - 657. За это время поселков стало меньше почти в 2.5 раза. Исчезло почти 75.5 тыс. волостей. Их количество уменьшилось в 5.7 раза. Численность городского населения возросла с 240.2 млн. до 562.1 млн. человек[footnoteRef:15]. Многие города перестроены. Создано современное городское хозяйство. [15:  Краткий статистический справочник Китая, 2006 С.39.] 

Огромные успехи достигнуты во внешней торговле. Китай стал одним из главных игроков на мировом рынке, в частности, предлагая другим государствам подрядное строительство и делая первые шаги в оказании трудовых услуг.
Китай превратился в одного из крупнейших реципиентов иностранного капитала, заняв третье место в мире и первое среди развивающихся стран по объему притока прямых инвестиций из-за рубежа. Размер использованного иностранного капитала (займы и инвестиции) увеличился с 10.3 млрд. долл. в 1990 г. до 63.8 млрд. в 2005 г. (таблица 3).
Таблица 3 – Цена инвестиций, экспорта, ВВП и валютных резервов[footnoteRef:16] [16:  Мировая экономика и международные отношения, 2007, №9, с.27] 

	
	1990
	1995
	2000
	2005

	Инвестиции в основной капитал, % от ВВП
	24.2
	32.9
	33.2
	48.5

	Объем иностранных инвестиций, млрд. долл.
	10.3
	48.1
	59.4
	63.8

	Экспорт, индекс
	100
	239.6
	401.3
	1227.2

	ВВП, индекс
	100
	178.3
	269.3
	425.5

	Валютные резервы, млрд. долл.
	11.1
	73.6
	165.6
	818.9



Прилив зарубежных капиталовложений сыграл ведущую роль в развитии внешней торговли и международных экономических связей КНР. На долю предприятий с иностранным капиталом в 2005 г. пришлось 58.5% внешнеторгового оборота, в том числе 58.3% экспорта и 58.7% импорта.
Внешняя торговля превратилась в мощный двигатель экономики. Объем экспорта и импорта составил 39% ВВП в 1995 г., 40 - в 2000 г., но уже около 64% - в 2005 г.
Благодаря быстрому росту внешней торговли доля Китая в мировой торговле возросла с 4.6% в 90-е годы до 9.4% в настоящее время. Наряду с США, Германией и Японией страна образовала своеобразный клуб ведущих мировых торговых держав.
Китай - обладатель крупнейших валютных запасов, размещенных по преимуществу в ценных бумагах США и частично стран ЕС. В 2006 г. их объем превысил 1 трлн. долл. Столь крупное достижение укрепляет финансовое положение страны и позволяет расширять деятельность китайских предпринимательских структур за рубежом. В то же время оно создало немало политических и экономических проблем, требующих неотложного решения.
Увеличение валютных запасов стало закономерным результатом осуществления на протяжении 15 лет стратегии экспортной ориентации народного хозяйства, широко известной под девизом "Идти вовне!". Поэтому первые пять лет XXI в., в течение которых усилия предшествующего десятилетия начали приносить обильные плоды, увенчались быстрыми темпами роста валютных накоплений (таблица 3).
Страна включилась в международную специализацию и кооперирование производства, заняв прочные позиции в выпуске массовых видов продукции. Началось создание базы, которая может дать Китаю возможность войти в ряды ведущих производителей новой и новейшей техники и технологий.
Китай начал превращаться в экспортера капитала. Официальный экспорт капитала его нефинансовых организаций увеличился с 3 млрд. долл. в 2003 г. до 16.1 млрд. долл. в 2006 г. В середине 2006 г. общий объем прямых китайских инвестиций за рубежом превысил 63.6 млрд. долл.
Страна обрела роль важного участника геоэкономических процессов. Расценивая себя как "стратегического партнера" в отношениях со многими странами мира, Китай одновременно и неизменно выступает в качестве конкурента и соперника, добиваясь реализации своих долгосрочных национальных интересов.
Китай стал крупным, признанным игроком на геополитической арене. Без его участия не принимаются решения мирового сообщества по узловым вопросам современности. Он начал инициировать принятие международных правовых норм в рамках ООН.
Среди ведущих факторов экономического подъема в данном контексте целесообразно выделить политику государства, грандиозные капиталовложения и, в частности, иностранные инвестиции. Государство в 1992 г. провозгласило стратегию экспортной ориентации экономики и приняло обширный комплекс мер для последовательной реализации этой стратегии. Выдающуюся роль здесь сыграли финансово-кредитная политика, сделавшая возможным использование средств банковской системы в качестве практически второго государственного бюджета, а также стимулирование притока в страну зарубежных инвестиций.
Высокие темпы экономического роста обеспечены за счет гигантских инвестиций в основной капитал (таблица 4).
Грандиозная по размаху инвестиционная активность государства была подчинена концентрации сил и средств для создания и развития районов, ориентированных на привлечение иностранного капитала, организацию экспортного производства, расширение внешней торговли. В условиях еще только зарождающегося единого национального рынка сосредоточение внимания и всей мощи партийно-государственных структур на отдельных районах страны, способных в сравнительно короткие исторические сроки добиться масштабного роста экспортного производства, было закономерно.
Таблица 4 – Доля районов экспортного производства в инвестициях и общем числе предприятий с иностранным капиталом, %[footnoteRef:17] [17:  Мировая экономика и международные отношения, 2007, №9, с.29] 

	
	Национальные инвестиции
в основной капитал
	Иностранные инвестиции
	Предприятия с иностранным
капиталом

	
	1995
	2000
	2005
	1995
	2000
	2005
	1995
	2000
	2005

	Дельта реки Чжуцзян (Гуандун)
	11.6
	9.6
	7.9
	22.2
	28.0
	16.5
	25.5
	24.5
	22.6

	Фуцзянь
	3.4
	3.4
	2.8
	8.6
	8.5
	3.2
	7.1
	7.9
	6.9

	Дельта реки Чанцзян (Шанхай, Цзянсу, Чжэцзян)
	24.2
	20.6
	20.5
	20.0
	27.7
	34.6
	20.8
	21.6
	31.3

	Зона Бохайского залива (Пекин, Тяньцзинь, Ляонин)
	10.6
	9.6
	9.6
	8.9
	12.0
	16.0
	12.7
	15.6
	14.8

	Шаньдун
	6.5
	7.7
	10.5
	5.7
	7.4
	14.3
	7.7
	6.1
	7.8

	Все пять районов
	56.3
	50.9
	51.3
	65.4
	83.6
	84.6
	73.8
	75.7
	83.4



Исходным пунктом в формировании районов экспортного производства и налаживании внешнеэкономических связей стало создание специальных анклавов в провинциях Гуандун и Фуц-зянь. Затем возникли районы экономического кооперирования в дельте реки Чжуцзян (Жемчужная) в провинции Гуандун, в Фуцзянь, в дельте реки Чанцзян (Янцзы), где сложился экономический комплекс Шанхая, провинций Цзянсу и Чж-эцзян. Началось развитие районов экономического кооперирования на побережье Бохайского залива. Здесь базовыми центрами стали производственные комплексы Пекина-Тяньцзиня, а также провинций Ляонин и Шаньдун.
Их создание потребовало огромных капиталовложений, и они были сделаны. Уже в 1995 г. в приморские районы экспортного производства было направлено более 56% всего объема инвестиций в основной капитал страны (таблица 5). Если принять во внимание, что инвестиции в стране увеличивались темпами, опережающими рост ВВП, то становится понятным, сколь упорно и целеустремленно осуществлялась стратегия экспортной ориентации. Объем инвестиций по отношению к ВВП за 1991-1995 гг. составил 33%, за 1996-2000 гг. - 32.8, а за последующее пятилетие - почти 42, превысив в 2005 г. 48%. Столь крупные капиталовложения на протяжении 15 лет являются беспрецедентными в истории КНР.
Во второй половине 90-х годов доля инвестиций государства и бизнес-сообщества в районы экспортного производства постоянно превышала половину всего объема инвестиций страны.
1992-2000 гг. ознаменовались высокими темпами роста иностранных капиталовложений, предназначенных главным образом для создания и расширения экспортного производства. Уже в 1992 г. их объем возрос почти в два раза по срав нению с предыдущим годом, в 1993 г. он снова практически удвоился.
Таблица 5 – Доля районов экспортного производства во внешнеторговом обороте страны, %[footnoteRef:18] [18:  Мировая экономика и международные отношения, 2007, №9, с.29] 

	

	1995
	2000
	2005

	
	Оборот
	Экспорт
	Оборот
	Экспорт
	Оборот
	Экспорт

	Дельта реки Чжуцзян (Гуандун)
	38.6
	39.7
	37.0
	37.5
	30.9
	31.6

	Фуцзянь
	5.4
	5.4
	4.8
	5.5
	4.0
	4.7

	Дельта реки Чанцзян (Шанхай, Цзянсу, Чжэцзян)
	20.2
	21.2
	28.5
	28.7
	38.3
	38.5

	Зона Бохайского залива (Пекин, Тяньцзинь, Ляонин)
	13.9
	11.8
	12.9
	10.4
	10.9
	9.0

	Шаньдун
	5.9
	6.1
	6.0
	6.5
	6.3
	6.3

	Все пять районов
	84.0
	84.2
	89.2
	88.6
	90.4
	90.7



В течение многих лет в эти районы поступало более 70% иностранных инвестиций. К 2005 г. доля этих районов увеличилась до 85%. В последнее десятилетие в них же размещалось более 70% предприятий с иностранным капиталом, в 2005 г. данный показатель поднялся до 83% (таблица 4).
На протяжении рассматриваемого периода доля перечисленных районов экспортного производства во внешнеторговом обороте и экспорте постоянно возрастала - с 84% в 1995 г. до более чем 90% в 2005 г. (таблица 5).
Эти районы постепенно превратились в главный двигатель экономического роста страны. В 2000 г. в них было создано 56%, в 2005 г. - свыше 58% ВВП всей страны.
Меры, обеспечившие форсированный рост, имели и отрицательный компонент. Его можно рассматривать как плату за достижения.

[bookmark: _Toc245485736]Выводы

Динамичное экономическое развитие Китая в последние два десятилетия радикально изменило сложившуюся систему международного разделения труда. Китай стал одной из крупнейших промышленных держав мира. Он превратился в ведущего поставщика относительно дешевой промышленной продукции на рынки развитых стран. Технологический уровень экспортируемой КНР продукции постоянно повышается. В результате в системе международного разделения труда Китай занял место крупнейшего производителя не только текстильной продукции, но также офисного и телекоммуникационного оборудования.
Стратегия экономической реформы КНР была основана на постепенном развитии рыночных институтов снизу и одновременном привлечении иностранных инвестиций в отрасли, обладавшие экспортным потенциалом. При этом местные власти обладали значительной самостоятельностью в вопросах привлечения инвестиций.
Важнейшее конкурентное преимущество Китая - дешевизна рабочей силы. В то же время низкие доходы населения ограничивают возможности развития потребительского рынка. Экономика страны характеризуется высокой нормой накопления и высокими темпами роста экспорта. Положительное сальдо счета текущих операций платежного баланса КНР обусловило накопление крупнейших в мире валютных резервов. При этом задача ускоренного достижения конвертируемости национальной валюты не ставилась. Приоритетом для КНР было и остается обеспечение внутренней экономической сбалансированности и социальной стабильности. Поскольку Китай не форсировал выход на международные финансовые рынки, его не коснулся мировой валютный кризис 1997-1999 гг. (несмотря на относительно низкую эффективность государственных инвестиций).
Объективные тенденции мировой экономики делают необходимым повышение курса юаня по отношению к доллару. Однако те же тенденции обусловливают диверсификацию валютных резервов КНР, большая часть которых вложена в активы, номинированные в американских долларах. Китайское руководство проводит в данных вопросах сдержанную политику, стремясь не подорвать конкурентоспособность национальной экономики и не дестабилизировать ситуацию на мировых валютных рынках.[footnoteRef:19] [19:  Банковское дело: №8, 2007. С.92.] 



3. [bookmark: _Toc245485737]
Проблематика экономического развития Китая

[bookmark: _Toc245485738]3.1 Три больших проблемы китайской экономики

Первая из них – велик прессинг возобновления занятости. Повышение эффективности путем проведения реформы и сокращения штатов в предыдущие годы на госпредприятиях привнесло огромный нажим безработицы, прессинг возобновления занятости ныне велик. Хотя трехпроцентный коэффициент безработицы относительно низок, однако при большой базисной цифре населения он означает более 10 млн. человек. 
Вторая проблема: медленно растет потребительский спрос. В особенности, культивирование сельского рынка топчется на месте, что негативно влияет на развитие производственных отраслей. По сравнению с другими странами мира потребление в нашей стране находится на очень низком уровне. Среднедушевые потребительские расходы в Китае ныне составляют 400 с лишним долларов США, или 1,64% от японского, 2,2% от американского показателей. Медленный рост потребления повлек за собой новый нажим на экономическое развитие в целом. Экономический рост Китая в последние годы чрезмерно зависел от стимулов инвестирования, поэтому коэффициент инвестирования непрерывно повышался, удельный вес инвестиций в валовом внутреннем продукте уже превысил 40 %, тогда как подходящий коэффициент инвестирования должен составлять примерно 30%. Отсюда проистекает скрытая угроза экономическому развитию. Имеющие сейчас место недостаточная эффективность инвестирования и падение показателей смежного эффекта также объясняются недостаточностью потребления. 
Третья проблема: судя по среде экономического развития, самую большую проблему в нынешней экономике представляет собой усугубление дефляции. Она появилась с 1997 года, когда начался азиатский финансовый кризис, и понижается с каждым годом. 
По мнению Вань Дунхуа, экономическое развитие страны в 2003 году сохранит, в целом, тенденции продолжительного роста, как в 2002 году. Он считает, что международная ситуация оказывает важное влияние на развитие китайской экономики, постепенное возрождение мировой экономики будет главной тенденцией. Судя по обстоятельствам внутри нашей страны, имеется три благоприятных фактора, которые стимулируют продолжающийся экономический рост в этом году. 
Прежде всего, 2003 год – это первый год всестороннего претворения в жизнь духа XVI съезда КПК и сформирования нового правительства, наблюдается большой энтузиазм на всех фронтах, начинается строительство новых крупных объектов. После «притирки» по ходу первого года членства в ВТО все соответствующие стороны Китая уже вошли в свою роль, что окажет заметное благоприятное стимулирующее влияние на быстрый рост импорта и экспорта. 
Далее, увеличивается и способность самостоятельного развития экономики. В предыдущие годы инвестирование повышалось главным образом за счет госзаймов, в последние два года заметно повышается активность народного инвестирования, что внесет относительно большой вклад в продолжительный рост народного хозяйства. 
Наконец, материальная основа для экономического роста все более упрочивается, людские, материальные и финансовые ресурсы непрерывно нарастают. В настоящее время инвалютные запасы Китая уже занимает по объему второе место в мире, общественный спрос в целом повышается быстро. По прогнозам, огромный потенциал экономического роста позволит Китаю сохранять темпы роста на уровне 6—8 %.[footnoteRef:20] [20:  Жэньминь Жибао: №1, 2004. С.25.] 

Очевидно, что развитие своей экономики КНР начала с искоренения внутренних проблем, с искоренения внутренних проблем, создания программы развития и её поэтапной реализации. Китайцы стабилизировали положение внутри страны и устремили взоры во внешний мир, при этом поддерживая у себя должный порядок и планомерно развиваясь. В этом плане выбранный в стране социалистический  строй - безусловная поддержка китайской экономики. 
Но у медали существует и оборотная сторона: по мнению Запада, социализм является сдерживающим фактором экономики, так как, во-первых, государственная программа предполагает вмешательство во все сферы жизнедеятельности, а во-вторых – мешает другим странам устанавливать с КНР политические и экономические связи. Но, скорее всего, эти тезисы лишь подчеркивают недовольство Запада успехами Поднебесной, поскольку сами китайцы, согласно статистическим опросам, похоже, всем довольны.[footnoteRef:21] [21:  Думаем…: Россия: внешняя политика: Китай. 2005. – [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://www.dumaem.ru ] 


3.2 [bookmark: _Toc245485739]Восемь противоречий экономики Китая

По мере стабилизации и улучшения ситуации в китайской экономике, необходимость регулирования экономической структуры становится все более острой проблемой.
 Глобальный экономический кризис выявил нерациональность экономической структуры КНР и такие проблемы, как несовершенство звеньев промышленной цепи, низкую промышленную добавленную стоимость, отсутствие резервов технических ресурсов, чрезмерную зависимость от внешнего спроса и т.д. По итогам опросов, проведенных в более чем 10 китайских провинциях, эксперты выделили восемь структурных противоречий в китайской экономике.[footnoteRef:22] [22:  К2Капитал – информационно-аналитический портал. 2009 – [Электронный ресурс]. - Режим доступа: http://www.k2kapital.com ] 

 Во-первых, в структуре продукции сосуществуют проблемы избыточной производительности и дефицита предложения. В настоящее время в отрасли тяжелой химической промышленности усилилась проблема избыточной производительности, что может привести к бездействию части производственной инфраструктуры. По данным статистики, в металлургической отрасли избыточная производительность достигла 160 млн. тонн. Несмотря на это, в марте Китай стал одной из крупнейших стран-импортеров стального проката, а в мае объем импорта вырос до 1 млн. тонн. В цементной отрасли избыточная производительность достигла 300 млн. тонн, но в апреле текущего года в данную отрасль были вложены средства в размере 12,9 млрд. юаней, что на 65% больше по сравнению с аналогичным показателем прошлого года. Что касается производства высокотехнологичной продукции, то из-за массового сокращения производства в стране был выявлен дефицит предложения. Из-за относительной отсталости в секторе предоставления услуг потребительский спрос не может быть удовлетворен, например, индустрии, нацеленные на обслуживание производств, и индустрия, нацеленная на обслуживание пожилых людей, несмотря на спрос, все еще находятся на начальной стадии развития.
 Во-вторых, в организационной структуре сосуществуют отраслевые монополии и чрезмерная конкуренция. В условиях финансового кризиса государственные предприятия энергетической, нефтехимической, угольной отраслей и отрасли гражданской авиации благодаря финансовой поддержке преодолели трудности, но немало частных предприятий не смогло преодолеть этих проблем. Увеличивается монополизация промышленности, снижается эластичность цен на продукцию и ресурсы, ограничивается способность предприятий регулировать себестоимость производства. Вместе с тем, из-за сокращения рыночной конъюнктуры в отраслях производства текстиля, электрических приборов, электроники, металлургии и машиностроения ожесточается отраслевая конкуренция, в результате чего снижается прибыль.
 В-третьих, сосуществуют ступенчатое и однородное распределение в отношении географического расположения. Данные об инвестициях и товарообороте за первые пять месяцев текущего года показывают, что рост в центральной и западной частях Китая заметно выше, чем в приморских районах восточной части Китая, в Тяньцзине и Фуцзяне, которые считаются «вторым эшелоном», также увеличивается интенсивность развития, что стимулирует восстановление темпов развития экономики. С другой стороны, однородное распределение присутствует в местах, которые не имеют четкого регионального разделения труда. Во многих провинциях массово размещены предприятия по производству электронных носителей информации, автозапчастей и анимационных элементов.
 В-четвертых, в процессе расширения традиционных отраслей сосуществуют масштабная экспансия и сдерживающие факторы. Инвестиционное стимулирование и активизация потребления приносят заметный эффект. Становится более заметной тенденция масштабного расширения традиционных и базисных отраслей промышленности. Но увеличивается также и количество сдерживающих факторов, таких как финансирование, кадры и репутация брендов, а также других сдерживающих факторов. В сельскохозяйственной отрасли при едином содержании существует дефицит вложений в промышленность по переработке сельскохозяйственной продукции, в отрасли тяжелой химической промышленности существует недостаток управленческих и технических кадров высокой квалификации, в отрасли потребления отсутствуют общепризнанные бренды.
 В-пятых, в новых развивающихся отраслях сосуществуют изоляция и избыточное строительство. В посткризисный период самостоятельность развития зависит от степени развития новых развивающихся отраслей. Во многих отраслях, таких как новые материалы, новая энергетика, авиация и космонавтика, информационные и биологические технологии, Китай добился значительных результатов мирового уровня. Опираясь на индивидуальные проекты и действия, при отсутствии систематического и взаимодополняющего потенциала технологические достижения не могут превратиться в промышленные преимущества. В масштабах всей страны существует явление избыточного строительства.
 В-шестых, в отношении субъектов рынка сосуществуют ускорение реорганизации и недостаточное взаимодействие. В условиях реализации государственной промышленной политики и финансового кризиса разные предприятия осуществляют активные действия по поглощению, покупке и реорганизации. Но степень промышленной концентрации и эффективность распределения ресурсов до сих пор не улучшились, редко объединены различные звенья одной цепи, не сформированы промышленные стратегические альянсы, отсутствует отраслевые лидеры.
 В-седьмых, в экстренных условиях снижаются прибыль и рентабельность предприятий. Согласно статистическим данным, за первые пять месяцев текущего года прибыль крупных государственных промышленных предприятий и государственных холдинговых предприятий снизилась на 41,5% по сравнению с аналогичным показателем прошлого года, акционерных предприятий - на 24,1%, иностранных предприятий - на 22,4%, частных предприятий – на 2,4%. Это отражает разницу в способностях различных предприятий реагировать на экстренные ситуации.
 В-восьмых, в инвестиционной структуре сосуществуют «горячие» инвестиции и народная инвестиционная «спячка». Статистические данные показывают, что с января по май текущего года общий объем инвестиций в основные фонды городов и волостей Китая составил 5,35 трлн. юаней, данный показатель вырос на 32,9%. По оценке специалистов, около 46 трлн. частных инвестиций находятся в фазе выжидания, люди следят за развитием ситуации, в том числе около 26 трлн. юаней являются средствами предприятий и социальных инвесторов. Частный капитал, который в последние годы был основным источником инвестиций, находится в «спячке», что негативно отражается на создании новых рабочих мест.
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Наиболее острой проблемой Китая считается инфляция. В 2007 году продукты подорожали по официальным оценкам на 12%. По некоторым продовольственным товарам ценовой рост составил 40-50%. Высокая инфляция привела к покупательскому ажиотажу, сокращая потребительские возможности национального рынка. Причина инфляции – не увеличение объемов внутренних кредитов и иностранных инвестиций, как полагают аналитики в КНР. Китайская инфляция порождена проблемами в мировой экономике, также усиливающими инфляцию в других странах. Отсюда первые затруднения сбыта китайских товаров вызывающие сбои в обращении капиталов. В результате сосредоточенная в компаниях денежная масса давит на внутренний рынок, вызывая сжимающий его рост цен. Ситуацию усугубляет привязка юаня к доллару. Принятые правительством Китая меры по ограничению вывоза продовольствия не смогут сдержать инфляцию на продолжительное время. Однако это только первый симптом угрожающих КНР трудностей. После уже зараженных спадом США, Китай вторая по слабости иммунитета большая держава в мире.
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Заключение

Экономики «новых индустриальных стран» содержат большое количество схожих факторов, таких как высокие темпы экономического развития, ведущей отраслью является обрабатывающая промышленность, использования высоких технологий и т.д., что позволяет их выделить в особую группу стран - новые индустриальные страны. Но, не смотря на это экономика каждой отдельной страны входящей в эту группу развивалась по своему, неповторимому пути, обусловленному историческими, религиозными и геополитическими факторами. 
Использование положительного опыта новых индустриальных стран, осуществивших прорыв на мировой рынок наукоемкой продукции, имеет практическое значение для ускоренного формирования новой модели внешнеэкономических связей восточноевропейских стран, ориентированное на глубокое и комплексное сотрудничество в производстве, науке и технике.
Динамичное экономическое развитие Китая в последние два десятилетия радикально изменило сложившуюся систему международного разделения труда. Китай стал одной из крупнейших промышленных держав мира. Он превратился в ведущего поставщика относительно дешевой промышленной продукции на рынки развитых стран. Технологический уровень экспортируемой КНР продукции постоянно повышается. В результате в системе международного разделения труда Китай занял место крупнейшего производителя не только текстильной продукции, но также офисного и телекоммуникационного оборудования.
Стратегия экономической реформы КНР была основана на постепенном развитии рыночных институтов снизу и одновременном привлечении иностранных инвестиций в отрасли, обладавшие экспортным потенциалом. При этом местные власти обладали значительной самостоятельностью в вопросах привлечения инвестиций.
Важнейшее конкурентное преимущество Китая - дешевизна рабочей силы. В то же время низкие доходы населения ограничивают возможности развития потребительского рынка. Экономика страны характеризуется высокой нормой накопления и высокими темпами роста экспорта. Положительное сальдо счета текущих операций платежного баланса КНР обусловило накопление крупнейших в мире валютных резервов. При этом задача ускоренного достижения конвертируемости национальной валюты не ставилась. Приоритетом для КНР было и остается обеспечение внутренней экономической сбалансированности и социальной стабильности. Поскольку Китай не форсировал выход на международные финансовые рынки, его не коснулся мировой валютный кризис 1997-1999 гг. (несмотря на относительно низкую эффективность государственных инвестиций).
Объективные тенденции мировой экономики делают необходимым повышение курса юаня по отношению к доллару. Однако те же тенденции обусловливают диверсификацию валютных резервов КНР, большая часть которых вложена в активы, номинированные в американских долларах. Китайское руководство проводит в данных вопросах сдержанную политику, стремясь не подорвать конкурентоспособность национальной экономики и не дестабилизировать ситуацию на мировых валютных рынках.
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Приложение 1
Географическая структура внешней торговли товарами Китая, %.
	Экспорт

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Северная Америка
	22,8
	22,4
	23,7
	23,2
	23,3
	23,7

	США
	20,9
	20,4
	21,5
	21,1
	21,1
	21,4

	Центральная и Южная Америка
	2,3
	2,4
	2,0
	1,9
	2,2
	2,3

	Европа
	17,5
	17,5
	17,01
	19,0
	19,3
	20,2

	ЕС-25
	16,4
	16,6
	16,1
	17,9
	18,1
	18,9

	СНГ
	1,3
	1,3
	1,6
	2,1
	2,3
	2,8

	Россия
	0,9
	1,0
	1,1
	1,4
	1,5
	1,7

	Африка
	2,0
	2,3
	2,1
	2,3
	2,3
	2,4

	Ближний и средний Восток
	2,5
	2,7
	2,9
	3,0
	2,8
	2,9

	Азия
	51,7
	51,5
	50,6
	48,4
	47,6
	45,6

	Япония
	16,7
	16,9
	14,9
	13,6
	12,4
	11,0

	Гонконг, Малайзия, Республика Корея, Сингапур, Таиланд, Тайвань
	28,7
	28,3
	29,3
	28,3
	28,5
	27,7

	Всего
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	Импорт

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Северная Америка
	11,8
	12,7
	10,8
	9,7
	9,7
	8,9

	США
	10,0
	10,8
	9,2
	8,2
	8,0
	7,4

	Центральная и Южная Америка
	2,2
	2,4
	2,4
	3,2
	3,5
	3,7

	Европа
	14,9
	16,0
	14,6
	14,3
	13,6
	12,1

	ЕС-25
	13,9
	14,9
	13,3
	13,2
	12,5
	11,2

	СНГ
	3,3
	3,9
	3,6
	3,2
	2,9
	3,1

	Россия
	2,6
	3,3
	2,8
	2,3
	2,2
	2,4

	Африка
	2,5
	2,0
	1,8
	2,0
	2,8
	3,2

	Ближний и средний Восток
	4,4
	3,8
	3,2
	3,5
	3,8
	4,7

	Азия
	57,7
	55,5
	58,4
	58,0
	56,8
	64,3

	Япония
	18,4
	17,6
	18,1
	18,0
	16,8
	15,2

	Гонконг, Малайзия, Республика Корея, Сингапур, Таиланд, Тайвань
	32,5
	31,3
	33,6
	33,2
	32,5
	32,5

	Всего
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
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Международные резервные активы (исключая монетарное золото) на конец соответствующего года (млрд долл.)
	Страны
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003 
	2004
	2005
	2006

	Китай
	157,728
	168,278
	215,605
	291,128
	408,151
	614,5
	821,514
	1068,493

	Япония
	218,916
	354,902
	395,155
	461,186
	663,289
	833,891
	834,275
	879,682

	Тайвань
	…
	106,742
	122,211
	161,656
	206,632
	241,738
	253,29
	266,148

	Россия
	8,457
	24,264
	32,542
	44,054
	73,175
	120,809
	175,891
	295,568

	Республика Корея
	73,987
	96,131
	102,754
	121,345
	155,284
	198,997
	210,317
	238,882

	Зона евро (ЕЦБ)
	256,78
	242,327
	234,931
	247,168
	223,145
	211,971
	184,715
	197,006

	Индия
	32,667
	37,902
	45,87
	67,665
	98,938
	126,593
	131,924
	170,738

	Сингапур
	76,843
	80,132
	75,375
	82,021
	95,746
	112,232
	115,794
	136,737

	Гонконг
	96,24
	107,54
	111,16
	111,9
	1 1 8,36
	123,54
	124,24
	133,17

	Мексика
	31,782
	35,509
	44,741
	50,594
	58,956
	64,141
	74,054
	76,271

	Малайзия
	30,588
	28,33
	29,522
	33,361
	43,822
	65,881
	69,85
	82,125

	Бразилия
	34,796
	32,488
	35,739
	37,683
	49,111
	52,74
	53,574
	85,561

	Таиланд
	34,063
	32,016
	32,355
	38,046
	41,077
	48,664
	50,69)
	65,291

	Турция
	23,346
	22,488
	18,879
	27,069
	33,991
	35,669
	50,579
	61,074

	США
	60,5
	56,6
	57,63
	67,96
	74,89
	75,89
	54,08
	54,85

	Швейцария
	36,321
	32,272
	32,006
	40,155
	47,652
	55,497
	36,297
	38,094

	Великобритания
	33,3
	38,77
	34,19
	37,55
	35,35
	39,94
	38,47
	40,7

	Норвегия
	23,807
	27,597
	23,278
	32
	37,22
	44,308
	46,986
	56,942

	Индонезия
	26,445
	28,502
	27,246
	30,971
	34,962
	34,952
	32,989
	40,934

	Австралия
	21,212
	18,118
	1 7,955
	20,689
	32,189
	35,803
	41,941
	53,448
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