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Введение

Переход к предпринимательству в нашей стране: плюсы и минусы
Во время противостояния двух политических и экономических систем, а именно стран Западного блока, во главе с США и стран Восточного блока, во главе с СССР (капитализма и социализма), одним из ключевых вопросов пропаганды и контрпропаганды был вопрос о частной предпринимательской деятельности – как основе («краеугольном камне») благополучия и процветания западных стран. Зарубежные капиталистические страны представлялись неким «Раем на Земле», где любой человек, если проявит инициативу, мог стать баснословно богатым благодаря возможности начать собственный доходный бизнес т.е. стать предпринимателем при ничем и никем не ограничиваемой свободе, небывалой демократии и «священном праве частной собственности». 
Наличие предприятий с частной собственностью на средства производства и природные ресурсы (рассказы о «владельцах заводов, газет и пароходов» начавших свою деятельность с одного доллара, марки или франка и ставших миллионерами) преподносилось как нечто обеспечивающее «райскую жизнь» жителям западных стран, чего «якобы» были лишены жители «коммунистического блока». 
После распада СССР и социалистического лагеря в целом, жители социалистических стран, поверившие в эту красивую сказочку, быстро поняли, что при социализме, пока он был в фазе поступательного движения, им жилось не в пример лучше и спокойнее, чем при наступлении т.н. рыночных реформ и многие на своём личном опыте прочувствовали «звериный оскал капитализма», заключавшийся в серьезной конкуренции за место под солнцем и деньги. Как и на Западе, далеко не все граждане живущие в нашей стране могут стать успешными предпринимателями (по статистике это количество примерно соответствует 10% трудоспособного населения). Остальным всю жизнь приходится быть наёмными работниками и продавать свой труд. 
Тем не менее, переход от социализма к капитализму в России состоялся. Руководители государства решили, как в своё время захватившие власть в Российской империи «большевики», резко перейти от одной общественно-политической формации к другой. Они предполагали, что после небольшого «шокового периода» жизнь населения изменится к лучшему, появятся в изобилии любые товары и услуги, а «невидимая рука рынка – по Адаму Смиту» всё сделает сама. Но всё получилось не так красиво, как задумывалось.
При резком переходе от одной формации (социализма) к другой (капитализму) произошла ломка мировоззренческой модели у нескольких поколений людей. Государственные чиновники, никогда не жившие и не работавшие при капитализме и имевшие о нём лишь поверхностные и теоретические знания не были готовы к новым вызовам и не смогли эффективно управлять страной в такое сложное время. 
Большая часть имущества государства (промышленность, сельское хозяйство, торговля, переработка, добыча полезных ископаемых) была брошена на произвол судьбы, управлялась не эффективно или с ущербом для страны. Разрушились хозяйственные связи, прервались финансовые потоки, многие предприятия остановились. Этим стали пользоваться самые расторопные и в т.ч. самые беспринципные новые предприниматели, сначала выступавшие в роли посредников по реализации продукции предприятий и нажившие на этом огромные деньги, а затем прибравшие к своим рукам многие предприятия.
В отсутствии эффективного государственного контроля началась эпоха первоначального накопление капитала (бандитский капитализм), которая проявилась разгулом криминала и возникновением организованной преступности. Появляются местные и общегосударственные олигархи, сумевшие захватить целые отрасли экономики, а вслед за этим пышно расцветает коррупция во властных структурах и силовых органах (милиции, прокуратуре) – т.к. олигархи начинают, при помощи денег, изменять законы под себя, чтобы сохранить своё имущество, как можно дольше. Большое количество связанных с олигархами и криминалом лиц и просто уголовных элементов получают возможность легальной работы, занимая места в выборных органах государственной власти, в районных, городских и областных администрациях, контролируя и разлагая правоохранительные органы, суды и т.д.
Обделённые предприниматели начинают участвовать в войнах за лакомые куски государственной собственности, сопровождаемые убийствами, кровавыми разборками между бандами при полной не защищенности простых людей. 
Огромные массы людей выбрасываются на улицу без средств к существованию и становятся «лишними». Это порождает рост алкоголизма и наркомании, так как многие люди не видят выхода из сложившейся ситуации или не обладают деловыми качествами необходимыми для встраивания в новую жизнь. 
Все, что было плохого в предпринимательстве (капиталистической системе хозяйствования) пришло к нам и принесло много острых экономических и социальных проблем для всего общества (безработица, банкротство, неустойчивость хозяйственных связей, неуверенность в завтрашнем дне, стрессы и психические расстройства и др.) с которыми приходится мириться как с неизбежным злом. При социализме эти вопросы тащило на себе государство, а при капитализме государство большей частью перекладывает их на плечи населения. 
Все хорошее, что могло бы быть от развития частного предпринимательства пробивается к нам медленно и трудно (например: конкуренция действительно качественных товаров, как сырьевых, так и продовольственных (бензин, дизтопливо, авиакеросин, электрическая энергия, мясо, молоко, лекарства и т.п. и услуг между собой и снижение цены на них за счет оптимизации расходов). За двадцать лет развития предпринимательства и капитализма в России большая часть населения так не получила тех выгод, какие обещали нам наши руководители.
Как убедительно доказало время - чисто рыночных стран нет ни на Западе ни на Востоке. Все западноевропейские страны и США обязаны своим благополучием исключительно, выработанному за десятки, если не сотни лет, сочетанию административной (государственной) и рыночной систем хозяйства. Тогда, как в нашей стране, существовал определённый перекос в сторону государственного регулирования и государственной собственности, т.к. у распределительной экономики социализма были другие цели и задачи (предоставить всему населению определённый уровень жизни и возможность работать) по сравнению с экономикой капиталистических стран. 
В отличие от зарубежных предпринимателей, которые получали бизнес в наследство от родственников или поднимали с нуля и продолжают работать на благо своих собственных стран наши бизнесмены – это бывшие партийные и комсомольские работники, выходцы из бывшей номенклатуры, которые удачно приватизировали в свою пользу высокодоходные сырьевые и производственные мощности страны. Так, как приватизация происходила далеко не честным и отнюдь не рыночном образом, то они до сих пор опасаются потерять своё имущество и хранят получаемые деньги исключительно за границей, не вкладывая их в развитие своей страны, по сути действуют во вред своим согражданам.
Предпринимательская деятельность является одним из важных, но не единственным фактором экономического и социального развития многих стран. При этом бесконтрольное, ничем не регулируемое (дикое) предпринимательство (без надзора государства) так же вредно, как и административно-командная система. Предпринимательство необходимо для развития конкурентной среды, чтобы конечный потребитель продукции имел право выбора, а не довольствовался тем, что ему навязывают по не понятной цене частные предприниматели или госпредприятия.	Государству к тому же зачастую не выгодно заниматься многими направлениями экономической деятельности, поэтому появляется необходимость возникновения частной предпринимательской деятельности.
1. 
Понятие предпринимательской деятельности

Предпринимательство – деятельность, осуществляемая частными лицами, предпринимателями или организациями по производству, оказанию услуг или приобретению и продаже товаров в обмен на другие товары или деньги к взаимной выгоде заинтересованных лиц или предприятия. Предпринимательская деятельность может осуществляться с образованием или без образования юридического лица. 
Статус предпринимателя приобретается после государственной регистрации. Осуществление деятельности без регистрации запрещается. Предпринимательская деятельность без образования юридического лица осуществляется гражданином – индивидуальным предпринимателем, не использующим наемного труда.
Субъектами предпринимательства могут быть граждане РФ; граждане иностранных государств и лица без гражданства; объединения граждан.
Предприятие – это самостоятельный хозяйствующий субъект, созданный в соответствии с законодательством РФ для производства продукции, выполнения работ или оказания услуг в целях получения прибыли и удовлетворения потребностей общества. Предприятия являются юридическими лицами.
Важнейшие черты предпринимательской деятельности
1) самостоятельность и независимость хозяйствующих субъектов.
Любой предприниматель свободен в принятии решения по тому или иному вопросу, естественно, в рамках правовых норм;
2) экономическая заинтересованность.
Главная цель предпринимательства – получение максимально возможной прибыли. Вместе с тем, преследуя свои сугубо личные интересы получения высокого дохода, предприниматель способствует и достижению общественного интереса;
3) хозяйственный риск и ответственность
При любых самых выверенных расчетах неопределенность и риск остаются.
Главная задача предпринимательской деятельности в сфере производства – это удовлетворение спроса на товары и услуги путем изготовления и продажи этих продуктов с целью получения прибыли. Предприниматель может сам организовывать производство либо выступать в качестве посредника, он может быть собственником предприятия либо наемным менеджером. Но в любом случае предприниматель является активным агентом рынка, который развивает производство и устанавливает рыночные связи.
Факторы, оказывающие влияние на процесс предпринимательства:
1) экономические условия – это в первую очередь предложение товаров и спрос на них;
2) социальные условия – это прежде всего стремление покупателей приобретать товары, отвечающие определенным вкусам и моде;
3) правовые условия – это наличие законов, регулирующих предпринимательскую деятельность и создающих наиболее благоприятные условия для ее развития.
[bookmark: part_95]Высшей целью предпринимательской деятельности является превышение результатов над затратами, т. е. достижение как можно большей прибыли или более высокой рентабельности.

2. Предпринимательство, как экономический ресурс

Предпринимательский ресурс (предпринимательский потенциал, предпринимательские способности, предпринимательство) — это способность к эффективной организации взаимодействия остальных экономических ресурсов — труда, земли, капитала, знаний — для осуществления хозяйственной деятельности. Этот ресурс реализуется в сфере менеджмента, т.е. при управлении деятельностью фирм и организаций. В состав предпринимательского ресурса входят его носители — предприниматели, его инфраструктура — рыночные институты.
К предпринимателям относят владельцев компаний и менеджеров, не являющихся собственниками компаний, а также тех организаторов бизнеса, которые сочетают в одном лице владельцев и управляющих. Таким образом, предприниматель — это лицо, занимающееся организацией экономических процессов. Границы слоя предпринимателей расплывчаты. Так, многие владельцы компаний не принимают реального участия в их управлении. Большинство менеджеров низшего звена являются в основном простыми исполнителями, а не организаторами экономических процессов, и поэтому они также не могут быть отнесены к предпринимателям. К ним нельзя отнести и чиновников государственных учреждений, хотя их деятельность оказывает серьезное воздействие на предпринимательство.
Другая составная часть предпринимательского ресурса той или иной страны — это рыночная инфраструктура, т.е. такие институты и нормы рыночной экономики, как биржи и банки, страховые и аудиторские компании, консультационные и юридические фирмы, суды, государственные экономические органы, хозяйственное законодательство.
Предпринимательский ресурс велик, если в стране есть много опытных и образованных предпринимателей, развита рыночная инфраструктура, имеет глубокие корни предпринимательская этика и культура, а сам дух общества не просто благожелателен к предпринимательству, а пронизан стремлением к нему значительной части населения. Подобными характеристиками обладают прежде всего капиталистические страны, большинство из которых взращивали предпринимательский ресурс столетиями (Европа) или являются наследниками предпринимательской культуры (Северная Америка и другие переселенческие страны), а также некоторые из новых развитых и новых индустриальных стран с глубокими торговыми традициями (это прежде всего государства Восточной и Юго-Восточной Азии).
Мировой опыт также показал, что предпринимательские способности наиболее эффективно реализуются в странах, где либерализация хозяйственной деятельности сочетается с высокой эффективностью государственных институтов, а также активной государственной поддержкой мелкого и среднего предпринимательства и политикой поощрения конкуренции на внутреннем рынке, т.е. при неусыпном государственном контроле. Государство посредством государственного заказа, налоговых льгот, льготных кредитов, субсидирования предприятий и т.п. может эффективно переключать предпринимательскую активность в те сферы деятельности, которые нуждаются в развитии и модернизации. Государство же аналогичными мерами (штрафами, запретами, повышенными налогами) ограничивает деятельность монополистов и добивается снижения цен, унификации оборудования, использования новых технологий и т.д.
То есть главным предпринимателем (своеобразным мозговым центром), всегда остаётся государство, в котором работают предприниматели. Понятно, что многим предпринимателям это не нравится и с этим связано желание многих бизнесменов, как за рубежом, так и в нашей стране, иметь влияние на органы власти путём подкупа чиновников и депутатов, продвижения своих представителей в правительство для продвижения своих личных и корыстных интересов. 
В последнее время во многих странах предпринимательство переживает своеобразный ренессанс. Все больше людей вовлекается в бизнес, начиная с собственного небольшого дела. Причина этого явления видится в результате действия, по меньшей мере, трех факторов. 
Первый фактор, это результат технического прогресса, научно-технической революции, в ходе которой была создана чрезвычайно производительная техника. Повысилась роль информатизации общества, значимость информационных услуг, которые могут предоставляться небольшими коллективами или предпринимателями, работающими индивидуально с персональным компьютером, в ряде случаев на дому.
Второй фактор, способствующий расцвету предпринимательства, - это усложнение индивидуальных и общественных потребностей людей. В основе этого - опять же технический прогресс: сегодняшняя эпоха отличается от других не только тем, как, какими орудиями труда производятся товары, но и тем, что, какие потребительские товары производятся. Потребности современного общества столь многообразны, что только предпринимательство с его гибкостью и быстрым реагированием способно их более или менее успешно удовлетворять. Запросы общества, направленные на удовлетворение потребностей, как раз и служат толчком к расширению сферы предпринимательской активности. Отвечая на эти запросы, предприниматели обеспечили рост эффективности производства, дали миру множество новинок. В мелких фирмах, созданных талантливыми предприимчивыми людьми, появились первые автомобили, самолеты, кондиционеры, фотокамеры мгновенной фотографии, копировальные аппараты, аэрозольные баллончики, пенные огнетушители, застежки-молнии, безопасные бритвы, компьютеры и многие-многие другие, ныне широко используемые товары. И сегодня очень много прогрессивных идей рождаются и превращаются в инновации именно в мелких фирмах, где дух предпринимательства особенно силен. Нововведения становятся двигателем роста, повышая значимость предпринимательства в обществе. В связи с тем, что экономика начинает характеризоваться все в большей степени процессом создания и распространения разнообразных новшеств во всех ее сферах, среди движущих сил экономического роста значительно возрастает роль невещественных условий.
Третий фактор расцвета предпринимательства в последние годы - фактор политический. Развитие предпринимательства в США и других странах т.н. рыночной экономики свидетельствует о том, что старый корпоративный капитализм постепенно превращается в общество с гораздо большей степенью экономической свободы, чем ранее. Свобода в принятии решений и их реализации - это необходимое условие для предпринимательства. Она, разумеется, сопряжена с полной экономической ответственностью за результаты деятельности.

3. Сферы предпринимательства

Наиболее привлекательными сферами с точки зрения предпринимателя можно считать:
1) производство;
2) торговля;
3) финансы;
4) интеллектуальный комплекс.
В разное время каждая из этих сфер деятельности может приносить различный доход, однако главной из них является производство. Именно в сфере производства создаются материальные блага, необходимые для жизнедеятельности человека. Наука, культура, коммерция, финансы существуют лишь потому, что люди, которые заняты этими видами деятельности, обеспечены всем необходимым, имеют товары для продажи и деньги для их покупки; поэтому экономика, политика, обороноспособность и культура страны определяются тем количеством высококачественных продуктов, которое производится на душу населения. Поэтому сфере материального производства на протяжении всей истории в любой стране придавалось первостепенное значение.
Производство
 	Это наиболее динамичная сфера деятельности, характеризующаяся непрерывными изменениями и усовершенствованиями. Поэтому спрос на предпринимательскую инициативу очень высок, впрочем, как и риск. Развитие производства опирается на новейшие результаты научных и технических разработок, требующих вложения денег. Фактический эффект этих разработок может значительно отличаться от ожидаемого – отсюда возникает риск, с которым почти всегда сопряжено предпринимательство.
К производственной сфере принято относить:
1) промышленность;
2) сельское хозяйство, рыболовство, лесничество;
3) общественный и производственный транспорт;
4) услуги производственного характера (например, ремонтные работы).
Торговля.
Это передача за деньги товара от поставщика потребителю, в том числе и внутри самого производства. Если на комбинированном металлургическом предприятии из руды выплавляют чугун, в другом цехе из чугуна получают сталь, а потом передают ее в прокатный цех, то все эти операции по передаче изделий из цеха в цех целиком относятся к сфере производства. Если же доменное производство, где выплавляется чугун, сталеплавильное, где из чугуна получают сталь, и прокатное представляют собой самостоятельные специализированные предприятия, то передача продукции из одного производственного звена в другое в таком случае относится к сфере коммерции. К. Маркс считал, что торговый капитал – обособившаяся часть промышленного капитала. В той же мере к сфере производства можно было бы отнести финансы, науку, образование, медицину и даже литературу и искусство.
Если торговля, финансы и наука непосредственно обслуживают производство, то так называемая непроизводственная сфера связана с производством опосредованно. Она зависит от производства, однако к производственной сфере правильнее всего относить те отрасли, где создаются материально-вещественные блага. Капитал, вложенный предпринимателем в торговлю, финансы или сферу интеллектуального труда, приносит доход в той же мере, как и вложенный в производство. Но полученный доход будет иметь смысл, если в нем отражены реальные ценности и на поступившую прибыль можно в полной мере закупить все реальные предметы, которые необходимы.
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Это деятельность, направленная на производство продукции, проведение работ и услуг, сбор, обработку и предоставление информации, создание духовных ценностей и иное, подлежащих последующей реализации потребителям. Стремление получить как можно большую прибыль при меньшем риске предполагает осуществление соответствующей технологии ведения дела. Исходным элементом технологии является выбор основной области деятельности. Ее содержательная сторона определяется финансовыми ресурсами и личными склонностями предпринимателя.
Выбор вида деятельности предполагает проведение предварительного маркетинга, изучения того, насколько предлагаемый товар или услуга необходимы потребителю, стабилен ли спрос на них, его величина и тенденция развития в будущем, каковы возможная продажная цена единицы товара, издержки его производства и реализации, предполагаемые объемы продаж. Результат производственной предпринимательской деятельности – производство продукта, который требует своей реализации.
Торговое предпринимательство.
 	Его содержание составляют товарно-денежные отношения, торгово-обменные операции. В отличие от производственной предпринимательской деятельности здесь нет потребности в значительных производственных ресурсах, связанных с выпуском продукции.
В качестве исходной стадии технологии стоит выбор – что покупать, что перепродавать и где. В решении этих вопросов руководствуются тем, что цена реализации товара должна быть значительно выше закупочной цены; спрос на предлагаемый товар должен быть достаточным, чтобы реализовать его в намечаемом масштабе сделки.
Чтобы быть уверенным в выполнимости этих условий, предприниматель должен провести тщательный маркетинг, направленный на анализ рынка ряда товаров и услуг и на выработку прогнозной оценки конъюнктуры рынка, т. е. определить, какие товары и услуги будут пользоваться наибольшим спросом, каковы будут цены покупки и реализации.
Финансовое предпринимательство.
 	Является разновидностью торгового предпринимательства, поскольку его объектом купли-продажи выступает специфический товар: деньги, валюта, ценные бумаги (акции, облигации, векселя), т. е. происходит продажа одних денег за другие.
Технология финансовой предпринимательской сделки аналогична технологии торговой сделки с той лишь разницей, что товаром являются финансовые активы. Форма финансового предпринимательства – ценные бумаги (собственных акций, облигаций, кредитных билетов, коммерческих ценных бумаг). Ценные бумаги предприниматель продает, размещает на определенных условиях и обязательствах в качестве «финансового товара».
Наиболее распространенной формой является покупка ценных бумаг самим предпринимателем. Суть ее состоит в том, что предприниматель покупает деньги, валюту, ценные бумаги за определенную сумму, а затем продает их другому покупателю за большую сумму.
При проведении финансово-кредитной сделки он предоставляет потребителю свои деньги, валюту, ценные бумаги в долг, а через определенное время получает большую на определенный процент сумму.

4.Основные функции предпринимательской деятельности

В рыночной экономике предпринимательство выполняет общеэкономическую, ресурсную, творческо-поисковую (инновационную), социальную, организаторскую функции. Отдельные ученые считают, что предпринимательству свойственна и политическая функция, которую осуществляют, как правило, ассоциации (союзы) предпринимателей.
1. Общеэкономическая функция в развитой рыночной экономике является определяющей. Она объективно обусловлена ролью предпринимательских организаций и индивидуальных предпринимателей в качестве субъектов рынка, действующих под ответственность юридического лица и индивидуальных предпринимателей, действующих от своего имени и под свою имущественную ответственность. Предпринимательская деятельность направлена на производство товаров (выполнение работ и оказание услуг) и их доведение до конкретных потребителей: домохозяйств, других предпринимателей, государства. Она осуществляется ее субъектами под воздействием всей системы экономических законов рыночной экономики (спроса и предложения, конкуренции, стоимости и др.), что составляет объективную основу проявления общеэкономической функции. Поступательное развитие предпринимательства является одним из определяющих условий экономического роста, увеличения объемов валового внутреннего продукта и национального дохода. Этот фактор также выступает как проявление общеэкономической функции в системе хозяйственных отношений. 
2. Ресурсная функция предпринимательства является важнейшей. Развитие предпринимательства предполагает эффективное использование как воспроизводимых, так и ограниченных ресурсов. Под ресурсами следует понимать все материальные и нематериальные условия и факторы производства, конечно, в первую очередь, трудовые ресурсы, землю и природные ресурсы, все средства производства и научные достижения, а также предпринимательский талант. Предприниматель может добиться наивысших успехов, если сумеет генерировать научно-технические идеи, нововведения в той сфере деятельности, в которой он создает собственное дело, будет использовать высококвалифицированную рабочую силу, эффективно потреблять все виды ресурсов. Но погоня за максимальным доходом (прибылью) предпринимателей часто приводит к хищническому использованию ресурсов, принадлежащих всему обществу. Таким образом, предприниматели своей деятельностью могут наносить вред окружающей среде и населению. В связи с этим важное значение приобретает регулирующая роль государства, устанавливающего формы ответственности предпринимателей за неправильное использование ресурсной функции, которая противоречива и имеет двоякий характер. Предприниматель как собственник ресурсов заинтересован в их рациональном использовании и в то же время может безжалостно относиться к общественным ресурсам. Об этом свидетельствует история развития предпринимательства и история научно-технических революций, последствия которых для человека противоречивы.
3. Инновационная (творческо - поисковая) функция свойственна предпринимательству как новому типу экономического хозяйствования. Она связана с использованием в процессе предпринимательской деятельности новых идей, с выработкой новых средств и факторов для достижения поставленных целей, а также со всеми другими функциями, дополняя их. Эта функция обусловлена уровнем экономической свободы субъектов предпринимательской деятельности, условиями принятия решений, что внутренне присуще предпринимателю как собственнику. Она вытекает из уровня экономической свободы субъектов предпринимательской деятельности, из условий принятия решений.
4. Социальная функция заключается в возможности каждого дееспособного лица быть собственником дела, лучше проявлять свои индивидуальные таланты и возможности. Эта функция предпринимательства больше выражается в формировании нового слоя людей - предприимчивых, склонных к самостоятельной хозяйственно-экономической деятельности, способных преодолевать сопротивление среды и добиваться поставленной цели. Чем эффективнее функционируют предпринимательские организации, тем значительнее поступление средств в бюджеты различных уровней и государственные внебюджетные фонды. В то же время развитие предпринимательства обеспечивает рост рабочих мест, сокращение уровня безработицы, укрепление социального положения наемных работников. Однако одновременно растет слой наемных работников, которые, в свою очередь, экономически и социально зависят от устойчивой деятельности предпринимательских предприятий.
5. Организаторская функция предпринимательства проявляется в принятии предпринимателями самостоятельного решения об организации собственного дела, его диверсификации в формировании предпринимательского управления, создании сложных предпринимательских структур, в изменении стратегии деятельности предпринимательской фирмы и т. д. Организаторская функция особенно четко появляется в быстром развитии малого и среднего предпринимательства, а также в «коллективном» (сетевом) предпринимательстве, в создании народных предприятий.
6. Политическая функция предпринимательства состоит в том, что на определённом этапе своего развития, окрепший, количественно и качественно изменившийся слой мелких, средних, а иногда и крупных предпринимателей нуждается в том, чтобы эффективно доносить свои пожелания до исполнительной власти страны, снимать бюрократические препоны на пути развития своего бизнеса. Сверхкрупные компании работают с государством напрямую, а все остальные могут себе это позволить только объединившись в союзы.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Таким образом, сущность предпринимательства наиболее полно проявляется в сочетании всех названных функций, которые объективно присущи цивилизованному предпринимательству, но во многом зависят от самих субъектов предпринимательской деятельности и государственной поддержки.
Предприниматель берет на себя инициативу соединения факторов производства в единый процесс производства товаров и услуг с целью получения прибыли;
Предприниматель есть организатор производства, настраивающий и задающий тон деятельности фирмы, определяющий стратегию и тактику поведения фирмы и предпринимающий на себя бремя ответственности за успех их проведения.
Предприниматель – это новатор, внедряющий на коммерческой основе новые продукты, новые технологии, новые формы организации дела;
Предприниматель – это человек, не боящийся риска и сознательно идущий на него ради достижения цели бизнеса. 
Чтобы успешно выполнять названные функции, человек должен обладать определенными способностями, в числе которых обязательно должны присутствовать инициативность, способность к самостоятельному мышлению и принятию решений, упорство в достижении цели, умение организовать и повести за собой коллектив. Предпринимательское поведение предполагает готовность идти на созидательный риск и балансировать совокупность рискованных вариантов. 
Предпринимательскую деятельность в теории рынка выделяют в качестве особого фактора производства – в силу той особой роли и значимости, которую эта деятельность имеет для каждой отдельной фирмы и для рыночной экономики в целом. Не случайно т.н. «рыночную экономику» определяют кратко как «экономику свободного предпринимательства». 
Предприниматель сам решает вопросы:
-производственной деятельности, что и сколько производить, как производить;
-коммерческой деятельности, что и сколько продавать, покупать, распределять;
-распределении производственного продукта, что идет на собственные нужды, а что - на обмен и накопление и т.д.
Предприниматели организуясь в различные формы собственности становятся основной ячейкой, где происходит рыночная трансформация экономики. Именно в этом заключены суть и характер изменений и развития экономической системы в целом. 
Еще недавно термин предпринимательство был едва ли не бранным словом. Стихийные предприниматели (фарцовщики) в условиях административно-командной системы вызывали в большинстве резко негативную реакцию у государства и общества, которое их преследовало и наказывало. Сегодня, когда общество всё ещё движется к рынку, каждый должен без всякой предвзятости осмыслить, что же такое предпринимательство и каковы его функции. И если есть желание и умение, то и реализовать свои возможности.

[bookmark: part_67][bookmark: part_179]
Список литературы

Конституция РФ.
Булатов А.С. Экономика. М., 1997. С.258. 
Ван Хорн Дж. К. Основы управления финансами: пер с англ. / Гл. ред. серии Я.А.Соколов. – М.: Финансы и статистика, 2001.
Веспер К. Новые рискованные стратегии. Englewood Cliffs, N. J., 1980. С. 2.// 
Волкер Г. Что и как нужно делать, чтобы стать предпринимателем. Минск-Москва, 1991.
Грузинов В.П., Грибов В.Д. Экономика предприятия: Учебное пособие. – 2-е изд., М.: Финансы и статистика, 2001.
Дашков Л.П., Данилов А.И., Тютюкина Е.Б. Предпринимательство и бизнес. Москва, 1995.
Жизнин С., Крупнов В. Как стать бизнесменом (американский опыт). Минск, 1990.
Камаев В.Д. Учебник по основам экономической теории. Москва, 1994.
Кумок С.И. Предприниматель и право Москва, 1996.
Речмен Д.Дж., Мескон И.Х., Буви К.Л., Тилл Дж. В.. – М.: республика, 2004. Современный бизнес: Учеб. в 2-х т. Т.1: пер. с англ. /
Курс экономической теории: Учебник/Под ред. проф. М.Н. Чепурина и проф. Е.А. Киселёвой, 2004
Райзберг Б.А. Рыночная экономика. Москва, 1995.
Фельдман Г.И. В лабиринтах рынка. Москва, 1993.
Фрейнкман. Е.Ю. Экономика и бизнес. Москва, 1994.
Хизрич Р. Питерс М. Предпринимательство или как завести собственное дело и добиться успеха (выпуск 1 предприниматель и предпринимательство). Москва, 1991.
Шапиро А. Развитие предпринимательства и экономики. Project Iseed, Ltd 1975. С. 187.// 
Шумпетер Й. Теория экономического развития. М.,1982.с.170
Эйли Р., Хез Р. Контуры экономикса. Нью Йорк, 1987.// См. там же. С. 22.
[bookmark: _GoBack]
