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Задание

Исходные данные к практической части курсовой работы.
Производственные здания
Длина 12 м,
Ширина 21 м,
Высота 10 м.
Административные здания
Длина 36 м,
Ширина 31 м,
Высота 6 м.
Складские помещения
Длина 36 м,
Ширина 57 м,
Высота 5 м.
Масса единицы продукции М – 1890 кг.
Годовая программа выпуска N - 1610 шт.
Коэффициент использования материалов Кисп – 0,88.
Цена 1 т. материала Цм - 1950 грн.
Время изготовления единицы изделия tшт-к - 18ч.
Трудоемкость годовой программы выпуска T – 91600 н-ч.
Процент невыходов на работу  - 0,08.
Количество календарных дней в плановом периоде Д - 360 дн.
Промежуток между двумя поставками Тп - 8 дн.
Страховой запас Тстрах - 3 дн.
Длительность производственного цикла изготовления изделия - 40 ч,
Норма наличия готовой продукции Нгп – 3 дн.

ВВЕДЕНИЕ

Разнообразие продукции машиностроения обусловлено ее широчайшими возможностями. Наиболее распространенным типом продукции в машиностроении являются силовые узлы и агрегаты различного технологического назначения. Типовыми изделиями, наиболее полно характеризующими машиностроительную продукцию, являются редукторы и коробки скоростей. Они применяются в большинстве машин и механизмов.
В данной курсовой работе рассмотрено технико-экономическое обоснование проекта предприятия, которое занято производством этого типа изделий, выпускаемых мелкими партиями. Для упрощения расчетов большая их часть проведена по укрупненным методикам. Использование таких методик при значительных объемах вычислений является наиболее оптимальным, т.к. эти методики используются, как правило, на начальных этапах проектирования, поэтому их применение в курсовой работе можно считать вполне обоснованным. Основанием для проведения технико-экономического обоснования в курсовой работе является задание. В нем приведен перечень теоретических вопросов, которые необходимо раскрыть в трех разделах работы.
Главными вопросами, которые рассмотрены в данной курсовой работе, являются:
- определение требуемой стоимости основных производственных фондов;
- вычисление будущих издержек производства;
- определение норматива оборотных средств и срока их оборачиваемости;
- определение оптовой отпускной цены продукции и чистой прибыли предприятия;
- расчет показателей рентабельности.
Курсовая работа содержит введение, основную часть (три раздела), заключение, список использованной литературы. Каждый раздел включает теоретическую и практическую части. В теоретической части раскрыто содержание теоретических вопросов, охватывающих различные аспекты дисциплины «Экономика предприятия». Это методически обосновывает расчеты, которые проводятся в каждом разделе после рассмотрения теоретических вопросов и логически связывает их с этими теоретическими сведениями.
Курсовая работа выполнена и оформлена в соответствии с требованиями, которые изложены в методических указаниях[18].


1. Теоретическая часть

1.1 Виды оценок и методы переоценки основных фондов

Оценка основных фондов предприятия есть денежное выражение их стоимости. Она необходима для правильного определения общего объёма основных фондов, их динамики и структуры, расчёта экономических показателей хозяйственной деятельности предприятия за определённый период.[7, c.102]
В связи с длительным функционированием и постепенным изнашиванием средств труда, постоянным изменением условий их воспроизводства существует несколько видов оценки основных фондов. Основные фонды предприятия оцениваются: в зависимости от момента проведения оценки - по первоначальной или восстановительной стоимости; в зависимости от состояния основных фондов - по полной или остаточной стоимости.
Первоначальная стоимость основных фондов - это фактическая их стоимость на момент введения в действие или приобретения. Например, новое производственное помещение вносят на баланс предприятия по сметной стоимости его строительства; первичная стоимость какого-либо производственного оборудования, кроме оптовой цены, включает расходы на его транспортировку и установку на месте использования.[2]
Восстановительная стоимость основных фондов - это стоимость их воспроизводства при современных условиях производства. Она учитывает те же расходы, что и первоначальная стоимость, но по современным ценам. При изменении условий производства и цен на те же элементы средств труда, между первоначальной и восстановительной стоимостью основных фондов возникает разбежность, которая приводит к усложнению учета и текущего регулирования процесса отображения основных фондов, правильного расчёта определённых экономических показателей деятельности предприятия. Поэтому для обеспечения сравнения стоимостной оценки основных фондов периодически проводится их переоценка по восстановительной стоимости.[7, c.103]
Восстановительная стоимость выражает оценку воспроизводства основных фондов в современных условиях на момент переоценки. Она отражает затраты на приобретение и создание переоцениваемых объектов в ценах, тарифах и других нормативах, действующих на установленную дату. Полная восстановительная стоимость – это сумма расчетных затрат на приобретение или возведение новых средств труда, аналогичных переоцениваемым.[9, c110]
Остаточная стоимость основных фондов представляет собой разницу между полной первоначальной или полной восстановительной стоимость и начисленным износом, т.е. это денежное выражение стоимости средств труда, не перенесенной на изготовляемую продукцию на определенную дату. Остаточная стоимость основных фондов характеризует реальную их стоимость, которая еще не перенесена на стоимость изготовленной продукции (изготовленной работы, предоставленной услуги). Остаточная стоимость позволяет судить о степени изношенности средств труда, планировать их обновление и ремонт. Остаточная стоимость основных фондовна момент их ликвидации (обусловленного износом) имеет название ликвидационной стоимости. В практике хозяйствования ее используют для расчетов норм амартизационных отчислений и определения последствий ликвидации изношенных основных фондов.[7, c.103] При проводимых переоценках фондов одновременно уточняется размер начисленного износа по каждой единице средств труда. Также рассчитывается в процентах к полной восстановительной стоимости на основе данных бухгалтерского учета.
Балансовая стоимость – это стоимость, по которой основные фонды учитываются в балансе предприятия по данным бухгалтерского учета об их наличии и движении. На балансе предприятия стоимость основных фондов числится в смешанной оценке: объекты, по которым производилась переоценка, учитываются по восстановительной стоимости на установленную дату, а новые средства труда, приобретенные (или возведенные) после переоценки, - по первоначальной стоимости. В практике работы предприятий и в методических материалах балансовая стоимость нередко рассматривается как первоначальная, так как восстановительная стоимость на момент последней переоценки совпадает с первоначальной стоимостью на эту дату.[9, c.110]
Переоценка основных фондов может производится двумя методами: экспертным и посредством системы индексов цен. При экспертном методе на предприятии и в отраслях создаются специальные комиссии из числа наиболее опытных и квалифицированных инженеров и экономистов. В бывшем советском Союзе переоценкиосновных фондов ( их было три - в 1925, 1960 и 1972г.) проводилась экспертным путем. 
Определение восстановительной стоимости основных фондов экспертным методом, посредством пообъектной инвентаризации средств труда - трудоемкое и дорогостоящее мероприятие. 
При экспертном методе переоценка осуществляется путем умножения балансовой стоимости объекта на индекс цены, установленный для данной группы основных фондов.
Системы индексов цен утверждаются в специальном постановлении Правительств. Для определения восстановительной стоимости коэффициенты пересчета дифференцируются. В зависимости от сроков ввода в действие основных фондов индексы также дифференцируются. Такая градация коэффициентов пересчета отражает динамику и уровень инфляции в экономике.[9, c.111]
1.2 Инвестиции и инновации в деятельности предприятия

Все количества процессов (явлений), которые происходят на производстве разных отраслей народного хозяйства, можно условно разделить на две группы – традиционные и инновационные. Традиционные процессы характеризуют обычное функционирование народного хозяйства, его отраслей и предприятий, а инновационные – развитие остальных на качественно новом уровне. На протяжении длительного периода, когда экономика функционировала и развивалась преимущественно за счет экстенсивных факторов (применение постоянно увеличивающего объема общественных процессов – персонала, производственных фондов), в производстве преобладали традиционные эволюционные процессы. Поскольку экстенсивные факторы практически себя исчерпали или стали экономически невыгодными, развитие и интенсификация современного производства должны базироваться преимущественно на новых решениях в отраслях технологии, техники, организационных форм и методов хозяйствования. Обработка, принятие и реализация таких решений и образуют суть инновационных процессов. [7, c.204]
В полном понимании инновационные процессы, которые имеют место в любой сложной производственно-хозяйственной системе, являются совокупностью прогрессивных, качественно новых изменений, которые беспрерывно возникают во времени и пространстве.
В свою очередь инновационные процессы тесно связаны с инвестиционными, так как они предполагают вложение финансовых средств для прогрессивных изменений в сфере производства. И как показывают расчеты за продолжительный период времени, в среднем приблизительно одну третью объема финансовых ресурсов предприятий разных отраслей экономики Украины, составляют инвестиции.[7, c.157] 
Инвестиции – это долгосрочные вложения капитала (денег) в предпринимательскую деятельность (для получения прибыли).
Весьма важную роль в инвестиционной деятельности занимают инвестиционные институты – юридическое лицо, осуществляющее посредническую или консультационную деятельность с ценными бумагами как исключительную. Учредителями инвестиционных институтов могут быть юридические и физические лица, в том числе иностранные. Существуют следующие формы инвестиционных институтов: инвестиционные брокеры, инвестиционные консультанты, инвестиционные компании, инвестиционные фонды. В качестве инвестиционных институтов могут выступать коммерческие банки. В роли инвестиционного консультанта могут выступать как юридические, так и физические лица.
Важным рычагом воздействия на предпринимательскую деятельность субъектов хозяйствования и экономику страны является инвестиционная политика – одна из составных частей экономической политики государства. При помощи инвестиционной политики государство непосредственно может воздействовать на темпы объема производства, на ускорение НТП, на изменение структуры общественного производства и решения многих социальных проблем.
Под инвестиционной политикой государства понимается комплекс целенаправленных мероприятий, проводимых государством по созданию благоприятных условий для всех субъектов хозяйствования с целью оживления инвестиционной деятельности, подъема экономики, повышения эффективности производства и решения социальных проблем. [5, c.44]
В общем плане государство может влиять на инвестиционную активность при помощи самых различных рычагов: кредитно-финансовой и налоговой политики; предоставления самых различных налоговых льгот предприятиям, вкладывающим инвестиции на реконструкцию и техническое перевооружение производства; амортизационной политики; путем создания благоприятных условий для привлечения иностранных инвестиций; научно-технической политики и других.
В конечном итоге инвестиционная политика, единая научно-техническая политика и другие являются составными частями экономической и социальной политики государства, они должны вытекать из нее и способствовать ее реализации.
Инвестиционная политика должна иметь цель, задачи и механизм их реализации.
Цель инвестиционной политики – реализация стратегического плана экономического и социального развития страны. Но в любом случае конечной целью инвестиционной политики является оживление инвестиционной деятельности, направленной на подъем отечественной экономики и повышение эффективности общественного производства.
Задачи инвестиционной политики зависят от поставленной цели и конкретно сложившейся экономической ситуации в стране. К ним могут относиться:
выбор и поддержка развития отдельных отраслей хозяйства;
реализация программы по конверсии военно-промышленного комплекса;
обеспечение конкурентоспособности отечественной продукции;
поддержка развития малого и среднего бизнеса;
поддержка развития экспортных производств;
обеспечение сбалансированности в развитии всех отраслей экономики Украины;
реструктуризация угольной промышленности;
реализация программы жилищного строительства в стране, в частности для военных и др.
Разработанная и принятая инвестиционная политика не может быть выполнена без наличия четкого механизма ее реализации. Он, как правили, должен включать в себя:
выбор надежных источников и методов финансирования инвестиций;
определение сроков и выбор органов, ответственных за реализацию инвестиционной политики;
создание необходимой нормативно-правовой основы для функционирования рынка инвестиций;
создание благоприятных условий для привлечения инвестиций.[5, c.47-48]
Инвестиционные проекты владеют тремя основными особенностями. Во-первых, на первом этапе они связаны с большими затратами денежных средств, которые могут в долгосрочном периоде отразиться на будущей прибыльности фирмы. Во-вторых, на протяжении всего термина инвестирования необходимо ожидать периодичного наплыва денежных средств. При этом необходимо учитывать временную ценность денег (деньги вчера стоят дороже, чем сегодня). В-третьих, при принятии решения про инвестирование большую роль играет налог на доход. 
Методы оценки инвестиций.
1. По периоду окупаемости.
Период окупаемости – тот период времени, который необходим для возмещения первоначального объема инвестиций.
Принимая решения про инвестирование, необходимо выбрать вариант с наименьшим сроком окупаемости – чем меньше период, тем меньше риск.
Преимущества этого метода в том, что простой легкий в применении, эффективно характеризует степень риска.
Недостатком же заключается в том, что ценность денег –временная и невозможно объективно соотнести их затраты и поступления.
2. По учетной норме прибыли.
Выбирают в данном случае тот проект, где наибольшая норма прибыли.
Преимущества метода заключается в простоте расчетов и в возможности учета факторов прибыльности. Но для оценки эффективности проекта используют учетно-расчетные показатели вместо финансовых. Это и является недостатком этого метода.
3. По чистой текущей ценности.
Чистая текущая ценность – разница между фактическими поступлениями от проекта и суммы инвестированных средств. Данный метод позволяет четко понять стоит ли принимать данный проект. Но инвесторы не замечают денежных затрат, так как эффективность определяется по конечному результату.
4. По внутренней норме рентабельности.
Если внутренняя норма рентабельности больше стоимости капитала, проект необходимо принять. При использовании этого метода учитывается временная стоимость денег, но расчеты по эффективности требуют значительных усилий и определенного срока. С помощью этого метода невозможно сравнить конкурирующие проекты. 
 5. Метод по индексу рентабельности.
Индекс рентабельности – это отношение будущих денежных поступлений к величине первоначальных денежных инвестиций. Если индекс рентабельности больше единицы, его следует принять. Данный метод позволяет без учета величины капиталовложений провести оценку привлекательности проекта.
6.Метод дисконтирования. 
Этот метод применяется при оценке и отборе инвестиционных программ. Суть данного метода заключается в приведении разновременных инвестиций и денежных поступлений фирмы к определенному периоду времени и определению окупаемости капиталовложения. [14]
Процесс измерения ожидаемого или достигаемого уровня эффективности деятельности предприятия (организации) методологически взаимосвязан прежде всего с определением необходимого критерия и формирования соответствующей системы показателей.

Таблица 1.1
Система показателей эффективности производства (деятельности) первоочередных субъектов хозяйствования 
	
	Показатели эффективности использования

	
	Труда (персонала)
	Производственных фондов
	Финансовых средств

	-Уровень удовлетворения потребностей рынка
-Производство чистой продукции на единицу затрат ресурсов
-Рентабельность производства
-Рентабельность производства
-Затраты на единицу товарной продукции
-Часть прироста продукции за счет интенсификации производства 
-Народнохозяйственный эффект изготовления единицы продукции
	-Темпы увеличения продуктивности труда
-Часть прироста продукции за счет увеличения продуктивности труда
-Относительное освобождение трудящихся
-Коэффициент использования полезного фонда рабочего времени
-Трудоемкость единицы продукции
-Зарплатоемкость единицы продукции
	-Общая фондоотдача (по объему продукции)
-Фондоотдача активной части основных фондов 
-Рентабельность основных фондов
-Фондоемкость единицы продукции
-Материалоемкость единицы продукции
-Коэффициент 
использования наиважнейших видов сырья и материалов
	-Оборотность оборотных средств
-Рентабельность оборотных средств
-Относительное освобождение оборотных средств
-Удельные капитальные вложения (на единицу прироста мощности или продукции)
-Рентабельность инвестиций 
-Срок окупаемости вложенных инвестиций



В современных условиях строительства социально ориентированной экономики становится возможным и необходимым принципиально новый подход к определению эффективности технических новостей и нововведений. Его суть заключается в признании безусловной приоритетности критериев социальной эффективности и экологической безопасности объектов технических областей и нововведений по отношению критерия экономической эффективности. Процедурный механизм сравнения и выбора наилучшего из возможных вариантов технических новостей (нововведений) совершается в определенной последовательности.
Во-первых, проводится ранжирование целей разработки, производства и использование объектов технических новостей; к высшему рангу относят социальные цели и требования экологической безопасности, к нижнему – максимизацию экономической эффективности. 
Во-вторых, возможные варианты технических новостей одинакового функционального назначения проходят проверку на соответствие социальным целям и требованиям экологической безопасности, которые зафиксированы в государственных и международных стандартах, а также в целевых нормативах социального характера, - если новости не отвечают таким целям и требованиям, то они должны быть отклонены независимо от уровня их экономической эффективности. 
В-третьих, на конечной стадии процесса сравнения и выбора нужно рассматривать только социально и экологически допустимые варианты технических новостей или нововведений; наилучший из них определяется уже по экономическим критериям. [5]
С точки зрения на особенные оценки эффективности всю совокупность новых организационных решений можно условно разделить на две группы: первую – организационные нововведения, выполнение которых требует определенных дополнительных одновременных затрат; другую – те из них, которые не требуют дополнительных инвестиций.
Определение и оценка экономической эффективности организационных нововведений, которые принадлежат первой группе, совершаются точно также как и новых технических решений. Одновременно следует учитывать очень важное обстоятельство – в составе текущих затрат нужно учитывать дополнительные транспортные расходы, расходы сырья и готовой продукции в процессе их транспортирования и хранения. Эффективность беззатратных новостей организационных решений определяют как правило на основе вычисления экономии текущих затрат, обусловленной выполнением таких нововведений. В каждом конкретном случае необходимо точно очерчивать круг показателей для оценки эффективности той или иной группы беззатратных организационных решений. [7]

1.3 Состав и классификация оборотных средств предприятия

Для осуществления непрерывного производственного процесса предприятиям необходим оборотный капитал (оборотные средства),
Оборотные средства — это часть капитала предприятия, вложенная в его текущие активы. По материально-вещественному признаку в состав оборотных средств включаются предметы труда (сырье, материалы, топливо и т. п.), готовая продукция на складах предприятия, товары для перепродажи, денежные средства и средства в расчетах.[17, c.74-75]
Характерной особенностью оборотных средств является высокая скорость их оборота. Функциональная роль оборотных средств в процессе производства принципиально отличается от основного капитала. Оборотные средства обеспечивают непрерывность процесса производства.
Вещественные элементы оборотного капитала потребляются в каждом производственном цикле. Они полностью утрачивают свою натуральную форму, поэтому целиком включаются в стоимость изготовленной продукции.
Кругооборот капитала охватывает три стадии: заготовительную, производственную, сбытовую.
Так, любой бизнес начинается с некоторой наличной суммы денег, на которые приобретается определенное количество ресурсов для производства (или товары для продажи).
В результате заготовительной стадии оборотный капитал из денежной формы переходит в производственную (предметы труда или товары).
На стадии производства товары ресурсы воплощаются в товар, работы или услуги. Результатом этой стадии является переход товара из производственной формы в товарную.
На стадии реализации оборотный капитал из товарной формы вновь переходит в денежную. Размеры первоначальной суммы денежных средств и выручки от реализации не совпадают по величине. Полученный финансовый результат бизнеса (прибыль или убыток) объясняет причины несовпадения. 
Элементы оборотных средств непрерывно переходят из сферы производства в сферу обращения и вновь возвращаются в производство.
Часть оборотных средств постоянно находится в сфере производства (оборотные фонды), а другая в сфере - обращения (фонды обращения). Поэтому состав и размер оборотного капитала предприятия обусловлены не только потребностями производства, но и потребностями обращения.
Производственные запасы - это предметы труда, подготовленные для запуска в производственный процесс; состоят из сырья, основных и вспомогательных материалов, топлива, горючего, покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий, тары и тарных материалов, запасных частей для текущего ремонта основных фондов.
Незавершенное производство и полуфабрикаты собственной выработки — это предметы труда, вступившие в производственный процесс: материалы, детали, узлы и изделия, находящиеся в процессе обработки и сборки, а также полуфабрикаты собственного изготовления, не законченные полностью производством в одних цехах предприятия и подлежащие дальнейшей обработке в других цехах того же предприятия.
Расходы будущих периодов — это невещественные элементы оборотных фондов, включающие затраты, произведенные в данном отчетном периоде, но относящиеся - либо в силу экономического содержания, либо по сложившейся практике учета и планирования — к будущим периодам. Например, это затраты на подготовку и освоение новой продукции, которые производятся в данном периоде, но относятся на себестоимость продукции будущего периода (затраты на конструирование и разработку технологии новых видов продукции, на переустановку оборудования и др.).
Денежные средства и ценные бумаги — наиболее ликвидная часть оборотных средств. К денежным средствам относятся деньги в кассе, на расчетных, текущих, валютных и пр. счетах. Ценные бумаги, составляющие краткосрочные финансовые вложения, включают ценные бумаги других предприятий, государственные облигации и ценные бумаги, выпущенные местными органами власти.[5]
Дебиторская задолженность — важный компонент оборотного капитала. Под дебиторской задолженностью понимают различные виды задолженности рассматриваемому предприятию физических и юридических лиц. Выделяют следующие виды дебиторской задолженности: расчеты с дебиторами за товары и услуги; расчеты с дебиторами по векселям полученным; расчеты с дочерними предприятиями; авансы, выданные поставщикам и подрядчикам, и пр. виды дебиторской задолженности. Одной из задач управления дебиторской задолженностью являются определение степени риска неплатежеспособности покупателей, расчет прогнозного значения резерва по сомнительным долгам, а также предоставление рекомендаций по работе с фактически или потенциально неплатежеспособными покупателям.[7, c.149]
В зависимости от практики планирования и управления оборотные средства делятся на нормированные и ненормированные оборотные средства. Данная классификация объективно вытекает из основы управления оборотным капиталом - осуществлением на предприятии процесса нормирования оборотных средств. Процесс разработки экономически обоснованных величин оборотных средств, необходимых для организации нормальной работы предприятия, называется нормированием оборотных средств. К нормированным средствам относятся, как правило, все оборотные производственные фонды, а также часть фондов обращения, которая находится в виде остатков нереализованной готовой продукции на складах предприятия. К ненормированным относятся остальные элементы оборотных средств.
В процессе кругооборота оборотных средств источники их формирования, как правило, не различаются. Однако это не означает, что система формирования оборотных средств не оказывает влияния на эффективность использования оборотного капитала. Так, избыток оборотных средств будет означать, что часть капитала бездействует и не приносит дохода. С другой стороны, недостаток оборотного капитала будет тормозить ход производственного процесса, замедляя скорость оборота средств предприятия. Учитывая, что конъюнктура рынка постоянно меняется, потребности предприятия также нестабильны. Поэтому основной задачей управления процессом формирования оборотных средств является обеспечение эффективного использования собственных средств и оптимального привлечения заемных оборотных средств.
Оборотные средства могут формироваться из собственных источников финансирования, заемных источников, дополнительно привлеченных источников. Состав источников оборотных средств представлен в табл.1 
Как правило, минимальная потребность предприятия покрывается за счет собственных источников (уставного капитала, резервного капитала, финансовых фондов предприятия и др.). Однако в силу объективных причин (внешних и внутренних) у предприятия возникает краткосрочная потребность в привлечении дополнительных источников финансирования оборотных средств. В этом случае финансово-хозяйственная деятельность предприятия сопровождается привлечением заемных источников (банковский и коммерческий кредит, инвестиционный и налоговый кредит, инвестиционный вклад работников предприятия, прочие привлеченные средства).
Банковские кредиты могут предоставляться в форме инвестиционных (долгосрочных), среднесрочных кредитов и/или краткосрочных ссуд. Назначение банковских кредитов — это финансирование расходов, связанных с приобретением основных и текущих активов, кредитование сезонных потребностей предприятия, непредвиденных расходов. Инвестиционные кредиты могут предоставляться: правительственными организациями, коммерческими банками, финансовыми компаниями, инвестиционными фондами и другими хозяйственными субъектами.

Таблица 1.2.
Состав источников образования оборотных средств
	Источники оборотных средств

	Собственные
	Заемные
	Дополнительно привлеченные

	Уставный капитал
Добавочный капитал
Резервный капитал
Нераспределенна прибыль
Фонд накопления
Фонд средств социальной сферы
Целевое финансирование и поступления из бюджета, из отраслевых и межотраслевых внебюджетных фондов
	Долгосрочные кредиты банков
Долгосрочные займы
Краткосрочные кредиты банков
Кредиты банков для работников
Краткосрочные займы
Коммерческие кредиты
Инвестиционный налоговый кредит
Инвестиционный взнос
Работников
	Кредиторская задолженность: 
поставщикам и подрядчикам;
по оплате труда; 
по страхованию; 
бюджету;
прочим кредиторам
Фонды потребления
Резервы предстоящих расходов и платежей
Резервы по сомнительным долгам
Прочие краткосрочные обязательства
Благотворительные и прочие поступления



Наряду с банковским и инвестиционным кредитом важным источником финансирования оборотных средств является коммерческий кредит. Коммерческий кредит может применяться в различных формах: денежных и товарных займов, авансового платежа, векселя.
Инвестиционный налоговый кредит предоставляется предприятиям органами государственной власти. Он представляет собой временную отсрочку налоговых платежей предприятия. Для получения налогового кредита предприятие заключает кредитное соглашение с налоговым органом.
Механизм формирования и использования оборотных средств оказывает непосредственное влияние на организацию производственно-хозяйственной деятельности.[17, c.83]
Потребность предприятия в оборотных средствах зависит от ряда факторов: объемов производства и реализации продукции; вида бизнеса (характера деятельности предприятия); длительности производственного цикла; структуры капитала предприятия; учетной политики предприятия и системы расчетов; условий и практики кредитования; специфики организации материально-технического снабжения и других факторов.
Расчет потребности предприятия в оборотных средствах необходимо вести из расчета времени пребывания оборотных средств в сфере производства и сфере обращения, которое зависит от перечисленных выше факторов. Следовательно, необходимо обеспечить процесс разработки экономически обоснованных оборотных средств (нормативов оборотных средств) необходимых для организации нормальной работы.


2. Практическая часть

2.1 Определение стоимости основных производственных фондов предприятия и их структуры

Основные производственные фонды (ОПФ) – часть производственных фондов, которая участвует в производственном процессе длительное время (не менее года), сохраняя при этом свою натуральную форму, а их стоимость (не менее 100 грн.) переносится на стоимость изготавливаемой продукции постепенно, по частям, по мере износа. Наряду с производственными существуют непроизводственные фонды – жилые дома, детские и спортивные учреждения, находящиеся на балансе предприятия.
К ОПФ относятся:
здания;
оборудование;
сооружения и передаточные устройства;
транспортные средства;
измерительные приборы, инвентарь и инструменты многоразового использования;
офисная мебель и техника и др.
ОПФ делят на две части:
активные ОПФ – непосредственно принимают участие в производственном процессе;
пассивные ОПФ – создают условия для осуществления производственного процесса.
Из всего перечисленного объема ОПФ в исходных данных учтены здания, транспортные средства и оборудование. Определим их стоимость. Расчеты выполняем с точностью до гривны.
Общая стоимость ОПФ в балансовых ценах, т.е. тех, по которым они числятся на балансе предприятия. ОФобщ, грн., определяется по формуле:

ОФобщ = (ОФбалi) = ОФзд+ОФоб+ОФтр+ОФсоор+ОФинв+ОФм. т,

где (ОФбалi) – балансовая стоимость отдельных составляющих ОФ, грн.;
ОФзд, ОФоб, ОФтр, ОФсоор, ОФинв, ОФм. т – общая балансовая стоимость всех зданий, всего оборудования, транспортных средств, сооружений и передаточных устройств, производственного инвентаря и инструмента, офисной мебели и техники предприятия, грн.

ОФобщ = 821700+2271500+623400+6300+227150+75330 = 4025380 грн.

Рассмотрим определение всех составляющих ОФобщ в отдельности.
Балансовая стоимость всех зданий, ОФзд, грн.

ОФзд = ОФзд.пр.+ОФзд.адм.+Офзд.скл.
ОФзд.пр. = Vпр* Цпрм3
ОФзд.адм. = Vадм* Цадмм3
ОФзд.скл. = Vскл.* Цсклм3

где ОФзд.пр., ОФзд.адм., Офзд.скл. – стоимость производственных, административно-бытовых зданий и зданий складов и гаражей, грн.;
Vпр, Vадм, Vскл – объем производственных, административно-бытовых зданий и зданий складов и гаражей, м3, определяется произведением размеров зданий (длин, ширины и высоты), которые заданы в исходных данных;
Цпрм3, Цадмм3, Цсклм3 – стоимость одного метра кубического объема производственных, административно-бытовых зданий, зданий складов и гаражей, грн/м3;
Расчет величины ОФзд выполняем с помощью таблицы 1.1.

Таблица 2.1. – Расчет величины общей балансовой стоимости всех зданий предприятия.
	Наименование объектов
	Длина*ширина* *высота, м
	V, м3
	Цм3,
Грн./м3
	V*Цм3, грн.

	Промышленное здание
	12*21*10
	2520
	25
	ОФзд.пр=63000

	Административно-бытовое здание
	36*31*6
	6696
	75
	ОФзд.адм.=502200

	Склады и гаражи
	36*57*5
	10260
	25
	ОФзд.скл.=256500

	Итого, общая балансовая стоимость всех зданий ОФзд
	821700



Балансовая стоимость единицы оборудования, грн.

ОФбал = Ц + Зтр

где Ц – цена единицы оборудования, Ц = 35000 грн. Зтр – затраты на транспортировку, Зтр = 10% от Ц, грн. ОФбал = 35000 + 3500 = 38500 грн
Расчетное количество оборудования, шт.

Z = Qчерн/(g**kз)

где Z – расчетное количество станков;
Qчерн – черновой вес готовой продукции, выпускаемой в год, т;
g – съем с одного станка продукции в год при работе в одну смену, g=35 т;
 - число смен работы оборудования,  = 2;
kз – коэффициент загрузки станков, kз = 0,85.

Z = 3457840,9/(35000*2*0,85) = 59 шт

Черновой вес готовой продукции

Qчерн = (M*N)/kисп

где M – масса выпускаемой продукции, кг;
N – годовая программа выпуска, шт.;
kисп – коэффициент использования материалов.
Qчерн = (1890*1610)/0,88 = 3457840,9 т
Балансовая стоимость всего оборудования определяется по формуле:

ОФбалобор = Z * (Ц + Зтр)
ОФбалобор = 59*(35000+3500) = 2271500 грн.

Балансовая стоимость всех транспортных средств, грн:

ОФтр = ОФавт + ОФэ.к. + ОФкр

где ОФавт, ОФэ.к., ОФкр – балансовая стоимость всех автомобилей, электрокаров и электромостовых кранов, грн.;
Укрупненная балансовая стоимость транспортных средств:

ОФавт = Кавт*(Цавт+Зтр.авт)
ОФэ.к. = Кэ.к.*(Цэ.к.+Зтр.э.к.)
ОФкр = Ккр*(Цкр+Зтр.кр)

где Цавт, Цэ.к., Цкр – средняя оптовая цена одного транспортного средства, грн.;
Кавт, Кэ.к, Ккр – количество транспортных единиц каждого типа соответственно, задано в исходных данных, шт.;
Зтр.авт – затраты на транспортировку автомобилей, Зтр.авт = 12% от Цавт;
Зтр.э.к - затраты на транспортировку электрокаров, Зтр.э.к = 13% от Цэ.к.;
Зтр.кр - затраты на транспортировку электромостовых кранов, Зтр.кр = 14% от Цкр.
Расчет величины ОФавт + ОФэ.к. + ОФкр выполняем с помощью табл. 1.2.

Таблица 2.2. Расчет стоимости транспортных средств
	Наименование транспортных средств
	Ц, грн
	К, шт, Nкр, шт.
	ОФтр, грн

	Автомобили
	80000
	2
	ОФавт. = 179200

	Электрокары
	10000
	4
	ОФэ.к. = 45200

	Электромостовые краны
	175000
	2
	ОФкр = 399000

	итого
	ОФтр = ОФавт + ОФэ.к. + ОФкр = 623400



Стоимость сооружений и передаточных устройств, производственного инвентаря и инструмента, офисной мебели и техники предприятия определяем, укрупнено, как часть от стоимости уже вычисленных ОПФ.
Стоимость сооружений и передаточных устройств

ОФСООР = 0,1*ОФЗД.ПР
ОФСООР = 0,1*63000 = 6300 грн.

Стоимость производственного инвентаря и инструмента

ОФИНВ = 0,1*ОФОБОР
ОФИНВ = 0,1*2271500 = 227150 грн.

Стоимость офисной мебели и техники предприятия

ОФМ.Т. = 0,15*ОФЗД.АДМ.
ОФМ.Т. = 0,15*502200 = 75330 грн.

Результаты расчета общей стоимости ОПФ приводим в таблице 1.3. Здесь же рассчитаем структуру (т.е. соотношение составляющих) основных производственных фондов предприятия.

Таблица 2.3. Основные производственные фонды предприятия и их структура
	№
	Наименование составляющих ОПФ предприятия
	Балансовая стоимость (ОФБАЛ), грн.
	%

	1
	Здания
	821700
	20,61

	2
	Оборудование
	2271500
	56,1

	3
	Транспортные средства
	623400
	15,63

	4
	Сооружения и передаточные устройства
	6300
	0,16

	5
	Производственный инвентарь и инструмент
	227150
	5,61

	6
	Офисная мебель и техника
	75330
	1,89



2.1 Определение себестоимости реализованной продукции предприятия и расчет чистой прибыли предприятия

Себестоимость – это денежное выражение используемых в процессе производства продукции сырья, материалов, топлива энергии, трудовых ресурсов, основных фондов и других затрат на ее изготовление. Перечень расходов для определения себестоимости изложен в положении: «Приказ министра финансов Украины от 31.12.99г. №318 об утверждении Положения (стандарта) бухгалтерского учета // Учет по-новому в соответствии с положениями (стандартами) бухгалтерского учета на Украине», - К.: Издательство «Универсал бизнес», 2000. – с. 191-195. Они разбиты на четыре статьи:
1 Прямые материальные расходы.
Прямые расходы на оплату труда.
Другие прямые расходы.
Общепроизводственные расходы.
Эти расходы образуют производственную себестоимость продукции предприятия.
В расчетах за единицу продукции принята одна ее тонна. Расчеты по валовым показателям выполняем с точностью до гривны, по единице продукции – с точностью до копейки.
Прямые материальные расходы
Эти расходы включают расходы на основные материалы и расходы на топливо, и энергию для технологических целей. Общие расходы на основные материалы на всю программу выпуска продукции определяются по формуле:
2.1 Прямые материальные расходы

ЗМ = Q*ЦМ,

где Q – черновой вес материала на одно изделие, т.; N – годовая программа выпуска изделий, шт.; ЦМ – цена 1т материала, грн.

Зм = 3457,841*1950 = 6742789,95

Расходы на топливо и энергию для технологических целей ЗТЭН укрупненно определим как 3% от ЗМ.

Зт= 6742789,95*0,03 = 202283,7

Прямые расходы на оплату труда
Эти расходы включают в себя расходы на основную заработную плату, рассчитанную по сдельно-премиальной форме оплаты труда, и дополнительную заработную плату основных производственных рабочих.
2.2 Основная заработная плата рассчитывается по формуле:

ЗПСД-ПРОСН = N*tШТ-К*CТАР*KПР,

где N – годовая программа выпуска изделий, шт.;
tШТ-К – время изготовления изделия, ч.;
CТАР – часовая тарифная ставка, CТАР = 1,2 грн/ч;
KПР – коэффициент премии, KПР = 1,15.

ЗПСД-ПРОСН =1610*18*1.2*1,15 = 39992,4

2.3 Дополнительная зарплата основных рабочих, ЗДОП определим как 11% от ЗПСД-ПРОСН

ЗПДОП = ЗПСД-ПРОСН * 0,11
ЗПДОП = 39992,4*0,11 = 4399,16 

2.4 Годовой фонд заработной платы

ФЗП = (ЗПСД-ПРОСН+ ЗДОП)*РЧЕЛ,

где РЧЕЛ – количество основных рабочих.

ФЗП =(39992,4+4399,16)*44 = 1953228,6

2.5 Количество основных рабочих

РЧЕЛ = Т/(FЭФ.РАБ*КВН),

где Т – трудоемкость годовой программы выпуска, нормо-час;
FЭФ.РАБ – годовой эффективный фонд времени работы рабочего, час;
КВН = коэффициент выполнения норм, 
КВН = 1,1.

РЧЕЛ =91600/1913,6*1,1 = 44

2.6 Годовой эффективный фонд времени работы рабочего

FЭФ.РАБ = FН*(1-/100%),

где FН – номинальный фонд времени работы рабочего, FН = 52*40 = 2080ч;
 - процент невыходов на работу, %. 
Квн – коэффициент выполнения норм, Квн = 1,1

FЭФ.РАБ =2080*(1-8/100) = 1913,6

2.7 Прямые затраты на оплату труда

ЗТРПР = ФЗП
Фзп =1953228,6

Другие прямые расходы. 
Эти расходы включают в себя отчисления в социальные фонды (от суммы основной и дополнительной заработной платы основных производственных рабочих) и расходы, связанные с амортизацией основных фондов предприятия. Отчисления в фонд социального страхования – 2,9%. Отчисления в пенсионный фонд – 32%. Отчисления в фонд занятости – 2,1%. Отчисления в фонд страхования от несчастных случаев – 3%. 
2.8 Отчисления от фонда зарплаты

О = ФЗП * %отч,

где ФЗП – фонд заработной платы, грн.; 
%отч – процент отчислений в соответствующие фонды.

Ос.с. = 0,029*1953228,6 =56643,6
Оп.ф. = 0,32*1953228,6 = 625033,2
Оф.з. = 0,021*1953228,6 = 41017,8
Он.с. = 0,03*1953228,6 = 58596,9 
Итого: Зотч = О = 781291,5

Амортизация зданий за год определяется по прямолинейному методу.
2.9 Амортизационные отчисления

АО = (ОФПЕРВ – ОФЛИКВ)/ТЭКС,

где ОФПЕРВ – первоначальная (балансовая) стоимость зданий, грн;
ОФЛИКВ – ликвидационная стоимость зданий, грн. Определяется как 3% от первоначальной стоимости; ТЭКС – срок эксплуатации зданий, лет. ТЭКС = 15 лет.

АО =(821700 – 0,03*821700)/15 = 53136,6

Амортизация сооружений и передаточных устройств определяется по прямолинейному методу. Сооружения и передаточные устройства используются 15 лет.

Аосоор = (6300 – 0,03*6300)/15 = 407,4

Амортизация транспортных средств рассчитывается по методу уменьшения остаточной стоимости.
2.10 Норма амортизации

NA = (1 - )*100%
NA = (1 - )*100% = 35%

2.11 Амортизационные отчисления

АОi = ОФПЕРВi* NA

2.12 Остаточная стоимость ОФ 

ОФОСТi = ОФПЕРВi - АОi

Срок эксплуатации – 8 лет.
Фактический срок службы транспортных средств 2 года. 

АО1 = 623400*0,35 = 218190
ОФОСТ1 = 623400-218290 = 405210
АО2 = 405210*0,35 = 141823,5
ОФОСТ2 = 405210 – 13823,5 = 263386,5

Амортизация оборудования, производственного инвентаря и инструмента, офисной техники определяется по методу ускоренного уменьшения остаточной стоимости.
2.13 Норма амортизации

NA = 

2.14 Амортизационные отчисления

АОi = ОФПЕРВi*2* NA

2.15 Остаточная стоимость ОФ

ОФОСТi = ОФПЕРВi - АОi

Срок эксплуатации для оборудования – 15 лет, для производственного инвентаря и инструмента – 6 лет, для офисной техники – 10 лет.
Фактический срок эксплуатации – 2 года.
Для оборудования: 

NA =  = 6,67% 
АО1 = 2271500*2*0,067 = 304381
ОФОСТ1 = 2271500 – 304381 =1967119
АО2 = 1967119*2*0,067 = 263593,95 
ОФОСТ2 = 1967119 –263593,95 = 1703525,1

Для производственного инвентаря и инструмента:

NA =  = 16,67
АО1 = 227150*2*0,1667 = 75731,81
ОФОСТ1 = 227150 – 75731,81 = 151418,19 
АО2 = 151418,19*2*0,16,67 = 50482,82
ОФОСТ2 = 75731,81 – 50482,82 = 25248,99

Для офисной техники

NA =  =10%
АО1 = 75330*2*0,1 = 15066
ОФОСТ1 = 75330 – 15066 = 60264 
АО2 =60264* 2*0,1 = 12052,8 
ОФОСТ2 = 60264 – 12052,8 = 482112 

2.16 Итого другие прямые расходы

ЗДРПР = ЗОТЧ+АО 
ЗДРПР = 781291,5 + 141823,5 + 263593,95 +407,4 + 50482,82 + +12052,8 =1302788,57

Общепроизводственные расходы
Включают в себя содержание цехового персонала, содержание зданий, сооружений и инвентаря, расходы связанные с ремонтам зданий, сооружений и инвентаря, расходы по испытаниям, опытам, изобретениям, затраты на обслуживание производственного процесса и прочие расходы: нехватка незавершенного производства, убытки от порчи материальных ценностей, оплата простоев.
Сумму общепроизводственных расходов определим как 130% от фонда заработной платы. Доля постоянных расходов составляет 70% этой суммы, а доля переменных расходов составляет 30%. Переменные затраты относим на производственную себестоимость.
2.17 Сумма общепроизводственных расходов

ЗОПР = 1,3*ФЗП
ЗОПР = 1,3*1953228,6 = 2539197,2

2.18 Переменные общепроизводственные расходы

ЗОПРПЕР = ЗОПР*0,3
ЗОПРПЕР = 2539197,2*0,3 = 761759,16

2.19 Постоянные общепроизводственные расходы

ЗОПРПОСТ = ЗОПР*0,7
ЗОПРПОСТ = 0,7*2539197,2 = 1777438,04

Калькуляция производственной себестоимости продукции
2.20 Производственная себестоимость продукции

СПР = ЗМАТ+ЗТРПР+ ЗДРПР+ ЗОПРПЕР

Представим ее в виде таблицы 2.1.


Таблица 2.1 Калькуляция производственной себестоимости продукции и ее структура
	№
	Наименование расходов, обозначение и откуда взяты данные
	Сумма
	%

	1
	Прямые материальные расходы
	6742789,95
	62,66

	2
	Прямые расходы на оплату труда
	1953228,6
	18,15

	3
	Другие прямые расходы
	1502599,88
	12,11

	4
	Общепроизводственные переменные расходы
	761759,2
	7,08

	Итого: Производственная себестоимость продукции
	10763566,32
	100,00



Себестоимость реализованной продукции
2.21 Себестоимость реализованной продукции

СРП = СПР+ ЗОПРПОСТ, 
СРП = 10763566,32+ 1777438,04 = 12541004,36

где СПР – производственная себестоимость продукции, грн.;
ЗОПРПОСТ = постоянные общепроизводственные расходы, грн.
Административные расходы рассчитываются как 10% от производственной себестоимости продукции. 
Расходы на сбыт и реализацию продукции как 3% от производственной себестоимости продукции.
2.22 Административные расходы

ЗАДМ = 0,1* СПР
ЗАДМ = 0,1*10763566,32 = 1076356,63

2.23 Расходы на сбыт

ЗСБ = 0,3* СПР
ЗСБ = 0,03*10763566,32=322906,99

2.24 Цена оптовая отпускная

ЦОПТОТП = СРП +ПР+НДС,

где ПР = 100000 грн;
НДС – налог на добавленную стоимость.

ЦОПТОТП =12541004,36+1881150,65=17306586,01

2.26 Налог на добавленную стоимость

НДС = 0,2* (СРП +ПР)
НДС=0,2*(12541004,36+1881150,65)=2884431

Цена оптовая отпускная продукции равна выручке от реализации этой продукции.
2.27 Чистый доход предприятия

ДЧИСТ = ВР – НДС,

где ВР – выручка от реализации продукции, грн;
НДС – налог на добавленную стоимость, рассчитывается как 16,67% от выручки, грн.

НДС=0,1667*17306586,01=2885007,87
ДЧИСТ =17306586,01-2885007,87=14421578,12

2.28 Валовая прибыль (прибыль от основной деятельности предприятия)

ПВАЛ = ДЧИСТ - СРП
ПВАЛ = 14421578,12-12541004,36=1880573,78

2.29 Финансовый результат от операционной деятельности

ФРОП.Д. = ПВАЛ – ЗАДМ – ЗСБ+ПДР.ОП Д.,
ФРОП.Д. =1880573,78-1076356,63-322906,99+100000=581310,16 

где ПДР.ОП Д. – прибыль от другой операционной деятельности, грн.
2.30 Прибыль от обычной деятельности

ПОБ.Д. = ФРОП.Д+ПУЧ.К.+ПФИН,

где ПУЧ.К – прибыль от участия в капитале, грн; ПФИН – прибыль от финансовой деятельности, грн. Прибыль от обычной деятельности рассчитываем, принимая во внимание, что от инвестирования предприятие понесло убыток в размере 100000 грн, а по приобретенным ценным бумагам получило прибыль в размере 30000 грн. При определении чистой прибыли предприятия учитываем, что, застраховавшись от несчастных случаев, предприятие получило прибыль от чрезвычайной деятельности в размере 50000

ПОБ.Д. =581310,16+30000+100000=711310,16

2.31 Чистая прибыль предприятия

ПЧИСТ = ПОБ.Д – НПРОБ.Д.+ПЧ.Д.+НПРЧ.Д.,

где ПОБ.Д - прибыль от обычной деятельности предприятия, грн;
НПРОБ.Д – налог на прибыль от обычной деятельности, НПРОБ.Д = 30% от ПОБ.Д, грн;
ПЧ.Д – прибыль от чрезвычайной деятельности предприятия, грн;
НПРЧ.Д – налог на прибыль от чрезвычайной деятельности предприятия, НПРЧ.Д = 30% от ПЧ.Д, грн.

ПЧИСТ =711310,16-0,3*711310,16+50000-0,3*50000=532917,11

2.3 Определение норматива оборотных средств предприятия и срока их оборачиваемости

Оборотные средства (ОС) – это денежные средства, вложенные в оборотные производственные фонды. Оборотные средства, в отличие от основных фондов, в процессе производства изменяют свою натурально-вещественную форму и переносят свою стоимость на готовый продукт в течение каждого производственного цикла. К оборотным средствам относятся собственные, приравненные к ним заемные и привлеченные средства.
Сумма собственных ОС закрепляется в уставном фонде предприятия, которое может распоряжаться ими по своему усмотрению. Собственные ОС выделяются для создания постоянных минимальных запасов, остатков готовой продукции, незавершенного производства, расходов будущих периодов.
Заемные средства – это источники для образования сезонных запасов и других потребностей, формируются за счет кредитов.
Привлеченные средства – это временно свободные средства, находящиеся в обороте предприятия до завершения расчета с бюджетом.
ОС нормируются. Норматив ОС – это плановая сумма денежных средств, постоянно необходимая предприятию для его деятельности. Величина НОС, грн, определяется как сумма нормативов ОС: норматив оборотных средств в производственных запасах НОСПЗ, незавершенном производстве НОСНЗП и готовой продукции НОСГП.
3.1 Величина норматива оборотных средств в производственных запасах, НОСПЗ, грн

НОСПЗ = *q*Ц*(ТП/2 + ТСТРАХ),

где N – годовая программа выпуска, шт.;
Д – количество календарных дней в плановом периоде, 360 дн.;
Q = N*q;
q – норма затрат материала на единицу продукции, кг;
Ц – цена материала, грн;
ТП – промежуток между двумя поставками, дн.;
ТСТРАХ – страховой запас, дн.

НОСПЗ =3457,84*1950*(8/2+3)/360=131109,77

3.2 Норматив оборотных средств на незавершенное производство

НОСНЗП =  * СРП * КНЗ * ТЦ,

где N – годовая программа выпуска, шт.; Д – длительность календарного периода, дн.; СРП – себестоимость реализованной продукции, грн; КНЗ – коэффициент нарастающих затрат; ТЦ – длительность производственного цикла изготовления изделия, дн.

НОСНЗП =12541004,36*0,77*40/360=1072952,6

3.3 Коэффициент нарастающих затрат

,

где СМ – материальные затраты в себестоимости, грн;
СРП = себестоимость реализованной продукции, грн.



3.4 Величина норматива оборотных средств готовой продукции, грн

НОСГП =  * СРП * НГП,

где НГП – норма наличия готовой продукции на складе, дн.

НОСГП =12541004,36*3/360=104508,37

3.5 Общий норматив оборотных средств НОС, грн., составит

НОС = НОСПЗ+ НОСНЗП+ НОСГП
НОС = 131109,77+1072952,6+104508,37=1308570,74

3.6 Величина коэффициента оборачиваемости оборотных средств

Коб= ВР/ОС

где ВР – годовой объем выпущенной продукции, грн;
ОС – среднегодовая стоимость оборотных средств, грн. 

Коб=12541004,36/1308570,74=9,58

3.7 Длительность одного оборота оборотных средств Еоб, дн, определяется по формуле:

Тоб=Д/Коб
Тоб=360/9,58=37,58

3.8 Рентабельность производства:

Rпр-ва=Пчист/(Офбал+НОС)*100% 
Rпр-ва=532917,4*100%/(4025380+1308570,74)=9,99

3.9 Рентабельность продукции:

Rпр-ции=(Пвал/Срп)*100%
Rпр-ции=(1880573,78/12541004,36)*100%=14,99%


Вывод

Новые экономические обновления проникают во все сферы хозяйственной деятельности предприятий Украины. Происходит интенсивный переход деятельности экономических субъектов на рыночные отношения, и в этих условиях у предприятий возникает необходимость активнее использовать бухгалтерский учет и контроль для совершенствования своей работы.
В курсовой работе представлены три раздела, в которых рассмотрено технико-экономическое обоснование проекта предприятия. В первом разделе рассматриваются основные фонды, их виды и классификация, а также стоимостная оценка и амортизация. Основные средства (фонды) – это активы, требующие особого подхода к их оценке. Оценка основных средств – весьма динамичная учетная категория. Первоначальная стоимость основных фондов раздваивается: одна ее часть в течение срока эксплуатации постепенно увеличивается и капитализируется в других активных формах, а другая тем временем постепенно уменьшается до уровня ликвидационной. Кроме того, первоначальная стоимость объектов основных фондов может продолжать формироваться и после ввода их в эксплуатацию. То есть может меняться под влиянием обстоятельств: увеличиваться на стоимость работ по реконструкции и модернизации, увеличиваться на сумму дооценки в случаях выявления значительных отклонений балансовой стоимости от рыночной стоимости и уменьшаться на сумму уценки по той же причине.
Во втором разделе рассматривается себестоимость продукции и затраты, сущность и структура себестоимости, а также методы калькулирования себестоимости. Стоимость запасов измеряется суммой денег, за них заплаченных; часть стоимости запасов в меру переработанной мощности переходит в производство, так как именно там изготавливается продукт труда. В результате, готовая продукция включает в себя вместе с материальными затратами другие затраты, полученные в процессе производства идея себестоимости в составе цены конечного продукта достаточно проста и понятна неспециалистам: себестоимость – это определенная совокупность элементов затрат, без которых конечный продукт был бы нереальным. Но если попытаться углубиться в ее структуру, то это определение может показаться не таким уж и простым.
В третьем разделе рассматриваются оборотные средства предприятия, их деление и стадии кругооборота. В результате кругооборота, оборотные средства проходят последовательно три стадии: денежную, производственную и товарную. Оборотные средства находятся одновременно на всех стадиях кругооборота, что обеспечивает его непрерывность и бесперебойную работу предприятия. За последние годы на промышленных предприятиях Украины сложилась такая структура оборотных средств: в сфере производства доля оборотных средств составляет около 70% (в том числе на производственные запасы ~ 50%, на незавершенное производство ~ 20 %), а в сфере обращения ~ 30% (из них ~ 17% - готовая продукция на складах).
Эффективно функционирует то предприятие, которое при минимальных затратах достигает максимального результата. Минимизация затрат на предприятии требует оптимизации структуры источников формирования оборотных средств, то есть разумное соединение собственных и заемных средств.
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