





Контрольная работа
Тема: «Факторы производства»


1. ПОНЯТИЕ ФАКТОРОВ ПРОИЗВОДСТВА

Ресурсы, реально вовлеченные в процесс производства, используемые в нем, приведенные в действие есть факторы производства. Понятие «фактор» (от латинского - делающий, производящий) – это движущая сила производства, причина возникновения того или иного дохода. Факторы – это производящие ресурсы. Отдельные виды ресурсов могут существовать независимо друг от друга: экскаватор, с помощью которого добывают руду, может стоять далеко от карьера, а машинист вообще находиться на отдыхе где-нибудь в курортном местечке. От этого ни руда в карьере, ни машинист, ни экскаватор не перестают быть ресурсами производства. Но не более. Факторы производства раскрывают свое значение только соединяясь друг с другом. И лишь в этом соединении возникает производство, создающее необходимые материальные блага. 
Современная экономическая теория, следуя классической традиции (основоположником которой является французский экономист Ж.-Б. Сэй (1767 – 1832), выделяет три основных фактора производства: «капитал», «земля», «труд». 
Капитал – накопленный запас средств, необходимых для производства. Хотя капиталом считают и нематериальные элементы производства (например, человеческие способности, образование), экономисты, определяя капитал как фактор произв4одства, отождествляют его со средствами производства. Он может иметь и денежную форму. Разнообразные взгляды на капитал одинаковы в том, что капитал как фактор производства обладает способностью создавать доход.
Капитал, материализованный в станках, зданиях, оборудовании, обслуживающий несколько производственных циклов в течение ряда лет, называется основным капиталом (основными фондами). Его главный признак состоит в том, что функционирует он длительное время, а воплощенная в нем стоимость постепенно, по частям переносится на готовый продукт и возвращается владельцу в денежной форме. Происходит так называемый износ основного капитала. Он может быть физическим и моральным.
Физический износ состоит в том, что элементы основного капитала изнашиваются и поэтому их стоимость снижается. Моральный износ заключается в том, что стоимость основных фондов снижается из-за появления более совершенных фондов, а также из-за более низких издержек на их производство. Процесс физического и морального износа основного капитала называется амортизацией (схема 1). 
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Остальная часть капитала, воплощенная в сырье, топливе, материалах, электроэнергии входит в оборотный капитал, стоимость которого полностью переносится на готовый продукт и возвращается производителю в цене этого продукта. То же происходит и с фондом оплаты труда работников. 
 «Земля» как фактор производства имеет троякое значение:
- в широком смысле она означает все используемые в производственном процессе естественные ресурсы;
- в ряде отраслей ( аграрной, добывающей, рыбной ) «земля» понимается как объект хозяйствования, когда она одновременно выступает и «предметом труд» и «средством труда»;
- в пределах всей экономики «земля» может выступать в функции фактора производства и как объект собственности; в этом случае ее собственник непосредственного участия в процессе производства может не принимать, он участвует опосредованно : представлением «своей земли».
Важнейшим фактором производства выступает труд как целесообразная деятельность людей по использованию в процессе производства их рабочей силы.
Рабочая сила – это совокупность физических и духовных способностей человека, которые пускаются в ход каждый раз, когда он производит какую-либо потребительную стоимость. Она приводит в движение средства производства. Без рабочей силы они мертвы и представляют собой груду неподвижных вещей.
Фактор «труд» включает и предпринимательскую деятельность. Она требует способности к организации производства, умения ориентироваться в рыночной конъюнктуре и бесстрашия риска. Ричард Кантильон (1680-1734), предшественник Ф. Кене, говорил, что предприниматель – это человек, который берет на себя жесткие обязательства по расходам, не имея никаких гарантий на доходы.
Итак, содержание «теории трех факторов» Ж.-Б. Сэя можно изложить в следующих положениях:
- каждый фактор производства способен принести своему владельцу доход в определенной форме
- доходность факторов означает, что все собственники факторов производства выступают независимыми и равноправными партнерами. Более того, можно даже говорить о своеобразной экономической справедливости, ибо доходы каждого участника производства соответствует вкладу принадлежащего ему фактору в создании совокупного дохода.
Таким образом функционирование факторов производства можно представить следующим образом (схема 3): 
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2. ФАКТОРНЫЕ РЫНКИ И ИХ СУЩНОСТЬ

Все факторы производства имеют товарную форму и включаются в процесс производства через куплю-продажу.
В системе рынков как в целостном взаимосвязанном образовании, в рыночном кругообороте и воспроизводственных циклах базовыми выступают рынки естественных, материально-вещественных, трудовых и технологических ресурсов производства, т.е. необходимых факторов для создания всего комплекса товаров (работ, услуг). С одной стороны, комплекс ресурсов производства как потенциальных факторов производства предопределяет экономический потенциал и производительную силу общества. С другой стороны, все факторы производства воплощаются в форме товара, соответственно проходят фазу обращения на рынке, обретая конкретную цену под воздействием спроса и предложения. Таким образом, движение факторов производства и их оценка в данном обществе в целом связано с разнообразными условиями: естественными (исчерпаемость и воспроизводимость ресурсов в природе, климатические и пространственные особенности); научно-техническими (технологический способ производства и соответствующая структура отраслей, уровень механизации, автоматизации, робототизации или биотехнологизации); институциональными (социальная и правовая формы организации доступа к ресурсам, свобода предпринимательства); институциональными (социальная и правовая формы организации доступа к ресурсам, свобода предпринимательства); рыночными (спрос и предложение, формы организации торговли, менеджмент) и т.д. Радикальное изменение институциональных условий в России в начале 90-х годов XX века явилось как раз предпосылкой ускоренного развития рыночных институтов, отсутствовавших в советской экономике.
Общей особенностью факторных рынков является то, что спрос на них задают предприниматели и фирмы, исходя из планируемых ими объемов производства и прибыли, которые, в свою очередь, зависят от спроса на тот или иной вид товаров (работ, услуг) и уровня издержек производства. Предложение же факторов производства исходит из целей и интересов их собственников, отличающихся разнообразием и не сводимых только к прибыли, поскольку среди агентов предложения участвуют и государство, и фирмы и трудоспособное население, и просто владельцы имущества, земли.
В то же время каждый из факторных рынков имеет свою специфику в зависимости от характера объекта купли-продажи. Так, для рынка земли характерно существенное влияние естественных условий, для рынка рабочей силы – социальных, для рынка производственного капитала - пространственного расположения производственных фондов, структурных характеристик оборудования как универсального или узкоспециализированного, а также различия «оборотного» и «основного» капитала.
Все это влияет на конкурентность и мобильность рынков, формы их организации и специфику сделок и т.д.
В конкретной национальной экономике могут быть отрасли с различным уровнем передовой технологии, фирмы на различных фазах своего жизненного цикла и с различной стадией внедрения базовых технологий. В открытой экономике существенную роль также играют внешнеэкономические связи. Для оценки ситуации в той или иной стране, таким образом, следует иметь ввиду, что ограниченность ресурсов и спрос на те или иные факторы производства находятся в пределах данного фиксированного периода экономического развития. В длительном периоде следует учитывать приоритеты в развитии экономики в направлении создания новых технологических базовых принципов для целого комплекса отраслей, а также тенденцию международной экономической интеграции, переплетения национальных рынков и образования всемирного хозяйства.
Сущность факторных рынков заключается в их особенности и базовом значении для развития экономики, нормального рыночного кругооборота, в их связующей роли естественных условий, технологического способа производства и отраслевой структуры, с одной стороны, и потребительской силы спроса на факторы производства, с другой.

3. РЫНОК ЗЕМЛИ И ЗЕМЕЛЬНАЯ РЕНТА

Наряду с трудом и капиталом важнейшим фактором производства является земля. Термин «земля» охватывает все полезности, которые даны природой в определенном объеме и над предложением которых человек не властен, будь то сама земля, водные ресурсы или полезные ископаемые.
Земля либо выступает как непосредственный фактор производства (в сельском хозяйстве и в добывающей промышленности), либо используются в качестве территории для размещения производственных, административных, жилых и других помещений, транспортных и иных коммуникаций. Но в отличие от большинства иных средств производства земля не является свободно воспроизводимым фактором производства. Ограниченность земель сельскохозяйственного назначения вообще, а земель лучшего и среднего качества тем более, обусловливает мизерную эластичность предложения земель.
В связи с этими особенностями использование одними предпринимателями земель лучшего и среднего качества (по плодородию и местоположения участков) лишает других предпринимателей возможности вести хозяйство на аналогичных землях. Образуется хозяйственная монополизация земель этого рода. Но из-за того, что производство на этих землях не покрывает общественной потребности в продовольствии и сельскохозяйственном сырье, возникает общественная необходимость вовлечь в хозяйственный оборот и сельскохозяйственные земли худшего качества. Однако производство продукции в относительно худших условиях обходится дороже. Общественная потребность в дополнительной продукции приведет к признанию рынком этих увеличенных затрат на ее производство как общественно необходимых затрат.
Поэтому общественной ценой производства выступает цена производства продукции в относительно худших условиях ведения сельского хозяйства. Реализация продукции по общественной цене производства обеспечивает арендаторам, использующим худшие земли, возмещение издержек производства и получение средней прибыли. А арендаторам лучших и средних земель, у которых индивидуальные затраты будут ниже общественных - еще и сверхприбыль. Она и передается в виде ренты землевладельцу. Земельная рента - это плата за пользование землей, как результат ее ограниченности. Она выступает как разность между общественной ценой производства и индивидуальной ценой производства на лучших или средних землях. Поэтому и рента этого вида носит название дифференциальной, т.е. разностной.
Различаются лучшие (А), средние (В) и худшие (С) участки земли. Рассмотрим это на примере (табл. 1):

Таблица 1.
Условия образования дифференциальной ренты I
	Уча- стки
земли
	Затра-ты
капи-тала
	Средняя
прибыль
	Индиви-
дуальнаяцена производст- ва всей
продукции
	Урожай
пшени-цы
(тонн)

	Инди-
виду-альная стои-мость
1тон-ны
	Общес-твен-ная
цена
произ-водства
1тонны
	Выручка
от
продажи 
 всей
продук-ции
	Сверх- 
 при- 
 быль

	А
	100
	20
	120
	6
	20
	30
	180
	+60

	В
	100
	20
	120
	5
	24
	30
	150
	+30

	С
	100
	20
	120
	4
	30
	30
	120
	0



С лучшего земельного участка получено 6 тонн пшеницы и индивидуальная цена производства 1 тонны составила 20 долларов. При урожае в 5 тонн индивидуальная цена производства 1 тонны со второго участка равна 24 доллара. Самая дорогая пшеница получена на худшем участке 30 долларов за тонну. Возникает вопрос, по какой цене будет продаваться пшеница на рынке? Если бы это касалось какого-либо промышленного изделия, то механизм конкуренции привел бы к установлению усредненной рыночной цены. Предприниматель, занятый на третьем предприятии потерпел бы банкротство.
Точно также сверхприбыль возникает и из-за различий в расположении земель. Одни земельные участки стратегически выгодно расположены по отношению к рынкам сбыта, к транспортным средствам, к наличию рабочей силы и потребителям продукции. Другие отдалены от всего этого, поэтому себестоимость продукции у них будет выше. Рыночная, общественная цена (опять-таки в силу ограниченности лучших земель) будет включать в себя затраты по доставке продукции к потребителям с отдаленных участков, вследствие чего выгодно расположенные участки будут обеспечивать дополнительную прибыль.
Таким образом, дифференциальная земельная рента I связана с естественным плодородием земли и местоположению участков.
Рост производства сельскохозяйственной продукции может происходить и за счет более интенсивной обработки одних и тех же земель, дополнительных затрат капитала на машины, химические удобрения, ирригацию и мелиорацию почвы и т.д. При этом будет проявляться принцип убывающей производительности данного фактора производства: первое вложение может определять наивысшую производительность труда, второе – несколько меньшую, третье – еще меньшую. Но сути дела это на меняет – урожайность участка повысится, возникнет добавочная прибыль от дополнительных капиталовложений.
Рента, возникающая в результате дополнительных инвестиций, вызывающих рост производительности труда, называется дифференциальной рентой II. Ее формирование можно представить следующим образом (табл.2):

Таблица 2
Условия образования дифференциальной ренты II
	

Участки
земли
	

Затраты капитала (долл.)
	

Средняя прибыль (долл.)
	
Урожай пшеницы (тонн)
	Индивидуальная цена производства
 (в долл.)
	Общественная цена
производства 
(в долл.)
	Добавочная прибыль
(дифференциальная рента II)
(в долл.)

	
	
	
	
	Всей
продукции
	
1т.
	
1т.
	Всей продукции
	

	А
	100
	20
	10
	120
	12
	12
	120
	-

	Б
	(1) 100
	20
	12
	120
	10
	12
	144
	24

	
	(2) 100
	20
	15
	120
	8
	12
	180
	60


 

Фактически указанная рента может присваиваться пользователем земли до тех пор, пока остается в силе арендный договор. Но по окончании действия договора положение дел меняется: земельный собственник учтет повысившееся плодородие земли и потребует повышения арендной платы. Вот почему арендатор требует долгосрочных арендных договоров. Если земельный собственник продает землю по окончании срока договора, он продает не только землю, но и вложения капитала, которые были осуществлены другими. 
Дифференциация величин земельной ренты выполняет важнейшую экономическую функцию оптимизации распределения земельных участков между возможными различными сферами их использования. Как и собственник, так и арендатор земли заинтересованы в максимальной выгодности использования данного участка, при условии, что доход, связанный с эффективностью их выбора и действий, будет ими же присваиваться. 
Таким образом, дифференциальная рента - это доход, полученный в результате использования ресурсов (с неэластичным предложением) более высокой производительности в ситуации ранжирования этих ресурсов по плодородию и местоположению.
Различия между двумя видами ренты состоят в следующем. 
Первое различие состоит в том, что дифференциальная рента I возникает еще на основе экстенсивного ведения сельского хозяйства, тогда как дифференциальная рента II возникает только на основе интенсификации сельскохозяйственного производства. Отсюда следует, что дифференциальная рента I исторически предшествует дифференциальной ренте II. 
Второе различие между рентами заключается в их получателях. Дифференциальная рента I целиком присваивается земельным собственником, тогда как дифференциальная рента II частично и временно присваивается арендатором.
Кроме монополий хозяйствования на земле существует монополия частной собственности на землю. Она заключается в том, что земля монополизирована как объект собственности, и владелец земли решает, дать или не дать право арендатору приложить капитал к его земле. Владелец даже худшего участка не отдаст в аренду землю бесплатно. Монополия частной собственности на землю порождает абсолютную земельную ренту, уплачиваемую за пользование любой землей, какого бы качества она не была. Это приводит к тому, что цены сельскохозяйственных продуктов поднимаются выше общественной цены производства, в результате даже на худших участках земли получается добавочная прибыль, которая превращается в абсолютную ренту.
Кроме дифференциальной и абсолютной рент в некоторых случаях может существовать монопольная рента. Это имеет место тогда, когда на определенный вид сельскохозяйственной продукции, производимой в ограниченных количествах, устанавливается монопольная цена, превышающая их стоимость. 
Например, есть редкие сорта винограда, из которых производятся особого рода вина. Такой виноград возделывается только на немногих, особого качества землях, а потому производится и предлагается на рынке в весьма ограниченном количестве, в результате чего его рыночная цена поднимается не только выше общественной цены производства, но и выше стоимости. Возникающая при этом разность между монопольной рыночной ценой данного сельскохозяйственного продукта и его стоимостью образует монопольную земельную ренту. Между монопольной и абсолютной рентой имеется существенное различие: если абсолютная рента получается со всех земель, то монопольная рента – только с очень немногих участков. 


4. ЦЕНА ЗЕМЛИ

В развитом рыночном хозяйстве земля является предметом купли и продажи. Однако невозделанная земля не имеет стоимости, но цену имеет. Что же лежит в основе «цены земли»? Земля продается как носительница дохода. Продается ее способность приносить ренту своему владельцу. Поэтому цена земли есть капитализированная рента, а ограниченность, неэластичность предложения земли является важнейшей причиной особенностей ценообразования в сельском хозяйстве.
При продаже участка его собственник заботиться о том, чтобы не потерять рентный доход. Он соглашается продать землю за такую сумму, которая, будучи положена в банк или превращенная в ценные бумаги, принесет ему доход, равный ренте. Покупатель земли, прежде чем стать ее собственником, тоже сравнивает приносимую участком ренту с процентом, который он может получить, если деньги положит в банк. У каждой стороны свой расчет. Сравнение с банковским доходом происходит потому, что это наиболее гарантированное и спокойное помещение своего капитала, своей собственности. 
При прочих равных условиях именно величина ренты определяет цену земли. Она прямо пропорциональна размеру ренты и обратно пропорциональна норме ссудного процента.
Формула цены земли имеет следующий вид:

Земельная рента
Цена земли = 		· 100%
Норма ссудного процента

Таким образом, цена земли есть капитализированная земельная рента.
Помимо того, что цена земли зависит от ренты и банковского процента, ее уровень зависит от таких факторов, как спрос и предложение на рынке земельных ресурсов. В условия капитализма цена земли имеет тенденцию к росту, нередко прерываемую в периоды экономических кризисов. Это связано не только с динамикой нормы ссудного процента, сколько с увеличением ренты. Особенно быстро растет доход с городских земельных участков. Монопольная рента с участков земли, где производятся уникальные продукты или где добываются редкие полезные ископаемые, также способствует быстрому росту цен на эти участки.
Одновременно для рынка сельскохозяйственной земли следует учитывать наличие неэластичности спроса на сельскохозяйственную продукцию, что обусловлено возникновением проблемы низких доходов в самом аграрном секторе, так как увеличение производства сельскохозяйственной продукции, ее дополнительный рост влекут за собой быстрое снижение ее предельной полезности. Это отражается и на снижении цен на сельскохозяйственные продукции.
Условия же образования городской ренты гораздо сложнее. Городская земля выступает в более разнообразных формах использования: и как средство производства (землевладение в зонах усадебной застройки, садово-огородные участки), и как среда жизнедеятельности, как условие размещения жилой, общественной и промышленной застройки, а также как базис для формирования рекреационной среды, среды для отдыха.
При этом каждый из видов функционального использования городской территории проявляется в большом разнообразии типов.
Перепад ценностных показателей как разность между ценой лучшего и худшего участков в большей мере соотносится с величиной города. Ценностные разности по признакам проявления дифференциальной ренты даже в сравнительно небольших городах могут превышать минимальный ценностный уровень в 10-20 раз и более. В крупных и крупнейших городах показатель превышения цены земли достигает сотенных и тысячных соотношений.
Известно, что к началу XX в. цены на землю в быстро развивающихся американских городах стали определяться влияниям монопольной ренты. Если на окраине Нью-Йорка 1 га земли оценивался от 125 до 1250 долл., то в Манхэттене средняя цена составляла 250 тыс., а максимальная - более 500 тыс. долл., превышая цену окраинных городских земель в 4 тыс. раз. К настоящему времени показатели ценностного контраста дополнительно возросли. В таких условиях тотальная необходимость экономии территории в центре, в узлах ажиотажного спроса на землю продиктовала беспредельное увеличение этажности застройки вопреки функциональным, экологическим нормам и элементарным условиям формирования городской среды.
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