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ВВЕДЕНИЕ

Переход к рыночной экономике требует осуществления новой финансовой политики, предусматривает рост эффективности производства и укрепление финансов предприятия. Важная роль в обеспечении всесторонней интенсификации производства и повышения его эффективности принадлежит прибыли.
Прибыль - одна из основных форм денежных накоплений, создаваемых в отраслях экономики. Она представляет собой часть национального дохода, включает стоимость прибавочного продукта и отдельные элементы необходимого продукта.
Как стоимостная категория прибыль является одной из основополагающих элементов хозрасчетной деятельности предприятий и объединений. От прибыли зависит финансовое положение организаций, уровень удовлетворения личных и общественных потребностей работников, полнота и своевременность выполнения обязательств перед финансово-кредитной системой.
Сегодня в условиях рыночной экономики, остается сложным положение дел как в сельском хозяйстве вообще, так и в птицеводстве в часности. Каждое производственное предприятие самостоятельно расплачиватся за понесенные убытки, невыполнение принятых обязательств и хозяйственных договоров с контрагентами.
Следовательно, прибыль является основным источником увеличения собственного капитала, направляемого на развитие производства, решения социальных задачь,получения дивидендов акционерами предприятия.
Без расчета прибыли (убытка), т.е.финансового результата, являющегося конечным итогом хозяйственной деятельности предприятия в течении года, невозможно определить финансово-экономическое состояния производственного предприятия.
Следует заметить, что увеличение производства сельскохозяйственной продукции является основным направлением Федеральной программы стабилизации и развития агропромышленного производства в Российской Федерации. Решение данной задачи зависит от повышения урожайности сельскохозяйственных культур, продуктивности сельскохозяйственного животноводства, широкого использования достижений селекции и генетики, внедрения интенсивных технологий производства. Рациональное использование достижений современной науки и техники дает возможность сельскохозяйственным производственным предприятиям добиться основной цели своей деятельности, а именно получения прибыли.
Обьектом настоящего исследования является СХПК «Племптица-Можайское», предмет исследования – процесс распределения прибыли данного предприятия.
При анализе показателей объекта исследования в работе использованы данные годовых бухгалтерских отчетов СХПК «Племптица-Можайское» за 2002-2004 годы.
Цель настоящей работы заключается в определении специфики распределения прибыли в СХПК «Племптица-Можайское» и выявлении путей по её совершенствованию.
Соответственно цели, в работе поставлены следующие задачи:
- выявить специфику прибыли в условиях рыночной экономики;
- охарактеризовать процесс распределения и использования прибыли современных предприятий;
- дать экономическую характеристику СХПК «Племптица – Можайское».
- проанализировать процесс формирования, распределения и использования прибыли СХПК «Племптица – Можайское»;
- сформулировать основные направления совершенствования и использования прибыли объекта исследования.

1. СПЕЦИФИКА ПРИБЫЛИ В УСЛОВИЯХ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКИ

1.1 Экономическая сущность, понятие и функции прибыли

Основой рыночного механизма являются экономические показатели, необходимые для планирования и объективной оценки производственно-хозяйственной деятельности предприятия, образования и использования специальных фондов, соизмерения затрат и результатов на отдельных стадиях воспроизводственного процесса. В условиях рыночной экономики главную роль в системе экономических показателей играет прибыль, а так же прибыль является конечной целью и движущим мотивом предпринимательской деятельности. В общем, виде под прибылью понимается разница между доходами и издержками производства.
Экономическая природа прибыли трактуется по-разному различными представителями экономической науки. Следует отметить, что эта категория интересовала экономистов с начала формирования самой экономической науки. Так, меркантилисты искали источник прибыли в сфере обращения, причем именно во внешней торговле. Представители классической политэкономии определяли ее как избыток стоимости над заработной платой.
К. Маркс уделил прибыли много внимания, рассматривая ее как превращенную форму прибавочной стоимости, а последнюю – как результат присвоения неоплаченного труда наемных работников капиталистом.
В неоклассической теории прибыль объединяет все виды доходов, полученных от производительного использования различных факторов производства их владельцами[11, с. 321].
Прибыль – главная цель предпринимательской деятельности. В условиях рыночных отношений – это превращенная форма прибавочной стоимости. Учет прибыли позволяет установить, насколько эффективно ведется хозяйственная деятельность.
По своей экономической природе прибыль выступает как часть стоимости (цены) прибавочного продукта, созданного для общества трудом работника материального производства[29, с. 45].
Прибыль как экономическая категория отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства в процессе предпринимательской деятельности. Результатом соединения факторов производства (труда, капитала, природных ресурсов) и полезной производительной деятельности хозяйствующих субъектов является готовая продукция, которая становится товаром при условии ее реализации потребителю.
На стадии продажи выявляется стоимость товара, включающая стоимость прошлого овеществленного труда и живого труда. Стоимость живого труда отражает вновь созданную стоимость и распадается на две части. Первая представляет собой заработную плату работников, участвующих в производстве продукции. Ее величина определяется рядом факторов, обусловленных необходимостью воспроизводства рабочей силы. В этом смысле для предпринимателя она представляет часть издержек по производству продукции. Вторая часть вновь созданной стоимости отражает чистый доход, который реализуется только в результате продажи продукции, что означает общественное признание ее полезности.
На уровне предприятия в условиях товарно-денежных отношений чистый доход принимает форму прибыли. На рынке товаров предприятия выступают как относительно обособленные товаропроизводители. Установив цену на продукцию, они реализуют ее потребителю, получая при этом денежную выручку, что не означает получение прибыли. Для выявления финансового результата необходимо сопоставить выручку с затратами на производство и реализацию, которые принимают форму себестоимости продукции. Когда выручка превышает себестоимость, финансовый результат свидетельствует о получении прибыли. Предприниматель всегда ставит своей целью прибыль, но не всегда ее получает. Если выручка равна себестоимости, то удалось лишь возместить затраты на производство и реализацию продукции. При реализации без убытков отсутствует и прибыль как источник производственного, научно-технического и социального развития. При затратах, превышающих выручку, предприятие получает убытки - отрицательный финансовый результат, что ставит его в достаточно сложное финансовое положение, не исключающее и банкротство [11, с. 324].
Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) характеризует чистый доход, созданный на предприятии.
Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) определяется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) без налога на добавленную стоимость и акцизами и затратами на производство и реализацию, включаемыми в себестоимость продукции (работ, услуг).
Из приведенного определения следует, что ее происхождение связано с получением валового дохода предприятием от реализации своей продукции (работ, услуг) по ценам, складывающимся на основе спроса и предложения. Валовой доход предприятия - выручка от реализации продукции (работ, услуг) за вычетом материальных затрат - представляет собой форму чистой продукции предприятия, включает в себя оплату труда и прибыль. Связь между ними показана на рис. 1.
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Рис. 1. Себестоимость, валовой доход и прибыль предприятия.

Трудовой коллектив заинтересован как в повышении оплаты труда, так и в росте прибыли, поскольку последняя в условиях конкуренции является источником не только выживания, но и расширения производства, а следовательно, и роста благосостояния работников предприятия, их жизненного уровня. Из этого также следует, что масса прибыли и валового дохода характеризует не что иное, как размер эффекта, получаемого в результате производственно-хозяйственной деятельности предприятия.
Прибыль - это часть чистого дохода, который непосредственно получают субъекты, хозяйствования, после реализации продукции. Только после продажи, продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она представляет собой разность между чистой выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного налога и других отчислений из выручки в бюджетные и небюджетные фонды) и полной себестоимостью реализованной продукции. Значит, чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем больше получит прибыли, тем лучше его финансовое состояние. Поэтому финансовые результаты деятельности следует изучать в тесной связи с использованием и реализацией продукции. 
Объем реализации и величина прибыли, уровень рентабельности зависят от производственной, снабженческой, маркетинговой и финансовой деятельности предприятия, иначе говоря, эти показатели характеризуют все стороны хозяйствования [5, с. 117]. 
Прибыль как важнейшая категория рыночных отношении выполняет определенные функции.
Во-первых, характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия. Но все аспекты деятельности предприятия с помощью прибыли оценить невозможно. Такого универсального показателя и не может быть. Именно поэтому при анализе производственно-хозяйственной и финансовой деятельности предприятия используется система показателей.
Значение прибыли состоит в том, что она отражает конечный финансовый результат. Вместе с тем на величину прибыли, ее динамику воздействуют факторы, как зависящие, так и не зависящие от усилий предприятия. Практически вне сферы воздействия предприятия находятся конъюнктура рынка, уровень цен на потребляемые материально-сырьевые и топливно-энергетические ресурсы, нормы амортизационных отчислений. В известной степени зависят от предприятия такие факторы, как уровень цен на реализуемую продукцию и заработная плата, уровень хозяйствования, компетентность руководства и менеджеров, конкурентоспособность продукции, организация производства и труда, его производительность, состояние и эффективность производственного и финансового планирования.
Перечисленные факторы влияют на прибыль не прямо, а через объем реализуемой продукции и себестоимость, поэтому для выяснения конечного финансового результата необходимо сопоставить стоимость объема реализуемой продукции и стоимость затрат и ресурсов, используемых в производстве.
Во-вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией. Ее содержание состоит в том, что она одновременно является финансовым результатом и основным элементом финансовых ресурсов предприятия. Реальное обеспечение принципа самофинансирования определяется полученной прибылью. Доля чистой прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей, должна быть достаточной для финансирования расширения производственной деятельности, научно-технического и социального развития предприятия, материального поощрения работников.
В-третьих, прибыль является одним из источников формирования бюджетов разных уровней. Она поступает в бюджеты в виде налогов и наряду с другими доходными поступлениями используется для финансирования удовлетворения совместных общественных потребностей, обеспечения выполнения государством своих функций, государственных инвестиционных, производственных, научно-технических и социальных программ.
В условиях рыночной экономики значение прибыли огромно. Стремление к ее получению ориентирует товаропроизводителей на увеличение объема производства продукции, нужной потребителю, снижение затрат на производство. При развитой конкуренции этим достигается не только цель предпринимательства, но и удовлетворение общественных потребностей. Для предпринимателя прибыль является сигналом, указывающим, где можно добиться наибольшего прироста стоимости, создает стимул для инвестирования в эти сферы. Свою роль играют и убытки. Они высвечивают ошибки и просчеты в направлении средств, организации производства и сбыта продукции.
Экономическая нестабильность, монопольное положение товаропроизводителей искажают формирование прибыли как чистого дохода, приводят к стремлению получения доходов главным образом в результате повышения цен. Устранению инфляционного наполнения прибыли способствуют финансовое оздоровление экономики, развитие рыночных механизмов ценообразования, оптимальная система налогов. Эти задачи должно выполнять государство в ходе осуществления экономических реформ.
Рассматривая прибыль как экономическую категорию, мы говорим о ней абстрактно. Но при планировании и оценке хозяйственной и финансовой деятельности предприятия, распределении прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия, используются конкретные показатели.
В условиях рыночных отношений предприятие должно стремиться если не к получению максимальной прибыли, то, по крайней мере, к тому объему прибыли, который позволял бы ему не только прочно удерживать свои позиции на рынке сбыта своих товаров и оказания услуг, но и обеспечивать динамичное развитие его производства в условиях конкуренции. В конечном итоге это предполагает знание источников формирования прибыли и нахождение методов по лучшему их использованию.
В условиях рыночных отношений, как свидетельствует мировая практика, имеются три основных источника получения прибыли:
-первый источник образуется за счет монопольного положения предприятия по выпуску той или иной продукции или (и) уникальности продукта. Поддержание этого источника на относительно высоком уровне предполагает постоянное обновление продукта. Здесь следует учитывать такие противодействующие силы, как антимонопольная политика государства и растущая конкуренция со стороны других предприятий;
-второй источник связан непосредственно с производственной и предпринимательской деятельностью. Практически он касается всех предприятий. Эффективность его использования зависит от знания конъюнктуры рынка и умения адаптировать развитие производства под эту постоянно меняющуюся конъюнктуру. Здесь все сводится к проведению соответствующего маркетинга. Величина прибыли в данном случае зависит, во-первых, от правильности выбора производственной направленности предприятия по выпуску продукции (выбор продуктов, пользующихся стабильным и высоким спросом); во-вторых, от создания конкурентоспособных условий продажи своих товаров и оказания услуг (цена, сроки поставки, обслуживание покупателей; послепродажное обслуживание и т.д.); в-третьих, от объемов производства (чем больше объем производства, тем больше масса прибыли); в-четвертых, от структуры снижения издержек производства;
-третий источник проистекает из инновационной деятельности предприятия. Его использование предполагает постоянное обновление выпускаемой продукции, обеспечение ее конкурентоспособности, рост объемов реализации и увеличение массы прибыли [11, с. 203].
В практическом плане прибыль представляет собой обобщающий показатель результатов хозяйственной деятельности предприятий любой формы собственности.
Различают прибыль бухгалтерскую и экономическую.
Экономическая прибыль – это разница между выручкой и всеми издержками производства (внешними и внутренними).
В бухгалтерском смысле прибыль – это разница между общей выручкой и внешними издержками.
В бухгалтерской практике различают и в процессе анализа хозяйственной деятельности используются следующие показатели прибыли: балансовая прибыль, прибыль от реализации продукции, работ и услуг, прибыль от прочей реализации, финансовые результаты от внереализационных операций, налогооблагаемая прибыль, чистая прибыль[6, с. 104].
Балансовая прибыль включает в себя финансовые результаты от реализации продукции, работ и услуг, от прочей реализации, доходы и расходы от внереализационных операций.
Чистая прибыль – прибыль, остающаяся у предприятия, исчисляется как разница между балансовой прибылью и величиной уплаченных в бюджет налогов из прибыли.
Льготируемая прибыль – часть балансовой прибыли, не подлежащая налогообложению по действующему законодательству.
Налогооблагаемая прибыль – прибыль, подлежащая налогообложению по установленным ставкам. 

1.2 Порядок формирования балансовой прибыли и её составные элементы

Конечным финансовым результатом хозяйственной деятельности предприятия является балансовая прибыль. Балансовая прибыль - это сумма прибылей (убытков) предприятия, как от реализации продукции, так и доходов (убытков), не связанных с ее производством и реализацией. Под реализацией продукции понимается не только продажа произведенных товаров, имеющих натурально-вещественную форму, но и выполнение работ, оказание услуг. Балансовая прибыль как конечный финансовый результат выявляется на основании бухгалтерского учета всех хозяйственных операций предприятия и оценки статей баланса. Использование термина «балансовая прибыль» связано с тем, что конечный финансовый результат работы предприятия отражается в его балансе, составляемом по итогам квартала, года.
Балансовая прибыль включает три укрупненных элемента: прибыль (убыток) от реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг; прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего выбытия, реализации иного имущества предприятия; финансовые результаты от внереализационных операций.
Таким образом, балансовая прибыль – это общая сумма дохода, образуемого на предприятии за вычетом управленческих и коммерческих расходов. Из него производятся обязательные выплаты в виде налогов и отчислений:

Пб = Преал + Ппр + Пв		(1)
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Рис. 2. Формирование балансовой прибыли.
Прибыль от реализации продукции (работ, услуг) характеризует чистый доход, созданный на предприятии. Остальные элементы балансовой прибыли отражают в основном перераспределение ранее созданных доходов.
Рассмотрим подробно все составные части балансовой прибыли. Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг) - это финансовый результат, полученный от основной деятельности предприятия, которая может осуществляться в любых видах, зафиксированных в его уставе и не запрещенных законом. Финансовый результат определяется раздельно по каждому виду деятельности предприятия, относящемуся к реализации продукции, выполнению работ, оказанию услуг. Он равен разнице между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) в действующих ценах и затратами на ее производство и реализацию.
Выручка принимается в расчет без налога на добавленную стоимость и акцизов, которые, являясь косвенными налогами, поступают в бюджет. Из выручки также исключается сумма наценок (скидок), поступающая торговым и снабженческо-сбытовым предприятиям, участвующим в сбыте продукции. Предприятия, экспортирующие продукцию, исключают и экспортные тарифы, направляемые в доход государства. При этом денежные поступления, связанные с выбытием основных средств, материальных (оборотных) и нематериальных активов, продажная стоимость валютных ценностей, ценных бумаг не включаются в состав выручки.
Состав затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость, регулируется законодательно. Затраты, образующие себестоимость, группируются по следующим элементам: материальные затраты, затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизация основных фондов и пр.
По реализации продукции, имеющей натурально-вещественную форму, расчет прибыли ведется исходя из выручки и полной себестоимости продукции, определяемых на объем реализуемой продукции. В натуральном выражении он включает остатки готовой продукции на начало отчетного периода, не реализованные в предшествующем периоде, и выпуск товарной продукции отчетного периода за минусом той части продукции, которая не может быть реализована в конце отчетного периода. Под периодом понимается квартал или год. Состав остатков нереализованной продукции на начало, и конец периода зависит от избранного предприятием метода учета выручки - по поступлении денег на расчетный счет (в кассу) предприятия или по отгрузке продукции, расчетные документы по которой предъявлены покупателю.
На величину прибыли от реализации продукции влияют состав, и размер нереализованных остатков на начало, и конец отчетного периода. Значительная величина остатков приводит к неполному поступлению выручки и недополучению ожидаемой прибыли.
Остатки нереализованной продукции образуются по следующим причинам: 
 - часть готовой продукции закономерно оседает на складе в связи с необходимостью ее комплектации, упаковки, подготовки к отгрузке, накопления до размеров транспортной партии, выписки расчетных документов. Увеличение остатков готовой продукции на складе сверх нормативной величины должно быть предметом внимания финансовых служб предприятия: возможно, продукция не находит сбыта из-за разрыва хозяйственных связей или не пользуется спросом по другой причине.
Такое влияние на прибыль остатков готовой продукции на складе встречается часто на предприятиях, которые выпускают продукцию, имеющую натурально-вещественную форму. Выполненные работы и оказанные услуги в силу своей специфичной формы как товара не могут принимать вид остатков продукции на складе. То же относится и к продукции некоторых отраслей, например, электроэнергетики, транспорта, связи;
- часто остатки товаров отгруженных, срок оплаты которых не наступил, могут образовываться при применении определенных форм расчета за отгруженную продукцию. Полная предоплата отгружаемой продукции исключает образование таких остатков и практикуется многими предприятиями, но как форма расчетов имеет свои недостатки; 
- часть товаров отгруженных не оплачена в срок покупателем. Не поступление выручки в этом случае практически не зависит от поставщика. К сожалению, эта ситуация стала типичной, объем неплатежей не уменьшается, но предприятию все же следует работать в направлении получения доходов - прекратить отгрузку покупателю, перевести его на аккредитивную форму расчетов, передать требования по взысканию неплатежей с покупателя банку, оформить коммерческий кредит;
- продукция отгружена и получена покупателем, но последний на законных основаниях отказался от ее оплаты. Наиболее вероятной причиной отказа может быть несоблюдение поставщиком условий договора доставки.
Увеличение объема реализации продукции в натуральном выражении при прочих равных условиях ведет к росту прибыли. Возрастающие объемы производства продукции, пользующейся спросом, могут достигаться с помощью капитальных вложений, что требует направления прибыли на покупку более производительного оборудования, освоение новых технологий, расширение производства[4, с. 116]. Этот путь сейчас для многих предприятий затруднен или почти невозможен по причине инфляции, роста цен и недоступности долгосрочного кредита. Предприятия, располагающие средствами и возможностями для проведения капитальных вложений, реально увеличивают свою прибыль, если обеспечивают рентабельность инвестиций выше темпов инфляции.
Не требует капитальных затрат ускорение оборачиваемости оборотных средств, которое также ведет к росту объемов производства и реализации продукции. Однако инфляция достаточно быстро обесценивает оборотные средства, предприятиями на приобретение сырья и топливно-энергетических ресурсов направляется все большая их часть, неплатежи покупателей и требуемая предоплата отвлекают значительную часть средств из оборота покупателей. Причинами неплатежей являются не только недостаток оборотных средств и неустойчивое финансовое положение предприятий, но и низкая финансово-расчетная дисциплина, недостатки в работе банковской системы, неразвитость вексельного обращения.
В целом для предприятий России характерно снижение объемов производства в течение последних лет.
В этой ситуации, казалось бы, логично предположить резкое падение массы прибыли. Но статистические данные свидетельствуют об обратном. При росте затрат на производство продукции и снижении объемов ее выпуска прибыль растет вследствие постоянно повышающихся цен. Увеличение цены само по себе не является негативным фактором. Оно вполне обосновано, если связано с повышением спроса на продукцию, улучшением технико-экономических параметров и потребительских свойств выпускаемой продукции. Поскольку прибыль от реализации продукции занимает наибольший удельный вес в структуре балансовой прибыли, то анализ факторов, ее определяющих, имеет значение для выявления резервов роста всей балансовой прибыли.
При стабильных экономических условиях хозяйствования основной путь увеличения прибыли от реализации продукции состоит в снижении себестоимости в части материальных затрат. Особенно важно это для предприятий обрабатывающих отраслей (машиностроение и металлообработка, металлургическая, нефтехимическая и др.), на которых удельный вес стоимости сырья в себестоимости существенно выше, чем на аналогичных предприятиях развитых стран, значителен вес отходов. В частности, в машиностроении удельный вес металлоотходов в общем потреблении черных металлов на протяжении многих лет стабильно занимает более 20%, а удельный вес стружки в общем образовании металлоотходов - 45%. Это свидетельствует и о применении морально устаревшего оборудования[7, с. 78].
В добывающих отраслях прирост прибыли достаточно сложно обеспечить в результате снижения себестоимости добычи полезных ископаемых из-за естественно-природных причин. В основном это может достигаться вследствие увеличения объемов добычи.
В отраслях, ориентированных на конечного потребителя, решающее значение имеют объемы производства и реализации продукции, определяемые спросом, уровень себестоимости, но без ущерба для качества потребительских товаров. 
Прибыль от выполнения работ и оказания услуг рассчитывается аналогично прибыли от реализации продукции. Формирование выручки тесно связано с особенностями выполняемых работ и услуг и применяемыми формами расчетов. 
Например, в строительных организациях выручка отражает стоимость законченных объектов строительства или работ, выполненных по договорам подряда и субподряда. Она определяется по документам, являющимся основанием для расчета между заказчиками и подрядчиками (субподрядчиками). Для определения прибыли используется фактическая себестоимость сданных работ. В торговле, снабженческих и сбытовых предприятиях выручка соответствует валовому доходу от продажи товаров (сумма наценок или скидок в процентах к стоимости реализуемых товаров). Валовой доход исчисляется как разница между продажной и покупной стоимостью реализованных товаров. Для определения прибыли из него исключаются издержки обращения торговых, снабженческих, сбытовых организаций. На предприятиях транспорта и связи выручка отражает денежные средства за предоставляемые услуги по действующим тарифам. В качестве себестоимости выступает показатель эксплуатационных расходов предприятий транспорта (связи) с учетом расходов по экспедиционным и погрузочно-разгрузочным работам. 
Прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего выбытия, реализации иного имущества предприятия - это финансовый результат, не связанный с основными видами деятельности предприятия. Он отражает прибыли (убытки) по прочей реализации, к которой относится продажа на сторону различных видов имущества, числящегося на балансе предприятия.
Предприятие самостоятельно распоряжается своим имуществом. Оно вправе списывать, продавать, ликвидировать, передавать в уставные фонды других предприятий здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другие основные фонды, материальные ценности, полученные в процессе сноса и разборки зданий, сооружений, продавать отдельные объекты, товарно-материальные ценности и другие виды имущества. Финансовый результат имеет место только при продаже перечисленных видов имущества, а также при прочем выбытии недоамортизированных объектов в некоторых случаях. При реализации основных фондов финансовый результат определяется как разница между продажной ценой реализованных на сторону основных средств и их остаточной стоимостью с учетом понесенных расходов по реализации. 
Резервом увеличения балансовой прибыли, может быть, прибыль, полученная от реализации основных фондов и иного имущества предприятия. Если раньше операции, связанные с выбытием основных фондов, не оказывали заметного влияния на финансовые результаты, то теперь, когда предприятия вправе распоряжаться своим имуществом, имеет смысл освободиться от излишнего и неустановленного оборудования, предварительно взвесив, что выгоднее - продать его или сдать в аренду. Другие операции, например безвозмездная передача основных средств предприятию, не относятся на балансовую прибыль, а возмещаются из чистой прибыли, предназначенной на накопление.
Финансовый результат от реализации иного имущества предприятия может быть и положительным, и отрицательным. Это зависит от состава и продажной цены реализуемых активов. Если речь идет о материальных активах, то следует исходить не столько из возможности получения прибыли, сколько из наличия запасов, которые из-за изменения экономической конъюнктуры, ассортимента выпускаемой продукции и по другим причинам оказываются ненужным или по величине превышают уровень, достаточный для запланированного выпуска продукции. Эта работа является одним из направлений финансового менеджмента, то есть управления финансами предприятия, и должна проводиться на основании анализа структуры материальных активов. Безусловно, лучше продать их по цене, превышающей учетную стоимость, но и в ином случае предприятие получит денежные средства, которые можно вовлечь в оборот.
Под иным имуществом предприятия понимаются сырье, материалы, топливо, запчасти, нематериальные активы (патенты, лицензии, торговые марки, программные продукты для ЭВМ и т.д.), валютные ценности (иностранная валюта, ценные бумаги в иностранной валюте, драгоценные металлы и природные драгоценные камни, за исключением ювелирных и бытовых изделий и лома таких изделий), ценные бумаги. Разница между продажной ценой этих видов имущества предприятия и их балансовой стоимостью (с учетом понесенных в связи с этим расходов) составляет финансовый результат, влияющий на сумму балансовой прибыли.
Прибыль может быть получена от реализации нематериальных активов, имеющих спрос на рынке. Их продажная цена определяется способностью приносить доход. Для исчисления прибыли из продажной цены исключаются затраты, связанные с созданием или покупкой нематериальных активов с учетом расходов по их доведению до состояния, в котором они способны приносить доход.
Ценные бумаги приобретаются предприятием с разными целями. Поскольку они относятся к ликвидным средствам, то предприятие, быстро обратив их в деньги, может совершать платежи и расчеты, погашать обязательства. При покупке ценных бумаг важен их правильный выбор. Приобретать ценные бумаги можно лишь в том случае, если имеется обоснованная уверенность в росте их курсовой стоимости, тогда их продажа даст положительный финансовый результат. При падении курсовой стоимости реализовать эти бумаги почти невозможно, а при отсутствии доходов по ним такое вложение средств можно считать не активами, а убытками. Реализуя ценные бумаги, предприятие получает результат, который можно сравнить с номинальной стоимостью этих ценных бумаг.
Финансовые результаты от внереализационных операции это прибыль (убыток) по операциям различного характера, не относящимся к основной деятельности предприятия и не связанным с реализацией продукции, основных средств, иного имущества предприятия, выполнением работ, оказанием услуг. Финансовый результат определяется как доходы (убытки) за минусом расходов по внереализационным операциям[9, с. 45]. 
В составе внереализационных операций наиболее доходными могут быть финансовые вложения. Важно, чтобы они осуществлялись не в ущерб основной деятельности предприятия. Конкретные направления и структура финансовых вложений должны быть результатом продуманной политики предприятия на основе достоверной оценки их эффективности. Непрофессиональный подход к этому вопросу может привести к потере средств, вложенных в уставный капитал других предприятий или совместную деятельность, в неликвидные ценные бумаги. В настоящее время практически никакие доходы по финансовым активам не перекрывают уровня инфляции, поэтому для получения реальных доходов от финансовых вложений следует подходить к таким инвестициям очень взвешенно.
Относительно надежным способом финансовых вложений сейчас можно считать хранение денег на депозитном счете или приобретение депозитных сертификатов. В этом случае должны учитываться, по меньшей мере, два обстоятельства: темпы инфляции, если речь идет о приобретении сертификатов, и процентная ставка налога с полученных доходов. В первом случае доходы облагаются по общей ставке налога на прибыль, во втором - по ставке 15%, так как сертификаты относятся к ценным бумагам.
Перечень внереализационных прибылей (убытков) предприятия разнороден и довольно обширен. Значительный удельный вес могут составлять доходы от долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений и доходы от сдачи имущества в аренду, и учитываются в составе внереализационных прибылей, если сдача имущества в аренду не является основной деятельностью предприятия).
Финансовые вложения означают такое размещение собственных средств предприятия в деятельность других предприятий, которое дает возможность получить доходы. Под долгосрочными финансовыми вложениями понимаются затраты предприятия по вкладу средств в уставный капитал других предприятий (товариществ, акционерных обществ, совместных, дочерних предприятий), приобретению акций и других ценных бумаг, предоставлению средств взаймы на срок более года. К формам краткосрочных финансовых вложений относятся приобретение краткосрочных казначейских обязательств, облигаций и других ценных бумаг, предоставление средств взаймы на срок менее года. Денежные или другие имущественные средства участников договора о совместной деятельности без образования для этой цели юридического лица также считаются финансовыми вложениями - долгосрочными или краткосрочными в зависимости от срока действия договора, поэтому доходы от них также включаются в состав внереализационных доходов.
Доходы от долевого участия в уставном капитале другого предприятия представляют часть его чистой прибыли, которая поступает учредителю в заранее оговоренном размере или в виде дивидендов по акциям, пакетом которых владеет учредитель. Доходами от ценных бумаг являются проценты по облигациям, краткосрочным казначейским обязательствам, дивиденды по акциям. Предприятие имеет право на получение дохода по ценным бумагам акционерных обществ, если они приобретены не позднее чем за 30 дней до официально объявленной даты их выплаты. По государственным ценным бумагам право и порядок получения доходов определяются условиями их выпуска и размещения. По средствам, предоставляемым взаймы, предприятие получает доходы по условиям договора между кредитором и ссудозаемщиком[19, с 58].
Доходы от сдачи имущества в аренду формируются из получаемой арендной платы, которую арендатор платит арендодателю.
В состав внереализационных прибылей (убытков) также входит сальдо полученных и уплаченных штрафов, пени, неустоек и других видов санкций (кроме санкций, уплачиваемых в бюджет и ряд внебюджетных фондов в соответствии с законодательством); другие доходы и расходы (убытки, потери).
К таким доходам относятся: [12, с. 77]
прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году (например, суммы, поступившие от поставщиков по перерасчетам за услуги и материальные ценности, полученные и израсходованные в прошлом году; суммы, полученные от покупателей, заказчиков по перерасчетам за реализованную в прошлом году продукцию и др.);
доходы от дооценки товаров;
поступление сумм в счет погашения дебиторской задолженности, списанной в прошлые годы в убыток;
положительные курсовые разницы по валютным счетам и операциям в иностранной валюте;
проценты, полученные по денежным средствам, числящимся на счетах предприятия.
К расходам и потерям относятся:
убытки по операциям прошлых лет, выявленные в отчетном году, от уценки товаров, списания безнадежной дебиторской задолженности;
недостачи материальных ценностей, выявленные при инвентаризации;
затраты по аннулированным производственным заказам и на производство, не давшее продукции, исключая потери, возмещаемые заказчиками (при этом вычитается стоимость используемых материальных ценностей);
отрицательные курсовые разницы по валютным счетам и операциям в иностранной валюте;
некомпенсируемые потери от стихийных бедствий с учетом затрат по предотвращению или ликвидации последствий стихийных бедствий (при этом исключается стоимость полученного металлолома, топлива, других материалов);
некомпенсируемые убытки в результате пожаров, аварий, других чрезвычайных событий, вызванных экстремальными ситуациями;
затраты на содержание законсервированных производственных мощностей и объектов, за исключением затрат, возмещаемых из других источников;
судебные издержки и арбитражные сборы и др. Схема формирования и распределения прибыли показана на рис. 3.
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Рис. 3. Формирование и распределение прибыли предприятия.

При рассмотрении прибыли как конечного финансового результата хозяйственной деятельности следует иметь в виду, что не вся получаемая прибыль остается предприятию, так как подвергается обложению налогом.
Облагаемая прибыль уменьшается на сумму прибыли от реализации произведенной сельскохозяйственной и охотохозяйственной продукции, а также от реализации произведенной и переработанной на данном предприятии сельскохозяйственной продукции собственного производства.
Облагаемая прибыль при фактически произведенных затратах и расходах за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, уменьшается также на суммы, направленные: [3, с. 204] 
а) предприятиями отраслей сферы материального производства на финансирование капитальных вложений производственного назначения (в том числе в порядке долевого участия), а также на погашение кредитов банков, полученных и использованных на эти цели, включая проценты по кредитам; 
б) предприятиями всех отраслей народного хозяйства на финансирование жилищного строительства (в том числе в порядке долевого участия), а также на погашение кредитов банков, полученных и использованных на эти цели, включая проценты по кредитам. Эта льгота предоставляется указанным предприятиям, осуществляющим развитие собственной производственной базы и жилищное строительство;
в) затраты предприятий на содержание находящихся у них на балансе объектов и учреждений здравоохранения, народного образования, культуры и спорта, детских дошкольных учреждений, детских лагерей отдыха, жилищного фонда.
С целью стимулирования НТП облагаемая прибыль уменьшается на суммы, направленные: [10, с. 75]
• научными организациями, прошедшими государственную аккредитацию, непосредственно на проведение и развитие научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ в порядке и по перечню, которые устанавливаются Правительством РФ;
• предприятиями на проведение НИОКР, а также в Российский фонд технологического развития, но не более 10% суммы налогооблагаемой прибыли.
Оставшаяся после уплаты налогов часть представляет собой остаточную прибыль (или чистую прибыль), которая полностью поступает в распоряжение предприятия. Она направляется на оплату труда и материальное поощрение, на прирост оборотных средств, капитальных вложений, социальное развитие путем образования соответствующих фондов; развития науки и техники, социального развития, материального поощрения.
Таким образом, в условиях перехода к рынку и в его дальнейшем становлении прибыль является основным побудительным мотивом организации производственной и хозяйственно-коммерческой деятельности предприятия.

1.3 Планирование прибыли и факторы ее роста

Важнейшим вопросом управления процессом формирования прибыли является планирование прибыли и других финансовых результатов с учетом выводов экономического анализа. Главной целью при планировании является максимизация доходов, что позволяет обеспечивать финансирование большего объема потребностей предприятия в его развитии. При этом важно исходить из величины чистой прибыли. Задача максимизации чистой прибыли предприятия тесно связана с оптимизацией величины уплачиваемых налогов в рамках действующего законодательства, предотвращением непроизводительных выплат.
Планирование прибыли - составная часть финансового планирования и важный участок финансово-экономической работы на предприятии[13, с. 74]. Планирование прибыли производится раздельно по всем видам деятельности предприятия. Это не только облегчает планирование, но и имеет значение для предполагаемой величины налога на прибыль, так как некоторые виды деятельности не облагаются налогом на прибыль, а другие - облагаются по повышенным ставкам. В процессе разработки планов по прибыли важно не только учесть все факторы, влияющие на величину возможных финансовых результатов, но и, рассмотрев варианты производственной программы, выбрать обеспечивающий максимальную прибыль.
При относительно стабильных ценах и прогнозируемых условиях хозяйствования прибыль планируется на год в рамках текущего финансового плана. Сложившаяся ситуация крайне затрудняет годовое планирование, и предприятия могут составлять более или менее реальные планы по прибыли по кварталам. Поскольку с 1993 г. планирование прибыли «привязано» к расчету авансовых платежей по налогу на прибыль и порядку внесения их в бюджет, то составление квартальных планов становится необходимым[2, с. 311]. Плательщики налога на прибыль заинтересованы в том, чтобы разница между заявленным ими размером авансовых платежей налога и фактическими платежами была минимальной. Однако более важной целью планирования прибыли является определение возможностей предприятия в финансировании своих потребностей.
Объектом планирования являются планируемые элементы балансовой прибыли, главным образом прибыль от реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг. Основой для расчета является объем производственной программы, который базируется на заказах потребителей и хозяйственных договорах.
В наиболее общем виде прибыль - это разница между ценой и себестоимостью, но при расчете плановой величины прибыли необходимо уточнить объем продукции, от реализации которой ожидается эта прибыль[13, с. 98]. Следует отличать плановый размер прибыли в расчете на товарный выпуск от прибыли, планируемой на объем реализуемой продукции. Прибыль по товарному выпуску планируется на основе сметы затрат на производство и реализацию продукции, где определяется себестоимость товарного выпуска планируемого периода: 

Птп = Цтп - Стп,

где Птп - прибыль по товарному выпуску планируемого периода;
Цтп - стоимость товарного выпуска планируемого периода в действующих ценах реализации (без налога на добавленную стоимость, акцизов, торговых и сбытовых скидок);
Стп - полная себестоимость товарной продукции планируемого периода (рассчитана в смете затрат на производство и реализацию продукции).
Прибыль на реализуемую продукцию рассчитывается иначе:

Прп = Врп - Срп,

где Прп - планируемая прибыль по продукции, подлежащей реализации в предстоящем периоде;
Врп - планируемая выручка от реализации продукции в действующих ценах (без налога на добавленную стоимость, акцизов, торговых и сбытовых скидок);
Срп - полная себестоимость реализуемой в предстоящем периоде продукции.
Исходя из того, что объем реализуемой продукции предстоящего планового периода в натуральном выражении определяется как сумма остатков нереализованной продукции на начало планируемого периода без остатков готовой продукции, которые не будут реализованы в конце этого периода, расчет плановой суммы от реализации продукции примет вид:

При = П01 + Птп – П02,
где При - прибыль от реализации продукции в планируемом периоде;
П01 - прибыль в остатках продукции, не реализованной на начало планируемого периода;
Птп – прибыль по товарной продукции, планируемой к выпуску в предстоящем периоде;
П02 - прибыль в остатках готовой продукции, которая не будет реализована в конце планируемого периода.
Именно такая методика расчета лежит в основе применения укрупненного прямого метода планирования прибыли, когда легко определить объем реализуемой продукции в ценах и по себестоимости.

1.4 Анализ распределения и использования прибыли предприятия

Распределение и использование прибыли является важнейшим хозяйственным процессом, обеспечивающим покрытие потребностей предпринимателей и формирование доходов государства.
Одной из важнейших проблем распределения прибыли является оптимальное соотношение доли прибыли, аккумулируемой в доходах бюджета и остающейся в распоряжении хозяйствующих субъектов экономически обоснованная система распределения прибыли должна гарантировать выполнение финансовых обязательств перед государством и максимально обеспечить производственные, материальные и социальные нужды предприятия. 
Объектом распределения является балансовая прибыль предприятия. Под ее распределением понимается направление прибыли в бюджет и по статьям использования на предприятии. Законодательно распределение прибыли регулируется в той ее части, которая поступает в бюджеты разных уровней в виде налогов и других обязательных платежей. Определение направлений расходования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, структуры статей ее использования находится в компетенции предприятия.
Принципы распределения прибыли можно сформулировать следующим образом:
прибыль, получаемая предприятием в результате производственно-хозяйственной и финансовой деятельности, распределяется между государством и предприятием как хозяйствующим субъектом;
прибыль для государства поступает в соответствующие бюджеты в виде налогов и сборов, ставки которых не могут быть произвольно изменены. Состав и ставки налогов, порядок их исчисления и взносов в бюджет устанавливаются законодательно;
величина прибыли предприятия, оставшейся в его распоряжении после уплаты налогов, не должна снижать его заинтересованности в росте объема производства и улучшении результатов производственно-хозяйственной и финансовой деятельности;
прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, в первую очередь направляется на накопление, обеспечивающее его дальнейшее развитие, и только в остальной части - на потребление.
На предприятии распределению подлежит чистая прибыль, то есть прибыль, оставшаяся в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей. Из нее взыскиваются санкции, уплачиваемые в бюджет и некоторые внебюджетные фонды.
Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, используется им самостоятельно и направляется на дальнейшее развитие предпринимательской деятельности. Никакие органы, в том числе государство, не имеют права вмешиваться в процесс использования чистой прибыли предприятия[1, с. 95]. Рыночные условия хозяйствования определяют приоритетные направления собственной прибыли. Развитие конкуренции вызывает необходимость расширения производства, его совершенствования, удовлетворения материальных и социальных потребностей трудовых коллективов. 
В соответствии с этим по мере поступления чистая прибыль предприятия направляется на финансирование НИОКР, а также работ по созданию, освоению и внедрению новой техники, на совершенствование технологии и организации производства; на модернизацию оборудования; улучшение качества продукции; техническое перевооружение, реконструкцию действующего производства.
Чистая прибыль является источником погашения собственных оборотных средств. Кроме того, она направляется на уплату процентов по кредитам, полученным на восполнение недостатка собственных оборотных средств, на приобретение основных средств, а также уплату процентов по просроченным и отсроченным кредитам.
За счет чистой прибыли уплачиваются некоторые виды сборов и налогов, налог на перепродажу автомобилей, вычислительной техники и персональных компьютеров, сбор со сделок по купле-продаже валюты на биржах, сбор за право торговли и другие. 
Наряду с финансирование производственного развития прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, направляется на удовлетворение потребительских и социальных нужд. Так, из этой прибыли выплачиваются единовременные поощрения и пособия, уходящим на пенсию, а также надбавки к пенсиям, производятся расходы по оплате дополнительных отпусков сверх установленной законом продолжительности, оплачиваются расходы на бесплатное питание или питание по льготным ценам. 
Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, служит не только источником финансирования производственного и социального развития, а также материального поощрения, но и используется в случаях нарушения предприятием действующего законодательства для уплаты различных штрафов и санкций.
Так, из чистой прибыли уплачиваются штрафы при несоблюдении требований по охране окружающей среды от загрязнения, санитарных норм и правил, при завышении регулируемых цен на продукцию. Из чистой прибыли взыскивается незаконно полученная предприятием прибыль. 
В случаях утаивания прибыли от налогообложения или взносов во внебюджетные фонды также взыскиваются штрафные санкции, источником уплаты которых является чистая прибыль[1, с. 97].
Распределение чистой прибыли отражает процесс формирования фондов и резервов предприятия для финансирования потребностей производства и развития социальной сферы.
В современных условиях хозяйствования государство не устанавливает каких-либо нормативов распределения прибыли, но через порядок предоставления налоговых льгот стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного и непроизводственного характера, на благотворительные цели, финансирование природоохранных мероприятий, расходов по содержанию объектов и учреждений социальной сферы и другое. Законодательно ограничивается размер резервного фонда предприятий, регулируется порядок формирования резерва по сомнительным долгам[14, с. 34]. 
В условиях перехода к рыночным отношениям возникает необходимость резервировать средства, в связи с проведением рисковых операций и, как следствие этого, потерей доходов от предпринимательской деятельности. Поэтому при использовании чистой прибыли предприятия вправе создавать финансовый резерв, то есть рисковый фонд. 
Размер этого резерва должен составлять не менее 15% уставного капитала. Ежегодно резервный фонд пополняется за счет отчислений, составляющих практически не менее 5% прибыли остающейся в распоряжении предприятия. Кроме покрытия возможных убытков от деловых рисков финансовый резерв может быть использован на дополнительные затраты по расширению производства и социальному развитию, разработку и внедрение новой технологии, прирост собственных оборотных средств и восполнение их недостатка, на другие затраты, обусловленные социально-экономическим развитием коллектива.
Резервный фонд формируется на случай непредусмотренных сбоев в производственном процессе[14, с. 36].
С расширением спонсорской деятельности часть чистой прибыли может быть направлена на благотворительные нужды, оказание помощи театральным коллективам, организацию художественных выставок и другие цели. 
Распределение чистой прибыли - одно из направлений внутрифирменного планирования, значение которого в условиях рыночной экономики возрастает. Порядок распределения и использования прибыли на предприятии фиксируется в уставе предприятия и определяется положением, которое разрабатывается соответствующими подразделениями экономических служб и утверждается руководящим органом предприятия. В соответствии с уставом предприятия могут составлять сметы расходов, финансируемых из прибыли, либо образовывать фонды специального назначения: фонды накопления (фонд развития производства или фонд производственного и научно-технического развития, фонд социального развития) и фонды потребления (фонд материального поощрения). 
Смета расходов, финансируемых из прибыли, включает расходы на развитие производства, социальные нужды трудового коллектива, на материальное поощрение работников и благотворительные цели.
К расходам, связанным с развитием производства, относятся расходы на научно-исследовательские, проектные, конструкторские и технологические работы, финансирование разработки и освоения новых видов продукции и технологических процессов, затраты по совершенствованию технологии и организации производства, модернизации оборудования, затраты, связанные с техническим перевооружением и реконструкцией действующего производства, расширением предприятий. В эту же группу расходов включаются расходы по погашению долгосрочных ссуд банков и процентов по ним. Здесь же планируются затраты на проведение природоохранных мероприятий и др. Взносы предприятий из прибыли в качестве вкладов учредителей в создание уставного капитала других предприятий, средства, перечисляемые союзам, ассоциациям, концернам, в состав которых входит предприятие, также считаются использованием прибыли на развитие[17, с. 43].
Распределение прибыли на социальные нужды включает расходы по эксплуатации социально-бытовых объектов, находящихся на балансе предприятия, финансирование строительства объектов непроизводственного назначения, организации и развития подсобного сельского хозяйства, проведения оздоровительных, культурно-массовых мероприятий и т.п. 
К затратам на материальное поощрение относятся единовременные поощрения за выполнение особо важных производственных заданий, выплата премий за создание, освоение и внедрение новой техники, расходы на оказание материальной помощи рабочим и служащим, единовременные пособия ветеранам труда, уходящим на пенсию, надбавки к пенсиям, компенсация работникам удорожания стоимости питания в столовых, буфетах предприятия в связи с повышением цен и др.
Вся прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, подразделяется на две части. Первая увеличивает имущество предприятия и участвует в процессе накопления. Вторая характеризует долю прибыли, используемой на потребление. При этом необязательно всю прибыль, направляемую на накопление, использовать полностью. Остаток прибыли, не использованной на увеличение имущества, имеет важное резервное значение и может быть в последующие годы направлен для покрытия возможных убытков, финансирования различных затрат.
Нераспределенная прибыль в широком смысле как прибыль, использованная на накопление, и нераспределенная прибыль прошлых лет свидетельствуют о финансовой устойчивости предприятия, о наличии источника для последующего развития[18, с. 20].
Распределение и использование прибыли товариществ и акционерных обществ имеют свои особенности, обусловленные организационно-правовой формой этих предприятий.
Основная задача анализа формирования и использования прибыли заключается в выявлении тенденций и пропорций, сложившихся в распределении прибыли за отчетный год по сравнению с прошлым годом. По результатам анализа разрабатываются рекомендации по изменению пропорций в распределении прибыли и наиболее рациональному ее использованию.
Отчетность о финансовых результатах содержит важнейшие показатели эффективной хозяйственной деятельности предприятия. Эти данные наряду с балансом организации составляют основную информацию, необходимую организациям, взаимодействующим с организацией, акционерам, дебитором и кредиторам, банком, налоговым органам. Поэтому в составе квартальной и годовой бухгалтерской отчетности организации представляют отчет о прибылях и убытках за соответствующий период, форму №2 «Отчет о прибылях и убытках» [18, с. 21].
Анализ финансовых результатов деятельности предприятия включает в качестве обязательных элементов:
1. оценку изменений по каждому показателю за анализируемый период («горизонтальный анализ» показателей). Горизонтальный анализ — сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом;
2. оценку структуры показателей прибыли и изменений их структуры («вертикальный анализ» показателей). Вертикальный анализ — определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом;
3. выявление факторов и причин изменения показателей прибыли и рентабельности, а также их количественную оценку.
Более полно, чем прибыль, показывает окончательные результаты хозяйствования рентабельность, характеризующая эффективность работы предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности (производственной, предпринимательской, инвестиционной), окупаемость затрат и т.д. Величина рентабельности показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. Анализ рентабельности применяют для оценки деятельности предприятия и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании.
В экономической литературе дается несколько понятий рентабельности. Так, одно из его определений звучит следующим образом: рентабельность (от нем. rentabel – доходный, прибыльный) представляет собой показатель экономической эффективности производства на предприятиях, который комплексно отражает использование материальных, трудовых и денежных ресурсов[5, с. 27]. 
По мнению других авторов, рентабельность – показатель, представляющий собой отношение прибыли к сумме затрат на производство, денежным вложениям в организацию коммерческих операций или сумме имущества фирмы используемого для организации своей деятельности.
Так или иначе, рентабельность представляет собой соотношение дохода и 
капитала, вложенного в создание этого дохода.
По значению уровня рентабельности можно оценить долгосрочное благополучие предприятия, т.е. способность предприятия получать достаточную прибыль на инвестиции. Для долгосрочных кредиторов инвесторов, вкладывающих деньги в собственный капитал предприятия, данный показатель является более надежным индикатором, чем показатели финансовой устойчивости и ликвидности, определяющиеся на основе соотношения отдельных статей баланса.
Устанавливая связь между суммой прибыли и величиной вложенного капитала, показатель рентабельности можно использовать в процессе прогнозирования прибыли. В процессе прогнозирования с фактическими и ожидаемыми инвестициями сопоставляется прибыль, которую предполагается получить на эти инвестиции. Оценка предполагаемой прибыли базируется на уровне доходности за предшествующие периоды с учетом прогнозируемых изменений. 
Кроме того, большое значение рентабельность имеет для принятия решений в области инвестирования, планирования, при составлении смет, координировании, оценке и контроле деятельности предприятия и ее результатов.
Таким образом, можно сделать вывод, что рентабельность характеризует финансовые результаты и эффективность деятельности предприятия. Они измеряют доходность предприятия с различных позиций и систематизируются в соответствии с интересами участников экономического процесса.
Для анализа общей рентабельности (рентабельности активов) фирмы часто используется трехмерная модель анализа рентабельности, что и будет проведено во второй главе.
На уровень и динамику показателей рентабельности оказывает влияние вся совокупность производственно-хозяйственных факторов[16, с. 32]:
Сделаем необходимые пояснения к значению факторов.
Фактор 1. – Прибыльность продукции. Показывает, сколько прибыли приходится на 1 рубль реализованной продукции.
Рост рентабельности продукции, является следствием роста цен при постоянных затратах на производство реализованной продукции, или снижение затрат на производство при постоянных ценах. В отчетном году спрос на продукцию предприятия не снизился.
Фактор 2. – Фондоемкость продукции. Снижение фондоемкости, свидетельствует о повышении эффективности использования основных фондов и ведет к экономии капитальных вложений, ведет к относительному сокращению потребности предприятия в средствах труда. Сумма этой экономии (дополнительного вложения) выводится умножением величины снижения (увеличения) фондоемкости продукции на сумму выручки за анализируемый период. Рост фондоотдачи является важнейшим фактором улучшения финансовых результатов деятельности предприятия.
Фактор 3. – Оборачиваемость оборотных активов. Показывает сколько совершается оборотов за отчетный период. Ускорение оборачиваемости оборотных средств (активов) уменьшает потребность в них, позволяет предприятиям высвобождать часть оборотных средств либо для непроизводственных или долгосрочных производственных нужд предприятия, либо для дополнительного выпуска продукции. В результате ускорения оборота требуется меньше запасов сырья, материалов, топлива, высвобождаются и денежные ресурсы, ранее вложенные в эти запасы.
Рентабельность активов тем выше, чем выше прибыльность продукции, чем выше отдача внеоборотных активов и скорость оборота оборотных активов, чем ниже общие затраты на 1 рубль продукции и удельные затраты по экономическим элементам (средства труда, материалов, труда).
 Таким образом, механизм распределения прибыли должен быть построен таким образом, чтобы всемерно способствовать повышению эффективности производства стимулировать развитие новых форм хозяйствования.

2.ФОРМИРОВАНИЕ И РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ПРИБЫЛИ СХПК «ПЛЕМПТИЦА - МОЖАЙСКОЕ»

2.1 Краткая экономическая характеристика объекта исследования

Сельскохозяйственный производственный кооператив «Племптица-Можайское», создан в соответствии с действующим законодательством Р.Ф. и осуществляет свою деятельность на основании Устава и действующего законодательства Р.Ф., а также внутренних документов Кооператива. 
СХПК «Племптица-Можайское» находится в 12 км от областного центра г. Вологды. Кооператив имеет самостоятельный баланс, счета в банковских и иных кредитных учреждениях. Кооператив работает на принципах самостоятельности, сомоокупаемости и независимости в выборе портнеров.
В 1993 году была создана производственная система «Можайское». В ее состав вошли яичные птицефабрики Вологодской области и более 30 хозяйств из других регионов России: Архангельская, Волгоградская, Нижегородская, Тверская, Ивановская, Ярославская, Тульская области и Республики Коми и Карелия. Целью всех перечисленных предприятий является эффективное использование генетического потенциала кросса «Радонит». 
Основным направлением деятельности Кооператива являются:
Производство, заготовка, переработка, хранение, реализация оптом и в розницу и сбыт сельскохозяйственной продукции, и другие виды деятельности предусмотренные Уставом. 
 В настоящее время предприятие специализируется на производстве племенного яйца и суточных цыплят мясояичного кросса «Радонит». Инкубационное яйцо поставляется в 39 птицехозяйств областей Российской Федерации. Суточным молодняком полностью обеспечивается потребность птицефабрик «Ермаково», «Вологодская», «Великоустюгская» Вологодской области, а также «Даниловская» Ярославской области, и двух птицефабрик Костромской области.
Товарное яйцо реализуется торговым организациям и через собственные магазины. Птица забивается в убойном цехе хозяйства, мясо частично перерабатывается в колбасные изделия.
Среди поставщиков продукции СХПК«Племптица-Можайское» можно выделить компанию «Lukoil», Вологдазернопродукт, ОАО «Вологда-облагропромснаб», Мартыновский сельпромснаб, фирма «Эраст», ОАО «Гранат 94», Сельхозхимия.
В СХПК «Племптица-Можайское» 8 производственных подразделений, транспортный цех, энергоцех, службы инженерного обеспечения и ремонтно-строительные участки, собственная торговая сеть и т. д. (Приложение 1). 
Система управления в хозяйстве характеризуется функциональным подчинением главных специалистов руководителю предприятия. В свою очередь главные специалисты являются руководителями в своем подразделении. Согласно Уставу предприятия, целью является получение прибыли. (Приложение 2). Чтобы иметь точное представление о величине хозяйства необходимо рассмотреть показатели, характеризующие его размеры, которые приведены в таблице 2.1.

Таблица 2.1.
Размер производства в СХПК «Племптица-Можайское» за 2003-2005гг.
	Показатели
	2003г.
	2004г.
	2005г.

	Валовое производство яиц, тыс. шт.
	48341,5
	62266,8
	61584,7

	Среднее поголовье кур-несушек, тыс.гол.
	187
	211
	200

	Производство мяса птицы, т.
	324,2
	284
	370,7

	Среднегодовая численность работников, чел.
	431
	450
	438

	Площадь сельхозугодий, га. 
В т. ч. пашни
пастбища
сенокосы
	224
198
11
15
	225
199
11
15
	225
199
11
15

	Стоимость товарной продукции в ценах реализации, тыс. руб.
	140244
	163009
	202208

	Стоимость ОПФ, тыс. руб.
	70463
	91393
	101857



Опираясь на данные таблицы 2.1. можно оказать, что СХПК «Племптица-Можайское» наращивает свое основное производство, о чем свидетельствует рост валового производства яиц, хотя в 2005г., по сравнению с 2004г. оно незначительно снизилось, что обусловлено незначительным снижением поголовья кур-несушек. Производство мяса птицы за изучаемый период практически не изменилось. Площадь сельхозугодий невелика и не претерпевает значительных изменений за изучаемый период. Это дает основание предположить, что для увеличении поголовья кур, СХПК «Племптица-Можайское» использует корма собственного производства. 
Таким образом, позитивное изменение размера производства, свидетельствует о политике СХПК «Племптица-Можайское» на дальнейшее развитее хозяйства.
 Конкретизация представлений о состоянии производства, его анализ, прогнозирование, планирование осуществляется посредством применения экономических показателей. Принято различать количественные и качественные показатели.
Количественные числовые показатели представляют абсолютные величины, характеризующие чаще всего масштабы производства продукции и их изменение во времени. Качественные показатели - это чаще всего относительные величины, представляющие отношение двух однородных или разнородных показателей [19, с. 37]. 
Показатели обеих групп представлены в таблице 2.2, отражающей деятельность предприятия за последние 3 года.

Таблица 2.2.
Основные экономические показатели производства СХПК «Племптица-Можайское» за 2003-2005гг.
	Показатели
	Годы
	Отклонение, %

	
	2003
	2004
	2005
	2004г. к 2003г.
	2005г. к 2004г.

	1.Валовое производство яиц, тыс.шт.
	48341,5
	62266,8
	61584,7
	27,4
	98,9

	2.Продуктивность яиц в год от куры-несушки, шт.
	328,1
	319,3
	329,1
	0,3
	3,1

	3.Себестоимость 1000 яиц, руб.
	1219,17
	1276,18
	1386,77
	13,7
	8,7

	4.Фондоотдача руб./т. руб.
	1,67
	1,78
	1,98
	18,6
	11,2

	5.Затраты труда на 1000 яиц, чел./ч.
	1,35
	0,92
	1,23
	91,1
	33,7

	6.Затраты кормов на 1000 яиц, цнт.к.ед.
	1,45
	1,52
	1,44
	99,3
	0,95

	7.Прибыль от реализации продукции, тыс. руб.
	27740,5
	13604,2
	33689,2
	21,4
	247,6

	8.Уровень рентабельности (убыточности).%.
	24,7
	9,1
	20
	80,9
	219,8



Достижение положительного результата стало возможным за счет более эффективного использования основных фондов (фондоотдача увеличилась в 2005 году по сравнению с 2004г. на 11,2%, а с 2003г. на 18,6%). При существующей тенденции возрастания фондоотдачи снижаются издержки отчетного года. Валовое производство яйца за 3 рассматриваемых года возросло на 27,4%. Хотя в 2004г. было произведено больше яйца, чем в 2005г. Данный факт объясняется увеличением поголовья кур-несушек, и повышением продуктивности в течении 2003-2005г.г. Как видно из таблицы, продуктивность от куры несушки в 2005 году повысилась на 0,3% в сравнении с2003 годом, а рентабельность повысилась на 119,8%, это говорит о том, что продуктивность не является решающим фактором, влияющим на финансовый результат. 
Размерами предприятия определяется уровень концентрации производства, с которой тесно связана специализация. Специализация имеет большое экономическое значение, так как производство продукции сосредотачивается там, где для него имеется благоприятные экономические условия. Основной объем продукции должен быть реализован. На объем реализации продукции оказывает влияние структура товарной продукции. Поэтому производственную специализацию определяют по основным товарам и продуктам,которые обеспечивают птицефабрике наибольшую выручку.
СХПК «Племптица-Можайское» является птицеводческим предприятием, но для подтверждения этого необходимо определить специализацию хозяйства опираясь на структуру товарной продукции, которая отражена в таблице 2.3.

Таблица 2.3.
Структура товарной продукции в СХПК «Племптица- Можайское» за 2003-2005гг
	Виды и каналы реализации продукции
	2003г.
	2004г.
	2005г.

	
	т. руб.
	в %
	т. руб.
	в %
	т. руб.
	в %

	Яйцо, всего
В т.ч. инкубацион.
товарное
Яичный порошок
Суточные цыплята
Мясо птицы
Живая птица
	83796,9
54711,6
29085,3
3404
28737,1
13124,1
2672,1
	59,8
39,0
20,7
2,4
20,5
9,4
1,9
	98158,3
51991,7
46166,6
3710,5
40951,3
10622,8
3092,4
	60,2
31,9
28,3
2,3
25,1
6,5
1,9
	129066,9
69566,2
59500,7
3865,2
42452,7
14607,7
4892
	63,8
34,4
29,4
1,9
21,0
7,2
2,4

	Итого птицеводство
	131734,2
	93,9
	156535,3
	96,0
	194884,5
	96,4

	Столовая
	32,2
	0,02
	20,7
	0,01
	64,6
	0,03

	Торговая
	1437,8
	1,0
	1543
	0,9
	2355,9
	1,2

	Реализация кормов
	4467,9
	3,2
	799
	0,5
	604,9
	0,3

	Услуги транспорта
	1277,9
	0,9
	3280,3
	2,0
	3367,5
	1,7

	Прочая реализация
	1293,7
	0,9
	830,6
	0,5
	930,8
	0,5

	Итого прочая реализация
	8509,5
	6,1
	6473,6
	3,9
	7323,7
	3,6

	Всего
	140243,7
	100,0
	163008,9
	100,0
	202208,2
	100,0



Данные таблицы 2.3. подтверждают специализацию СХПК «Племптица-Можайское» как птицеводческого хозяйства.
На мой взгляд, необходимо отметить перегруппировку в статье инкубационное и товарное яйцо в сторону уменьшения последнего, что может быть вызвано снижением спроса на товарное яйцо и усилением конкуренции. Тем не менее, производство яйца вообще увеличилось, что вызвало изменение структуры товарной продукции по данной статье на 3,6%. Изменение по статье торговля в структуре товарной продукции дает основание предположить, что хозяйство активно ищет дополнительные каналы реализации продукции.
Для поддержания и увеличения объема реализации необходимо постоянно сохранять и наращивать продуктивность птицы. Рассмотрим изменение продуктивности птицы в СХПК «Племптица-Можайское» за последние два года в таблице 2.4.

Таблица 2.4.
Продуктивность птицы в СХПК «Племптица-Можайское» в 2004-2005гг.
	Показатели
	2004г.
	2005г.
	2005г. в % к 2004г.

	Яйценоскость, шт.
Среднесуточный прирост, г.
	319,3
12
	329,1
11,9
	103,1
99,2



Опираясь на данные вышеприведенной таблицы можно сказать, что в СХПК «Племптица-Можайское» в 2005г. яйценоскость на среднегодовую несушку выросла на 3,1%., но, учитывая, что в структуре товарной продукции яйцо занимает ведущую роль, то такой показатель как яйценоскость является ключевым и его увеличение в 2005 году при прочих неизменных условиях должно благоприятно отразиться на финансовом состоянии предприятия, хотя среднесуточный привес молодняка оказался ниже по сравнению с 2004г.
На финансовый результат наряду с прошлыми факторами большую роль играет изменение себестоимости. Рассмотрим влияние основных факторов на изменение себестоимости продукции в таблице 2.5.

Таблица 2.5
Влияние основных факторов на изменение себестоимости единицы продукции в СХПК «Племптица-Можайское» в 2005г.
	Показатели
	Яйцо
	Привес птицы

	Пр. затраты на 1т.гол.,руб.:
-планируемые
-фактические
	
122766, 8
118394,1
	
14659,2
13673,4

	Яйценоскость, шт.
-планируемая
-фактическая
	
300,0
329,1
	
*
*

	Среднесуточный привес, г.
-планируемый
-фактический
	
*
*
	
10,8
11,9

	Себестоимость 1т.яиц/1ц привеса, руб.
-планируемая
-фактическая
	
1476,7
1386,77
	
1357,33
1093,87

	Изменение себестоимости к планируемому уровню, руб.
	-89,93
	-263,46

	Изменение за счет, %
-яйценоскости/ среднесуточного привеса
-затрат на 1тыс.голов,руб.
	
18,7
81,3
	
35,9
64,1



Анализируя таблицу 2.5. можно оказать, что в СХПК «Племптица-Можайское» снижение себестоимости яйца на 18,7% обусловлено увеличением продуктивности птицы и на 81% снижением затрат по сравнению с планируемым уровнем. Необходимо отметить, что фактическая себестоимость 1 тыс. яиц в 2005 году ниже, чем и в 2004 году, когда она составила 395,93 руб.
Снижение себестоимости 1ц. привеса птицы на 35,9% обусловлено увеличением привеса при одновременном снижении затрат, что обуславливает на 64,1% уменьшение себестоимости в 2005 фактической по сравнению с планируемой. Также себестоимость 1ц. привеса птицы в 2005 году ниже, чем в2004г. значение которой составило 1162,20 руб.
Одним из факторов, влияющих на себестоимость продукции является производительность труда. Проанализируем влияние основных факторов, влияющих на трудоемкость (показатель обратной производительности труда) единицы продукции в таблице 2.6.

Таблица 2.6.
Влияние основных факторов на трудоемкость единицы продукции в СХПК «Племптица-Можайское» в2005г.
	Показатели
	Яйцо
	Привес птицы

	Прямые затраты на 1т.гол.,ч.-час.
-плановые
-фактические
	
468,0
475,86
	
62,64
66,25

	Яйценоскость, шт.
-планируемая
-фактическая
	
260,0
309,0
	
*
*

	Среднесуточный привес, г.
-планируемый
-фактический
	
*
*
	
10,8
11,9

	Прямые затраты труда на 1 тыс.яиц/1ц. привеса, чел.- час.
-планируемые
-фактические
-при фактических затратах труда и планируемой яйценоскости/ среднесуточном привесе
	

1,8
1,23
1,83
	

5,8
5,56
6,13

	Изменение трудоемкости производства к планируемому уровню, чел.- час.
	-0,26
	-0,5

	Изменение за счет, чел. –час.
-затрат на 1 тыс. голов
-яйценоскости / среднесуточного привеса
	
-0,29
-0,03
	
0,83
-0,33



Опираясь на данные таблицы 2.6. можно сказать, что в 2005 году в СХПК «Племптица-Можайское» произошло снижение прямых затрат на 1 тысячу яиц при увеличении затрат на 1 тыс. голов и увеличение яйценоскости, но так как темпы роста яйценоскости превышают темпы роста затрат на 1 т.голов, то и произошло снижение затрат на единицу продукции.
Аналогичная ситуация и при выращивании птицы на мясо. Так изменение фактической трудоемкости к планируемому уровню на 0,5ч. - час. вызвано за счет увеличения яйценоскости при одновременном увеличении затрат на 1 тыс. голов. Необходимо отметить, что затраты труда на 1ц. привеса в 2005году составляли 5,5чел. - час., а затраты труда на 1 тысячу яиц в2005 году составляли 1,8 чел.- час. Снижение трудоемкости в обоих случаях произошло за счет увеличения продуктивности, а точнее, за счет превышения темпов роста продуктивности перед темпами роста затрат труда на 1 тыс. голов.
Важнейшими показателями эффективности производства являются показатели использования основных производственных фондов (ОПФ). Рассмотрим эти показатели в таблице 2.7.

Таблица 2.7.
Эффективность использования ОПФ в СХПК «Племптица-Можайское» в 2004-2005 гг.
	Наименование
показателя
	2004г.
	2005г.
	2005г. в % к 2004г.

	Стоимость валовой продукции в сопоставимых ценах тыс. руб.
	7099,5
	7140,7
	100,58

	Среднегодовая стоимость основных средств тыс. руб.
	91393
	101857
	111,44

	Среднегодовая численность работников, чел.
	450
	438
	97,33

	Фондоотдача, руб.
	1,78
	1,98
	111,24



Из данных таблицы 2.7 видно, что в 2005 году на один рубль стоимости основных фондов приходилось 1,98 рублей стоимости товарной продукции (в ценах реализации), что больше на 20 копеек по сравнению с предыдущим годом. Это свидетельствует об улучшении использования основных производственных фондов на птицефабрике.
Оборотные средства являются одной из составных частей имущества предприятия. В связи с тем, что одним из условий неприрывности производства является постоянное возобновление его материальной основы, важным является изучение динамики и состава оборотных средств. Информация о составе, динамике и структуре оборотных средств анализируемого предприятия представлена в таблице 2.8.

Таблица 2.8.
Анализ состава, динамики и структуры оборотных средств СХПК «Племптица-Можайское» за 2005 год.(тыс.руб.)
	Наименование показателя
	2005 год
	Удельный вес
	Динамика

	
	нач. года
	кон. года
	нач. года
	кон. года
	Сумма
	%

	Запасы 
	59627
	71515
	82,74
	78,94
	+11888
	-5,88

	НДС по приобретенным ценностям
	1704
	1112
	2,36
	1,23
	-592
	-1,13

	Краткосрочная деб-я зад-ть
	9974
	15692
	13,84
	17,32
	+5718
	+3,48

	Денежные средства
	750
	2273
	1,04
	2,51
	+1523
	+1,47

	Итого оборотных активов
	72064
	90592
	100
	100
	+18528
	-



Общая сумма оборотных средств за 2005 год увеличилась на 18528 тыс. руб. или в 1,26 раза. При этом наибольший рост произошел за счет запасов (сырья и материалов) на 11888 тыс. руб. – с 59627 до 71515 тыс. руб., или в 1,2 раза. Дебиторская задолженность возросла за 2005 год на 5718 тыс. руб.- с 9974 до 15692 тыс. руб. или в 1,57 раза. Денежные средства за отчетный период выросли на 1523 тыс. руб. Прочих оборотных активов (расчеты с подотчетными лицами и др.) СХПК «Племптица-Можайское» на отчетную дату не имеет. Анализируя изменения структуры размещения оборотных средств, можно сделать вывод, что в отчетном году доля производственных запасов снизилась на 3,85%, увеличилась доля краткосрочной задолженности на 3,48%, Возросла доля денежных средств на 1,47%. Финансовое положение любого предприятия находится в непосредственной зависимости от того, насколько быстро средства, вложенные в активы, превращаются в реальные деньги. 

2.2 Анализ финансового состояния СХПК «Племптица - Можайское»

Основной целью финансового анализа является получение небольшого числа ключевых, наиболее значимых информационных показателей, дающих объективную и точную картину финансового состояния предприятия. Важно дать оценку не только текущего финансового состояния, но и определить ожидаемые параметры финансового состояния на перспективу. Общая цель финансового анализа как единого целого является своевременное и качественное обеспечение информацией для принятия обоснованных управленческих решений [1, с. 97].
Анализ финансового состояния предприятия целесообразно провести с помощью основных финансовых коэффициентов, которые рассчитаем в таблице нижеследующей формы (табл. 2.9) в процессе анализа использовались данные бухгалтерской отчетности организации из формы №1 «Бухгалтерский баланс» (Приложение 3).
Конечным показателем, характеризующим эффективность производства, сопоставляющим затраты с результатами, и наиболее важным является рентабельность производства. Рентабельным является предприятие, которое возмещает все свои затраты на производство и реализацию продукции за счет выручки от реализации продукции.
Анализируемое предприятие получило в 2005 году прибыль в размере 35793 тыс. руб.,что на 134,4% больше, чем в 2004 году. В связи с тем, что темп роста выручки превышает темп роста себестоимости СХПК «Племптица-Можайское» получает прибыль. В 2005 году на один рубль издержек на производство и реализацию продукции было получено 20,5 рублей прибыл, что на 10 рублей 38 коп. больше по сравнению с 2004 годом. На один рубль выручки в 2005 году получено16,7 руб. прибыли. Повышение данного показателя свидетельствует о повышении цен при постоянных затратах на производство реализованной продукции. Обобщающим показателем, характеризующим эффективность использования активов является их рентабельность, которая за анализируемый период повысилась и в 2005 году составила 17,53%. Важным показателем в анализе доходности источников является рентабельность собственного капитала, которая за анализируемый период увеличилась на 14,99%. Рентабельность реализованной продукции составила 18,9% в 2005 году. Увеличение данного показателя свидетельствует о возрастающем спросе на продукцию предприятия. Рентабельность чистой прибыли 16,3%, в 2004 году 4,1%. 
Таким образом, СХПК «Племптица-Можайское»- рентабельное хозяйство, за счет выручки от реализации покрывает свои затраты и получает прибыль.
Показатели деловой активности отражают эффективность использования активов предприятия. Обобщающим показателем в этой группе является коэффициент деловой активности, который характеризует скорость оборота всех активов предприятия. Так, в 2004 году он составил 1,24, а к концу 2005 года снизился до 1,29, то есть в это время СХПК «Племптица - Можайское» получал 1,29 руб. выручки с каждого рубля активов. 
Фондоотдача в 2005 году увеличилась на 0,2 по сравнению с предыдущим годом и составила 1,98 , что говорит об эффективном использовании основных фондов на предприятии за анализируемый период. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств снизился. В 2005 году текущие активы за год оборачивались 2,36 раза. 

Таблица 2.9
Анализ финансового состояния СХПК «Племптица - Можайское» с помощью основных финансовых коэффициентов за 2004 - 2005 гг.
	Показатели
	2004г.
	2005г.
	отклонения 2005г. от
2004г.


Показатели оценки прибыльности хозяйственной деятельности
	Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	173020
	214303
	197001

	Затраты на производство и реализацию продукции, тыс. руб.
	157750
	178510
	2076

	Прибыль от реализации продукции, тыс. руб.
	15270
	35793
	20523

	1. Рентабельность активов,%
	4,80
	17,53
	12.73

	2. Рентабельность основной деятельности,%
	11.26
	23,27
	12.01

	3. Рентабельность собственного капитала,%
	6,13
	21,12
	14,99

	4.Рентабельность реализованной продукции,%
	8,6
	18,9
	10,3

	5. Рентабельность чистой прибыли,%
	4,1
	16,3
	12,2

	Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	173020
	214303
	197001

	Затраты на производство и реализацию продукции, тыс. руб.
	157750
	178510
	2076


Показатели оценки деловой активности
	1. Коэффициент деловой активности
	1,24
	1,29
	0,05

	2. Фондоотдача
	1,78
	1,98
	0,2

	3. Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	2,40
	2,36
	-0,04

	4. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	1,58
	1,55
	-0,03

	5. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	13,48
	16,70
	3,22

	Показатели платежеспособности.

	1. Коэффициент текущей ликвидности
	3,49
	4,04
	0,55

	2. Промежуточный коэффициент покрытия (к-т утраты платежеспособности)
	1,41
	1,95
	0,54



Коэффициент оборачиваемости собственного капитала в 2005 году так же снизился, на 0,03 раза. Но в последний год наблюдается рост коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности, что положительно для предприятия. 
Показатели ликвидности отражают способность предприятия быстро погашать свою задолженность, а именно текущие обязательства. Основной показатель ликвидности - способность предприятия полностью и своевременно рассчитаться со всеми своими краткосрочными обязательствами - это общий коэффициент покрытия (коэффициент текущей ликвидности) [12, с. 29]. Коэффициент текущей ликвидности при нормативе более 2 на конец 2005 года составил 4,04 раза и увеличился по состоянию на начало года 3,49. Данный коэффициент показывает, что оборотные активы превышают краткосрочные обязательства в 4,04 раза, что говорит о хорошей платежеспособности предприятия. 
Промежуточный коэффициент покрытия в динамике также увеличился и в 2005 году составил 1,95. Это говорит о том, что предприятие сможет погасить свои обязательства при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами. 

Таблица 2.10
Показатели финансовой устойчивости СХПК «Племптица - Можайское» за 2004 – 2005 гг.
	Показатели
	Норматив
	2004г.
	2005г.
	Отклонение 2004г. от 2005г.

	1. Коэффициент независимости
	Не менее 0.5
	0,78
	0,83
	0,05

	2. Коэффициент покрытия запасов собственными оборотными средствами
	Не менее 0.5
	0,70
	0,87
	0,17

	3. Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	Не менее 0,1
	0,58
	0,69
	0,11

	 4. Коэффициент устойчивости
	Не менее 0,8
	0,85
	0,87
	0,02



В таблице 2.10 рассмотрены показатели финансовой устойчивости. Все показатели финансовой устойчивости соответствуют нормативам, и все имеют тенденцию к повышению, что положительно для предприятия. Так, например, рост коэффициента автономии свидетельствует о повышении финансовой независимости предприятия и гарантии перед кредиторами погашения своих обязательств. Коэффициент покрытия запасов соответственными оборотными средствами к концу 2005 года увеличился (с 0,70 до 0,87), что свидетельствует о том, что в данном году запасы и затраты стали больше финансироваться за счет собственных источников. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами на конец 2005 года увеличился и составил 0,688 (на начало 2005 года 0,582) при нормативе более 0,1; т.е. предприятие обеспечено собственными оборотными средствами для развития производства. Финансирование запасов и затрат на предприятии осуществляется на 69% за счет собственных оборотных средств, т.е. предприятие платежеспособно. 
Динамика коэффициентов независимости и коэффициент обеспеченности собственными средствами характеризуется увеличением, хотя их уровень и так высок, что положительно для предприятия. 
В целом можно сказать, что за анализируемый период финансовая деятельность СХПК «Племптица-Можайское» значительно улучшилась, по сравнению с предыдущим годом, что также связано с увеличением хозяйственного оборота. 
Эффективность основной деятельности кооператива к концу 2005 года увеличилась, повысились показатели ликвидности. Финансовое состояние предприятия устойчивое. Таким образом, в ближайшее время предприятие не утратит свою платежеспособность. Низка вероятность банкротства.
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Прибыль как главный результат предпринимательской деятельности обеспечивает потребности самого предприятия и государства в целом. На величину прибыли влияет совокупность многих факторов, зависящих и не зависящих от предпринимательской деятельности[4, с 234].
Важными факторами роста прибыли, зависящими от деятельности предприятий, являются рост объема производимой продукции в соответствии с договорными условиями, снижение ее себестоимости, повышение качества, улучшение ассортимента, повышение эффективности использования производственных фондов; рост производительности труда.
К факторам, не зависящим от деятельности предприятия, относятся изменения государственных регулируемых цен на реализуемую продукцию, влияние природных, географических, транспортных и технических условий на производство и реализацию продукции и др. [12, с. 301].
Прежде чем рассмотреть порядок формирования прибыли в СХПК «Племптица - Можайское» изучим структуру и динамику прибыли предприятия за 2003 – 2005 гг.
Для анализа и оценки уровня и динамики показателей прибыли составляется таблица (табл. 2.11), в которой используются данные бухгалтерской отчетности организации из формы №2 «Отчет о прибылях и убытках» (Приложение 4).
Общий финансовый результат отчетного периода отражается в отчетности в развернутом виде и представляет собой алгебраическую сумму прибыли (убытка) от реализации товаров (работ, услуг); реализации основных средств, нематериальных активов и иного имущества и результата от другой финансовой деятельности; прочих внереализационных операций.
По данным таблицы 2.11, видим, что прибыль отчетного периода в 2005г. по отношению к 2004 г. в СХПК «Племптица - Можайское» возросла на 434,31%, что привело также к соответствующему увеличению прибыли, остающейся в распоряжении организации на 445,67%,т.е. прибыль отчетного периода увеличилась в 4 раза.
В динамике финансовых результатов можно отметить следующие изменения. Прибыль от реализации растет быстрее, чем выручка от реализации товаров, работ, услуг. Это свидетельствует об относительном уменьшении затрат на реализацию товаров, то есть издержек производства и обращения, и увеличения объема продажи продукции, работ и услуг.

Таблица. 2.11
Формирование прибыли СХПК «Племптица - Можайское» в 2003 – 2005 г.г., тыс. руб.
	Показатель
	2003 год
	2004 год
	2005 год
	Изменение 2005 г. к 2004 г.
	Изменение 2005 г. к 2003 г.

	
	
	
	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Выручка от реализации продукции (работ, услуг)
	149132
	173020
	214303
	41283
	23,9
	65171
	43,7

	Издержки производства (работ, услуг)
	120085
	157750
	178510
	20760
	13,16
	58425
	37,8

	Валовый (маржинальный) доход
	29047
	15270
	35793
	20523
	134,4
	6746
	23,22

	Расходы периода (коммерческие и управленческие)
	1333
	1666
	2104
	438
	26,29
	771
	57,84

	Прибыль (убыток) от реализации
	27714
	13604
	33689
	20085
	147,6
	5975
	21,56

	Внереализационные доходы за минусом расходов
	-6252
	-4084
	-1327
	2757
	-32,49
	4925
	-21,23

	Прибыль (убыток) отчетного периода
	18659
	6716
	29168
	22452
	434,31
	10509
	56,32

	Чистая прибыль
	18399
	6497
	28955
	22458
	445.67.
	10556
	57,59



В 2005г. чистая прибыль по отношению к 2003 г. растет быстрее, чем прибыль от реализации, прибыль от финансово-хозяйственной и прибыль отчетного периода. За 2003-2005 г.г. чистая прибыль возросла на 57,59%, Это свидетельствует об использовании организацией механизма льготного налогообложения.
Что касается динамики финансовых результатов, то здесь можно отметить следующие изменения.
Величина финансового результата от внереализационных операций также претерпела значительные изменения. И хотя за рассматриваемый период результат улучшился на 32,49%, он по-прежнему остается положительным.
Выручка от реализации продукции, работ, услуг в целом по предприятию в 2005 году увеличилась по сравнению с 2004 годом на 24%. Увеличение выручки произошло в основном за счет увеличения объема реализации племенного яйца, повышения цен на товарное, племенное яйцо и суточных цыплят по сравнению с прошлым годом. 
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Финансовый результат отражает изменение собственного капитала за определенный период в результате производственно-финансовой деятельности организации[15, с. 106]. 
В связи с тем, что подавляющую часть прибыли (70%-80%) СХПК «Племптица - Можайское» получает от реализации продукции, работ, услуг, этой части дохода должно быть уделено главное внимание. Отмеченные выше факторы, зависящие и не зависящие от деятельности предприятия, воздействуют главным образом на доход от реализации продукции. Основные из этих факторов подлежат детальному изучению и анализу.
В составе прибыли СХПК «Племптица - Можайское» учитывается прибыль от всех видов деятельности. Прежде всего, выручка от реализации продукции, исчисленная путем вычета из общей суммы выручки от реализации этих продукции (работ, услуг) налога на добавленную стоимость, акцизов. Выручка от реализации товарной продукции - основная часть прибыли СХПК «Племптица - Можайское».
По статье «Коммерческие расходы» отражаются затраты по сбыту, и затраты на тару и упаковку товаров, расходы по доставке товаров на станции отправления погрузки в вагоны, автомобили. Комиссионные сборы, оплачиваемые сбытовым и другим посредническим организациям, расходы на рекламу, величина которых не должна превышать предельных размеров.
По статьям «Проценты к получению» и «Проценты к уплате» отражаются суммы причитающиеся (подлежащих) в соответствии с договорами к получению (к уплате) дивидендов (процентов) по акциям, депозитам и т.д., причитающиеся от кредитных организаций за пользование остатками средств, находящиеся на счетах организации. Начисление процентов по депозитам.
По статьям «Прочие операционные доходы» и «Прочие операционные расходы» отражаются данные по операциям, связанные с движением имущества организации (основных средств, запасов, денежных средств, ценных бумаг и т.п.). К ним, в частности, относятся: реализация основных средств и прочего имущества, списание основных средств, с баланса по причине морального износа, сдача имущества в аренду.
Кроме того, в составе операционных доходов и расходов отражаются результаты по переоценке имущества и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте, а так же сумма, причитающаяся к уплате отдельных видов налогов и сборов за счет финансовых видов: сбор на нужды образовательных учреждений, налог на содержание жилищного фонда, объектов социально-культурной сферы.
Реально формирование прибыли на предприятии происходит по мере реализации продукции. Поэтому в обороте предприятия прибыль появляется до ее отражения в отчетности[14, с. 143].
Проанализируем прибыль от реализации товаров СХПК «Племптица - Можайское» за 2003 – 2005 гг. и результаты представим в виде таблицы 2.12.
Динамика выручки от реализации продукции (работ, услуг) СХПК «Племптица - Можайское» за весь рассматриваемый период увеличивалась больше (на 43,7%), чем прибыль (на 21,56%) и полная себестоимость (на 37,8%). 
За период с 2004г. по 2005г. прибыль от реализации возросла на 20085 тыс. рублей и в 2005г. составила 33689 тыс. рублей. Это произошло за счет того, что темп роста издержек производства был не такой высокий (12,2%). 

Таблица 2.12
Прибыль от реализации продукции СХПК «Племптица - Можайское» за 2003 – 2005 гг., тыс. руб.
	Показатель
	2003 год
	2004 год
	2005 год
	Изменение 2005 г. к 2004г.
	Изменение 2005 г. к 2003 г.

	
	
	
	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Выручка от реализации продукции
	149132
	173020
	214303
	41283
	23,9
	65171
	43,7

	Издержки производства, в т. ч.
	120085
	157750
	178510
	20760
	13,16
	58425
	37,8

	Коммерческие расходы
	1333
	1666
	2104
	438
	26,29
	771
	57,84

	Прибыль от реализации продукции
	27714
	13604
	33689
	20085
	147,6
	5975
	21,56



Сравнение итогов изменения объема реализации, исчисленного в продажных ценах и издержек производства 2005 г. с предыдущим показало, что прибыль от реализации продукции увеличилась в 2,48 раза (33689/13604). Значительное увеличение коммерческих расходов с каждым годом.
Проведем факторный анализ прибыли. Динамика прибыли от реализации продукции, работ, услуг СХПК «Племптица - Можайское».
На изменение суммы прибыли влияют в основном три фактора: изменение объема реализации продукции (работ, услуг), изменение структуры и ассортимента выпускаемой продукции и оказываемых услуг, а также изменение уровня издержек продукции на 1 рубль выручки от реализации [25, с. 212].
Важнейшим фактором, влияющим на величину дохода от реализации продукции, является изменение объема реализации продукции, работ, услуг. Чем больше объем реализации, в конечном счете, тем больше прибыли получит предприятие, и наоборот. Зависимость прибыли этого фактора при прочих равных условиях прямо пропорциональная.
Падение объема реализации при нынешних экономических условиях, не считая ряда противодействующих факторов, как, например, роста цен, неизбежно влечет сокращение объема прибыли. Отсюда вывод о необходимости принятия неотложных мер по обеспечению роста объема реализации товаров, услуг, работ на основе технического его обновления и повышения эффективности производства. В свою очередь, совершенствование расчетно-платежных отношений между предприятиями будет способствовать улучшению условий реализации продукции, а, следовательно, росту прибыли. 
Не менее важным фактором, влияющим на величину дохода от реализации продукции, работ, услуг, является изменение издержек производства предприятия[7, с. 149]. Если изменение объема реализации влияет на сумму прибыли прямо пропорционально, то связь между величиной прибыли и уровнем издержек производства обратная. Чем ниже издержки производства, определяемая уровнем затрат на ее реализацию, тем выше прибыль, и наоборот. Этот фактор, в свою очередь, находится под воздействием многих причин. Поэтому при анализе изменения уровня издержек производства должны быть выявлены причины их снижения или повышения с тем, чтобы разработать мероприятия по сокращению уровня затрат на реализацию продукции, работ, услуг, а следовательно, увеличению прибыли.
Кроме указанных выше факторов на величину прибыли от реализации, безусловно, влияют изменения в структуре реализуемой продукции, работ, услуг. Чем выше доля более рентабельных видов продукции, тем больше прибыли получит предприятие. Увеличение доли малорентабельных видов продукции, работ, услуг повлечет сокращение прибыли.
Согласно данным факторного исследования за 2004-2005 гг. на СХПК «Племптица - Можайское» по каждому виду продукции характерно возрастание прибыли (Приложение 5).
Оценим общее изменение прибыли от реализации продукции по формулам 1.1 – 1.6:

П = П1 + П2 + П3	,	 	(1.1)

где 	П1 - изменение прибыли от реализации за счет изменения объема реализованной продукции;
П2 - изменение прибыли от реализации за счет изменения структуры и ассортимента выпускаемой продукции и оказываемых услуг;
П3 - изменение прибыли от реализации за счет изменения уровня издержек производства на один рубль выручки от реализации.

П1=По(k1-1),					(1.2)

где По- прибыль от реализации за 2004гг.;
k1-	коэффициент роста реализации продукции и услуг, исчисленный по общему объему издержек производства.

k1=C1/C0,						(1.3)

где 	C0,С1 – общий объем издержек производства за 2004 - 2005гг.

П2=По(k2-k1),					(1.4)

где k2-	коэффициент роста реализации продукции и услуг, исчисленной в продажных ценах.

П2=В1/Во,						(1.5)

где	В0, В1 - выручка от реализации продукции и услуг за 2004 - 2005гг.

 П3=В1(Со/Во-С1/В1)			(1.6)

Результаты факторного анализа обобщим в таблице 2.13. В результате изменения объема реализации продукции и услуг сумма прибыли увеличилась в 2004г. по сравнению с 2003г. на 8591,34 тыс. рублей. За счет изменения структуры и ассортимента реализованной продукции и услуг прибыль в 2004г. уменьшилась на 4157.1 тыс. рублей. За счет изменения уровня издержек производства на 1 рубль выручки от реализации прибыль предприятия в 2004г. снизилась на 17302,0тыс. рублей. 

Таблица 2.13
Обобщение результатов факторного анализа прибыли СХПК «Племптица-Можайское» за 2003 – 2005 гг.
	Факторы
	Сумма прибыли, тыс. руб.
	Удельный вес, %

	
	2004г.
	2005г.
	2004г.
	2005г.

	Изменение объема реализации продукции
	8591,34
	1768,52
	-66,77 
	8,67

	Изменение структуры и ассортимента
	-4157,1
	1496,44
	32,31
	7,33

	Изменение уровня затрат на 1 руб. выручки от реализации продукции
	-17302,0
	17144,24
	134,46
	84,00

	Итого:
	-12867,76
	20409,2
	100,0
	100,0



В целом, под влиянием этих факторов прибыль от реализации продукции СХПК «Племптица - Можайское» увеличилась в 2004г. на 3465,1 тыс. рублей.
В 2005г. в результате изменения объема реализации продукции сумма прибыли увеличилась на 1768,52 тыс. рублей, за счет изменения структуры и ассортимента выпускаемой продукции и оказываемых и услуг прибыль от реализации возросла на 1496,44тыс. рублей. В целом прибыль от реализации продукции и услуг увеличилась на 20409,2 тыс. рублей.
Таким образом, анализируя таблицу 2.13 можно сделать вывод, что в 2005г. по сравнению с 2004г. изменилось влияние всех трех факторов на прибыль от реализации продукции и услуг СХПК «Племптица - Можайское»:
- затраты на 1 рубль выпускаемой продукции, услуг на 84%;
- структура и ассортимент выпускаемой продукции и услуг на 7,33%
- объем реализации на 8,67%.
Следовательно, дальнейшее сокращение издержек производства является резервом роста прибыли от реализации продукции и услуг СХПК «Племптица - Можайское».
Проводя факторный анализ прибыли от реализации продукции СХПК «Племптица - Можайское», мы выявили, что наибольшее влияние на нее оказывают изменение затрат на реализацию продукции и услуг, а также объема продаж в натуральном выражении и цен на продукцию и услуги.
Важно также произвести анализ состава и структуры издержек производства СХПК «Племптица - Можайское». 
Необходимым условием получения прибыли, является превышение выручки от реализации продукции и услуг над затратами на ее приобретение и реализацию, то есть издержками производства[4, с. 342]. Главная факторная цепочка, формирующая прибыль может быть представлена схемой:

Издержки производства-------Объем продаж------- Прибыль

В упрощенном виде прибыль СХПК «Племптица - Можайское», как уже было сказано ранее, – разность между выручкой от реализации продукции, работ, услуг и издержками производства предприятия. Такую прибыль принято называть бухгалтерской (валовой), она отражает финансовый результат конкретной деятельности предприятия. Однако, как известно, не все затраты предприятия включаются в издержки производства[8, с. 209].
Все затраты предприятия, учитываемые как в составе издержек производства, так и относимые на прибыль, в сумме образуют экономические издержки, поскольку они характеризуют совокупность действительных расходов производственного предприятия. Экономические издержки по количеству и объему больше издержек производства.
Для качественной оценки проанализируем динамику состава и структуры издержек производства СХПК «Племптица - Можайское» за период с 2003г. по 2005г. Результаты анализа представлены в таблице 2.14.

Таблица 2.14
Анализ состава и структуры затрат на выпуск продукции, работ и услуг СХПК «Племптица - Можайское» за 2003 – 2005 гг., тыс. руб.
	Элементы затрат
	2003г.
	2004г.
	2005г.
	Отклонение, тыс. руб.


	
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%
	2005 к 2003г.
	2005 к 2004г.

	Материальные затраты
	200191
	84,49
	221480
	81,73
	262927
	80,84
	62736
	41447

	Затраты на оплату труда
	25175
	10,63
	33934
	12,52
	41270
	12,69
	16095
	7336

	Отчисления на социальные нужды
	6671
	2,82
	8846
	3,26
	10174
	3,13
	3503
	1328

	Амортизация основных средств
	4564
	1,93
	6496
	2,40
	8487
	2,61
	3923
	1991

	Прочие затраты
	340
	0,14
	248
	0,09
	2405
	0,74
	2065
	2157

	Итого по элементам затрат
	236941
	100
	271004
	100
	325263
	100
	88322
	54259



За 2004-2005 гг. затраты предприятия СХПК «Племптица - Можайское» увеличились на 54259 тыс. рублей и составили в 2005г.- 325263 тыс. рублей. Наибольший вес в этом увеличении затрат играют материальные затраты и затраты на оплату труда –41447тыс. рублей и 7336 тыс. рублей соответственно. Отчисления на социальные нужды увеличились с 8846 до 10174 тыс. рублей, т.е. на 1328 тыс. рублей. Амортизация основных средств также увеличилась на 1991 тыс. рублей. Прочие затраты за анализируемый период значительно возросли, в 2003 году – 340 тыс. руб., в 2004 – 248 тыс. руб. (не значительное снижение), а в 2005 году прочие затраты составили 2405 тыс. руб. Данные изменения вызваны тем, что в 2005 году был завезен суточный молодняк кросса Хайсекс Браун из Голландии в количестве 15,5 тысяч голов прародительских форм, на сумму 8 млн. рублей. Завезено 45,6 тысяч штук инкубационных яиц 1 класса кросса Хайсекс Уайт из ГПЗ «Свердловский» на сумму 873 тыс. руб. А так же, в 2005 году хозяйство занималось техническим перевооружением производственных мощностей. Реконструкция птичника, установление импортного оборудования. 
Однако по сравнению с 2003 г. затраты предприятия увеличились на 88322 тыс. рублей. Это произошло за счет увеличения материальных затрат СХПК «Племптица - Можайское» с 20191 тыс. рублей на 262927 тыс. рублей. Возросли также затраты на оплату труда на 16095 тыс. рублей. Данное изменение вызвано ростом заработной платы работников СХПК «Племптица - Можайское». Возросли также отчисления на социальные нужды на 3503 тыс. руб. Значительно увеличились прочие затраты (на 2065 тыс. руб.). Также увеличились затраты на амортизацию основных средств на 3923 тыс. руб.
За последние три года структура затрат изменилась. Наибольший удельный вес занимают материальные затраты 84,49%, 81,73%, 80,84% соответственно. Увеличились затраты на оплату труда от 10,63% до 12,69%. Доля отчислений на социальные нужды 2002 г. – 2,82% , в 2003 – 3,26% , а в 2005 г. составила – 3,13. Сокращение затрат в 2005 г. по сравнению с 2004 г. произошло в результате снижения объемов ремонтов по объектам соцсферы, т.к. основной объем работ был выполнен в 2004 году.
В состав прибыли предприятия включается прибыль (убыток) от прочей операционной деятельности. Данная прибыль также определяется как сумма превышения доходов от прочей операционной деятельности над его расходами. На долю этой прибыли приходится несколько процентов суммарной прибыли предприятия. Результаты от прочей операционной деятельности могут быть как положительными, так и отрицательными[1, с. 86]. 
Операционные доходы и расходы характеризуют результат совершения определенных хозяйственных операций:
- сдача имущества в аренду;
- продажа имущества;
- участие в совместной деятельности;
- предоставление займов и др. 
В состав прибыли от прочей операционной деятельности предприятия входит прибыль от реализации основных фондов и другого имущества. У предприятий могут образовываться излишние материальные ценности в результате изменения объема производства и сферы деятельности, недостатков в системе снабжения, реализации и других причин. Длительное хранение этих ценностей в условиях инфляции приводит к тому, что выручка от их реализации окажется ниже цен приобретения. Поэтому от реализации ненужных товарно-материальных ценностей образуется не только прибыль, но и убытки.
Данная прибыль определяется как разница между продажной стоимостью объекта, без налога на добавленную стоимость, и остаточной стоимостью. Остаточная стоимость объекта – это стоимость основного средства за минусом накопленного износа. Проанализируем прибыль от прочей операционной деятельности. Результаты анализа представлены в таблице 2.15.
На величину прибыли предприятия в 2004 г. повлияло увеличение прибыли от прочей операционной деятельности на 43,85%. Это произошло вследствие увеличения операционных доходов с 2205 тыс. руб. до 3472 тыс. руб. Но за весь рассматриваемый период прибыль уменьшилась (на 1,36%) и составила -374 тыс. руб. В 2003 г. на предприятии СХПК «Племптица - Можайское» убыток от прочей операционной деятельности – 260 тыс. руб.

Таблица 2.15
Анализ прибыли от прочей операционной деятельности СХПК «Племптица - Можайское» за 2003-2005 гг.
	Показатель
	2003 год
	2004 год
	2005 год
	Изменение 2005г. к 2004г.
	Изменение 2005г. к 2003г.

	
	
	
	
	Тыс. руб.
	%
	Тыс. руб.
	%

	Прочие операционные доходы
	4838
	2205
	3472
	1267
	57,46
	-1366
	71,77

	Прочие операционные расходы
	5207
	2465
	3846
	1381
	56,02
	-1361
	73,86

	Прибыль (убыток) от прочей операционной деятельности
	-369
	-260
	-374
	-114
	43,85
	-5
	1,36



Наконец, в составе прибыли СХПК «Племптица - Можайское» отражаются внереализационные доходы и расходы, т.е. результаты внереализационных операций. В составе этих внереализационных результатов учитываются следующие доходы (расходы) [1, с. 106]:
- субсидии из бюджетов всех уровней;
· доходы от долевого участия в деятельности других предприятий;
· доходы от сдачи имущества в аренду;
· дивиденды, проценты по акциям, облигациям и другим ценным бумагам, принадлежащим предприятию;
· суммы полученных и уплаченных экономических санкций (штрафы, пени, неустойки и др.). Рассмотрим динамику и изменение внереализационных доходов и расходов СХПК «Племптица - Можайское» в общем объеме прибыли. Результаты оформим в виде таблицы 2.16.
· Как уже отмечалось ранее, на величину прибыли отчетного периода повлияло увеличение на 23,16% прочих внереализационных расходов.

Таблица 2.16
Анализ внереализационных доходов и расходов СХПК «Племптица - Можайское» за 2003 – 2005 гг., тыс. руб.
	Показатель
	2003 год
	2004 год
	2005 год
	Изменение 2005 г. к 2004 г.
	Изменение 2005 г. к 2003 г.

	
	
	
	
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Штрафы, пени, неустойки полученные
	3
	40
	-
	-
	-
	-
	-

	Субсидии из бюджетов всех уровней
	3708
	4321
	4979
	658
	115,23
	1271
	134,28

	Дивиденды по ценным бумагам
	-
	1061
	485
	-576
	45,71
	-
	-

	Списание дебиторской и кредиторской задолженности
	-2125
	-682
	-301
	381
	44,13
	1824
	14,16

	Штрафы пени, неустойки уплаченные
	-100
	-
	-17
	-
	-
	83
	17,00

	Иные обязательные платежи из прибыли
	-260
	-93
	-152
	-245
	163,44
	108
	58,46

	Прочие внереализационные расходы
	-7478
	-6609
	-5746
	863
	86,94
	1732
	76,84

	Итого внереализационных доходов (расходов)
	-6252
	-4084
	-1327
	2757
	32,49
	4925
	21,23



Таким образом, за анализируемый период с 2003г. по 2005г. сумма внереализационных расходов уменьшилась на 1732 тысячи рублей (на 23,16%) и составила в 2005г. 5746 тыс. рублей, что на 863 тыс. рублей меньше уровня 2004 г. Иные обязательные платежи из прибыли уменьшились на 41,54 % и составили, в 2005г., 152 тыс. рублей. На это повлияли изменения в налоговом законодательстве. Штрафы, пени, неустойки уплаченные также снизились, на 83%, составив в 2005г. 17 тыс. рублей. На величину прибыли повлияло уменьшение дивидендов по ценным бумагам –54,29%.
Увеличился объем субсидий из бюджетов всех уровней. В 2003г. величина субсидий составила 3708 тыс. рублей, в 2004 г. –4321 тыс. рублей, в 2005 г. –4979 тыс. рублей. В результате этого за весь рассматриваемый период объем субсидий увеличился на 134,28%, тем самым, повлияв на финансовый результат.
Таким образом, внереализационные расходы за период 2003-2005 гг. значительно превысили внереализационные доходы, наблюдается убыток от внереализационных операций. Это вызвано значительным превышением прочих внереализационных расходов над доходами от внереализационной деятельности. Данный факт характеризует деятельность предприятия с отрицательной стороны, то есть предприятие не всегда выполняло свои договорные обязательства. 
Итак, анализ состава внереализационных доходов, расходов СХПК «Племптица-Можайское» показал ведущее значение прибыли от реализации продукции (работ, услуг), и усиливающееся в условиях развития предпринимательства значение внереализационных доходов и расходов. Прибыль от прочей операционной деятельности также влияет на конечный финансовый результат.

[bookmark: _Toc42498455][bookmark: _Toc73270867]2.5 Распределение прибыли в СХПК «Племптица-Можайское»

Механизм воздействия финансов на хозяйство, на его экономическую эффективность находится не в самом производстве, а в распределительных денежных отношениях. Характер их воздействия на производство зависит от того, насколько конкретная система распределения, формы и методы ее организации соответствуют объективным потребностям общества, уровню развития производственных сил, экономическим интересам государства, предприятий и каждого конкретного работника[2, с. 186]. 
Распределение прибыли непосредственно реализует главную цель политики управления ею – повышение уровня благосостояния собственников предприятия. Оно формирует пропорции между текущими выплатами им дохода на капитал и ростом этих доходов в предстоящем периоде.
Распределение прибыли является составной и неразрывной частью общей системы распределительных отношений и, пожалуй, наравне с распределением дохода физических лиц, самой главной (Приложение 6).
По сути, распределение прибыли следует рассматривать в трех направлениях: 
1. Бюджет;
2. Предприятие;
3. Собственники предприятия.
Пропорции этого распределения в значительной мере воздействуют на эффективность деятельности предприятия как позитивно, так и негативно.
Полученная предприятием прибыль предназначена для удовлетворения различных потребностей[1, с. 86].
Во-первых, она используется для формирования финансовых результатов государства, финансирования государственных расходов. Это достигается путем изъятия у предприятий части прибыли в государственный бюджет.
Во-вторых, прибыль используется для формирования финансовых ресурсов самих предприятий, используемых для обеспечения их хозяйственной деятельности.
Следовательно, полученная предприятием прибыль является объектом распределения.
В распределении прибыли СХПК «Племптица-Можайское» можно выделить два этапа.
Первый этап — это распределение балансовой прибыли. На этом этапе участниками распределения являются государство и предприятие. В результате каждый из участников получает свою долю прибыли. Соотношение (пропорции) в распределении прибыли между государством и предприятиями имеет важное значение для обеспечения государственных потребностей и потребностей предприятий. Это один из принципиальных вопросов реализации финансовой политики государства, от правильности решения которого зависит развитие экономики в целом.
Взаимоотношения предприятий и государства по поводу прибыли строятся на основе налогообложения прибыли.
Налог на прибыль как прямой налог должен выполнять свое основное функциональное назначение – обеспечивать стабильность инвестиционных процессов в сфере производства продукции (товаров и услуг), а также законное наращивание капитала. 
Для нашего государства с переходной экономикой процесс формирования конечного финансового результата сопряжен со многими проблемами. Резкие колебания цен, непредвиденные изменения в составе поставщиков и покупателей продукции, инфляционные влияния и многие другие негативные факторы не позволяют предприятиям спрогнозировать сколько-нибудь стабильные темпы прироста реализации продукции (работ, услуг). Все выше названные факторы приводят к резкому росту затрат, относимых на издержки производства и обращения, которые самым непосредственным образом влияют на конечный финансовый результат деятельности предприятия.
Порядок формирования состава затрат, относимых на издержки производства и обращения, определяет также и объем налогооблагаемой прибыли.
Существенным в российском законодательстве является то, что налогом на прибыль облагается не та прибыль, которая отражает результаты финансово-хозяйственной деятельности и показана в бухгалтерской отчетности. Исходной базой для исчисления налогооблагаемой прибыли является валовая прибыль (как алгебраическая сумма прибыли от реализации продукции (работ, услуг), прибыли (убытка) от реализации имущества и доходов и расходов от внереализационных операций. Прибыль, подлежащая налогообложению заметно отличается от фактического финансового результата хозяйственной деятельности. При таких корректировках нередки случаи, когда исчисленный налог на прибыль превышает сумму балансовой прибыли. Следовательно, источником уплаты такого налога служит вместе с прибылью оборотные средства. 
В 2003 году предприятие СХПК «Племптица-Можайское» было освобождено отуплаты налог на прибыль от реализации сельскохозяйственной продукции. В связи с тем, что выручка от реализации сельскохозяйственной продукции в общей выручке по предприятию составила 90,5%. Таким образом этот фактор положительно повлиял на чистую прибыль предприятия. Кроме того, предприятию предоставлены льготы в соответствии с законом области «О налоге на имущество организации» от 21.11.2003г. №968-ОЗ. Сумма высвобожденных средств за 2004 год, в результате предоставления льгот 1377651,00 рублей. На данные средства было приобретено сырье для производства комбикормов. А так же льготы предоставлены в соответствии с законом области «О транспортном налоге» за 12 месяцев 2004г. от 15.11.2002г.№842-ОЗ. Сумма высвобожденных средств 154368,00 рублей- приобретен трактор МТЗ-82.
На предприятии СХПК «Племптица-Можайское» распределению подлежит прибыль после уплаты налогов. Из этой прибыли также уплачиваются некоторые налоги в местные бюджеты и взыскиваются экономические санкции.
Распределение этой части прибыли отражает процесс формирования фондов и резервов предприятия для финансирования потребностей производственного и социального развития. 
В условиях рыночного хозяйствования государство не вмешивается в процесс распределения прибыли, остающейся в распоряжении предприятия после уплаты налогов. Тем не менее, посредством предоставления налоговых льгот стимулирует направление прибыли на капитальные вложения производственного назначения и строительство жилья, на благотворительные цели и т.д. законодательно установлен минимальный размер резервного капитала для акционерных обществ, регулируется порядок создания резерва по сомнительным долгам и под обесценение ценных бумаг[11, с. 211].
Сумма чистой прибыли зависит от установленных законодательством РФ ставки налогов (льгот и ставки налога на прибыль). После уплаты налогов (налога на прибыль) в бюджет, предприятие самостоятельно определяет направления использования прибыли, основная часть которой самостоятельно распределяется согласно учредительным документам и желанию собственников.
Второй этап — это распределение и использование прибыли, оставшейся в распоряжении СХПК «Племптица-Можайское» после осуществления платежей в бюджет. На этом этапе могут создаваться за счет прибыли целевые фонды:
1. Резервный, 
2. Развития и совершенствования производства, 
3. Социальных потребностей, 
4. Поощрения. 
Средства этих фондов затем используются для финансирования определенных затрат.
Наличие значительных отчислений в фонды потребления можно рассматривать как одну из характеристик выбранной предприятием стратегии в осуществлении финансовой деятельности. В условиях неплатежеспособности предприятия данную часть использования прибыли целесообразно рассматривать как потенциальный резерв собственных средств, которые при изменении соотношения в распределении прибыли между фондами потребления и накопления можно было бы направить на пополнение оборотных средств.
Фонд потребления является источником средств 
предприятия, зарезервированных для осуществления мероприятий по социальному развитию и материальному поощрению коллектива предприятия:
· безвозмездная материальная помощь на необходимые нужды работников;
· выдача беспроцентных ссуд;
· оплата медицинской помощи, медикаментов, путевок в места оздоровления и отдыха;
· оплата питания работников;
· оплата проезда работников к месту работы городским транспортом общего пользования, а также пригородными электричками и автобусами и др.
Фонд накопления является источником средств предприятия, аккумулирующим прибыль для создания нового имущества. Созданный фонд накопления показывает рост имущественного состояния предприятия, увеличение собственных средств.
СХПК «Племптица-Можайское» создает следующие фонды, размеры отчислений в данные фонды в СХПК «Племптица-Можайское» составляют:
-Паевой фонд–обязательный паевой взнос в денежном выражении составляет 10000 рублей, паевой фонд на момент регистрации кооператива равен 25150000 рублей;
- Неделимый фонд – имущество кооператива;
- Резервный фонд -10% паевого фонда кооператива и составляет-2515000 рублей; 
- Фонд развития производства и социального развития кооператива- нормативы отчислений от прибыли устанавливаются ежегодно на общем собрании членов кооператива по итогам финансового года.
Кроме того, размер отчислений в резервный фонд составляет 15 % его уставного капитала путем ежегодных отчислений в него 10% чистой прибыли до достижения указанного размера резервного фонда. Средства резервного фонда расходуются на покрытие убытков предприятия.
Для эффективного управления использованием полученной прибыли проводят анализ ее использования. 
Информация о распределении прибыли СХПК «Племптица-Можайское» содержится в приложении к уставу организации. На основании данного источника проводится анализ фактического распределения прибыли, выявляются отклонения и причины их возникновения (Приложение 7).
Согласно данным приложения устава чистая прибыль оставшейся в полном распоряжении кооператива после уплаты всех платежей, определяется решением общего собрания (собрания уполномоченных) членов кооператива в течение трех месяцев после окончания финансового года.
Чистая прибыль распределяется следующим образом:
 - в Резервный фонд ежегодно до достижения им размера не менее 10% Паевого фонда (средства направляются на удовлетворение требований кредиторов при ликвидации кооператива и покрытие убытков от пожаров и стихийных бедствий); и иные неделимые фонды, (в том числе в фонд потребления для выдачи материальной помощи, страхования жизни работающих, удешевление питания, содержание столовой, поощрение юбиляров, приобретение санаторных путевок членам кооператива и их детям);
- на выкуп паевых взносов до 5% распределяемой прибыли в зависимости от финансового положения кооператива;
- на кооперативные выплаты и дивиденды, распределяемые пропорционально личному трудовому вкладу Членов Кооператива, до 10% распределяемой прибыли;
- оставшаяся часть прибыли направляется в Резервный фонд.
В резервный фонд можно направить не более 50% суммы прибыли, подлежащей налогообложению. Средства этого фонда имеют целевое назначение - для покрытия непредвиденных потерь, компенсации риска, других расходов, возникающих в процессе хозяйственной деятельности и при распределении прибыли в различные фонды предприятия. Существование резервного фонда определяет возможности выплаты дивидендов по акциям в случае недостатка суммы чистой прибыли.
Если суммы уставного капитала и фонда накопления превышают величину полученной прибыли, можно говорить об устойчивости финансовой направленности средств на развитие предприятия.
Уравнивание соотношения этих сумм свидетельствует о предкризисном состоянии.
Когда сумма средств, для потребления больше уставного капитала, предприятие - потенциальный банкрот.
Таким образом, анализ формирования и использования прибыли СХПК «Племптица-Можайское» позволяет сделать следующие выводы:
В целом в 2005 году предприятие формировало прибыль за счет прибыли от реализации товаров, работ, услуг. Ее величина имеет наибольшее значение в 2005 году. Данное изменение вызвано ростом издержек обращения и значительным ростом выручки от реализации товаров, работ, услуг.
На протяжении всего анализируемого периода предприятие – СХПК «Племптица-Можайское» не имело прибыли от реализации имущества, что характеризует деятельность предприятия с отрицательной стороны, так как СХПК «Племптица-Можайское» не старается реализовать имущество, которое вышло из употребления и устарело.
За период 2003-2005 гг. предприятие имело убыток от осуществления внереализационных операций. В 2004г. наметилось снижение внереализационных расходов, а в 2005 г. они составили 5746 тыс. рублей. 
Таким образом, за 2004-2005 гг. СХПК «Племптица-Можайское» ежегодно получал чистую прибыль, которая в 2005 году значительно выросла, по сравнению с 2004 годом. Эта чистая прибыль использовалась на образование различных фондов: паевого фонда; неделимого фонда; резервного фонд, фонд развития производства и социального развития кооператива. В таблице указаны суммы отчислений в выше перечисленные фонды. В 2005 году чистая прибыль, полученная кооперативом, больше, соответственно и отчисления в фонды увеличились. 

Таблица 2.17
Распределение чистой прибыли на СХПК «Племптица-Можайское» за 2004-2005г.г.
	Показатели
	2004г.
	2005г.
	Отклонение 2004г. от 2005г.

	Резервный фонд тыс.р. 
	 -
	2515
	 -

	Фонд развития производства и соц. развития кооператива тыс.р. 
	349
	8213
	7864

	Паевой фонд тыс.р.
	485
	1008
	523

	Неделимый фонд тыс.р.
	5663
	17219
	11556

	Чистая прибыль тыс. р.
	6497
	28955
	22458



Анализируя данную таблицу, делаем вывод, что большую часть чистой прибыли за 2005 год предприятие направляет в неделимый фонд, т.е. на капитальные вложения. А так же значительную часть чистой прибыли на потребление, а именно 8213 тыс. руб.


3. ПРАКТИЧЕСКИЕ РЕКОМЕНДАЦИИ ПО СОВЕРШЕНСТВОВАНИЮ ФОРМИРОВАНИЯ И ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ПРИБЫЛИ СХПК «ПЛЕМПТИЦА - МОЖАЙСКОЕ»

3.1 Совершенствование процесса формирования прибыли СХПК «Племптица – Можайское»

В современных условиях хозяйствования возрастает роль, и значение формирования прибыли. Формирование прибыли необходимо для обеспечения финансовыми ресурсами расширенного кругооборота производственных фондов, достижения высокой результативности хозяйственной деятельности, создания условий, обеспечивающих платежеспособность и финансовую устойчивость предприятия.
Формирование прибыли - составная часть финансового планирования на предприятиях. Прибыль является основой финансового плана (баланса доходов и расходов) субъектов хозяйствования. Основа планирования прибыли - финансовые отношения, возникающие в ходе распределения совокупного общественного продукта и национального дохода[8, с. 13].
Процесс формирования прибыли решает следующие задачи:
• определение финансовых ресурсов, необходимых для производственного и социального развития;
• учет в планах наиболее полного использования производственных мощностей, применения прогрессивных технологий, норм затрат труда, материалов, энергии, топлива, более широкой замены дефицитных материалов, изделия и максимального вовлечения в производство вторичных ресурсов;
• увязка финансовых ресурсов с источниками формирования и направлениями их распределения;
• наиболее эффективное распределение денежных накоплений с целью стимулирования отдельных подразделений предприятия и его работников;
• оказание влияния на повышение эффективности производства и организации труда;
• сокращение непроизводительных расходов и потерь;
• сбалансированность натуральных, стоимостных и финансовых показателей и обеспечение устойчивого финансового положения предприятий;
• определение взаимоотношений с государственным бюджетом, внебюджетными фондами, банковскими учреждениями;
• осуществление предварительного, текущего и последующего контроля за целесообразным и эффективным использованием материальных и финансовых ресурсов на предприятии.
Повышение роли прибыли в текущем и перспективном планировании предполагает использование всех резервов снижения затрат и выявление источников роста прибыли путем проведения систематического анализа.
Прибыль как основная форма денежных накоплений СХПК «Племптица – Можайское» представляет собой разницу между выручкой от реализации по соответствующим ценам и полной себестоимостью. Отсюда основными источниками роста прибыли являются увеличение объема реализации продукции, снижение ее себестоимости, повышение качества товарной продукции, улучшение ассортимента продукции, а также среднереализационная цена единицы продукции[9, с. 16].
Объем реализованной продукции может оказывать положительное и отрицательное влияние на сумму прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению ее прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение прибыли. Поэтому необходимо выявить, какая продукция является на СХПК «Племптица-Можайское» наиболее рентабельной. В таблице представлены финансовые результаты по видам продукции за 2005 год.

Таблица 2.18
Финансовые результаты по видам продукции на СХПК «Племптица-Можайское» за 2005 год.
	Показатели
	Реализовано продукции
	Производств. себестоимость продукции
(руб.коп.)
	Выручка
 от реализации
(тыс. руб.)
	Прибыль
(тыс. руб.)
	Рентаб-ть %

	Яйцо, тыс. шт.
	50944,9
	1386,77
	129066,9
	47325,2
	57,9

	Мясо птицы, т.
	369,9
	136,65
	14607,7
	-32114,5
	-68,7

	Яичный порошок, т.
	39,4
	150,57
	3865,2
	-1965,8
	-33,7

	Продано живой птицы, т.
	619,4
	4,38
	4892
	1335,4
	37,50

	Корма, тонн.
	102,9
	6,32
	604,9
	30,3
	5,3

	Итого
по птицеводству.
	-
	32873,8
	194884,5
	32873,8
	20,3



Как видно из таблицы наиболее рентабельным является производство яйца (57,9%). Ввиду того, что удельный вес яйца в структуре товарной продукции наибольший (66%) и как следствие наибольшее влияние на финансовый результат оказывает реализация именного этого вида продукции птицефабрики. Чтобы обеспечить стабильный рост прибыли, необходимо постоянно искать резервы ее повышения. Одним из резервов повышения продукции является увеличение поголовья кур-несушек за счет сохранности, то есть использовать при выращивании кур более высококачественный корм, создать наиболее благоприятные условия содержания и ухода, на первый план должен быть выдвинут высокий уровень биозащиты, или другими словами, гигиена, качество чистки и дезинфекции помещений для молодняка, контроль за состоянием микроклимата в птичниках. Решающее значение имеет стабильность состава и качества корма при этом важно правильно выращивать птицу, добиваться максимального развития всех ее органов и костяка. Для профилактики заболевания необходимо применять вакцины, изготовленные на основе действующего в хозяйстве полевого штамма. Для этого СХПК «Племптица – Можайское» имеет собственные лаборатории иммунофер-ментного анализа типа ELISA. Такая лаборатория компактна, удобна для работы, относительно недорога и позволяет врачу контролировать ветеринарное благополучие стада, а также качество вакцинаций. 
Повышение объема производства продукции может происходить и за счет повышения продуктивности (яйценоскость). А так же на размер прибыли от реализации большое влияние оказывают цены реализации, в свою очередь на цены влияет не только качество продукции, но и спрос на продукцию, цена конкурентов, рынки сбыта, инфляция и некоторые другие факторы.
Кроме того, на результаты реализации продукции большое влияние оказывает ее себестоимость. Снижение себестоимости обусловлено тем, что на птицефабрике есть свой кормоцех, то есть, расходов на покупку и перевозку кормов нет.
В условиях развития предпринимательской деятельности создаются объективные предпосылки реального претворения в жизнь приведенных факторов. 
Средства труда, предметы труда и трудовые ресурсы являются не только факторами формирования прибыли, но одновременно служат основой для определения направлений поиска резервов ее повышения. Их рациональное и эффективное использование способствует увеличению выпуска продукции в натуральном выражении, повышению качества изделий. В результате уменьшается объем применяемых и расходуемых средств на производство единицы продукции, что находит отражение в снижении материалоемкости, фондоемкости, трудоемкости, себестоимости конкретных изделий, и наоборот, нерациональное использование ресурсов приводит к увеличению их объема на единицу вырабатываемой продукции. Это снижает показатели, характеризующие интенсивность развития и эффективность хозяйствования.
Поскольку основную часть прибыли предприятия получают в результате реализации товарной продукции, то именно эта прибыль должна быть объектом более детального анализа.
Основной источник денежных накоплений СХПК «Племптица – Можайское» – выручка от реализации продукции, а именно та ее часть, которая остается за вычетом материальных, трудовых и денежных затрат на производство и реализацию продукции [6, с. 28]. 
Следующая важная задача предприятия заключается в получении прибыли при наименьших затратах путем соблюдения строгого режима экономии в расходовании средств и наиболее эффективного использования.
Резервы увеличения суммы прибыли определяются по каждому виду товарной продукции. Основными их источниками являются увеличение объема реализации продукции, снижение ее себестоимости, повышение качества товарной продукции, увеличение ассортимента продукции, реализация ее на более выгодных рынках сбыта и т.д. Существенным резервом роста прибыли является улучшение качества товарной продукции[9, с. 21].
Таким образом, освоение резервов роста прибыли на имеющихся производственных мощностях без дополнительных капитальных вложений, а следовательно и без увеличения суммы постоянных затрат, позволит увеличить не только прибыли предприятия, но и запас его финансовой прочности. 

3.2 Рекомендации по распределению и использованию прибыли СХПК «Племптица – Можайское»

Распределение и использование прибыли является важным хозяйственным процессом, обеспечивающим покрытие потребностей СХПК «Племптица – Можайское» и формирование доходов государства.
Механизм распределения прибыли должен быть построен таким образом, чтобы всемерно способствовать повышению эффективности производства.
Предприятие, обеспечивая производственные, материальные и социальные потребности за счет чистой прибыли должно стремиться к установлению оптимального соотношения между фондом накопления и потребления с тем, чтобы учитывать условия рыночной конъюнктуры и вместе с тем стимулировать и поощрять результаты труда работников предприятия[17, с. 536].
Анализируя изменение суммы отчислений чистой прибыли в фонды специального назначения, необходимо знать факторы формирования этих фондов. Основным фактором является чистая прибыль. Поэтому с увеличением чистой прибыли повышаются отчисления в фонды.
 В связи с изложенным можно сделать вывод, что в рыночной экономике прибыль предприятий формируется за счет многих источников, различных по своему экономическому содержанию и количественной определенности. Весьма сложен и чувствителен к прибыли учет социальных интересов трудовых коллективов. Они пересекаются с интересами предприятия при установлении цен и тарифов, при определении уровня заработной платы и различных отчислений, связанных с содержанием и развитием социальной сферы. Как известно, социальные интересы находятся под защитой профсоюзов. Степень их удовлетворения в конечном счете скажется на размере чистой прибыли.
На наш взгляд, одним из направлений в распределении чистой прибыли являются выплаты доходов собственникам предприятия и различных вознаграждений наемным работникам за достигнутые успехи, а также финансирование социальной программы предприятия.
Выплата доходов собственникам необходимо производить в форме дивидендов.
Таким образом, посредством дивидендов часть прибыли кооператива ежегодно распределяется между пайщиками (после уплаты налогов, отчислений на расширенное воспроизводство, пополнения резервов, выплаты кредитов и процентов по облигациям и вознаграждений директорам).
Важной составляющей являются премиальные доплаты которые следует связать с достижением отдельных показателей, входящих в должностные обязанности руководящих работников.
Если следовать принципам рыночной экономики, основное вознаграждение руководящих работников необходимо производить из прибыли, так как она в значительной степени образуется в результате их творческого труда, связанного с внедрением новых комбинаций факторов производства. Разумеется, выплаты вознаграждений должны производиться в пределах того фонда, который принят в финансовом плане предприятия.
Большое значение имеет обеспечение материальной заинтересованности в результатах хозяйственной деятельности и у всех других работников предприятия. Она также связывается с участием в прибылях. Формы этого участия имеют свои особенности в отдельных странах, на предприятиях и компаниях.
Увеличение оборотного капитала, как один из способов повышения конкурентоспособности, а значит увеличения прибыли, возможно в результате снижения удельных расходов сырья, материалов, топлива; внедрение новой техники и технологии; сокращение потерь в процессе производства (соблюдение правил хранения и перевозки продукции – недопущение потерь и снижения качества).
Таким образом, руководство должно уделить больше внимания на отчисления в фонд накопления: 
· на развитие производства;
· на увеличение оборотного капитала; 
В фонд потребления:
- на социальные выплаты (материальное стимулирование).
Увеличение средств, направленных на потребление, сопровождается ростом производительности труда, снижением коэффициента текучести кадров, повышением уровня квалификации работников. Таким образом, рыночные условия хозяйствования определяют приоритетные направления собственной прибыли. Развитие конкуренции вызывает необходимость расширения производства, его совершенствования, удовлетворения материальных и социальных потребностей трудовых коллективов.
Кроме того, фабрике следует сегодня сосредоточить свои усилия на решении ряда задач способствующих увеличению прибыли:
· улучшение качества кормов, снижение их стоимости и затрат на единицу продукции;
· обеспечить строжайшее соблюдение всех технологических нормативов и параметров, оказывающих большое влияние на продуктивность и сохранность птицы, а значит, и на экономику предприятий в целом;
· необходимо с наибольшей отдачей использовать племенные ресурсы птицеводства, увеличивать поголовье высокопродуктивных отечественных кроссов;
· улучшить использование времени и мощности за счёт сокращения и ликвидации внутрисменных простоев – повышения качества ремонтного обслуживания, необходимо своевременное и качественное проведение планово – предупредительных и капитальных ремонтов, своевременное обеспечение основного производства рабочей силой, материалами, топливом;
· для повышения конкурентоспособности продукции следует повсеместно внедрять глубокую переработку птицы и расширять ассортимент изделий из мяса в соответствии с требованиями рынка (расширение рынка продаж);
· продумать, как с наименьшими потерями использовать отслуживших свой срок несушек, нестандартную птицу, которые также подлежат переработке;
· необходимо улучшить товарный вид изделий, их качество и привлекательность упаковки, расширить объем собственной розничной и оптовой торговли;
· решая текущие вопросы, нельзя забывать о перспективе. Для технического перевооружения предприятий следует в первую очередь использовать отечественное высокопроизводительное, энергосберегающее оборудование, разработке которого сейчас уделяется повышенное внимание;
· назрел вопрос и о восстановлении отраслевых структур управления птицеводством в тех регионах, где они утратили свои функции;
· необходимо думать о подготовке кадров, т. к. в условиях рыночной экономики очень важны мероприятия научно-технического характера. Важнейшим фактором повышения эффективности производства был и остается научно-технический прогресс (НТП). Недостаточно стимулировалась разработка и внедрение мероприятий по новой технике. В современных условиях формирования рыночных отношений нужны революционные, качественные изменения, переход к принципиально технологиям, перевооружение на основе новейших достижений науки и техники. Коллективы предприятий, их руководители главное внимание уделяют материальному стимулированию труда. Большая часть прибыли после уплаты налогов направляется в фонд потребления. Такое положение ненормально. Очевидно, по мере развития рыночных отношений, предприятия должны уделять большее внимание развитию производства на перспективу и направлять необходимые средства на новую технику, обновление производства, на освоение и выпуск новой продукции (работ, услуг).
С рождением в 2001 году Росптицесоюза активизировалась работа в отрасли по многим направлениям, особенно по защите интересов отечественных производителей птицеводческой продукции[19, с. 45]. 
Для реализации данных идей и стабилизации производства СХПК «Племптица – Можайское» вступил в ряды данной организации, на современном этапе следует активизировать взаимодействие в указанном направлении.
Помимо этого, необходимо создать организационные предпосылки развития СХПК «Племптица – Можайское», т. е осуществить продуманное действие руководителей предприятия. 
По этому на каждом предприятии должен быть найден оптимальный вариант распределения прибыли. Таким образом, можно сделать вывод, что на СХПК «Племптица – Можайское» необходимо направлять денежные средства, прежде всего в:
1) на развитие и совершенствование производства;
2) фонд развития НИОКР, т.е. на техническую деятельность. Главное в этом виде деятельности – умение выявлять техническую идею, искать способных людей и обеспечивать им творческие условия (создание инновационных групп, отделов);
3) фонд материального поощрения, в который следует отчислять денежные средства в размере не менее 120 тыс. руб. в год, т.к., в управленческой деятельности успех достигается, в основном, умением получать результат за счет усилий подчиненных.
Данные меры в перспективе позволят значительно улучшить конкурентноспособность СХПК «Племптица – Можайское». 
Также следует отметить, что СХПК «Племптица – Можайское» следует выделять денежные средства на долгосрочное финансирование. Они отличаются от текущих издержек продолжительностью времени, на протяжении которого предприятие получает экономических эффект. Это платеж за крупный капитальный элемент, после чего его невозможно быстро перепродать с прибылью, капитал замораживается на несколько лет, данное капитальное вложение будет приносить прибыль на протяжении нескольких лет, в конце периода капитальный объект будет иметь некоторую ликвидную стоимость. 
По своей природе инвестиции делятся на производственные, коммерческие, финансовые, социальные, интеллектуальные и т.д. По целевому назначению их можно подразделить на следующие виды:
· обновление имеющейся материально-технической базы предприятия;
· наращивание производственной мощности предприятия;
· затраты, не связанные с изменением финансовых результатов деятельности (строительство жилья, объектов соцкультбыта, расходы на экологию и т.п.);
· долгосрочные финансовые вложения в акции других предприятий, корпоративные совместные предприятия, обеспечивающие гарантированные источники доходов или поставок сырья, сбыта продукции и т.д.;
· нематериальные активы.
Инвестиции имеют большое значение не только для будущего положения предприятия, но и для экономики страны в целом. С их помощью осуществляется расширенное воспроизводство основных средств, как производственного так и не производственного характера, укрепляется материально-техническая база субъекта хозяйствования. Это позволяет предприятиям увеличивать объемы производства продукции, улучшать условия труда и быта работников. От них зависят себестоимость, ассортимент, качество, новизна продукции (работ, услуг), ее конкурентоспособность.
Несмотря на то, что такие вложения в инновации характеризуются повышенным риском долгосрочности вложений, они обеспечивают стабильность дивидендов и ограничения риска потери капитала.
Таким образом, следует отметить, что на СХПК «Племптица – Можайское» можно применить следующий механизм совершенствования использования прибыли – создание инвестиционного фонда. Его статус установлен Федеральным законом от 29 ноября 2001 г. N 156-ФЗ "Об инвестиционных фондах". Фонд создается путем приобретения физическими или юридическими лицами инвестиционных паев таких фондов – за исключением государственных органов. Органы местного самоуправления не могут выступать в качестве инвесторов.
Итак, прибыль - одна из основных форм денежных накоплений, создаваемых в отраслях экономики. Она представляет собой часть национального дохода, включает стоимость прибавочного продукта и отдельные элементы необходимого продукта.
Как стоимостная категория прибыль является одной из основополагающих элементов хозрасчетной деятельности предприятий и объединений. От прибыли зависит финансовое положение предприятий, уровень удовлетворения личных и общественных потребностей работников, полнота и своевременность выполнения обязательств перед финансово-кредитной системой.
Кроме того, прибыль является основным источником финансирования мероприятий по научно-техническому и социальному развитию предприятий и объединений. За счет платежей из прибыли в бюджет формируется основная часть финансовых ресурсов государства, региональных и местных органов власти, и от их увеличения в значительной мере зависят темпы экономического развития России, отдельных регионов, рост общественного богатства и, в конечном счете, повышение уровня жизни народа.
Изучив источники получения прибыли, можно разработать научный подход к решению многих проблем. Например, повысить эффективность производства, усилить материальную заинтересованность и ответственность трудовых коллективов в достижении высоких конечных результатов при наименьших затратах. Таким образом, прибыль выражает связь между производством и обращением.
Итак, прибыль оказывает стимулирующее влияние на общественное развитие. Стремление получать прибыль заставляет субъекты хозяйствования искать различные технические и организационные нововведения. С помощью таких новаций создаются возможности для увеличения прибыли, а перечисленные мероприятия ведут к повышению результативности финансово – хозяйственной деятельности.
 Анализируя все выше сказанное, можно сделать вывод, что на птицефабрике имеются большие возможности в области совершенствования распределения и использования прибыли, а также резервы ее повышения. В связи с этим у руководства кооператива, экономической службы, работников бухгалтерии впереди широкое поле деятельности в области повышении эффективности производства.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

На основании проведённого анализа формирования и распределения прибыли на СХПК «Племптица – Можайское» можно сделать следующие выводы:
1. Сельскохозяйственный производственный кооператив «Племптица-Можайское», создан в соответствии с действующим законодательством Р.Ф. и осуществляет свою деятельность на основании Устава и действующего законодательства Р.Ф., а также внутренних документов Кооператива. 
СХПК «Племптица-Можайское» находится в 12 км от областного центра г. Вологды. Кооператив имеет самостоятельный баланс, счета в банковских и иных кредитных учреждениях. Кооператив работает на принципах самостоятельности, самоокупаемости и независимости в выборе партнеров.
2. Основным направлением деятельности Кооператива являются: производство, заготовка, переработка, хранение, реализация оптом и в розницу и сбыт сельскохозяйственной продукции, и другие виды деятельности предусмотренные Уставом. 
 	В настоящее время предприятие специализируется на производстве племенного яйца и суточных цыплят мясояичного кросса «Радонит». Сегодня предприятие «Можайское» комплектует высококачественным племенным материалом более 60 птицеводческих хозяйств, обеспечивая их, кроме того, надежной сервисной поддержкой. 
3. Характеризуя СХПК «Племптица-Можайское», выявлено, что хозяйство наращивает свое основное производство. Об этом свидетельствует рост валового производства яиц, что обусловлено ростом поголовья кур-несушек, это вызывает изменение структуры товарной продукции на 1,6%. 
 4. Общая стоимость товарной продукции в 2005 году составила 202208 тыс. руб. Наибольший удельный вес в структуре товарной продукции занимает производство инкубационного (34,1%) и товарного яйца (24,4%), а так же суточные цыплята (16,2%). 
При этом структура товарной продукции за анализируемый период изменилась не существенно. Практически вся произведённая продукция на предприятии реализуется. Наблюдается тенденция углубления специализации.
 5. Несмотря на рост себестоимости выпускаемой продукции, наблюдается и рост прибыли от реализации продукции. 
В условиях рыночных отношений СХПК «Племптица – Можайское» должно стремиться к получению максимальной прибыли, то есть к такому ее объему, который позволял бы предприятию не только прочно удерживать позиции сбыта на рынке своей продукции, но и обеспечивать динамичное развитие его производства в условиях конкуренции.
6. Данные анализа финансового состояния кооператива свидетельствуют о том, что предприятие экономически устойчиво и имеет высокую степенью кредитоспособности. Этот вывод подтверждается рассчитанными коэффициентами финансовой устойчивости, значения которых превышают нормативные. Так, например, коэффициент независимости, характеризующий долю собственных средств в общей сумме источников финансирования, достаточно высок и за исследуемый период он вырос на 6% , что говорит о высоком уровне финансовой независимости кооператива. 
7. Показатели ликвидности отражают способность предприятия быстро погашать свою задолженность, а именно текущие обязательства. Основной показатель ликвидности - способность предприятия полностью и своевременно рассчитаться со всеми своими краткосрочными обязательствами - это общий коэффициент покрытия (коэффициент текущей ликвидности). Коэффициент текущей ликвидности при нормативе более 2 на конец 2005 года составил 4,04 раза и увеличился по состоянию на начало года 3,49. Данный коэффициент показывает, что оборотные активы превышают краткосрочные обязательства в 4,04 раза, что говорит о хорошей платежеспособности предприятия. 
8. Конечным показателем эффективности производства, сопоставляющим затраты с результатами, является рентабельность. Рентабельным является предприятие, которое возмещает все затраты на производство и реализацию продукции за счет выручки от реализации продукции. 
Обобщающим показателем, характеризующим эффективность использования активов является их рентабельность, которая за анализируемый период повысилась и в 2005 году составила 17,53%. Важным показателем в анализе доходности источников является рентабельность собственного капитала, которая за анализируемый период увеличилась на 14,99%. Следует отметить, что рентабельность реализованной продукции составила 18,9% в 2005 году. Увеличение данного показателя свидетельствует о возрастающем спросе на продукцию предприятия. Рентабельность чистой прибыли 16,3%, в 2004 году 4,1%. 
Таким образом, СХПК «Племптица-Можайское»- рентабельное хозяйство, за счет выручки от реализации покрывает свои затраты и получает прибыль.
 Эффективность основной деятельности кооператива к концу 2005 года увеличилась, повысились показатели ликвидности. Финансовое состояние предприятия устойчивое. Таким образом, в ближайшее время предприятие не утратит свою платежеспособность. 
 9. Выручка от реализации продукции, работ, услуг в целом по предприятию в 2005 году увеличилась по сравнению с 2004 годом на 24%. Увеличение выручки произошло в основном за счет увеличения объема реализации племенного яйца, повышения цен на товарное, племенное яйцо и суточных цыплят по сравнению с прошлым годом. 
 10. На изменение суммы прибыли влияют в основном три фактора: изменение объема реализации продукции (работ, услуг), изменение структуры и ассортимента выпускаемой продукции и оказываемых услуг, а также изменение уровня издержек продукции на 1 рубль выручки от реализации. В 2005 г. в результате изменения объема реализации продукции сумма прибыли увеличилась на 1768,52 тыс. рублей, за счет изменения структуры и ассортимента выпускаемой продукции и оказываемых и услуг прибыль от реализации возросла на 1496,44тыс. рублей. В целом прибыль от реализации продукции и услуг увеличилась на 20409,2 тыс. рублей. Проводя факторный анализ прибыли от реализации продукции СХПК «Племптица - Можайское», мы выявили, что наибольшее влияние на нее оказывают изменение затрат на реализацию продукции и услуг, а также объема продаж в натуральном выражении и цен на продукцию и услуги. 
Положительно на величину прибыли отчетного периода повлияло увеличение на 23,16% прочих внереализационных расходов (получение дотаций), а также повлияло увеличение прибыли от прочей операционной деятельности на 43,85%.
Таким образом, за 2003-2005 гг. СХПК «Племптица-Можайское» ежегодно получал чистую прибыль, которая в 2004 году составляла 6497 тыс. руб., а в 2005 году прибыль значительно возрастала и составила 28955 тыс. руб. Чистая прибыль использовалась на образование различных фондов: паевого фонда; неделимого фонда; резервного фонд, фонд развития производства и социального развития кооператива.
В виду того, что прибыль - это конечный результат деятельности предприятия, необходимо стремиться к её возрастанию. Для этого руководству предприятия нужно уделять большое внимание факторам, позволяющим получить такое изменение финансового результата.
11. Принимая во внимание вышесказанное, в качестве совершенствования использования прибыли можно выделить следующие рекомендации:
- составить план распределения финансовых результатов по различным направлениям; 
- необходимо часть прибыли направлять для финансирования социальных проектов, т.е. на строительство, расширение и капитальный ремонт жилых домов и всех других объектов социальной сферы;
- очевидным является то, что по мере развития рыночных отношений, предприятие должно уделять больше внимания развитию производства на перспективу и улучшать техническое обеспечение, систематически обновлять производство, осваивать и выпускать новые виды продукции (работ, услуг);
- необходимо с наибольшей отдачей использовать племенные ресурсы птицеводства, увеличивать поголовье высокопродуктивных отечественных кроссов, обновлять фонды производственного назначения. Поэтому часть чистой прибыли должна распределяться в резервный фонд и на капитальные вложения. 
- необходимо отметить, что СХПК «Племптица – Можайское» следует выделять денежные средства на долгосрочное финансирование и применить следующий механизм совершенствования использования прибыли – в виде создание инвестиционного фонда, при этом все мероприятия кооператива должны иметь глубокую экономическую проработку и находить свое отражение в финансовом плане предприятия.
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