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Введение

Для современной экономики России характерно появление огромного числа предприятий различных форм собственности и характера деятельности, рост и усложнение хозяйственных связей. Все это приводит к значительному увеличению глубины финансовой работы. Одновременно это влечет за собой существенное изменение роли и значения финансовой работы в деятельности предприятия, недооценка которой может привести к потере финансовой устойчивости и наступлению банкротства предприятия.
Определение границ финансовой устойчивости предприятия относится к числу наиболее важных экономических проблем в условиях перехода к рынку, поскольку недостаточная финансовая устойчивость может привести к отсутствию у предприятий средств для развития производства, их неплатежеспособности и, в конечном счете, к банкротству, а "избыточная" устойчивость будет препятствовать развитию банкротства, отягощая затраты предприятия излишними запасами и резервами. [1]
Переход к рыночной экономике требует от предприятия повышения эффективности производства, конкурентоспособности продукции и услуг на основе внедрения достижений научно-технического прогресса, эффективных форм хозяйствования и управления производством, активизации предпринимательства и т.д. Важная роль в реализации этой задачи отводится анализу финансовой деятельности предприятий. С его помощью вырабатываются стратегия и тактика развития предприятия, обосновываются планы и управленческие решения, осуществляются контроль за их выполнением, выявляются резервы повышения эффективности производства, оцениваются результаты деятельности предприятия, его подразделений и работников.
Финансовое состояние представляет собой совокупность показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов.
Содержание анализа вытекает из следующих функций.
Изучение характера действия экономических законов, установление закономерностей и тенденций экономических явлений и процессов в конкретных условиях предприятия.
Контроль за выполнением планов и управленческих решений, за экономным использованием ресурсов.
Поиск резервов повышения эффективности производства на основе изучения передового опыта и достижений науки и практики.
Оценка результатов деятельности предприятия по выполнению планов, достигнутому уровню развития экономики, использованию имеющихся возможностей.
Разработка мероприятий по использованию выявленных резервов в процессе хозяйственной деятельности. [7]
Анализом финансового состояния предприятия, организации занимаются руководители и соответствующие службы, так же учредители, инвесторы с целью изучения эффективного использования ресурсов. Банки для оценки условий предоставления кредита и определение степени риска, поставщики для своевременного получения платежей, налоговые инспекции для выполнения плана поступлений средств в бюджет и т.д.
Финансовый анализ является гибким инструментом в руках руководителей предприятия. Финансовое состояние предприятия характеризуется размещением и использование средств предприятия. Эти сведения представляются в балансе предприятия.
Основным факторами, определяющими финансовое состояния предприятия, являются, во-первых, выполнение финансового плана и пополнение по мере возникновения потребности собственного оборота капитала за счет прибыли и, во-вторых, скорость оборачиваемости оборотных средств (активов). Сигнальным показателем, в котором проявляется финансовое состояние, выступает платежеспособность предприятия, под которой подразумевают его способность вовремя удовлетворять платежные требования, возвращать кредиты, производить оплату труда персонала, вносить платежи в бюджет. [10]
Цель анализа состоит не только и не столько в том, чтобы установить и оценить финансовое состояние предприятия, но также и в том, чтобы постоянно проводить работу, направленную на его улучшение. Анализ финансового состояния показывает – по каким конкретным направлениям надо вести эту работу. В соответствии с этим результаты анализа дают ответ на вопрос: каковы важнейшие способы улучшения финансового состояния предприятия в конкретный период его деятельности.
Вместе с тем, финансовое состояние – это важнейшая характеристика экономической деятельности предприятия во внешней среде. Оно определяет конкурентоспособность предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, оценивает, в какой степени гарантированы экономические интересы самого предприятия и его партнеров по финансовым и другим отношениям.
Все пользователи финансовой отчетности ставят перед сбой задачу – провести анализ состояния предприятия и на его основе сделать выводы о направлениях своей деятельности по отношению к данному предприятию.
Цель данной работы заключается в том, чтобы на основе показателей, характеризующих внутреннее финансовое состояние предприятия, принять решения по улучшению и стабилизации финансового состояния конкретного предприятия: ООО "Пульс"
В первой главе дается описание теоретических и методических основ финансового анализа, т.е. описывается сущность и назначение финансового анализа.
Также дается описание источников информации, необходимых для проведения анализа финансового состояния предприятия.
И наконец, раскрываются методы проведения финансового анализа.
Вторая глава работы посвящена анализу показателей финансово-хозяйственной деятельности предприятия, выявлению его основных проблем за три года функционирования и также здесь дается экономическая характеристика рассматриваемого торгового предприятия ООО "Пульс".
На основании проведенного анализа в работе предлагаются рекомендации по усовершенствованию деятельности предприятия в будущем и улучшению ряда экономических показателей финансово-хозяйственной деятельности предприятия, которые составляют третью, заключительную главу курсовой работы.
Анализ строится на обобщении теоретической, методической, нормативной литературы.


1. Теоретические и методологические основы финансового анализа

1.1 Сущность и назначение финансового анализа

Финансовый анализ представляет собой метод оценки и прогнозирования финансового состояния предприятия на основе его бухгалтерской отчетности.
Предметом финансового анализа являются финансовые ресурсы и их потоки.
Содержание и основная цель финансового анализа - оценка финансового состояния и выявление возможностей повышения эффективности функционирования, хозяйствующего субъекта с помощью рациональной финансовой политики.[2]
Основными функциями финансового анализа являются:
1. Объективная оценка финансового состояния объекта анализа.
2. Выявление факторов и причин достигнутого состояния.
3. Подготовка и обоснование принимаемых решений в области финансов.
4. Выявление и мобилизация резервов улучшения финансового состояния и повышения эффективности всей хозяйственной деятельности.
Одним из важнейших условий успешного управления финансового предприятия является анализ его финансового состояния. Для этого необходимо:
а) владеть методикой оценки финансового состояния предприятия;
б) иметь соответствующее информационное обеспечение;
в) иметь квалифицированный персонал, способный реализовать данную методику на практике.
Оценка финансового состояния может быть выполнена с различной степенью детализации в зависимости от цели анализа, технического и кадрового обеспечения. Наиболее целесообразным является выделение процедур экспресс-анализа и углубленного анализа финансового состояния. Финансовое состояние предприятия характеризуется совокупностью показателей, отражающих процесс нормирования и использования его финансовых средств. В рыночной экономике финансовое состояние предприятия отражает конечные результаты его деятельности. Конечные результаты деятельности предприятия интересуют не только работников самого предприятия, но и его партнеров по экономической деятельности.
Это предполагает важность проведения анализа финансового состояния предприятия и повышает значение такового анализа в экономическом процессе.[6]
Анализ финансового состояния является важнейшим элементом как финансового менеджмента на предприятии, так и его экономических взаимоотношений с партнерами, финансово-кредитной системы.
Цели финансового анализа:
выявление изменений показателей финансового состояния предприятия;
выявление факторов, влияющих на финансовое состояние предприятия;
оценка количественных и качественных изменений финансового состояния;
оценка финансового положения предприятия на определенную дату;
определение тенденций изменения финансового состояния предприятия.
Анализ финансового состояния необходим следующим группам пользователей:
Менеджерам предприятий в первую очередь, финансовым менеджерам. Невозможно руководить предприятием, принимать хозяйственные решения, не зная его финансового состояния. Для менеджеров важным является оценка эффективности принимаемых ими решений, используемых в хозяйственной деятельности ресурсов и полученных результатов.
Собственникам, в том числе акционерам. Им важно знать, какова будет отдача от вложенных в предприятие средств, прибыльность и рентабельность предприятия, а также уровень экономического риска и возможность потери своих капиталов.
Кредиторам и инвесторам. Их интересует оценка возможности возврата выданных кредитов и возможности предприятия реализовать инвестиционную программу.
Поставщикам. Для них важна оценка оплаты за поставленную продукцию, выполненные услуги и работы.[5]
Финансовая устойчивость, характеризующаяся в долгосрочном плане соотношением собственных и заемных средств, является одной из центральных тем финансового анализа. Поскольку показатель соотношения собственных и заемных средств дает лишь общую оценку финансовой устойчивости, в мировой и отечественной учетно-аналитической практике разработана целая система показателей, для всестороннего анализа надежности предприятия.
Одна из важнейших характеристик финансовой устойчивости предприятия – стабильность его деятельности в долгосрочной перспективе. Она связана в общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов.
Субъектами анализа финансовой устойчивости предприятия выступают заинтересованные в деятельности этого предприятия пользователи информации.
Результаты финансового анализа способствует росту информированности администрации предприятия и других пользователей экономической информации о состоянии интересующих объектов хозяйствования.
Для проведение финансового анализа необходима информационная база, содержащая данные о финансово-хозяйственной деятельности предприятия. Об этом пойдет речь в следующем параграфе.

1.2 Информационная база финансового анализа

В соответствии с "Положением о бухгалтерском учете и отчетности" в Российской Федерации и Положением по бухгалтерскому учету "Учетная политика организации" предприятия составляют и передают в соответствующие адреса квартальную и годовую финансовую отчетность.
Согласно приказа Минфина Российской в состав годовой бухгалтерской отчетности включается:
а) бухгалтерский баланс – форма № 1
б) отчет о финансовых результатах – форма № 2
в) пояснения к бухгалтерскому балансу и отчету о финансовых результатах:
отчет о движении капитала – форма № 3
отчет о движении денежных средств – форма № 4
приложение к бухгалтерскому балансу – форма № 5
отчетной форме (собственный отчет);
руководитель, как пользователь отчетности должен понимать, что нужные для него данные включены в отчет и потому могут им востребованы.

1.3 Основные принципы и последовательность финансового анализа

Под анализом финансовой отчетности предприятия понимается выявление взаимосвязей и взаимозависимостей между различными показателями его финансово-хозяйственной деятельности, включенными в отчетность. Такого рода анализ может выполняться как управленческим персоналом данного предприятия, так и любым внешним аналитиком, поскольку в основном базируется на общедоступной информации.
Принято выделять два вида анализа:
внутренний анализ;
внешний анализ
Внутренний анализ проводится работником предприятия. Информационная база такого анализа шире и включает любую информацию, находящуюся внутри предприятия и полезную для принятия управленческих решений. Соответственно расширяются и возможности анализа.
Внешний анализ проводится аналитиками, являющимися посторонними лицами для предприятия и поэтому не имеющими доступа к внутренней информационной базе предприятия. Внешний мир анализ менее детализирован.
Финансовый анализ может производиться двумя методами:
предварительная оценка или экспресс-анализ финансового состояния;
детализированный анализ финансового состояния.
Предварительная оценка или экспресс-анализ финансового состояния.
Целью экспресс-анализа является простая и наглядная оценка финансового состояния и развития предприятия.
В процессе анализа можно предложить расчет различных показателей (приложение № А, Б, В, Г, Д) и дополнить его методами, основанных на опыте и квалификации специалиста.
Экспресс-анализ обычно выполняется в три этапа:
подготовительный этап;
предварительный обзор бухгалтерской отчетности;
экономическое чтение и анализ отчетности.

Таблица 1 -Совокупность аналитических показателей для экспресс-анализа
	Направление (процедура) анализа
	Показатель

	1
	2

	1. Оценка имущественного потенциала субъекта хозяйствования

	1.1. Оценка имущественного положения
	1. Величина основных средств и их доля в общей сумме активов
2. Коэффициент износа основных средств
3. Общая сумма хозяйственных средств, находящихся в распоряжении предприятия

	1.2. Оценка финансового положения
	1. Величина основных средств и их доля в общей сумме источников
2. Коэффициент покрытия (общий)
3. Доля собственных оборотных средств в общей их сумме
4. Доля долгосрочных заемных средств в общей сумме источников
5. Коэффициент покрытия запасов

	1.3. Наличие "больших" статей в отчетности
	1. Убытки
2. Ссуды и займы, не погашенные в срок
3. Просроченная дебиторская и кредиторская задолженности
4. Векселя выданные (полученные) просроченные

	2. Оценка результативности финансово-хозяйственной деятельности

	2.1. Оценка прибыльности
	1. Прибыль
2. Рентабельность общая
3. Рентабельность основной деятельности

	2.2. Оценка динамичности
	1. Сравнительные темпы роста выручки, прибыли и авансированного капитала
2. Оборачиваемость активов
3. Продолжительность операционного и финансового циклов
4. Коэффициент погашаемости дебиторской задолженности

	2.3. Оценка эффективности использования экономического потенциала
	1. Рентабельность авансированного капитала
2. Рентабельность собственного капитала



Помимо экспресс-анализа, как было указано выше, существует и детализированный анализ финансового состояния.[9]
Цель анализа – более подробная характеристика имущественного и финансового положения хозяйствующего субъекта, результатов его деятельности в истекшем отчетном периоде, а также возможностей развития субъекта на перспективу. Он конкретизирует, дополняет и расширяет отдельные процедуры экспресс-анализа. При этом степень детализации зависит от желания аналитика.[3]
Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия – стабильность его деятельности в долгосрочной перспективе. Она связана с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредитов и инвесторов. Так, например, многие бизнесмены, включая представителей государственного сектора экономики, предпочитают вкладывать в дело минимум собственных средств, а финансировать за счет денег, взятых в долг. Однако если структура "собственный капитал - заемные средства" имеет значительный перекос в сторону долгов, предприятие может обанкротиться, если несколько кредиторов одновременно потребуют свои деньги обратно в "неудобное" время.
Информационную основу данной методики составляет система показателей, приведенных в приложениях.


2. Анализ показателей финансово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «Пульс»

2.1 Экономическая характеристика предприятия ООО «Пульс»

ООО «Пульс» было перерегистрировано в 2006 году, Само предприятие функционирует с 2003 года и первоначально носило название "Радуга". Основным видом деятельности общества ООО «Пульс»является розничная и оптовая торговля товарами для строительства.
В настоящее время основным конкурентом является ООО " Кристина", которое расположено в том же здании, что и ООО «Пульс» и занимается торговлей аналогичными товарами. Столь близкое расположение серьезного конкурента оказалось случайностью, которая смогла возникнуть из-за недостаточно проработанной маркетинговой политики в вопросах выбора места торговли.
В условиях кризиса неплатежей, отсутствие реальных денежных средств и, сокращения числа крупных и выгодных заказов, деятельность ООО «Пульс» в последние годы значительно затруднена. Произошло укрупнение структуры предприятия, смещение ориентации в сторону торговли быстрореализуемыми мелкооптовыми товарами. Однако перспективная маркетинговая политика и усилия, предпринимаемые руководством ООО «Пульс» позволяют судить о достаточно высоких шансах предприятия на повышение эффективности деятельности.
ООО «Пульс» весь период своего существования было ориентировано на продажу цемента, кирпича, декоративного камня и прочих товаров для строительства, как было указано ранее. Предприятие обладает достаточно высоким потенциалом, имеет достаточное количество квалифицированных специалистов, давно работающих в области торговли. Однако в связи с некоторой нехваткой оборотных средств, а также потенциальной угрозой со стороны конкурентов предприятие испытывает в настоящий момент трудности финансового плана. Основные показатели ООО «Пульс» за последние 3 года претерпели некоторые изменения.
Численность предприятия ООО «Пульс» за период после перерегистрации с 2004 года по 2006 год не претерпела существенного количественного изменения (см. таблицу 2)

Таблица 2 - Динамика численности работников предприятия
	Год
	2004
	2005
	2006

	Численность, чел.
	45
	50
	56



Связано это с тем, что предприятие стремится к постоянному увеличению своих оборотов. Однако генеральная линия руководства ООО «Пульс» заключается в интенсивной деятельности предприятия за счет внутренних резервов, повышения эффективности финансово-хозяйственной деятельности, а не за счет необоснованного увеличения штата.
Основные фонды ООО «Пульс», с момента перерегистрации предприятия, скачкообразно увеличиваются. Так, если на начало 2004 года предприятие имело основных средств на 2021072 руб., то на начало 2005 года это значение составляло 9275662 руб., а на начало 2006 года – 26663993 руб.
Такое значительное увеличение основных средств ООО «Пульс», заключается в том, что руководство предприятия стремится реинвестировать полученную прибыль в средства производства, к которым относится различное торговое оборудование, оборудование контролирующее сохранность товарных запасов на складах, предметы обслуживания и сервиса в торговых точках ООО «Пульс» и другие фонды, обеспечивающие эффективность торговой деятельности.
ООО «Пульс» стремится поддерживать высокий уровень запасов продукции в связи с предполагаемым и фактическим увеличением спроса на продукцию фирмы со стороны покупателей. Так, если на начало 2004 года величина запасов продукции ООО «Пульс» составила 432068 руб., то на начало 2007 года эта значение составило уже 24119616 руб.
В связи с предполагаемым со стороны руководства ООО «Пульс» расширением номенклатуры и ассортимента предлагаемой продукции в 2005- 2006 гг. у предприятия возросли расходы будущих периодов, которые направлены на обеспечение стабильных и наиболее выгодных, с финансовой точки зрения, условий заключаемых договоров в 2003 году.

2.2 Анализ удовлетворительности структуры баланса

В целях обеспечения единого методического подхода при проведении анализа финансового состояния предприятий и оценки структуры их балансов были подготовлены и утверждены "Методические положения по оценке финансового состояния предприятий по установлению неудовлетворительной структуры баланса" согласно Распоряжению Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве) от 16 октября 2002г.[2]
В соответствии с Методическими положениями анализ и оценка структуры баланса предприятия проводится на основе вычисления следующих показателей:
коэффициента текущей ликвидности;
коэффициента обеспечения собственными средствами;
коэффициента восстановления (утраты) платежеспособности.
Коэффициент текущей ликвидности характеризует общую обеспеченность предприятия оборотными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств предприятия.
Значения коэффициентов текущей ликвидности, исчисленные для ООО «Пульс» приводится ниже.
На 01.01.2004 КТ.Л = 0,998
01.01.2005 КТ.Л = 0,833
01.01.2006 КТ.Л = 0,768
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами характеризует наличие собственных оборотных средств у предприятия, необходимых для его финансовой устойчивости.
Ниже приводятся рассчитанные для ООО «Пульс»значения показателя собственных оборотных средств.
01.01.2004 СОС = 26573 (руб.)
01.01.2005 СОС = 102965 (руб.)
01.01.2006 СОС = 969020 (руб.)
Динамика абсолютного значения показателя деятельности предприятия, его финансовой устойчивости, говорит о положительной тенденции роста части собственных средств, вкладываемых в оборотные активы.
Значения показателя обеспеченности собственными оборотными средствами для ООО «Пульс» рассчитанные на основании соотношения приведенного выше абсолютного показателя и величины оборотных средств предприятия на каждую отчетную дату, приведены ниже:
01.01.2004 Ко = 0,005
01.01.2005 Ко = 0,009
01.01.2006 Ко = 0,060
Таким образом, динамика коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами была крайне неустойчивой и, в общем, соответствовала динамике показателя собственные оборотные средства. К 2006 году ООО «Пульс» значительно повысило уровень обеспеченности собственными оборотными средствами. Но значение показателя обеспеченности собственными оборотными средствами по-прежнему являются достаточно низкими и отклоняются от уровня, установленного федеральным управление по делам о несостоятельности (согласно Распоряжению Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве) от 12 августа 1994г. № 31-Р) на 0,019, что составляет примерно 23% от фактического значения показателя на конец анализируемого периода. Нормативное значение коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами находится на уровне не ниже 0,1.[10]
Коэффициент восстановления платежеспособности характеризует наличие реальной возможности у предприятия утратить свою платежеспособность в течении срока 6 месяцев (данный срок рекомендован для расчета указанного коэффициента Федеральным управлением по делам о несостоятельности (банкротстве) предприятий)).
Значение данного показателя рассчитанного для ООО «Пульс»равны:
01.01.2004 Кв = 0,607
01.01.2005 Кв = 0,378
01.01.2006 Кв = 0,369
Коэффициент восстановления платежеспособности, принимающий значение меньше единицы, свидетельствует о том, что у предприятия в ближайшее время практически исключена возможность восстановления платежеспособности (исходя из перспективы расчета на ближайшие 6 месяцев).
Таким образом, анализ удовлетворительности структуры баланса ООО «Пульс» показал, что структура баланса не удовлетворяет предъявленным Федеральным управлением по делам о несостоятельности (банкротстве) критерием – нормальной ликвидности баланса предприятия и достаточности собственных оборотных средств.[5]
Кроме того, согласно установленным критериям Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве) предприятие практически лишено возможности восстановить нормальную платежную готовность и финансовую устойчивость в краткосрочной перспективе, о чем свидетельствуют значения показателя восстановления платежеспособности и их динамика.
Полученные данные, при расчете коэффициентов сведем в таблицу 3.

Таблица 3 -Показатели по оценке удовлетворительности структуры баланса
	Показатель
	Значение показателя
	Рекомендуемый критерий

	
	2004
	2005
	2006
	

	Коэффициент текущей ликвидности
	0,998
	0,833
	0,768
	 2

	Коэффициент обеспечения собственными ресурсами (руб.)
	0,005
	0,009
	0,060
	 0,1

	Коэффициент восстановления платежеспособности
	0,607
	0,378
	0,368
	 1



2.3 Анализ финансовой устойчивости

Важным коэффициентом, характеризующим финансовую устойчивость предприятия, является показатель удельного веса общей суммы собственного капитала в итоге всех средств, авансированных предприятию, т.е. отношение общей суммы собственного капитала к итогу баланса предприятия. Этот показатель в практике получил название коэффициент автономии.

К автономии = Собственный капитал / Общая сумма капитала

Для коэффициента автономии желательно, чтобы он превышал значение на 50%.
Значения коэффициента автономии на протяжении всего анализирующего периода с 01.01.2004 по 01.01.2006 приводится ниже
01.01.2004 Ка = 0,257
01.01.2005 Ка = 0,403
01.01.2006 Ка = 0,508
Значения коэффициента говорит о достаточной финансовой устойчивости ООО «Пульс»на конец отчетного периода (2006 г).
Коэффициент состояния заемных и собственных средств выступает как соотношение всего привлеченного капитала к собственному.

КЗС = Привлеченный капитал / Собственный капитал

Он показывает, что у ООО «Пульс» больше привлеченных средств, чем собственных. Чем больше значение данного коэффициента превышает 1, тем больше зависимость предприятия от заемных средств.
В отношении ООО «Пульс»значения коэффициента соотношения заемных и собственных средств имеет следующий вид:
01.01.2004 Кзс = 2,852
01.01.2005 Кзс = 1,461
01.01.2006 Кзс = 0,969

2.4 Анализ деловой активности ООО «Пульс»

Показатели этой группы характеризуют результаты и эффективность текущей основной деятельности ООО «Пульс». В ходе анализа деловой активности ООО «Пульс»был рассчитан целый ряд аналитических показателей, которые показывают, сколько раз в год "оборачиваются" те или иные активы предприятия. Обратная величина, умноженная на 365 дней, указывает на продолжительность одного оборота этих активов.
Коэффициент оборачиваемости активов выступает как соотношение чистых объемов реализации к среднегодовой стоимости актов.

КОБ.А = Чистый объем реализации / Среднегодовая стоимость активов

Данный коэффициент характеризует эффективность использования предприятием всех имеющихся у него ресурсов независимо от источников их образования, то есть показывает, сколько раз в год совершается полный цикл обращения, приносящий соответствующий эффект в виде прибыли или сколько денежных единиц реализованной продукции принесла каждая единица активов.
Значение данного показателя для ООО «Пульс»за 2004 год равно 1,863, за 2005 год – 1,204, за 2006 год –0,443
Это говорит о нарастающей тенденции замедления оборачиваемости всех совокупных активов предприятия. Если проанализировать срок оборота среднегодовых активов ООО «Пульс», то он возрос в 2005 году по сравнению с 2004 годом на 107,2 дня и в 2006 году, по сравнению с 2005 годом на 528,2 дня.
Это говорит о том, что в 2004 году полный цикл производства и обращения, приносящий эффект в виде прибыли совершался почти 1,9 раза в год, в 2005 году уже примерно 1,2 раза, а в 2006 году только 0,4 раза.
Коэффициент оборачиваемости собственного капитала, определяется как соотношение чистого объема реализации на среднегодовую стоимость собственного капитала.

КОБ.СК = чистый объем реализации / среднегодовая стоимость собственного капитала

Этот показатель характеризует различные аспекты деятельности предприятия с финансовой точки зрения определяет скорость оборота собственного капитала, с экономической – активность собственных средств, которыми рискуют акционеры. Значения данного показателя для ООО «Пульс»приведены ниже.
01.01.2004 Коб.ск = 5,481
01.01.2005 Коб.ск = 3,276
01.01.2006 Коб.ск = 0,910
Показатель оборачиваемости основных средств (фондоотдача) характеризует оборачиваемость иммобилизованных средств. Определяется как отношение чистого объема реализации к среднегодовой стоимости недвижимого имущества.

КОБ.ОС = чистый объем реализации / среднегодовая стоимость недвижимого имущества

Значения данного коэффициента для анализируемого предприятия приведены ниже
01.01.2004 Коб.ос = 5,684
01.01.2005 Коб.ос = 3,022
01.01.2006 Коб.ос = 0,765
Коэффициент оборачиваемости запасов предприятия имеет достаточно высокое значение. Характеризует продолжительность цикла, в течение которого материально-производственные запасы превращаются в наличные денежные средства.

КОЗ= Себестоимость реализованной продукции / Среднегодовая стоимость запасов

На протяжении рассматриваемого периода значение этого показателя неуклонно снижалось.
Коэффициент оборачиваемости запасов в 2004 году имели значение 14,232, в 2005 году – 8,077, а в 2006 году – 6,075
Сведем все рассмотренные показатели деловой активности в таблицу 1.

Таблица 4 - Сводная таблица коэффициентов оборачиваемости
	Показатель
	Значение показателя

	
	2004
	2005
	2006

	Коэффициент оборачиваемости активов
	1,863
	1,204
	0,443

	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	5,481
	3,276
	0,910

	Коэффициент оборачиваемости основных средств
	5,684
	3,022
	0,765

	Коэффициент оборачиваемости запасов
	14,232
	8,077
	6,075



Таким образом, по всем основным показателям оборачиваемости активов предприятия было выявлено общее изменение скорости оборота и соответствующее возрастание периодов совершения ими одного оборота, что является неблагоприятной тенденцией для ООО «Пульс».

2.5 Анализ рентабельности деятельности предприятия

Анализ рентабельности позволяет оценить соотношение получаемых предприятием доходов и вложенного в предприятие капитала. Показатели рентабельности отражают, насколько эффективно предприятие использует свои средства в целях получения прибыли.[4]
Рассмотрим подробнее следующие показатели: рентабельность всего капитала и рентабельность собственного капитала.
Рентабельность всего капитала показывает, сколько денежных единиц прибыли (без учета процентов по кредитам), получено предприятием с 1 рубля активов, независимо от источников привлечения средств. Значения рентабельности всего капитала приведены ниже.
01.01.2004 РК = 3,0 %
01.01.2005 РК = 1,5 %
01.01.2006 РК = 8,8 %
Рентабельность собственного капитала отражает величину чистой прибыли, приходящейся на рубль собственного капитала предприятия, иными словами характеризует эффективность деятельности предприятия с точки зрения его владельца.[8]
Значение и динамика рентабельности собственного капитала приведены ниже
01.01.2004 РСК = 8,8%
01.01.2005 РСК = 3,1%
01.01.2006 РСК = 16,7%
С точки зрения владельца предприятия такая тенденция характеризует отрицательную эффективность деятельности предприятия, т.е. убыток.
Кроме того, был исчислен показатель чистой общей рентабельности деятельности предприятия являющийся мерой эффективности производственной деятельности и представляющей собой соотношение чистой прибыли и себестоимости произведенной продукции предприятия, выполненных работ, оказанных услуг. Значение и динамика приведены ниже.
01.01.2004 РО = 1,7%
01.01.2005 РО = 1,7%
01.01.2006 РО = 19,2%
Все данные, полученные при анализе рентабельности сведем в таблицу 7.

Таблица 5 - Сводная таблица показателей рентабельности, %
	Показатель
	Значение показателя

	
	2004
	2005
	2006

	Рентабельность всего капитала
	3,0
	1,5
	-8,8

	Рентабельность собственного капитала
	8,8
	3,1
	-16,7

	Чистая общая рентабельность 
	1,7
	1,7
	-19,2



Таким образом, состояние рассматриваемого предприятия ООО «Пульс» характеризуется низкими значениями показателей финансовой устойчивости и отрицательными значениями рентабельности капитала.


3. Выводы и предложения по результатам проведенного анализа

3.1 Основные выводы по результатам анализа

В результате проведенного анализа удовлетворительности структуры баланса ООО «Пульс»были выявлены существенные отклонения показателей предприятия от установленных Федеральным управлением по делам о несостоятельности критериальных значений. Однако нельзя не отметить положительной тенденции, наметившийся в 2005 г. и 2006 г. к улучшению данных показателей в динамике. Например, показатель текущей ликвидности имеет на конец периода невысокое значение (норма показателя равна 2), а динамика абсолютного показателя деятельности предприятия – собственных оборотных средств, его финансовой устойчивости, говорит о положительной тенденции роста части собственных средств, вкладываемых в оборотные активы. [1]
Значение показателя обеспеченности собственными оборотными средствами являются достаточно низкими и отклоняются от уровня, установленного Федеральным управлением по делам о несостоятельности (согласно Распоряжению Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве) от 12 августа 1994 г. №31-р) на 0,0019, что составляет примерно 23% от фактического значения показателя на конец анализируемого периода.
Коэффициент соотношения заемных и собственных средств характеризует финансовую устойчивость предприятия. Он показывает, что у ООО «Пульс» больше привлеченных средств, чем собственных. Допустимый уровень зависимости определяется условиями работы каждого предприятия и, прежде всего, скорость оборота оборотных средств.[6]
Выходом из сложившегося положения, должная стать ликвидация части материально-производственных запасов. Учитывая, что в соответствии с действующим законодательством налог на имущество предприятия берется со всей совокупности основных и оборотных средств, предприятию ООО «Пульс» необходимо избавиться от труднореализуемых активов. На предприятии рекомендуется организовать проведение инвентаризации материально-производственных запасов. По результатам этой инвентаризации залежалые запасы и неликвиды должны быть проданы, это позволит:
Повысить маневренность функционирующего капитала предприятия и оборотных средств в целом.
Улучшить финансовую устойчивость предприятия.
Перевести часть менее ликвидных активов (производственных запасов) в наиболее ликвидные (денежные средства на расчетном счете).
Снизить налог на имущество, уплачиваемый предприятием в бюджет.[5]
Анализ финансовой устойчивости показал, что финансовая независимость ООО «Пульс»несколько ухудшилось за период 2004-2006 г.г.
Коэффициент оборачиваемости запасов предприятия снизился более чем в 2 раза (в 2004 г. имел значение 14,232, в 2005 г. – 8,077, в 2006 г. – 6,075).
Снижение коэффициента оборачиваемости показало, что произошло некоторое падение финансовой устойчивости предприятия ООО «Пульс», поскольку произошло увеличение средств, связанных в наименее ликвидной статье баланса (Производственные запасы) за счет соответственного уменьшения более ликвидных активов.
Приведенные данные и выводы свидетельствуют о низкой эффективности деятельности ООО «Пульс», т.е. об убытке.


3.2 Предложения по улучшению основных экономических показателей

Основными направлениями совершенствования финансовой деятельности ООО «Пульс» после проведенного анализа являются следующие направления:
1. Переориентация предприятия на торговлю принципиально новыми или усовершенствованными видами продукции.
2. Ликвидация дефицита денежных средств путем отказа от торговли теми видами продукции, которые в последнее время не пользовались спросом и оседали на складе.
3. Сокращение сверхнормативных запасов.
4. Продажа части постоянных активов (основных средств).
5. Получение долгосрочного финансирования.
6. Совершенствование работы по взысканию дебиторской задолженности.
7. Контроль за состоянием расчетов с покупателями по просроченным задолженностям.
8. Ориентация по возможности на большее число покупателей в целях уменьшения риска неуплаты одним или несколькими крупными покупателями.
9. Контроль за соотношением дебиторской кредиторской задолженности: значительное превышение дебиторской и кредиторской задолженности создает угрозу финансовой устойчивости предприятия и делает необходимым привлечение дорогостоящих кредитов банков.
10. Использование способа предоставления скидок при долгосрочной оплате.
11. Пересмотр цен на товары и, по возможности, проведение маркетингового исследования с целью выявить уровень платежеспособного спроса.
Далее предложена разработка мероприятий по улучшению основных экономических показателей финансовой деятельности ООО «Пульс».
Мероприятием, повышающим эффективность работы предприятия, улучшающим его финансовое состояние, может послужить продажа основных фондов склада, большая часть площади которого пустует уже в течение двух лет.
Выходом из создавшейся ситуации неэффективной структуры баланса предприятия может явиться изыскание резервов для снижения издержек, которое позволит соответственно снизить и цены на товары без потерь для предприятия (при неизменной рентабельности этих товаров).
Например, возможным является сокращение постоянных расходов ООО «Пульс»за счет сокращения раздутого аппарата управления.
Кроме того, еще одним мероприятием по улучшению показателей может послужить переориентация торгового предприятия ООО «Пульс» на принципиально новые или усовершенствованные виды товаров, что предъявляет достаточно высокие требования к службе маркетинга предприятия. Маркетинговой службой ООО «Пульс» могут быть проведены маркетинговые исследования, по более точному выявлению потребностей рынка, определению его емкости, а также исследования, на основании которых, предприятие может осваивать новые сегменты рынка с уже существующим в его ассортименте товарами.
В ближайшее время для предприятия наиболее действенными путями стабилизации ликвидности предприятия являются сокращение сверхнормативных запасов, проведение работы по определению рационального объема товаров на складе. Вместе с тем необходимо проводить работы по поиску надежных поставщиков, что позволит предприятию отказаться от закупки материалов и сырья впрок и высвободить часть оборотных средств, связанных в сверхнормативных запасах.
Сдача в аренду неиспользуемых площадей и реализация части основных средств, малоиспользуемых в хозяйственной деятельности предприятия, позволят сократить постоянные активы предприятия и увеличить долю наиболее ликвидной части активов, что положительно скажется на платежеспособности предприятия.
С целью недопущения текущей убыточности ООО «Пульс» предлагается разработать систему экономического стимулирования персонала.

3.3 Расчет эффективности от внедрения мероприятий, улучшающих финансовое состояние ООО «Пульс»

В случае реализации части неликвидных товаров со склада, ООО «Пульс»получит следующую экономию денежных средств. Возможны два варианта экономии.
Вариант 1. Продажа товаров и части освободившихся складских помещений.
Получение выручки в оплату товаров со скидкой с цены в размере 132 280 руб.
Экономия на расходах на хранение данных товаров в размере 82 675 руб.
Экономия в виде продажи освободившихся складских помещений в размере 84 000 руб.
Экономия по налогу на имущество с проданных складских площадей в размере 1 680 руб.
Экономия по налогу на имущество с реализованных товаров в размере 330 700 руб.
Итого по варианту 1 будет получена экономия денежных средств в размере 631 335 руб.
Вариант 2. Продажа товаров со скидкой при одновременной сдаче в аренду части освободившихся складских помещений.
Получение выручки в оплату товаров со скидкой с цены в размере 132 280 руб.
Экономия на расходах на хранение данной готовой продукции в размере 82 672 руб.
Экономия в виде аренды освободившихся складских помещений в размере 336 000 тыс. руб. в год.
Экономия по налогу на имущество с реализованных товаров в размере 330 700 руб.
Итого по варианту 2 будет получена экономия денежных средств в размере 881 655 в расчете за год (имеется в виду период, на которой площади будут сдаваться в аренду).
В ближайшее время для предприятия наиболее действенными путями стабилизации ликвидности предприятия являются сокращение сверхнормативных запасов, проведение работы по определению рационального объема запасов на складе. Вместе с тем необходимо проводить работы по поиску надежных поставщиков, что позволит предприятию отказаться от закупки материалов и сырья впрок и высвободить часть оборотных средств, связанных в сверхнормативных запасах.
Еще одним способом повышения ликвидности является налаживание работы с дебиторской задолженностью, поскольку удельный вес счетов к получению на данном предприятии составляет достаточно большую величину (3 %) всех активов.
В качестве основных направлений маркетинговой деятельности предприятия предлагаю проработать следующие направления:
оказание услуг предприятию и частным предпринимателям по предоставлению торговых мест, торговых площадей, складских площадей и услуг по хранению товаров с целью рационального использования недозагруженных торговых и складских площадей;
развитие выездной торговли;
расширение номенклатуры и объема оптовой и розничной торговли.
Увеличение деловой активности ООО «Пульс» и товарооборота от реализации его продукции следует ожидать как за счет активизации маркетинговой службы предприятия, так и за счет привлечения в него инвесторов, имеющих свои планы активизации деятельности ООО «Пульс».


Заключение

В данной работе был проведен анализ финансового состояния ООО «Пульс», который позволил сделать основные выводы о проблемах предприятия.
В результате проведенного анализа удовлетворительности структуры баланса ООО «Пульс» были выявлены существенные отклонения показателей предприятия от установленных Федеральным управлением по делам о несостоятельности критериальных значений. Анализ удовлетворительности структуры баланса ООО «Пульс» показал, что структура баланса не удовлетворяет предъявляемым Федеральным управлением по делам о несостоятельности (банкротстве) критериально-нормальной ликвидности баланса предприятия и достаточности собственных оборотных средств.
Кроме того, согласно установленным критериям Федерального управления по делам о несостоятельности (банкротстве) предприятие практически лишено возможности, восстановить нормальную платежную готовность и финансовую устойчивость в краткосрочной перспективе, о чем свидетельствуют значения показателя восстановления платежеспособности и их динамика.
Проведенный анализ ликвидности свидетельствует о низкой текущей платежной готовности ООО «Пульс» на конец отчетного периода. По всем основным показателям нормативные значения не выдерживаются.
Анализ показал, что дебиторская задолженность обеспечивается быстрее материальных оборотных средств (запасов), что означает недостаточную интенсивность поступления денежных средств на расчетный счет предприятия и подтверждает уже сделанные выводы о невысокой финансовой устойчивости ООО "Пульс".
Кроме того, у предприятия очень велики материально-производственные запасы, что снижает эффективность работы.
При анализе выявлен высокий уровень производственного потенциала, который продолжает расти.
По всем основным показателям оборачиваемости активов предприятия было выявлено общее изменение скорости оборота и соответствующее возрастание периодов совершения ими одного оборота, что является неблагоприятной ситуацией для ООО «Пульс».
На протяжении рассматриваемого периода наблюдалось снижение рентабельности капитала предприятия. Иными словами снижался объем чистой прибыли, приходящийся на рубль вложенного в предприятие капитала.
Таким образом, состояние рассматриваемого предприятия характеризуется низкими значениями показателей финансовой устойчивости и отрицательными значениями рентабельности собственного капитала.
Для решения выявленных проблем предприятия предложены мероприятия.
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Приложение А
Показатели оценки удовлетворительности структуры баланса

	Показатель
	Способ расчета
	Норма
	Пояснения

	Коэффициент текущей ликвидности
	КТЛ=Текущие активы / краткосрочные обязательства 
	 2
	См. приложения 2

	Коэффициент текущей ликвидности
	
	 0,1
	Характеризует наличие собственных средств у предприятия, необходимых для его финансовой устойчивости

	Коэффициент восстановления платежеспособности
	КВ = Коэффициент текущей ликвидности / 2
	 1
	Характеризует возможность предприятия восстановить свою платежеспособность через 6 месяцев




Приложение Б
Показатели ликвидности баланса предприятия

	Показатель
	Способ расчета
	Норма
	Пояснения

	Коэффициент текущей ликвидности
	КТЛ = Текущие активы / Краткосрочные обязательства.
	 2
	Характеризует быструю оценку ликвидности, показывает в какой мере текущие обязательства обеспечиваются материальными оборотными средствами

	Коэффициент быстрой ликвидности
	КБЛ = Ликвидные активы / Краткосрочные обязательства.
	 0,51
	Коэффициент быстрой ликвидности по смысловому значению аналогичен коэффициенту текущей ликвидности

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	КАЛ = Денежные средства / Краткосрочные обязательства
	 0,2
	Показывает какая часть краткосрочных заемных обязательств может быть погашена




Приложение В
Показатели финансовой устойчивости предприятия

	Показатель
	Способ расчета
	Норма

	Коэффициент автономии
	КБЛ = Денежные средства / Краткосрочные обязательства.
	 50%

	Коэффициент соотношения собственных и заемных средств
	КЗС = Привлеченный капитал / Собственный капитал.
	 1

	Коэффициент маневренности функционального капитала
	КМФК = (Денежные средства + Краткосрочные финансовые вложения) / Собственные оборотные средства
	 1

	Коэффициент обеспеченности материальных запасов собственными оборотными средствами
	КОМЗ = Собственные оборотные средства / Материально-производственные запасы
	 0,6

	Коэффициент маневренности собственных оборотных средств
	КМСОС = Собственные оборотные средства / Собственный капитал
	 0,5

	Индекс постоянного актива
	ИПА = Недвижимость / Источники собственных средств
	не установлен

	Коэффициент соотношения текущих активов и недвижимости
	ККС = Текущие активы / Недвижимость
	не установлен

	Коэффициент реальной стоимости имущества
	КРС = Реальные активы / Общая сумма капитала
	 0,5




Приложение Г
Показатели оборачиваемости

	Показатель
	Способ расчета
	Пояснения

	Коэффициент оборачиваемости активов
	КОА = Чистый объем реализации / Среднегодовая стоимость активов
	Характеризует эффективность использования предприятием всех имеющихся у него ресурсов, независимо от источников их образования

	Коэффициент оборачиваемости собственного капитала
	КОСК = Чистый объем реализации / Среднегодовая стоимость собственного капитала
	Характеризует различные аспекты деятельности: с финансовой точки зрения – определяет скорость оборота собственного капитала, с экономической точки зрения – активность денежных средств

	Коэффициент оборачиваемости основных средств
	КООС = Чистый объем реализации / Среднегодовая стоимость недвижимого имущества
	Характеризует оборачиваемость иммобилизованных средств

	Коэффициент оборачиваемости запасов
	КОЗ = Себестоимость реализованной продукции / Среднегодовая стоимость запасов
	Характеризует продолжительность цикла в течении которого материально-производственные запасы превращаются в наличные денежные средства

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	КОДЗ = Объем реализации / Среднегодовая величина сальдо по счетам дебиторов
	

	Срок товарного кредита
	СК = Среднегодовая величина сальдо по счетам дебиторов / Объем реализации
	Характеризует продолжительность срока, необходимого для получения предприятием долгов за реализованную продукцию

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	Рассчитывается по аналогии с коэффициентом оборачиваемости дебиторской задолженности
	

	Коэффициент соотношения текущих активов и недвижимости
	ККС = Текущие активы / Недвижимость
	не установлен

	Коэффициент реальной стоимости имущества
	КРС = Реальные активы / Общая сумма капитала
	 0,5



Приложение Д
Показатели рентабельности предприятия

	Показатель
	Способ расчета
	Пояснения

	Рентабельность всего капитала
	Рк = Прибыль / Среднегодовая стоимость активов
	Характеризует кол-во денежных единиц прибыли получено предприятием с 1 руб. активов

	Рентабельность собственного капитала
	РСК = Чистая прибыль / Среднегодовая стоимость активов
	отражает величину чистой прибыли, приходящейся на 1 руб. собственного капитала предприятия, т.е. характеризует эффект-ть деят-ти предприятия с точки зрения его владельца

	Чистая общая рентабельность 
	РСК = Чистая прибыль / Себестоимость произведенной продукции
	характеризует меру эффективности производственной деятельности предприятия


[bookmark: _GoBack]
image1.jpeg
5> “dogo su-u> wenmuvodu .

POPTIHLE GOPHD T POGHOP o0 GH-M>—PHIgPds HHOWDT W00




