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Введение.

«Экономическая теория превратилась 
  в царицу социальных наук. 
Это единственная отрасль 
социальных  исследований, по которой  
присуждается Нобелевская премия».
Роберт П. Хайлброннер

Задача данной курсовой работы – дать представление об основных экономических понятиях и законах, охарактеризовать главные направления и школы экономической теории, а также рассказать о типах и свойствах экономических систем и об экономическом развитии общества.
Совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе действующих в нём отношений собственности и организационно-правовых форм, представляет собой экономическую систему этого общества. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СИСТЕМА есть совокупность взаимосвязанных и определённым образом упорядоченных элементов экономики. ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СИСТЕМА – это совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе сложившихся в нём отношений собственности и хозяйственного механизма. Поняв суть системы, можно понять и многие закономерности хозяйственной жизни.
Вне системного характера экономики не могли бы воспроизводиться (постоянно возобновляться) экономические отношения и институты, не могли бы существовать экономические закономерности, не могло бы сложиться теоретического осмысления экономических явлений и процессов, не могло бы быть скоординированной и эффективной экономической политики.
Главной проблемой современного периода формирования научных экономических систем в отечественной экономической науке можно считать проблему совмещения универсальных подходов, выработанных мировой экономической мыслью, с необходимостью отражения сложной картины современной экономической действительности в России и традиционной отечественной научной школы.
В советский период отечественной экономической науки наиболее заметными были теоретические системы, нашедшие отражение в учебниках политической экономии под редакцией К.В.Островитянова, А.М.Румянцева, Н.А.Цаголова, Н.П.Федоренко, В.А.Медведева, Л.И.Абалкина и др.
В Р.Ф. (Конституция ст. 8) гарантируются единство экономического пространства, свободное перемещение товаров, услуг и финансовых средств, поддержка конкуренции, свобода экономической деятельности. В Р.Ф. признаются и защищаются равным образом частная, государственная, муниципальная и иные формы собственности.
  Реальная практика постоянно подтверждает системный характер экономики. Объективно существующие экономические системы находят свое научное отражение в теоретических (научных) экономических системах. Первый развернутый анализ экономики как системы был дан основоположником классической школы политэкономии А. Смитом в его главном научном труде «Исследование о природе и причинах богатства народов» (в принятом сокращении — «Богатство народов»), вышедшем в свет в 1776 г. Из последующих научных экономических систем следует, прежде всего, выделить системы, созданные Д. Рикардо (1817 г.), Ф. Листом (1841 г.), Дж. С. Миллем (1848 г.), К-Марксом (1867 г.), К. Менгером (1871 г.), А. Маршаллом (1890 г.), Дж-Кейнсом (1936 г.), П. Самуэльсоном (1951 г.).
Из российских экономистов прошлого, делавших упор на системное представление об экономике, следует отметить И.Т. Посошкова, А.И. Бутовского, Н.Г. Чернышевского, М.И. Туган-Барановского, А.И. Чупрова, П.Б. Струве, В.И. Ленина, Н.Д. Кондратьева.
В советский период отечественной экономической науки наиболее заметными были теоретические системы, нашедшие отражение в учебниках политической экономии под редакцией К.В. Островитянова, А.М. Румянцева, Н.А. Цаголова, Н.П. Федоренко, В.А. Медведева, Л.И. Абалкина и др.
Как показывает история экономической науки, классификация экономических систем может производиться на основе различных критериев (признаков).
В основе этой множественности лежит объективное многообразие свойств экономических систем.
В укрупненном виде критерии экономических систем можно разделить на три группы: 
структурообразующие критерии;
социально-экономические (содержательные) критерии; 
объемные и динамические критерии.
Переживаемый Россией в настоящее время острый финансово-экономический кризис, вынужденно приостановивший ход дальнейших экономических преобразований, сделал уже не только желательным, но и необходимым критическое осмысление итогов проведенного реформирования экономики для выбора его дальнейших направлений.

Глава I. Экономические системы.

1.1. Различия в понимании экономической системы.

В современных курсах по экономической теории обычно выделяют рыночную, командную и смешанную экономику. Лучше всего изучена рыночная экономика, которая характеризуется как система, основанная на частной собственности, свободе выбора и конкуренции, опирается на личные интересы, ограничивает роль правительства. Командная экономика описывается как система, в которой доминируют общественная (государственная) собственность на средства производства, коллективное принятие экономических решений, централизованное руководство экономикой посредством государственного планирования. Под смешанной экономикой подразумевается тип общества, синтезирующий элементы первых двух систем. Он характерен для большинства современных государств.
Историческая классификация должна включать помимо современных системы прошлого и будущего. В этой связи заслуживает внимания классификация, предложенная представителями теории постиндустриального общества, которые выделяют доиндустриальные, индустриальные и постиндустриальные экономические системы.
[bookmark: _Toc525031169]Границами, отделяющими экономические системы друг от друга, являются промышленная и научно-техническая революции. Внутри каждой из этих систем возможна более дробная типология, что позволяет наметить пути для синтеза формационного и цивилизационного подходов.
Доиндустриальное общество.
В доиндустриальную эпоху господствовало натуральное сельскохозяйственное производство. Индивид не мог просуществовать, не будучи, так или иначе, связан с землей, с земледельческим процессом. Земля представляла собой как бы неорганическое тело трудящегося индивида, существовало природное единство труда с его естественными предпосылками. Человек был включен в биологические циклы природы, был вынужден подстраиваться под них, соизмерять свои действия с биологическим ритмом сельскохозяйственного производства.
Место непосредственного производителя и его функция в процессе производства, цель и средства его деятельности, качество и количество выпускаемой продукции определялись не только уровнем развития производительных сил, но и конкретными лицами: либо ассоциацией 
[bookmark: _Toc525031170]трудящихся, к которой данный индивид принадлежал (первобытной или крестьянской общиной, ремесленным цехом и т. п.); либо представителями господствующего класса, в личной зависимости, от которых непосредственный производитель находился (будь то сборщик ренты-налога азиатского государства, рабовладелец или феодал).
Индустриальное общество.
Совершенствование искусственных, созданных человеком орудий труда, безусловно, способствовало преодолению зависимости человека от природы, созданию предпосылок для перехода от естественных производительных сил к общественным. Развитие системы орудий труда, техники позволило человеку увеличить меру власти над внешней природой. Техника выступает как «вторая природа», как природа, преобразованная человеком.
Промышленная революция раскрепощает индивида: на смену личной зависимости приходит личная независимость. Она проявляется в том, что присвоение средств производства и жизненных средств не опосредовано в рыночной экономике принадлежностью человека к какому-нибудь коллективу. Каждый товаропроизводитель, хозяйствует на свой страх и риск и сам определяет, что, как и сколько производить, кому, когда и при каких условиях реализовать свою продукцию. Однако эта формальная личная независимость имеет в качестве своей основы всестороннюю вещную зависимость от других товаропроизводителей (и, прежде всего, зависимость по линии производства и потребления, жизненных благ).
[bookmark: _Toc525031171]Овеществление отношений между товаропроизводителями выступает как зародыш отчуждения труда, характеризующего различные аспекты сложившегося при рыночной экономике господства прошлого труда над живым, продукта труда над деятельностью, вещи над человеком. Предпосылки для его преодоления складываются в процессе перехода от индустриального общества к постиндустриальному.
Постиндустриальное общество.
В ходе научно-технической революции наука превращается в непосредственную производительную силу, всеобщие производительные силы становятся ведущим элементом системы производительных сил. 
Если после неолитической революции сложилась постприсваивающая, производящая экономика, основой которой было сельское хозяйство, а результатом промышленной революции стало возникновение постаграрной 
экономики, основу которой составляла первоначально легкая, а позднее тяжелая промышленность, то в ходе НТР возникает постиндустриальная экономика. Центр тяжести переносится в непроизводственную сферу. В середине 80-х годов уже свыше 70% населения США было занято в сфере услуг. Если в аграрной экономике ведущим элементом была земля, а в индустриальной — капитал, то в современной — лимитирующим фактором становится информация, накопленные знания.
Новые технологии стали результатом труда уже не «талантливых жестянщиков», а «высоколобых интеллектуалов». Итог их деятельности — революция в сфере телекоммуникаций. Если вХ1Х — первой половине XX в. главной формой коммуникации были газеты, журналы, книги, к которым затем добавились телефон, телеграф, радио и телевидение, то в настоящее время все они вытесняются средствами компьютерной связи. Знания и информация становятся стратегическими ресурсами. Это приводит, прежде всего, к существенным изменениям в территориальном размещении производительных сил. В доиндустриальную эпоху города возникали на пересечениях торговых путей, в индустриальную—вблизи источников сырья и энергии, технополисы постиндустриальной эпохи вырастают вокруг научных центров и крупных исследовательских лабораторий (Кремниевая долина в США).
В развитых странах происходит сужение собственно материального производства при одновременном стремительном росте «индустрии знаний». Таким образом, предпосылки будущего общества создаются не только и даже не столько в материальном, сколько, по словам К. Маркса, по ту сторону материального производства.
Научно-техническая революция создает предпосылки для развития отношений свободной индивидуальности. Они знаменуют этап, отрицающий и отношения личной зависимости, и отношения вещной зависимости, выступающий как отрицание отрицания. Отношения личной зависимости существовали в условиях господства естественных производительных сил. Они характеризовали такой этап развития человечества, когда индивид мог развиваться лишь в рамках ограниченного, локального коллектива, от которого он зависел. 
Отношения личной независимости, основанной на вещной зависимости, знаменовали такой уровень развития, когда под влиянием общественного разделения труда происходит обособление производителей, и они уже не нуждаются в той или иной форме естественно сложившейся или исторически развившейся коллективности, перерастают ее рамки. Однако вместе со становлением всемирных отношений и универсальных потребностей развивается всесторонний процесс овеществления производственных отношений, происходит отчуждение сущностных сил от работника, превращение их в чуждую, господствующую над ним силу. Отношения свободной индивидуальности знаменуют этап гармоничного единения человека и природы, самоконтроль человечества и его общественных сил, интеллектуальный прогресс мировой цивилизации. Личность выступает как самоцель общечеловеческого развития. Одновременно личность является главным орудием прогресса.
Выбор цели, пути ее достижения, а также организация непосредственного трудового процесса в постиндустриальном обществе становятся не технологической, а гуманитарной задачей. Это обусловливает высокую степень самостоятельности каждого человека, придает труду подлинно свободное творческое содержание. Сейчас очевидно главное: как рыночное хозяйство выработало соответствующий ему тип человека — «homo economicus», так и постиндустриальному обществу будет соответствовать своя форма социальности — свободная индивидуальность.

1.2. Типы и свойства экономических систем.

В любой экономической системе первичную роль играет производство вкупе с распределением, обменом, потреблением.
Во всех экономических системах для производства требуются экономические ресурсы, а результаты хозяйственной деятельности распределяются, обмениваются и потребляются.
В то же время в экономических системах есть также элементы, которые отличаются друг от друга; ими являются социально-экономические отношения; организационно-правовые формы хозяйственной деятельности; хозяйственный механизм.
В последние полтора-два века в мире действовали следующие типы экономических систем: рыночная экономика свободной конкуренции (чистый капитализм), современная рыночная экономика (современный капитализм), а также две нерыночные системы – традиционная и административно-командная.
В рамках той или иной экономической системы существуют многообразные модели экономического развития отдельных стран и регионов. Рассмотрим характерные черты основных типов экономических систем.

РЫНОЧНАЯ ЭКОНОМИКА СВОБОДНОЙ КОНКУРЕНЦИИ (ЧИСТЫЙ КАПИТАЛИЗМ)

Значительная часть элементов этой системы вошла в современную рыночную систему.
Её отличительными чертами являются частная собственность на экономические ресурсы; рыночный механизм регулирования макроэкономической деятельности, основанный на свободной конкуренции; наличие множества самостоятельно действующих покупателей и продавцов каждого товара.
Одной из главных предпосылок чистого капитализма выступает личная свобода всех участников экономической деятельности, т.е. не капиталиста-предпринимателя, но и наёмного работника. Решающим условием экономического прогресса стала свобода предпринимательской деятельности тех, кто имел капитал, и свобода наёмного работника продавать свою рабочую силу.
Ключевые экономические задачи в рассматриваемой экономической системе решаются опосредованно, прежде всего через цены, складывающиеся на рынке под воздействием спроса и предложения. Ориентируясь на конъюнктуру рынка, определяемую, прежде всего уровнем и динамикой цен, товаропроизводители самостоятельно решают проблему распределения всех ресурсов, производя те товары, которые пользуются спросом на рынке. Таким образом, рынок, прежде всего через цены, координирует деятельность миллионов людей.
Предприниматели стремятся получить всё больший доход (прибыль), предельно экономно использовать природные, трудовые ресурсы, капитал, знания и максимально широко реализовать такой ресурс, как свои творческие и организационные способности в избранной ими сфере деятельности. Это служит мощным стимулом развития и совершенствования производства, раскрывает созидательные возможности частной собственности.

СОВРЕМЕННАЯ РЫНОЧНАЯ ЭКОНОМИКА (СОВРЕМЕННЫЙ КАПИТАЛИЗМ)

По сравнению со всеми предшествовавшими рыночная система оказалась наиболее гибкой: она способна перестраиваться, приспосабливаться к изменяющимся внутренним и внешним условиям. В ходе длительной эволюции рыночная экономика свободной конкуренции превратилась в современную рыночную экономику. Её основными чертами являются:
1) многообразие форм собственности, среди которых по-прежнему ведущее место занимает частная собственность в различных её видах (от трудовой индивидуальной до крупной, корпоративной)
2) развёртывание научно-технической революции, ускорившей создание мощной производственной и социальной инфраструктуры
3) более активное воздействие государства на развитие национальной экономики и социальной сферы.
В развитой рыночной экономике существенные изменения претерпевает хозяйственный механизм.
Ключевые задачи экономического развития получают новое решение. Вопрос об объёме и структуре производимой продукции решается на основе маркетинговых исследований в рамках фирм, а также прогноза развития потребностей.
Задача использования ресурсов решается в рамках крупных компаний на основе стратегического планирования.
В последние десятилетия в странах Запада и наиболее развитых странах других регионов мира всё более рельефно выступают контуры будущего, идущего на смену современному капитализму постиндустриального общества. Его характерными чертами являются:
· Изменение структуры производства и потребления, преимущественно за счёт возрастания роли услуг.
· Рост уровня образования.
· Новое отношение к труду.
· Повышение внимания к окружающей среде.
· Гуманизация (социализация) экономики.
· Информатизация общества, вследствие чего в мире постоянно увеличивается численность производителей знаний, их распространителей и потребителей.
· Ренессанс малого бизнеса.
· Глобализация хозяйственной деятельности.

ТРАДИЦИОННАЯ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ СИСТЕМА.

Отличительные особенности таковы:
1. крайне примитивная технология, в первую очередь, связанная с первичной обработкой природных ресурсов
2. преобладание ручного труда
3. все ключевые экономические проблемы решаются в соответствии с освящёнными веками обычаями, религиозными, племенными и даже кастовыми традициями.
В настоящее время традиционная экономическая система сохранилась в некоторых наиболее отсталых странах Азии и Африки, хотя её элементы сохраняются и в странах среднего уровня развития.

АДМИНИСТРАТИВНО-КОМАНДНАЯ СИСТЕМА (ЦЕНТРАЛИЗОВАННАЯ, ПЛАНОВАЯ, КОММУНИСТИЧЕСКАЯ)

Эта система господствовала ранее в СССР, странах Восточной Европы и ряде азиатских государств.
Характерные черты:
· общественная (а в реальности государственная) собственность практически на все экономические ресурсы
· сильная монополизация и бюрократизация экономики, централизованное, директивное, экономическое планирование как основа хозяйственного механизма, имеющего ряд особенностей:
1. непосредственное управление всеми предприятиями из единого центра.
2. государство полностью контролирует производство и распределение продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные взаимосвязи между отдельными предприятиями.
3. государственный аппарат руководит хозяйственной деятельностью  помощью преимущественно административно-командных методов
При чрезмерной централизации исполнительной власти развивается бюрократизация хозяйственного механизма и экономических связей.
Гигантские монополии, утвердившиеся во всех областях народного хозяйства и поддерживаемые министерствами и ведомствами, при отсутствии конкуренции не заботятся о внедрении новинок техники и технологии.
В странах административно-командной системы решение ключевых экономических задач имело свои специфические особенности.
Централизованное распределение материальных благ, трудовых и финансовых ресурсов осуществлялось без участия непосредственных производителей и потребителей.
Нежизнеспособность этой системы, её невосприимчивость к достижениям НТР и неспособность обеспечить переход к интенсивному типу экономического развития сделали неизбежными коренные социально-экономические преобразования почти во всех социалистических (коммунистических) странах.
Степень рыночной ориентации некоторых стран (рис. 1 приложение.) 
Свойства экономических систем представлены в кратком виде в таблице №1. в приложении.

1.3. Сочетание экономических и неэкономических отношений в общественном производстве.

Экономика как особая область жизнедеятельности по своему определению – область особых, специфических отношений людей. Именно люди как субъекты экономики делают выбор и принимают решения, инвестируют капитал, соединяются со средствами производства, реализуют товары, получают доходы, платят налоги, оценивают эффективность деятельности, используют доходы для содержания членов семьи и инвестиций. Именно субъекты экономики вступают друг с другом в отношения по поводу производства и обмена продуктами и получения дохода от их реализации, вступают в отношения с государством не только по поводу выплат из своих доходов, но и получения о государства субсидий и других средств и т.д. Перечень разновидностей отношений в экономике можно продолжать. По мере развития экономики эти отношения усложняются, появляются новые субъекты и новые формы отношений, а присвоение продуктов и доходов осуществляется всё новыми и новыми участниками этого процесса. В экономической теории это усложнение отношений находит выражение, например, при последовательном анализе экономического кругооборота от его простейших форм до усложнённых – с участием государства и внешнеэкономических отношений, при переходе от анализа индивидуального воспроизводства к анализу макроэкономических проблем и т.д.
Вся совокупность отношений людей в процессе экономической деятельности настолько сложна, что, на первый взгляд, не поддаётся систематизации. Однако более детальный анализ показывает, что все отношения участников экономической деятельности могут быть систематизированы по нескольким критериям.
Во-первых, по критерию движения ресурсов и продуктов от производства к потреблению. Экономические отношения в данном аспекте выступают как отношения по поводу производства, распределения, обмена и потребления благ. На каждой стадии единого процесса воспроизводства они получают разные формы, а в отношения вовлекаются всё новые и новые субъекты.
Во-вторых, по критерию принятия рациональных экономических решений. Экономический выбор ставит перед субъектами экономической деятельности трудную задачу принятия обоснованных решений при ограниченных ресурсах. Это означает, что на передний план выступает принцип классификации экономических отношений, исходя из другой линии и логики действий – учёта тех объективных факторов, которые определяют
принятие решений и их реализацию в условиях системы рынков, различных видов конкуренции и т.д.
Названные критерии классификации не только не исключают, но и предполагают друг друга. Однако нельзя не видеть и особенностей данных классификаций. Первая делает упор на последовательность отношений, их субординацию по мере движения продукта от производства к потребителю. Вторая классификация в центр внимания ставит проблему взаимосвязи отношений в процессе функционирования рыночной системы и поиска рационального выбора решений. Следовательно, неизбежно должны различаться последовательность и логика взаимосвязи элементов экономических систем при их теоретическом анализе.
В-третьих, экономические отношения различаются по критерию характера воздействия тех или иных факторов на развитие экономической системы. Этот аспект особенно важен, когда экономика анализируется с точки зрения её развития. В данном случае выделяются, прежде всего, ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ. Их особенность состоит в том, что они непосредственно не определяются отношениями спроса и предложения, а зависят от уровня техники и имеющихся технологий.
При данном уровне развития техники производство и удовлетворение потребностей определяются техническим уровнем средств труда, наличием современных информационных систем и т.д. Современное производство на рубеже XXI века требует не столько индустриальных, основанных на использовании машинных способов производства, сколько новых постиндустриальных технологий. Отсталость технологических условий сказывается на всех сторонах экономики, ограничивает свободу выбора рациональных решений. Лишь по мере развития техники и технологий создаются условия для развития системы, перехода её в новое состояние.
Вторая группа – ОТНОШЕНИЯ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО ПРИСВОЕНИЯ БЛАГ, или ОТНОШЕНИЯ СОБСТВЕННОСТИ. Именно они определяют социально-экономический характер системы и её противоречия, а также стимулы развития системы, заключённые в характере распределения факторов и результатов производства.
Третья группа отношений – ОРГАНИЗАЦИОННО-ЭКОНОМИЧЕСКИЕ, или ОРГАНИЗАЦИОННО-УПРАВЛЕНЧЕСКИЕ ОТНОШЕНИЯ. В системе всех экономических отношений они определяют зависимость развития экономики от её институтов, организаций и управления. Экономические отношения изменяются под воздействием управления экономикой, благодаря чему открываются новые возможности для динамичного развития системы. Организационно-управленческие отношения осуществляются через деятельность экономических институтов общества, включая организационно-правовые структуры, учреждения, правовые и другие нормы и т.д. Именно эти отношения являются базой для институциональной экономики. 
Таким образом, экономика представляет собой сложную систему экономических отношений различного рода. Все эти отношения сосуществуют в данный момент времени и взаимодействуют между собой.
Предметом экономической теории являются экономические отношения в обществе.
Поскольку экономические отношения представляют в обществе целостную систему, то предмет экономической теории имеет и другое определение.
ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ТЕОРИЯ – это наука о системах экономических отношений в обществе.

1.4. Поступательное развитие экономических связей.

Коренная причина возникновения и развития международных экономических отношений – это различия в наделённости стран факторами производства (экономическими ресурсами). С одной стороны, это ведёт к международному разделению труда. С другой стороны, разная наделённость стран факторами производства ведёт к перемещению самих этих факторов между странами.
МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА.
Вследствие разной наделённости факторами производства хозяйствующие субъекты специализируются на производстве ограниченного набора продукции. При этом они достигают высокой производительности труда в ее изготовлении, но одновременно вынуждены обмениваться ею для удовлетворения своих потребностей. Вначале это разделение труда зарождается в рамках страны, затем охватывает соседние страны и, наконец, весь мир.
Международное разделение труда представляет собой специализацию отдельных стран на производстве товаров и услуг, которыми эти страны обмениваются между собой. До промышленного переворота (конец XVIII – первая половина XIX вв.) международное разделение труда базировалось на различиях в наделённости стран природными ресурсами – климатом, почвами, недрами, водными и лесными ресурсами и др. Однако затем стала усиливаться специализация, базирующаяся на различиях в наделённости стран остальными факторами производства – капиталом, трудом, предпринимательскими способностями, знаниями. Именно это сегодня во многом определяет, на производстве каких товаров и услуг для мирового рынка специализируется страна.
Так, и сто лет тому назад, и сейчас Россия поставляла на мировой рынок продукцию, производство которой обеспечивалось, прежде всего, обилием природных ресурсов (на их базе тогда производились и экспортировались, как уже отмечалось, зерно, лён, лесоматериалы, сейчас – прежде всего энергоносители). Однако в настоящее время в российском экспорте значительное место занимают товары, производство которых требует обилия не только природных, но и других ресурсов (например, металлы и удобрения), или же вообще мало зависит от обилия или скудости в стране природных ресурсов (вооружение)

ДВИЖЕНИЕ ФАКТОРОВ ПРОИЗВОДСТВА.

Странам целесообразно не только использовать изобилие одних и скудость других факторов для налаживания экспорта и импорта тех или иных товаров и услуг, но и экспортировать имеющиеся в изобилии и импортировать недостающие факторы производства. Бедные капиталом страны активно привлекают его из-за рубежа; избыточная доля одних стран рабочая сила стремится найти себе применение в других странах; государства с развитой наукой вывозят технологию туда, где такой собственной технологии нет. Международное движение факторов производства зависит не только от спроса и предложения этих факторов, различных барьеров на пути их движения и многих других моментов, которые мешают этому движению. Тем не менее, объём международного движения факторов производства вполне сопоставим с объёмом международной торговли.
На этой основе строятся теории международной торговли и международного движения факторов производства.
Уровень участия страны в мировой экономике измеряется целым рядом показателей. В первую очередь это показатели участия в мировой торговле. Так, часто подсчитывают экспортную квоту, т.е. отношение экспорта к ВВП страны.
Современные интеграционные процессы в мировой экономике способствовали усилению взаимосвязи национальных экономик, формированию целостного мирового хозяйства. При этом мировой ВВП в целом вырос, хотя доля стран и регионов в нём не изменилась в связи с различной динамикой их экономического роста. (таблица № 2 , приложение)

 Глава II. Периодизация экономического развития общества.

2.1. Постадийная концепция экономического развития.

История экономических учений.
Современная экономическая наука является результатом ее продолжительного исторического развития. Первая постановка экономических проблем содержится ещё в письменных источниках Древнего Востока.
Богословы. 
   Фома Аквинский (1225-1274) 
   1. Все принадлежит Богу и человек может этим только пользоваться. 
   2. Частная собственность нужна для эффективного удовлетворения личных нужд. 
   3. Богатство делится на естественное (плоды земли и ремесла) искусственное (золото). 
   4. Обмен товаров по справедливым ценам. 
   5. Земельная рента оправдана, так как это часть продукта производимого силами природы. 
   6. Запрещены кредит и проценты (каноническим правом). 
   Далее было придумано оправдание процентам: если человек занимает кому-то деньги, то он лишается того дохода, который мог бы получить с их помощью и в качестве компенсации он вправе требовать возврата большей суммы, чем у него брали. 
Меркантилизм.  
Экономическая наука стала самостоятельной, так как появились самостоятельные экономические работы. 
   Меркантилизм – богатство общества это деньги. 
   XVI век – ранний М. (монетаризм) - политика увеличения количества денег в стране любым путем. Поздний М. возник после великих географических открытий, когда не торговать было невозможно и поэтому: 1) развитие торговли (цель внешней торговли – приток золота и серебра в страну); 2) отказ от запрета на вывоз денег за границу; 3) отказ от запрета на импорт; 4) завоевание рынков, в том числе колониальных; 5) активный торговый баланс (тратить меньше, чем получать); 6) зарплата на относительно низком уровне (прибыли будут высокими); 7) поддержка национальной промышленности (импорт дешевого сырья и высокие пошлины на остальной импорт).
Джон Локк (1632-1704) 
 1. Внешняя торговля-главное средство увеличения богатства. 
 2. Труд - главный источник богатства. 
 3. Значение имеет не только номинальное количество денег, но и скорость обращения. 
 4. Страна, не имеющая рудников, может обогатиться только за счёт завоевания или торговли. 
Физиократы. 
Первыми представителями классической политической экономии являются физиократы (власть природы) Франция. 
   Франсуа Кенэ (1694-1774) 
   1. Источник богатства - земля и труд, а не внешняя торговля. 
   2. Деньги - средство обмена и не представляют собой богатства. 
   3. Все богатство создается в земледелии. 
   4. Производительный труд - только земледельческий. 
   5. Прибыль (чистый продукт) дает только земля - что остается от суммы всех благ если вычесть затраты на их производство. 
   6. Промышленный труд лишь изменяет форму. 
   7. Разграничение капитала на основной (первоначальные авансы) и оборотный (ежегодные авансы). 
  Классическая экономическая наука. 
Разложение меркантилизма и зарождение классической экономии XVIII век – период развития отдельных отраслей промышленности и называемый “мануфактурным периодом капитализма”. 
Вильям Петти (1623-1687) 
Родоначальник классической экономии в Англии. Появление экономической статистики и методов вычисления национального дохода. 
  1. Богатство властителя зависит от богатства всех его подданных, так как чем богаче подданные, тем больше средств можно собрать в виде налогов. 
   2. Богатство Англии не только деньги, но и земля, железо, лес, зерно. 
   3. Государственное вмешательство в экономику. 
   4. Богатство создается в сфере материального производства, а сфера обращения обеспечивает его распределение. 
   5. Источником стоимости является труд. 
   6. Естественная цена (внутренняя основа рыночной цены, определяемая трудом) - стоимость, определяемая временем, затраченным на производство товара; рыночная цена – политическая цена; зарплата – естественная цена труда (минимум средств существования рабочих); прибыль – та часть продукта, которая остается после выплаты зарплаты и семян (сводилась к земельной ренте – создается в сельском хозяйстве в связи с различным плодородием и местоположением по отношению к рынку земельных участков); денежная рента – есть процент, а величина процента зависит от спроса и предложения денег и не должна регулироваться законом.
Адам Смит (1723 – 1790) 
 Две задачи экономической науки: 1) анализ объективной экономической реальности и выяснение закономерностей ее развития; 2) выработка рекомендации для экономической политики фирмы и государства. 
1. Истинное богатство состоит не в деньгах, а в земле, строениях, предметах потребления.
2. Источник богатства – труд. Разделение труда – важнейший фактор всей истории человечества. 
3. Одобрение законов об ограничении ставок процентной нормой (5%) . 
4. Три класса общества: зарплата – наемные рабочие, прибыль (конечная цель производства) – капиталисты, рента – землевладельцы. 
5. Валовой годовой продукт страны - сумма цен всех продаж в денежном выражении; чистый годовой продукт – сумма всей зарплаты, прибыли и ренты; капитал – запасы, необходимые для дальнейшего производства; накопление капитала – главное условие увеличения богатства общества. 
6. Размер зарплаты определяется соглашением между рабочим и капиталистом: а) потребность хозяина в работнике меньше, поэтому это ведет к уменьшению зарплаты; б) минимум зарплаты определяется ценой средств существования работника; в) колебания зарплаты определяются действием рыночного спроса и предложения на рынке труда. 
7. Три состояния общества: прогрессирующее – увеличение богатства и рост спроса на рынке труда; стационарное – положение рабочих тяжелое; регрессирующее - положение рабочих плачевное. 
8. Разделение труда на: производительный – создающий стоимость богатства общества; непроизводительный – остальная деятельность (слуги); цель – надо вкладывать капитал в производство. 
9. Три функции государства: обеспечение военной безопасности, правосудие, обязанность создавать и содержать общественные учреждения. 
10. Налог должны платить все пропорционально их имуществу. Четыре правила взимания налогов: пропорциональность; определенность (четкая сумма и время); минимальность (он должен покрывать только самые насущные нужды); удобства для плательщика. Самым подходящим объектом 
для обложения налогом является земельная рента, налог с прибыли – неэффективен, налог на зарплату – нецелесообразен. 
11. Следует уделять значительное внимание внешнеэкономическим связям (свободная внешняя торговля выгодна всем и чем богаче партнер, тем лучше). 
 Давид Риккардо (1772-1823) 
1. Все доходы создаются в производстве. 
2. Основная задача политэкономии – установление законов распределения “продукта земли” (национального дохода и богатства общества) между тремя классами общества. 
3. “Теория стоимости”: потребительная стоимость – не является мерой стоимости хоть и необходима для последней; меновая стоимость – определяется затратами труда на их производство, а не полезностью. 
4. Цена как денежное выражение стоимости: естественная цена – выражение стоимости; рыночная цена связана с отклонением от цены под действием спроса и предложения; цена складывается в процессе производства. 
5. Рост производительности труда ведет к уменьшению стоимости 6. Рента – доля продукта земли, которая уплачивается землевладельцу за ее пользование. Величина ренты зависит от: плодородия, местонахождения, величины вложенного капитала. Капитал – часть богатства, употребляемая в производстве: основной и оборотный. 
6. Деньги – бумажные деньги существуют, если они размениваются на золото по твердому соотношению, но их ценность зависит только от их количества в обращении. 
7. Кризисы перепроизводства невозможны. 
8. “Теория заработной платы” а) зарплата – рыночная цена труда, которая колеблется вокруг своей основы – естественной цены; б) естественная цена труда (стоимость средств существования рабочего и его семьи, которая зависит от количества предметов жизни, которые можно на них купить); в) прожиточный минимум зависит от исторических условий и традиций и сложившихся норм потребления. 
9. Выгодность международной торговли и специализации стран на производстве отдельных товаров.
Томас Мальтус (1766-1834) 
1. “Теория народонаселения”: а) общество в состоянии равновесия (количество продуктов потребления соответствует численности населения); б) при отклонении возникают силы, возвращающие к равновесию (война, болезни); в) цены всех товаров определяются соотношением спроса и предложения; г) скорость роста населения больше чем предметов потребления; д) регулирование роста населения через изменение зарплаты 
2. Важное значение имеет не номинальная зарплата, а реальная определяемая ценой потребляемой пищи. 
3. Против уравновешивания доходов. 
4. Средний класс – основа общества. 
   Джон Стюарт Милль (1806-1873) 
 Пытался “примирить непримиримое” – интересы труда и капитала. 
1. Законы производства неизменны и заданы техническими условиями (имеют характер “свойственный естественным наукам”). Законы распределения являются управляемыми “человеческой интуицией”. 
2. Теория производительного труда (только производительный труд, результаты которого осязаемы, создает богатство) новое – труд на охрану собственности и приобретение квалификации. 
3. Теория ренты – “компенсация, уплачиваемая за пользованием землей”.
4. Заработная плата – плата за труд зависит от спроса и предложения на рабочую силу. Заработная плата при прочих равных условиях ниже, если труд менее привлекателен. 
5. Изменение количества денег влияет на изменение относительных цен товаров (количественная теория денег).
6.  Важную роль в социально-экономическом развитии общества отводилась государству. 
7. Теория народонаселения – единственное средство для обеспечения полной занятости и высокой заработной платы за счет добровольного ограничения роста численности населения. 
8. Стоимость - понятие относительное. Создание стоимости трудом, требующимся для производства товарных благ (именно количество труда имеет первостепенное значение для изменения стоимости). 
9. Суждения и трактовки о социалистическом устройстве общества (преодоление злоупотреблений с правами собственности). 
  Марксизм. 
   Карл Маркс (1818 – 1883) 
   Основоположник международного коммунизма исследовал реалии современного ему общества. 
1. Совокупность производственных отношений, в которые вступают люди в общественном производстве, составляет экономическую структуру общества, реальный базис, на котором возвышается юридическая и политическая надстройка. 
2. Капитализм отрицает демократию, трудятся ради получения прибыли и имеет место эксплуатация одного класса другим. Крах капитализма неизбежен, потому что не обеспечивается полная занятость. 
3. Идеалом считает коммунистическое общество, состоящее из двух фаз: низшей – социализма и высшей – коммунизма. В этом обществе средства 
   производства не станут более объектом индивидуального присвоения, и       каждый человек обретет подлинную свободу. 
4. Ключевой теорией является теория прибавочной стоимости: а) рабочая сила как товар продается по стоимости; б) источником прибавочной стоимости является “неоплаченный труд” рабочих, продающих свою
рабочую силу; в) рабочий день делится на “необходимое время” и “прибавочное время” (создается прибавочная стоимость); 
5. Капитал – средство эксплуатации рабочего и установления власти над рабочей силой. Он бывает: постоянным (часть капитала, которая воплощена в средствах производства) и переменным (часть, которая воплощена в рабочей силе). 
6. Трудовая теория стоимости (стоимость определяется общественно необходимым рабочим временем). 
7. Законы рыночной экономики (обмен в любом обществе должен осуществляться с соблюдением закона стоимости – связь между общественным трудом, стоимостью и ценами товаров). 
8. Заработная плата – вознаграждение рабочего за его труд как результат обмена с капиталистом за продаваемую рабочую силу, а не сам труд. 
9. Теория ренты – помимо дифференциальной ренты еще и абсолютную связанную со специфически низкой в сельском хозяйстве органической структурой капитала и с монополией частной собственности на землю. 
10. Теория воспроизводства (экономический цикл начинается с подъема вызванного ростом совокупного спроса с целью накопления ради максимизации прибыли капиталистов и заканчивается спадом – снижение нормы прибыли и замедляется накопление).
11. Причина кризисов – бедность и ограниченность потреблений масс, которая противодействует стремлению капиталистического производства развивать производительные силы. 
Австрийская школа. 
 Е. Бем-Баверк (1851 - 1914) 
1. Ценность вещи измеряется величиной предельной пользы этой вещи. 
2. Основа ценности – наименьшая польза, которая позволяет в конкретных условиях потреблять эту вещь рациональным образом. 
3. Цена товара как следствие субъективных оценок материальных благ участникам обмена. 
4. Теория ожидания (рабочие в отличие от капиталистов недооценивают свое будущее, не стремясь к ожиданию плодов своего труда). 
5. Признает возникновение прибавочной стоимости в процессе переноса капиталом своей ценности на продукт, но за основу самовозрастания стоимости берется время, в течение которого оборачивается капитал. 
6. Процент на капитал является общеэкономической категорией там, где имеет место обмен текущего и будущего потребления. 
Кембриджская школа.
Альфред Маршал (1842 – 1924)
1. Центральное место – проблема рыночного формирования цен: рыночная цена – результат пересечения цены спроса и предложения; равновесная цена – в точке равновесия спроса и предложения (крест Маршала); идеальная картина рыночного взаимодействия – спрос и предложение в равной степени влияют на изменение цены; на разных отрезках времени проявляются разные закономерности (в краткосрочном периоде спрос берет на себя роль главного регулятора цены, в долгосрочном – предложение).
 2. Концепция об эластичности спроса – показатель зависимости объема спроса от изменения цены. Эластичности спроса зависит от трех факторов: предельной полезности, рыночной цены и денежного дохода. 
   3. Чтобы иметь более низкие издержки разумная производительность будет стремиться к самому эффективному сочетанию факторов производства. 
 4. Теория распределения – (условия спроса и предложения, которыми определяется цена факторов) четыре фактора производства: земля – рента; труд – заработная плата; капитал – процент; фактор организации – прибыль, что составляет в сумме национальный дивиденд. 
Американская школа. 
Дж. Кларк (1884 – 1964) 
   1. Все виды труда носят производительный характер. 
   2. Полезность и возможность присвоения (свойство блага делающего возможным установления собственности на него) необходимые предпосылки определения богатства. 
   3. Основные положения: а) хозяйственная система покоится на частной собственности и индивидуальной свободе; б) стоимость проистекает из полезности; в) участие государства ограничивается принуждением отдельных участников к соблюдению условий игры; г) капитал и труд состоит из мобильных единиц, легко перемещающихся; д) несмотря на все отклонения в действительности, заработная плата и процент на протяжении длительного периода должны устанавливаться в соответствии с естественным (статическим) уровнем. 
   4. Факторы, поддерживающие общество в динамическом состоянии и возвещающие о своем наличии воздействием на социальную структуру: рост 
народонаселения, новая техника производства, изменение организационных форм предприятия, накопление капитала, изменение вкусов потребителей. 
   5. Система распределения опирается на законы, которые проявляются в ценах; рынок – средство, позволяющее товарам получить общественную оценку и обуславливает распределение общественного продукта; в основе лежит индивидуальная предельная полезность. 
   6. Принимает принцип приоритетности микроэкономического анализа 
7. Главная заслуга – закон предельной производительности (распределение доходов на основе принципов предельного анализа цен факторов производства; цена фактора производства обусловлена ее относительной дефицитностью). Основная идея – предельная отдача каждого основного фактора производства для достижения наиболее эффективного производственного процесса. Факторы подчинены принципу предельной оценки. Труд и капитал, – подвижные фонды. 
Доходы определяются производительностью последних затрат факторов производства. Справедливая зарплата соответствует предельной производительности труда. Сущность: фактор производства увеличивается, пока стоимость продукта производимого с его помощью не будет равна цене фактора. 
 Кейнсианство. 
   Дж. Кейнс (1883 – 1946) 
   Основная идея – система рыночных и экономических отношений не является совершенной и саморегулируемой и максимально возможную занятость, и экономический рост может обеспечить только активное вмешательство государства в экономические процессы. 
   1. Макроэкономика как самостоятельный раздел экономической теории. 
   2. С ростом доходов склонность к потреблению понижается, а склонность к сбережению возрастает. 
 3. Присущая человеку склонность сберегать определенную часть дохода сдерживает увеличение дохода из-за сокращения объема инвестиций. 
   4. Поставил проблему спроса в центр исследований (экономическая теория спроса). 
   5. Вынужденная безработица (заработная плата зависит от спроса на труд, а он ограничен – уровень занятости). 
   6. Обеспечение нормального размера инвестиций упирается в проблему перевода всех сбережений в реальные капиталовложения (инвестиции равны сбережениям). 
 7. Реальный размер инвестиций зависит от: а) ожидаемого дохода капиталовложений или их предельной эффективности; б) нормы процента.       Мультипликатор – увеличение инвестиций в одной отрасли вызывает увеличение потребления и дохода, как в данной отрасли, так и в сопряженных отраслях. Чем ниже норма ссудного процента, тем выше стимулы к инвестициям, что в свою очередь расширяет границы занятости.
2.2. Формационный подход к периодизации.

В экономической науке сложились два подхода к изучению современного общества: формационный и цивилизационный.
Суть формационного подхода состоит в том, что в качестве глубинной причины развития человеческого общества рассматривается изменение его производственной основы и соответствующей ей формы собственности на экономические ресурсы, которые и определяют весь комплекс экономических, политических, правовых и других форм человеческого общения на различных этапах развития общества. Следует отметить, что формационному подходу присущ ряд недостатков. Это, в частности, относится к утверждению об обязательности прохождения в своём развитии всех стран и народов через пять формаций: первобытно-общинную, рабовладельческую, феодальную, капиталистическую и коммунистическую, а также чрезмерному акценту на антагонистический характер отношений между собственниками и несобственниками средств производства.
В данной курсовой работе используются исходные положения формационного подхода, и современный мир рассматривается как состоящий из экономических систем различных типов.

2.3. Цивилизационная трактовка смены общественно-экономических систем.

Отличие цивилизационного подхода состоит в том, что главенствующая роль в нём отводится социокультурному или религиозному фактору. Причём само понятие «цивилизация» употребляется в разных смыслах. В более широком, глобальном, всемирном смысле цивилизация рассматривается как определённая эпоха в историческом развитии общества. Так, выделяют доиндустриальную, индустриальную и постиндустриальную цивилизацию или традиционную (патриархальную), авторитарную и либеральную демократическую (рыночную) цивилизацию. В более узком смысле понятие «цивилизация» рассматривается как явление локальное, территориально ограниченное, например западно-христианская, православно-христианская, исламская, индуистская, китайская, японская, африканская, латиноамериканская.

Заключение.

Непременной принадлежностью экономических систем являются компоненты, части, то есть то, из чего она состоит и без чего она невозможна. Компонентов экономической системы очень много и данная характеристика системы имеет решающее значение при сравнительном анализе различных систем. Национальные экономические системы могут иметь различные компоненты. Например, при плановой экономике просто не было необходимости в валютной системе или сети коммерческих банков. Хотя проблема и остается дискуссионной, этот признак является решающим при классификации экономических систем.
Второй атрибут - структура системы, совместимость входящих в нее элементов. Система устойчива и функционирует эффективно при совместимости частей, «взаимодействие которых обеспечивает развитие системы». Этот признак - для разработки проблем трансформации экономических систем. Разрушение основного элемента системы приводит к разрушению прежней системы, а не основных элементов - к постепенному преобразованию (шоковая терапия или градуализм при проведении реформ).
Третий важнейший признак сложной системы имеет внутреннюю структуру взаимосвязанных элементов ее целенаправленность, ее стремление достичь определенной цели. Вместе со средствами достижения цели этот признак составляет функциональный аспект системы: трансформация экономической системы – не самоцель, а средство решения определенной целевой функции.
Следующий, четвертый, признак связан с тем, что система функционирует во внешней по отношению к ней среде, с которой связана множеством коммуникации. Целевая направленность системе передается из системы более высокого порядка. По отношению к экономической системе это 
означает, что данное общество ставит перед ней определенные цели и в зависимости от этого оценивает данную систему посредством определенного набора показателей.
И, наконец, есть управленческий аспект системы, без которого система не может целенаправленно развиваться. Сама системность предполагает наличие этого атрибута.
Характеристика сложных целостных систем может быть намного больше, но я ограничиваюсь данными атрибутами, которые в достаточной степени показывают возможные направления поисков в экономической теории.
В заключение хочу отметить, что при сознательной трансформации экономической системы главным условием недопущения окончательного ее распада является «плавное» изъятие «лишних» элементов и введение новых; чтобы дать возможность им адаптироваться в новой среде и избежать несовместимости элементов в данной конкретной экономической системе. 
Изучение политической экономии позволяет не только раскрыть внутреннюю логику исторического процесса, но и проникнуть в тайны экономической жизни, понять её движущие силы. Современной эпохе свойственно сочетание глубоких различий и острых противоречий с углублением интернациональной общности экономической жизни, усилением целостности и взаимозависимости мира.
Без глубокого знания политической экономии в современных условиях нельзя стать подлинным хозяином производства. Чтобы сознательно и компетентно, осмысленно и творчески воспринимать действительность, чтобы разбираться в самых запутанных перипетиях общественной жизни, уметь решать самые сложные задачи хозяйственной практики, для всего этого мало знаний, черпаемых из повседневной практики, необходимо знание объективных экономических зависимостей, принципов управления производством, методов и рычагов хозяйствования.
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Таблица №1.

	Основные черты
	Рыночная экономика
	Командно-административная экономика
	Смешанная экономика

	Масштабы обобществления производства
	Обобществление производства в рамках предприятия
	экспроприацию трудовой частной собственности, насильственное объединение частных товаропроизводителей в колхозы и совхозы
	Обобществление и огосударствление части хозяйства в национальном и интернациональном масштабах

	Преобладающая форма собственности
	Экономическая деятельность единоличных предпринимателей-капиталистов
	господствует государственная собственность
	Экономическая деятельность на базе коллективной частной и государственной собственности

	Форма бюджетного ограничения
	Жесткая
	Мягкая
	-

	Стимул к производительному труду
	Факторные доходы (заработная плата, прибыль и т.д.)
	Социалистическое соревнование
	Факторные доходы

	Основной принцип производства
	Принцип соответствия спроса и предложения
	воля центрального органа власти, материализующая принятые политические и идеологические решения.
	Принцип соответствия спроса и предложения

	Регулирование экономики
	Саморегулирование индивидуальных капиталов на основе свободного рынка при слабом вмешательстве государства
	жесткий контроль централизованным государством, полностью монополизировавшим экономику и власть.
	Активное государственное регулирование национальной экономики для стимулирования потребительского спроса и предложения, предотвращения кризисов и безработицы и т.д.

	Конкуренция
	Есть
	Нет
	Есть

	Теневая экономика
	Отсутствует
	Присутствует
	Только на запрещенный государством товар (наркотики)




Продолжение таблицы №1.

	Координация
	Роль координации действий экономических субъектов и размещения, благ в экономике выполняет рыночный механизм, и, прежде всего, система цен.
	Правила и параметры экономического поведения, и соответствующее размещение благ определяются воздействием командующей (управляющей) подсистемы, которой является, государство
	роль координации действий экономических субъектов и размещения благ определяется и рыночным механизмом и государственным регулированием.

	Ценообразование
	ориентируется на предотвращение спада в производстве.
	Государство устанавливает постоянные (фиксированные) цены
	гибкие цены

	Заработная плата
	устанавливается в процессе конкуренции при соотношении спроса и предложения на рынке труда
	административное установление заработной платы
	устанавливается в процессе конкуренции при соотношении спроса и предложения на рынке труда, но государство устанавливает минимальную заработную плату.

	Социальные гарантии
	Социальная незащищенность граждан в случаях безработицы, болезни и старости
	Гарантированное трудоустройство, бесплатная медицина и образование, социальное обеспечение
	Создание государственных и частных фондов социального страхования и социального обеспечения
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Komanpnan CMmeLuanHan akoHOMUKa 3xoHoMUKa
3KOHOMUKaA ceoGopHoro
PpbIHKA

PUC. 1. Crenerxs prrHOHOW opuenTayuu. B wmucto xoMama-
HOY IKOHOMHUKE BCE DElIeHUS MO MOBOAY PAcTipeAeAeHws pecypcon
TPUHUMAIOTCA TOCYARPCTBOM. B ITPOTHBONOAONKHOCTH ITOMY B WMETO
PHHOTHOY IKOHOMHMKE BCE PECYPCh PACHTPEACATIOTCA 4epes PHIHKH.
Bce peasHuie 9KOHOMUKM ABATIOTCH CMEIAHMBIMU UMEIOT JHave-
HUE U OCYAAPCTREHHBIE PemeHus, U poinku. Tem He menee oTHOCH-
TEABHAS SHATUMOCTh TOCYARPCTSA M PHIHKA CYLJECTBEHHO MIMEHAETCS
10 CTpaHam
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Crpans ¢
nepexomHoii
xooMuKOl 145 | 146 | 143 | 140 | 143 | 143 | 147
B oM wHee:

Kueraih 52| 64 | 68 | 75 | B4 | 91| 07

Pocenn 39 [ 86 [ 34| 28[25]21]18

Crpams
Lewrpanssoit
» Bocrouofi Feporss | 2,6 | 22 | 1.2 [ 18 | 1.

17| 18





