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Ведение.

 Инфляция является сложным социально-экономическим явлением. Как экономическое явление инфляция существует уже длительное время. Считается, что она появилась, чуть ли не с возникновением денег, с функционированием которых неразрывно связана. Но если ранее инфляция возникала, как правило, в чрезвычайных обстоятельствах, (например, во время войны государство выпускало большое количество бумажных денег для финансирования своих военных расходов), то в последние два-три десятилетия во многих странах она стала хронической.
 В наше время, кажется, нельзя прожить и дня, не услышав этого коварного и интригующего слова. О ней говорят, с ней борются, ее боятся. Что же такое - инфляция?
Инфляция представляет собой одну из наиболее острых проблем современного развития экономики во многих странах мира, отрицательно влияя на все стороны жизни общества. Она обесценивает результаты труда, уничтожает сбережения юридических и физических лиц, препятствует долгосрочным инвестициям и экономическому росту. Высокая инфляция разрушает денежную систему, провоцирует бегство национального капитала за границу, ослабляет национальную валюту, способствует ее вытеснению во внутреннем обращении иностранной валютой, подрывает возможности финансирования государственного бюджета. Инфляция является самым эффективным средством перераспределения национального богатства – от более бедных слоев общества к более богатым, усиливая тем самым его социальное расслоение.
Явление инфляции присуще в той или иной степени любой экономике, как рыночной, так и переходной. Однако в развитых странах она не представляет серьезной угрозы, поскольку там отработаны и достаточно широко используются методы её ограничения и регулирования. 
В последнее время в США, Японии и странах западной Европы преобладает тенденция замедления темпов инфляции.
Именно потому, что эта тема столь популярна в наши дни, я остановился на ней как на предмете своего исследования. Я хотел бы уяснить себе, что это за феномен; каковы его корни; насколько он опасен для экономики, и как с ним борется государство. 

1.Сущность и причины инфляции, её виды и формы.

 Инфляция – это явление, присущее экономике, использующей бумажные деньги. Её проявление заключается в форме повышения общего уровня цен и удорожания иностранной валюты.
 Вместе с тем многие экономисты отмечают, что изменяются цены не только товаров, но и измерителя их ценности, т. е. Денег.
 Говоря иными словами, инфляция (от лат. inflatio – вздутие) рассматривается как процесс обесценения денег и, соответственно, роста цен, который происходит в результате переполнения каналов обращения денежной массы сверх необходимой для товарооборота. Повышение цен – основное проявление и движущая сила инфляции.
 Однако необходимо отметить, что не всякое повышение цен служит показателем инфляции. Существуют и не инфляционные факторы роста цен. Например, ухудшение условий добычи сырья (большая глубина залегания полезных ископаемых); более высокое качество продукции, производство более сложных и современных её моделей; сезонные колебания цен (в производстве сельскохозяйственной продукции); циклические колебания экономической конъюнктуры и др.
 Современное макроэкономическое определение инфляции учитывает более широкий спектр факторов ценообразования: помимо потребительского спроса к ним относят предложение товаров и услуг, формирование цен на факторы производства, степень монополизации рынка.
Инфляция измеряется с помощью такого макроэкономического показателя, как индекс цен:
Цены стандартного набора товаров
  в измеряемом году
Индекс цен = -----------------------------------------------  Х   100%
    Цены того же набора товаров
   в базовом году

Темп инфляции в измеряемом году вычисляется так:

  (Индекс цен    _   Индекс цен
   измеряемого года    базового года)
   Темп =   ------------------------------------------------- Х   100%
инфляции  Индекс цен базового года

Кроме того, существует так называемое эмпирическое «правило 70», позволяющее подсчитать количество лет, в течение которых при данном темпе инфляции произойдет удвоение общего уровня цен:

  70
«Правило 70» = --------------------------------- .
    Годовой темп инфляции
«Правило 70» применяется обычно и для того, чтобы вычислить, сколько потребуется времени для удвоения реального ВВП или личных сбережений.
Например, объем личных сбережений «А» равен 1000 руб. Ежегодный темп инфляции равен 10%. Согласно «правилу 70» удвоение цен произойдет за 7 лет.  
Следовательно, чтобы остаться в исходной экономической ситуации, в течение 7лет величину сбережений необходимо довести до 2000.
Для измерения общего уровня цен чаще используется индекс цен валового национального продукта - дефлятор ВНП. Его корзина включает в 
себя все конечные товары и услуги, произведенные в обществе. То есть дефлятор ВНП более полно отражает изменение цен в обществе, охватывает не только отдельные группы товаров и услуг.
 

Номинальный ВНП
Дефлятор ВНП = -------------------------------------  Х 100%
  Реальный ВНП

где номинальный ВНП – расходы в нынешнем году по текущим ценам; реальный ВНП – расходы в нынешнем году по ценам базового года. [2]
Каковы же основные причины инфляции?
Для современной рыночной экономики инфляция стала неотъемлемым явлением прежде всего из-за того, что современный рынок далёк от условий совершенной конкуренции. Выделяют следующие инфляционные факторы, которые присущи развитым странам.
1. Наиболее распространённая причина инфляции – превышение денежной массы над товарной.. Это так называемая монетарная инфляция.
2. Рост государственных расходов в ВНП, который обусловлен расширением масштабов госсектора, госрегулирования экономики и проведения социальных программ. Следствием этого является дефицит госбюджета, источниками покрытия которого становятся займы в ЦБ страны, эмиссия денег и внешние займы.
3. Возникновение крупных фирм, корпораций (олигополий и монополий), которые получают сверхприбыли за счет сдерживания предложения и поддержания высокого уровня цен.
4. Усиление профсоюзов, которые добиваются повышения заработной платы, повышение которой, в свою очередь, с одной стороны, увеличивает платежеспособный спрос, а с другой – издержки производства. И то, и другое является фактором роста цен.
 С определённой степенью условности можно сказать, что последние три перечисленные причины инфляции есть ни что иное как проявление монопольных тенденций: государства – на осуществление – госрасходов и эмиссию денег; корпораций – на установление товарных цен и предложение товаров; профсоюзов – на установление цены труда и ограничение его предложения.
5. Индексация денежных доходов населения (в первую очередь заработной платы и социальных трансфертов). При необоснованно высоких её размерах, которые вызываются давлением профсоюзов, политических партий и ошибочными прогнозами в части инфляционного роста цен, индексация становится фактором формирования избыточного денежного спроса.
Перейдём к рассмотрению следующей характеристики инфляции. В зависимости от степени развития различают следующие виды инфляции: ползучая, галопирующая и гиперинфляция.
 Ползучая инфляция – это такая инфляция, для которой характерны относительно невысокие темпы роста цен, примерно до 10 % в год или несколько больше. Такого рода инфляция присуща большинству стран с развитой рыночной экономикой, и она не представляется чем-то необычным. Средний уровень инфляции по странам Европейского сообщества составил за последние годы около 3 – 3,5 %.
 Галопирующая инфляция -  это инфляция, при которой уровень цен скачет выше 10 % в год, на 30, 50, 100 % и т. д. Такая экономика характеризуется крайней неустойчивостью. Подобный вид инфляции характерен для стран с переходной экономикой.
 Наибольшую опасность для экономики представляет гиперинфляция. При данном виде инфляции цены растут астрономически, расхождение цен и заработной платы становится катастрофическим, разрушается благосостояние даже наиболее обеспеченных слоёв общества, бесприбыльными и убыточными становятся крупнейшие предприятия. В полную мощь работает печатный станок, развивается бурная спекуляция. Производство дезорганизуется, т. к. производители не могут понять, какую цену устанавливать им на свою продукцию. В современной России инфляционный взлёт цен, который можно назвать гиперинфляцией, имел место в 1992 г. (более 2600 %), затем он снижался и постепенно вышел за рамки галопирующей инфляции, приближаясь к ползучей.
 Теперь рассмотрим виды инфляции с точки зрения соотносительности роста цен по различным товарным группам, т.е. по степени сбалансированности их роста: сбалансированная и несбалансированная инфляция
 Сбалансированная инфляция не страшна для бизнеса. Приходится лишь периодически повышать цены товаров: если сырьё подорожало в 5 раз, то производители, соответственно, увеличивают цену своей конечной продукции. Риск потери доходности присущ только тем предпринимателем, которые стоят последними в цепочке повышения цен. Это, как правило, производители сложной продукции, основанной на интенсивных внешних кооперационных связях.
 Несбалансированная инфляция – большая беда для экономики. Но ещё страшнее, когда нет прогноза на будущее, нет уверенности хотя бы в том, что товарные группы-лидеры роста цен останутся лидерами и завтра, и через месяц, и через год. Невозможно рационально выбрать сферы приложения капитала, рассчитать и сравнить доходность вариантов инвестирования. промышленность развиваться в таких условиях не может. 
Возможны лишь короткие спекулятивно-посреднические операции, удобренные несбалансированными скачками относительных цен, как в отраслевом, так и в территориальном аспектах.
 С точки зрения ожидаемости и предсказуемости инфляции выделяют ожидаемую и неожидаемую инфляцию.
 Ожидаемая инфляция может предсказываться и прогнозироваться заранее, с достаточной степенью надёжности; неожидаемая – возникает стихийно, прогноз невозможен.[1]
ВЫВОД: Инфляция – не только денежный и производственный феномен, но и сложное социально – экономическое явление, порождаемое диспропорциями воспроизводства в различных сферах. Она разрушает хозяйственные связи, усиливает спекуляцию и нездоровые социальные явления (подкуп должностных лиц, нарушение правопорядка и др.), ведет к снижению уровня подавляющей части населения. Причин инфляции много, но основная – это увеличение денежной массы. [7]


2. Механизмы открытой инфляции.

Инфляция является результатом макроэкономической нестабильности и определяется как дисбаланс между совокупным спросом (AD) и совокупным предложением (AS), который вызывает повышение общего уровня цен.
 Несоответствие денежного спроса и товарной массы можно представить в виде неравенства AD > AS.
 Но всегда ли данное неравенство проявляется в повышении общего уровня цен? Для того, чтобы ответить на этот вопрос рассмотрим два типа инфляции: открытая и подавленная.
 Открытая инфляция характеризуется обесценением денег, ростом цен. Она характерна для рыночной экономики, где цены и доходы формируются под воздействием спроса и предложения. Инфляционный рост цен деформирует механизм рынка, но не ликвидирует реакцию экономики на рыночные сигналы: в долгосрочном периоде она не теряет способности к самонастройке в направлении равновесия при новом уровне цен.
 При подавленной инфляции ситуация складывается по-другому. Государство, обеспокоенное ростом цен, вступает с ним в борьбу. Оно устанавливает тотальный административный контроль за доходами и ценами, замораживая их на определённом уровне. Такой тип инфляции особо характерен для стран с тоталитарной командной экономикой, где доходы, цены и структура ВНП жестко определяются и контролируются государством.
 Различают несколько видов экономических последствий подавленной инфляции.
1. подавленная инфляция ломает механизм рыночной самонастройки, потому, что предприниматели не получают «условных сигналов» для перемещения капиталов и выгод от такого перемещения. Это ведёт к сохранению структурных дисбалансов, неэффективности производств и воспроизводству ситуации макроэкономического неравновесия.
2. В командной экономике замороженные цены делают весьма невыгодными вложения капитала в те сферы, где высоки издержки производства, вследствие этого из них уходит остаток капитала, что, в свою очередь, приводит к дефициту товаров. В условиях рынка дефицит быстро гасится более высокой ценой и более высоким предложением товара. Здесь же дефицит становится хроническим.
3. В условиях дефицита покупательный спрос полностью не реализуется и у населения образуются вынужденные сбережения. Дефицит товаров и вынужденные сбережения становятся питательной средой для очередей, а также для спекуляции на чёрном рынке. Чёрный рынок, обогащающий криминальные структуры, становится неизбежным спутником подавленной инфляции.[3] [4]
 Преимущества открытой инфляции в сравнении с подавленной заключаются в том, что в первом случае добавочный доход получает производитель, а во втором – криминальные структуры; первый вносит определённый вклад в развитие производства, у вторых же совсем иные ориентиры.
Каковы же механизмы открытой инфляции? Первым можно назвать адаптивные инфляционные ожидания. Адаптивные ожидания формируются экономическими агентами на основе информации о настоящих и предшествующих уровнях инфляции, при этом большее значение придается недавнему опыту. Производители и торговцы устанавливают все более высокие цены на свою продукцию: первые – ожидая, что в скором времени подорожают сырье, материалы и комплектующие изделия, вторые – надеясь чуть позже сбыть ее с большой выгодой. Наконец, работники требуют повышения номинальной заработной платы, что также подталкивает текущий потребительский спрос к расширению. В итоге под воздействием инфляционных ожиданий в экономике сочетаются медленный рост предложения и быстрое увеличение текущего спроса. Складывается механизм, который тянет цены вверх. Следует отметить, что инфляционные ожидания формируются на микроуровне.
В основе еще одного механизма открытой инфляции – инфляции издержек – лежит взаимосвязь издержек и цен. Государство, увеличивая налогообложение предприятий, повышая процентные ставки или индексируя доходы занятых, тем самым утяжеляет себестоимость, а следовательно, и цену продукции. Профсоюзы дают мощный импульс раскручиванию спирали «заработная плата- цены» (инфляционной спирали). Она возникает тогда, когда увеличение заработной платы опережает рост производительности труда, т.е. служит проявлением исключительно институционализированного давления организованных трудящихся. Вместе с тем раскручивание спирали поддерживают предприятия, которые могут закладывать возросшие издержки в цены.
Издержки производства могут также повышаться под влиянием импортных цен на сырье и продовольственные товары. Повышение цен на импортируемое сырье непосредственно воздействует на издержки производства в зависимости от той доли, которую это сырье в них занимает (например: «нефтяные шоки»).
Инфляция спроса. Этот тип инфляции соответствует ситуации, когда спрос на товары и услуги не может быть удовлетворен в результате их предложения как в общем плане, так и на уровне отраслей.
В общем плане инфляция спроса означает нарушение равновесия между совокупным спросом и совокупным предложением.
Основными причинами избытка совокупного спроса могут быть связаны с повышением государственных расходов, с помощью которых финансируется увеличение доходов или инвестиций; частных расходов на потребление или инвестирование доходов, вызванных положительным сальдо платежного баланса.
Следует упомянуть и о так называемой структурной инфляции, при которой повышение общего уровня цен вызвано условиями финансирования цен на некоторых рынках или в некоторых отраслях экономики.
В современных экономиках многие цены устанавливаются решением руководителей фирм в гораздо большей степени, чем выравниванием предложения и спроса на товар. Данный феномен получил название администрируемой инфляции.
Таким образом, инфляционный процесс может начаться без наличия избытка спроса или давления издержек на цены.[5][6]

3.Показатели изменения уровня инфляции.

По всему миру учёные и экономисты ведут широкие дискуссии о том, каким должен быть уровень инфляции. Уровень инфляции – это один из важнейших экономических показателей, влияющий на процентные ставки, обменные курсы, стоимость и качество жизни.
 Во многих исследованиях утверждается, что даже умеренная инфляция наносит значительный вред национальной экономике и долгосрочному росту, поскольку приводит к значительным искажениям в экономике и блокирует действие ключевых факторов экономического роста. Прежде всего, инфляция несправедлива с социальной точки зрения, т. к. является своеобразным налогом на тех, чьи доходы фиксированы в номинальном выражении или неадекватно индексируются в соответствии с ней, а это, как правило, наиболее бедная часть населения. Однако инфляции присущи и другие издержки.
 Во-первых, она «размывает» сигналы, которые призвана обеспечивать функционирующая система относительных цен. Во-вторых, к её издержкам относятся время, энергия и ресурсы, которые расходуются с целью защиты от инфляции и отвлекаемые от инвестиций и процесса производства. В-третьих, вследствие повышения рисков возможно отрицательное влияние инфляции на относительные объёмы инвестиций. И, наконец, в-четвёртых, инфляция ослабляет стимулы к сбережениям и спрос на национальную валюту и способствует бегству капитала, что также отрицательно сказывается на уровне выпуска в данной стране. [8, стр 44]
 В тоже время по мнению других исследователей, например Ж. Сапира, цель достижения нулевой инфляции является опасной и может привести к более низкому экономическому росту, чем тот, который мог бы быть достигнут в других условиях. А в некоторых случаях цель достижения нулевой инфляции может даже спровоцировать депрессию. И тогда сжатие предложения может усилить в динамике дисбаланс между предложением и спросом. Т. е. изложенное приводит к довольно важному выводу: экономика нуждается в некотором уровне инфляции.[1,стр 14] Полное прекращение инфляции и тем более дефляция весьма опасны для экономики. Это наглядно показали Великая депрессия в США и последняя длительная депрессия в Японии. Дж. М. Кейнс считал, например, что инфляция 3 % в год является оптимальной для регулирования пропорций цен и заработной платы, стимулирования деловой активности в стране и росту ВВП. С тех пор гибкость рынка труда в развитых странах несколько возросла, но проблема осталась. Особенно велики ценовые диспропорции сегодня в России. Возможно, что в таких переходных экономиках «инфляционная постоянная Кейнса» должна быть выше, например, на уровне 10 – 15 % в год, особенно если учесть инфляцию издержек, порождаемую ростом регулируемых цен на услуги естественных монополий. [9,стр 5]
 Однозначных и непротиворечивых ответов на вопрос каким должен быть уровень инфляции у исследователей нет. Но в целом, несомненно, что последствия инфляции носят негативный характер. Они сказываются на развитии хозяйственного процесса, социальных условиях, различных сторонах общественной жизни.
 Острота проблемы инфляции определяется несколькими причинами. Во-первых, если происходит укрепление реального курса рубля к доллару и евро, происходит ослабление ценовой конкурентоспособности российских товаропроизводителей. Во-вторых, для подавляющего большинства населения инфляция проявляется в росте цен на конкретные товары и услуги, что вызывает недовольство граждан, особенно в том случае, если инфляция обгоняет рост их номинальных доходов. В-третьих, инвесторам и товаропроизводителям трудно работать в условиях постоянного обесценения имеющихся у них оборотных средств. Также инфляция негативно сказывается на доходах предприятий, денежных сбережениях населения, долгосрочном инвестиционном планировании и на темпах экономического роста. Поэтому в последние годы множество центральных банков при выборе основной цели денежно – кредитной политики ориентируется на ограничение инфляции, а с 2003 г. Снижение инфляции определяется в качестве главной цели политики ЦБ России. [11, стр 18]  
 Показатели инфляции – это прежде всего индексы цен. К числу наиболее важных из них относятся:
· индексы цен на потребительские товары;
· индексы цен производителей;
· индексы цен потребителей на продукцию и услуги производственно – технического назначения;
· индексы – дефляторы.  
 При формировании индекса цен учитывается ряд принципиальных требований. В первую очередь он не должен быть подвержен влиянию различий в ценах, обусловленных изменением качества товаров. Для этого используется метод наблюдения за изменением цен на товары и услуги – представители, иными словами учитывается изменение цен на сопоставимую продукцию.
 Индекс потребительских цен (ИПЦ) измеряет изменение стоимости фиксированного набора основных потребительских товаров и услуг и является главным индикатором, который характеризует уровень инфляции в стране и регионах. 
 Однако следует отметить, что индекс инфляции (ИПЦ или любой другой), не является определяющим поведение отдельных потребителей, производителей и инвесторов. Более важную роль для них играют собственные «инфляционные ощущения», которые трактуются как субъективная оценка экономическими агентами темпов инфляции. Инфляционные ощущения порождают «инфляционные настроения», т. е. готовность индивидов к дальнейшему росту инфляции и стремление самим повышать цены или предъявлять требования работодателям о повышении заработной платы. Собственно говоря, термин «инфляционные ожидания» - это ни что иное как проекция инфляционных ощущений на будущее. Индивиды прогнозируют будущие темпы инфляции не по официально публикуемым ИПЦ, а по своим собственным ощущениям.
 При этом индивидуальный индекс потребительских цен для данного потребителя может значительно отличаться от общего ИПЦ вследствие отличий величин и структуры расходов индивида от средних по экономике. общий ИПЦ должен представлять собой средневзвешенную величину индивидуальных индексов. Но при этом важное значение имеет дифференциация индексов цен по группам товаров и услуг, которые потребляются индивидами с разными уровнями доходов и разным местом жительства. Учитывая высокую дифференциацию доходов населения в России, даже при стабильном общем ИПЦ, индивидуальные индексы цен для большинства потребителей могут расти при снижении цен для небольшой группы потребителей с высокими доходами. Подобная ситуация может сложиться и в силу территориальной дифференциации динамики цен и доходов.
 Наряду с объективным ИПЦ для данной однородной группы потребителей, существует и психологический фактор инфляционных ощущений и настроений. В странах со столь неразвитой рыночной экономикой и неадекватной системой её государственного регулирования, как в России «инфляционные настроения» имеют не менее важное значение, чем объективные процессы влияния роста цен на экспортируемые сырьевые товары и регулируемых цен на инфляцию. 
 Индивиды острее чувствуют повышение цен по товарам, занимающим не столь большую долю в расходах , но приобретаемых, изо дня в день, или затрагивающих жизненно важные интересы.
 К числу первых из них относят такие товары, как хлебобулочные и мясомолочные продукты, плодоовощная продукция, услуги ЖКХ и услуги пассажирского транспорта. Также к особо чувствительным товарам следует отнести лекарства, образовательные и медицинские услуги и т. д.[10][12]

 Заключение

Инфляция является сравнительно новым экономическим фактором, несмотря на то, что отдельные случаи инфляции имели место в истории. Инфляция - это многофакторный процесс, и точка зрения монетаристов, что инфляция - чисто денежное явление, есть не что иное, как современная трактовка первоначальных форм проявления инфляции. Инфляция в существенной степени определяется особенностями конкретного этапа экономического развития той или иной страны. В развивающихся странах со слабой экономикой инфляционный процесс находится под определяющим воздействием избыточной денежной эмиссии, вызываемой резким повышением бюджетных расходов над доходами. В развитых странах денежная масса, находящаяся в обращении, попадает под жесткий контроль центральных банков и может увеличиваться лишь темпами, адекватными темпам роста ВНП. Поэтому переполнения каналов обращения денежной массой не происходит. При инфляции снижается объем производства, поскольку колебание и рост цен делают неуверенным и перспективы развития производства; происходит перелив капитала из производства в торговлю и посреднические операции, где быстрее оборот капитала и больше прибыль, а также легче уклониться от налогообложения; расширяется спекуляция в результате резкого изменения цен; ограничиваются кредитные операции, поскольку никто не верит в долг; обесцениваются финансовые ресурсы государства. В то же время возникает социальная напряженность в связи с тем, что инфляция перераспределяет национальный доход в ущерб наименее обеспеченным слоям общества. Она снижает реальные доходы (количество товаров и услуг, которые можно купить на номинальный доход), а, соответственно, и общий уровень жизни населения, если номинальный доход будет отставать от роста цен. Особенно тяжела инфляция для лиц с фиксированными доходами: пенсиями, пособиями, заработной платой госслужащих. Кроме того, инфляция обесценивает сбережения и накопления граждан.
Возникновению инфляции в России послужили следующие причины: глубокие деформации и диспропорции общественного производства; структурные перекосы экономики; монополизм производителей товарной продукции; милитаризованная экономика; нерациональное использование денег государственного бюджета. Действие инфляционных механизмов в России стимулировалось государственным финансированием и льготным кредитованием. Либерализация цен и последовавшее за этим повышение зарплаты при сокращении производства привели к тому, что инфляция спроса переросла в инфляцию издержек производства. Следствием инфляции явилось расстройство денежной системы и создание финансовой напряженности в стране; натурализация процессов обмена; реальные изменения в распределении валового национального продукта; усиление имущественного расслоения населения, и как следствие, возникновение социальной напряженности в стране; сокращение инвестиций; неравномерный рост цен на товары и услуги.

Контрольно тестовые задания.

 1. Какое из определений наиболее полно отражает содержание инфляции?
А. Резкое увеличение денежной массы в обращении;
Б. Повышение общего уровня цен;
В. Обесценение денег, сопровождающееся потерей ими части своих функций;
Г. Утрата доверия к денежным знакам и переход на бартер;
Д. Снижение покупательской способности денег при одновременном росте цен; 
Инфляция - это переполнение финансовых каналов бумажными 
деньгами, что приводит к их обесцениванию. Инфляция - это денежное явление, но она не ограничивается обесцениванием денег. Она проникает во все сферы экономической жизни и начинает разрушать эти сферы. От нее страдает государство, производство, финансовый рынок, но больше всех страдают люди. 
Во время инфляции происходит:
1. Обесценивание денег по отношению к золоту;
2. Обесценивание денег по отношению к товару; 
3. Обесценивание денег по отношению к иностранной валюте.
Еще одно определение инфляции мы можем прочитать в современных американских учебниках.
Инфляция - это повышение общего уровня цен. Это, конечно, не означает, что повышаются обязательно все цены, даже в периоды довольно быстрого роста инфляции некоторые цены могут оставаться относительно стабильными, а другие падать. Одно из главных больных мест - это то, что цены имеют тенденцию подниматься очень неравномерно. Одни подскакивают, другие поднимаются более умеренными темпами, а третьи вовсе не поднимаются.
 2.Механизм открытой инфляции – это:
А. Механизм адаптивных ифляционных ожиданий;
Б. Рыночный механизм;
В. Инфляция спроса;
Г. Инфляция издержек.
Одним из первых механизмов открытой инфляции можно назвать адаптивные инфляционные ожидания. Они представляют собой психологический феномен, склонность, образ мыслей, определяющий поведение субъектов хозяйственной жизни. Наиболее важный фактор в формировании инфляционных ожиданий - темпы роста цен, усредненные на некотором промежутке времени, предшествующему данному моменту. Если на этом промежутке наблюдаются высокие темпы инфляции, то субъекты хозяйствования закладывают эти темпы в свои планы на будущее: потребители увеличивают закупки тех товаров, цены на которые имеют тенденцию к наибольшему росту, вследствие чего нагнетается текущий спрос, провоцируется повторное подорожание товаров и услуг; производители и торговцы устанавливают все более высокие цены на свою продукцию, что приводит к дальнейшему росту цен и усилению инфляционных ожиданий. Возникает самоподдерживающийся процесс ускоренного роста цен под действием инфляционных ожиданий.
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