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ВВЕДЕНИЕ

Украина вступила в период формирования рыночных отношений. Рыночная экономика по своей сущности является средством, стимулирующим рост производительности труда, всемирное повышение эффективности производства. Однако и в этих условиях важным является определение основных направлений повышения эффективности производства, факторов, определяющих рост эффективности производства, методов его определения. 
Для предприятий любой формы собственности очень важно учитывать финансовые результаты, отражающие динамику расходов и доходов в течение определенного времени. Однако, сама финансовая информация, выраженная в денежной форме, без должного анализа производственной стратегии, эффективности использования производственных ресурсов и развития рынков сбыта не дают полной оценки текущего состояния и перспектив развития предприятия. 
В данной курсовой работе сначала будут рассмотрены критерии и показатели экономической эффективности, общая и сравнительная экономическая эффективность затрат, а затем уже основные пути повышения эффективности производства. Такое построение курсовой работы объясняется тем, что представляется не совсем удобным рассматривать направления повышения эффективности производства без определения ее основных критериев и показателей. 


СУЩНОСТЬ, КРИТЕРИИ И ПОКАЗАТЕЛИ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОИЗВОДСТВА

Оценка деятельности предприятия производится на основе комплексного анализа конечных итогов его эффективности. Экономическая суть эффективности предприятия состоит в том, чтобы на каждую единицу затрат добиться существенного увеличения прибыли. Количественно она измеряется сопоставлением двух величин: полученного в процессе производства результата и затрат живого и овеществленного труда на его достижение. 
Экономический эффект выражается в натуральных и стоимостных показателях, характеризующих промежуточные и конечные результаты производства в масштабе предприятия, отрасли и народного хозяйства в целом. К таким показателям относятся, например, объем валовой, товарной, реализуемой, иногда чистой продукции, масса полученной прибыли, экономия различных элементов производственных ресурсов и общая экономия от снижения себестоимости продукции, величина национального дохода и совокупного общественного продукта и др.
Результаты анализа экономической деятельности используются как база для выработки плановых решений последующего развития, а некоторые из них являются фондообразующими специальных и других фондов предприятия. 
При оценке производства следует учитывать не только экономические, но и социальные результаты. Их особенностью является то, что они, как правило, не поддаются количественному измерению. 

Измерение экономической эффективности предприятия требует ее качественной и количественной оценки, т.е. определения критерия и показателей эффективности общественного производства. Правильно выбранный критерий должен наиболее полно выражать сущность экономической эффективности и быть единым для всех звеньев производства. 
Для правильного определения важнейших направлений повышения экономической эффективности общественного производства необходимо сформулировать критерий и показатели эффективности. 
Критерий экономической эффективности имеет определенную структуру, позволяющую выражать его количественно на всех уровнях управления предприятием. В условиях рыночной экономики основным критерием оценки хозяйственной деятельности предприятия служит доход (прибыль, рентабельность по отношениям к фондам). 
Оценивая критерий эффективности производственного предприятия особое внимание следует уделять приросту прибыли не только за счет роста объемов рентабельной продукции, произвольного увеличения цен на изделия без соответствующего повышения качества и т.п., но и ее приросту за счет лучшей работы, роста объема производства нужной народному хозяйству продукции и снижения себестоимости. 
Количественная определенность единого критерия выражается в обобщающих показателях эффективности производства и функционально связанных с ними локальных показателях использования различных видов ресурсов. 
Однако обобщающим критерием экономической эффективности общественного производства служит уровень производительности общественного труда.
Производительность общественного труда измеряется отношением произведенного национального дохода к средней численности работников, занятых в отраслях материального производства:
 Побщ = НД/чм
Важнейшими показателями экономической эффективности общественного производства служат трудоемкость, материалоемкость, капиталоемкость и фондоемкость.
За период с 1985 по 1991 гг. Наблюдалось снижение среднегодовой численности работников народного хозяйства, особенно в сфере материального производства. Снизился также объем производства продукции в этих отраслях. В результате производительность труда по чистой продукции предприятий материального производства по отношению к предыдущему году к 1990 г. составила 96,2%, а в 1991 г. - 91,7%.
В течение 1990-1991 гг. Отмечалось повышение металлоемкости и энергоемкости продукции. Однако эффективность использования производственных основных фондов катастрофически снижается. Так, в течение всех последних лет устойчивую тенденцию к снижению имеет фондоотдача, несмотря на систематический рост фондовооруженности труда в среднем на 5-7% за эти же годы. 

Еще одним показателем экономической эффективности производства является трудоемкость продукции - величина, обратная показателю производительности живого труда, определяется как отношение количества труда, затраченного в сфере материального производства, к общему объему произведенной продукции:
 t = T/Q 
T - количество труда, затраченного в сфере материального производства;
Q - общий объем произведенной продукции (как правило валовой продукции).

Материалоемкость общественного продукта исчисляется как отношение затрат сырья, материалов, топлива, энергии и других предметов труда к валовому общественному продукту. Материалоемкость продукции отрасли (объединения, предприятия) определяется как отношение материальных затрат к общему объему произведенной продукции:
 m = M/Q, 
 где m - уровень материалоемкости продукции; 
M - общий объем материальных затрат на производство продукции в стоимостном выражении;
Q - общий объем произведенной продукции (как правило валовой).
Снижение материалоемкости продукции эффективно для народного хозяйства страны. Следует также иметь в виду, что Украина не имеет значительных месторождений таких важных энергетических ресурсов, как нефть, газ. Импорт их из вне обходится для нашей страны слишком дорого, чтобы бездумно использовать эти источники энергии. Кроме того, если мыслить в глобальном масштабе, то нельзя не забывать, что ресурсы Земле далеко не безграничны и к концу ХХ века человечество подошло к проблеме истощения полезных запасов. 
Кроме того, в себестоимости продукции машиностроения почти 3/5 затрат приходится на сырье, основные и вспомогательные материалы, топливо и энергию. В 1985-1990 гг. было предусмотрено обеспечить за счет снижения 65 - 10% прироста потребностей в важнейших видах ресурсов, а по отдельным из них - всю дополнительную потребность. Однако по многим ресурсам фактическая величина экономии не достигла намеченных размеров. Причинами этого были низкий уровень внедрения достижений НТП и недостаточная организационно-экономическая работа в этом направлении. 
В известной степени близки между собой показатели капиталоемкости и фондоемкости продукции. Показатель капиталоемкости продукции показывает отношение величины капитальных вложений к определяемому ими приросту объема выпускаемой продукции:
 KQ = K / Q ,
где KQ - капиталоемкость продукции;
 K - общий объем капитальных вложений;
 Q - прирост объема выпускаемой продукции.
Фондоемкость продукции исчисляется как отношение средней стоимости основных производственных фондов народного хозяйства к общему объему произведенной продукции:
 f = F/Q ,
где f - фондоемкость продукции; 
F - средняя стоимость основных производственных фондов народного хозяйства;
Q - общий объем произведенной продукции (как правило, валовой продукции).
В народном хозяйстве, в ее отдельных отраслях, например, в промышленности, широко применяется показатель фондоотдачи, обратный показателю фондоемкости.
По данным за ряд последних лет, показатель фондоотдачи в народном хозяйстве в целом и в промышленности имеет негативную тенденцию к снижению, а показатель фондоемкости - росту. В 1992 г. по отношению к 1985 г. показатель фондоотдачи по всей промышленности составил лишь 84%. Следует обратить особое внимание на низкий уровень использования действующих производственных мощностей, высокую степень износа основных производственных фондов в промышленности. 

Приведенные выше показатели имеют ограниченный характер использования, все они, кроме показателя производительности общественного труда, не дают полного, всестороннего представления об экономической эффективности производства и затрат, а характеризуют лишь использование определенного вида ресурсов. 
Для полного представления об общей эффективности затрат нужна обобщенная характеристика стоимостных и натуральных показателей. Этой цели служат общая и сравнительная экономическая эффективность затрат.
В планировании и проектировании общая экономическая эффективность определяется как отношение эффекта к капитальным вложениям, а сравнительная - как отношение разности текущих затрат к разности капитальных вложений по вариантам. При этом общая и сравнительная экономическая эффективность дополняют друг друга. 

По народнохозяйственным комплексам, отдельным отраслям, а также формам воспроизводства основных фондов общая экономическая эффективность затрат рассчитывается как отношение прироста прибыли или хозрасчетного дохода (П) к капитальным вложениям К:
 Эпп = П/К
По вновь строящимся цехам, предприятиям и отдельным мероприятиям показатель эффективности Эп определяется как отношение планируемой прибыли к кап. Вложениям (сметной стоимости):
 Эп = (Ц - С) / К
где К - полная стоимость строящегося объекта
 Ц - годовой выпуск продукции в оптовых ценах предприятия
 С - издержки производства годового выпуска продукции после полного осуществления строительства и освоения введенных мощностей .

При сопоставлении вариантов хозяйственный и технических решений, размещения предприятий и их комплексов, строительства новых или реконструкция старых предприятий и т.п. рассчитывается сравнительная экономическая эффективность затрат. Основной показатель наиболее оптимального варианта - минимум приведенных затрат. 
 Зпi = Сi + ЕнКi  min ,
где ЗПi - приведенные затраты по данному варианту 
 Ci - текущие затраты по тому же варианту
 Кi - кап. вложения по каждому варианту 
 Ен - нормативный коэффициент сравнительной экономической эффективности кап. вложений. 

В условиях рыночной экономики основным критерием оценки хозяйственной деятельности предприятия служат прибыль и рентабельность по отношению к фондам.
Оптимальным дополнением к показателю прибыли явилось бы выделение в том числе удельного веса увеличения прибыли, полученной за счет снижения себестоимости. 
Следует также отметить, что по мере формирования цивилизованных рыночных отношений у предприятия останется лишь один путь увеличения прибыли - увеличение объема выпуска продукции, снижение затрат на ее производство. 


ОСНОВНЫЕ НАПРВЛЕНИЯ ПОВЫШЕНИЯ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОИЗВОДСТВА.

Переход к рыночным отношениям требует глубоких сдвигов в экономике - решающей сфере человеческой деятельности. Необходимо осуществить крутой поворот к интенсификации производства, переориентировать каждое предприятие, организацию, фирму на полное и первоочередное использование качественных факторов экономического роста. Должен быть обеспечен переход к экономике высшей организации и эффективности со всесторонне развитыми производительными силами и производственными отношениями, хорошо отлаженным хозяйственным механизмом. В значительной степени необходимые условия для этого создает рыночная экономика. 
· важнейшим фактором повышения эффективности общественного производства, обеспечение высокой его эффективности был и остается научно-технический прогресс. До последнего времени НТП проистекал эволюционно. Преимущество отдавалось совершенствованию уже существующих технологий, частичной модернизации машин и оборудования. Такие меры давали определенную, но незначительную отдачу. Недостаточны были стимулы разработки и внедрения мероприятий по новой технике. В современных условиях формирования рыночных отношений нужны революционные, качественные изменения, переход к принципиально новым технологиям, к технике последующих поколений - коренное перевооружение всех отраслей народного хозяйства на основе новейших достижений науки и техники. Важнейшие направления НТП:

· широкое освоение прогрессивных технологий 
· автоматизация производства
· создание использование новых видов материалов

В условиях перехода к рыночной экономике, ее начального этапа очень важны мероприятия научно-технического характера. Коллективы предприятий, их руководители главное внимание уделяют материальному стимулированию труда. Большая часть прибыли после уплаты налогов направляется в фонд потребления. Такое положение ненормально. Очевидно, по мере развития рыночных отношений предприятия начнут уделять должное внимание развитию производства на перспективу и будут направлять необходимые средства на новую технику, обновление производства, на освоение и выпуск новой продукции. 
Помимо того, необходимо создать организационные предпосылки, экономические и социальные мотивации для творческого труда ученых, конструкторов, инженеров, рабочих. Коренные преобразования в технике и технологии, мобилизация всех, не только технических, но и организационных, экономических и социальных факторов создадут предпосылки для значительного повышения производительности труда. Предстоит обеспечивать внедрение новейшей техники и технологии, широко применять на производстве прогрессивные формы научной организации труда, совершенствовать его нормирование, добиваться роста культуры производства, укрепление порядка и дисциплины, стабильность трудовых коллективов. Хотя, все выше сказанное крайне важно и необходимо для современных предприятий, но нужно учитывать реалии сегодняшней жизни. Подобные меры смогут внедрить, наверное, очень нескоро и очень немногие 
предприятия из-за сложившегося и недавно обострившегося экономического, социального кризиса.

· Одним из важных факторов интенсификации и повышения эффективности производства является режим экономии. Ресурсосбережение должно превратиться в решающий источник удовлетворения растущей потребности в топливе, энергии, сырье и материалах. В решении всех этих вопросов важная роль принадлежит промышленности. Предстоит создать и оснастить народное хозяйство машинами, оборудованием, обеспечивающую высокую эффективность использования конструкционных и других материалов, сырьевых и топливно-энергетических ресурсов, создание и применение высокоэффективных малоотходных и безотходных технологических процессов. В настоящее время Украина использует в расчете на единицу национального дохода топлива, электроэнергии, металла гораздо больше, чем все развитые страны. Это приводит к дефициту ресурсов при больших объемах производства, что вынуждает выделять все большие средства для наращивания сырьевой и топливно-энергетической базы. Поэтому так необходима модернизация отечественного машиностроения - решающее условия ускорения НТП, реконструкции всего народного хозяйства. Нельзя забывать и об использовании вторичных ресурсов. Материало- и энергоемкая структура украинской экономики и устаревшая техническая база производства обуславливают образование большого количества отходов - около 1,5 млрд. т ежегодно. Из общего количества ежегодно образующихся отходов к ресурсной части относятся 500-600 млн. т, но из них используются меньше трети, а остальные вывозятся на свалки, сбрасываются в отвалы, накапливаются на терриконах, которые по площади ежегодно увеличиваются на 2-3 тыс. га. Вместе с тем вторичные ресурсы уже ныне могут играть значительную роль в обеспечении производства сырьем и заменять природные ресурсы (рудные концентраты, естественные нерудные материалы и пр.). Низкий уровень использования отходов приводит к их накапливанию в окружающей среде, к ее значительному загрязнению и деградации, подрыву естественной основы как самого производства, так и жизнедеятельности людей. Оценочные расчеты по 30 основным видам отходов показали, что снижение выпуска продукции из отходов является причиной существенного уменьшения поступлений средств в бюджет. В результате уменьшения объемов использования только 6 видов наиболее весомых отходов в 1992 г. было недополучено по сравнению с 1989 г. продукции из отходов на сумму свыше 298 млрд. крб. Это обусловило уменьшение поступлений в Госбюджет за счет недополучения НДС и налога на прибыль в сумме 58,5 млрд. крб., а целом это составляет 6,2% общей суммы бюджетных поступлений. Повышение эффективности общественного производства в значительной мере зависит от лучшего использования основных фондов. Необходимо интенсивней использовать созданный производственный потенциал, добиваться ритмичности производства, максимальной загрузки оборудования, существенно повышать сменность его работы и на этой основе увеличивать съем продукции с каждой единицы оборудования, с каждого квадратного метра производственной площади. Важнейшим результатом организации интенсивного использования производственных мощностей является ускорение темпов прироста продукции без дополнительных капитальных вложений, темпов роста фондоотдачи. Развитие нашей экономики на современном этапе и в ближайшей обозримой перспективе обуславливает необходимость совершенствования организации интенсивного использования производственных мощностей действующих предприятий. Организацию эффективного использования производственных мощностей необходимо рассматривать как действие, направленное на опережающее увеличение выпуска продукции по отношению к затратам на их прирост. При этом действие понимается в широком смысле как многогранная деятельность производственных подразделений и служб, которая направлена на использование производственных мощностей промышленны предприятий в соответствии с целями, поставленными перед ними нашим обществом. 

· Один из факторов интенсификации производства, повышения его эффективности - совершенствование структуры экономики. Более высокими темпами необходимо развивать отрасли, обеспечивающие НТП и успешное решение социальных задач, добиваться улучшения пропорций между производством средств производства и предметов потребления, отраслями АПК. Инвестиционная политика призвана обеспечивать повышение эффективности капитальных вложений. Предстоит осуществить перераспределение средств в пользу отраслей, обеспечивающих социальные потребности, ускорение научно-технического прогресса. Все большая доля средств должна направляться на техническое перевооружение и реконструкцию действующих предприятий в противовес новому строительству. В ряду мер по структурной перестройке общественного производства - обеспечение ускоренного роста производства товаров народного потребления и всей сферы услуг, развитие малого предпринимательства, конверсия военного производства на предприятиях оборонного комплекса; техническое перевооружение и повышение эффективности работы транспорта, систем электро-, нефте- и газоснабжения, связи и информационного обеспечения всех отраслей производственной инфраструктуры.

· Важное место в повышении эффективности производства занимают организационно-экономические факторы, включая управление. Особо возрастает их роль с ростом масштабов общественного производства ми усложнением хозяйственных связей. Прежде всего это развитие и совершенствование рациональных форм организации производства - концентрации, специализации, кооперирования и комбинирования. Требует дальнейшего развития и совершенствования производственная социальная инфраструктура, оказывающая существенное влияние на уровень эффективности производства. В управлении - это совершенствование самих форм и методов управления, планирования, экономического стимулирования - всего хозяйственного механизма. В планировании - сбалансированность и реальность планов, оптимально построенная система плановых показателей, не сдерживающая первичные звенья народного хозяйства, а дающая им широкий простор для деятельности. В этой же группе факторов - широкое применение многообразных рычагов хозяйственного расчета и материального поощрения, материальной ответственности и других хозрасчетных экономических стимулов. Большую роль в решении задач эффективного хозяйствования, создания и внедрения ресурсосберегающих техники и технологии призвана играть наука. 

· Особое место в интенсификации экономики, снижении удельного расхода ресурсов принадлежит повышению качества продукции. Результаты проводимой в народном хозяйстве работы по повышению технического уровня, качества продукции и выполняемых работ не отвечают современным требованиям. Эта задача должна стать всенародной, предметом постоянного внимания и контроля, главным фактором в оценке деятельности каждого трудового коллектива. 



ЗАКЛЮЧЕНИЕ
Существенно расширяются возможности действия всех факторов повышения эффективности производства в условиях формирования рыночных отношений. Осуществляются структурная перестройка народного хозяйства, переориентация его на потребителя; модернизация важнейших отраслей народного хозяйства - промышленности, строительства, транспорта и связи на основе высоких технологий; преодоление отставания от мирового научно-технического уровня; продуманная конверсия военного производства; переход к смешанной экономике, в которой создаются на равных правах различные формы собственности; свободное развитие всех коллективных и частных форм хозяйствования; финансовое оздоровление экономики; органичное включение страны в глобальные хозяйственные связи. В результате этого сформируется регулируемое, цивилизованное рыночное хозяйство, которое явится действенным средством, стимулирующим рост производительности труда, повышение эффективности всего общественного производства, приумножение общественного богатства в интересах повышения благосостояния народа. 
Однако все не так просто. И не так легко выполнить все поставленные здесь задачи. Причины могут быть разного характера - от общего кризиса до закостенелого сознания руководителей предприятий и фирм. Но нужно двигаться вперед и находить все новые пути повышения экономической эффективности производства. Без этого Украине нет места среди развитых стран мира. 





1.  Рассчитаем объем товарной продукции. Товарная продукция - продукция, выраженная в денежных единицах, подлежащая реализации другим организациям и услуги промышленного характера.

Рассчитаем объем реализуемой продукции. Реализуемая продукция - стоимость промышленной продукции, которая будет поставлена потребителю и оплачена в планируемом периоде.

 Рассчитаем объем валовой продукции. Валовая продукция - стоимость всей продукции, произведенной предприятием за планируемый период независимо от степени готовности продукции. 

Измерение объема производства, рассчитываемой на основе оптовой цены является несовершенным. Основной недостаток связан с влиянием перенесенной стоимости материалов и полуфабрикатов на объем продукции. Различная удельная величина материальных затрат в ценах изделий искажает вклад предприятия в создания изделия и увеличения объема материала. 
Для устранения этого недостатка применяются показатели объемов нормативно- и условно-чистой продукции. Объем нормативно-чистой продукции отражает величину вновь созданной стоимости. Основанием для расчета НЧП является норматив чистой продукции - часть оптовой цены изделия, состоящая из заработной платы с отчислениями и прибыли:

Рассчитаем объем нормативно-чистой продукции:

Рассчитаем объем условно-чистой продукции, который представляет собой сумму нормативно-чистой продукции и амортизационных отчислений за год: 


2. Рассчитаем объем продукции в трудовых показателях. Как известно, объем продукции можно рассчитывать в стоимостных, трудовых и натуральных показателях. Предыдущие показатели отражали объем продукции в стоимостных показателях, а этот показатель - в трудовых. 


3.  Рассчитаем численность рабочих-сдельщиков. Планируемую потребность численности рабочих отделы кадров и отделы по заработной плате анализируют по наличному составу, учитывая их квалификационный уровень, возрастной ценз и причины, обуславливающие движение кадров на предприятии. 


4.Рассчитаем численность ППП. Производственно-промышленный персонал в зависимости от выполняемых функций делится на следующие категории:
· рабочие;
· инженерно-технические работники;
· служащие;
· младший обслуживающий персонал;
· охрана;
· ученики.

ППП заняты непосредственно производственной деятельностью и обслуживанием производства. 


5. рассчитаем производительность труда. Показатель производительности труда важен потому, что он отображает эффективность труда персонала на данном предприятии. Но расчет этого показателя, исходя из объема товарной, а как следствие реализуемой и валовой продукции, не является объективным, потому, что он зависит о себестоимости материалов, и если себестоимость материалов изменяется, то изменяется и производительность труда, хотя на самом деле производительность может и не изменяться. Наиболее объективной оценкой производительности труда является оценка, рассчитанная на основе нормативно-чистой продукции, т.к. она зависит только от заработной платы, отчислений в социальные фонды и прибыли. Поэтому она отражает величину вновь созданной стоимости, т.е. затраченного труда. 


6.  Рассчитаем отчисления в фонды социального страхования, занятости населения, Пенсионный фонд. Сдует дополнить, что к числу удержаний и вычетов из заработной платы относятся следующие обязательные удержания: подоходный налог, который рассчитывается исходя из размера заработной платы по определенной т.н. сетке, в Пенсионный фонд 1% при зарплате до 150 грн., 2% при зарплате более 150 грн.. однако это все относится к удержаниям, а не отчислениям из фонда оплаты труда. 


7.Рассчитаем фондоотдачу, фондоемкость, фондовооруженность. Эта группа показателей применяется для определения экономической эффективности использования основных производственных фондов. Фондоотдача показывает, какая доля выпущенной продукции приходится на единицу фондов. Она может иметь натуральное и стоимостное выражение. Фондоемкость показывает, какая доля фондов приходится на единицу выпущенной продукции. А фондовооруженность показывает, какая доля основных фондов приходится на одного рабочего на промышленном предприятии. Рост фондоотдачи является следствием интенсивной загрузки оборудования, роста производительности труда, объема продукции без ввода дополнительных фондов. Производительность труда может расти за счет фондовооруженности, т.е. за счет ввода дополнительных фондов, это - экстенсивный путь развития, требующий дополнительных капиталовложений. 


8.Рассчитаем производственную мощность производственного отдела. Производственная мощность - максимально возможное количество продукции, выпущенное предприятием на имеющемся оборудовании, имеющихся производственных площадях и при установленном режиме работы предприятия. Оценка производственной мощности необходима для составления планов, выявления дефицита производственных мощностей, для выбора направления капитальных вложений, для установления резерва производственной мощности, необходимого для подготовки производства и освоения новых видов продукции и др. 


9.  Рассчитаем стоимость оборотного капитала. Оборотные средства - это совокупность денежных средств, вложенных в оборотные производственные фонды и фонды обращения с целью обеспечения непрерывности процесса производства и реализации продукции. Оборотные средства находятся в постоянном движении. Они совершают кругооборот, в процессе которого проходят три стадии, меняя свою форму. Найдем стоимость оборотных средств из формулы коэффициента оборачиваемости. 


10. Вычислим длительность 1-го оборота. Длительность оборота оборотных средств - это период от момента вступления денежных средств в процесс кругооборота выработки продукции до момента возвращения этих средств в денежной форме после реализации продукции.


11.  Рассчитаем отчисления акцизного сбора. Плательщиками акцизного сбора являются производители подакцизных товаров. Перечень этих товаров, а также порядок начисления акцизного сбора регулируется Декретом КМУ "Об акцизном сборе" №18-92 с последующими изменениями и дополнениями.


12. Отпускная цена продукции. В основных положениях Украины "О ценах и ценообразовании" определены принципы установления и применения цен и тарифов и организация контроля за их соблюдением на территории государства всеми предприятиями и организациями независимо от форм собственности и подчиненности. Оптовые цены на продукцию производственно-технического назначения, товары народного потребления и закупочные цены на сельхозпродукцию устанавливаются исходя: из фактических затрат в себестоимости продукции, прибыли предприятия, величины суммы налога на добавленную стоимость, на сумму акцизов, на сумму лицензионного сбора. 


13.  Вычислим размер прибыли. Прибыль - одна из форм стоимости прибавочного продукта, выступающая как разница между продажной ценой товара и затратами на его воспроизводство, источник доходов бюджета, финансирования расширенного воспроизводства и стимулирования работников. 


14.  Вычислим отчисления налога на прибыль. Законом установлено, что объектом налогообложения является не балансовая прибыль, как предусматривалось ранее законодательством, а прибыль, которая определяется путем уменьшения суммы скорректированного валового дохода отчетного периода на сумму валовых издержек налога и сумму амортизационных отчислений, начисленных согласно Закону "О налогообложении прибыли предприятия". 


15. Рассчитаем прибыль, которая остается на предприятии и ее распределение между фондами. Прибыль, которая останется на предприятии, распределится между резервным фондом и фондами экономического стимулирования (фонд развития производства, науки и техники, фонд материального стимулирования, фонд социального развития). Согласно заданным условиям рассчитаем, какая доля прибыли приходится на каждый фонд 









ТАБЛИЦА ПОЛУЧЕННЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ	
 
	 Показатели
	Значение
	Измерение

	Объем товарной продукции
	76848450
	д.ед.

	Объем реализуемой продукции
	76668450
	д.ед.

	Объем валовой продукции
	76668450
	д.ед.

	Объем нормативно-чистой продукции
	12194993,3
	д.ед.

	Объем условно-чистой продукции
	14912107,7
	д.ед.

	Объем продукции в трудовых показателях
	7325000
	д.ед.

	Численность рабочих-сдельщиков
	 4047
	чел.

	Численность ППП
	 6745
	чел.

	Производительность труда по ТП
	 11393,395
	д.ед./чел.

	по РП
	11366,7087
	д.ед./чел

	по ВП
	11366,7087
	д.ед./чел

	по НЧП
	 1808,0049
	д.ед./чел

	по УЧП
	 2210,8388
	д.ед./чел

	Отчисления в Фонд социального страхования 
	265623,4397
	д.ед.

	Отчисления на случай безработицы
	 99608,7899
	д.ед.

	Отчисления в Пенсионный фонд
	2124987,5174
	д.ед.

	Отчисления в Фонд Чернобыля
	332029,2996
	

	Фондоотдача
	2,19567
	д.ед./д.ед.

	Фондоемкость
	0,4554
	д.ед./д.ед.

	Фондовооруженность
	5189,0289
	д.ед./чел.

	Производственная мощность производственного подраздела 
	258535,5994
	станко-часы

	Стоимость оборотного капитала
	20721202,7027
	д.ед.

	Длительность одного оборота
	97
	дни

	Отчисления акцизного сбора
	10882891,3
	д.ед.

	Отпускная цена продукции
	А: 297,4696
В: 831,7694
С: 244,1489
	д.ед.

	Размер прибыли
	15762450
	д.ед.

	Отчисления налога на прибыль
	4728735
	д.ед.

	Резервный фонд
	551685,75
	д.ед.

	Фонд развития производства, науки и техники 
	5516857,5
	д.ед.

	Фонд социального развития
	1655057,25
	д.ед.

	Фонд материального стимулирования
	3310114,5
	д.ед.

	Средняя зарплата работника подраздела
	93,6586
	д.ед.

	Средняя зарплата рабочего-сдельщика
	82,0433
	д.ед.

	Полная себестоимость
	61986000
	д.ед.

	Материальные затраты
	39534450
	д.ед.

	Затраты на оплату труда
	3992494,392
	д.ед.

	Отчисления на соц. мероприятия
	2822249,0466
	д.ед.

	Амортизационные отчисления
	2717114,4
	д.ед.

	Другие затраты
	12919692,1614
	д.ед.

	Количество квартир 
	110
	шт.
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