1 Япония: восточный вариант «капиталистического строительства».
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 Япония – государство в Восточной Азии, занимающее цепь островов (Хоккайдо, Хонсю, Кюсю, Сикоку и другие, всего около 4 тысяч), омываемых Тихим океаном, Японским, Охотским и Восточно-Китайским морями. Площадь Японии составляет около 372т. км2. Официальный язык – японский. Япония – конституционная монархия; высший законодательный орган – двухпалатный парламент. 
В 7-8веке в Японии  установился феодальный строй. С конца 12века до 1867года власть находилась в руках сегунов. В 1867-1868 произошла незавершенная буржуазная революция, и власть захватил буржуазно-помещечий блок. В 1894-95 вела грабительную войну против Китая. Феодальный режим наложил сильный отпечаток на развитие империализма в Японии, который сложился на рубеже 19-20вв. После русско-японской войны
Япония установила в 1905г. протекторат над Кореей, в 1910 аннексировала ее. В 1914г. вступила в 1 мировую войну на стороне Антанты. В 1918 развернулось народное движение – «рисовые бунты». В 1922 основана КПЯ, в 1918-22 японские империалисты предприняли интервенцию на Советском Дальнем Востоке, но потерпели поражение. В 1925 были установлены дипломатические отношения между Японией и СССР. В 1931 оккупировала Манчжурию,  а в 1937 начала войну за захват всего Китая. Япония совершала провокации на советских и монгольских границах, но неизменно получала отпор. Во 2 мировой войне Япония выступала как союзник фашистской Германии и Италии. Она оккупировала многие азиатские страны, но с 1943 начала терять захваченные территории. В августе 1945 японский народ стал жертвой атомных бомбардировок, 6 августа американские ВВС сбросили атомную бомбу на город Хиросима, а 9 августа на город Нагасаки. Эти бомбардировки не вызывались военной необходимостью и преследовали прежде всего политические цели. Они повлекли огромные жертвы среди мирного населения. 8.8.1945 СССР, в соответствии с принятыми на себя ранее союзническими обязательствами и, стремясь быстрее закончить 2 мировую войну, объявил с 9 августа войну Японии. Советская Армия разгромила Квантунскую армию Японии. Правительство Японии было вынуждено 2.9.1945 подписать Акт о безоговорочной капитуляции. После окончания 2 мировой войны США оккупировали Японию, взяли курс на превращение ее в свой военный плацдарм на Дальнем Востоке. 	В 1956 демократические силы Японии выступают за ликвидацию японо-американского военного союза, против милитаризации страны, за мирную, нейтральную и неприсоединившуюся Японию, в защиту демократии и жизненных интересов народа.


        Правящая партия с 1955 – Либерально-демократическая партия Японии.
(4, с.1571-1572)

       

В 1945г., когда закончилась вторая мировая война, экономика Японии оказалась на грани полного разрушения вследствие причиненного войной ущерба и расходования колоссальных средств на ведение самой войны. 
       Оборудование было изношенным, а ранее накопленные запасы сырья и материалов – «проеденными», так что экономика еле-еле поддерживалась на плаву за счет американской помощи. В 1946г. ВНП Японии составлял лишь 61% от довоенного уровня (1934-1936гг.), а объем промышленного производства не превышал 29%. Цены росли на 10-15% в месяц. В 1945-1946гг. сложилась такая ситуация, когда уровень производства промышленных товаров упал на столько низко, что люди просто не могли поддерживать элементарную жизнь, безработица стала массовой, разыгралась сильная инфляция.
 В последовавший период, однако, японская экономика показала пример удивительного возрождения и подъема. Средне годовые темпы экономического развития в период с 1945 по 1970г. составляли примерно 10%, а с 1970 по 1991г. они были около 5%.
В 1990г. ВНП Японии достиг 2,9трлн. долларов, что соответствовало 13% мирового ВНП. По этому показателю Япония вышла на второе место в мире после США. В расчете на душу населения ВНП Японии (29тыс. долларов) на 9% выше, чем в США(24тыс. долларов). (1, с.85)   

В Японии изготовляется на 2 миллиона больше автомобилей, чем в США. Но у себя дома японцы в основном пользуются общественным транспортом.  В США 95% рабочих и служащих отправляются на работу в собственных автомобилях, в Японии – только 24%. Остальные ездят на общественном транспорте или на велосипедах.
Еще в 1970-е годы Япония отправляла в США и Европу миллионы своих автомобилей по морю. Но уже в 80-е годы японские корпорации начали строить свои автомобильные заводы в Северной Америке и Великобритании, а в последнее время и во Франции. За автомобильными заводами в этот же поход через океан пошли телевизионные, компьютерные и другие предприятия. Одновременно японские заводы стали строиться, а Малайзии, Индонезии, на Филиппинах, в Таиланде и в Китайской Народной Республике. При этом вся администрация и инженерный персонал составляли японцы, тогда, как рабочая сила набиралась на местах. Одним из условий найма часто был отказ рабочих от участия в профсоюзах и участия в 

забастовках. Места для таких предприятий выбирались достаточно тщательно и обычно в районах с высоким уровнем безработицы.
Однако глобальная экспансия японской индустрии оказалась не столь прибыльной, как ожидалось. Заграничная рабочая сила была более дешевой, но значительно менее продуктивной при тех же  уровнях технологий. На каждого рабочего, которого японские компании нанимают на свои заводы, построенные в азиатских странах, готовой продукции производится в настоящее время всего на миллион и сто тысяч йен (около 10 тыс. долларов). Европейский рабочий японских компаний создает в год продукции на 3млн. 
йен. В США продуктивность рабочих японских заводов поднимается до 4млн. йен в год. А у себя на родине японский рабочий в сходных условиях дает продукции на 6млн. йен, обеспечивая, таким образом, более высокую «прибавочную стоимость». В 1996году японские заводы в Юго-Восточной Азии, где уровень зарплаты крайне низок, давали лишь около 4% прибыли, в США – 2%, в Европе – 1,3% прибыли (в основном за счет уменьшения объема бюрократических формальностей, необходимых при экспортно-импортных операциях). Японские заводы в КНР вообще не давали прибыли. Страх западных компаний перед японским «индустриальным империализмом» оказался явно преувеличенным. В следующем столетии японская экспансия, по-видимому, уменьшится. (2., с.158-159)

В 60-е и 70-е годы японский экспорт увеличился очень быстро. В первом из указанных десятилетий среднегодовые темпы его прироста в реальном положении составляли примерно 16%, а во втором – 9%. При этом обращает на себя внимание тот факт, что названные темпы неизменно и значительно превышали соответствующие показатели для мировой торговли в целом. Масштабы расширения японского экспорта  при увеличении общемирового импорта (без Японии) на 1%, т. е. Эластичность японского экспорта по общемировому импорту, выражались в 60-е годы показателем, равным 2,0, а в 70-е – 1,6. в итоге удельный вес японского экспорта в общемировом импорте повысился в реальном выражении с 2,7% в 1960г. до 7,7% в 1980г. 
Бурный, опережающий рост японского экспорта послужил причиной разного рода внешнеторговых противоречий. В настоящее время приблизительно 20% общего объема японского экспорта подпадает либо под те или иные импортные ограничения стран-контрагентов, либо под «добровольные» самоограничения японских экспортеров. Для японского экспорта в США соответствующий показатель достигает приблизительно 40%.
Если расположить торговых партнеров в порядке убывания ожидаемых темпов роста направляемого в них японского экспорта, то окажется, что лидирующее положение займут страны Юго-Восточной 

Азии, за которыми последуют Австралия, страны Ближнего Востока, Латинской Америки и Китай. 
Далее, как нам представляется, темпы расширения японского экспорта в развивающиеся страны превысят соответствующие показатели для развитых капиталистических государств.  Это, видимо, произойдет вследствие как замедленных темпов прироста спроса в последних, так и в многочисленных внешнеторговых противоречий между ними и Японией. Если в 1980г. на длю развитых капиталистических стран приходилось 47% японского экспорта, а на долю развивающихся – 46%, то в 2000г. они поменяются местами и соответствующие показатели составят 41 и 53%. 
При этом удельный вес в японском экспорте стран Юго-Восточной Азии повысится с 24% в 1980г. до 30% в 2000г., а удельный вес США за этот период снизится с 24 до 22%. Как видно, в заключительный год 
прогнозируемого периода страны Юго-Восточной Азии станут для Японии более важными экспортными рынками, чем рынок США. Близость рынков Юго-Восточной Азии, наделенных недюжинными потенциями роста, естественно, принесет Японии немалые выгоды. (3., с.33-36)

Одним из эффектов поддержания относительно высоких темпов экономического роста Японии явится создание в стране обширного  импортного рынка. Надо полагать, что особенно ощутимо возрастет ввоз готовых изделий.
В 1960-1973гг. степень импортной зависимости Японии, исчисленная в реальном выражении, быстро повышалась. Заглавную роль в этом процессе играла нефть, а вспомогательные роли распределялись между продовольствием, рудами черных и цветных металлов и прочими товарами.
Однако после достигнутого в 1973г. пика степень импортной зависимости начал снижаться. Такой поворот был обусловлен в первую очередь небывалым удорожанием нефти и принятыми в срочном порядке мерами по ее экономии.  Кроме того, наметилось и свертывание закупок за рубежом сырьевых материалов, отражавшее сокращение масштабов производства в металлургической и нефтехимической промышленности.
Ослабление зависимости Японии от импорта нефти будет, вероятно, продолжаться и впредь. То же самое можно сказать об импорте сырьевых материалов. Вместе с тем дальнейшая либерализация внешней торговли, диверсификация внутреннего спроса, наплыв трудоемкой продукции из развивающихся стран, безусловно, приведут к общему повышению степени импортной зависимости от готовых изделий. Аналогичный результат даст и предполагаемое увеличение ввоза энергоемких полуфабрикатов. 

Степень зависимости от импорта продовольствия должна сохраниться примерно на нынешнем уровне, поскольку относительное падение внутреннего спроса, с одной стороны, и облегчение доступа импортных товаров на японский рынок – с другой, будут как бы компенсировать друг друга. 
В итоге степень совокупной импортной зависимости страны, взятая в реальном выражении, удержится до 2000г. примерно на 11%-ной отметке, но не применимы спутниками этого количественного постоянства станут решительные качественные, структурные сдвиги: снижение степени зависимости от ввоза сырьевых материалов и энергоносителей и повышение соответствующего показателя для готовых изделий. Темпы прироста импорта последующих  будет примерно в 2 раза большими, чем темпы, увеличения ВНП, а их доля в общем объеме импорта повысится с 23% в 1980г. до 40% в 2000г. 
Реализация подобной модели означала бы, что рост экономики Японии сопровождается расширением внутреннего рынка для промышленной продукции развитых капиталистических и новых  индустриализирующихся стран и тем самым вносит позитивный вклад в развитие мировой экономики.


Достижение этой цели связано, разумеется, с необходимостью активной перестройки японской индустриальной структуры. Путь, по которому должна следовать Япония, не имеет ничего общего с защитой внутреннего рынка на основе ограничений ввоза промышленной и сельскохозяйственной продукции. Этот путь – путь отказа от протекционизма и полной интеграции в механизм разделения труда, охватывающий всю мировую экономику.
(3.,с. 36-37).

Темпы экономического роста в Японии действительно были высокими, но это не означает, что в ходе экономического развития не встречалось никаких проблем. Для того чтобы достичь нынешнего уровня, нужно было преодолеть трудности самого разного характера. Так в течение последних 20 лет Японии пришлось столкнуться с 2 крупными проблемами: нефтяным кризисом в 1973г. и кризисом «высокой йены» в 1985г.
Нефтяной кризис 1973г. был вызван взлетом цен на нефть, когда вследствие войны на Ближнем и Среднем Востоке цены за короткое время подскочили в 4 раза. Нужно было со всей ясностью дать ответ на вопрос, сможет ли Япония найти ресурсы для поддержки объемов импорта дорогостоящей нефти или надо искать возможности ее уменьшения. Поскольку Япония полностью покрывает потребности в нефти за счет импорта, то экономика страны оказалась в тяжелой 

депрессии. В то же время  появились теории так называемого «нулевого роста», авторы которых полагали, что рост уже не возможен.
Однако японская экономика сумела выйти из длившейся 16 месяцев депрессии и снова встать на путь роста. Удалось это потому, что предприниматели сумели уменьшить зависимость экономики от нефти путем изменения промышленной структуры. Так, практически исчезли предприятия, занимающиеся выплавкой алюминия, которые потребляли чрезвычайно много электроэнергии в процессе производства. Электроэнергетика опиралась на нефть, а в условиях ее вздорожания алюминиевая промышленность Японии не имеет шансов на выживание. Но, исходя из этого, делать вывод о том, что японская экономика зашла в тупик, было бы неверным. На смену неконкурентоспособным отраслям пришла и поднялась электронная индустрия. Подобным образом за счет изменения структуры промышленности при уменьшении импорта нефти удалось сохранить способность экономики расти и дальше. 
В 1985г. возникла другая проблема: в 2 раза увеличился курс йены по отношению к доллару. А это означало пропорциональный рост заработной платы, если ее посчитать в долларах. По этой причине возрастали сравнительные издержки, и японская промышленность теряла международную конкурентоспособность, что обусловило кризис «высокой йены». 
Но и из этого кризиса был найден выход через 17 месяцев. Трудности, вызванные ростом курса йены, были преодолены за счет расширения прямых 

зарубежных инвестиций и повышения производительности труда на основе научно-технического прогресса. Высокий курс йены не имеет никакого значения, если компании, созданные на основе японских инвестиций, налаживают производство на заграничных филиалах. Точно так же при росте курса йены конкурентоспособность экспортных товаров не будет падать, если на основе технического прогресса повышать производительность труда. Японские компании оказались весьма сообразительными в поиске путей приспособления к изменениям, вызванным ростом курса йены, и вышли из кризиса гораздо быстрее, чем можно было ожидать.  
Благодаря этой способности японских компаний к адаптации, они могли находить выходы из трудностей сразу, как только те возникали.
Еще одна причина умелого преодоления кризисных явлений – это провидение антидепрессионной политики правительства, которое в периоды ухудшения общеэкономической коньюктуры увеличило ассигнования на общественные строительные работы, снижало налоги и ставку учетного процента Банка Японии. 

Во время нефтяного кризиса 1973г. правительство проводило рестрикционную экономическую политику для сдерживания инфляции, однако при этом активно предпринимало меры по увеличению инвестиций в общественные строительные работы. В 1977/78-1978/79 финансовые годы государственные расходы увеличивались на 15%.
В период кризиса «высокой йены» правительство смело пошло на расширение вложения в общественные строительные работы в рамках чрезвычайной экономической политики, и наряду с этим сократило налоги. Банк Японии также во всех подобных ситуациях значительно снижал ставку учетного процента.
Другими словами, в Японии преодоление трудностей и поддержание хозяйственного роста шло на основе самостоятельных усилий частных компаний при поддержке со стороны правительства и Банка Японии, проводивших меры по расширению спроса  макроэкономического (т.е. прежде всего – инвестиционного) характера.(1., с.85-86).

В США потребление последние 20-30 лет росло значительно быстрее, чем производство. Американцы привыкли почти все покупать в кредит и не создавать серьезных сбережений. Большинство банков США накапливают капитал не за счет роста индивидуальных сбережений, а за счет высоких процентов по кредитам и займам. В Японии, наоборот, рост производства в последнее десятилетие обгонял рост потребления. Японцы значительную часть своих доходов сохраняют в форме сбережений и почти не используют кредитов. Банковский капитал растет в Японии в основном за счет сбережений населения, проценты на вклады не превышают 1% в год. Поэтому и кредиты различным компаниям предоставляются банками под очень скромные проценты.


Ограниченная емкость внутреннего рынка усиливает экспортную ориентацию японской промышленности. Последние десять лет экспорт японских товаров ежегодно превышал импорт на 10трлн. йен, что принесло японским компаниям 70-80млрд. долларов в год, также в основном оседавших на банковских счетах.
В США, напротив, импорт за все эти годы превышал экспорт на 130-160млрд. долларов из-за ненасытного аппетита американских потребителей. Почти треть оплаты за импорт шла  в Японию. У японских банкиров скопились громадные излишки денег. Однако избыток капиталов может не только развивать, но и разрушать экономику, если инвестиции идут на проекты, не гарантирующие прибыли. Именно поэтому построенная на легких кредитах экономика 


Юго-Восточной Азии и Южной Кореи оказалась столь неустойчивой.(2., с. 155-156).

Среди психологов Запада популярны тесты на сообразительность, определяющие «коэффициент интеллекта» (IQ). 
При решении разных задач начисляются очки, и вводится поправка на возраст. IQ, равный 100 принят за средний. Цифра 130 указывает на большие способности, 140 – на талант. IQ у каждого человека растет обычно до 30 лет, а затем начинает снижаться. Тест на интеллект особенно часто используется в США, и американские психологи любят проводить сравнительные исследования.
Около 15 лет назад американские психологи распространили свои исследования на Японию и с большим удивлением обнаружили, что средний IQ у японцев оказался на 11 пунктов выше, чем у американцев, причем всех возрастов. Сообразительность японцев была, по этим данным, выше, чем сообразительность англичан, французов, немцев и голландцев. Среди американской молодежи лишь 2% показали коэффициент интеллекта на уровне 130, тогда как среди молодых японцев доля столь способных людей достигла 10%. Более высокий уровень интеллекта японцев (начиная с шестилетнего возраста) стал загадкой, которую разные исследователи пытаются объяснить несколькими теориями.
Некоторые экономисты объясняют рекордно быстрое развитие японской экономики более высоким уровнем интеллекта и образованности японских рабочих и инженеров. 
Японское образование, особенно начальное и среднее, действительно отличается на много большей широтой и интенсивностью, чем американская. Обучение детей начинается с очень раннего возраста, и объем знаний, которое школьники должны освоить до поступления в университет, по крайней мере, в 2 раза превышает объем знаний, необходимый для той же цели американским школьникам. Время, затрачиваемое в Японии на обучение в школе и вне школы, достигает 10-12 часов в сутки. В западных странах студенты выбирают профессию, которая их привлекает, а японские – стремятся найти компанию, в которой им хотелось бы работать. При выборе работы японский специалист предпочтет престижную фирму более высокой должности. Большинство компаний перед назначением на должность обучают специалистов как «стажеров», ориентируя на свои конкретные задачи и на полную лояльность администрации.
На американских и европейских заводах внедрение новых высокопродуктивных технологий и автоматизации обычно приводит к увольнениям рабочих. В Японии рабочих не увольняют, а перемещают, часто на лучшие места. Поэтому они активно 

сотрудничают с инженерным персоналом и часто вносят рациона-лизаторские предложения,  повышающие производительность. Благодаря положительному отношению рабочих к техническим новинкам, японские сборочные заводы не встречают препятствий при внедрении роботов. В настоящее время в Японии функционирует более половины всех промышленных роботов, имеющихся в мире. 
Японии дает большое экономическое преимущество минимальное число конфликтов, которые необходимо разбирать в судах. Достаточно сказать, что в Японии со всеми конфликтами справляются лишь 12тыс. адвокатов-юристов. В США имеют полную занятость и весьма высокие доходы более 600тыс. адвокатов. (2., с. 156-158).

Японцы явно предпочитают дорогие, но собственные товары более дешевому импорту. Но этот «товарный» патриотизм не возможно распространить на продовольствие. На каждого жителя страны приходится лишь 600м2 сельхозугодий.  Мелкие японские фермы обеспечивают население Японии продовольствием лишь на 25%. Япония импортирует фрукты, овощи, пшеницу. Потребности в рисе, рыбе и курином мясе – главных компонентах японской диеты – удовлетворяются собственным производством. Импорт риса вообще запрещен законом, который японское правительство отказывается отменить, хотя он противоречит международным торговым договорам и принципам открытой рыночной экономики. Япония отказывается импортировать рис из Китая, Индии, Вьетнама и Таиланда, где он стоит в 4-5 раз дешевле. 
Япония производит очень дорогую бумагу, т.к. тонна целлюлозного сырья стоит в Японии дороже тонны готовой бумаги канадского или индонезийского производства. Тем не менее, японские издатели газет, журналов и книг предпочитают покупать японскую бумагу, компенсируя свои возможные потери меньшим весом бумажных листов.
Японский местный патриотизм защищает мелкую торговлю и в небольших городах от конкуренции с большими супермаркетами. Даже на главных торговых точках улицах Токио мелкие торговцы могут выжить, благодаря системе разных поощрительных и налоговых льгот.(2., с. 159-160).

В настоящее время в Японии требуются неотложные решения следующих проблем. 
1. Чрезмерно высокая величина активного сальдо платежного баланса. Это обстоятельство является источником экономических трений с США.
2. Перенасыщенность городов и отставание инвестиций в общественную инфраструктуру. 

Японии удалось модернизировать структуру капитала в частном секторе и поднять уровень индивидуального потребления, однако эти тенденции не увязывались с развитием оставшейся далеко позади социальной инфраструктуры и решением проблем перегруженности транспорта, нехватки парков, дорог, аэропортов, неразвитости канализационной сети и т.п.
3. Рост цен на землю.
Самое большое недовольство у народа вызывает то, что собственное жилье японцам практически не доступно из-за чрезмерного вздорожания земли в городских районах и роста цен на дома и квартиры. (1., с. 87).

Темпы хозяйственного роста Японии в 1991-1992гг. до 3% отметки. В этих условиях начали высказываться мнения относительно снижения у Японии потенциала для дальнейшего роста. В настоящее время в правительстве готовится новый пятилетний план экономического развития. Ожидается, что темпы хозяйственного роста  будут заданы на уровне 3,5-3,75% в год. Доля инвестиций в оборудование 20% ВНП. Этот показатель высок и по сравнению с мировым уровнем и с прошлым периодом в Японии. 
Что касается НТП, то следует отметить сохранение его высоких темпов в сферах производства и вычислительной техники и средств связи. 
Рассматривая факторы, ограничивающие экономический рост в Японии, в первую очередь следует опасаться нехватки рабочей силы. С 1960 г. в условиях падения рождаемости  снижался прирост численности населения. По имеющимся оценкам в 90-е годы он составит 0,4% в период с 2000 по 2010г. –  0,2%, а впоследствии численность населения будет сокращаться.
Значительное по величине положительное сальдо платежного баланса Японии сохранится, объем японских зарубежных инвестиций, и помощи другим странам возрастет. В условиях поддержания международной конкурентоспособности и нормы сбережений на высоком уровне баланс международных расчетов будет сводиться  с большим превышением в пользу Японии. Эти средства будут направляться на финансирование зарубежных капиталовложений и программ экономической помощи.
Прямые зарубежные инвестиции Японии в 1990г. составили 48млрд. долларов, а к 2000г. они увеличатся до 170млрд. долларов. В 1990г. из указанной суммы 12% приходилось на станы Азии, в 2000г. до 20%. В 1990г. объем правительственной помощи был равен 9,2млрд. долларов, что соответственно 0,3% ВНП, тогда как к 2000г. эти цифры составят 66млрд. долларов или 0.9% ВНП. 


В 1990г. и в экспорте и в импорте Японии внешнеторговым партнером №1 были США. В 2000г. на 1 место выйдут страны Юго-Восточной Азии, на которые будет приходиться 30% японского экспорта и импорта. Япония будет играть важную роль не только как поставщик промышленных изделий, но и импортер промышленных товаров из новых индустриальных стран (НИС), государств АСЕАН, Китая.
После 1975г. темпы хозяйственного роста Японии составляли примерно 4,5% в год. Думается, что можно прогнозировать сохранение их на том же уровне до 2000г. так ВНП Японии с 3трлн. долларов в 1990г. вырастет до 7,4трлн. долларов в 2000г. А его доля в мировом ВНП увеличится с 13 до 17%.(1., с. 87-88).
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