1. Сущность международной торговли и ее роль в системе мирохозяйственных связей
Внешняя торговля является важной и исторически самой первой формой международных экономических отношений. Она представляет собой обмен товарами между государственнооформленными национальными хозяйствами.
В современных условиях в международной торговле участвуют все субъекты мирового хозяйства. В ее основе лежит международное разделение труда. Развитие международной специализации производства и углубление названного разделения труда (в виде общего, частного и единичного) порождают многообразие форм и направлений международной торговли. Глубокое воздействие на нее оказывает научно-техническая революция, ускорившая качественное преобразование всех элементов производительных сил и сдвиги в географической и товарной структуре мировых товаропотоков.
Масштабы участия отдельных национальных хозяйств в международной торговле связаны с уровнем развития в них товарного производства и товарного обращения. Известно, что зачатки товарного производства, товарного обращения и внешней торговли существовали уже при рабовладельческом строе. Однако во всех докапиталистических формациях вследствие преобладания натурального хозяйства в международном обмене участвовала лишь незначительная часть продукции. Развитие товарного производства и рыночной экономики дало мощный толчок к расширению международной торговли как особой сферы товарного обращения — между национальными хозяйствами.
С развитием рыночной экономики необходимость внешнего рынка возрастает. Формирование крупной машинной индустрии в качестве основы массового производства, углубление разделения труда и специализации, увеличение оптимальных размеров предприятий требуют более активного участия национальных хозяйств в международной торговле по линии как экспорта, так и импорта. Реализация товаров за границей позволяет частично разрешать присущее рыночной экономике противоречия между производством и потреблением. Однако, не будучи полностью разрешенными с помощью экспорта товаров, эти противоречия переносятся в сферу мирохозяйственных связей, что находит выражение в острой конкуренции, характерной для международной торговли.
Вместе с тем участие в ней ведет к интенсификации воспроизводственного процесса в национальных хозяйствах по ряду направлений:
усиливается специализация, создается возможность организации массового производства, повышается степень загрузки оборудования, возрастает эффективность внедрения новых техники и технологий. 
Одновременно с этим увеличение внешнеторгового обмена, возрастание роли экспорта и импорта в национальных экономиках способствуют синхронизации экономического цикла в мировом хозяйстве. Взаимосвязь и взаимозависимость страновых хозяйственных комплексов усиливаются настолько, что нарушения в функционировании экономики какого-либо крупного участника мирового рынка неизбежно влекут за собой международные последствия, включая распространение кризисных явлений на другие страны.
Таким образом, место международной торговли в системе международных экономических отношений определяется тем, что, во-первых, через нее реализуются результаты всех форм мирохозяйственных связей — вывоза капитала, производственной кооперации, научно-технического сотрудничества. Во-вторых, развитие международной торговли товарами в конечном счете определяет динамику международного обмена услугами. В-третьих, рост и углубление межрегиональных и межгосударственных взаимосвязей выступают важной предпосылкой международной экономической интеграции. В-четвертых, тем самым международная торговля способствует дальнейшему углублению международного разделения труда и интернационализации хозяйственных связей.

2. Особенности динамики и географической структуры современной международной торговли
Анализ динамики международной торговли ведется по двум основным направлениям: по стоимости и по физическому объему. Стоимостные показатели мирового экспорта и импорта могут исчисляться как в валютах ведущих промышленно развитых стран (чаще всего в долларах США), так и международных счетных валютных единицах — СДР и ЭКЮ. В условиях хронической инфляции и значительных колебаний курсов ведущих мировых валют показатели динамики международной торговли по стоимости и по физическому объему подчас значительно различаются. Для оценки состояния международной торговли важны данные о стоимости товарного экспорта и импорта в текущих ценах.
Особенности, которыми характеризуется современный этап развития международной торговли, таковы.
1. Ускорение развития международной торговли после второй мировой войны. Если за первые четыре десятилетия становления современной структуры международной торговли (к 1913 г.) экспорт по стоимости возрос примерно втрое, в межвоенный период под влиянием мирового экономического кризиса 1929—1933 гг. роста в целом почти не было, то за четыре десятка лет после второй мировой войны товарный экспорт увеличился по стоимости более чем в 37 раз. Только с 1985 г. по 1995 г. этот показатель более чем удвоился, причем в настоящее время он превышает 5 трлн. долл. Вместе с тем следует учитывать, что эти данные отражают не только реальный рост товарообмена, но и повышение цен под влиянием инфляции.
2. Решающее значение в развитии международной торговли факторов, действующих в сфере производства. В конечном счете ее рост в реальном выражении опирается на увеличение промышленного и сельскохозяйственного производства. Как показали экономико-математические исследования, внешняя торговля обнаруживает высокую степень корреляции с колебаниями промышленного производства и валового внутреннего продукта. Хотя мировая торговля в своем развитии не следует автоматически за изменением темпов производства, в ее динамике находят отражение структурные сдвиги и циклические колебания мирового хозяйства.
Значительно влияние циклических колебаний на развитие международной торговли. До начала 70-х годов экономические кризисы, как правило, вызывали лишь некоторое снижение темпов ее роста. За первые 25 лет послевоенного развития лишь один раз в 1958г. было зафиксировано абсолютное сокращение стоимости мирового экспорта в текущих ценах (на 4,9%) и мирового импорта (на 6,7%). В современных условиях влияние циклических экономических кризисов на динамику международной торговли возросло. Так, мировой экономический кризис 1980—1982 гг. во внешнеторговой сфере проявился в абсолютном снижении оборота международной торговли в текущих ценах в 1981—1983 гг., рост которого возобновился лишь в период послекризисного оживления экономики и происходил медленнее, чем в 60—70-х годах. Спад производства в мировом хозяйстве в 1991—1993 гг. повлек за собой снижение темпов роста международной торговли в 1991—1992 гг. и абсолютное падение мирового экспорта и импорта в 1993 г. в текущих ценах. Возобновление роста мировой экономики выразилось в расширении мирового товарного экспорта и импорта в 1994— 1995 гг.
3. Опережающее развитие внешнеторговой сферы по сравнению с национальным производством, вызвавшее к жизни тенденцию к росту экспортной квоты экономики. Данная квота исчисляется как отношение экспорта товаров и услуг к валовому внутреннему продукту страны и показывает, какая доля всей произведенной национальной продукции реализуется на мировом рынке. В последние десятилетия на экспорт поступает возрастающая доля продукции, произведенной в рамках национальных хозяйств. Если в 1978—1987 гг. на экспорт направлялось 13,8% стоимости всей произведенной в мире промышленной продукции, в 1990 г. — 15,2, то в 1995 г. — 17%. Однако у некоторых стран, особенно активно участвующих в международном разделении труда, экспортная квота выше: в 1995 г. она составила у Германии 23%, Франции — 23,5, Великобритании — 28,3, Италии (в 1994 г.) — 23%. Растет отношение экспорта товаров и услуг к ВВП в Японии и США несмотря на такие особенности внутренних рынков этих стран, как высокая степень диверсификации и огромные масштабы (США). Так, в 1995 г. экспортная квота Японии составила 9,4%, США — 11,1%. Особенно велика роль экспорта в экономике малых стран Западной Европы: в 1995 г. этот показатель составил в Нидерландах — 53%, в Бельгии — 72,6%. Возрастающее вовлечение этих стран в мировую экономику проявляется в том, что зарубежные рынки сбыта играют для них более важную роль в реализации произведенных товаров и услуг, чем национальные.
Следует выделить и такое понятие, как экспортная квота отдельных отраслей промышленности. Если она выше, чем по экономике в целом, легко выявить направление специализации страны в международной торговле. Например. о международной специализации Германии (экономика которой в значительной степени зависит от внешних рынков) можно судить по тому, что экспортная квота ее электротехнической и химической промышленности, общего машиностроения и автомобилестроения выше, чем в среднем по национальной продукции.
В условиях усиления интернационализации хозяйственных связей проявляется тенденция к росту импортной квоты экономики. В 1995 г. этот показатель составлял в Германии 22%, во Франции— 21,2, в Италии (1994 г.) — 20,1, в Великобритании — 29%. Зависимость США и Японии от импорта товаров и услуг существенно ниже — импортная квота в этих странах в 1995 г. составила 12,4 и 8% соответственно. Это свидетельствует в пользу тезиса о качественно новом этапе взаимозависимости национальных экономик — о растущем влиянии на национальные хозяйства происходящих на мировом рынке процессов.
4. Глубокие сдвиги, произошедшие в 90-х годах в географической конфигурации международной торговли под влиянием политических и экономических изменений в мире.
Как показывает табл., ведущая роль в международной торговле принадлежит промьштленно развитым странам. В начале 90-х годов в связи с трудностями перехода от плановой к рыночной системе хозяйства, с распадом СССР и СЭВ внешнеторговое положение бывших социалистических стран резко ухудшилось. Однако уже к середине 90-х годов вместе со стабилизацией экономического положения в ряде из них возобновился рост экономики, в результате чего проявилась тенденция к увеличению доли стран с переходной экономикой в мировом экспорте и импорте.
5. Увеличение в 90-е годы удельного веса развивающихся стран в мировой торговле. Это явление качественно отличается от роста доли развивающихся стран, имевшего место в 70-е годы, когда оно было связано с повышением цен на нефть и другие сырьевые товары в условиях топливно-энергетического и сырьевого кризисов мирового хозяйства. В тот период рост доли развивающихся государств происходил в основном за счет нефтедобывающих стран. В современных условиях наблюдается противоположная тенденция — происходит ослабление роли нефтедобывающих развивающихся стран в международной торговле: в 1995 г. их удельный вес в мировом экспорте составил 4,6%, в мировом импорте — 3,5%.
В 90-х годах увеличение удельного веса развивающихся стран в мировой торговле базируется на глубоких качественных изменениях в их экономике и внешнеэкономических связях, происходящих на основе повышения темпов экономического роста (см. табл. 4).
В результате активизации процессов индустриализации и ускоренной перестройки экономики". особенно а азиатских странах, суще-


Удельный вес отдельных групп государств в мировом экспорте и импорте в 90-х годах, %
	Группы стран
	Экспорт
	Импорт

	
	1992
	1995
	1992
	1995

	Промышленно развитые
	71,1
	67,9
	70,5 
	66,6

	С переходной экономикой
	3.1
	3.9
	2.6
	3,6

	Развивающиеся
	25,8
	28,2
	26,9
	29,8

	в том числе: Африки 
Восточной и Южной Азии Ближнего Востока 
Латинской Америки
Источник 1п^тягн^пя1 с по"
	2,3 
15,7
 4.3 
3,5
	2,6 
18,3 
3,5 
3.8
	2,2 
17,0 
3,6
4,1
	2,4 
20,3 
2,8
4,3



Темпы роста промышленного производства в основных группах стран в 1991—1996 гг. (ежегодные изменения), %
	Группы стран
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996

	Весь мир
	0,6
	1,4
	1,1
	2,8
	2,4
	2,4

	Промышленно развитые
	0,9
	1,6
	0,7
	2,8
	2,0
	1,9

	Развивающиеся
	2,9
	3,6
	3,7
	4,7
	4,0
	4,5

	Страны Центральной и
Восточной Европы
	-11,7
	-13,4
	-8,3
	-10,1
	-2,6
	0,3



Темпы роста экспорта и импорта по группам стран в 1993—1995 гг. (ежегодное изменение физического объема), %
	Группы стран
	Экспорт
	Импорт
	


	
	1993
	1994
	1995
	1993
	1994
	1995

	Весь мир
	3,1
	8,9
	8,0
	1,2
	10,2
	8,5

	Промышленно развитые
	-1,2
	9,1
	8,4
	-2,9
	10,2
	8,3

	Развивающиеся
	10,2
	9,8
	12,7
	7,9
	8,9
	11,7




ственно возросли темпы роста экспорта и импорта развивающихся государств по сравнению с другими группами стран (см. табл. ).
Однако тенденции отмеченного роста не распространяются одинаково на все регионы развивающегося мира. Снижается удельный вес в мировой торговле стран Ближнего Востока в связи с нестабильностью цен на нефть и обострением противоречий между государствами-экспортерами жидкого топлива. Нестабильно внешнеторговое положение многих африканских государств, которые относятся к категории наименее развитых в ряду развивающихся стран. При оценке роли стран Африки в мировой торговле следует учитывать, что от 1/3 до 1/5 экспорта континента приходится всего на одно государство — ЮАР, которое по многим параметрам экономического развития ближе к Промышленно развитым, чем к соседним африканским странам. Без учета ЮАР удельный вес Африки в мировом экспорте в 1995 г. снизился до 2%.
Несмотря на некоторое повышение удельного веса в мировой торговле стран Латинской Америки их внешнеторговое положение характеризуется недостаточной устойчивостью. От 65 до 75% экспорта континента падает на четыре страны — Мексику, Бразилию, Аргентину и Чили (в 1995 г. на их долю приходились соответственно — 0,95%, 0,91,0,41,0,32% мирового экспорта). Латиноамериканские страны испытывают трудности с адаптацией своей внешней торговли к ужесточению требований мирового рынка. Лишь Мексика (во многом благодаря участию в процессе Североамериканской интеграции в рамках НАФТА) и Бразилия по структуре экспорта приближаются к параметрам новых индустриальных стран. Сохраняется значительная сырьевая ориентация экспорта стран Латинской Америки — до 2/3 экспортных доходов им приносят сырьевые товары.
Континент же в целом теряет свои позиции в экспорте промышленной продукции. Если в 1963 г. на государства Латинской Америки приходились 60% совокупного экспорта промышленной продукции из развивающихся стран, то в 1993 г. —только 16%. Глубокое негативное воздействие на развитие внешней торговли стран Латинской Америки оказывают периодические кризисы их национальных валют, сопровождающиеся бегством капиталов. Например, мексиканский кризис 1994 г. затронул не только экономику этой страны, но негативно отразился на развитии всех государств региона, вызвав снижение инвестиций в их экспортный сектор,
Имеет тенденцию к повышению удельный вес в мировой торговле стран Азии. В 1995 г. на них приходились 65% совокупного экспорта развивающихся стран. Ведущая роль в экспорте азиатских государств принадлежит небольшой группе новых индустриальных стран, которые за последние 30 лет превратились а крупных экспортеров промышленных товаров. В 90-х годах произошел резкий рост их доли в мировом экспорте (см. табл. ).
Группа новых индустриальных стран Азии неоднородна по своему составу. Ее ядро составляют так называемые новые индустриальные страны первого поколения (в табл.  — НИС-1) — Южная Корея, Сянган (бывший Гон-Конг), Тайвань и Сингапур, которые встали на путь экспорто-ориентированного роста в 60-х годах. Бурное развитие экспорта в данной группе государств опиралось на устойчивые и высокие темпы внутреннего экономического роста (7% в год в среднем за последнее десятилетие). Структурные сдвиги во внутренней экономике в процессе индустриализации обусловливали прогрессивные изменения в товарной структуре экспорта. Так, если в 1955 г. 80% экспорта Южной Кореи составляли сырьевые товары, то в 1994 г. основными статьями ее экспорта были: продукция электромашиностроения (20,8%), текстиль, одежда и обувь (22,7), автомобили (6,6), продукция химической и фармацевтической промышленности (7,1), компьютеры и оргтехника (4), средства связи (6,7), суда (5,6%). Та же законо-

Удельный вес новых индустриальных стран Азии, а также Китая в мировом экспорте в 90-х годах, %
	Стряны
	1992
	1993

	Южная Корея
	2,1
	2,5

	Сянган
	3,2
	3,4

	Тайвань
	2,2
	2,2

	Сингапур
	1,7
	2,3

	Всего НИС-1
	9,2
	10,4

	Индонезия
	0,91
	0,89

	Малайзия
	1,09
	1,45

	Филиппины
	0,26
	0,34

	Таиланд
	0,87
	1,1

	Всего НИС-2
	3,12
	3,78

	Итого НИС Азии
	12,33
	14,18

	Китая
	2,3
	2,9



мерность наблюдалась и на Тайване: в 1955 г. 90% его экспорта приходилось на сырьевые товары (рис, сахар), а в 1994 г. товарная структура экспорта определялась такими статьями, как продукция электромашиностроения (15,1%), компьютеры и оргтехника (13,5), средства связи (6,6), продукция химической и фармацевтической промышленности (6,1), игрушки и спорттовары (3,4), текстиль, одежда и обувь (19,4%). В целом к началу 90-х годов в структуре доходов от экспорта НИС Азии первого поколения более половины приходилось на высокотехнологичную продукцию, производимую с использованием квалифицированной рабочей силы.
В 70—80-е годы начала формироваться группа новых индустриальных стран второго поколения (в табл. — НИС-2), включающая Индонезию, Малайзию, Филиппины и Таиланд.
Эти страны в последнее десятилетие достигли ежегодного шестипроцентного среднего темпа роста экономики, на фоне которого изменилась структура их экспорта: если в середине 60-х годов в ней преобладало сырье, то в 90-х годах на него приходилось лишь 1/3 совокупных экспортных доходов.
Новым явлением в 90-е годы стало возросшее воздействие на международные товарные потоки интеграционных процессов в Азии — около 1/3 экспорта развивающихся стран Восточной Азии направляется в другие государства данного региона (если учесть их торговлю с Японией, то этот показатель возрастает до 1/2). В ближайшем будущем Япония сохранит свое значение в качестве источника инвестиций и важного рынка сбыта для промышленной продукции азиатских новых индустриальных стран.
Возрастает и доля Китая в мировом экспорте (см. табл. ). Если высокие темпы роста китайской экономики (1992—1993 гг. — 14%, 1994—1995 гг. — 11%) сохранятся и в конце 90-х годов, то в новом тысячелетии Китай по некоторым параметрам может сблизиться с группой новых индустриальных стран Азии.
Особенность 90-х годов — более быстрый рост торговли между развивающимися странами, чем между промышленно развитыми государствами, тем более, что по сравнению с последней торговля между развитыми и развивающимися странами отличается большим динамизмом. В результате стоимость экспорта новых индустриальных стран Азии в 1995 г. превышала стоимость экспорта США и Японии и была лишь незначительно ниже, чем у стран ЕС (без учета внутрирегиональной торговли). Перестройка структуры внешней торговли развивающихся стран Азии в пользу современной наукоемкой промышленной продукции создала условия для активизации их связей с ведущими промышленно развитыми странами, превратив в итоге первые в одного из крупнейших торговых партнеров США, Японии и стран ЕС. Например, в 1994 г. оборот торговли (экспорт плюс импорт) США с азиатскими развивающимися странами (около 272 млрд. долл.) был больше, чем со странами ЕС (218 млрд.) и Японией (176 млрд. долл.). Товарооборот стран ЕС и Японии с азиатскими развивавшимися странами (229 млрд. и 283 млрд. долл. соответственно) значительно превышал их взаимный товарооборот (94 млрд. долл.).
Промышленные товары, произведенные в развивающихся странах, все более проникают на рынки промышленно развитых государств:
удельный вес промышленной продукции, импортированной из развивающихся стран в се потреблении в странах ОЭСР утроился в 1970— 1980 гг., а затем еще удвоился в последующие 10 лет. Если в 1990 г. за счет импорта промышленной продукции из развивающихся стран обеспечивалось 3,9% ее потребления в государствах ОЭСР, то в 1996 г.—6,6%(1,9% из НИС-1, 1,7 — из Китая, 1,2 — из НИС-2 и 1,8% из прочих развивающихся стран).
6. Преобладание промышленно развитых стран как в экспорте (67|9% 1гИ)9з=г), так и в импорте (66,6% в 1995 г.) товаров. При этом ведущая роль в международной торговле принадлежит трем центрам мирового хозяйства — США, странам ЕС и Японии, — на которые приходится около 60% мирового экспорта и импорта. Причем около половины мирового товарооборота падает на «большую семерку» (США, Канада, Япония, Франция, Великобритания, Германия и Италия) ведущих промышленно развитых стран.
Активно расширяется внешняя торговля государств, входящих в интеграционные группировки. Так, на долю ЕС в 1995 г. приходились 39,9% мирового импорта, что позволяет говорить о Западной Европе как о ведущем центре международной торговли. Отличительная черта внешней торговли Европейского союза состоит в том, что большая ее часть имеет внутри региональный характер, т.е. направляется в другие страны-члены ЕС. В 1995 г. удельный вес поставок в другие государства Европейского союза по экспорту составил 63,8%, по импорту — 63,6%. Это говорит о том, что основными торговыми контрагентами стран ЕС являются их партнеры по интеграционной группировке. Сама же торговля внутри ЕС превратилась в важный сектор мировой торговли, составив в 1995 г. 26,2% объема мирового экспорта и 24,4% мирового импорта. Повышению значения внутрирегиональной торговли ЕС способствуют: либерализация движения товаров и капиталов, совершенствование транспортных систем, внедрение телекоммуникационных технологий, стимулирование мелкого и среднего предпринимательства, постоянное совершенствование организации работы предприятий. Среди западноевропейских стран, не входящих в Европейский союз, основными его торговыми партнерами являются Швейцария (в 1995 г. на нее приходилось 9% экспорта и 10% импорта ЕС без учета внутри региональных поставок) и Норвегия (соответственно 3 и 4,7%). Ведущим торговым партнером стран ЕС за пределами Европы остаются США, хотя их доля сократилась (без учета внутри региональных поставок ЕС) по экспорту с 19,3% в 1991 г. до 17,8% в 1995 г. и по импорту соответственно — с 20,7 до 19%. Снижается также значение Японии в экспорте и импорте стран ЕС: если в 1991 г. на нее приходилось (без учета внутри региональных поставок ЕС) 6% экспорта и 12,1% импорта КС, то в 1995 г. соответственно—5,8 и 10%.
Одновременно с этим возрастает роль торговли ЕС со странами Центральной и Восточной Европы и с Россией. Так, за 1992—1995 гг. удельный вес России в экспорте ЕС возрос с 1,7 до 2,8%, а в импорте — 2,3 до 4% (без учета внутри региональных поставок). Особенно динамично развивалась торговля ЕС со странами Центральной и Восточной Европы: в 1994— 1995 гг. экспорт ЕС в эту группу государств расширялся ежегодно на 15—20%" и к 1995 г. совокупная доля таких стран, как Польша, Чешская Республика, Венгрия, Словения, Румыния, Хорватия, Словакия, Болгария достигла 9,4% по экспорту и 7,9% по импорту (без учета внутри региональных поставок ЕС). Таким образом, уже к середине 90-х годов в качестве рынка сбыта страны Центральной и Восточной Европы стали играть для ЕС более важную роль,  чем, например, такой их традиционный партнер, как Япония. Быстрое расширение взаимного товарооборота этой группы государств является важной основой возможной интеграции стран Центральной и Восточной Европы в Европейский союз в будущем. Вместе с тем, растущая регионализация внешней торговли стран ЕС несет в себе ряд противоречий и проблем. Снижение в ней доли промышленно развитых стран, не входящих в ЕС (особенно США и Японии), приводит к тому, что падает доля экспорта ЕС в высокотехнологичных, наиболее динамично развивающихся секторах мирового рынка. На долю этих секторов в середине 90-х годов в ЕС приходилось 26% совокупного экспорта, тогда как в США — 30, в Японии — 35%. Кроме того, сдвиги в географическом распределении внешней торговли стран ЕС привели к тому, что существенно снизилась доля экспорта, направляемого на быстрорастущие рынки. Например, экспорт в Японию, в новые индустриальные страны Азии и в Китай в 1995 г. составлял лишь 14% поставок из ЕС (без учета торговли внутри ЕС), тогда как из США — 23% и из Японии — 27%. В перспективе подобные тенденции могут затормозить рост внешней торговли ЕС и привести к падению значения Западной Европы в международном товарообмене.
Интеграционные процессы в рамках НАФТА оказывают возрастающее влияние на развитие внешней торговли США, Канады и Мексики. Ныне НАФТА является достаточно мошной торговой группировкой, доля которой в 1995г. составила в мировом экспорте 16,2% и в мировом импорте — 19,2%. Главенствующее положение в ней занимают США, обеспечивая 70,8% совокупного экспорта и 78,2% совокупного импорта стран НАФТА. Углубление экономической интеграции в Северной Америке в юнце 80-х — начале 90-х годов привело к возрастанию значения регионального рынка для всех участников группировки. Однако для Канады и Мексики это выражается в форме активизации двусторонних внешнеторговых связей, главным образом, с США. Например, в 1995 г. в экспорте Канады доля США достигала 80,2%, а Мексики — лишь 0,4%; в канадском импорте соответственно — 66,4 и 2,3. В свою очередь недостаточно велика роль Канады во внешней торговле Мексики (в 1995 г. по экспорту — 2,5%, по импорту — 1,9%), внешнеторговые потоки которой в основном ориентированы на США (доля США в экспорте Мексики в 1995 г. составила 83,4%, в импорте — 75,2%). В 90-х годах возросло значение регионального североамериканского рынка и для США. Интеграция в рамках НАФТА является важным фактором усиления роли Канады (21,3% экспорта и 19% импорта США в 1995 г.) и Мексики (соответственно — 7,8 и 8%) как внешнеторговых партнеров США. Новым явлением стало то, что в 1995 г. доля промышленно развитых стран Западной Европы в американском экспорте (24,7%) и импорте (20%) оказалась ниже, чем совокупный удельный вес в них партнеров США по НАФТА.
7. Не равномерность развития внешней торговли отдельных государств как важная черта международного товарообмена.
Как видно из табл., соотношение сил между ведущими промышленно развитыми странами в сфере экспорта и импорта товаров постоянно меняется. Под влиянием неравномерности экономического развития в послевоенный период произошло значительное ослабление внешнеторговых позиций США, Англии и Франции, в то время как удельный вес Германии, Японии и Италии резко возрос. Но эта об-

Удельный вес ведущих промышленно развитых стран в мировом экспорте и импорте» %
	Страны
	Экспорт
	Импорт

	
	1992
	1995
	1992
	1995

	США
	12,0
	11,5
	14,4
	15,0

	Канада
	3,6
	3,8
	3,4
	3,3

	Япония
	9,1
	8,7
	6,1
	6,5

	Франция
	6,3
	5,6
	6,2
	5,4

	Германия
	11,3
	10,3
	10,5
	9,0

	Италия
	4,8
	1,5
	4,9
	4,0

	Англия
	5,1
	4,8
	5,8
	5,1

	Всего
	52,2
	49,2
	51,3
	48,3



щая тенденция на разных исторических этапах развития проявлялась неодинаково. Например, в середине 80-х годов ФРГ опережала США, а Япония вплотную приблизилась к ним по такому показателю, как стоимость товарного экспорта. Однако в начале 90-х годов внешнеторговые позиции США стабилизировались: они вновь возглавили список ведущих мировых экспортеров товаров, оставив позади своих конкурентов (см. табл. ).
Что касается Германии, то снижение ее удельного веса в международной торговле в начале 90-х годов было связано с процессом объединения страны и формированием единого внутригерманского рынка. Рост внутреннего спроса вызвал частичную переориентацию экономических связей в пользу восточных земель за счет ослабления внешнеторговой экспансии ФРГ. Однако Германия остается ведущей торговой державой Европы, играет важную роль в формировании объединенного рынка БС. В 1995 г. на нее приходились 22,2% внутрирегиональных экспорта и 20,8% импорта ЕС, тогда как соответственно на Францию — 14,5 и 15,9, на Нидерланды — 12,4 и 9,4, Англию — 10,8 и 12,1, Италию 10 и 9,9%.
[bookmark: _GoBack]К середине 90-х годов новым явлением стало ослабление внешнеторговых позиций Японии, обусловленное совокупностью внутренних и внешних причин. Среди факторов, оказавших негативное воздействие, — затянувшийся спад в японской экономике, политическая нестабильность, кризисы на фондовом рынке, неустойчивость валютного курса иены, торгово-политические конфликты, связанные с требованиями иностранных партнеров обеспечить более широкие возможности для доступа на японский внутренний рынок и др. Значительную роль сыграло превращение Японии в 80-е годы в крупного экспортера капиталов в форме прямых инвестиций. Японские ТНК встали на путь наращивания товарного экспорта своих филиалов, особенно в странах Азии. В результате в середине 90-х годов около 25% японского импорта продукции электроники и электромашиностроения из стран Азии поступали из зарубежных филиалов японских фирм. Хотя Япония остается в азиатском регионе основным поставщиком автомобилей и станков, ее позиции существенно подорваны в экспорте химических товаров, продукции электромашиностроения и оргтехники. В результате объем взаимной торговли данной группой товаров между развивающимися странами Восточной Азии превысил по стоимости соответствующий показатель в их торговле с Японией
