Методология измерения объема национального продукта, национального дохода
1. Обмен производства и доходы
Валовый национальный продукт (ВНП) является основным показателем экономического состояния общества, он представляет собой рыночную стоимость всех конечных товаров и услуг, произведенных в течение года.
Под конечными продуктами принято считать товары и услуги, которые приобретаются для конечного пользования, а не для перепродажи или дальнейшей обработки. ВНП включает товары и услуги имеющие заключительный характер в своем производстве, т.е. в стоимость конечных продуктов уже входят все промежуточные операции и сделки. Если все эти промежуточные операции учитывались несколько раз, то совокупный общественный продукт включил бы в себя завышенную оценку валового национального продукта.
При расчете национального валового продукта главным остается избежать двойного счета, что достигается на каждом этапе движения продукта, в его стоимость включать только новую стоимость, которая добавляется к стоимости уже существующей.
ВНП может быть рассчитан двумя способами, как трактует экономическая теория стран с рыночной экономикой, т.е. путем сложения совокупных расходов, необходимых для производства всей конечной продукции, либо путем сложения доходов, полученных от производства данного объема продукции.
По расходам ВНП определяется как сумма потребительских расходов на товары и услуги (С), валовых инвестиций компаний (ig), государственная закупка товаров и услуг (G) и чистого экспорта (Хn).
Общая формула ВНП = С + ig + G + Xn
Данная формула применяется во всех учебных пособиях, научных трудах экономистов стран Запада.
Для более доходчивого восприятия указанных подходов в оценке валового национального продукта следует помнить, что совокупный валовой продукт предназначен для удовлетворения всех общественных потребностей, куда включается потребность производства, потребность работающих (личные потребительские расходы), потребности органов государственного управления. Потребность производства удовлетворяется посредством пополнения запасов, необходимых элементов производства (машины, инструменты, сырье и т.п.), т.е. все то, что принято называть постоянным капиталом с обозначенным символом С. Эти элементы производительного капитала принято называть валовыми инвестициями компаний, которые включают в себя три основные компонента:
1) все конечные покупки машин, оборудования, станки; 
2) все строительство (здания, сооружения); 
3) восполнение и увеличение запасов (сырье - материалы).
Валовые инвестиции подразделяются на инвестиции на замещение выбытия капитала, т.е. для поддержание накопленного страной капитала на прежнем уровне, и чистые инвестиции (чистый прирост объема накопленного капитала).
Чистые инвестиции часто обозначаются положительным или отрицательным знаком. Если мы говорим о растущей экономике, о расширении воспроизводства, то речь идет о положительных чистых инвестициях. Если же в экономике имеет место сворачивание производства, то чистые инвестиции приобретают отрицательное значение.
Личные потребительские расходы включают в себя расходы домашних хозяйств на предмете потребления длительного пользования (автомобили, холодильники, квартиры, дома и т.п.), на товары текущего потребления (хлеб, масло, молоко, обувь, одежда и т.п.), а также потребительские расходы на услуги (медицина, оборудование, услуги юристов и т.п.).
Поскольку все эти расходы покрываются за счет доходов членов общества, значительная часть которых формируется как заработная плата, то эту часть национального валового продукта с определенной долей условности можно обозначить символом Д (доходы).
Государственные закупки и услуги включают в себя все государственные расходы, включая федеральные, штатов и местных органов власти на конечную продукцию предприятий и на все прямые покупки ресурсов и в особенности расходы на рабочую силу со стороны государства. По существу эта часть совокупного общественного продукта аккумулируется в руках органов государственного экономического управления и ее учет в такой форме наиболее прозрачен и понятен. Хотя в этих расходах присутствуют различия статьи поступлений доходов государства, как-то: налоги, прибыль от деятельности государственных предприятий, такой подход определение величины ВНП через учет государственных закупок является наиболее целесообразным, эту часть можно обозначить символом З.
Поскольку государство осуществляет внешнеэкономическую деятельность и какую-то часть созданного национального продукта вывозит за границу, поэтому эту часть тоже следует обозначить определенной буквой, отражающей содержание чистого экспорта товара из созданного в течение года валового национального продукта. Однако не следует забывать, что кроме экспорта товаров существует и импорт товаров в любой стране. Поэтому, чтобы не вводить в данном случае две статьи учета движения части валового национального продукта, вводится термин чистый экспорт (Чэ): таким образом, чистый экспорт представляет собой величину, на которую зарубежные расходы на товары данной страны превышают затраты на иностранные товары и услуги, т.е. вывозятся товаров больше, чем ввозится.
В целом валовой национальный продукт или то же самое совокупный общественный продукт данной страны производимый в течение одного года мы обозначим таким образом: ВНП = С +Д + З + Чэ, где С – затраты на приобретение машин, оборудования, Д – доходы, З – закупки государства, ЧЭ – чистый экспорт. ВНП измеряется в рыночных ценах.
В указанном подходе определение валового национального продукта скрывается одна существенная погрешность, а именно: не учитывается та часть рядового производства, которая является результатом предшествующих лет. В данном случае речь идет о той доли стоимости ВНП, которая соответствует амортизации оборудования и машин, и которую следует вычесть из общего годового производства.
В американской системе составления национальных счетов введен показатель чистого национального продукта (ЧНП), который отражает более правильно уровень совокупного общественного продукта, созданного в течение данного года, поскольку ВНП уменьшается на сумму амортизации использованного оборудования. Есть и другие недостатки учета валового национального продукта, в частности двойного счета, когда заработная плата используется для получения услуг, а услуги учитываются как доход. Получается, что одна и та же сумма дохода учитывается дважды.
В условиях глобализации рыночных отношений, в том числе и методов национальных счетов, указанная методология учета валового национального продукта, несмотря на указанные недостатки, являются экономическим инструментом хозяйственной деятельности, на основе которого формируется информация о состоянии дел в государстве, стратегия, прогнозы и планы воздействия на производство и другие сферы общественного производства, распределения, обмена, потребления и накопления.
Национальный доход есть совокупный доход, он рассчитывается путем вычета из чистого национального продукта (ЧНП) косвенных налогов на товары и услуги фирм.
Личный доход представляет собой совокупный доход, получаемый работающими до выплаты налогов с граждан. Из дохода граждан вычитается такие виды отчислений: взносы на социальное страхование, налоги на прибыль корпораций и перераспределение прибыли корпораций. К личным доходам прибавляются средства полученные, но не являющиеся результатом текущей трудовой деятельности (трансфертные платежи).
Трансфертные платежи включают в себя следующие виды платежей: 
1. выплаты по страхованию по старости и от несчастных случаев, пособия по безработице в соответствии и на основании социальных программ; 
2. разнообразные выплаты ветеранам (субсидии на образование и пособия по нетрудоспособности); 
3. выплаты частных пенсий и пособий по нетрудоспособности; 
4. процентные платежи; 
5. помощь со стороны государства гражданам, доходы которых ниже прожиточного уровня.
После уплаты всех налогов, оставшаяся часть - сумма средств, представляющая собой личный доход. Этот доход является измерителе уровня жизни семей и индивидов, поскольку за счет именно этой части денежных средств индивиды приобретают потребительские товары и делают личные сбережения.
Величина валового национального продукта имеет реальное и денежное измерение. Инфляция и дефляция усложняют расчет валового национального продукта. Поскольку валовой национальный продукт выражается в денежной форме, то конкретная величина ВНП зависит от цены самих денег. Вопрос заключается в том, чтобы скорректировать денежный показатель таким образом, чтобы он правильно отражал изменения физического объема продукции произведенной в течении данного года.
Если в течение года общий объем производства вырос на 5%, то необходимо дать ответ за счет каких факторов мы имеем такой показатель. Возможно, пятипроцентный рост произошел за счет 4 процентов инфляции и 1 процента роста самого производства.
Чтобы "очистить" валовой национальный продукт от влияния инфляции, необходимо знать индекс цен в данном году, то есть фактический рост инфляции. Для этого необходимо определить уровень цен до и после подведения расчетов валового национального продукта.
2. Определение уровня цен.
Стоимость объемов производства разных лет может оставаться сопоставимой только в том случае, если стоимость денежной единицы остается неизменной.
Изменения уровня цен выражается в виде индекса. Индекс цен измеряет соотношение между совокупной ценой определяемого набора товаров и услуг, называемых “рыночной корзиной” в базовом периоде, т.е. в предыдущем году. Тот уровень цен потребительской корзины, который мы принимаем за ориентир, называется “базовым годом”.
Это можно представить следующей формулой:
	 
Индекс цен =
	Цена рыночной корзины в данном году
	 
Х 100

	
	------------------------------------------------------------------------------
	

	
	Цена аналогичной рыночной корзины в базовом году
	


Индекс цен в базовом году всегда принимается за 100 процентов.
Если индекс цен в тот или иной период упал со 100 процентов в 1990 г. до 95 процентов в 1991 году, то это свидетельствует о том, что уровень цен снизился на 5 %.
Реальный объем валового национального продукта определяется следующей формулой:
	 
Реальный ВНП =
	Номинальный ВНП

	
	------------------------------------

	
	Индекс цен (сотыми долями)


Таким образом, для получения реального ВНП используются фактические данные об уровне номинального ВНП для отдельных лет и корректируются на основе индекса общего уровня цен для соответствующих лет, т.е. того года, который представляет для нас научный или практический интерес.
Если номинальный уровень ВНП отражает собой всю совокупность материальных благ, произведенных в течение данного года в рыночных ценах, то реальный ВНП "очищает" номинальный ВНП от влияния инфляции и дефляции денежного обращения.
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