Основные понятия и категории экономической теории, их место в системе производственных отношений
1. Труд как экономическая категория
В производстве необходимых средств существования люди воздействуют на природу. Производство поэтому есть отношение людей к природе. Однако воздействуя на природу, они оказывают соответствующее воздействие друг на друга, вступая в определенное отношения. Те отношения, которые обусловлены требованиями хозяйственной практики принято называть производственными, то есть экономическими отношениями, именно эти отношения изучает экономическая теория, наука политическая экономия. В центре любого производственного процесса стоит труд. Само производство можно характеризовать как систему трудовых процессов, необходимых для изготовления данного рода материальных благ или услуг, предоставленных отдельными лицами или организациям.
Сам труд представляет собой общественно полезную деятельность. Такое определение используется в экономических, социальных научных трудах различных авторов. Конечно, процесс труда для физиолога будет характеризоваться как нервно-мышечный процесс за счет накопленной в организме потенциальной энергии.
В качестве признанной в литературе характеристики труда чаще всего используются слова из "Капитала" К. Маркса, где говориться, что "труд есть прежде всего процесс, совершающейся между человеком и природой, процесс, в котором человек своей собственной деятельностью опосредует, регулирует и контролирует обмен веществ между собой и природой. Веществу природы он сам противостоит как сила природы. Для того, чтобы присвоить вещество природы в форме, пригодной для его собственной жизни, он приводит в движение принадлежащие его телу естественные силы: руки и ноги, голову и пальцы. Воздействуя посредством этого движения на внешнюю природу и изменяя ее, он в то же время изменяет свою собственную природу. Он развивает дремлющие в ней силе и подчиняет игру этих сил своей собственной власти" (К. Маркс "Капитал" том 1. стр. 188-189. Москва. Политиздат 1983 г.). Однако нужно подчеркнуть в данной характеристике труда нет политэкономического содержания. На эту сторону Маркс считал необходимым обратить внимание, когда писал в упомянутом выше произведении: "Процесс труда, как мы изобразили его в простых и абстрактных его моментах, есть целесообразная деятельность для созидания потребительных стоимостей, присвоение данного природой для человеческих потребностей, всеобщее условие обмена между человеком и природой, вечное естественное условие человеческой жизни, и поэтому он не зависим от какой бы то ни было формы этой жизни, а напротив, одинаково общий всем ее общественным формам." ("Капитал" том 1, стр. 195)
В то же время трудовая деятельность, сам труд включают в себя политэкономическое содержание, поскольку любая трудовая деятельность, любой труд рассматривается как общественно полезная деятельность содержит в себе отношение к другим работающим, другим рабочим, другим людям. Это обусловлено объективно следующими обстоятельствами. 
1. Труд - это творчество, в котором его результатом является материальное благо для себя и для других.
2. Сам труд является сознательной деятельностью и это сознание у работающего выражается в определенных навыках, знаниях, целях, которые он получает от людей. 
Кроме того, даже самый примитивный труд первобытного человека всегда протекал при поддержке, взаимодействии с другими людьми. Поэтому уже в этом скрывалось общественное содержание трудовой деятельности. Все это говорит о том, что процесс труда и сам труд является экономической категорией, т.е. в нем всегда присутствует элемент экономических, производственных отношений. Человек является социальным существом благодаря тому, что труд делает его органически спаянным в отношении с другими людьми не только настоящего, но и прошлого (когда опыт предшественников взят на вооружение) и будущего, когда его результаты труда будут служить в будущем и т.д. и т.п.
То, что сам труд в указанном смысле является экономической категорией, подтверждает К. Маркс в своих экономических рукописях 1857 - 1859 годов, где труд рассматривается не только в качестве категории, но и в реальной действительности средством для создания богатства вообще. "Здесь абстракция категории "труд", труд вообще, труд без дальних разговоров, этот исходный пункт современной политической экономии, становится практически истиной", указывалось в этой работе.
Итак, труд как творческий процесс, направленный на созидание материальных благ для общественного потребления, является не только экономической категорией, но и исходной категорией, на базе которой формируются другие экономические категории, находящиеся в определенной системной связи друг с другом.
В многочисленных учебниках, учебных пособиях предшествующих десятилетий безапелляционно утверждалось, что труд не рассматривается в качестве исходной экономической категории и не дается приемлемой политэкономической характеристики. "Труд есть, по сути дела, человеческое усилие, он несет на себе печать личности, являясь ее продолжением и завершением, пишет в своем двухтомном учебнике "Политическая экономия" Раймон Барр (см. Раймон Барр. Политическая экономия. том I, стр. 296. М. "Международные отношения" 1995 г.).
"Труд, читаем в экономиксе, - физические и умственные способности (усилия) людей, которые могут быть употреблены на производство товаров и услуг" (см. Кемпбелл Р. Макконелл, Стенли Л. Брю. том 2, стр. 398. М. 1993 г.).
2. Средства производства их значение в создании материальных благ
Средства труда представляют собой комплекс вещей, с помощью которых человек воздействует на природу. Средства труда в свою очередь подразделяются на ряд видов. Определяющее место среди них принадлежит механическим средствам труда, или орудиям труда - машинам, инструментам.
Важное значение имеют и те средства труда, которые выполняют роль сосудистой системы производства: трубы, емкости, каналы, дороги, здания, постройки и т.п.
Земля также является средством труда, поскольку она выступает и в качестве кладовой всех других средств труда и местом, на котором протекает процесс труда.
К средствам труда относятся другие силы природы, используемые в производстве: силы воды, сила света, сила элементарных частиц и т.д. и т.п.
Материалы, вещи, подвергаемые обработке, получили название предметов труда. Они разделяются на два вида: первое - это вещества, которые впервые подвергаются воздействию трудом - руда, лес, уголь, добывание; второе - это предметы труда, которые прошли ранее определенную обработку. Такие предметы труда называются сырьем или сырым материалом. Результатом взаимодействия труда и средств труда являются готовый продукт.
Средства и предметы труда, взятые во взаимосвязи, составляют средства производства. Без такого сочетания материальных условий с трудом (процессом) невозможно производство материальных благ. Процесс взаимодействия человека со средствами производства оказывает решающее влияние на развитие способностей человека труда, общества в целом, что и характеризует производительные силы общества на определенном этапе его исторического развития.
3. Структура экономических отношений
Экономическая теория рассматривает производство и воспроизводство материальных и других благ необходимых для жизнедеятельности человеческого рода. Раскрытие этих вопросов требует выявления общих или специфических законов управляющих производственными отношениями людей. В производственные отношения включаются отношения людей в процессе производства, обмена, распределения, потребления и накопления материальных благ. Вся совокупность указанных отношений представляет собой единую систему экономических отношений, в рамках которой и возможен нормальный процесс жизнедеятельности любой экономической системы, на любом его уровне анализа, т.е. на макро и микроуровне.
Указанная система отношений в каждом отдельном своем звене характеризуется своим содержанием и тесной взаимообусловленностью друг другом.
Производство обусловлено существованием потребления, необходимостью накопления резервов для последующего расширения потребления. При самых различных видах потребления все они обусловлены постоянно возрастающими потребностями всего общества и каждого его члена в отдельности.
Все материальные потребности общества можно разделить на два класса: 
а) потребности в предметах личного потребления и 
б) потребности в условиях дальнейшего развития материального производства, куда в первую очередь включает потребности в средствах производства, рабочей силе, способной управлять производством и т.д. и т.п. Соответственно говорят о личном и производственном потреблении. 
Личное потребления представляет собой потребление жизненных средств самими людьми пищи, одежды, обуви, жилища, предметов длительного пользования и т.п.
Личное потребление невозможно без использования различного рода услуг в получении образования, медицинских услуг, культурных и бытовых благ.
Личное потребление происходит за пределами производства. Главной целью производства является удовлетворение потребностей человека; главная цель потребления материальных и культурных потребностей сделать человека счастливым, во имя чего и развивается производство.
Производительное потребление совершается непосредственно в самом производстве, где используются (потребляются) средства производства (средства и предметы труда), а также рабочая сила в форме расходования физической, нравственной, интеллектуальной энергии работника. Результатом взаимодействия средств производства и рабочей силы является творение нового продукта, возникновение нового бытия предмета из его небытия. Это то, что остается на стороне технологического процесса. На стороне рабочей силы возникают новые навыки в работе, моральная удовлетворенность результатами своей деятельности если они оказались удачными. В трудовом процессе происходит созидание объективного (продукта) и субъективного (совершенствование профессиональных и человеческих способностей работника).
В зависимости от двух видов потребления само производство разделяется в общественном масштабе на производство средств производства (I подразделение) и производство предметов потребления (II подразделение). В первом подразделении создаются средства производства (сырье, инструменты, машины). Во втором подразделении производятся предметы для личного потребления. Между производством и потреблением имеется ряд зависимостей, которые показывают, что является первичным, что является вторичным в системе производство - потребление. Без производства нет продукта, без продукта нет потребления. Производство ведет за собой потребления определяя тем самым и объем и разнообразие потребления и потребностей. В свою очередь, развитие потребностей и потребления создает условия для развития производства.
В процессе производства происходит взаимодействие не только со средствами производства, но и со своими коллегами, сослуживцами в совместной работе.
Совместная работа имеет свое экономическое значение, поскольку она позволяет осуществлять обмен не только деятельностью, но и обменом опытом, навыками, волей к достижению поставленных задач перед работающими. Труд отдельного работника, как бы обособленным он не казался, является частицей совокупного общественного труда. Этому способствует не только сама технология производства, но и постоянное не только человеческое, но и производственное обучение участников производства, поскольку совместная производственная и производительная деятельность людей осуществляется в форме кооперации и разделения труда. Это, надо полагать, относится не только к непосредственно трудовому процессу, но и самой организации взаимодействия различных форм собственности и видов экономических систем. Но об этом чуть позже.
Совместная деятельность, как объективная данность, является в то же время началом и принципом формирования кооперации труда как наиболее характерной черты современного производства. Кооперация труда есть такая форма труда, при которой много лиц планомерно и совместно участвуют в одном и том же процессе или в разных, но связанных между собой процессах труда.
Кооперация труда является одним из всеобщих условий производства на протяжении всей истории существования человечества. Совместные усилия людей в процессе кооперирования в труде позволили осуществлять работы непосильные для разрозненных действий: это сооружение каналов, дорог, возведение защитных сооружений, дворцов, памятников древности.
Наибольшее развитие кооперация получила в настоящее время. Основой современной кооперации труда является крупное машинное производство. Кооперирование производственной деятельности характерно для всех условий хозяйствования, начиная от работы в рамках предприятия, отрасли и кончая рамками всего народнохозяйственного комплекса и международной кооперации труда. В рамках любой формы кооперации труда происходит слияние и взаимное проникновение элементов производственных отношений, обеспечивающих решение поставленных задач как на микро, так и на макроуровне.
Противоположной формой совместной деятельности людей в производственной кооперации является разделение труда. Само разделение труда заключается в специализации работника на осуществление какой-либо работы, операций, производстве отдельного продукта и т.п. Кооперация и разделение труда всегда идут рядом друг с другом. В рамках совместных усилий работников всегда существует и разделение труда, поскольку каждый из участников такой кооперации имеет свое место, свой объем работ, свои формы участия в движении данного трудового процесса.
Кооперация и специализация труда как формы трудовой деятельности оказывает величайшее воздействие на результаты с точки зрения возможностей повышения его эффективности, производительности, соответствующего качества. Обмен деятельностью внутри любого производственного звена осуществляется именно в этих двух формах: кооперации и разделения труда.
4. Техническое и общественное разделение труда
В развитой рыночной экономике вопросы кооперации и разделение труда получили дальнейшее развитие.
Общественное разделение труда распадается на два вида - внутри общества и внутри предприятия. Первое представляет собой разделение в рамках предприятия, промышленности и сельского хозяйства, добывающей и обрабатывающей промышленности. Внутри предприятия разделение труда имеет место по цехам, рабочим местам, а также между различными специалистами - рабочими и инженерно - техническим персоналом.
Разделение труда в данном случае рассматривается с позиций двух критериев - с организационно-технических и социально-экономических.
Разделение труда внутри общества характеризуется отношениями, которые складывались между сферой производства, сферой обращения, сферой распределения и т.д., т.е. отношения между субъектами хозяйственной деятельности, обслуживающими определенные части общественного производства: экономическое содержание общественного или технического разделения труда в наибольшей степени раскрывается при рассмотрении самого содержания обмена деятельностью в рамках организационно-технологических или социально-экономических проблем и процессов.
В определенном смысле можно говорить, что организационно-техническое разделение труда своим содержанием имеет технологические цели, т.е. создание продукта, обладающего определенными параметрами, качеством и т.п.
Общественное разделение труда характеризует состояние общественного производства с позиций функционирования всех звеньев производственных отношений: производства, распределения, обмена, потребления, накопления. Наиболее наглядное представление о существовании общественного разделения труда в современной рыночной экономике свидетельствует о функционировании различных рынков, главнейшим из которых являются рынки товаров и услуг, рынок труда, рынок капитала.
По существу речь идет о разделении труда в сфере самих производственных отношений.
Содержание общественного разделения труда раскрывается более конкретно во взаимоотношениях производства, распределения, потребления и накопления. Здесь элементы разделения и кооперации проявляют себя уже на более высоком уровне. 
Единство всех частей производственных отношений: производства, обмена и т.д. выступает более отчетливо, если подойти к производству как к непрерывному процессу. Производство, рассматриваемое как постоянный повторяющийся процесс, есть воспроизводство. Само воспроизводство, как известно, существует в двух формах - простом воспроизводстве и расширенном воспроизводстве. Если производство совершается в одних и тех же объемах на протяжении некоторого времени, то такое воспроизводство называется простым. При возрастании объема производства на протяжении некоторого времени такое воспроизводство называется расширенным воспроизводством. В обществе, которое живет по законам возрастания и улучшения жизненных условий, расширенное воспроизводство становится предметом особого интереса. Но расширенное воспроизводство невозможно без увеличения необходимых факторов производства: рабочей силы, средств производства, соответствующих денежных средств и т.п., т.е. без накопления, без инвестирования этих средств в хозяйственный оборот.
Общественное производство в целом есть органическое единство производства и потребления, а следовательно и единство производства, обмена, распределения, потребления и накопления. В этом отношении можно говорить о значении каждой из названных сторон производственных отношений в увеличении производства материальных благ.
5. Экономические законы
Рассмотренные понятия и категории, отражающие систему производственных отношений, содержат в себе прочные взаимосвязи между собой. Каждая сторона этих взаимосвязей характеризуется своими особенностями, своими закономерностями. Поэтому для производства характерен один закон, для обмена и распределения другие, для потребления и накопления свои законы и закономерности. Их взаимодействия остаются объективными также, как и то, что объективными остаются и сами эти отношения: производство, распределение и т.д.
Важным отличием экономических законов от законов природы является то, что законы природы действуют вечно, тогда как экономические законы действуют на протяжении того времени, пока существуют соответствующие экономические отношения, а это зависит от материальных условий, которые лежат в основе того или иного типа хозяйствования. В натуральном хозяйстве, когда отсутствовали товарно-денежные отношения, процесс распределения, обмена и потребления материальных благ, осуществлялся на основе прямого продуктообмена. Здесь законы денежного обращения не могли оказывать влияния на хозяйственный оборот, поскольку деньги появились в другие исторические эпохи. Этот факт сам по себе предполагает существование определенного уровня развития производительных сил, общественного разделения труда, систему взаимоотношений различных форм собственности на основные средства производства и т.п.
Вопрос об экономических законах, их содержании и сфере действия является одним из самых острых вопросов идеологической борьбы. Отвлекаясь от наиболее идеологизированных сторон в характеристике видов экономических законов, необходимо отметить, что взаимообусловленность определенной связи между производством, распределением, обменом и потреблением находится в жестких рамках и зависит от уровня развития производительных сил общества. 
И тем не менее, в современных условиях глобализации товарно-денежных отношений закон стоимости приобретает особую роль в регулировании общественного производства. Изучение, понимание места этого закона, умение учитывать его в своих практических действиях становится актуальной задачей специалистов-экономистов.
Экономические законы (общие, специфические или законы действующие на протяжении только одной стадии развития того или иного способа производства) проявляет свое действие по разному в различных видах экономических систем.
6. Виды экономических систем
Использование познанных экономических законов может стать реальностью, непосредственным делом только на основе соответствующего функционирования общественных институтов и структур, стоящих над экономическими структурами, т.е. государственных, социальных, общественных организаций, а также ассоциаций, объединяющих частных лиц, частных предпринимателей и т.п.
Главными признаками, определяющими формирование указанных выше институциональных экономических структур, являются собственность на средства производства, их формы, а также способы, посредством которых управляется экономическая деятельность. В этом отношении характеристика различных видов экономических систем имеет не столько чисто познавательное значение, сколько практический смысл, дающий возможность обществу в лице соответствующих институтов, оказывать влияние на развитие этих экономических систем, установление соответствующей координации между ними.
В современных индустриально развитых странах мира существуют следующие виды экономических систем: чистый капитализм, командная экономика, смешанные системы, традиционная экономика. Все эти виды экономических систем находятся в тесной взаимосвязи не только на микроуровне, но и на макроуровне и международных связях друг с другом.
Чистый капитализм - капитализм эпохи свободной конкуренции характеризуется определенной ролью частной и индивидуальной формой собственности в производстве товаров и услуг, удовлетворяющих потребности общества. В этой системе поведение частных собственников и частных потребителей мотивируются их личными интересами, где эгоистические наклонности и цели берут верх в отношениях между участниками производства. Каждая экономическая единица в этой системе стремится максимизировать свой доход на основе индивидуального управления своим бизнесом. Товары и услуги предоставляются в условиях свободной конкуренции. Экономическая власть рассеяна среди собственников средств производства и ее использование идет по линии общих требований закона стоимости в наиболее простых, доступных и примитивных формах: покупать ресурсы дешевле, продавать товары дороже, опередить своих конкурентов по количеству, качеству, цене своих товаров. В этих условиях вмешательство и контроль со стороны государства сведены до минимума, поскольку защитники и участники чистого капитализма утверждают, что только система свободной конкуренции благоприятствует эффективному использованию ресурсов, стабильности производства и занятости, быстрому экономическому росту.
Роль государства в этой системе ограничивается защитой института частной собственности и установления надлежащей правовой структуры, обеспечивающей функционирование свободного рынка. Чистый капитализм - это экономика частных интересов.
7. Командная экономика
Полной противоположностью чистому капитализму является командно-административная экономика. Эта система в своей основе имеет общественную собственность на средства производства, т.е. практически на все материальные ресурсы. Управление же производством осуществляется на основе коллективных решений, принятых в высших государственных структурах в форме централизованного государственного экономического планирования. Предприятия в своей экономической деятельности управляются на основе государственных директив. В плановых директивах устанавливается количество ресурсов (материальных, трудовых, денежных), которое должно быть выделено каждому предприятию для выполнения производственного задания. Соотношение средств производства и средств производства и средств потребления в национальном продукте устанавливается также централизовано. Политика ценообразования, доходов и стимулирования труда находилась в ведении чиновников соответствующих экономических структур государства. Все направления экономической политики государства строились на основе долгосрочных приоритетов, вытекающих из главных идеологических доктрин.
8. Смешанные экономические системы
Указанная экономическая система представляет собой нечто среднее, промежуточное между чистым капитализмом и командной экономикой. Примером такой экономики является авторитарный капитализм фашистской Германии. Эта экономика была поставлена под жесткий контроль правительства.
Экономика Швеции также представляет собой смешанную систему. В этой стране свыше 90% хозяйственной деятельности сосредоточено в частных фирмах, государственные структуры принимают активное участие в обеспечении экономической стабильности и в перераспределении доходов. То же самое можно сказать об экономической системе Японии.
9. Традиционная экономика
В экономических теориях современных ученых выделяется так называемая традиционная экономика. Характерными чертами такой экономики является приспособление в хозяйственной деятельности требованиям обычаев, традиций. Техника производства, обмен, распределение доходов, правила воспроизводства освещаются идеологией своих предков, образом их мышления. Технический прогресс, система инноваций в производство резко ограничены. Религиозные и культурные ценности прошлого здесь играют главенствующую роль в управлении экономической деятельностью.
Экономическая теория, как было сказано, изучает отношения людей в процессе производства, распределения, обмена, потребления и накопления материальных благ. Эти отношения обусловлены наличием товарно-денежных связей во взаимодействии участников производства. Деньги являются универсальным инструментом, обеспечивающим взаимодействие между производителями и потребителями производственных товаров.
Товарно-денежное отношения, связи предполагают наличие развитого рынка, который призван обеспечить свободное движение всех факторов производства: рабочей силы, товаров, капиталов.
Важное место в этих экономических взаимосвязях занимают экономические законы, среди которых важное место принадлежит закону стоимости.
Таким образом, в рыночный механизм, который определяет нормальное функционирование экономических процессов включаются такие инструменты, как деньги, рынки, законы и соответствующие институциональные структуры способствующие их развитию.
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