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[bookmark: _Toc302921448]Введение
МСФО 23 "Затраты по займам" под затратами по займам понимает процентные и другие расходы, понесенные организацией в связи с получением заемных средств. Российский стандарт, посвященный вопросам заемных средств - ПБУ 15/01 "Учет займов и кредитов и затрат по их обслуживанию". 
Согласно МСФО затраты по займам могут включать: 
· проценты по банковским овердрафтам и краткосрочным и долгосрочным займам; 
· постепенное списание доходов и расходов, полученных в результате эмиссии облигаций; 
· постепенное списание дополнительных затрат, понесенных в связи с организацией получения ссуды, 
· финансовые выплаты в рамках финансового лизинга, 
· курсовые разницы, возникающие в результате получения займов в иностранной валюте. 
Формирование финансовой отчетности в соответствии с международными стандартами создает для компании ощутимые конкурентные преимущества:
·  Снижение стоимости привлеченного финансирования за счет выхода на зарубежные рынки.
·  Улучшение имиджа компании, повышение конкурентоспособности и прозрачности.
·  Повышение рыночной капитализации компании.
·  Простоту применения единых стандартов отчетности в дочерних компаниях, зарегистрированных в различных странах.
· Возможность анализа ключевых показателей консолидированной отчетности компании.
·  Повышение качества информации для принятия решений менеджерами.
·  Упрощение слияний и поглощений. 
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С целью обеспечения непрерывности деятельности и поддержания платежеспособности предприятия привлекают заемные средства. По привлеченным заемным средствам компании несут финансовые затраты. 
Основная задача МСФО 23 «Затраты по займам» - признание затрат по займам в финансовой отчетности:  
- в составе расходов (в отчете о прибылях и убытках); 
или 
- капитализированные в качестве активов (в балансе).
В случае капитализации затраты будут признаваться в последующих периодах через отчет о прибылях и убытках в качестве амортизационных отчислений. 
Аргументы капитализации процентов (увеличения стоимости актива): 
- за: концепция начисления позволяет рассмотреть капитализацию как способ соотнесения затрат и выгод от использования актива; 
- против: проценты выплачиваются в определенных периодах за пользование денежными средствами и должны относиться к тому периоду, в который возникли. 
Существует 2 похода МСФО 23 к учету процентов по займам: 
- основной; 
- допустимый альтернативный. 
Основной подход – затраты по займам должны признаваться в отчете о прибылях и убытках в том периоде, когда они возникают. 
Допустимый альтернативный подход – затраты по займам должны признаваться в отчете о прибылях и убытках в том периоде, когда они возникают за исключением той части, которая капитализируется. 
Затраты по займам, непосредственно относящиеся к приобретению, строительству или производству квалифицируемого актива, должны капитализироваться путем включения в стоимость этого актива.[5]
Величина затрат по займам, разрешенная для капитализации, должна определяться в соответствии с МСФО 23.[2]
В соответствии с допустимым альтернативным методом, затраты по займам, непосредственно связанные с приобретением, строительством или производством квалифицируемого актива, включаются в первоначальную стоимость этого актива. Такие затраты по займам капитализируются путем включения в стоимость актива при условии возможного получения компанией в будущем экономических выгод и если при этом затраты могут быть надежно измерены. Прочие затраты по займам признаются в качестве расходов в период их возникновения.[ 2]
Предприятие может выбрать только один подход к учету затрат и применять его последовательно ко всем периодам.
Квалифицируемый актив - актив, подготовка которого к предполагаемому использованию или для продажи обязательно требует значительного времени.[4]
Примерами квалифицируемых активов являются: 
- запасы, которые требуют значительного времени на доведение их до товарного состояния, 
- производственные компании, 
- электростанции 
- инвестиционная собственность. 
Прочие инвестиции и те запасы, которые повседневно производятся в больших количествах, на повторяющейся основе и на протяжении короткого периода времени, не являются квалифицируемыми активами. Активы, при их приобретении готовые к использованию по назначению или продаже, также не относятся к квалифицируемым активам.[2]
Затраты по займам - процентные и другие расходы, понесенные компанией в связи с получением заемных средств.[4] 
Затраты по займам могут включать:[5] 
а) процент по банковским овердрафтам и краткосрочным и долгосрочным ссудам; 
б) амортизацию скидок или премий, связанных со ссудами; 
с) амортизацию дополнительных затрат, понесенных в связи с организацией получения ссуды; 
д) платежи в отношении финансового лизинга, отраженные в учете в соответствии с Международным стандартом IAS 17 «Аренда»; 
e) курсовые разницы, возникающие в результате займов в иностранной валюте, в той мере, в какой они считаются корректировкой затрат на выплату процентов. 
Затраты по займам, разрешенные для капитализации
Затраты по займам, непосредственно связанные с приобретением, строительством или производством квалифицируемого актива, - это те затраты по займам, которых можно было бы избежать, если бы не были произведены расходы на соответствующий актив.[3]
В случае, когда компания занимает средства исключительно для приобретения конкретного квалифицируемого актива, затраты по займам, непосредственно связанные с этим активом, могут быть четко установлены.[3] 
Например: затраты по финансовому лизингу актива. 
Затруднение может представлять выявление непосредственной связи между конкретными займами и квалифицируемым активом, и определение займов, которых в противном случае можно было избежать. Такого рода трудности возникают, например, когда финансовая деятельность компании координируется централизованно. Трудности появляются и тогда, когда группа компаний использует ряд долговых обязательств для получения заемных средств по различным процентным ставкам и ссужает эти средства на различной основе компаниям, входящим в группу. Дополнительно усложняют ситуацию колебания валютных курсов, а также использование группой кредитов, деноминированных в иностранной валюте или привязанных к ней, в условиях высокой инфляции. В результате этого определение величины затрат по использованию заемных средств, непосредственно связанных с приобретением квалифицируемого актива, затруднено и требует применения субъективной оценки.[ 4] 
В тех пределах, в которых эти средства заимствованы в общих целях и использованы для приобретения квалифицируемого актива, сумма затрат по займам, разрешенная для капитализации, должна определяться путем применения ставки капитализации к затратам на данный актив. Ставкой капитализации должно быть средневзвешенное значение затрат по займам, применительно к займам компании, остающимся непогашенными в течение периода, за исключением ссуд, полученных специально для приобретения квалифицируемого актива. Сумма затрат по займам, капитализированных в течение периода, не должна превышать сумму затрат по займам, понесенных в течение этого периода.[4] 
Начало капитализации
Капитализация затрат по использованию заемных средств как части первоначальной стоимости квалифицируемого актива должна начинаться когда:[2] 
a) возникли расходы по данному активу; 
б)возникли затраты по займам; и 
c) началась работа, необходимая для подготовки актива для использования по назначению или к продаже.
Расходы на квалифицируемый актив включают только те расходы, которые выражаются в денежных платежах, переводах других активов или принятии процентных обязательств. Расходы уменьшаются на величину любых полученных в связи с данным активом промежуточных выплат и субсидий (IAS 20 «Учет государственных субсидий и раскрытие информации о государственной помощи»). Средняя балансовая величина актива в течение периода, включающая ранее капитализированные затраты по займам, обычно равняется обоснованному приблизительному значению расходов, к которым применяется ставка капитализации в этом периоде.[21]
Деятельность, необходимая для подготовки актива к его использованию по назначению или к продаже, включает не только физическое создание самого актива. К ней относится техническая и административная работа, предшествующая началу физического создания актива, такая, например, как деятельность, связанная с получением разрешений, необходимых для начала строительства. Однако, к такой деятельности не относится владение активом, если при этом отсутствуют производство или модификация, изменяющие его состояние. Например, затраты, понесенные по займам в то время, когда проводились землеустроительные работы для строительства, капитализируются в течение периода проведения соответствующих работ. Однако, затраты по займам, понесенные в то время, когда земля, приобретенная для последующего строительства, оставалась во владении без каких-либо подготовительных работ на ней, не подлежат капитализации.[2]
Приостановление капитализации 
Капитализация затрат по займам должна приостанавливаться в течение продолжительных периодов, когда активная деятельность по модификации объекта прерывается.[3]
Затраты по займам могут быть понесены в течение продолжительных периодов, когда деятельность, необходимая для подготовки актива к использованию по назначению или для продажи, прерывается. К таким затратам относятся затраты по содержанию незавершенных объектов. Такого рода затраты не квалифицируются как капитализируемые. Однако капитализация затрат по займам обычно не приостанавливается в течение периода, когда осуществляется значительная техническая и административная работа. Капитализация затрат по займам не приостанавливается также, когда временная задержка представляет собой необходимую часть процесса подготовки актива для использования по назначению или для продажи. Например, капитализация продолжается в течение продолжительного периода, необходимого для доведения до нужной кондиции запасов, или продолжительного периода, когда высокий уровень воды задерживает строительство моста, если такой высокий уровень воды является обычным для данного географического региона в течение указанного периода.[4]
Прекращение капитализации
Капитализация затрат по займам средств должна прекращаться, когда завершены практически все работы, необходимые для подготовки квалифицируемого актива к использованию по назначению или продаже.[5]
Объект обычно считается готовым к использованию по назначению или к продаже, когда завершено его физическое сооружение, несмотря на то, что повседневная административная работа все еще может продолжаться. Если остались лишь такие незначительные доработки, как оформление объекта в соответствии с требованиями покупателя или пользователя, это свидетельствует о практически полном завершении работ.[2]
Когда сооружение квалифицируемого актива завершается по частям, и каждая часть может использоваться в то время, как сооружение других частей продолжается, капитализация затрат по займам должна прекращаться по завершении, в основном, всей работы, необходимой для подготовки данной части актива к использованию по назначению или к продаже.[2]
Раскрытие информации 
Финансовая отчетность должна раскрывать: 
a) учетную политику, принятую для затрат по займам; 
б) сумму затрат по займам, капитализированную в течение периода; 
c) ставку капитализации, использованную для определения величины затрат по займам, приемлемых для капитализации.
В российской практике согласно ПБУ 15/01 используется только альтернативный подход. При этом затраты капитализируются до того момента, пока объект не будет передан в эксплуатацию на основании Акта приемки-передачи.
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Вопросы по консолидации отчетности в России специалисты обсуждают уже давно. После вступления в силу Федерального закона «О консолидированной отчетности» обязанность консолидировать отчетность в соответствии с МСФО ляжет на многие российские организации, а именно кредитные, страховые, также иные организации, ценные бумаги которых допущены к обращению на торгах фондовых бирж и (или) иных организаторов торговли на рынке ценных бумаг.
Под консолидированной финансовой отчетностью понимается систематизированная информация, отражающая финансовое положение, финансовые результаты деятельности и изменения финансового положения организации, организаций и (или) иностранных организаций - группы организаций, определяемой в соответствии с Международными стандартами финансовой отчетности (МСФО) . 
С практической точки зрения это означает, что вышеуказанные организации обязаны будут раскрывать дополнительную информацию, которая ранее не показывалась по российским стандартам. 
Консолидация отчетности в соответствии с международными стандартами регламентируется МСФО/IAS 27 «Консолидированная и отдельная финансовая отчетность» и IFRS 3 «Объединение предприятий». Процесс консолидации представляет собой объединение аналогичных статей активов, обязательств, капитала, доходов и расходов балансов и отчетов о прибылях и убытках материнской компании и ее дочерних обществ.
Наиболее типовые задачи, связанные с подготовкой консолидированной отчетности, для большинства компаний связаны с:
· определением периметра консолидации;
· разработкой единой управленческой учетной политики, которая должна включать: единый план счетов, единую структуру аналитических данных, принципы определения периметра консолидации, метод консолидации, список применяемых корректировок;
· разработкой применяемых форм консолидируемой отчетности;
· разработкой регламента подготовки консолидированной отчетности, который должен определять круг ответственных лиц, выполняемые действия, сроки и источники данных для формирования отчетности, таблицы соответствия планов счетов и аналитических измерений компаний холдинга, методы контроля;
· разработкой инструмента автоматизации процесса консолидации и формирования отчетности, соответствующего требованиям холдинга и разработанному регламенту подготовки консолидированной отчетности.
Кроме того, при подготовке консолидированной отчетности требуются дополнительные корректировки, наиболее распространенными из которых являются:
· элиминирование внутригрупповых операций;
· расчет гудвилла (бедвилла);
· расчет накопленного капитала;
· расчет доли меньшинства.
Таким образом, консолидация отчетности является сложным процессом, требующим значительной предварительной подготовки, наличия квалифицированного персонала и разработанного с учетом потребностей бизнеса программного обеспечения.
Ее формирование производится в соответствии с определенными стандартами. Например, в системе Международных стандартов финансовой отчетности принципы консолидации описываются в стандартах IAS 27 "Консолидированная и отдельная финансовая отчетность", IFRS 3 "Объединения бизнеса", IAS 28 "Инвестиции в ассоциированные предприятия" и IAS 31 "Участие в совместном предпринимательстве".
Методики консолидации достаточно сложны (особенно для крупных групп компаний), они предусматривают сбор и обработку большого объема информации. Если попытаться классифицировать типовые проблемы формирования консолидированной отчетности, то среди них можно выделить проблемы как методологического, так и организационного характера.
Среди инструментальных средств, применяемых для решения задач консолидации, можно выделить следующие категории программных продуктов: электронные таблицы, заказные разработки, надстройки над учетными системами и специализированные информационные системы консолидации.
Электронные таблицы являются наиболее распространенным средством обработки количественных данных, в силу своих простоты, гибкости, доступности и удобства для пользователей. Однако при решении задач консолидации в крупных группах компаний их применение становится проблематичным, поскольку они не содержат встроенной "методической" функциональности и не рассчитаны на централизованное администрирование процессов и данных.
Для крупных и сложных групп компаний практически единственным из возможных вариантов автоматизации является применение специализированных систем консолидации, являющихся составной частью комплексных систем управления эффективностью бизнеса. Их возможности связаны с реализацией двух групп функций, к которым относятся функции формирования консолидированной отчетности и функции аналитической обработки этой отчетности.
Можно выделить три основных этапа решения этой задачи.
Первый предусматривает сбор и выверку индивидуальной финансовой отчетности, т. е. отчетности отдельных предприятий, входящих в состав группы. Индивидуальная отчетность поступает в систему консолидации из учетных систем организации или учетных модулей систем управления ресурсами предприятия (ERP-систем). Эти данные могут вводиться в систему консолидации как вручную (в заранее подготовленные формы), так и автоматически (непосредственно из учетных систем, а также из электронных таблиц или хранилищ данных). Введенная информация группируется в разрезе аналитических направлений, к числу которых могут относиться статьи отчетности, периоды времени, валюты, организационные структуры и т. п.
Второй этап предусматривает трансформацию учетной информации из одной системы стандартов в другую. Это необходимо в тех случаях, когда требуется сформировать консолидированную отчетность в соответствии c международными стандартами на основе индивидуальной финансовой отчетности, составленной по национальным правилам. К числу операций, осуществляемых на этапе трансформации, относятся реклассификация статей отчетности, корректировка оценочных значений статей, начисление отдельных показателей. В информационной системе консолидации выполнение корректировочных записей осуществляется при помощи журналов, которые могут содержать записи как на уровне отдельного предприятия, так и на уровне группы компаний (при этом типовые журналы могут храниться в виде шаблонов). Для консолидации отчетности в мультинациональных группах, когда отдельные предприятия формируют отчетность в разных валютах, система поддерживает функции трансляции статей на основе заданных значений курсов валют.
Третий этап – выполнение процедур консолидации и формирование итогового комплекта финансовых отчетов. Для этого в системах консолидации формируются специальные процедуры, которые настраиваются в соответствии с правилами расчета гудвилла, накопленного капитала, доли меньшинства и других показателей. Эти процедуры основаны на бизнес-правилах, позволяющих описать даже сложные расчетные алгоритмы, и запускаются после выполнения всех журнальных записей.
По завершении процесса формирования консолидированной финансовой отчетности она подлежит открытой публикации. Кроме того, консолидированная отчетность является важным информационным источником для менеджмента компании, из этого вытекает вторая группа функций систем консолидации, связанная с анализом консолидированной отчетности.
Если система консолидации применяется для обработки управленческой информации, в качестве источников данных выступают учетные системы и системы бюджетного планирования. Сформированная консолидированная управленческая и бюджетная отчетность поступает в распоряжение менеджеров, а также может подвергаться дополнительной аналитической обработке.


















Заключение
С необходимостью консолидации отчетности в соответствии с МСФО сегодня сталкиваются любые компании, имеющие дочерние и зависимые общества. В отличие от индивидуальной отчетности юридического лица консолидированная отчетность дает наиболее полное представление о том, как «работают» деньги инвестора или акционера, как менеджмент компании управляет предоставленными ему ресурсами. Консолидированная отчетность имеет неоценимое значение для инвесторов и акционеров, поскольку отражает финансовое положение и результат деятельности компании и всех контролируемых ею организаций, рассматривая их как единый хозяйствующий субъект.
В качестве общих выводов можно отметить возрастающую роль консолидированной финансовой отчетности как основного канала связи компаний с их заинтересованными лицами, а также необходимость информатизации процессов формирования и анализа консолидированной отчетности. При этом наиболее прогрессивным (а в некоторых случаях – и единственно возможным) инструментальным средством формирования и анализа консолидированной отчетности являются специализированные системы консолидации, имеющие целый ряд функциональных преимуществ по сравнению с электронными таблицами или заказными разработками.
Обладая развитыми характеристиками в части расчетной функциональности и масштабирования, они могут применяться не только для "традиционной" консолидации (для формирования консолидированной финансовой отчетности по заданным стандартам), но и для решения ряда управленческих задач, включая обобщение управленческой отчетности и консолидацию бюджетной информации. Это дает возможность рассматривать информационные системы консолидации не только в качестве средства автоматизации рутинных процедур, но и в качестве важного инструмента финансового анализа и стратегического менеджмента
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