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ВВЕДЕНИЕ

Прибыль, известнейшая с давних времен категория, получила новое содержание в условиях современного экономического развития страны, формирования реальной самостоятельности субъектов хозяйствования. Являясь главной движущей силой рыночной экономики, она обеспечивает интересы государства, собственников и персонала организации. Поэтому одной из актуальных задач современного этапа является овладение руководителями и работниками, которые заняты в сфере  экономики современными методами эффективного управления формированием прибыли и рентабельности в процессе операционной, инвестиционной и финансовой деятельности организации. 
Грамотное, эффективное управление формированием прибыли и рентабельности предусматривает построение в организации соответствующих организационно-методических систем обеспечения этого управления, знания основных механизмов формирования прибыли и рентабельности, использования современных методов их анализа и планирования. 
Наряду с формированием прибыли и  рентабельности в каждой организации должно быть обеспечение и эффективное управление их распределением. Необходимо при  этом иметь  в виду, что каждый цикл распределения прибыли и рентабельности отчетного периода это одновременно и процесс обеспечения эффективных условий их формирования на расширенной основе в предстоящем периоде, реализации целей стратегического развития организации. 
Категория прибыли является предметом исследования многих ученых экономистов. Большой вклад в разработку теоретических и практических аспектов прибыли внесли такие ученые, как Ковалев В.В., Бланк И.А., Яцюк Н.А., Чернов В.И., Шамхалов Ф.Р. и другие. 
Однако прибыль является одной из самых сложных экономических категорий. Изучив источники получения прибыли можно разработать научный подход к решению многих проблем, например, повысить эффективность и ответственность трудового коллектива, достижение конечных результатов при наименьших затратах. При этом укрепление коммерческого расчета во всех звеньях производства каждой отдельной организации в решающей степени зависит от управления прибылью и выявления специфических резервов роста прибыли каждого отдельного хозяйствующего субъекта.
Цель написания работы – Проведения финансового анализа  ОАО «Уфаоргсинтез», анализ прибыли и рентабельности предприятия.
  Для достижения указанной цели в работе поставленные следующие задачи:
· определение экономической сущности и значения прибыли и рентабельности организации;
· выявление факторов, влияющих на формирование прибыли и рентабельности организации;
· дать краткую экономическую характеристику изучаемого объекта исследования;
· анализ показателей оценки прибыли и рентабельности;
· анализ результатов финансово-хозяйственной деятельности исследуемой организации на основе системы показателей;
Предмет исследования –  прибыль и рентабельность организации, сущность, значение и пути повышения. 
Объектом исследования является ОАО «Уфаоргсинтез».





1.Экономическая сущность, роль прибыли и рентабельности в условиях становления рыночных отношений

1.2 Сущность, значение прибыли и рентабельности в условиях реформирования экономики

Ориентация отечественной экономики на рыночные отношения потребовала пересмотра отношения к прибыли, что обусловлено ее особым местом в системе хозяйствования.  
Прибыль выступает как экономическая категория, оценочный результативный показатель, целевой ориентир, инструмент расчета чистого дохода общества, источник формирования различных средств [11, 179].
Экономическое содержание прибыли тождественно понятию «прибавочная стоимость». Как экономическая категория прибыль отражает совокупность отношений субъектов хозяйствования, участвующих в формировании и распределении национального дохода. 
Основными функциями прибыли являются: учетная, оценочная, стимулирующая. 
Как результативный показатель она характеризует эффективность использования имеющихся ресурсов, успех (неуспех) в бизнесе, рост (снижение) объемов деятельности.
Как количественный показатель прибыль представляет собой разницу между ценой и стоимостью товаров, между объемом продаж и себестоимостью (в сфере обращения – между валовой прибылью и расходами на реализацию). Прибыль, являясь конечным результатом деятельности организации, создает условия для ее расширения, развития, самофинансирования и повышения конкурентоспособности.
По мере развития экономической теории определение понятия «прибыль» постоянно уточнялось от самого простого определения – как доход, полученный от производства и реализации любого товара, до понятия чистой прибыли. В настоящее время ее характеризуют с позиции двух сторонней: микроэкономического и макроэкономического. Калькуляция прибыли по существующей методике на макро – и  микроуровнях различна. На уровне организации ее исчисление связано с процессом образования, а на государственном уровне с определением  места прибыли в доходе страны.
Понятие «прибыль» имеет разные значения с позиции организации, потребителя, государства. Но во всех случаях оно означает выгоду. Если организация работает прибыльно (в нормальных условиях хозяйствования), то это свидетельствует о том, что покупатель, приобретая товар именно в этом магазине (или этого производителя), получает удовлетворение от покупки (когда у него есть выбор), а государство (общество) может за счет налогов на прибыль поддерживать убыточные объекты, решать приоритетные социальные задачи. 
Наличие прибыли позволяет удовлетворять экономические интересы государства, организации, работников и собственников. Объектом экономических интересов государства является та часть «прибыли», которую уплачивает предприятие в виде налога на прибыль и которую общество использует для решения социальных задач. Экономические интересы организации заключаются в увеличении доли прибыли, остающейся в ее распоряжении. За счет этой прибыли организация решает производственные и  социальные задачи своего развития. Интересы работников в увеличении прибыли связаны с созданием возможностей для улучшения материального стимулирования и повышения уровня их социального развития. Собственники также заинтересованы в росте прибыльности организации, ибо тем самым увеличатся  дивиденды, обеспечится увеличение их капитала.
Прибыль сложная и неоднозначная категория. Известный американский ученый – экономист Самуэльсон прибыль определял как безусловный доход от факторов производства, как вознаграждение за предпринимательскую деятельность, технические нововведения и усовершенствования, за умение рисковать в условиях неопределенности, как монопольный доход, к этическую категорию.  
С развитием рыночных отношений все чаще стали говорить и о других ситуациях ее происхождения: прибыль, заработанная благодаря инициативе предпринимателя, прибыль, полученная при благоприятных обстоятельствах, неожиданная допускаемая и признанная органами государственной власти (соответствующим законодательством).  
Все вышеназванные источники связаны между собой, и чистое их содержание выделить часто невозможно. Важнейшими факторами, определяющими прибыль, являются: внедрение нововведений, отсутствие страха перед рисками (риск как источник прибыли), рациональное использование средств, достижение оптимальных объемов деятельности. Прибыль растет до тех пор, пока процентная ставка по банковским кредитам  будет ниже нормы прибыли на вложенный капитал; наличие задолженности, таким образом, допустимо, даже во многих случаях она способствует получению прибыли, (так называемый эффект рычага). Многие мелкие и средние организации боятся задолженности, что не всегда оправдано. Однако, используя  стратегию добровольной задолженности, надо опасаться низкой рентабельности, ибо она заставит организацию прибегать к дополнительным займам с целью обновления оборудования (ассортимента). А это может привести к состоянию пониженной платежеспособности  и даже к банкротству.
Внедрение инноваций как источник прибыли предполагает производство (реализацию) нового товара (услуги) более высокого качества, освоение нового рынка, организационно-управленческие новшества, освоение новых источников поступления товаров.
Продолжительность притока прибыли от внедрения инноваций определяется следующими факторами: важностью изобретения, значимостью и постоянством потребностей, удовлетворяемых данным товаром (услугой), характером деятельности.
Бывают ситуации, когда роль предпринимателя в возникновении прибыли и убытка пассивна. Такие ситуации порождены: характером деятельности, существующей структурой рынка, общехозяйственной конъюнктурой, наличием инфляции (весьма выгодна для организаций, имеющих задолженность и получивших неиндексированные ссуды и кредиты).
Прибыль, учитывая различия между ее ожидаемым и полученным уровнем, выполняет следующие четыре функции:
1. ожидаемая прибыль является основой принятия инвестиционных решений;
2. полученная прибыль выступает измерителем результатов деятельности организации;
3. часть полученной прибыли является источником самофинансирования организации;
4. часть прибыли поступает в качестве вознаграждения владельцам капитала (в условиях акционерной формы собственности).
Целью деятельности любой коммерческой структуры  в условиях рыночной экономики в конечном счете является получение прибыли, способной обеспечить ее дальнейшее развитие. Прибыльность рассматривается не только как основная цель, но и как главное условие деловой активности организации, как результат ее деятельности, эффективного осуществления своих функций по обеспечению потребителей необходимыми товарами в соответствии с имеющимся спросом на них. 
В зависимости от положения организации на рынке, наличия ресурсов, длительности периода основная цель может быть конкретизирована. В долгосрочном периоде это будет достижение максимальной прибыли, в краткосрочном – необходимой прибыли при определенных объемах деятельности, и во все периоды -  обеспечение конкурентоспособности организации. При этом максимизация прибыли в долгосрочном периоде возможна лишь при поэтапном достижении определенных необходимых размеров прибыли. Обеспечение необходимого объема прибыли в долгосрочном и краткосрочной периодах обусловлено жизненно важными потребностями в развитии организации, удовлетворении экономических интересов собственников, обеспечении интересов общества и коллектива. 
Для оценки эффективности работы организаций недостаточно использования показателя прибыли, поскольку наличие прибыли еще не означает, что организация работает хорошо. Абсолютная сумма прибыли не позволяет судить о степени доходности  той или иной организации. Многие организации, получившие одинаковую сумму прибыли, имеют различные объемы продаж, разные затраты. Поэтому для определения эффективности произведенных затрат необходимо использовать относительный показатель -  уровень рентабельности. Прибыль и рентабельность – тесно взаимосвязанные понятия, но не тождественные  по своим аналитическим возможностям. Рентабельность целесообразно рассматривать с двух позиций – как объективную экономическую категорию и как количественные и качественный показатель. 
Как объективная экономическая категория рентабельность  характеризует прибыльность, доходность, финансовый результат деятельности  организации.
Рентабельность – синтетический показатель, отражающий многие стороны деятельности организаций за определенный период. 
В экономической теории применяется несколько определений категорий рентабельности: 1) прибыльность, 2) отношение полезного результата торговой деятельности в виде прибыли к стоимости совокупных затрат на ее получение, 3) сопоставление результатов хозяйственной деятельности с затратами или ресурсами, 4) интегральный показатель, обобщающий другие показатели эффективности.
В любом определении рентабельность будет означать процентное отношение суммы полученной (ожидаемой) прибыли к одному из показателей: объему товарооборота, расходам на реализацию, средней стоимости основных и оборотных средств, фонду оплаты труда.
Значимость коэффициента рентабельности в условиях ориентации на рыночные отношения определяется интересом к нему не только работников одной организации, но и интересом государства, контрагентов, собственников, кредиторов и заемщиков.
Повышение уровня рентабельности для коллектива организации означает укрепление финансового положения, а следовательно, увеличение средств, направляемых на материальное стимулирование их труда, для управленцев -  это информация о результатах применяемой тактики и стратегии о целесообразности ее корректировки.
Собственников (акционеров и учредителей) показатель рентабельности интересует с точки зрения прибыльности их паевых и учредительских взносов в составе общих вложений. Если уровень рентабельности возрастает, то возрастает интерес к организации других  потенциальных акционеров, цена акций в этом случае тоже возрастает. 
Кредиторов и заемщиков денежных средств уровень рентабельности  и его изменение интересует с точки зрения реальности получения процентов по обязательствам, снижения риска невозврата заемных средств, платежеспособности  клиента  и возможностей для дальнейшего его развития.
Динамика рентабельности организаций изучается также налоговыми службами, фондовыми  биржами, профессиональными  ассоциациями.

1.2 Отраслевые особенности и факторы формирования прибыли и рентабельности организации

Рост  и развитие торговой организации тесно связан с выработкой и реализацией стратегии и тактики управления процессом формирования и увеличения прибыли. 
Росту прибыли торговой организации содействует манипулирование тремя переменными, определяющими ее рентабельность: 1) ускорение товарооборачиваемости; 2) уменьшением массы издержек (расходов); 3) увеличение нормы прибыли путем повышения торговых надбавок.
 (
Валовой доход от реализации товаров, работ, услуг (А)
Б 1
) (
Прибыль, остающаяся в распоряжении торговой организации (чистая прибыль)(И)
И =Е – З 
) (
Налог на прибыль (З)
З = Ж × ставка налога
) (
Прибыль от реализации (г)
Г =А-Б-В 
)Особенности формирования доходов и  затрат процесс образования прибыли торговой организации можно представить следующим образом (рис. 1.1): 
 (
Налог на добавленную стоимость(Б)
Б 2
Издержки обращения (расходы на реализацию) (В)
Б 3
Сальдо внереализационных и прочих операционных доходов и расходов (Д)
Прибыль от финансово-хозяйственной деятельности (Е)
Е=Г±Д
Корректировка прибыли от финансово-хозяйственной деятельности (-,+)(Е)
Налогооблагаемая прибыль (Ж)
Ж=Е±Е
)

Рис. 1.1 Схема формирования прибыли торговой организации
Основным источником получения торговой организацией прибыли является валовой доход (валовая прибыль).
Валовой доход (валовая прибыль) как экономическая категория представляет собой часть стоимости товара, которая предназначается для покрытия издержек обращения (расходов на реализацию) и образования прибыли.
В процессе управления формированием прибыли от реализации товаров на основе системы «взаимосвязь расходов на реализацию, объема товарооборота и прибыли» торговая организация решает ряд задач:
1. Определение объема товарооборота, обеспечивающего безубыточность торгово-операционную деятельность в течение короткого периода. Графически «точка безубыточности» (или «порог рентабельности») торгово-операционной деятельности торговой организации в коротком периоде, в течение которого не меняются уровень цен на  товары, уровень переменных расходов и сумма постоянных расходов, представлена на рис. 1.2:
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Рис.1.2 График формирования точки безубыточности операционной деятельности торговой организации
Из приведенного графика видно, что для достижения «точки безубыточности» своей торгово-операционной деятельности (ТБ) торговая организация должна обеспечить такой объем товарооборота (Ртб),при котором сумма чистого дохода сравняется с суммой расходов на реализацию – как постоянных, так и переменных. Это условие может быть выражено следующими равенствами  (1.1, 1.2):
                              ВДк = И + НДС,                             (1.1)
                                    ЧДк = И                                     (1.2) 
 где  ТБ – точка безубыточности операционной деятельности;
ВДк – сумма валового дохода (прибыли);
ЧДк – сумма чистого дохода;
И – совокупная сумма расходов на реализацию;
НДС – сумма налога на добавленную стоимость.
Соответственно стоимостной объем реализации товаров, обеспечивающий достижение точки безубыточности торгово-операционной деятельности организации в коротком периоде, может быть определен по следующим формулам (1.3,1.4):


,                            (1.3)


                                                           (1.4)
где СРтб – стоимостной объем реализации  товаров, обеспечивающий достижение точки безубыточности торгово-операционной деятельности организации в коротком периоде; 
Ипост – сумма постоянных расходов на реализацию (неизменная в рассматриваемом периоде);
Учд -  уровень чистого коммерческого расхода к объему реализации товаров, %;
Уи пер – уровень переменных расходов на реализацию к объему реализации товаров, %;
Умп – уровень маржинальной прибыли к объему реализации товаров, %.

Натуральный объем реализации товаров отдельных групп, обеспечивающий достижение точки безубыточности торгово-операционной деятельности организации в коротком периоде, может быть определен по следующим формулам (1.5, 1.6, 1.7):


        ,                                      (1.5)


,                               (1.6)


                                    (1.7)


где НРтб – натуральный объем реализации товаров отдельных групп, обеспечивающий достижение точки безубыточности  торгово-операционной деятельности организации в коротком периоде;
Цет – цена единицы реализуемых товаров.

2. Определение объема товарооборота, обеспечивающего безубыточную торгово-операционную деятельность в длительном периоде. Торгово-операционная деятельность в длительном периоде по сравнению с коротким периодом претерпевает следующие основные изменения:
а) с ростом объема товарооборота периодически возрастают постоянные расходы на реализацию. Это связано с увеличением парка используемых машин и оборудования (что приводит к росту амортизационных отчислений), повышение численности работников аппарата управления (что приводит к росту расходов на его содержание);
б) с насыщением  потребительского рынка в результате роста объема реализации товаров торговая организация вынуждена снижать уровень цен, что приводит к соответствующему уменьшению темпов роста чистого дохода;
в) за счет более экономного использования материальных ресурсов, роста производительности труда операционного персонала, укрупнения партий закупаемых товаров постепенно снижается уровень переменных расходов на единицу товарооборота.
Все эти изменения в силу взаимосвязи рассмотренных факторов с прибылью от реализации товаров существенно влияют на формирование ее суммы. Это можно проследить по данным графика, представленного на (рис. 1.3):
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)
Рис. 1.3 График формирования точки безубыточности торгово-операционной деятельности организации в длительном периоде

Из приведенного графика видно, что в силу трансформирующихся условий торгово-операционной деятельности точка безубыточности постоянно меняет свое значение, т.е. требует гораздо большего объема реализации товаров в сравнении с предыдущим периодом (Ртб1 <  Ртб2 <  Ртб3). Соответственно меняется и сумма валовой прибыли от реализации товаров, получаемой торговой организацией в силу меняющихся условий операционной  деятельности на каждом этапе. Если на первых двух этапах это изменение суммы валовой прибыли от реализации товаров вызывалось в основном ростом суммы постоянных расходов от реализации, то на третьем  этапе основное влияние на изменение суммы этой прибыли оказывало снижение уровня чистого коммерческого дохода. 
Каждый этап изменения условий торгово-операционной деятельности организации в длительном периоде представляет собой начало этой деятельности в коротком периоде, окончание которого  характеризуется новым  изменением условий. Иными словами, длительный период торгово-операционной деятельности организации может быть разложен на ряд коротких ее периодов (с неизменными условиями), что позволяет использовать при расчетах алгоритмы, характерные для короткого периода. 
3. Определение необходимого объема товарооборота, обеспечивающего достижение запланированной (целевой) суммы валовой прибыли  от реализации товаров. Эта задача может иметь  и обратную постановку: определение плановой суммы валовой прибыли от реализации товаров при заданном плановом объеме товарооборота. 
В связи с тем, что рентабельность является многогранной категорией, ее невозможно выразить одним показателем. Поэтому для оценки рентабельности работы организации существуют группы показателей рентабельности:
· обобщающие;
· объемов деятельности;
· результат деятельности;
· экономических ресурсов;
· текущих затрат.
В организациях  торговли, кроме традиционных показателей рентабельности, оценивается эффективность использования экономических ресурсов и затрат в целом по организации с помощью следующих показателей: совокупный объем деятельности, совокупный доход, совокупные экономические ресурсы, совокупные экономические затраты.
Совокупный объем деятельности для торговых организаций представляет собой объем реализованной продукции и услуг. В стоимостном  выражении этот показатель представляет собой сумму розничного товарооборота торговой сети, товарооборот общественного питания, оптового оборота, а также выручки от реализации товаров, продукции, работ, услуг.
Показатель совокупного дохода организации  представляет собой сумму валовых доходов от реализации, внереализационных доходов и доходов от прочей реализации (прочих операционных доходов). Валовой доход от реализации определяется как стоимостное выражения реализованных торговых надбавок и торговых скидок в торговле, общественном питании. Этот показатель применяется при расчете рентабельности валового дохода от реализации.
Совокупные текущие затраты – это показатель, который следует использовать при расчете рентабельности совокупных затрат и затрат на  реализацию продукции. Совокупные текущие затраты представляют собой сумму затрат организации на  реализацию товаров и услуг, а также внереализационных затрат, затрат по прочей реализации (прочих операционных затрат). Затраты на  реализацию товаров и услуг определяются как сумма затрат на  реализацию продукции  и расходов на реализацию торговли.
В таблицах 1.1 и 1.2 предложены слагаемые показателей рентабельности организации, а также методика ее расчета.
Таблица 1.1 - Слагаемые показателей рентабельности организации и источники информации.
	Слагаемые показатели 
рентабельности
	Источники информации

	1. Прибыль (убыток) за отчетный период
	«Отчет о прибылях и убытках»
(050+120+150)

	2. Прибыль (убыток) от реализации
	«Отчет о прибылях и убытках»
(060-070+080-090+100-110)

	3. Прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов
	«Отчет о прибылях и убытках»
(060-070+080-090+100-110)

	4. Прибыль (убыток) от внереализационных доходах и расходах 
	«Отчет о прибылях и убытках»
(130-140)

	5. Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	«Отчет о прибылях и убытках»
(160-170)

	6.Розничный товарооборот торговой сети
	Форма №1 Торг (стр. 03 колонка 1)

	7. Выручка от реализации товаров, продукции работ, услуг
	«Отчет о прибылях и убытках»
(010)

	8. Внереализационные доходы
	«Отчет о прибылях и убытках»
(130)

	9. Прочие операционные доходы
	«Отчет о прибылях и убытках»
(100)

	10. Внереализационные расходы
	«Отчет о прибылях и убытках»
(140)

	11. Прочие операционные расходы
	«Отчет о прибылях и убытках»
(110)



Таблица 1.2 - Система показателей рентабельности торговой организации
	
Показатели
	
Порядок расчета

	1. Рентабельность по прибыли отчетного периода
	


	2. Рентабельность по прибыли от реализации
	


	3. Рентабельность по чистой прибыли
	


	
4. Рентабельность по объему деятельности торговли
	


	5. Рентабельность валового дохода от реализации
	


	6. Рентабельность издержек обращения розничной торговли
	


	7. Рентабельность издержек обращения оптовой торговли
	




Значимость коэффициента рентабельности в условиях ориентации на рыночные отношения определяется интересом не только работников торговой организации, но и интересом государства, контрагентов, собственников, кредиторов и заемщиков. 
Повышение уровня рентабельности для коллектива организации означает укрепление финансового положения, а следовательно, увеличение средств, направляемых на материальное стимулирования их труда, для управленцев – это информация о результатах применяемой тактики и стратегии и о целесообразности ее корректировки. 
Собственников показатель рентабельности интересует с точки зрения прибыльности их паевых и учредительских взносов в составе общих вложений. Если уровень рентабельности возрастает, то возрастает интерес к данной организации других  потенциальных акционеров, цена акции в этом случае тоже возрастает. У организации появляется возможность не только для дальнейшего развития данного вида деятельности, но и возможность получения более высоких дивидендов. И наоборот, при падении уровня рентабельности интерес к вложениям в данную организацию падает. 
Кредиторов и заемщиков денежных средств уровень рентабельности и его изменение интересует с точки зрения реальности получения процентов по обязательствам, снижение риска не возврата заемных средств, платежеспособности клиента и возможностей для дальнейшего его развития.




















2.Экономическая характеристика  ОАО «Уфаоргсинтез»

2.1 Общая характеристика ОАО «Уфаоргсинтез»

История завода началась в 1956 году. ОАО «Уфаоргсинтез» в 1991 году ввело в эксплуатацию узел обезвреживания абгазов окисления изопропилбензола в процессе его термокаталитического окисления. 
1997 год ознаменовался для ОАО «Уфаоргсинтез» вводом в эксплуатацию производства полипропилена мощностью 100 тыс. тонн в год, установки концентрирования пропан-пропиленовой фракции, товарного парка пропилена и сливо-наливной эстакады. «Уфаоргсинтез» стал третьим предприятием в России по производству полипропилена. 
Открытое акционерное общество «Уфаоргсинтез»  является юридическим лицом с момента его государственной регистрации, имеет в собственности обособленное имущество, учитываемое на его самостоятельном балансе, может от своего имени совершать сделки, приобретать  и осуществлять имущественные и личные неимущественные права.
Полное фирменное наименование: Открытое акционерное общество «Уфаоргсинтез».
[bookmark: _Toc70237341]Место нахождения и почтовый адрес: Республика Башкортостан, 450037, г. Уфа, Орджоникидзевский район.
Общество зарегистрировано администрацией Орджоникидзевского района г.Уфы 4 января 1994 года,  Постановление № 17.
[bookmark: _Toc70237344]Общее  количество акционеров: 3238
Крупнейшие из них, владеющих более 5% голосующих акций общества:
- ООО «Агидель-Инвест», 450026, Республика Башкортостан, г.Уфа, ул.Ульяновых, 74, Орджоникидзевский район;
- ООО «Юрюзань-Инвест», 450045, Республика Башкортостан, г. Уфа, Орджоникидзевский район;
- ООО «Урал-Инвест», 450045, Республика Башкортостан, г. Уфа, Орджоникидзевский район;
- ООО «Инзер-Инвест», 450037, Республика Башкортостан, г. Уфа, Орджоникидзевский район;
- ЗАО «Депозитарно-Клиринговая Компания», 115162, г.Москва, ул.Шаболовка, 31, строение Б.
Филиалов и представительств общество не имеет.
Приоритетным направлением деятельности эмитента является крупнотоннажное производство нефтехимической продукции.
В настоящее время предприятие в основном работает по давальческой схеме переработки сырья.
ОАО «Уфаоргсинтез» - одно из крупнейших предприятий России по выпуску продукции органического синтеза, полимерных материалов.
Продукция Общества применяется в качестве сырья для последующей переработки в разнообразную продукцию органического синтеза. 
Общество  занимает значительную долю в общероссийском объеме по производству фенола, ацетона, полипропилена (30-40%).
Сегодня этот флагман башкирской нефтехимии занимает лидирующее положение по производству ацетона и является крупнейшим производителем фенола в России. Свыше 70 марок полипропилена, выпускаемых ОАО «Уфаоргсинтез», обеспечивают потребность более четверти этого рынка в стране. Ацетон, фенол, альфа-метилстирол имеют стабильные показатели качества и соответствуют высшей категории международных стандартов. Предприятие выпускает более 30 наименований нефтехимической продукции и свыше 25 наименований потребительских товаров.
Приоритетным направлением деятельности общества является крупнотоннажное производство нефтехимической продукции, расширение ассортимента марок полипропилена и полиэтилена.
Общество постоянно проводит  мероприятия по модернизации и реконструкции действующих установок и узлов. Эти мероприятия направлены на повышение эффективности производства, расширение ассортимента и улучшение качества выпускаемой продукции, повышение безопасности труда, экономию энергоресурсов и улучшение экологической обстановки.  
Основная цель деятельности Общества – получение прибыли. С поставленной целью Общество справляется.
В ряду основных перспективных программ по техническому совершенствованию Общества стоит задача реконструкции факельной системы предприятия с приведением к современным нормам промышленной безопасности..
В ближайшее время на  ОАО «Уфаоргсинтез» намечены  мероприятия  по повышению экономичности и совершенствованию системы водоснабжения и мероприятия для возможной автономной работы объектов пиролиза  1/1 и 1/2.
К экологическим мероприятиям относится защита реки Шугуровки.

2.2. Оценка финансовой устойчивости ОАО «Уфаоргсинтез»

Перечень процедур преобразования отчетной формы баланса (приложение Б) в аналитический баланс зависит от конкретных условий. Этот перечень нельзя заранее определить на все случаи. Важно, чтобы были поправлены показатели, наиболее существенно искажающие реальную картину.
	Для этого необходимо: исключить из общей суммы капитала (валюты баланса) величину «Расходов будущих периодов». На эту же сумму необходимо уменьшить размеры собственного капитала (Ис) и материально-производственных запасов (z);

С учетом этой рекомендаций должен быть составлен агрегированный аналитический баланс на основе данных формы № 1 «Баланс предприятия». Аналитический баланс представлен в табл.1.
Таблица 2.1 - Агрегированный аналитический баланс
	АКТИВ
	Усл. обозн.
	2008 г.
	2009 г.
	ПАССИВ
	Усл. обозн.
	2008 г.
	2009 г.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Внеоборотные активы
	
F
	5665438
	3559182
	Капитал и резервы
	
Ис
	4448264
	4948488

	Оборотные активы
	
Z
	2543641
	2680238
	Долгосрочные пассивы
	
Кт
	35312
	52511

	в т.ч.
запасы
	
z
	539774
	627685
	Краткосрочные пассивы,
	
Kt+Rp
	3725503
	1238421

	Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	



d
	685134
	1346995
	в т.ч.
краткосрочные обязательства
	

Kt


	3725503
	1238421

	Расчеты и прочие активы
	
r
	0
	0
	Расчеты и прочие пассивы
	
Rp
	0
	0

	БАЛАНС
	В
	8209079
	6239420
	БАЛАНС
	В
	8209079
	6239420



	На основании построенного аналитического баланса проведем расчет и оценка абсолютных и относительных показателей, характеризующих финансовую устойчивость, ликвидность предприятия.

2.3.Оценка финансового состояния предприятия

2.3.1. Оценка финансовой устойчивости

	Финансовая устойчивость предприятия предполагает сочетание четырех характеристик финансово-хозяйственного положения предприятия:
1) высокая платежеспособность, т.е. способность исправно расплачиваться по своим обязательствам;
2) высокая ликвидность баланса, т.е. достаточная степень покрытия заемных пассивов предприятия активами, соответствующими по срокам оборачиваемости их в деньги на расчетном счете со сроками погашения обязательств;
3) высокая кредитоспособность, т.е. достаточная способность возмещения кредитов с процентами и др. финансовыми издержками;
4) высокая рентабельность, т.е. значительная прибыльность обеспечивающая необходимое развитие предприятия.
Выполнение этих требований предполагает, в свою очередь, соблюдение ряда важнейших балансовых пропорций предприятий:
1) наиболее ликвидные активы должны покрывать наиболее срочные  обязательства или превышать их;
2) быстрореализуемые активы должны покрывать краткосрочные  пассивы или превышать их;
3) медленно реализуемые активы должны покрывать долгосрочные пассивы или превышать их;
4) труднореализуемые постоянные активы должны быть покрыты постоянными пассивами и не превышать их.
Все вышеперечисленные балансовые пропорции детализируем на основе модели устойчивости финансового состояния предприятия:
F + z + d + r = Ис + Кт + Кt + Rp
2008 год:
5665438+2543641+685134+0 = 4448264+35312+3725503+0
2009 год:
3559182+2680238+1346995+0 = 4948488+52511+1238421+0
	Вычисление трех показателей финансовой устойчивости позволяет определить для каждой финансовой области степень их устойчивости.
	Наличие собственных оборотных средств равняется разнице величины источников собственных средств и величины основных средств и вложений:
Ec=Ис-F
Ес 2008 = 4448264 – 5665438 = -1217174 тыс. руб.
Ес2009  = 4948488 – 3559182 = 1389306 тыс. руб.
Тогда: 
1) излишек (+) или недостаток (-) собственных средств:
 Ес =Ес-z;
- Ес2008. = -1217174 – 539774 = - 1756948 тыс. руб.
+ Ес2009. = 1389306 – 627685 = 761621 тыс. руб.
2) излишек (+) или недостаток (-) собственных, среднесрочных, долгосрочных источников формирования запасов и затрат;
 Ет= (Ес+Кт)-z;
- Ет 2008 = (- 1756948 + 35312)  – 539774 = - 2261410 тыс. руб.
+ Ет2009. = (761621 + 52511)  – 627685 = 186447 тыс. руб. 
3) излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат:
Ен = (Ес+Кт+Кt+Rp)-z.
Ен 2008 = (- 1756948 + 35312 + 3725503) – 539774 = 1464093 тыс. руб.
Ен2009. =(761621 + 52511 + 1238421)   – 627685 = 1424868 тыс. руб.
	Для идентификации области финансовой ситуации используется трехкомпонентный показатель:
S =  S(Ес), S (Ет), S(Ен) ,
где функции S определяются следующим образом:
S (x)=1, если х0
S (x)=0, если х0.
Исходя из вышеуказанного следует, что:
1 абсолютная устойчивость финансового состояния задается условиями:
Ес0,
Ет0,                        S = (1,1,1);
Ен0,
2  нормальная устойчивость финансового состояния задается условиями:
Ес0,
Ет0,                        S = (1,1,1);
Ен0,
3 неустойчивое финансовое состояние, позволяющее восстановить равновесие платежеспособности предприятия задается условиями:
Ес0,
Ет0,                        S = (0,1,1);
Ен0,
4 критическое финансовое состояние задается условиями:
Ес0,
Ет0,                        S = (0,0,1);
Ен0,
5 кризисное финансовое состояние задается условиями:
Ес0,
Ет0,                        S = (0,0,0);
Ен0,
За 2008 год финансовое состояние предприятия характеризовалось как критическое, однако в 2009 году это состояние улучшилось и соответствовало абсолютно устойчивому финансовому состоянию.
Все перечисленные балансовые пропорции могут быть детализированы с помощью системы финансовых коэффициентов, которые лежат в основе интегральных систем оценки финансово-хозяйственного положения предприятия.
	Финансовые коэффициенты представляют собой соотношение между величинами, несущими информацию о состоянии дел на предприятии.
	Одной из важнейших характеристик устойчивости финансового состояния предприятия, его независимости от заемных источников средств является коэффициент автономии, равный доле источников собственных средств в общем итоге баланса. Показатель вычисляется по следующей формуле: Ка=Ис/В,
Все обозначения соответствуют вышепринятым. Нормальное минимальное значение коэффициента оценивается на уровне 0,5. Фактическое значение коэффициента превосходит нормальное значение, таким образом обязательства предприятия могут быть покрыты его собственными средствами на 54,2 % в начале года и на 79,3 % в  2009 году. Рост коэффициента автономии свидетельствует об увеличении финансовой независимости предприятии, снижения риска финансовых затруднений в будущие периоды. Такая тенденция с точки зрения кредитов повышает гарантии погашения предприятием своих обязательств.
Коэффициент автономии дополняется коэфициентом соотношения собственных и заемных средств, равный отношению величины обязательств предприятия к величине его собственных средств. Формула имеет следующий вид:  Кз/с=(Кт+Кt+Rp)/Ис
Коэффициент соотношения собственных и заемных средств должен быть ограничен сверху значением отношения стоимости мобильных средств предприятия к стоимости его иммобилизированных средств и определяется по формуле:
Км/и=(z+d+r)/F.
Весьма существенной характеристикой устойчивости финансового состояния является коэффициент маневрености, равный отношению собственных оборотных средств предприятия к общей величине источников собственных средств: Км=(Ис-F)/Ис.
Низкое значение коэффициента маневренности отрицательно сказывается на финансовом состоянии предприятия. Однако, наблюдается рост этого коэффициента, т.е. возрастает маневренность собственных средств предприятия.
В соответствии с той определяющей ролью, какую играют для анализа финансовой устойчивости абсолютные показатели обеспеченности предприятия источниками формирования запасов и затрат, одним из главных относительных показателей устойчивости финансового состояния является коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками формирования, равный отношению величины собственных оборотных средств к стоимости запасов и затрат предприятия. Показатель вычисляется по формуле: Ко= Ес/z = (Ис-F)/z, а его нормальное ограничение, получаемое на основе статистических усреднений данных в хозяйственной практике, имеет следующий вид: Ко0,60,8.
Важную характеристику структуры средств предприятия дает коэффициент имущества производственного назначения (К(п.им.)), равный отношению суммы стоимостей основных средств, капитальных вложений, оборудования, производственных запасов и незавершенного производства к итогу баланса.
На основе данных хозяйственной практики нормальным считается следующее ограничение показателя: К(п.им.)0,5. На предприятии наблюдается рост данного коэффициента, что свидетельствует о том, что предприятие не нуждается в привлечении долгосрочных заемных средств.
Коэффициент автономии источников формирования запасов и затрат показывает долю собственных средств в общей сумме основных источников формирования запасов и затрат. Формула его расчета:
Ка.з.= Ес/(Ес+ Кт+ Кt)=(Ис-F)/(Ес+Кт+Кt). Таким образом доля собственных средств в общей сумме основных источников формирования запасов и затрат на начало года составит – 3,3 %, но на конец года данный коэффициент вырос и доля составила 51,8 %. 

2.3.2. Оценка платежеспособности предприятия

Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств.
1. Коэффициент абсолютной ликвидности рассчитывается по формуле: Ка.л.= d/(Kt+Rp).
На начало года предприятие могло погасить краткосрочную задолженность в размере 18,4 %, но к 2009 году отвечала по своим обязательствам на 108,7 %.
2. Коэффициент ликвидности отражает прогнозируемые платежные возможности предприятия при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами. Он вычисляется по формуле: Кл=(d+r)/(Kt+Rp).
3. Наконец, если в состав ликвидных средств включаются также запасы и затраты (за вычетом «Расходов будущих периодов»), то получается коэффициент покрытия. Он равен отношению стоимости всех оборотных средств предприятия к величине краткосрочных обязательств.
Значение данного коэффициента ниже нормативного, что говорит о низких платежных возможностей и необходимости в совершенствовании сбытовой политики предприятия.
Все расчеты коэффициента финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия сведены в табл. 2.2.














Таблица 2.2  - Сводная таблица абсолютных и относительных показателей финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия.
	Покатель
	Значение показателя
	Отклонение
	Норматив

	
	2008 год
	2009 год
	(+,-)
	

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Абсолютные показатели финансовой устойчивости:

	Излишек или недостаток собственных средств;
	-1756948
	761621
	2518569
	

	Излишек или недостаток собственных, среднесрочных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат
	-2261410
	186447
	2447858
	

	2. Относительные показатели финансовой устойчивости:

	Коэффициент автономии;
	0,542
	0,793
	0,251
	0,5

	Коэффициент соотношения собственных и заемных средств;
	0,845
	0,261
	-0,584
	

	Коэффицент маневренности;
	-0,273
	0,281
	0,554
	

	Коэффицент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками формирования;
	-2,254
	2,213
	4,467
	

	Коэффицент имущества производственного назначения;
	0,344
	0,649
	0,305

	

	Коэффициент автономии источников формирования запасов и затрат
	-0,033
	0,518
	0,551
	

	3. Показатели платежеспособности

	Коэффициент абсолютной ликвидности;
	0,184
	1,087
	0,903
	0,20,25.


	Коэффициент ликвидности;
	0,184
	1,087
	0,903
	0,81,0.

	Коэффициент покрытия.
	0,328
	1,594
	1,266
	22,5.




2.3.3.Показатели оборачиваемости активов

1. Коэффициент оборачиваемости активов. 
Коборач. активов = Vp/Всреднегод.
Данный показатель уменьшается, что говорит об уменьшении эффективности  использования предприятием всех имеющихся ресурсов независимо от источников их образования.
2. Коэффициент оборачиваемости собственного капитала:
Коборач. соб. кап. = Vp/Иссреднегод.
Динамика данного коэффициента отрицательно, что говорит об уменьшении оборота собственного капитала.  
3. Коэффициент оборачиваемости заемного капитала:
 Кобор. з.кап. = Vp/(Кт+Кt)среднегод.
Этот показатель характеризует скорость оборота всего долгосрочного капитала предприятия. Наблюдается рост коэффициента.
4. Коэффициент оборачиваемости основных средств (или коэффициент фондоотдачи):
Коборач. ос. ср = Vp/Fсреднегод.
Этот показатель характеризует оборачиваемость иммобилизованных средств. Его величина зависит от отрасли и ее капиталоемкости.
5. Коэффициент оборачиваемости запасов 
Кобор запасов = Спр./zсреднегод.
Данный показатель проявляется с отрицательной динамикой, что свидетельствует об уменьшении запасов. 


Таблица 2.3  - Сводная таблица показателей оборачиваемости активов

	Показатель
	Значение показателя
	Изменения (+,-)

	
	2008 г
	2009г
	

	1
	2
	3
	4

	Оборачиваемость, раз:
	
	
	

	Активов
	0,272
	0,231
	-0,04

	Собственного капитала
	1,425
	0,354
	-1,07

	Заемного капитала
	0,508
	0,658
	0,15

	Основных средств
	0,415
	0,361
	-0,05

	Запасов
	2,004
	1,055
	-0,94

	Оборачиваемость, дни:
	
	
	

	Активов
	1341,91
	1580,08
	238,17

	Собственного капитала
	256,14
	1031,05
	774,94

	Заемного капитала
	718,5
	554,71
	-163,69

	Основных средств
	879,51
	1011,08
	131,57

	Запасов
	182,13
	345,97
	163,84

	Дебиторской задолженности, раз
	1,734
	1,764
	0,03

	Дебиторской задолженности, дни
	210,49
	206,91
	-3,57

	Кредиторская задолженность, раз
	13,77
	2,22
	-11,54

	Кредиторская задолженность, дни
	26,50
	164,41
	137,91

	Операционный цикл, в днях
	236,99
	371,32
	134,33


6. Коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности:
Кобор.деб.зад.= Валовый доход  за год / среднегод. величина сальдо по счетам дебиторов,
Данный коэффициент вырос на 0,03 раза, на 0,03 раза меньше дебиторская задолженность превращается в денежные средства в течение отчетного периода.
7. Коэффициент кредиторской задолженности:
 Кобор.кр=Ср/Rtсреднегод. 
Этот показатель характеризует сколько в среднем денег требуется для оплаты кредиторской задолженности.
8. Длительность операционного цикла 
Топер.цикл. = Т т.кр. +Тз
Операционный цикл вырос на 134,33 дня, что говорит об увеличении сроков производства.
3. Анализ рентабельности и прибыли ОАО «Уфаоргсинтез»

Вначале приведем понятия основных терминов и определения:
· выручка от реализации определяется по форме № 2 приложения к балансу «Отчет о прибылях и убытках» (В);
· валовая прибыль – это разность между выручкой от реализации (Vp) и себестоимостью реализованной продукции;
· чистая прибыль – это разность между валовой прибылью и налогом на прибыль (Пч).
Рентабельность работы предприятия определяется прибылью, которую оно получает.
Существует две группы коэффициентов рентабельности: рентабельность капитала и рентабельность продаж.
Этот показатель показывает, насколько эффективно и прибыльно предприятие ведет свою деятельность.
При расчете коэффициентов используется балансовая и чистая прибыль.
1. Рентабельность всех активов:
Rакт.= Пч/Всред.х100
Этот показатель характеризует, сколько рублей чистой прибыли получено предприятием с одного рубля активов, независимо от источников привлечения средств. Он характеризует конкурентоспособность предприятия и сравнивается со среднеотраслевым коэффициентом.
2. Рентабельность собственного капитала:
Rс.к. = Пб(Пч)/Иссредн.х100.
Этот показатель очень важен для акционерных компаний и он играет важную роль при оценке уровня котировки акционерных компаний на бирже.
3. Коэффициент общей рентабельности продаж:
Rпр. = Пб(Пч) /(Vп+Vпр) 
где Vпр. – доходы от прочей реализации и внереализованных операций.
Этот показатель показывает, насколько эффективно и прибыльно предприятие ведет свою деятельность.
	Важным приемом анализа деловой активности и рентабельности является оценка взаимозависимости рентабельности активов, рентабельности продаж и оборачиваемости активов.
	Оценка эффективности производства проводится исходя из анализа производительности труда, фондовооруженности и капиталоотдачи.
1. Производительность труда (Птр.):
Птр.= Vр/с, где
с – среднесписочная численность персонала.
2. Прибыль на одного работающего:
П = Пч/с.
3. Фондовооруженность показывает техническую вооруженность персонала предприятия (Фв), определяется как стоимость иммобилизованных средств, приходящихся на одного работающего:
Фн=Fср./ с. 
Таблица 3.1  - Сводная таблица показателей рентабельности производства и  производительности труда.
	Показатель
	Значение показателя
	Изменение

	
	2008 г.
	2009 г.
	(+,-)

	1
	2
	3
	4

	1.Рентабельность активов
	
	
	

	Активов:
- по чистой прибыли;
- по балансовой прибыли.
	
16,27
27,23
	
22,01
23,18
	
5,74
-4,04

	Собственного капитала:
- по чистой прибыли;
- по балансовой прибыли. 
	
25,63
42,91
	
31,93
33,63
	
6,3
-9,28

	Инвестиций
	
	
	

	2.Общая рентабельность:
- по чистой прибыли;
- по балансовой прибыли.
	
0,59
0,95
	
0,95
0,92
	
0,36
-0,03

	3.Производительность труда
	15471,31
	16733,02
	1261,71

	4.Прибыль на одного работающего
	2517,21
	3683,20
	1165,99

	5.Фондоворуженность
	4285,36
	7101,74
	2816,38



По всем показателям рентабельности чистой прибыли наблюдается положительная динамика, что говорит о верной выбранной финансовой политики предприятия. Производительность труда увеличилась на 1261,71 тыс. руб., при этом численность персонала уменьшилась с 453 до 429 человек.
Для оценки вероятности банкротства используем показатель, называемый z – счет Альтмана, который рассчитывается на основе баланса предприятия и отчетах о прибылях и убытках:
z – счет= 1,2х К1+1,4хК2+3,3хК3+0,6хК4+1,0хК5, где
		Оборотный капитал
К1= 	Всего активов

		Резервы + Фонды спец. Назначения и целевого 
		Финансирования + Нераспределенная прибыль
	К2=   			Всего активов 
	
		Прибыль от реализации основной деятельности
К3= 			Всего активов
	   Уставный капитал
К4=  Обязательства в целом

	  Выручка нетто от реализации
К5=		Всего активов
 
К12008 = 2543641/8209079 =  0,309
К12009 = 2680238/6239420 = 0,429
К22008  = (16940+3545856) / 8209079 = 0,434
К2 2009  = (16940+4061248) / 6239420 = 0,653
К3 2008  = 7008505/8209079 = 0,853
К3 2009  = 7178468/6239420 = 1,150
К4 2008  = 112933/3760815 = 0,03
К4 2009  = 112933/1290932 = 0,08
К5 2008  = 0,853
К5 2009  = 1,150
z–счет 2008  = 1,2*0,309+1,4*0,434+3,3*0,853+0,6*0,03+1,0*0,853 = 5,802
z–счет 2009 = 1,2*0,429+1,4*0,653+3,3*1,15+0,6*0,08+1,0*1,15 = 5,441
В соответствии с критериями, включенными в табл. 3.2, оценивается вероятность банкротства предприятия.
Таблица 3.2  - Степень вероятности банкротства
	Значение z- счета
	Вероятность банкротства

	1,8 и меньше
	Очень высокая

	От 1,81 до 2,70
	Высокая

	От 2,71 до 2,90
	Существует возможность

	3,00 и выше
	Очень низкая



На основании проведенных расчетов вероятность банкротства минимальна как в 2008 г., так и в 2009  году.


























ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Сложность и взаимосвязь проблем, стоящих перед организациями, позволяет сделать вывод, что изменить ситуацию путем одноразовых мероприятий нельзя: требуются системные и поэтапные преобразования с использованием современных подходов и методов, а также целенаправленное управление рыночными изменениями на внутрифирменном рынке. 
Одной из особенностей существования предприятия в переходной экономике является то, что должны быть решены проблемы  обеспечения удовлетворительного  текущего финансового состояния, а также приняты меры по обеспечению экономического  роста в перспективе. Для этого необходимо эффективное управление. В настоящее время управление предприятием является промежуточным, переходным, так как оно является уже не командно-административным, но еще и не рыночным.
Финансовая диагностика экономического положения позволяет отметить низкий уровень основных показателей деятельности и негативную динамику их изменения: изношенность фондов, низкая рентабельность, неликвидные денежные потоки, утрачена практика планирования. На основании этого можно выделить основные направления для улучшения положения организации на рынке производства монтажного и диагностического оборудования. Основные цели, к которым должна стремиться организация, следующие:
-формирование портфеля заказов, соответствующего мощности и стратегическим целям развития организации;
-выполнение принимаемых на себя обязательств с наименьшими затратами;
-расширение сферы деятельности организации.
Для эффективного управления затратами и экономическими результатами организации в условиях конкуренции на рынке необходимо создание системы внутрифирменного учетно-аналитического обеспечения хозяйственной деятельности. Создание на основе системного подхода единой интегрированной системы управленческого учета, которая охватывает все этапы формирования продукции.
На сегодняшний день глобальной целью является изменение хозяйственной деятельности организации и преобразование ее в надежную систему, при этом должна быть обеспечена финансовая устойчивость и экономический рост организации.
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ПРИЛОЖЕНИЕ 1
ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ
	
	Коды

	Форма № 2 по ОКУД
	0710002

	За 2009 год
	Дата (год, месяц, число)
	2009
	12
	31

	Организация: открытое акционерное общество"Уфаоргсинтез"
	по ОКПО
	05766563

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	0277014204

	Вид деятельности:  производство прочих основных орг-х хим. веществ
	по ОКВЭД
	24.14.1

	Организационно-правовая форма / форма собственности: открытое акционерное общество/смешанная российская собственность с долей собственности субъектов РФ
	по ОКОПФ/ОКФС
	47
	42

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384



	Наименование показателя
	Код стр.
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	

7 178 468
	7 008 505
7 008 505
7 008 505

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	(5 514 080)
	(5 099 621)

	Валовая прибыль
	029
	1 664 388
	1 908 884

	Коммерческие расходы
	030
	(132 638)
	(88 891)

	Прибыль (убыток) от продаж 
	050
	1 531 750
	1 819 993

	Прочие  доходы и расходы
	
	
	

	Проценты к получению
	060
	25 334
	21 346

	Проценты к уплате
	070
	(2 511)
	0

	Доходы от участия в других организациях
	080
	263
	295

	Прочие  доходы
	090
	3 830 457
	530 357

	Прочие  расходы
	100
	(3 254 846)
	(751 136)

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	2 130 447
	1 620 855

	Отложенные налоговые активы
	141
	(1 246)
	2 565

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	(17 199)
	(14 128)

	Текущий налог на прибыль
	150
	(528 435)
	(468 517)

	Иные аналогичные платежи
	180
	(3 474)
	(475)

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 
	190
	1 580 093
	1 140 300

	Справочно.
 Постоянные налоговые обязательства (активы)
	
200
	
35 573
	
91 075



РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ
	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	Наименование
	код
	прибыль
	убыток
	прибыль 
	убыток

	Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании
	210
	21 576
21 576
21 576
21 576
21 576
	



(320)
	



2 782
	(14)

	Прибыль (убыток) прошлых лет
	220
	7 721
	(2 339)
	4 537
	(4 896)

	Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

	240



	2 249
2 249
2 249

	(6 976)

	7 462

	(6 131)




	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковый давности
	260



	523
523
523
523
	


(8 542)
	


139 676
	(623)






ПРИЛОЖЕНИЕ 2
БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС
	
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	0710001

	на 31 декабря 2009 г.
	Дата (год, месяц, число)
	2009
	12
	31

	Организация: открытое акционерное общество"Уфаоргсинтез"
	по ОКПО
	05766563

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	0277014204

	Вид деятельности:  производство прочих основных орг-х хим. веществ
	по ОКВЭД
	24.14.1

	Организационно-правовая форма / форма собственности: открытое акционерное общество/смешанная российская собственность с долей собственности субъектов РФ
	по ОКОПФ/ОКФС
	47
	42

	Единица измерения: тыс. руб.
	по ОКЕИ
	384



	АКТИВ
	Код стр.
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Нематериальные активы 
	110
	15
	29

	Основные средства 
	120
	1 941 271
	3 046 648

	Незавершенное строительство  
	130
	343 671
	378 176

	Доходные вложения в материальные ценности  
	135
	0
	32 040

	Долгосрочные финансовые вложения  
	140
	3 373 842
	96 896

	Отложенные финансовые  активы
	145
	6 639
	5 393

	ИТОГО по разделу I
	190
	5 665 438
	3 559 182

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	
	
	

	Запасы
	210
	539 774
	627 685

	в том числе: сырье, материалы и другие аналогичные ценности  
	211
	461 770
	479 833

	затраты в незавершенном производстве 
	213
	6 787
	2 376

	готовая продукция и товары для перепродажи 
	214
	24 342
	65 349

	расходы будущих периодов 
	216
	46 875
	80 127

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям 
	220
	110 224
	27 385

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	
240
	1 208 509
	678 173
678 173

	в том числе:
	
	
	

	покупатели и заказчики  
	241
	15 072
	20 971

	Краткосрочные финансовые вложения  
	250
	122 237
	600 000

	Денежные средства
	260
	562 897
	746 995

	ИТОГО по разделу II
	290
	2 543 641
	2 680 238

	БАЛАНС
	300
	8 209 079
	6 239 420





	ПАССИВ
	Код стр.
	На начало отчетного года
	На конец отчетного периода

	1
	2
	3
	4

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	
	
	

	Уставный капитал  
	410
	112 933
	112 933

	Добавочный капитал  
	420
	772 535
	757 367

	Резервный капитал  
	430
	16 940
	16 940

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	16 940
	16 940
16 940

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	3 545 856
	4 061 248

	ИТОГО по разделу III
	490
	4 448 264
	4 948 488

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	35 312
	52 511

	ИТОГО по разделу IV
	590
	35 312
	52 511

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	
	
	

	Кредиторская задолженность
	620
	3 723 534
	740 425

	в том числе: поставщики и подрядчики  
	621
	251 862
	189 158

	задолженность перед персоналом организации  
	622
	66 280
	81 124

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами  
	623
	1 906
	1 486
1 486

	задолженность по налогам и сборам
	624
	198 649
	149 784

	прочие кредиторы 
	625
	3 204 837
	318 873

	Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов 
	630
	926
	496 907

	Доходы будущих периодов 
	640
	1 043
	1 089

	ИТОГО по разделу V
	690
	3 725 503
	1 238 421

	БАЛАНС
	700
	8 209 079
	6 239 420
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