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Введение
Статистика развивается как единая наука, и развитие каждой отрасли содействует ее совершенствованию в целом.
Теоретической основой статистики являются положения экономической теории, которые рассматривают законы развития социально-экономических явлений. Статистика, опираясь на положения экономической теории, анализирует конкретные формы проявления категорий, оценивает размеры явлений, осуществляет разработку адекватных методов их изучения и анализа. В условиях процесса познания связь между экономической теорией и статистикой носит ступенчатый характер: экономическая теория – статистика – экономическая теория и т.д.
Предмет исследования: статистический инструментарий анализа результатов экономической деятельности.
Объект исследования: результат экономической деятельности.
Цель работы состоит в изучении теоретических аспектов статистики результатов экономической деятельности и выработке практических навыков в решении задач по статистике результатов экономической деятельности.
Для достижения цели необходимо решить ряд основных задач:
1) изучить сущность и основные понятия результатов экономической деятельности;
2) изучить содержание системы национальных счетов и систему показателей результатов экономической деятельности;
3) изучить методологию расчета валового выпуска продуктов и услуг и связанных с ним затрат;
4) рассмотреть методы расчета валового внутреннего продукта;
5) решить практические задачи по статистике результатов экономической деятельности.
В данной работе используются труды Шпаковской Е.П., Салина В.Н., Рудаковой Р.П., Букина Л.Л., Башкотова Б.И., Назарова М.Г. Теоретико-методологическую основу работы составляют статистические данные Российского статистического ежегодника 2009 года, работы ученых, учебники и практикумы.
Контрольная работа состоит из введения, двух глав, заключения, списка использованной литературы, приложений.



[bookmark: _Toc282365905]1. Теоретические основы статистики результатов экономической деятельности.
1.1. [bookmark: _Toc282365906]Понятие результатов экономической деятельности

Конечным результатом функционирования экономики любой страны является производство материальных благ (продуктов) и оказание материальных и нематериальных услуг.
Для учета результатов труда в отраслях производства материальных благ и в отраслях производства услуг используются следующие понятия.
Продукты — результаты труда, имеющие материально-вещественную форму (включая энергию).
Услуги — результаты деятельности, удовлетворяющие определенные личные и общественные потребности, но не воплощающиеся в материальных продуктах. Сюда входят услуги как нематериального, так и материального характера.
Производитель может также создавать какую-либо услугу для собственного потребления при условии, что такая деятельность не может выполняться другими. В соответствии с этим принципом занятие спортом и удовлетворение физиологических потребностей не включаются в состав производственной деятельности.
Товары — продукты и услуги, обычно предназначенные для продажи на рынке по цене, покрывающей издержки их производства.
Условно исчисленная продукция финансовых посредников и условно исчисленная стоимость проживания в собственном жилище рассматриваются по соглашению как товары. Они составляют большую часть общего объема производимых продуктов и услуг и в основном производятся отраслями сферы производства материальных благ. Некоторое количество товаров может производиться органами государственного управления и частными некоммерческими организациями.
Товары представляют собой блага и услуги, на которые могут быть распространены права собственности. Они должны обладать способностью удовлетворять потребности, существующий на них спрос. Право собственности на какой-либо товар может передаваться от одной институциональной единицы к другой посредством участия в сделках по купле-продаже.
Обмен правом собственности на какой-либо товар является деятельностью, отделенной от производства. Один и тот же продукт может быть куплен и продан любое количество раз после того, как произведен. Такое отделение производства от последующего обмена является экономически важной характеристикой продукта, не свойственной большинству услуг.
Услуги как результаты экономической деятельности имеют свою специфику. Они не существуют как отдельные экономические объекты, на которые могут быть распространены права собственности и которые могут быть проданы отдельно от производства; услуги не проходят процесс обращения, не накапливаются, как продукты; их производство совпадает со временем потребления. Это касается в первую очередь нематериальных услуг.
Переход отечественной статистики на международную методологию обусловил учет услуг в объеме валового внутреннего продукта. В связи с этим перед статистикой услуг возникает ряд методологических проблем. Их решение связано с уточнением самого понятия «услуга», с разработкой современного классификатора услуг, методики оценки вклада сферы услуг в создание ВВП, а также методики расчета валового выпуска, промежуточного потребления и добавленной стоимости в отраслях и секторах этой сферы с учетом функционирования теневой экономики.
В развитых странах производством различного рода услуг занято 2/3 активного населения. В ВВП США услуги составляют около 75%. В ВВП России в 1999 г. доля услуг в действующих ценах превысила 50%. О соотношении производства продуктов и услуг в 1992—1997 гг. свидетельствует диаграмма (рис.1.1).
Проблема сводной характеристики деятельности сферы услуг связана с разнообразием услуг, спецификой и разноаспектностью видов деятельности, объединяемых этой сферой, что затрудняет сводку показателей результатов ее функционирования. Развитие рыночных отношений и предпринимательской деятельности усложнило получение информации об объеме произведенных услуг и связанных с ними доходов части производителей, что вызывает необходимость досчета данных об объеме производства услуг, получаемых официальной государственной статистикой. [1, с. 307-308]


Рис. 1.1 Структура ВВП России (% к итогу)
Интересы развернутой и всесторонней характеристики производимых услуг требуют их рассмотрения в различных аспектах и группировках (рис. 1.2).
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Рис. 1.2

В рыночной экономике принципиальным является деление услуг на рыночные и нерыночные:
· рыночные услуги оказываются за плату по ценам, покрывающим издержки, приносят прибыль, в этом случае приравниваются к любому другому товару. Итак, рыночные услуги — те, что являются объектом купли-продажи и произведены единицами, издержки которых покрываются целиком или в значительной мере
за счет выручки от реализации услуг и обеспечивают прибыль;
· нерыночные услуги оказываются бесплатно или по ценам, не покрывающим затрат, связанных с их производством. Как правило, нерыночными являются социально ориентированные услуги, дотируемые из бюджета или оказываемые общественными организациями, например партиями или профсоюзами. Потребляются такие услуги либо обществом в целом, либо домашними хозяйствами. [1, с. 310]
Нерыночные услуги — услуги государственных учреждений и общественных организаций, относящиеся к их текущему потреблению и предоставляемые бесплатно или по экономически незначимым ценам.
В рыночной экономике практически все виды услуг могут оказываться за плату, бесплатно или за частичную плату (на льготных условиях). Исключение составляют услуги органов управления (включая оборону и правоохранительные органы), а также услуги некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства (церкви, благотворительные учреждения), которые всегда оказываются бесплатно.
Деление услуг на платные и бесплатные вызывает необходимость определения четкой границы между ними. Платными считаются все услуги, которые реализуются по экономически значимым ценам. Экономически значимой ценой считается такая цена, которая покрывает не менее 50% издержек на оказание данной услуги.

[bookmark: _Toc282365907]1.2. Понятие и содержание системы национальных счетов
Система национальных счетов (СНС) представляет собой систему взаимосвязанных статистических показателей, характеризующих макроэкономические процессы.  
Представляя собой статистическую модель рыночной экономики, СНС с успехом используется для выработки экономической политики, анализа результатов ее реализации и оценки эффективности, а также для моделирования, прогнозирования и управления экономикой в 155 странах мира, а с 1993 г. и в России. 
Методология СНС определяет границы экономического производства, факторы, образующие стоимость, счета и макроэкономические показатели, в обобщенном виде характеризующие потоки товаров, услуг и доходов; все активы и пассивы хозяйствующих субъектов; все аспекты экономического процесса и его результаты. Это позволяет считать СНС самой развитой информационной системой в мире, представляющей характеристику экономических процессов на макроуровне, увязку с важнейшими показателями экономической статистики.
СНС содержит следующие основные консолидированные счета, разрабатываемые в текущих ценах.
I. Счета внутренней экономики:
а) счет производства продуктов и услуг;
б) счета образования и распределения доходов:
· счет образования доходов;
· счет распределения первичных доходов;
· счет вторичного распределения доходов;
· счет перераспределения доходов в натуральной форме;
· сводный счет распределения доходов;
в) счета использования доходов:
· счет использования валового располагаемого дохода;
· счет использования скорректированного располагаемого дохода;
г) счета накопления:
· счет операций с капиталом (счет капитальных затрат);
· финансовый счет;
д) счет товаров и услуг.
II. Счета внешнеэкономических связей («остального мира»):
· субсчет текущих операций;
· субсчет капитальных затрат.
Каждый счет, входящий в систему, представляет собой баланс, т.е. равенство между объемом тех или иных ресурсов и их использованием, достигаемое путем расчета балансирующей статьи, за исключением счетов, сбалансированных по определению. Балансирующая статья каждого счета имеет самостоятельное значение в характеристике результатов изучаемых экономических процессов; она также используется для увязки каждого предыдущего счета с последующим. В совокупности балансирующие статьи счетов представляют собой систему макроэкономических показателей результатов, каждый из которых имеет самостоятельное значение в экономическом анализе. Таким образом, на основе взаимосвязанной системы показателей, объединенных в счета и составляемых в определенной последовательности, соответствующей этапам воспроизводственного цикла, удается получить взаимосвязанную комплексную количественную характеристику экономических процессов и результатов функционирования экономики.
Для экономики в целом предусматривается составление всех счетов. Они образуют сводные счета и отражают, с одной стороны, отношения между экономикой страны и остальным миром, а с другой — отношения между секторами внутренней экономики и взаимосвязь между различными показателями системы.
Для каждого сектора внутренней экономики предусматривается составление набора счетов.
Счета представляют собой систему именно потому, что они, во-первых, взаимосвязаны между собой, во-вторых, строятся по единому методологическому принципу, в-третьих, содержат систему взаимосвязанных показателей, исчисленных по единым методологическим принципам.
Показатели в счете отражают операции, каждая из которых — это стоимостной поток между институциональными единицами. В соответствии со стадиями воспроизводственного цикла, в которых они осуществляются, операции могут быть производственными, распределительными, обменными или операциями потребления и сбережения.
Таким образом, в СНС отражается сквозное движение стоимости продуктов и услуг через все стадии воспроизводственного цикла — от производства до конечного потребления и накопления. Система завершается построением балансовых таблиц, отражающих итоговое изменение национального богатства в результате труда в данном году, и межотраслевого баланса производства и использования продукции и услуг. [8, с.81-82]
СНС включает показатели результатов экономической деятельности. Взаимосвязь основных макроэкономических показателей, характеризующих результаты экономической деятельности на разных стадиях воспроизводственного цикла, может быть представлена следующим образом:
1. Валовой внутренний продукт.
2. Потребление основного капитала.
3. Чистый внутренний продукт.
4. Сальдо первичных доходов, полученных резидентами данной страны от нерезидентов и переданных им.
5. Валовой национальный доход.
6. Чистый национальный доход.
7. Сальдо текущих трансфертов, полученных резидентами данной страны от нерезидентов и переданных им.
8. Валовой национальный располагаемый доход.
9. Конечное потребление.
10. Валовое национальное сбережение.
11. Сальдо капитальных трансфертов, полученных резидентами данной страны от нерезидентов и переданных им. 
12. Изменение в валовой стоимости собственного капитала в результате сбережения и капитальных трансфертов.
13. Валовое накопление.
14. Чистое приобретение земли и других нефинансовых производственных активов.
15. Чистое кредитование (+) или заимствование (-), включая статистическое расхождение.
ВВП может быть исчислен на каждой стадии воспроизводственного цикла соответствующим методом:
· на стадии производства товаров и услуг (производственным методом);
· на стадии распределения (распределительным методом);
· на стадии конечного использования (методом конечного использования).
Система статистических показателей, характеризующих экономическую деятельность, представлена в СНС в виде счетов и балансовых таблиц. Каждой стадии процесса воспроизводства (стадии производства, первичного распределения доходов, вторичного распределения доходов, использования доходов на конечное потребление и накопление) соответствует специальный счет или группа счетов. [7, с.157-158]

[bookmark: _Toc282365908]1.3. Система показателей экономических результатов
Показатели результатов любого вида деятельности занимают особое место в ее характеристике, так как отражают степень достижения цели этой деятельности.
Результаты оцениваются на всех уровнях производства, т.е. на уровне каждого производителя (отдельного предприятия, организации, учреждения, их подразделений), а также на уровне экономики в целом в разрезе ее секторов и отраслей. Достоверная оценка результатов функционирования экономики зависит от системы используемых показателей и методологии их расчета, являясь необходимым условием ее дальнейшего развития.
Показатели результатов функционирования экономики в целом на народохозяйственном, национальном уровне принято называть макроэкономическими. Они обычно формируются как суммарный результат деятельности всех производителей материальных благ и услуг, т.е. микроэкономических показателей.
Значительная часть макроэкономических показателей может быть рассчитана только как сумма соответствующих показателей результатов функционирования всех звеньев национального хозяйства: производителей, отраслей и секторов. Единством методологии их исчисления на разных уровнях обеспечиваются сводка и оценка результатов на уровне экономики в целом. [2, с. 205]
Показатели состоят из величин, измеряющих результат деятельности. Системой называют совокупность взаимосвязанных показателей, рассчитанных на единых методологических принципах, дополняющих друг друга и ориентированных на достижение цели исследования, в данном случае — на характеристику результатов экономической деятельности. Так характеризует понятие результатов Евростат.
Показатели результатов на всех уровнях должны быть сопоставимы, т.е. их необходимо рассчитывать на основе единых теоретических и методологических принципов, что обеспечивает их сводимость. Переход учета и статистики на международную методологию затрагивает систему оценочных показателей результатов и методику их исчисления на всех уровнях — от предпринимателя, фирмы до национальной экономики.
Расчет показателей результатов на всех уровнях хозяйствования по единым методологическим принципам, несмотря на наличие ряда специфических особенностей, обеспечивает возможность: сравнения результатов деятельности отдельных звеньев экономики; выявления вклада каждого производителя в достижение сводных результатов; применения этих показателей для характеристики функционирования экономики.
Показатели результатов часто подразделяются на показатели валовых и конечных (чистых) результатов. При этом валовые показатели превышают чистые на величину потребления основного капитала.
Система показателей результатов производства товаров и услуг, используемая в международной статистической практике [таблица 1].
Основным макроэкономическим показателем результатов функционирования экономики в статистике отдельных стран, а также международных организаций (ООН, ОЭСР, МВФ, МБРР), является ВВП. Он используется при международных сопоставлениях, для оценки общественной производительности труда и других показателей экономической эффективности.
ВВП представляет собой валовую стоимость всех продуктов и услуг, созданных на территории данной страны в течение определенного срока, за вычетом стоимости их промежуточного потребления. Он является основным показателем системы показателей экономических результатов, характеризующим конечный результат производственной деятельности на экономической территории страны за тот или иной период времени как в сфере материального производства, так и в сфере нематериальных услуг.
Система показателей результатов деятельности экономики
На уровне макроэкономики:
1. Валовой выпуск (В)[footnoteRef:1] [1:  этот показатель не является оценочным показателем конечных результатов и используется лишь для расчета валовой добавленной стоимости (ВДС).] 

2. Валовой внутренний продукт (ВВП)
3. Чистый внутренний продукт (ЧВП)
4. Национальный доход (НД)
5. Валовой национальный располагаемый доход (ВНРД)
6. Чистый национальный располагаемый доход (ЧНРД)
7. Валовая прибыль экономики (ВПЭ)
8. Чистая прибыль экономики (ЧПЭ)
9. Валовое национальное сбережение (ВНС)
10.Чистое национальное сбережение (ЧНС)
Каждому из основных макроэкономических показателей СНС, как правило, соответствует аналог, рассчитанный на уровне отдельных отраслей, секторов экономики или отдельного производителя, хозяйствующего субъекта: валовой выпуск (В); валовая добавленная стоимость (ВДС); чистая добавленная стоимость (ЧДС); прибыль валовая (ПВ); прибыль чистая (ПЧ); реализованная продукция (РП); чистый смешанный доход (ЧДС); предпринимательский доход (ПД) и др.
К первичным доходам относятся доходы от прямого и косвенного участия в производственной экономической деятельности: оплата труда, прибыль, налоги на производство, доходы от собственности (проценты, дивиденды, рента и др.).
Доходы от собственности включают доходы, получаемые или выплачиваемые институциональными единицами в связи с предоставлением в пользование финансовых активов, земли и других нефинансовых непроизводственных активов (недра и другие природные активы, патенты, лицензии и т.п.).
Валовая прибыль представляет собой ту часть добавленной стоимости, которая остается у производителей после вычета расходов, связанных с оплатой труда наемных работников, чистых налогов на производство и импорт. Эта статья измеряет прибыль (или убыток), полученную от производства, до учета доходов от собственности.
Чистая прибыль экономики представляет собой показатель, макроэкономической прибыли, рассчитываемый как разность между валовой прибылью экономики (ВПЭ) и потреблением основного капитала (ПОК):

ЧПЭ = ВПЭ – ПОК					   (1.3.1)

Для некорпоративных предприятий, принадлежащих домашним хозяйствам, где члены домашних хозяйств могут производить неоплачиваемые трудовые затраты, данная статья содержит элемент вознаграждения за работу, который не может быть отделен от дохода владельца или предпринимателя. В этом случае статья называется смешанным доходом.
Потребление основного капитала представляет собой уменьшение стоимости основного капитала в течение отчетного периода в результате его физического и морального износа и случайных повреждений.
Кроме того, ЧПЭ может быть исчислена как разность между валовой добавленной стоимостью (ВДС), определенной как разница между выпуском (В) и промежуточным потреблением (ПП), и суммой оплаты труда (ОТ), включая отчисления на социальное страхование, чистых налогов на производство (ЧН) и потребления основного капитала (ПОК):

ЧПЭ = (В - ПП) - (ОТ + ЧН + ПОК)				   (1.3.2)

Располагаемый доход представляет собой доход, которым институциональная единица располагает для конечного потребления и сбережения. Он равен сальдо первичных доходов минус доходы, переданные в качестве текущих трансфертов, плюс полученные текущие трансферты. Сумма располагаемых доходов всех институциональных единиц-резидентов равна валовому национальному располагаемому доходу.     
Располагаемый национальный доход (РНД) в рыночных ценах представляет собой ЧНД плюс чистые текущие трансферты из-за границы (ЧТТ) (т.е. дарения, пожертвования, гуманитарная помощь, а также аналогичные перераспределительные поступления из-за границы за вычетом аналогичных трансфертов, переданных за границу):

РНД = ЧНД + ЧТТ 					   (1.3.3)

Располагаемый национальный доход измеряет сумму доходов, которую резиденты страны могут использовать либо для конечных потребительских расходов, либо для сбережения. Конечные потребительские расходы включают расходы на приобретение товаров и услуг домашними хозяйствами. К ним относятся и конечные потребительские расходы органов государственного управления и частных некоммерческих организаций, обслуживающих домашние хозяйства.
Валовой национальный располагаемый доход (ВНРД) равен ВВП в рыночных ценах плюс (минус) чистое сальдо между национальной экономикой и «остальным миром» по налогам на производство и импорт, субсидиям, оплате труда, доходам от собственности и предпринимательскому доходу, операциям страхования от несчастных случаев и другим текущим трансфертам. Валовой национальный располагаемый доход измеряет реальный доход, который используется для конечного потребления и сбережения нации, т.е. является источником всех доходов, потребления и сбережения, необходимых для дальнейшего развития экономики и увеличения национального богатства.
Количественная связь между важнейшими показателями новой СНС — валовым внутренним продуктом, валовым национальным доходом и валовым национальным располагаемым доходом представлена в следующей схеме:
А. ВВП.
Б. Первичные доходы, полученные резидентами данной страны из-за границы (доходы от собственности, оплата труда, налоги на производство).
В. Первичные доходы, выплаченные за границу.
Г. ВНД (А + Б - В). 
Д. Сальдо текущих трансфертов, полученных резидентами данной страны из-за границы (гуманитарная помощь, подарки родственников и т.д.).
Е. ВНРД (Г + Д).
Чистый национальный располагаемый доход (ЧНРД) представляет собой разность между ВНРД и потреблением основного капитала:

ЧНРД = ВНРД - ПОК 				   (1.3.4)

Сбережение (Сб) — часть ВНРД, которая не входит в конечное потребление товаров и услуг. По экономическому смыслу эта статья соответствует сложившемуся в отечественной практике показателю «Накопление».
Сбережение — категория, отражающая ту часть располагаемого дохода, которая осталась после вычета расходов на конечное потребление. Оно определяется как разность между суммой текущих доходов (Дт) и суммой текущих расходов (Рт):

Сб = Дт – Рт  					   (1.3.5)

Сбережение является источником финансирования капитальных затрат: капитального строительства, приобретения основных фондов, нематериальных активов (патентов, лицензий и т.п.), а также прироста финансовых активов. В его объем также входит чистое сальдо (положительное или отрицательное), которое представляет собой разницу между изменениями страховых резервов в пенсионных фондах отечественных домашних хозяйств, находящихся в зарубежных страховых организациях, и изменениями страховых резервных фондов иностранцев, находящихся в отечественных страховых организациях.
Сбережение — один из важных показателей экономических результатов. Наличие валового сбережения свидетельствует о том, что процесс воспроизводства был расширенным, что не все доходы использованы на потребление. Его объем определяет возможности роста накопления национального богатства в результате труда данного года. Валовое сбережение (накопление) как элемент ВВП включает:
· валовое накопление основного капитала — основных фондов;
· прирост (изменение) запасов материальных оборотных средств;
· чистое приобретение ценностей (ювелирных изделий, антиквариата, картин и т.п.). 
Ценности — это предметы, обладающие способностью сохранять стоимость в течение длительного времени, например, произведения искусства, ювелирные изделия и др.
Накопление может быть исчислено и на чистой основе, т.е. за вычетом потребления основных фондов.
Валовое сбережение (накопление) показывает объем полученных резидентами товаров и услуг, произведенных, но не потребленных в текущем периоде. Это сбережение до вычета потребления основного капитала.
Валовое национальное сбережение (ВНС) равно сумме валовых сбережений всех секторов (ВСс):

ВНС = ВСс  					   (1.3.6)

Чистое национальное сбережение (ЧНС) равно разности между ВНС и потреблением основного капитала:

ЧНС = ВНС – ПОК  				   (1.3.7)

В новой методологии СНС 1993 г. в состав валового накопления (сбережения) включена новая статья, ранее не учитываемая при расчете этого показателя, — затраты на приобретение ценностей.
Валовое накопление (ВН) основного капитала представляет собой вложение институциональными единицами-резидентами средств в объекты основного капитала для создания нового дохода в будущем путем их использования в производстве. Валовое накопление основного капитала включает следующие компоненты:
· приобретение новых и сохранение существующих основных фондов за вычетом выбытия;
· затраты на улучшение непроизведенных материальных активов;
· расходы в связи с передачей права собственности на непроизведенные активы.
Валовое сбережение (накопление), рассматриваемое как превышение располагаемого дохода над расходами на потребление, не следует смешивать с приростом денежной наличности и денежных вкладов, называемым в отечественной практике иногда сбережениями. В действительности этот прирост может быть связан лишь с изменением формы активов, например, продажа акций, облигаций, материальных активов может иметь своим результатом прирост денег, однако к сбережению в понимании СНС это не относится.
Как уже говорилось, валовое накопление включает три элемента: валовое накопление основных фондов (ВНОФ), прирост материальных оборотных средств (ПМОС) и чистые покупки ценностей (ЧПЦ). Следовательно, валовое накопление представляет собой сумму:

ВН = ВНОФ + ПМОС + ЧПЦ 			   (1.3.8)

Чистые покупки ценностей определяются как стоимость их приобретения за вычетом их продаж. При этом на уровне экономики в целом покупки и продажи существующих ценностей взаимно погашаются, не отражаясь на их наличном объеме. В объеме валового накопления должно также учитываться внешнее сальдо покупок ценностей, т.е. объем чистых приобретений импортируемых ценностей.
В СНС 1993 г. изменился состав валового накопления основных фондов за счет включения в него следующих статей:
· затрат на приобретение программных средств для компьютеров;
· расходов на геологоразведку;
· стоимости оригиналов литературных и художественных произведений;
· расходов органов государственного управления на покупку товаров и услуг для военных нужд (обороны).
Это расширение трактовки содержания валового накопления основных фондов, увеличивающих при прочих равных условиях не только объем валового накопления в целом, но и объем ВВП, следует принимать во внимание при изучении динамики указанных показателей, что требует предварительного их приведения к сопоставимому виду.
В СНС предусмотрен также показатель капитальных затрат, который кроме упомянутых ранее элементов включает покупку земли и других непроизведенных активов.
Особого упоминания заслуживает трактовка в счетах некоторых показателей, связанных с внешнеторговой деятельностью, а именно валового выпуска внешней торговли и налога на импорт. Общий подход к определению этих категорий в счетах состоит в следующем. Валовой выпуск внешней торговли принимается равным издержкам обращения внешнеторговых организаций плюс нормальная прибыль, остающаяся у них после передачи в бюджет доходов, возникающих за счет разницы между внутренними и мировыми ценами. Эти передачи доходов отражаются в счетах как налог на импорт.
Сальдо внешней торговли представляет собой разницу между экспортом и импортом товаров и услуг.
Сальдо по текущему счету операций с другими странами представляет собой сальдо текущих доходов, полученных из-за границы (оплата труда, доходов от собственности, трансфертов).
Таковы основные показатели СНС, исчисляемые для экономики в целом, которые предстоит внедрить в регулярную практику стран СНГ уже в ближайшие годы. Однако надо отметить, что современная СНС — это счета и показатели не только для экономики в целом, но и для отдельных секторов экономики. [8, с.87-90]
Виды оценки показателей результатов производственной деятельности
В СНС 1993 г. уточнены методы оценки отдельных элементов потоков товаров и услуг, принимаемых во внимание в расчетах ВВП. В первую очередь это относится к оценке выпуска товаров и услуг. Так, наряду с традиционной оценкой этого показателя в ценах производителя рекомендуется оценивать выпуск в основных ценах. Их применение для оценки выпуска и добавленной стоимости имеет то преимущество, что основные цены больше подходят для анализа результатов, получаемых производителями товаров и услуг от их производственной деятельности. Таким образом, для устранения влияния различных ставок налогов и субсидий в отраслях экономики на отраслевую структуру ВВП и доходов, отраслевые показатели оцениваются по основным ценам.
Товары и услуги оцениваются также по рыночным ценам, по которым они продаются. Рыночные цены — это цены производителей и цены покупателей.
Основная цена — цена, получаемая производителем за единицу реализованного продукта или услуги, без налогов, но с включением субсидий на продукты.
Рыночная цена производителя — цена, получаемая производителем за реализуемую единицу товара или услуги, включающая налоги на продукты (кроме налога на добавленную стоимость, акциза и налогов на импорт) и исключающая субсидии на продукты и импорт (налоги за исключением субсидий — чистые налоги).
Рыночная цена покупателя — цена, уплаченная за приобретенный товар, включающая все чистые налоги на продукты и торгово-транспортную наценку.
Продукты, не предназначенные для реализации и не принимающие форму товара, оцениваются по рыночным ценам на аналогичные товары, реализуемые на рынке, или по себестоимости, если рыночная цена отсутствует (например, на услуги государственных учреждений и некоммерческих организаций).
Нерыночные услуги оцениваются по фактическим текущим затратам на их производство.
Промежуточное потребление в составе валового выпуска отраслей оценивается в ценах покупателя.
Табл. 1. иллюстрирует процесс формирования цен, применяемых для оценки различных показателей экономических результатов, их связи и отличия.
Таблица 1
Процесс формирования цен на услуги и продукты
	Компоненты цен
	Вид цены

	Оплата труда
Промежуточное потребление Валовая прибыль Чистые налоги на производство Чистые налоги на продукты
Торгово-транспортная оценка
	1+2+3 = факторная стоимость[footnoteRef:2] 1+2+3+4 = основная цена 1+2+3+4+5 = рыночная цена производителя 1+2+3+4+5+6 = рыночная цена потребителя [2:  применяется в межотраслевом балансе.] 




[bookmark: _Toc282365909]1.4. Методология расчета валового выпуска продуктов и услуг и связанных с ним затрат

Исходным показателем для расчета ВВП является валовой выпуск продуктов и услуг.
Валовой выпуск представляет собой суммарную стоимость продуктов и услуг, отражающую итог производственной деятельности единиц-резидентов национальной экономики в отчетном периоде и охватывающую все рыночные и нерыночные продукты и услуги. Выпуск определяется по секторам и отраслям экономики.
Все институциональные единицы в соответствии с типами экономического поведения группируются в следующие институциональные секторы:
· нефинансовые предприятия;
· финансовые предприятия;
· государственные учреждения;
· некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства;
· домашние хозяйства;
· «остальной мир» (отражает операции между единицами — резидентами данной экономики и единицами в других странах).
В состав валового выпуска включаются:
· выпуск продуктов всех отраслей и секторов экономики;
· выпуск рыночных услуг (за исключением условно исчисленной продукции финансовых посредников);
· условно исчисленная продукция финансовых посредников;
· выпуск нерыночных услуг.
Некоторые категории произведенных, но не реализованных на рынке товаров и услуг, также включаются в объем выпуска. К ним относятся:
· продукты, произведенные предприятиями для внутрипроизводственного потребления и включенные в выпуск в соответствии с национальной статистической практикой (например, семена и посадочный материал в сельском хозяйстве, уголь, использованный в шахтах при производстве угольных брикетов);
· продукты, использованные для строительства зданий и производства других основных фондов (машин и оборудования) хозяйственным способом;
· продукты и услуги, обмененные по бартеру;
· продукты и услуги, использованные работодателями для оплаты труда в натуральной форме;
· продукты, переданные подразделениям предприятий, оказывающим услуги своим работникам (столовым, детским садам, медицинским учреждениям и т.д.);
· сельскохозяйственные и пищевые продукты, произведенные домашними хозяйствами для собственного потребления (зерно, мясо, молоко, яйца, производство вин и растительного масла);
· условно исчисленные услуги от проживания в собственном жилище.
Временем учета продаж является время их отражения в счетах дебиторов и кредиторов, т.е. время, когда право собственности на товары переходит от производителя к покупателю или когда услуги оказаны покупателю.
Реализованные товары и услуги включаются в стоимость выпуска по фактической рыночной стоимости; нереализованная готовая продукция — по средним рыночным ценам; незавершенное производство — по себестоимости. [1, с.314-315]
Госкомстатом РФ рекомендуется оценивать рыночный выпуск в основных ценах. В случаях, когда на основе отчетности получаются данные о выпуске в ценах производителя, для получения оценки его в основных ценах необходима следующая корректировка:
выпуск в ценах производителя минус налоги на продукты, включенные в цену производителя, плюс субсидии на продукты = выпуск в основных ценах.
В основе расчета выпуска продукции отдельных отраслей лежит сложившаяся в отечественной практике методика расчета валовой продукции. Основные ее положения таковы.
В промышленности в составе выпуска учитываются следующие компоненты: готовая продукция; капитальный ремонт своего оборудования; работы промышленного характера, выполненные по заказам на сторону (включая стоимость сырья заказчика); продукция вспомогательных и подсобных подразделений предприятия, реализованная на сторону, и изменение остатка незавершенного производства. При этом продукция, отпущенная своему детскому саду, профилакторию или уплаченная (натурой) в счет оплаты труда наемных работников, также учитывается в выпуске.
В строительстве выпуск может быть рассчитан двумя способами:
а)	по степени готовности: готовые объекты, сданные по акту; капитальный ремонт зданий и сооружений; изменения остатков незаконченного строительного производства;
б)	по элементам капитальных вложений: строительно-монтажные работы (без стоимости монтируемого оборудования); проектно-изыскательские, геологоразведочные и буровые работы (связанные с определенным строительным объектом); прочие капитальные работы и затраты, а также капитальный ремонт зданий и сооружений.
Единственным исключением является военное строительство и закупка военного снаряжения и вооружений, если это не объекты и не оборудование двойного назначения. Покупка военной техники и строительство чисто военных объектов трактуется в СНС как текущее потребление и включается в выпуск, насколько бы ни были дорогими эти вооружение и объекты. Например, покупка пассажирского лайнера — это капитальные вложения, а строительство авианосца — текущие расходы. Предполагается, что средства на военную технику, если они уже истрачены, потребляются сразу в отчетном периоде.
Выпуск в сельском хозяйстве рассчитывается как сумма выпуска растениеводства (стоимость валового урожая, изменение затрат под урожай будущих лет, многолетние насаждения) и животноводства (товарная продукция в скоте, продукция, полученная при жизни животных, продукция приплода, прироста, привеса).
В отраслях товарообращения (торговле, заготовках) выпуск равен «реализованному наложению», т.е. разнице между ценой, по которой товар поступил в торговую сеть, и ценой потребителя.
Выпуск транспорта и связи равен стоимости оказанных ими услуг.
Выпуск рыночных услуг подразделяется на две группы:
· выпуск рыночных услуг (за исключением условно исчисленной продукции финансовых посредников);
· условно исчисленная продукция финансовых посредников.
Таким образом, для отраслей материальной сферы выпуск в основном соответствует традиционно рассчитываемому показателю валовой продукции. Особую проблему составляет расчет выпуска сферы услуг.
При наличии общих принципов расчета имеются некоторые особенности методики исчисления показателя валового выпуска различных отраслей и секторов.
Стоимость выпуска рыночных услуг определяется в общем случае как сумма выручки за эти услуги.
Очень сложно определить подлинный объем выпуска в торговле. Теоретических проблем тут нет — за стоимость выпуска принимается объем торговой наценки, получаемой торговыми предприятиями. Что касается практики, то здесь трудно определить, какую именно наценку устанавливают торговые предприятия, весьма мелкие киоски или индивидуальные продавцы. Торговые организации, как правило, заинтересованы занизить подлинную цену продажи и соответственно торговую наценку, чтобы не платить с нее налог. Поэтому показываемые в отчетах торгующих организаций цифры могут быть искажены. Для корректировки такой информации дополнительно используются данные налоговой службы, данные специальных обследований населения, в которых содержится информация о подлинных расходах на покупки, а также непосредственное наблюдение за уровнем розничных цен.
Жилищное хозяйство может оказывать рыночные и нерыночные услуги. Оно может считаться рыночным, если плата за услугу (квартирная плата) составляет экономически значимую цену. Это не исключает возможности субсидирования со стороны государства или различных предприятий и организаций. Однако размер субсидирования не должен быть слишком большим. В этом случае объем выпуска должен определяться как сумма квартирной платы и субсидий (в основных ценах). Если субсидии являются основным источником финансирования жилищного хозяйства, а квартирная плата — символической по отношению к фактическим текущим затратам, то такое жилье следует отнести к нерыночным услугам.
Особое место при исчислении стоимости выпуска рыночных услуг занимает исчисление стоимости услуг жилья, занимаемого самим владельцем. По международной методологии при определении стоимости выпуска в данном случае следует исходить из средних цен, по которым аналогичное жилье сдается в аренду. Однако подобный расчет можно провести только в том случае, если рынок жилья сложился, средние цены известны и достаточно стабильны. Если цены неизвестны, то рекомендуется использовать иной подход. Он сводится к тому, что выпуск рассчитывается по сумме текущих затрат. Сами эти затраты определяются в достаточной степени условно после подробного анализа продаж населению строительных материалов, выручки предприятий, занятых ремонтными услугами, и т.д.
Для финансовых предприятий стоимость выпуска определяется:
· для банков — как разница между полученной платой за кредит и процентами, выплаченными кредиторам, плюс стоимость платных услуг, оказываемых банками своим клиентам (например, плата за ведение счетов);
· для страховых организаций — как разница между суммой страховых взносов и суммой выплаченных страховых премий за вычетом сумм, направляемых страховыми организациями на пополнение резервных фондов.
Для других финансовых посредников — инвестиционных фондов, фондовых бирж и др. — методика расчета стоимости выпуска в принципе та же: доходы, полученные от финансовой деятельности, минус расходы, связанные с выполнением финансовых обязательств перед своими клиентами.
Нерыночные услуги в большинстве отраслей оцениваются по фактическим текущим расходам на их оказание с добавлением потребления основного капитала. К текущим расходам относятся материальные затраты, оплата услуг, потребленных в процессе производства, расходы на заработную плату и др.
Любые капитальные затраты (на покупку и капитальный ремонт оборудования, на капитальное строительство, капитальный ремонт, реконструкцию зданий и сооружений) к текущим затратам и, следовательно, к величине выпуска не относятся. Чистая прибыль в случае производства нерыночных товаров и услуг всегда принимается равной нулю.
Выпуск нерыночных услуг в секторах государственных учреждений и негосударственных некоммерческих организаций определяется по сумме текущих затрат на оказание этих услуг. Даже если такая продукция или услуги не предоставляются абсолютно бесплатно, а продаются по социально ориентированным, низким, контролируемым в административном порядке ценам, эти цены не отражают ни производственные затраты, ни соотношение спроса и предложения, ни качество предоставляемых услуг. Поэтому такие цены не имеют экономической значимости и не могут использоваться для оценки выпуска.
К текущим затратам на производство нерыночных услуг относятся:
· затраты на промежуточное потребление;
· оплата труда наемных работников;
· потребление (износ) основного капитала;
· чистые налоги на производство.
Государственные учреждения и некоммерческие организации могут оказывать одновременно и рыночные, и нерыночные услуги. В этих случаях расчет должен вестись по отдельным заведениям, но это не всегда возможно. Таким образом, нерыночное учреждение может иметь какие-то денежные поступления от случайных продаж рыночной продукции, произведенной в результате вторичной деятельности, например от взимания платы за оформление справок. В этом случае стоимость рыночного выпуска будет определяться по стоимости случайных продаж, а нерыночного — как разница между суммой всех затрат и стоимостью рыночного выпуска.
Следует также четко различать и другие виды выплат, которые осуществляют государственные и некоммерческие организации. Например, через пенсионный фонд, который контролируется государством и потому относится к сектору государственных учреждений, идут выплаты пенсий пенсионерам. Это весьма значительные суммы, но они не имеют прямого отношения к размеру услуг, оказываемых этим фондом. Размер собственно услуг пенсионного фонда определяется по текущим затратам на содержание его аппарата, на осуществление операций по распределению и доставке пенсий. Сами пенсии относятся к социальным трансфертам, отражаются в счете распределения вторичных доходов и на размер выпуска пенсионного фонда не влияют.
Выпуск в некорпоративных предприятиях. Особенности учета стоимости выпуска зависят от того, являются ли производители корпорациями или некорпоративными предприятиями.
Корпорации — юридические лица, созданные для рыночного производства товаров и услуг с целью получения прибыли или иной финансовой выгоды для своих владельцев (коммерческие организации). Они действуют отдельно от своих владельцев, имеющих ограниченную ответственность по их обязательствам.
Предприятие, не являющееся отдельной от своего владельца хозяйственной организацией, рассматривается как некорпоративное. Подобные предприятия рассматриваются как составная часть институциональных единиц, к которым они относятся.
Часть товаров и услуг производится не в корпорациях, которые, как правило, обязаны представлять статистическим органам отчетность с утвержденным перечнем показателей, методика построения которых специально оговорена в соответствующих инструкциях, а в некорпоративных предприятиях, т.е. по существу в домашних хозяйствах, которые никакой отчетности не представляют. Это относится, прежде всего, к сельскому хозяйству, строительству, торговле, оказанию некоторых видов платных услуг. В подобных случаях пользуются приблизительными оценками.
Например, для оценки производства сельскохозяйственной продукции в личных подсобных хозяйствах используются данные о площади сельскохозяйственных земель личных подсобных хозяйств, о средней урожайности и типичной для данной местности структуре сельскохозяйственной продукции, а также о средних рыночных ценах на нее.
При расчете объема выпуска индивидуального жилищного строительства площадь вновь введенных построек, информация о которых есть в местных органах исполнительной власти, умножается на среднюю цену строительства одного м2 строений соответствующего типа.
При расчете выпуска некоторую сложность составляет учет определяемых на основании выборочного обследования рассматриваемых ниже элементов.
Учет бартера. Бартерным обменом считается обмен товаров и услуг непосредственно на другие товары, услуги или активы. Стоимость товаров или услуг, обмениваемых по бартеру, должна учитываться, когда право собственности на товары переходит к покупателю или услуги считаются оказанными. Они должны оцениваться по основным ценам, по которым платежи были бы получены в случае продажи.
Учет товаров и услуг, включенных в оплату труда. Товары и услуги, предоставленные работниками в качестве оплаты труда в натуральной форме, должны учитываться в момент перехода права собственности на товар или оказания услуги. Они должны оцениваться в основных ценах, по которым платежи были бы получены в случае продажи.
Товары и услуги, предоставленные одним заведением другому на одном и том же предприятии, учитываются тогда, когда они предоставлены, и должны оцениваться производящим заведением по текущим основным ценам. Получающее заведение должно оценивать их по тем же ценам плюс любые дополнительные транспортные расходы, выплачиваемые третьей стороне. Следует избегать использования искусственных цен, применяемых для внутренних бухгалтерских расчетов в пределах предприятия.
Учет запасов материальных оборотных средств. Основной принцип, лежащий в основе измерения запасов материальных оборотных средств, состоит в том, что продукция должна учитываться в то время, когда она производится. Продукция не учитывается, когда ранее произведенные товары изымаются из запасов материальных оборотных средств и передаются другой институциональной единице.
При стабильных ценах изменения запасов материальных оборотных средств измеряются относительно просто. Однако при наличии инфляции может произойти значительный рост цен на товары, находящиеся в запасе. Увеличение стоимости капитала в части товаров, хранящихся в запасе, после того как они были произведены, не должно включаться в стоимость выпуска. Оно учитывается как холдинговая прибыль.
Учет незавершенного производства. Прирост и уменьшение незавершенного производства рассматриваются в счетах так же, как поступления в запасы готовой продукции и изъятие из них. Они должны учитываться в то время, когда производятся, и по основным ценам, преобладающим в данное время.
В нашей статистике до сих пор незавершенное производство оценивается по себестоимости, что искажает реальную картину экономических процессов, поэтому в настоящее время важен переход к мировой практике учета этой категории.
Выпуск строительства для себя (хозяйственным способом). Обычно такой выпуск необходимо оценивать на базе фактических затрат, поскольку трудно сделать прямую оценку индивидуального и специфического строительного проекта, который не предлагается для продажи.
Выше изложены основные принципы расчета показателя «валовой выпуск». В отдельных отраслях расчет этого показателя имеет свою специфику, которая вместе со спецификой расчета в них промежуточного потребления обусловливает особенности исчисления валовой добавленной стоимости.
Точность расчета валовой добавленной стоимости и валового внутреннего продукта в целом зависит не только от точности статистической характеристики выпуска, но и от расчета промежуточного потребления.
Безусловно, в отдельных отраслях и секторах экономики методика расчета промежуточного потребления имеет свои особенности, однако это не нарушает единства общих методологических принципов, обеспечивающих сопоставимость и сводку информации о промежуточном потреблении на уровне экономики в целом.
В Методологических положениях по статистике Госкомстата РФ (1996 г.) промежуточное потребление определяется как стоимость потребленных товаров (за исключением потребления основного капитала) и потребленных рыночных услуг в процессе производства других товаров и услуг в данном периоде.
Таким образом, промежуточное потребление — показатель затрат овеществленного труда, связанных с производством выпуска продуктов и услуг данного года, состоящих из потребленных в процессе производства предметов труда и услуг.
Промежуточное потребление включает следующие элементы:
· материальные затраты (продукты и материальные услуги);
· нематериальные услуги;
· командировочные расходы в части оплаты проезда и услуг гостиниц;
· другие элементы промежуточного потребления.
Материальные затраты — это затраты предметов труда на производство продукции и услуг, включающие:
· сырье и материалы;
· полуфабрикаты и детали, потребляемые на предприятии;
· топливо всех видов, расходуемое на производство энергии, на отопление производственных зданий, на транспортные нужды по обслуживанию собственного производства;
· работы и услуги, выполняемые для данного предприятия другими предприятиями по переработке сырья; ремонтные и эксплуатационные работы и другие операции, относящиеся к производству продукции и услуг;
· транспортные услуги, выполняемые собственным и наемным транспортом; услуги связи и вычислительных центров;
· чистая стоимость упаковочных материалов (приобретение за вычетом их реализации);
· поправки на потери продукции или промежуточные затраты; возмещение работникам затрат на необходимые инструменты, рабочую одежду;
· товары и услуги, поставленные для производственного использования одним заведением другому заведению данного предприятия;
· покупки продуктов питания и прочих изделий гостиницами, ресторанами, кафе для обслуживания посетителей, а также покупки продуктов питания и медикаментов больницами и другими медицинскими учреждениями для их пациентов, учебными заведениями — для учащихся;
· покупки домашними хозяйствами инструмента, рабочей одежды, строительных материалов, семян и кормов для собственной хозяйственной деятельности;
· расходы собственников жилищ на материалы для текущего ремонта;
· расходы военных организаций на вооружение и средства его доставки: приобретение оборудования военными организациями (что является отступлением от рекомендаций СНС 1993 г.);
· продукты питания и обмундирование для армии.
Нематериальные услуги включают:
· оплату контроля качества товаров;
· оплату научно-исследовательских и экспериментальных работ;
· платежи за услуги финансового посредничества, услуги страхования;
· платежи учебным заведениям за профессиональную подготовку и переподготовку своих работников, включаемые в издержки производства;
· плату учреждениям здравоохранения за предоставляемые услуги своим работникам по диспансеризации и др.;
· арендные платежи за здания, сооружения, машины и оборудование;
· плату за коммунальные услуги (уборка и утилизация отходов);
· плату за юридические услуги, за рекламу и другие услуги; оплату лицензирования и сертификации товаров;
· платежи за пожарную и сторожевую охрану.
· Расходы на командировки включают затраты на проезд и проживание в гостинице (оплата питания и бытового обслуживания включается в оплату труда).
· Методологическими положениями но статистике четко определены как статьи расходов на производство, учитываемые в объеме промежуточного потребления, так и статьи, не включаемые в него. Так, промежуточное потребление не включает:
· расходы капитального характера — на строительство или капитальный ремонт зданий и сооружений;
· расходы на текущий ремонт жилищ;
· социальные пособия в натуральной форме, арендную плату за пользование землей;
· стоимость социально-культурных услуг, предоставляемых работникам и членам их семей, и других услуг, не связанных с производством.
Следует принять во внимание, что СНС 1993 г. внесла некоторые изменения и в методику расчета промежуточного потребления, реализация которой является ближайшей перспективой развития статистической методологии в этой области.
Наличие общих методологических принципов исчисления выпуска и промежуточного потребления не исключает некоторых их специфических особенностей, в совокупности определяющих особенности расчета валовой добавленной стоимости (ВДС) отдельных отраслей.

[bookmark: _Toc282365910]1.5. Методы расчета валового внутреннего продукта

Валовой внутренний продукт (ВВП) – общий показатель экономической деятельности страны, центральный макроэкономический показатель системы национальных счетов, применяемый во всем мире для определения темпов развития производства, циклических колебаний деловой активности, характеристики структуры экономики и многих важных макроэкономических пропорций, исчисления производительности труда и определения уровня жизни населения. Он широко используется для международных сопоставлений относительных уровней экономического развития различных стран, групп стран, регионов мира.
ВВП характеризует стоимость произведенных на экономической территории данной страны (включая совместные предприятия) за тот или иной период (обычно год, квартал, месяц) товаров и услуг, предназначенных для конечного потребления, накопления и чистого экспорта. В отличие от ранее принятого в системе баланса народного хозяйства показателя валового общественного продукта (ВОП) ВВП не включает стоимость потребленных при его производстве предметов труда (материальных затрат на сырье, материалы, топливо, полуфабрикаты и т.д.).
Валовой внутренний продукт отражает результаты экономической деятельности институциональных единиц, т.е. производителей только на территории данной страны (включая совместные предприятия), поэтому по своей сути он является отечественным.
В зависимости от направлений исследования показателя ВВП его оценка проводится в текущих и сопоставимых ценах, а также может рассчитываться в ценах базового периода.
Для сопоставительного и структурного анализа, обобщения различных характеристик социально-экономической ситуации за определенный период времени рассчитывается номинальный валовой внутренний продукт – объем ВВП в текущих ценах рассматриваемого периода.
Для анализа изменения валового внутреннего продукта за определенный период (в первую очередь – год) рассчитывается темп реального ВВП. При этом темп реального ВВП по отношению к предыдущему периоду (году) рассчитывается в сопоставимых ценах предыдущего периода (года).
ВВП может быть рассчитан тремя методами: производственным, методом использования доходов и методом формирования ВВП по источникам доходов. [3, с.307]


Расчет ВВП производственным методом

ВВП при расчете производственным методом получается как разность между выпуском товаров и услуг в целом по стране, с одной стороны, и промежуточным потреблением – с другой, или как сумма добавленных стоимостей, создаваемых в отраслях экономики. При этом объемы добавленной стоимости по отраслям рассчитываются в основных ценах, т.е. не включающих налоги на продукты, но включающих субсидии на продукты.

ВВП в ценах производителя = В – ПП = ∑ВДС в основных ценах.   		    (1.5.1)

Для расчета ВВП в рыночных ценах необходимо добавить чистые (за вычетом субсидий) налоги на продукты (ЧИП) и налоги на импорт (НИ).

ВВП в рыночных ценах = ∑ВДС в рыночных ценах.  		   (1.5.2)

При расчете ВВП такие показатели, как добавленная стоимость, прибыль, прирост материальных оборотных средств, исчисляются за вычетом холдинговой прибыли (убытка), представляющей ту часть стоимости продукции, которая образовалась в результате изменения цен на нее за период нахождения продукции в запасах. В условиях высокой инфляции изменение стоимости продукции по этой причине может быть довольно значительным.

 Расчет ВВП методом конечного использования

На стадии конечного использования ВВП можно определить двумя способами:
а) как сумму валовых (чистых) конечных доходов участников экономической деятельности;
б) как сумму элементов конечного использования благ и услуг в экономике страны.
Валовые конечные доходы (ВКД) участников экономической деятельности определяются как сумму доходов от экономической деятельности плюс сальдо текущих и капитальных трансфертов.
ВВП, рассчитанный методом конечного использования доходов, представляет собой сумму расходов всех экономических секторов на конечное потребление (КП) (нефинансовые предприятия, финансовые учреждения, государственные учреждения, некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства, домашние хозяйства), валового накопления (ВН) и чистого экспорта товаров и услуг, который представляет разницу между экспортом и импортом (Э – И), плюс статистическое расхождение между произведенным и использованным валовым внутренним продуктом (СР):

ВВП в рыночных ценах = КП + ВН + (Э – И) + СР 		   (1.5.3)

Конечное потребление складывается из расходов на конечное потребление домашних хозяйств, расходов на конечное потребление государственных учреждений, удовлетворяющих индивидуальные и коллективные потребности домашних хозяйств и общества в целом, а также расходов на конечное потребление некоммерческих организаций (НКО), обслуживающих домашние хозяйства. Такая группировка показывает, кто финансирует расходы на конечное потребление. Конечное потребление также может быть определено как фактическое конечное потребление.
Валовое накопление складывается из валового накопления основных фондов, изменения запасов материальных оборотных средств и чистого приобретения ценностей (приобретения за вычетом реализации).
Чистый экспорт рассчитывается во внутренних ценах как разница между экспортом и импортом и включает в себя оборот средств российской торговли с зарубежными странами, включая СНГ.
Статистическое расхождение между произведенным и использованным валовым внутренним продуктом – специфический показатель, используемый в СНС для общей оценки качества расчетов. Он показывает расхождение между значениями ВВП, рассчитанными различными способами: как суммы валовой добавленной стоимости на стадии производства и как суммы конечного потребления и накопления на стадии использования. Расхождение может возникнуть из-за многих объективных и субъективных причин. Среди основных причин возникновения статистического расхождения следует отметить недостаток необходимой информации, определенные методологические трудности, связанные с переходным характером современной российской экономики и общей незавершенностью системы национальных счетов. В международной практике принято считать допустимым уровнем погрешности статистическое расхождение, составляющее до 5% ВВП. В странах с развитой статистической службой подобные отклонения незначительны и на уровне ВВП, как правило, не превышают 1 – 2%. По этому критерию качество СНС России является удовлетворительным; в 1998г. статистическое расхождение составило 0,47%. [3, 315]

Расчет ВВП распределительным методом (по источникам доходов)

Метод формирования ВВП по источникам доходов – один из трех методов исчисления ВВП, применяемых Госкомстатом России в рамках расчетов по СНС. Однако он не является самостоятельным, поскольку не все показатели доходов получаются путем прямого счета, часть из них исчисляется балансовым методом.
Формирование валового внутреннего продукта по источникам доходов отражает первичные доходы, получаемые единицами, непосредственно участвующими в производстве, а также органами государственного управления (организациями бюджетной сферы) и некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства.
Стадия образования доходов в СНС характеризуется следующими показателями:
Оплата труда наемных работников (ОТ) определяется суммой всех вознаграждений в денежной или натуральной форме, выплачиваемых работодателем наемным работникам за работу, выполненную в течение отчетного периода, плюс скрытой оплатой труда.
Валовая прибыль экономики (ВПЭ) и валовые смешанные доходы (ВСД) представляют собой ту часть добавленной стоимости (ВДС), которая остается у производителей после вычета расходов, связанных с оплатой труда (ОТ) наемных работников, и налогов на производство и импорт (НПИ) плюс получаемые субсидии на производство и импорт (Сп.и).
Эти показатели измеряют прибыль (убытки), полученную от производства, до вычета явных или скрытых процентных издержек, арендной платы или других доходов от собственности.
Для некорпоративных предприятий, принадлежащих домашним хозяйствам, эти показатели содержат элемент вознаграждения за работу, который не может быть отделен от дохода владельца или предпринимателя. В этом случае они называются смешанным доходом.
Доходы от собственности включают доходы, получаемые или выплачиваемые институциональными единицами в связи с предоставлением в пользование финансовых активов, земли и других нефинансовых активов (недра и другие природные активы, патенты, лицензии и т.п.).
Показатель валовой прибыли экономики (ВПЭ) и валовых смешанных доходов (ВСД) рассчитывается балансовым путем и определяется в текущих ценах:

ВПЭ = ВДС – ОТ – ЧНПИ = ВДС – ОТ – (НПИ – Сп.и) 	   (1.5.4)

Чистая прибыль экономики (ЧПЭ) и чистые смешанные доходы (ЧСД) равняются валовой прибыли экономики за вычетом потребления основного капитала (ПОК):

ЧПЭ = ВПЭ – ПОК				   (1.5.5) 

Потребление основного капитала (ПОК) представляет собой уменьшение стоимости капитала в течение отчетного периода в результате его физического, морального износа и случайных повреждений.
К сожалению, данные бухгалтерского учета о потреблении основного капитала не удовлетворяют требованиям СНС, так как они, как правило, оценены по первоначальной стоимости, а не по восстановительной, как это рекомендовано в СНС. Поэтому правильное определение расходов на потребление основного капитала должно быть основано на так называемом методе «непрерывной инвентаризации».
ВПП на стадии образования доходов рассчитывается как сумма первичных доходов: оплата труда наемных работников, чистые налоги на производство и импорт (налоги на производство и импорт минус субсидии на производство и импорт), валовая прибыль и валовые смешанные доходы.
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2. Решение практических задач по статистике результатов экономической деятельности.
[bookmark: _Toc282365912]2.1. Определение валовой добавленной стоимости, валовой прибыли экономики и валового внутреннего продукта

Задача 2.1. Имеются следующие данные за 1998г. по Российской Федерации (в текущих ценах), млн руб.:
1. Выпуск в основных ценах                                                 4 618 675,4
2. Промежуточное потребление (включая
косвенно измеряемые услуги финансового посредничества) 2 148 410,6
3. Налоги на продукты                                                           305 304,1
4. Субсидии на продукты                                                      91 050,3
5. Расходы на конечное потребление                                  2 048 256,2
В том числе:
Домашних хозяйств                                                                     1 507 370,4
Государственных учреждений                                                      485 933,2
Некоммерческих организаций,
обслуживающих домашние хозяйства                                          54 952,6
6. Валовое накопление                                                              438 049,1
В том числе:
Валовое накопление основного капитала                                    471 723,5
Изменение запасов материальных оборотных средств                33 674,4
7. Экспорт товаров и услуг                                                       853 990,5
8. Импорт товаров и услуг                                                        643 066,7
9. Статистические расхождения                                                12 690,5
10. Оплата труда наемных работников                                 1 323 403,5
11. Налоги на производство и импорт                                      492 697,0
12. Субсидии на производство                                                    96 652,1
Определить:
1. Валовую добавленную стоимость:
а) в основных ценах;
б) в рыночных ценах.
2.   Валовую прибыль экономики и валовые смешанные доходы.
3.   Валовой внутренний продукт в рыночных ценах:
а) производственным методом;
б)  методом использования доходов;
в)  распределительным методом (по источникам доходов).

Решение:
1. а) ВДС в основных ценах = ВДС в основных ценах – ПП (включая косвенно измеряемые
услуги финансового посредничества)
ВДС в основных ценах  = 4 618 675,4 – 2 148 410,6 = 2 470 264,8 млн руб.
б) ВДС в розничных ценах = ВДС в основных ценах + (ЧНП) в текущих ценах = ВДС в основных ценах  + +НП – Сп = 2 470 264,8 + 305 304,1 – 91 050,3= 2 684 518,6 млн руб.
2. ВПЭ (ВСД) = ВДС – ОТ – ЧНПИ = ВДС – ОТ – (НПИ – Сп.и) = 2 684 518,6 – - 1 323 403,5 – (492 697,0 – 96 652,1) = 965 070,2 млн руб.
3. а) ВВП = ∑ ВДС в розничных ценах = 2 684 518,6 млн руб.
б) ВВП = РКП + ВН + (Э – И) + СР = 2 048 256,2 + 438 049,1 + (853 990,5 –643 066,7) + (- 12 690,5) = 2 684 538,6 млн руб.
в) ВВП = ОТ + ЧНПИ + ВПЭ = ОТ + (НПИ – Сп.и) + ВПЭ =
= 1 323 403,5 + (492 697,0 – 96 652,1) + 965 070,2 = 2 684 518,6 млн руб. 

[bookmark: _Toc282365913]2.2. Определение валовой добавленной стоимости по факторным и рыночным ценам
Задача 2.2 Имеются следующие условные данные (млн долл.).
· Валовая продукция отраслей материального производства (фактические цены) — 4752.
· Выручка от оказания платных услуг — 948.
· Затраты на оказание бесплатных услуг — 1276.
· Проценты, полученные банками за предоставленные кредиты, - 2832.
· Проценты, выплаченные банками за использованные средства, — 2556.
· Материальные затраты на производство товаров и услуг — 3736,
· в том числе: амортизация основных фондов — 672; недоамортизированная стоимость выбывших основных фондов — 88.
Прочие элементы, входящие в состав промежуточного потребления, — 124.
· Изменение	запасов материальных оборотных средств — (+13).
· Чистые налоги на продукты и импорт — 247.
Определите: валовую добавленную стоимость по факторным и рыночным ценам.
Решение:
1. Валовая добавленная стоимость в факторных ценах:
а)	валовой выпуск:
4752 + 948 + 1276 + (2832 - 2556) = 7252 млн долл.;
б)	промежуточное потребление:
(3756 - 672) + 124 + (2832 - 2556) = 3464 млн долл.;
в)	валовая добавленная стоимость в факторных ценах:
7252 - 3464 = 3788 млн долл.

[bookmark: _Toc282365914]2.3. Индексы физического объема валового выпуска, валового внутреннего продукта, чистого внутреннего продукта

Задача 2.3 Валовая добавленная стоимость в рыночных ценах: 3788 + 247 = 4035 млн. долл.
Имеются следующие условные данные (млрд. долл.).
Таблица 2.1
Исходные данные
	Показатели
	Базисный
	Отчетный

	
	период
	период

	Валовой выпуск
	8500
	9200

	Промежуточное потребление
	3840
	4020

	Потребление основных фондов
	930
	1040

	Индекс цен:
	
	

	на основные фонды
	1,05
	1,07

	на промежуточное потребление
	1,04
	1,06

	на потребительские товары и услуги
	1,02
	1,05



Рассчитайте индексы физического объема валового выпуска, валового внутреннего продукта, чистого внутреннего продукта.
Решение:
Валовой внутренний продукт:
· базисного периода: 8500-3840 = 4660 млрд долл.; 
· отчетного периода: 9200 — 4020 = 5180 млрд долл.;
Чистый внутренний продукт:
· базисного периода: 4660-930 = 3730 млрд долл.; 
· отчетного периода: 5180— 1040 = 4140 млрд долл.
Переоценка компонентов в сопоставимые цены:
а)	чистый внутренний продукт:
· отчетного периода: 4140 : 1,05 = 3942,9 млрд долл.; 
· базисного периода: 3730: 1,02 = 3656,9 млрд долл.;
б)	потребление основных фондов: 
· отчетного периода: 1040 : 1,07 = 972 млрд долл.; 
· базисного периода: 930 : 1,05 = 885,7 млрд долл.;
в)	промежуточное потребление:
· отчетного периода: 4020: 1,06 = 3792,5 млрд долл.; 
· базисного периода: 3840 : 1,04 = 3692,3 млрд долл.
Таблица 2.2
Пересчитанные показатели и их индексы физического объема.

	Показатели
	Базисный
	Отчетный
	Индекс физического

	
	период
	период
	объема

	Чистый внутренний продукт
	3656,9
	3942,9
	1,078

	Валовой внутренний продукт
	4542,6
	4914,9
	1,082

	Валовой выпуск
	8234,9
	8707,4
	1,057







[bookmark: _Toc282365915]2.4. Определение фонда потребления, фонда накопления, валового внутреннего продукта и его динамики

Задача 2.4 Имеются следующие условные данные ( млрд долл.).
Таблица 2.3
Исходные данные
	Показатели
	Базисный период
	Отчетный период

	Частные потребительские расходы
	335
	370

	Конечные потребительские расходы правительства
	106
	111

	Конечные потребительские расходы некоммерческих организаций
	76
	73

	Экспорт товаров и услуг
	126
	131

	Прирост материальных запасов
	12
	15

	Импорт товаров и услуг
	124
	135

	Чистое образование постоянного капитала
	22
	27

	Потребление основного капитала
	56
	57


Определите:
а)	фонд потребления;
б)	фонд накопления;
в)	валовой внутренний продукт и его динамику. 
Решение:
а)	фонд потребления:
· отчетного периода: 370 + 111 + 73 = 554 млрд долл.; 
· базисного периода: 355 +106 + 76 = 537 млрд долл.;
б)	фонд накопления:
· отчетного периода: 15 + 27 + 57 = 99 млрд долл.; 
· базисного периода: 12 + 22 + 56 = 90 млрд долл.;
в)	валовой внутренний продукт:
· отчетного периода: 554 + 99 + (131 — 135) = 649 млрд долл.; 
· базисного периода: 537 + 90 + (126 - 124) = 629 млрд долл.
Определите сводный индекс физического объема валового выпуска.
Решение:
1) Iстоим =(528+ 164): (480+136) = 1,1234 (112,34%);


2) Iфо =Iстоим: Iцен= 1,1234:1,025= 1,096 (109,6%).
[bookmark: _Toc282365916]2.5. Определение статистического расхождения.
Задача 2.5 Имеются следующие данные за год (в текущих ценах; млрд. руб.)
Таблица 2.4
Исходные данные
	Выпуск в основных ценах
	7748,0

	Промежуточное потребление
	3612,1

	Налоги на продукты и импорт
	542,2

	Субсидии на продукты и импорт
	132,6

	Расходы на конечное потребление
	3209,8

	Валовое накопление
	704,3

	Экспорт товаров и услуг
	2019,1

	Импорт товаров и услуг
	1257,3



Составим следующие счета (таблица 2.1, 2.2) (в текущих ценах, млрд. руб.)
Таблица 2.5
Счет производства

	Использование
	Ресурсы

	Промежуточное потребление 3612,1
ВВП в рыночных ценах
7748,0+542,2-132,6-3612,1=4545,5
	Выпуск в основных ценах 7748,0
Налоги на продукты и импорт 542,2
Субсидии на продукты и импорт (-) 132,6

	Всего                                              8157,6
	Всего                                             8157,6



ВВП, исчисленный производственным методом, составил 4545,5 млрд. руб.






Таблица 2.6
Счет товаров и услуг


	Использование
	Ресурсы

	Промежуточное потребление 3612,1
Расходы на конечное потребление 3209,8
Валовое накопление 704,3
Экспорт товаров и услуг 2019,1
Статистическое расхождение – 130,4
	Выпуск в основных ценах 7748,0
Импорт товаров и услуг 1257,3
Налоги на продукты и импорт 542,2
Субсидии на продукты и импорт(–) 132,6

	Всего                                                 9414,9
	Всего                                                 9414,9



Рассчитаем ВВП методом конечного использования:
ВВП=3209,8+704,3+2019,1 - 1257,3=4675,9 млрд. руб.
Статистическое расхождение определяется как разность между ВВП, рассчитанным производственным методом (4545,5), и ВВП, рассчитанным методом конечного использования (4675,9). В данном случае оно составляет – 130,4 млрд. руб.
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Заключение
Конечным результатом функционирования экономики любой страны является производство материальных благ (продуктов) и оказание материальных и нематериальных услуг.
Система национальных счетов (СНС) представляет собой систему взаимосвязанных статистических показателей, характеризующих макроэкономические процессы.  Методология СНС определяет границы экономического производства, факторы, образующие стоимость, счета и макроэкономические показатели, в обобщенном виде характеризующие потоки товаров, услуг и доходов; все активы и пассивы хозяйствующих субъектов; все аспекты экономического процесса и его результаты. Это позволяет считать СНС самой развитой информационной системой в мире, представляющей характеристику экономических процессов на макроуровне, увязку с важнейшими показателями экономической статистики.
Валовой внутренний продукт (ВВП) — это результат производственной деятельности на экономической территории данной страны, т.е. это результат деятельности как резидентов, так и нерезидентов. Это стоимость произведенных товаров и услуг, и поэтому промежуточные товары и услуги в него не включаются.
Валовой национальный продукт- это результат деятельности резидентов страны независимо от того, произведен он на экономической территории этой страны или за ее пределами.
ВВП может быть исчислен тремя методами: производственным, распределительным и методом конечного использования. 
ВВП, исчисленный производственным методом, отражает вклад каждого сектора экономики и отдельных их субъектов в создание единого макроэкономического результата. Таким образом, в этом случае, анализируя ВВП, можно последить его производственную структуру, а также налоговую структуру экономики.
Расчет ВВП производственным методом предполагает суммирование валовой добавленной стоимости, созданной во всех секторах экономики, и чистых налогов (Н-С), то есть разницы между суммами налогов и субсидий на продукты и услуги, включая импортные. 
ВВП, рассчитанный методом конечного использования доходов, представляет собой сумму расходов всех экономических секторов на конечное потребление (КП) (нефинансовые предприятия, финансовые учреждения, государственные учреждения, некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства, домашние хозяйства), валового накопления (ВН) и чистого экспорта товаров и услуг, который представляет разницу между экспортом и импортом (Э – И), плюс статистическое расхождение между произведенным и использованным валовым внутренним продуктом.
Формирование валового внутреннего продукта по источникам доходов отражает первичные доходы, получаемые единицами, непосредственно участвующими в производстве, а также органами государственного управления (организациями бюджетной сферы) и некоммерческими организациями, обслуживающими домашние хозяйства.
Таким образом, изучение теоретических аспектов статистики результатов экономической деятельности и решение практических задач по данной теме позволяет легче усвоить определенные знания и приобрести необходимые навыки и опыт в изучении предмета социально-экономической статистики.
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